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การจัดการศึกษาตามนโยบายและจุดเน้นการดำเนินงาน กศน. มุ่งเน้นจัดกิจกรรมการศึกษาเพื่อฟื้นฟูจิตใจและเสริมสร้างสมรรถนะในประกอบอาชีพให้ประชาชนสามารถนำไปใช้ประโยชน์ได้ทันที ทั้งในการพัฒนาอาชีพเดิม การสร้างอาชีพเสริมและอาชีพใหม่ การเตรียมความพร้อมให้กับแรงงานเพื่อส่งเข้าสู่ระบบการผลิตอุตสาหกรรม รวมทั้งการพัฒนาเพื่อเพิ่มศักยภาพและขีดความสามารถของประชาชนกลุ่มเป้าหมาย ให้สร้างรายได้ที่มั่งคั่งและมั่นคง เป็นบุคคลที่มีวินัย เปี่ยมไปด้วยคุณธรรม จริยธรรม มีจิตสำนึกรับผิดชอบต่อตนเอง ผู้อื่นและสังคม ตลอดจนการเตรียมความพร้อมในการเข้าสู่ประชาคมอาเซียน โดยเน้นการจัดการศึกษาที่ยึดพื้นที่เป็นฐาน ซึ่งสถานศึกษาต้องวิเคราะห์ศักยภาพของพื้นที่ 5 ด้าน คือ ศักยภาพด้านทรัพยากรธรรมชาติ ศักยภาพด้านภูมิอากาศ ศักยภาพด้านภูมิประเทศ ศักยภาพด้านศิลปวัฒนธรรมประเพณี และศักยภาพด้านทรัพยากรมนุษย์ และวิเคราะห์ข้อมูลวิถีการดำเนินชีวิต ความต้องการ ของประชาชนในภูมิภาคต่าง ๆ ที่จะมาใช้หรือรับบริการผลผลิตของสถานศึกษา การวิเคราะห์ข้อมูลทั้งสองส่วนจะนำมาสู่การกำหนดหลักสูตรอาชีพที่สถานศึกษาจะเปิดสอน 


การจัดการศึกษาของสำนักงาน กศน. จึงต้องปรับเปลี่ยนกระบวนการจัดการเรียนรู้  ที่เน้นการปฏิบัติจริง มีการศึกษาดูงานเพื่อแลกเปลี่ยนเรียนรู้จากผู้มีประสบการณ์ในอาชีพโดยตรง  ผู้สอนเป็นวิทยากรที่มีความรู้ความสามารถและเป็นผู้ประกอบการในอาชีพนั้นๆ ให้ความสำคัญต่อการประเมินผลการจบหลักสูตรที่เน้นทักษะ ความสามารถ และการมีผลงาน ชิ้นงานที่ได้มาตรฐานออกสู่ตลาดได้ การพัฒนาหลักสูตรอาชีพ ต้องพัฒนาให้ครบวงจร ประกอบด้วย ช่องทางการประกอบอาชีพ ทักษะของอาชีพ การบริหารจัดการ และแหล่งเงินทุน ผู้เรียนที่เรียนจบจากหลักสูตรอาชีพต้องมีความมั่นใจว่า จะสามารถประกอบอาชีพสร้างรายได้  ได้อย่างแท้จริง จึงขอให้สถานศึกษาที่นำหลักสูตรที่ได้พัฒนาแล้วนั้น นำมาคัดเลือกให้เหมาะสมกับความต้องการของพื้นที่ และนำไปอนุมัติใช้ในการจัดการเรียนการสอนต่อไป



หลักสูตรอาชีพที่พัฒนาขึ้นนี้ ได้ปรับปรุงจากหลักสูตรอาชีพที่สถานศึกษาในแต่ละจังหวัด พัฒนาเป็นต้นร่างมาก่อนแล้ว  สำนักงาน กศน.มาพัฒนาเนื้อหารสาระให้ครบวงจรและกำหนดระยะเวลาในการเรียนให้เหมาะสม โดยเชิญใคร สถาบัน กศน.ภาค สำนักงาน กศน.จังหวัด ศูนย์ฝึกอาชีพและพัฒนาราษฎรไทยบริเวณชายแดน สถานศึกษา วิทยากร ภูมิปัญญา และผู้ที่เกี่ยวข้อง มาร่วมพิจารณาและตรวจสอบความถูกต้องจึงทำให้การดำเนินการจัดทำหลักสูตรในครั้งนี้เสร็จสิ้นไปด้วยดี สำนักงาน กศน. ขอขอบคุณมา ณ โอกาสนี้
       (นายประเสริฐ บุญเรือง)
เลขาธิการ กศน.
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ความเป็นมา

สืบเนื่องจากนโยบายของกระทรวงศึกษาธิการ ที่เน้นการจัดการศึกษาเพื่อการมีอาชีพ มีรายได้และมีงานทำ  โดยมีเป้าหมายในการเตรียมความพร้อมของประเทศไทยในทุกๆ ด้านในระยะเวลา 2 ปี เพื่อให้สามารถก้าวสู่ประชาคมอาเซียนและประชาคมโลกได้อย่างมีประสิทธิภาพ จึงกำหนดให้หน่วยงานและสถานศึกษาแต่ละแห่งศึกษา วิเคราะห์ศักยภาพของตนเองในแต่ละพื้นที่ เพื่อจัดการศึกษาในระดับพื้นที่ (Area Based) และพัฒนากลุ่มอาชีพใหม่ ให้มีศักยภาพและสามารถแข่งขันได้ในภูมิภาคหลักของโลก   

โดยนโยบายดังกล่าวต้องการให้เกิดการบูรณาการในการจัดการศึกษาทุกระดับตามศักยภาพของแต่ละพื้นที่ โดยให้ทุกองค์กรและหน่วยงานทุกภาคส่วนในระดับพื้นที่ (จังหวัด) ทั้งภาคการศึกษา ภาคธุรกิจ ผู้ประกอบการรายใหญ่ รายย่อย ร่วมเป็นภาคีเครือข่ายในการขับเคลื่อนยุทธศาสตร์ไปพร้อมๆ กัน โดยเน้นให้การศึกษาเป็นรากฐานของการพัฒนาคน พัฒนานางาน และสร้างอาชีพเพื่อความเข้มแข็งทางเศรษฐกิจ โดยให้สอดคล้องกับศักยภาพของแต่ละพื้นที่ ซึ่งจะเป็นตัวกำหนดความเป็นเลิศทางด้านกลุ่มอาชีพหลัก 

เพื่อตอบสนองนโยบายของกระทรวงศึกษาธิการ สำนักงาน กศน.ได้ปรับเปลี่ยนการจัดการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพ โดยจัดให้มีศูนย์ฝึกอาชีพชุมชน ใช้สถานศึกษา กศน.และ กศน.ตำบลหรือแขวง เป็นฐานการจัดกิจกรรมให้แก่ประชนกลุ่มเป้าหมายในพื้นที่บริการ สำนักงาน กศน.จังหวัดจัดทำเวทีประชาคมในระดับจังหวัด เพื่อกำหนดกรอบอาชีพของจังหวัด จากนั้น สถานศึกษาจึงจัดทำเวทีประชาคมในระดับอำเภอ โดยการวิเคราะห์ศักยภาพของตนเองและพื้นที่ นำข้อมูลความต้องการด้านอาชีพของทุกตำบลและภูมิปัญญาท้องถิ่น มาพิจารณาร่วมกับกรอบอาชีพของจังหวัด เพื่อกำหนดเป็นกรอบอาชีพของอำเภอ 

การพัฒนาหลักสูตรต้องสอดคล้องกับกลุ่มอาชีพใหม่ คือ หลักสูตรกลุ่มอาชีพเกษตรกรรม อุตสาหกรรม พาณิชยกรรมและบริการ ความคิดสร้างสรรค์ และอาชีพเฉพาะทาง โดยการพัฒนาเนื้อหาสาระที่มีองค์ความรู้ครบวงจร  ประกอบด้วย โครงสร้างของหลักสูตร 4 ตอน คือ ช่องทางการประกอบอาชีพ ทักษะการประกอบอาชีพ การบริหารจัดการและการจัดทำโครงการประกอบอาชีพ เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ ทักษะและมีความมั่นใจในการประกอบอาชีพ

การจัดกระบวนการเรียนการสอน มีการเรียนรู้ทั้งภาคทฤษฎีและปฏิบัติ ในส่วนของการฝึกปฏิบัติ เน้นการฝึกปฏิบัติจริงเพื่อให้ผู้เรียนเกิดทักษะในด้านอาชีพ  รวมทั้งการเรียนหรือศึกษาดูงานในสถานประกอบการจริง เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ ความเข้าใจและมองเห็นช่องทางการประกอบอาชีพนั้นอย่างครบวงจร  วิทยากรที่จัดการเรียนการสอน เป็นผู้ที่มีความรู้ ความชำนาญ ในอาชีพ หรือเป็นผู้ที่ประกอบการในอาชีพนั้น ๆ

ในการศึกษาดูงาน ได้จัดทำแบบสรุปการศึกษาดูงานให้ผู้เรียนบันทึกข้อมูลการเรียนรู้ที่ได้จากการฟังบรรยาย การซักถามหรือการสังเกตการประกอบอาชีพในสภาพจริง ตลอดจนข้อคิดเห็นจาการอภิปรายแลกเปลี่ยนเรียนรู้ระหว่างกัน 

การวัดและประเมินผล ผู้สำเร็จการศึกษา จะต้องมีความรู้พื้นฐานทางวิชาการตามวัตถุประสงค์ของหลักสูตร  มีทักษะความชำนาญทางด้านวิชาชีพ มีทักษะการทำงาน รวมไปถึงทักษะของการเป็นผู้ประกอบการเพื่อความสามารถในการสร้างงานและสร้างอาชีพใหม่  โดยไม่ลืมทักษะชีวิตและเรื่องของคุณธรรมและจริยธรรมด้วย 

นอกจากนั้น ได้จัดทำแบบโครงการอาชีพ ขึ้นเป็นกรอบให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการเขียนโครงการประกอบอาชีพ พร้อมตัวอย่างโครงการ เพื่อเสนอต่อแหล่งทุนต่าง ๆ 


การพัฒนาหลักสูตรการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำ จัดทำครั้งแรก จำนวน 35 หลักสูตร (หลักสูตรการจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำ ชุดที่ 1) ในครั้งนี้ได้พัฒนาเพิ่มเติม จำนวน 61 หลักสูตร  สถานศึกษาสามารถดาวน์โหลดไปใช้ในการจัดการเรียนการสอนอาชีพหลักสูตรระยะสั้นต่อไป 

กลุ่มอาชีพเกษตรกรรม
หลักสูตรการเลี้ยงแพะเนื้อ
จำนวน  80  ชั่วโมง 

กลุ่มวิชาอาชีพเกษตรกรรม
ความเป็นมา

แพะเป็นสัตว์เศรษฐกิจตัวใหม่ที่ได้รับความสนใจมาก ทั้งในภาครัฐและเอกชน ตลาดมีความต้องการสูง  ในประเทศไทย มีการเลี้ยงแพะ กระจายอยู่ทั่วทุกภาค หนาแน่นมากที่สุดคือภาคใต้ และเป็นแหล่งตลาดใหญ่ที่รับซื้อแพะ  รองลงมาคือภาคกลาง และเนื่องจากแพะเป็นสัตว์เคี้ยวเอื้องที่มีขนาดเล็ก กินอาหารได้หลายชนิดอย่างกว้างขวาง มีความทนทานต่อสภาพแวดล้อมต่าง ๆ ได้ดี มีความต้านทานต่อเชื้อวัณโรคสูง เจริญเติบโตและขยายพันธุ์ได้เร็ว จึงเป็นสัตว์ที่ง่ายต่อการเลี้ยงดูและถูกขยายพันธุ์ออกไปอย่างรวดเร็ว จนกระจายไปทุกประเทศทั่วโลก ในขณะเดียวกันแพะในแต่ละกลุ่มก็ได้รับการพัฒนาเพื่อให้เหมาะสมต่อภูมิประเทศ หรือสภาพแวดล้อมแต่ละที่ และให้เหมาะสมต่อความต้องการของแต่ละชุมชนด้วย โดยมีส่วนราชการหลายแห่งโดยเฉพาะกรมปศุสัตว์ กระทรวงเกษตรและสหกรณ์ได้ส่งเสริมการเลี้ยงแพะเพื่อเป็นการสร้างอาชีพและเพิ่มรายได้ให้เกษตรกร นอกจากนี้ยังสามารถรีดน้ำนมดื่ม เพื่อแก้ไขปัญหาการขาดแคลนโภชนาการของเด็กอ่อนในพื้นที่ชนบทห่างไกลได้

ประชากรส่วนใหญ่มีการเลี้ยงสัตว์ผสมผสานกับอาชีพเกษตรกรรม การเลี้ยงแพะเนื้อมีความเหมาะสมอย่างมากเนื่องจากไม่ต้องลงทุน ลงแรงมาก และไม่ต้องเสี่ยงต่อการสูญเสีย นอกจากนี้ประเทศไทยยังมีสภาพพื้นที่ที่เอื้อต่อการประกอบอาชีพเลี้ยงแพะเนื้อเป็นอย่างมาก สำนักงาน กศน. ได้เล็งเห็นถึงประโยชน์ และความสำคัญ ที่ประชาชนจะได้รับ จึง ส่งเสริม สนับสนุน เกษตรกรที่เลี้ยงแพะอยู่ในชุมชน ให้ได้รับการพัฒนาอาชีพ โดยมุ่งเน้นการจัดการสายพันธุ์ การดูแล การป้องกันโรค ตลอดจนการบริหารจัดการด้านการตลาด รวมถึงการได้มาตรฐาน ฟาร์มปลอดโรค ที่มุ่งเน้นเรื่องเกษตรปลอดภัย และเพื่อรองรับมาตรฐานตามที่ตลาดต้องการ ต่อไป
หลักการของหลักสูตร


1.   เป็นหลักสูตรที่เน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่างๆ 5 ด้าน  ได้แก่ ศักยภาพของทรัพยากรธรรมชาติในแต่ละพื้นที่  ศักยภาพของพื้นที่ตามลักษณะภูมิอากาศ  ศักยภาพภูมิประเทศและทำเลที่ตั้งของแต่ละประเทศ  ศักยภาพของศิลปะ  วัฒนธรรม  ประเพณี และวิถีชีวิตของแต่ละพื้นที่และศักยภาพของทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่

2.   มุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมี คุณภาพทั่วถึงและเท่าเทียมกัน  สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง  และเป็นบุคคลที่มีวินัยเปี่ยมไปด้วยคุณธรรม จริยธรรม  มีจิตสำนึกความรับผิดชอบต่อตนเอง  ผู้อื่น และสังคม

3.   ส่งเสริมให้มีความร่วมมือในการดำเนินงานร่วมกับภาคีเครือข่าย

4.   เน้นการฝึกปฏิบัติจริงเพื่อให้ผู้เรียนเกิดความรู้ ความเข้าใจ และสามารถนำไปประกอบอาชีพให้เกิดรายได้ที่มั่นคง มั่งคั่ง และยั่งยืนในอาชีพส่งเสริมให้มีการเทียบโอนความรู้และประสบการณ์เข้าสู่หลักสูตรการศึกษาขั้นพื้นฐาน
จุดหมาย  

1.   เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ ความเข้าใจ ทักษะ วิธีการเลี้ยง การคัดเลือกพันธุ์แพะเนื้อที่เหมาะสม สามารถบริหารจัดการอาชีพ การเลี้ยงแพะเนื้อได้อย่างถูกต้องตามขั้นตอน และสามารถประกอบอาชีพการเลี้ยงได้อย่างมีคุณภาพ


2.   เพื่อส่งเสริม สนับสนุน และพัฒนาอาชีพการเลี้ยงแพะเนื้อให้กับประชาชนในชุมชน

กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน

1.   ผู้ที่ไม่มีอาชีพ
2. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
3. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการเปลี่ยนอาชีพ
4. ผู้ที่ต้องการทำเป็นอาชีพเสริม
ระยะเวลา   จำนวน  80  ชั่วโมง

โครงสร้างหลักสูตร
1. ช่องทางการประกอบอาชีพการเลี้ยงแพะเนื้อ
1.1 ความสำคัญของการประกอบอาชีพเลี้ยงแพะเนื้อ


1.2 ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพเลี้ยงแพะเนื้อ



1.2.1 ความต้องการของตลาด



1.2.2 การจัดหาวัสดุ อุปกรณ์



1.2.3 การเลือกทำเลที่ตั้ง



1.2.4 ผลตอบแทนที่ได้รับ



1.3 แหล่งเรียนรู้                                                                              


1.4 ทิศทางการประกอบอาชีพเลี้ยงแพะเนื้อ

2. ทักษะการประกอบอาชีพการเลี้ยงแพะเนื้อ
2.1  โรงเรือนและอุปกรณ์ในการเลี้ยงแพะเนื้อ 

2.2  การคัดเลือกพันธุ์แพะเนื้อและหลักการผสมพันธุ์แพะเนื้อ
2.3  การเลี้ยงดูแลสุขภาพและการป้องกันโรคแพะเนื้อ
2.4  อาหารและการให้อาหารแพะเนื้อ
2.5  การจดบันทึกต่าง ๆ ในเรื่องเกี่ยวกับแพะเนื้อ
2.6  ต้นทุนการผลิตแพะเนื้อและผลตอบแทน
2.7  การบริหารจัดการด้านการตลาด
2.8  หน่วยงานที่ให้ข้อมูลเกี่ยวกับการเลี้ยงแพะเนื้อ

3. การบริหารจัดการการประกอบอาชีพการเลี้ยงแพะเนื้อ

3.1 การบริหารจัดการเลี้ยงแพะเนื้อ


3.1.1 การจัดการควบคุมคุณภาพจัดการการเลี้ยงแพะเนื้อ



3.1.2 การลดต้นทุนในการเลี้ยงแพะเนื้อ


3.1.3 การวางแผนการผลิต


3.2 การจัดการตลาดในการเลี้ยงแพะเนื้อ



3.2.1 การจัดทำฐานข้อมูลลูกค้า


3.2.2 การวางแผนการตลาด 

3.3 การจัดการความเสี่ยง






3.3.1 การวิเคราะห์ศักยภาพในการเลี้ยงแพะเนื้อ



1) การตลาดผู้บริโภค



2) ค่าใช้จ่ายในการเลี้ยงแพะเนื้อ



3) ผลกำไรที่ได้จากการเลี้ยงแพะเนื้อ


3.4 การวางแผนการดำเนินงาน




4. โครงการอาชีพประกอบอาชีพการเลี้ยงแพะเนื้อ


4.1 ความสำคัญการเลี้ยงแพะเนื้อ


4.2 ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพการเลี้ยงแพะเนื้อ

4.3 องค์ประกอบในแต่ละองค์ประกอบของอาชีพการเลี้ยงแพะเนื้อ 

4.4 การเขียนโครงการการเลี้ยงแพะเนื้อ

4.5 การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการการเลี้ยงแพะเนื้อ
การจัดกระบวนการเรียนรู้
1. ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร/ภูมิปัญญา
2. การศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้
3. อบรมให้ความรู้
4. แลกเปลี่ยนเรียนรู้
5. เรียนรู้ด้วยตนเอง
6. ฝึกปฏิบัติจริง
7. ติดตามประเมินผลและรายงานผล
สื่อการเรียนรู้
1. เอกสารประกอบการเรียนรู้การเลี้ยงแพะเนื้อ

2. สื่อบุคคล/วิทยากร/ผู้เชี่ยวชาญด้านการเลี้ยงแพะเนื้อ
3. แหล่งข้อมูลจาก Internet

4. วีดีทัศน์/แผ่นภาพ
5. ใบความรู้/ใบงาน
6. แหล่งเรียนรู้
7. สถานที่ศึกษาดูงาน
8. หน่วยงานและองค์กรที่เกี่ยวข้อง
การวัดและประเมินผล
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร
2. การประเมินผลงานระหว่างเรียนจากการปฏิบัติ ได้ผลผลิตที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ และ
จบหลักสูตร
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60
3. มีผลผลิตที่มีคุณภาพ
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551  ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรการเลี้ยงแพะเนื้อ

	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ
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1.2.4  ความสอดคล้องกับ 5 ศักยภาพ ได้แก่ ศักยภาพทรัพยากร
ธรรมชาติในแต่ละพื้นที่  ศักยภาพของพื้นที่ตามลักษณะภูมิอากาศ  ศักยภาพของภูมิประเทศ  และทำเลที่ตั้งของ แต่ละประเทศ  ศักยภาพของศิลปะ วัฒนธรรมประเพณีและวิถีชีวิตของแต่ละพื้นที่และศักยภาพของทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่

1.3 แหล่งเรียนรู้
1.4 ทิศทางการประกอบอาชีพเลี้ยงแพะเนื้อ
	1.1 สร้างความเข้าใจกับกลุ่มเป้าหมาย
1.2 ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร สื่อสิ่งพิมพ์ สื่ออิเล็กทรอนิกส์ สื่อบุคคลในชุมชนและสถานที่จริง เพื่อนำข้อมูลมาวิเคราะห์และใช้เป็นข้อมูลในการประกอบถึงความเป็นไปได้ที่จะสามารถนำไปประกอบอาชีพในชุมชน
1.3 ศึกษาดูงานในแหล่งเรียนรู้ในอาชีพที่ตัดสินใจเลือก
1.4 ครู ผู้เรียน และผู้รู้ร่วมกันอภิปรายเกี่ยวกับทิศทางการประกอบอาชีพเลี้ยงแพะเนื้อในรูปแบบที่เหมาะสมกับตนเอง เช่น  ผู้เชี่ยวชาญ เจ้าของฟาร์ม ลูกจ้าง ฯลฯ โดยคำนึงถึงความเสี่ยงจากภัยธรรมชาติ โรคติดต่อ  ความคุ้มค่า และความต้องการของตลาด
	2
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1
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	2. ทักษะการประกอบอาชีพการเลี้ยงแพะเนื้อ

	2.1 สามารถจัดเตรียมโรงเรือน
และอุปกรณ์ในการเลี้ยงแพะเนื้อ ได้
2.2 สามารถคัดเลือกพันธุ์แพะเนื้อและมีความรู้หลักการผสมพันธุ์แพะเนื้อ
2.3 สามารถเลี้ยง ดูแลสุขภาพและมีความรู้ในเรื่องการป้องกันโรคแพะเนื้อได้
2.4 สามารถให้อาหารแพะเนื้อได้
2.5 สามารถจดบันทึกในเรื่องต่าง ๆ เกี่ยวกับแพะเนื้อ
2.6 สามารถวางแผนและจัดการต้นทุนการผลิตแพะเนื้อและผลตอบแทน
2.5 สามารถบริหารจัดการด้านการตลาด
2.6 มีความรู้เกี่ยวกับหน่วยงาน ที่ให้ข้อมูลเกี่ยวกับการเลี้ยงแพะเนื้อ ได้

	2.1 โรงเรือนและอุปกรณ์ในการเลี้ยงแพะเนื้อ 

2.1.1 ลักษณะของโรงเรือน

2.2.2 วัสดุ/อุปกรณ์ในการเลี้ยงแพะเนื้อ 

2.2 การคัดเลือกพันธุ์แพะเนื้อและหลักการผสมพันธุ์แพะเนื้อ
2.2.1 พ่อ/แม่พันธุ์ที่ดี

2.2.2 การประมาณอายุแพะ
2.2.3 การปฏิบัติเลี้ยงดูพ่อ/แม่พันธุ์
2.2.4 การผสมพันธุ์

2.3 การเลี้ยง ดูแลสุขภาพ และการป้องกันโรคแพะเนื้อ
2.3.1 การเลี้ยงแบบผูกล่าม

2.3.2 การเลี้ยงแบบปล่อยธรรมชาติ
2.3.3 การเลี้ยงแบบขังคอกและล้อมรั้วแบบตาข่าย
2.3.4 การตัดแต่งกีบ/ตัดเขา

2.3.5 การป้องกันโรค 

-  การถ่ายพยาธิ และการให้วัคซีน

2.3.6 การจัดการเกี่ยวกับการคลอด
2.4 อาหารและการให้อาหารแพะเนื้อ
2.4.1 ลักษณะและคุณค่าโภชนาการ 

2.4.2 การให้อาหารแพะในช่วงอายุต่าง ๆ (ช่วงอายุ)

2.4.3 สูตรอาหารที่ทำเอง

2.5 การจดบันทึกต่าง ๆ ในเรื่อง
เกี่ยวกับแพะเนื้อ
2.5.1 การจดบันทึกข้อมูล ทะเบียนประวัติ

2.5.2 บันทึกข้อมูลการสืบพันธุ์
2.5.3 การบันทึกข้อมูลการเจริญเติบโต
2.6 ต้นทุนการผลิตแพะเนื้อและผลตอบแทน
2.6.1 โรงเรือน

2.6.2 พ่อพันธุ์/แม่พันธุ์
2.6.3 ค่าอาหาร
2.6.4  ค่าเวชภัณฑ์
2.6.5. การจำหน่ายแพะ

2.7 การบริหารจัดการด้านการตลาด
2.7.1 การซื้อ/การขายแพะ
2.7.2 การตลาด

2.8  หน่วยงานที่ให้ข้อมูลเกี่ยวกับการเลี้ยงแพะเนื้อ
2.8.1 สำนักงานปศุสัตว์อำเภอ/จังหวัด

2.8.2 ศูนย์วิจัยและบำรุงพันธุ์สัตว์หนองกวาง จังหวัดราชบุรี
2.8.3 ศูนย์วาจกกสิกิจ มหาวิทยาลัยเกษตรศาสตร์ กำแพงแสน นครปฐม
	2.1 ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร/ภูมิปัญญา
2.2 การศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้/พร้อมจดบันทึก
2.3 อบรมให้ความรู้
2.4 แลกเปลี่ยนเรียนรู้
2.5 เรียนรู้ด้วยตนเอง
2.6 ฝึกปฏิบัติจริง
2.7 จดบันทึกผลการเรียนรู้
2.8 ติดตามประเมินผลและรายงานผล
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	3. การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการเลี้ยงแพะเนื้อ
	3.1 สามารถบริหารจัดการเลี้ยงแพะเนื้อได้
3.1.1 การควบคุมคุณภาพการเลี้ยงแพะเนื้อ

        3.1.2 การลดต้นทุนในการเลี้ยงแพะเนื้อ
3.1.3 การวางแผนการผลิต

3.2 สามารถจัดการตลาดในการเลี้ยงแพะเนื้อได้
3.2.1 การจัดทำฐานข้อมูลลูกค้า
3.2.2 การวางแผนการตลาด 
3.3 สามารถจัดการความเสี่ยงได้
3.3.1 การวิเคราะห์ศักยภาพในการเลี้ยงแพะเนื้อ
1) การตลาดผู้บริโภค
2) ค่าใช้จ่ายในการเลี้ยงแพะเนื้อ
3) ผลกำไรที่ได้จากการเลี้ยงแพะเนื้อ
3.4 สามารถวางแผนการดำเนินงานได้
	3.1 การบริหารจัดการเลี้ยงแพะเนื้อ
3.1.1 การจัดการควบคุมคุณภาพจัดการแพะเนื้อ
3.1.2 การลดต้นทุนในการเลี้ยงแพะเนื้อ
3.1.3 การวางแผนการผลิต
3.2 การจัดการตลาดในการเลี้ยงแพะเนื้อ

3.2.1 การจัดทำฐานข้อมูลลูกค้า 


3.2.2 การวางแผนการตลาด

3.3 การจัดการความเสี่ยง



3.3.1 การวิเคราะห์ศักยภาพในการเลี้ยงแพะเนื้อ

1) การตลาดผู้บริโภค
2) ค่าใช้จ่ายในการเลี้ยงแพะเนื้อ
3) ผลกำไรที่ได้จากการเลี้ยงแพะเนื้อ
3.4 การวางแผนการดำเนินงาน


	3.1 การบริหารจัดการการเลี้ยงแพะเนื้อ

3.1.1 ครูและผู้เรียนร่วมกันกำหนดและควบคุมคุณภาพผลผลิตและลดต้นทุน

3.1.2 ศึกษา วิเคราะห์ ปัจจัยความเสี่ยงที่คาดว่าจะเกิดขึ้นและมีแนวทางในการจัดการความเสี่ยง
3.2 การจัดการตลาดในการเลี้ยงแพะเนื้อ

3.2.1 ข้อมูลการตลาดและการวิเคราะห์ความต้องการของตลาด

3.2.3 กำหนดทิศทาง เป้าหมายและแผนการจัดการตลาดที่เกี่ยวข้องกับการเลี้ยงแพะเนื้อ 
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	4. โครงการประกอบอาชีพ
	4.1 บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้
4.2 บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้

4.3 บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.4 อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.5 อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.6 เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้
4.7 ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้
	4.1  ความสำคัญของโครงการอาชีพ
4.2  ประโยชน์ของโครงการอาชีพการ
4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

4.4  การเขียนโครงการอาชีพ

4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ 
	4.1  จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
4.2  จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง  
4.3  จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ             
4.4  กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
4.5  จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
4.6  กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
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หลักสูตร การผลิตน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย
จำนวน  80  ชั่วโมง 

กลุ่มวิชาอาชีพ เกษตรกรรม

ความเป็นมา

การจัดการศึกษาอาชีพในปัจจุบันมีความสำคัญมาก เพราะจะเป็นการพัฒนาประชากรของประเทศให้ มีความรู้ ความสามารถและทักษะในการประกอบอาชีพ เป็นการแก้ปัญหาการว่างงานและส่งเสริมความเข้มแข็งให้แก่เศรษฐกิจชุมชน ซึ่งกระทรวงศึกษาธิการได้กำหนดยุทธศาสตร์ 2555 ภายใต้กรอบเวลา 2 ปี ที่จะพัฒนา 5 ศักยภาพของพื้นที่ใน 5 กลุ่มอาชีพใหม่ ให้สามารถแข่งขันได้ใน 5 ภูมิภาคหลักของโลก “รู้เขารู้เรา เท่าทัน เพื่อแข่งขันได้ในเวทีโลก” ตลอดจนกำหนดภารกิจที่จะยกระดับการจัดการศึกษาเพื่อเพิ่มศักยภาพและขีดความ สามารถให้ประชาชนได้มีอาชีพที่สามารถสร้างรายได้ ที่มั่นคง  โดยเน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่างๆ มุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมี คุณภาพ ทั่วถึงและเท่าเทียมกัน ประชาชนมีรายได้มั่นคง มั่งคั่ง และมีงานทำอย่างยั่งยืน มีความสามารถเชิงการแข่งขันทั้งในระดับภูมิภาคอาเซียนและระดับสากล ซึ่งจะเป็นการจัดการศึกษาตลอดชีวิตในรูปแบบใหม่ที่สร้างความมั่นคงให้แก่ ประชาชนและประเทศชาติ

การสร้างอาชีพ สร้างรายได้ที่มั่นคง จำเป็นต้องศึกษาวิเคราะห์สภาพของพื้นที่ สภาพของวัตถุดิบ การบริหารจัดการและการตลาดที่จะส่งผลให้ผลิตภัณฑ์หรือสินค้าสามารถขายสร้างรายได้ให้แก่ผู้ประกอบการได้ และยึดเป็นอาชีพสร้างความมั่นคงได้

การผลิตและจำหน่ายน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย ยังเป็นอาชีพหนึ่งที่น่าสนใจ เพราะจากสภาพการปลูกอ้อยที่ทำกันอย่างแพร่หลายในพื้นที่  ความต้องการน้ำตาลอ้อยในชีวิตประจำวันในรูปแบบที่หลากหลาย และการรักษาสภาพร่างกายให้ปลอดภัยจากสารเคมีต่างๆ เป็นปัจจัยที่ส่งผลให้การประกอบการผลิตและจำหน่ายน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย สามารถทำได้และยึดเป็นอาชีพ สร้างรายได้ อย่างมั่นคงต่อไป

หลักการของหลักสูตร

หลักสูตรการผลิตน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อยมีหลักการที่สอดคล้องกับการจัดการศึกษาเพื่อการพัฒนาอาชีพเพื่อการมีงานทำของสำนักงาน กศน. ดังนี้

1.   เป็นหลักสูตรที่เน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่างๆ 5 ด้าน  ได้แก่ ศักยภาพของทรัพยากรธรรมชาติในแต่ละพื้นที่  ศักยภาพของพื้นที่ตามลักษณะภูมิอากาศ  ศักยภาพภูมิประเทศ และทำเลที่ตั้งของแต่ละประเทศ  ศักยภาพของศิลปะ  วัฒนธรรม  ประเพณี และวิถีชีวิตของแต่ละพื้นที่และศักยภาพของทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่

2.   มุ่งพัฒนาคนไทยหรือผู้เรียนให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมี
คุณภาพทั่วถึงและเท่าเทียมกัน  สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง  และเป็นบุคคลที่มีวินัยเปี่ยมไปด้วยคุณธรรม จริยธรรม  มีจิตสำนึกความรับผิดชอบต่อตนเอง  ผู้บริโภคในชุมชนและสังคม

3.   ส่งเสริมให้มีความร่วมมือในการดำเนินงานร่วมกับภาคีเครือข่ายทั้งภาครัฐและเอกชน

4.   เน้นการฝึกปฏิบัติจริงเพื่อให้ผู้เรียนเกิดความรู้ ความเข้าใจ และสามารถนำไปประกอบอาชีพให้เกิดรายได้ที่มั่นคง มั่งคั่ง และยังยืนในอาชีพ ส่งเสริมให้มีการเทียบโอนความรู้และประสบการณ์เข้าสู่หลักสูตรการศึกษาขั้นพื้นฐานได้
จุดหมาย  

1. เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ ความเข้าใจ มีทักษะและมีคุณธรรมในการผลิตน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย
2. เพื่อให้ผู้เรียนมีอาชีพมีรายได้ที่มั่นคง
3. เพื่อสร้างผลิตภัณฑ์ใหม่ที่สอดคล้องกับศักยภาพของพื้นที่
4. เพื่อส่งเสริมให้มีความร่วมมือในการดำเนินงานร่วมกับภาคีเครือข่ายทั้งภาครัฐและเอกชน
กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน
1. ผู้ที่ไม่มีอาชีพ
2. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
3. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการเปลี่ยนอาชีพ
ระยะเวลา   จำนวน   80  ชั่วโมง ทฤษฎี  19  ชั่วโมง  ปฏิบัติ  61  ชั่วโมง

โครงสร้างหลักสูตร
1. ช่องทางการประกอบอาชีพการผลิตน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย
1.1 ความสำคัญและความจำเป็นของการผลิตน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย
1.2 ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการผลิตน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย

1.2.1   ทุน

1.2.2   ความต้องการของตลาด
1.2.3   การใช้แรงงาน

1.2.4   การจัดหาวัสดุ อุปกรณ์ และวัตถุดิบ

1.2.5   การเลือกทำเลที่ตั้ง
1.2.6   อายุการเก็บรักษา

1.2.7   การขนส่ง
1.2.8  สารเคมีที่เป็นอันตรายต่อสุขภาพที่ผสมในน้ำตาลทั่วไป

1.2.9  ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพตามศักยภาพ 5 ด้าน ได้แก่ศักยภาพของทรัพยากรธรรมชาติในแต่ละพื้นที่  ศักยภาพของพื้นที่ตามลักษณะภูมิอากาศ  ศักยภาพของภูมิประเทศ และทำเลที่ตั้งของแต่ละพื้นที่  ศักยภาพของศิลปะ  วัฒนธรรมประเพณี  และวิถีชีวิตของแต่ละพื้นที่ และศักยภาพของทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่
1.3  แหล่งเรียนรู้







1.4  ทิศทางการประกอบอาชีพการผลิตน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย

2.  ทักษะการประกอบอาชีพการผลิตน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย
2.1   การคัดเลือกและเตรียมต้นอ้อย

2.2   การจัดเตรียมวัสดุ อุปกรณ์

2.3   ขั้นตอนและวิธีการหีบน้ำอ้อย

2.4   เทคนิคและวิธีการกวนน้ำอ้อย ให้เป็นน้ำตาลผงบริสุทธิ์



3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ

      3.1  การทำบัญชีควบคุมการผลิตและจำหน่ายน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย


3.1.1  บัญชีต้นทุน บัญชีรายรับ  บัญชีรายจ่าย 
3.1.2  บัญชีทรัพย์สิน ค่าเสื่อม  และงบดุลต่างๆ


      3.2  การจัดการตลาดน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย






3.2.1  การจัดทำฐานข้อมูลลูกค้า



3.2.2  การประชาสัมพันธ์


3.2.3  การกระจายสินค้า



3.2.4  การวางแผนการตลาด


      3.3  การจัดการความเสี่ยง








3.3.1  การวิเคราะห์และแก้ไขการจัดการความเสี่ยง


      1)  ความนิยมของลูกค้า



      2)  การควบคุมคุณภาพน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย




      3)  คู่แข่งขัน


3.3.2 การวางแผนการจัดการความเสี่ยง
      3.4   การวางแผนการดำเนินงาน
      3.5   การจัดทำบรรจุภัณฑ์

      3.6   คุณธรรมสำหรับผู้ประกอบการ
      3.7   การบริหารจัดการกลุ่ม
      3.8   หน่วยงานรับรองมาตรฐานสินค้า

4.  โครงการประกอบอาชีพ





      4.1  ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพการผลิตน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย


      4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพการผลิตน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย

      4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพการผลิตน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย


      4.4  การเขียนโครงการการผลิตน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย





      4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการ การผลิตน้ำตาลผงบริสุทธิ์ จากอ้อย
การจัดกระบวนการเรียนรู้
· ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร / ภูมิปัญญา
· ศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้
· อบรม / แลกเปลี่ยนเรียนรู้
· ฝึกปฏิบัติจริง
สื่อการเรียนรู้

ใช้สื่อการเรียนรู้ที่หลากหลายดังนี้


1.  สื่อบุคคล เช่น ภูมิปัญญา  หรือผู้เชี่ยวชาญ


2.  แหล่งเรียนรู้ในชุมชน


3.  สื่อเอกสาร สิ่งพิมพ์

4.  สื่ออิเล็กทรอนิกส์

การวัดและประเมินผล

1.  การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีก่อนเรียน ระหว่างเรียนและหลังเรียน

2.  การประเมินผลงานระหว่างเรียนจากการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ และจบหลักสูตรตามเกณฑ์

การจบหลักสูตร

1.  มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80

2.  มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 70

3.  มีผลงานที่มีคุณภาพ
เอกสารหลักฐานการศึกษา

1.  หลักฐานการประเมินผล

2.  ทะเบียนคุมวุฒิบัตร

3.  วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551   ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรการผลิตน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย

	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1. ช่องทางการประกอบอาชีพการผลิตน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย

	1.1 บอกความสำคัญและความจำเป็นของการผลิตน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อยได้
1.2 บอกความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการผลิตน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย

1.3  รู้และเข้าใจ แหล่งเรียนรู้ในชุมชน



1.4  บอกทิศทางการประกอบอาชีพการผลิตน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อยได้
	1.1 ความสำคัญและความจำเป็นของการผลิตน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย
1.2 ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการผลิตน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย

1.2.1 ทุน

1.2.2 ความต้องการของตลาด
1.2.3 การใช้แรงงาน
1.2.4 การจัดหาวัสดุ อุปกรณ์ และวัตถุดิบ
1.2.5 การเลือกทำเลที่ตั้ง
1.2.6 อายุการเก็บรักษา
1.2.7 การขนส่ง
1.2.8 สารเคมีที่เป็นอันตรายต่อสุขภาพที่ผสมในน้ำตาลทั่วไป
1.2.9  ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพตามศักยภาพ 5 ด้าน 
1.3  แหล่งเรียนรู้

  
1.4  ทิศทางการประกอบอาชีพการผลิตน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย
	1.1 ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร  สื่ออิเล็กทรอนิกส์  สถานประกอบการ  สื่อของจริง  สื่อบุคคลในชุมชน  ประเทศและโลก  เพื่อนำข้อมูลมาคิด  วิเคราะห์และใช้ในการประกอบอาชีพที่มีความเป็นไปได้ในชุมชน 
1.2 วิเคราะห์อาชีพที่เหมาะสมและสามารถเลือกประกอบการได้ในชุมชนจากข้อมูลต่าง ๆ และสอดคล้องกับศักยภาพของตนเองและชุมชน  
1.3  ศึกษาดูงานในสถานประกอบการ แหล่งเรียนรู้ ต่าง ๆ ในอาชีพที่ตัดสินใจเลือก
1.4 ครู  ผู้เรียน และภูมิปัญญา ร่วมกันอภิปรายทิศทางความก้าวหน้าและพัฒนาอาชีพการประกอบอาชีพการผลิตน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อยในรูปแบบที่เหมาะสมกับตนเอง เช่น ลูกจ้าง เจ้าของกิจการ ร่วมทุน พ่อค้าคนกลางแปรรูปผลิตภัณฑ์ ฯลฯ โดยคำนึงถึงความเสี่ยงจากภัยธรรมชาติ ความคุ้มค่า และความต้องการของตลาด
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	2.  ทักษะการประกอบอาชีพ การผลิตน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย
	2.1  สามารถคัดเลือกและเตรียมต้นอ้อยได้

2.2  สามารถจัดเตรียมวัสดุ อุปกรณ์ได้

2.3  รู้ขั้นตอนและสามารถทำการหีบน้ำอ้อยได้

2.4  สามารถกวนน้ำอ้อย ให้เป็นน้ำตาลผงบริสุทธิ์ได้
	2.1  การคัดเลือกและเตรียมต้นอ้อย

2.2  การจัดเตรียมวัสดุ อุปกรณ์

2.3  ขั้นตอนและวิธีการหีบน้ำอ้อย

2.4  เทคนิคและวิธีการกวนน้ำอ้อยให้เป็นน้ำตาลผงบริสุทธิ์
	2.1 จัดให้ผู้เรียนศึกษาเอกสารเกี่ยวกับการผลิตน้ำตาล
ผงบริสุทธิ์จากอ้อย
2.2 อภิปรายแลกเปลี่ยนเรียนรู้
2.3 จัดผู้เรียนไปศึกษาดูงานในแหล่งเรียนรู้ชุมชน พร้อมจดบันทึก

2.4 จัดทำแผนการฝึกทักษะการประกอบอาชีพการผลิตน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย
2.5 ดำเนินการเรียนรู้และฝึกทักษะตามแผน

2.6 จดบันทึกผลการเรียนรู้
2.7 ดำเนินการวัดและประเมินผลตามที่หลักสูตรกำหนด
	2

1

1

2
	2

1
8

15

	3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการผลิตน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย
	3.1  สามารถจัดทำบัญชีควบคุมการผลิตและจำหน่ายน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อยได้
 3.2  สามารถบริหารจัดการการตลาดน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อยได้

3.3 สามารถจัดการความเสี่ยงได้       
3.4 สามารถวางแผนการดำเนินงานได้

3.5 สามารถจัดทำบรรจุภัณฑ์ได้

3.6 บอกคุณธรรมสำหรับผู้ประกอบการได้
3.7 สามารถบริหารจัดการกลุ่มน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อยได้

3.8 รู้และเข้าใจบทบาทหน้าที่ของหน่วยงานรับรองมาตรฐานสินค้า
	3.1  การทำบัญชีควบคุมการผลิตและจำหน่ายน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย   
      3.1.1  บัญชีต้นทุน บัญชีรายรับ  บัญชีรายจ่าย 
      3.1.2  บัญชีทรัพย์สิน ค่าเสื่อม  และงบดุลต่างๆ

3.2  การจัดการตลาดน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย


      
      3.2.1  การจัดทำฐานข้อมูลลูกค้า

      3.2.2  การประชาสัมพันธ์
      3.2.3  การกระจายสินค้า

      3.2.4  การวางแผนการตลาด

3.3  การจัดการความเสี่ยง

      3.3.1  การวิเคราะห์และแก้ไขความเสี่ยง
         1)  ความนิยมของลูกค้า

         2)  การควบคุมคุณภาพน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย
    
         3)  คู่แข่งขัน
       3.3.2 การวางแผนการจัดการความเสี่ยง
 3.4   การวางแผนการดำเนินงาน
 3.5   การจัดทำบรรจุภัณฑ์

 3.6   คุณธรรมสำหรับผู้ประกอบการ
 3.7   การบริหารจัดการกลุ่ม
 3.8  หน่วยงานรับรองมาตรฐานสินค้า
	3.1  เรียนรู้การทำบัญชีควบคุมการผลิตและจำหน่ายน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย โดยจัดการอบรมและฝึกปฏิบัติการ
      3.1.1  จัดทำบัญชีต้นทุน บัญชีรายรับ บัญชีรายจ่าย 
3.1.2  จัดทำบัญชีทรัพย์สิน ค่าเสื่อม  และ            งบดุลต่างๆ
3.2  เรียนรู้จากการปฏิบัติจัดการตลาดน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย
โดยให้ผู้เรียน
      3.2.1  วิเคราะห์และจัดทำฐานข้อมูลลูกค้า

      3.2.2  ออกแบบประชาสัมพันธ์สินค้า
      3.2.3  กระจายสินค้าสู่มือผู้บริโภค

      3.2.4  วิเคราะห์และวางแผนการตลาด

3.3  การจัดการความเสี่ยง
โดยให้ผู้เรียน

   3.3.1  ฝึกวิเคราะห์และหาทางแก้ไขความเสี่ยงตามประเด็นดังนี้
1)  ความนิยมของลูกค้า

2)  การควบคุมคุณภาพน้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย 
3)  คู่แข่งขัน
   3.3.2 วางแผนการจัดการความเสี่ยง
3.4   ฝึกปฏิบัติวางแผนการดำเนินงาน
3.5   เรียนรู้จากการอบรมและปฏิบัติจริงการจัดทำบรรจุภัณฑ์น้ำตาลผงบริสุทธิ์จากอ้อย    

3.6   อบรมคุณธรรมสำหรับผู้ประกอบการ
3.7   เรียนรู้จากการอบรมและปฏิบัติจริงการบริหารจัดการกลุ่ม
3.8  เรียนรู้จากการอบรมบทบาทหน้าที่ของหน่วยงานรับรองมาตรฐานสินค้า
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	4. โครงการประกอบอาชีพ
	4.1  บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้
4.2  บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้

4.3  บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.4  อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.5  อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.6  เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้
4.7  ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้
	4.1  ความสำคัญของโครงการอาชีพ
4.2  ประโยชน์ของโครงการอาชีพ
4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

4.4  การเขียนโครงการอาชีพ

4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ 
	4.1  จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพแล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
4.2  จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง  
4.3  จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ             
4.4  กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
4.5  จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
4.6  กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
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หลักสูตรการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก
จำนวน  60 ชั่วโมง  
กลุ่มวิชาชีพเกษตรกรรม

ความเป็นมา


การจัดการศึกษาอาชีพในปัจจุบันมีความสำคัญมาก เพราะจะเป็นการพัฒนาประชากรของประเทศให้ มีความรู้ ความสามารถและทักษะในการประกอบอาชีพ เป็นการแก้ปัญหาการว่างงานและส่งเสริมความเข้มแข็งให้แก่เศรษฐกิจชุมชน ซึ่งกระทรวงศึกษาธิการได้กำหนดยุทธศาสตร์ 2555 ภายใต้กรอบเวลา 2 ปี ที่จะพัฒนา 5 ศักยภาพของพื้นที่ใน 5 กลุ่มอาชีพใหม่ ให้สามารถแข่งขันได้ใน 5 ภูมิภาคหลักของโลก “รู้เขา รู้เรา เท่าทัน เพื่อแข่งขันได้ในเวทีโลก” ตลอดจนกำหนดภารกิจที่จะยกระดับการจัดการศึกษาเพื่อเพิ่มศักยภาพและขีดความ สามารถให้ประชาชนได้มีอาชีพที่สามารถสร้างรายได้ ที่มั่นคง  โดยเน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่างๆ มุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมี คุณภาพ ทั่วถึงและเท่าเทียมกัน ประชาชนมีรายได้มั่นคง มั่งคั่ง และมีงานทำอย่างยั่งยืน มีความสามารถเชิงการแข่งขันทั้งในระดับภูมิภาคอาเซียนและระดับสากล ซึ่งจะเป็นการจัดการศึกษาตลอดชีวิตในรูปแบบใหม่ที่สร้างความมั่นคงให้แก่ ประชาชนและประเทศชาติ

ปัจจุบันมีขยะอินทรีย์ที่เกิดจากแหล่งชุมชน  โรงงานอุตสาหกรรม  และวัสดุเหลือใช้ทางการเกษตรจากพื้นที่เกษตรต่างๆ ปริมาณมากที่ไม่ได้รับการที่เหมาะสม และไม่ได้รับความสนใจในการนำกลับมาใช้ประโยชน์ใหม่เท่าที่ควร  ถึงแม้ว่าร้อยละ 60  - 80 ของปริมาณขยะมูลฝอยที่เกิดขึ้นทั้งหมดได้รับการจัดเก็บไปกำจัด  แต่อย่างไรก็ดีการกำจัดดังกล่าวส่วนใหญ่ใช้วิธีการที่เหมาะสม  ปัญหาที่เกิดขึ้นดังกล่าวส่วนหนึ่งเกิดขึ้นจากหน่วยงานท้องถิ่นขาดแคลนงบประมาณ  และองค์ความรู้ในการกำจัดขยะ  และขาดความร่วมมือประชาชน  ในการคัดแยกขยะ  ซึ่งหากมีการคัดแยกขยะแต่ละประเภทก็จะสามารถจัดการกับขยะแต่ละชนิดได้อย่างเหมาะสมต่อไป  ซึ่งการใช้ไส้เดือนดินกำจัดขยะอินทรีย์ที่เกิดจากบ้านเรือน  เป็นอีกทางเลือกหนึ่งในการแก้ไขปัญหาดังกล่าวและสามารถลดปริมาณขยะที่เทศบาลต้องเก็บไปกำจัดลงได้ส่วนหนึ่ง

               เนื่องจากไส้เดือนหลายสายพันธุ์ มีความสามารถในการย่อยสลายสารอินทรีย์ ดังนั้นสามารถนำไส้เดือนดินมาใช้ในการย่อยสลายขยะชุมชน วัสดุเหลือใช้ทางการเกษตรได้ ซึ่งในการกำจัดขยะด้วยวิธีดังกล่าว ได้มีการดำเนินการอย่างเป็นรูปธรรมในออสเตรเลียและอเมริกา โดยเป็นขบวนการนำกลับมาใช้ใหม่ (Recycle) ของวัสดุเหลือใช้ทางการเกษตร เศษอาหารในครัวเรือน และวัสดุเหลือใช้จากชุมชนที่สลายตัวได้ โดยโครงการดังกล่าวจะเป็นวิธีการที่เพิ่มความอุดมสมบูรณ์ให้กับดินในพื้นที่เกษตร ในบริเวณสวนสาธารณะของชุมชน ซึ่งเป็นการกำจัดของเสียที่ไม่เกิดมลภาวะแก่ดินน้ำใต้ดิน น้ำผิวดินและอากาศ เนื่องจากเป็นขบวนการจำลองขบวนการทางธรรมชาติ มาใช้ในการลดปัญหาสิ่งแวดล้อมจากขยะอินทรีย์ที่เกิดขึ้นทั่วโลก  การใช้ไส้เดือนดินช่วยย่อยสลายขยะอินทรีย์และวัสดุเหลือใช้ทางการเกษตรจะทำให้ได้ปุ๋ยหมักที่มีคุณภาพดี (Vermicompost) และเป็นการช่วยเร่งให้การย่อยสลายเกิดเร็วขึ้น ขบวนการเป็นปุ๋ยหมักเกิดจากการกินของไส้เดือนดินแล้วขับถ่ายเป็นมูลออกมา ปุ๋ยหมักที่ได้มีปริมาณฮิวมัสมาก โปร่ง ร่วน มีจุลินทรีย์และธาตุอาหารพืชในรูปที่พืชสามารถนำไปใช้ได้มาก เนื่องจากจุลินทรีย์ในลำไส้ของไส้เดือนดินจำนวนมากจะช่วยเปลี่ยนแปลงธาตุอาหารพืชหลายชนิดจากรูปที่พืชนำไปใช้ประโยชน์ไม่ได้ไปเป็นรูปที่พืชนำไปใช้ประโยชน์ได้ทันที และโดยทั่วไปปุ๋ยหมักมูลไส้เดือนดินจะมีธาตุอาหารพืชที่เป็นประโยชน์มากกว่าปุ๋ยอินทรีย์รูปอื่น ๆ ถึง 2.5 เท่า เหมาะที่จะใช้เพื่อการเพาะปลูก หรือใช้เพื่อการปรับปรุงดินหลังการเก็บเกี่ยวการลดการใช้ปุ๋ยเคมีลงบางส่วนร่วมกับการบำรุงดินและใช้ปัจจัยการผลิตที่เกษตรกรผลิตขึ้นเองจากวัสดุเหลือใช้ภายในฟาร์มโดยเฉพาะปุ๋ยหมักมูลไส้เดือนดินน่าจะเป็นแนวทางปฏิบัติที่ดี และถ้าเป็นไปได้การไม่ใช้สารเคมีในการผลิตพืชและเลี้ยงสัตว์เลยน่าจะส่งผลดีที่สุดทั้งกับสภาพแวดล้อมต่อเกษตรกรผู้ผลิตเอง และการเลี้ยงไส้เดือนเป็นธุรกิจใหม่  ที่กำลังได้รับความนิยมอย่างมากในปัจจุบันเพราะการเลี้ยงไส้เดือนในปัจจุบันสามารถสร้างรายได้อย่างงามให้แก่ผู้เลี้ยง อีกทั้งไส้เดือนมีคุณประโยชน์ต่อการเกษตรอย่างยิ่ง  ไส้เดือนเป็นดัชนีวัดความอุดมสมบูรณ์ของดินบริเวณใดมีไส้เดือน  เชื่อได้ว่าบริเวณนั้นมีความอุดมสมบูรณ์เพราะไส้เดือนมีผลต่อการทำให้ดินร่วนซุย  ดินโปร่ง  ฉะนั้นโครงการเพาะเลี้ยงไส้เดือนแดง  จึงได้จัดทำเป็นแหล่งเรียนรู้  ในรูปแบบเศรษฐกิจพอเพียง  เพื่อศึกษาการขยายพันธุ์  การเจริญเติบโต  การย่อยสลายอินทรียวัตถุรวมถึงการนำมูลของไส้เดือนไปใช้ประโยชน์ในด้านการเกษตร และการจัดจำหน่ายตัวไส้เดือน เพื่อเป็นประโยชน์แก่เกษตรกร / นักเรียน-นักศึกษาและประชาชนทั่วไปสามารถนำความรู้ไปประยุกต์ใช้ให้เกิดประโยชน์ต่อไปได้
หลักการของหลักสูตร


การจัดการศึกษาเพื่อการพัฒนาอาชีพเพื่อการมีงานทำ  กำหนดหลักการไว้ดังนี้

1.  เป็นหลักสูตรที่เน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่างๆ ห้าด้าน  ได้แก่ ศักยภาพของทรัพยากรธรรมชาติในแต่ละพื้นที่  ศักยภาพของพื้นที่ตามลักษณะภูมิอากาศ  ศักยภาพภูมิประเทศและทำเลที่ตั้งของแต่ละประเทศ  ศักยภาพของศิลปะ  วัฒนธรรม  ประเพณี และวิถีชีวิตของแต่ละพื้นที่และศักยภาพของทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่

2.  มุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมี
คุณภาพทั่วถึงและเท่าเทียมกัน  สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง  และเป็นบุคคลที่มีวินัยเปี่ยมไปด้วยคุณธรรม จริยธรรม  มีจิตสำนึกความรับผิดชอบต่อตนเอง  ผู้อื่น และสังคม

3.  ส่งเสริมให้มีความร่วมมือในการดำเนินงานร่วมกับภาคีเครือข่าย

4.  เน้นการฝึกปฏิบัติจริงเพื่อให้ผู้เรียนเกิดความรู้ ความเข้าใจ และสามารถนำไปประกอบอาชีพให้เกิดรายได้ที่มั่นคง มั่งคั่ง และยังยืนในอาชีพส่งเสริมให้มีการเทียบโอนความรู้และประสบการณ์เข้าสู่หลักสูตรการศึกษาขั้นพื้นฐาน

5.  ส่งเสริมให้มีการเทียบโอน  ความรู้และประสบการณ์เข้าสู่หลักสูตรการศึกษาขั้นพื้นฐาน
จุดหมาย


1.  ผู้เรียนสามารถประกอบอาชีพและสร้างรายได้ที่มั่นคงให้กับตนเอง

2.  ผู้เรียนมีโครงการประกอบอาชีพเพื่อใช้เป็นแนวทางในการปฏิบัติต่อไปได้

3.  ผู้เรียนมีคุณธรรม จริยธรรม  และมีจิตสำนึก  ความรับผิดชอบต่อตนเอง  ผู้อื่น  และสังคม

กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน

1.   ผู้ที่ไม่มีอาชีพ

2.   ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
ระยะเวลา          

การเรียนรู้ และฝึกทักษะ   จำนวน   60      ชั่วโมง

โครงสร้างหลักสูตร

1.  ช่องทางการประกอบอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก
1.1  ความสำคัญการประกอบอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก
1.2  ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก


1.2.1 ความต้องการของตลาด


1.2.2 การใช้แรงงาน


1.2.3 การจัดหาวัสดุ อุปกรณ์


1.2.4 การเลือกทำเลที่ตั้ง


1.2.5 ทุน


1.2.6 การบรรจุหีบห่อ (ปุ๋ยจากมูลไส้เดือน  น้ำหมักชีวภาพ )


1.2.7 การขนส่ง


1.2.8  ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพตามศักยภาพ 5 ด้าน  ได้แก่ศักยภาพของทรัพยากรธรรมชาติในแต่ละพื้นที่  ศักยภาพของพื้นที่ตมลักษณะภูมิอากาศ  ศักยภาพของภูมิประเทศ และศักยภาพของทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่
1.3  แหล่งเรียนรู้
1.4  ทิศทางการประกอบอาชีพ




2.  ทักษะการประกอบอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก
2.1 ขั้นเตรียมการประกอบอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก


2.1.1  ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก


2.1.2  ลักษณะธรรมชาติของไส้เดือนและการเจริญเติบโต


2.1.3  การคัดเลือกสายพันธุ์


2.1.4  วัสดุ  อุปกรณ์  ที่ใช้ประกอบอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก


2.1.5  สถานที่ / พื้นที่  (เบดดิ้ง)

2.2  ขั้นตอนการเพาะเลี้ยงไส้เดือน


2.2.1  การจัดทำ / จัดหาอาหารไส้เดือน


2.2.2  การให้น้ำและให้อาหาร


2.2.3  ศัตรูของไส้เดือนและการป้องกัน
2.3  ขั้นตอนการฝึกปฏิบัติการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก
2.4  การทำปุ๋ยหมักจากมูลไส้เดือน

3. การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก
3.1 การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก


3.1.1 การวางแผนการจัดการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก


3.1.2 การดูแลรักษาการควบคุมคุณภาพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก


3.1.3 การลดต้นทุนในการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก (เพาะพ่อพันธุ์แม่พันธุ์เอง )


3.1.4 การทำรายรับ – รายจ่าย
3.2  การจัดการการตลาด


3.2.1  การทำฐานข้อมูลลูกค้าที่ใช้บริการ / คู่แข่ง


3.2.2 การโฆษณาประชาสัมพันธ์


3.2.3 การส่งเสริมการขายและการบริการ
3.3 การจัดการความเสี่ยง


3.3.1 การวิเคราะห์ศักยภาพในการประกอบอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก
1 ) ค่าใช้จ่าย
2) การเตรียมพื้นที่เพาะเลี้ยงไส้เดือน (เบดดิ้ง)


3.3.2 การแก้ปัญหาความเสี่ยงในการประกอบอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก

4. โครงสร้างการประกอบอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก
4.1  ความสำคัญของโครงการอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก
4.2  ประโยชน์ของโครงการอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก
4.3  องค์ประกอบของโครงการอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก
4.4  การเขียนโครงการอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก
4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก
 การจัดกระบวนการเรียนรู้
· การศึกษาข้อมูลจากเอกสาร/ภูมิปัญญา
· การศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้
· การแลกเปลี่ยนเรียนรู้
· การฝึกปฏิบัติจริง
สื่อการเรียนรู้

ในกระบวนการจัดการเรียนรู้ใช้สื่อที่หลากหลาย  เช่น สื่อสิ่งพิมพ์ สื่ออิเล็กทรินิกส์  สถานประกอบการ  สื่อจริง และสื่อบุคคลในชุมชน
1. วิทยากร/ ภูมิปัญญาท้องถิ่นให้ความรู้
2. VCD  / หนังสือ
3. Internet

4. ศึกษาดูงานจากกลุ่มอาชีพตัวอย่าง/แหล่งเรียนรู้
การวัดและประเมินผล

1.  การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีก่อนเรียนและหลังเรียน

2.  การประเมินผลงานก่อนเรียนจากการปฏิบัติ  ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ และ             จบหลักสูตร
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ  80  

2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ  60 

3. มีผลงานที่มีคุณภาพ
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตร  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธราช  2551  สาระการประกอบอาชีพรายวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น

รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก
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  2.1.2  ลักษณะธรรมชาติของไส้เดือนและการเจริญเติบโต
  2.1.3 การคัดเลือกสายพันธุ์
  2.1.4  วัสดุ  อุปกรณ์  ที่ใช้ประกอบอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก
  2.1.5 สถานที่ /พื้นที่  (เบดดิ้ง)

2.2  ขั้นตอนการเพาะเลี้ยงไส้เดือน
2.2.1 การจัดทำ / จัดหาอาหารไส้เดือน
2.2.2  การให้น้ำและให้อาหาร
2.2.3  ศัตรูของไส้เดือนและการป้องกัน
2.3  ขั้นตอนการฝึกปฏิบัติการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมักจากมูลไส้เดือน

2.4 การทำปุ๋ยหมักจากมูลไส้เดือน
	2.1 ทบทวนความรู้เบื้องต้นในเกี่ยวกับการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมักจากมูลไส้เดือน
2.2 อภิปรายแลกเปลี่ยนเรียนรู้
2.3 จัดผู้เรียนไปศึกษาดูงานในแหล่งเรียนรู้ชุมชน พร้อมจดบันทึก

2.4 จัดทำแผนการเรียนรู้ การฝึกทักษะการประกอบอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมักจากมูลไส้เดือน

2.5 ดำเนินการจัดการเรียนรู้และฝึกทักษะอาชีพตามหลักสูตร และตามแผนการเรียนรู้
2.6 ครูและผู้เรียนร่วมกันจัดกระบวนการเรียนรู้

2.7 จดบันทึกผลการเรียนรู้
2.8 ดำเนินการวัดและประเมินผลตามที่หลักสูตรกำหนด
2.9 ผู้เรียนปฏิบัติจริง
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	3. การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก

	3.1 สามารถบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมักได้
  3.1.1 สามารถวางแผนการจัดการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมักได้

  3.1.2 สามารถดูแลรักษาการควบคุมคุณภาพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมักได้
  3.1.3 สามารถลดต้นทุนในการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมักได้ ( เพาะพ่อพันธุ์แม่พันธุ์เอง )
 3.1.4 สามารถทำบัญชีรายรับ – รายจ่ายได้

 3.2 สามารถจัดการการตลาดได้
3.2.1 สามารถทำฐานข้อมูลลูกค้าที่ใช้บริการ / คู่แข่งได้

3.2.2 สามรถโฆษณาประชาสัมพันธ์ได้

3.2.3 สามารถส่งเสริมการขายและการบริการได้
3.3 สามารถจัดการความเสี่ยงได้

3.3.1 สามารถวิเคราะห์ศักยภาพในการประกอบอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมักได้


1 ) ค่าใช้จ่าย

2) การเตรียมพื้นที่เพาะเลี้ยงไส้เดือน (เบดดิ้ง)
 3.3.2 สามรถแก้ปัญหาความเสี่ยงในการประกอบอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมักได้
	3.1 การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก
3.1.1 การวางแผนการจัดการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก
3.1.2 การดูแลรักษาการควบคุมคุณภาพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก
3.1.3 การลดต้นทุนในการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก                     ( เพาะพ่อพันธุ์แม่พันธุ์เอง )
3.1.4 การทำบัญชีรายรับ – รายจ่าย
3.2  การจัดการการตลาด
3.2.1  การทำฐานข้อมูลลูกค้าที่ใช้บริการ / คู่แข่ง
3.2.2 การโฆษณาประชาสัมพันธ์
3.2.3 การส่งเสริมการขายและการบริการ
3.3 การจัดการความเสี่ยง
3.3.1 การวิเคราะห์ศักยภาพในการประกอบอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก
  1 ) ค่าใช้จ่าย
  2) การเตรียมพื้นที่เพาะเลี้ยงไส้เดือน (เบดดิ้ง)
3.3.2 การแก้ปัญหาความเสี่ยงในการประกอบอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก

	3.1 การบริหารจัดการการผลิต จัดให้ผู้เรียน
3.1.1  สำรวจและศึกษาแหล่งวัสดุ  อุปกรณ์  และการใช้ประโยชน์ของแหล่งทรัพยากรธรรมชาติ  และทุนต่างๆ 
3.1.2   ศึกษาการลดต้นทุนในการเพาะเลี้ยงพ่อพันธุ์แม่พันธุ์ เอง การผลิตแต่คุณภาพคงเดิม
3.1.3   ศึกษา  วิเคราะห์  ปัจจัยความเสี่ยงที่คาดว่าจะเกิดขึ้น  และมีแนวทางในการจัดการความเสี่ยง
3.2 การบริหารจัดการการตลาด จัดให้ผู้เรียนศึกษา
 3.2.1 ข้อมูลการตลาด และวิเคราะห์ความต้องการของตลาด
 3.2.2 กำหนดทิศทาง เป้าหมาย และแผนการจัดการตลาดที่เกี่ยวข้องกับการเลี้ยงไก่พื้นเมือง
3.2.3  ดำเนินการตามกระบวนการจัดการการตลาด เช่น การคิดต้นทุนการผลิต การกำหนดราคาขาย การส่งเสริมการขาย จำหน่ายสินค้า ฯลฯ

3.3 การจัดการความเสี่ยง จัดให้ผู้เรียนศึกษา

3.3.1 ให้ผู้เรียนศึกษาเอกสารเรื่องการจัดการความเสี่ยง

3.3.2  ฝึกการวิเคราะห์การจัดการความเสี่ยง พร้อมการวางแผนการจัดการความเสี่ยง

3.4 การวางแผนการดำเนินงาน 
3.4.1 ให้ความรู้เกี่ยวกับเรื่องการวางแผนการดำเนินงานในแบบตารางการปฏิบัติงาน (Gantt Chart)

3.4.2 ฝึกปฏิบัติการทำแผนการประกอบอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมักตามแบบตารางการปฏิบัติงาน (Gantt Chart)
	2

-
-
2

2


	3

-
3

3

-
-

	4. โครงสร้างการประกอบอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก

	4.1บอก ความสำคัญของโครงการอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก
4.2 บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก
4.3บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก
4.4บอกการเขียนโครงการอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก
4.5 บอกการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก

	4.1 ความสำคัญของโครงการอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก
4.2 ประโยชน์ของโครงการอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก
4.3 องค์ประกอบของโครงการอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก
4.4 การเขียนโครงการอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก
4.5 การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพการเพาะเลี้ยงไส้เดือนและทำปุ๋ยหมัก

	4.1 จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
4.2  จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง  
4.3 จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ             
4.4  กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
4.5  จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
4.6  กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
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หลักสูตร การปลูกหม่อนเลี้ยงไหม
จำนวน 120  ชั่วโมง 

กลุ่มวิชาอาชีพเกษตรกรรม
ความเป็นมา
        
การจัดการศึกษาอาชีพในปัจจุบันมีความสำคัญมาก เพราะจะเป็นการพัฒนาประชากรของประเทศให้มีความรู้ ความสามารถและทักษะในการประกอบอาชีพ เป็นการแก้ปัญหาการว่างงานและส่งเสริมความเข้มแข็งให้แก่เศรษฐกิจ ซึ่งกระทรวงศึกษาธิการได้กำหนดยุทธศาสตร์ 2555 ภายใต้กรอบเวลา 2 ปี ที่จะพัฒนา 5 ศักยภาพของพื้นที่ใน 5 กลุ่มอาชีพใหม่ คือ กลุ่มอุตสาหกรรม กลุ่มพาณิชยกรรม กลุ่มเกษตรกรรม กลุ่มความคิดสร้างสรรค์ กลุ่มอำนวยการและอาชีพเฉพาะทาง  ให้สามารถแข่งขันได้ใน 5 ภูมิภาคหลักของโลก “รู้เขา รู้เรา เท่าทัน เพื่อแข่งขันได้ในเวทีโลก” ตลอดจนกำหนดภารกิจที่จะยกระดับการจัดการศึกษาเพื่อเพิ่มศักยภาพและขีดความสามารถให้ประชาชนได้มีอาชีพที่สร้างรายได้ที่มั่นคง โดยเน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่าง ๆ มุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมีคุณภาพทั่วถึงและเท่าเทียมกัน ประชาชนมีรายได้มั่นคง และมีงานทำที่ยั่งยืน มีความสามารถเชิงการแข่งขันทั้งในระดับภูมิภาคอาเซียนและระดับสากล ซึ่งจะเป็นการจัดการศึกษาตลอดชีวิตในรูปแบบใหม่ที่สร้างความมั่นคงให้แก่ประชาชนและประเทศชาติ


การปลูกหม่อนเลี้ยงไหม  มีความสำคัญทางด้านการพัฒนาอุตสาหกรรมไหมในประเทศไทยมาก เพราะไหมที่เลี้ยงกันเป็นอุตสาหกรรม  ยังจะกินใบหม่อนเป็นอาหารเพียงชนิดเดียวเท่านั้น  เราจะเห็นได้ว่าผลผลิตของเส้นไหมหรือรังไหม  จะมีคุณภาพดี ผลผลิตสูงได้นั้น ใบหม่อนจะต้องดีและมีคุณภาพตามไปด้วย  แต่สิ่งที่เป็นประเด็นปัญหาและอุปสรรคในส่วนนี้ก็คือ การดูแลการจัดการหม่อน  โรคและแมลงศัตรูหม่อน ซึ่งจะทำลายหม่อน ซึ่งในการแก้ปัญหาให้ถูกต้องและเหมาะสมอย่างแท้จริงคือ  การป้องกัน เพราะการใช้สารเคมีในการกำจัดโรคและแมลงศัตรูหม่อน  เป็นสิ่งที่ควรหลักเลี่ยง  เนื่องจากมีผลกระทบโดยตรงต่อหนอนไหม  เมื่อมีการกินใบหม่อนที่ถูกสารเคมี  ดังนั้น  การปลูกหม่อนเลี้ยงไหม  จึงเป็นอาชีพหนึ่งในการเสริมสร้างรายได้ให้แก่ผู้สนใจในอาชีพนี้
หลักการของหลักสูตร


การจัดการศึกษาเพื่อการพัฒนาอาชีพเพื่อการมีงานทำ กำหนดหลักการไว้ดังนี้ 

1.  เป็นหลักสูตรที่เน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่างๆ 5 ด้าน ได้แก่ศักยภาพทรัพยากรธรรมชาติในแต่ละพื้นที่ ศักยภาพของพื้นที่ตามลักษณะภูมิอากาศ ศักยภาพของภูมิประเทศ และทำเลที่ตั้งของแต่ละประเทศ ศักยภาพของศิลปะ วัฒนธรรมประเพณีและวิถีชีวิตของแต่ละพื้นที่และศักยภาพของทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่

2.  มุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมีคุณภาพทั่วถึงและเท่าเทียมกัน สร้างรายได้ที่มั่นคง และเป็นบุคคลที่มีวินัยเปี่ยมได้ด้วยคุณธรรม จริยธรรม มีจิตสำนึกความรับผิดชอบต่อตนเอง ผู้อื่นและสังคม

3.  ส่งเสริมให้มีความร่วมมือในการดำเนินงานร่วมกับภาคีเครือข่าย

4.  เน้นการฝึกปฏิบัติจริงเพื่อให้ผู้เรียนเกิดความรู้ ความเข้าใจ และสามารถนำไปประกอบอาชีพให้เกิดรายได้ที่มั่นคง และยั่งยืนในอาชีพ ส่งเสริมให้มีการเทียบโอนความรู้และประสบการณ์เข้าสู่หลักสูตรการศึกษาขั้นพื้นฐาน
จุดมุ่งหมาย

1.  เพื่อให้ผู้เรียนเกิดทักษะความรู้ ความเข้าใจ ความชำนาญด้านการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม   สามารถนำไปใช้ในการประกอบอาชีพได้

2.  เพื่อลดอัตราการว่างงาน เป็นทางเลือกหนึ่งสำหรับการประกอบอาชีพในชุมชน

3.  เพื่อเป็นการอนุรักษ์ภูมิปัญญาท้องถิ่น และอาชีพดั้งเดิมของบรรพบุรษ
กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมาย คือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน


1.  ผู้ที่ไม่มีอาชีพ

2.  ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
ระยะเวลาเรียน   รวม  120 ชั่วโมง แบ่งเป็น


ภาคทฤษฎี  
จำนวน     30   
ชั่วโมง 


ภาคปฏิบัติ
จำนวน
   90
ชั่วโมง


โครงสร้างหลักสูตร 


1. ช่องทางการประกอบอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม 

1.1 ความสำคัญในการประกอบอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม
จำนวน  2  ชั่วโมง

1.2 ความเป็นไปได้ในประกอบอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม
จำนวน  3  ชั่วโมง
1.2.1  การวางแผนและบริหารจัดการ
1.2.2  แหล่งเงินทุนและการจัดหาเงินทุน

1.2.3  ความต้องการของตลาด

1.2.4  การเลือกพื้นที่
1.2.5  การจัดหาวัสดุ อุปกรณ์ 

1.3  ศึกษาหาความรู้จากแหล่งเรียนรู้ที่เกี่ยวข้อง


จำนวน  8 ชั่วโมง
1.3.1  ศูนย์หม่อนไหมเฉลิมพระเกียรติฯ

1.3.2  สถานประกอบการเกี่ยวกับเรื่องหม่อนไหม

1.3.3  ร้านค้าจำหน่ายวัสดุ อุปกรณ์ ที่จำเป็นในการเลี้ยงไหม

1.3.4  ร้านค้าหรือตัวแทนในการจำหน่ายผลผลิต
1.3.5  เครือข่ายกลุ่มปลูกหม่อนเลี้ยงไหม
1.4  ทิศทางการประกอบอาชีพ 




จำนวน  5  ชั่วโมง
1.4.1  ความต้องการของตลาด 

1.4.2  สถานประกอบการ เครือข่าย กลุ่ม องค์กร ที่ประสบผลสำเร็จ 


2. ทักษะการประกอบอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม 


2.1 ความรู้พื้นฐานเกี่ยวกับการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม


จำนวน  45  ชั่วโมง
      2.1.1  การเลือกพันธุ์หม่อน

      2.1.2  การเลือกพื้นที่ปลูก 

      2.1.3  การเตรียมท่อนพันธุ์

      2.1.4  การเตรียมดิน

      2.1.5  วิธีการปลูก

      2.1.6  การเก็บเกี่ยวใบหม่อน

      2.1.7  การเตรียมห้องเลี้ยง
 2.1.8  การเลือกพันธุ์ไหม
 2.1.9  รู้จักวงจรชีวิตไหมและการเลี้ยงไหม

2.2 การดำเนินกิจกรรมเกี่ยวกับการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม

 จำนวน  25  ชั่วโมง
2.2.1 การดูแลรักษาสวนหม่อน
2.2.2 การตัดแต่งกิ่งหม่อน

2.2.3 รู้จักแมลงศัตรูและโรคที่สำคัญของหม่อน

2.2.4 วิธีการเลี้ยงไหม

2.2.5 โรคไหมและแมลงที่สำคัญ 


3.  การบริหารจัดการอาชีพ





จำนวน  20  ชั่วโมง
3.1 การบริหารจัดการอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม
3.1.1 การดูแลรักษาคุณภาพของหม่อนไหม
3.1.2 การลดต้นทุนในการผลิตของหม่อนไหม

3.2 จัดการการตลาด
3.2.1 ทำฐานข้อมูลลูกค้าที่ใช้บริการ/คู่แข่งทางการตลาด
3.2.2 ประชาสัมพันธ์
3.2.3 ส่งเสริมการขายและการบริการ

 3.2.4 การขอมาตรฐานผลิตภัณฑ์

3.3 จัดการความเสี่ยง

3.3.1 วิเคราะห์ศักยภาพในการประกอบอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม

3.3.2 แก้ปัญหาความเสี่ยงในการประกอบอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม


4. โครงการประกอบอาชีพ      




             จำนวน  12  ชั่วโมง
4.1 ความสำคัญของโครงการอาชีพ
4.2 ประโยชน์ของโครงการอาชีพ
4.3 องค์ประกอบของโครงการอาชีพ
4.4 การเขียนโครงการอาชีพ
4.5 การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการ

การจัดกระบวนการเรียนรู้
1. ศึกษาจากเอกสารและภูมิปัญญา
2. ฟังวิทยากรบรรยายให้ความรู้
3. การศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้
4. แลกเปลี่ยนเรียนรู้
5. ศึกษาหาความรู้ด้วยตนเองจากสื่อ CD/VCD และอินเตอร์เน็ต
6. ทำใบความรู้และใบงาน
7. ฝึกปฏิบัติจริงและทดสอบผ่านเกณฑ์ที่กำหนดไว้
สื่อการเรียนรู้
1. สื่อเอกสาร
1.1 เอกสารประกอบการเรียนรู้
1.2 ใบงาน
1.3 ใบความรู้

2. สื่ออิเล็กทรอนิกส์
3. ภูมิปัญญา
4. สถานประกอบการ
การวัดและประเมินผล
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฏีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร
2. การประเมินผลงานระหว่างเรียนจากการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ และจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียนและฝึกปฏิบัติตามหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการประเมินผ่านตลอดหลักสูตรไม่น้อยกว่าร้อยละ 60
3. มีผลงานที่มีคุณภาพจึงจะได้รับวุฒิบัตร
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตร ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1. ช่องทางการประกอบอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม
	1.1 อธิบายความสำคัญในการประกอบอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหมได้

1.2 อธิบายความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม ได้แก่ การวางแผนและการบริหารจัดการ การหาแหล่งเงินทุน ความต้องการของตลาด การเลือกพื้นที่และการจัดหาวัสดุอุปกรณ์
1.3 สามารถจัดหาแหล่งเรียนรู้ได้
1.4 บอกทิศทางการประกอบอาชีพได้
	1.1 ความสำคัญในการประกอบอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม


1.2 ความเป็นไปได้ในประกอบอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม

1.2.1 การวางแผนและการบริหารจัดการ

1.2.2 แหล่งเงินทุนและการจัดหาเงินทุน

1.2.3 ความต้องการของตลาด
1.2.4 การเลือกพื้นที่
1.2.5 การจัดหาวัสดุอุปกรณ์ 

1.3 ศึกษาหาความรู้จากแหล่งเรียนรู้ และเครือข่าย ที่เกี่ยวข้อง

       1.3.1 ศูนย์ หม่อนไหมเฉลิมพระเกียรติฯ

       1.3.2 ร้านค้าหรือตัวแทนในการจำหน่ายผลผลิตจากหม่อนไหม

1.3.3 ร้านจำหน่ายวัสดุ  อุปกรณ์ที่จำเป็นในการเลี้ยงไหม

1.3.4  เครือข่ายกลุ่มปลูกหม่อนเลี้ยงไหม 

1.4  ทิศทางการประกอบอาชีพ

      1.4.1 ความต้องการของตลาด 

1.4.2 สถานประกอบการ เครือข่าย  กลุ่ม และองค์กร ตัวอย่างที่ประสบความสำเร็จ
	1.1 ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร สื่อต่าง ๆ สถานประกอบการ สื่อของจริง ภูมิปัญญาในชุมชน เพื่อนำข้อมูลมาใช้ในการประกอบอาชีพ ที่มีความเป็นไปได้ในชุมชน

1.2 ศึกษาดูงานในสถานประกอบการและแหล่งเรียนรู้ในชุมชนของตนเอง

1.3 วิทยากรบรรยายเกี่ยวกับการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม
1.4 ครู ผู้เรียน และผู้รู้ร่วมกันอภิปรายเกี่ยวกับทิศทางการประกอบอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหมในรูปแบบที่เหมาะสมกับตนเอง เช่น  ผู้เชี่ยวชาญ เจ้าของฟาร์ม ลูกจ้าง ฯลฯ โดยคำนึงถึงความเสี่ยงจากภัยธรรมชาติ โรคติดต่อ  ความคุ้มค่า และความต้องการของตลาด
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	2.ทักษะการประกอบอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม

	2.1 อธิบายความรู้พื้นฐานเกี่ยวกับการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม  ได้แก่

2.1.1 การเลือกพันธุ์หม่อน 
2.1.2 การเลือกพื้นที่ปลูก
2.1.3 การเตรียมท่อนพันธุ์
2.1.4 การเตรียมดิน

2.1.5 วิธีการปลูก
2.1.6 การเก็บเกี่ยวใบหม่อน
2.1.7 การเตรียมห้องเลี้ยง
2.1.8 การเลือกพันธุ์ไหม
2.1.9 วงจรชีวิตตัวไหมและการเลี้ยงไหม
2.2  ฝึกทักษะในการประกอบอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม ได้แก่
2.2.1 การดูแลรักษาสวนหม่อน
2.2.2 การตัดแต่งกิ่งหม่อน
2.2.3 รู้จักแมลงศัตรูและโรคที่สำคัญของหม่อน
2.2.4 วิธีเลี้ยงไหม 
2.2.5 โรคไหมและแมลงที่สำคัญ
	2.1  ขั้นตอนการเตรียมการประกอบอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม
     2.1.1 การเลือกพันธุ์หม่อน 
2.1.2 การเลือกพื้นที่ปลูก
2.1.3 การเตรียมท่อนพันธุ์
2.1.4 การเตรียมดิน
2.1.5 วิธีการปลูก
2.1.6 การเก็บเกี่ยวใบหม่อน
2.1.7 การเตรียมห้องเลี้ยง
2.1.8 การเลือกพันธุ์ไหม
     2.1.9 วงจรชีวิตตัวไหมและการเลี้ยงไหม 

2.2 ขั้นตอนการฝึกทักษะในการประกอบอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม
2.2.1 การดูแลรักษาสวนหม่อน
2.2.2 การตัดแต่งกิ่งหม่อน
2.2.3 รู้จักแมลงศัตรูและโรคที่สำคัญของหม่อน
2.2.4 วิธีเลี้ยงไหม 
2.2.5 โรคไหมและแมลงที่สำคัญ
	2.1 ทดสอบก่อนเรียน เพื่อวัดความรู้ ความเข้าใจ และพื้นฐานของผู้เรียน
2.2 ศึกษาเอกสารที่เกี่ยวข้องกับการปลูกหม่อนเลี้ยงไหมและรับฟังวิทยากรบรรยาย
2.3 อภิปรายแลกเปลี่ยนเรียนรู้
2.4 จัดทำแผนการฝึกทักษะในการประกอบอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม
2.5 ดำเนินการเรียนการสอน และฝึกทักษะตามหลักสูตร
2.6 ทดสอบหลังเรียน
2.7 ฝึกปฏิบัติจริง
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	3. การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ                                         

	3.1 สามารถบริหารจัดการอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหมได้

3.1.1  ดูแลรักษา คุณภาพของหม่อนไหม

3.1.2  ลดต้นทุนในการผลิตของหม่อนไหม
3.2 สามารถจัดการการตลาดได้

3.2.1 ทำฐานข้อมูลลูกค้าที่ใช้บริการ/คู่แข่งทางการตลาด

3.2.2 โฆษณาประชาสัมพันธ์
3.2.3 ส่งเสริมการขายและการบริการ
3.2.4 การขอมาตรฐานผลิตภัณฑ์

3.3 สามารถจัดการความเสี่ยงได้
3.3.1 วิเคราะห์ศักยภาพในการประกอบอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม
3.3.2 แก้ปัญหาความเสี่ยงในอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม

	3.1 การบริหารจัดการอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม
 3.1.1 การดูแลรักษา การควบคุม
คุณภาพของหม่อนไหม
    3.1.2 การลดต้นทุนในการผลิต
ของหม่อนไหม
3.2 การจัดการการตลาด
      3.2.1 การทำฐานข้อมูลลูกค้าที่ใช้บริการ/คู่แข่งทางการตลาด

      3.2.2 การโฆษณาประชาสัมพันธ์
     3.2.3 การส่งเสริมการขายและ        การบริการ
3.2.4 การขอมาตรฐานผลิตภัณฑ์

3.3 การจัดการความเสี่ยง
3.3.1 การวิเคราะห์ศักยภาพใน
การประกอบอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม
1) ค่าใช้จ่าย
2) ผลกำไร
3) คู่แข่งทางการตลาด
4) วิธีการลดต้นทุน

     3.3.2 การแก้ปัญหาความเสี่ยงในการประกอบอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม
	3.1 การบริหารจัดการ จัดให้ผู้เรียน
      3.1.1 ศึกษาเอกสารเกี่ยวกับการบริหารจัดการ

      3.1.2 การกำหนดและควบคุมคุณภาพผลผลิตที่ต้องการ

      3.1.3 ศึกษาการลดต้นทุนการผลิตแต่คุณภาพ
คงเดิม
      3.1.4 ศึกษาวิเคราะห์ปัจจัยความเสี่ยงที่คาดว่าจะเกิดขึ้นและมีแนวทางในการจัดการความเสี่ยง
3.2  การบริหารจัดการการตลาด
3.2.1 ศึกษาข้อมูลการตลาดและวิเคราะห์ความต้องการของตลาด
      3.2.2 กำหนดทิศทาง เป้าหมาย กลยุทธ์ และแผนการตลาด
     3.2.3 ดำเนินการตามกระบวนการจัดการตลาด เช่น การคิดต้นทุนการผลิต กำหนดราคาขาย การส่งเสริมการขาย และการกระจายสินค้า
3.3 การจัดการความเสี่ยง
      3.3.1 สำรวจและศึกษาแหล่งวัสดุ อุปกรณ์ เพื่อลดต้นทุนการผลิตและควบคุมคุณภาพสินค้า จากผู้จำหน่ายที่หลากหลาย  

     3.3.2 ศึกษาวิเคราะห์ปัจจัยเสี่ยงในด้านต่าง ๆ ที่คาดว่าจะเกิดขึ้นจากการประกอบอาชีพ
    3.3.3 หาแนวทางจัดการความเสี่ยงจากภูมิปัญญาและผู้เชี่ยวชาญ
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	4. โครงการประกอบอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม

	4.1 บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้
4.2 บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้
4.3 บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
4.4 อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้ 
4.5 อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของ
โครงการอาชีพที่ดีได้
4.6 เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบได้เหมาะสมและถูกต้อง
4.7 ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้
	4.1 ความสำคัญของโครงการอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม
 4.2 ประโยชน์ของโครงการอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม
4.3 องค์ประกอบของโครงการอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม
4.4 การเขียนโครงการอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม
4.5 การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม

	4.1 จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้เรื่องความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ องค์ประกอบของโครงการอาชีพ แล้วจัดกิจกรรมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็นเพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
4.2 จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่องตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสมและถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปรายเพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดีเหมาะสมและถูกต้อง
4.3 จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการเขียนโครงการอาชีพ
4.4 กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ

4.5 จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
4.6 กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเองเพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณเพื่อใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
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หลักสูตรการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา
จำนวน  80  ชั่วโมง 

กลุ่มวิชาอาชีพเกษตรกรรม 

ความเป็นมา

การจัดการศึกษาอาชีพในปัจจุบันมีความสำคัญมาก เพราะจะเป็นการพัฒนาประชากรของประเทศให้มีความรู้ ความสามารถ และทักษะในการประกอบอาชีพ เป็นการแก้ปัญหาการว่างงานและส่งเสริมความเข้มแข็งให้แก่เศรษฐกิจชุมชน ซึ่งกระทรวงศึกษาธิการได้กำหนดยุทธศาสตร์ 2555 ภายใต้กรอบเวลา 2 ปี       ที่จะพัฒนา 5 ศักยภาพของพื้นที่ใน 5 กลุ่มอาชีพใหม่ ให้สามารถแข่งขันได้ใน 5 ภูมิภาคหลักของโลก “รู้เขา  รู้เรา เท่าทัน เพื่อแข่งขันได้ในเวทีโลก” ตลอดจนกำหนดภารกิจที่จะยกระดับการจัดการศึกษาเพื่อเพิ่มศักยภาพและขีดความสามารถให้ประชาชนได้มีอาชีพที่สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง โดยเน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่าง ๆ มุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมีคุณภาพทั่วถึงและเท่าเทียมกัน ประชาชนมีรายได้มั่นคง มั่งคั่ง และมีงานทำอย่างยั่งยืน มีความสามารถเชิงการแข่งขันทั้งในระดับภูมิภาคอาเซียนและระดับสากล ซึ่งจะเป็นการจัดการศึกษาตลอดชีวิตในรูปแบบใหม่ที่สร้างความมั่นคงให้แก่ประชาชนและประเทศชาติ

นับตั้งแต่ปี  2534  เป็นต้นมาจนถึงปัจจุบัน  ประเทศไทยได้ก้าวขึ้นเป็นผู้ผลิตและผู้ส่งออกยางพารา เป็นอันดับต้นๆ ของโลก จากการสำรวจพื้นที่ พบว่า  มีพื้นที่ปลูกยางพารา ประมาณ 11.9  ล้านไร่  ผลิตยางได้ 1.72  ล้านตัน  สามารถส่งออกต่างประเทศได้มากกว่า 1.6 ล้านตัน  คิดเป็นมูลค่ากว่า 41,352 ล้านบาท  ดังนั้น ยางพาราจึงเป็นพืชเศรษฐกิจที่มีความสำคัญ สามารถสร้างรายได้ให้กับเกษตรกรและประเทศ   และเพื่อเป็นการรักษาสภาพการผลิตและการส่งออกไม่ให้ลดต่ำกว่าที่เป็นอยู่ในปัจจุบัน  เกษตรกรผู้ปลูกยางจึงควรมีความรู้และมีการปฏิบัติ เพื่อให้ได้ผลผลิตที่สูงสม่ำเสมอและมีคุณภาพ  ประกอบกับนโยบายของรัฐบาลส่งเสริมให้มีการปลูกยางพาราในสภาพพื้นที่ที่เหมาะสม เพื่อส่งเสริมให้ประชาชนมีอาชีพ มีรายได้  สามารถพัฒนาคุณภาพชีวิตให้ดียิ่งขึ้น 

สำนักงาน กศน. ได้ตระหนักถึงการมีอาชีพของกลุ่มเป้าหมายในพื้นที่ชายแดน จึงได้จัดทำหลักสูตรการปลูกยางพารา เพื่อให้ประชาชนกลุ่มเป้าหมายในพื้นที่ชายแดนได้มีอาชีพหลัก เป็นการสร้างพื้นฐานทางอาชีพ สามารถนำความรู้ไปใช้ในการพัฒนาคุณภาพชีวิต   
หลักการของหลักสูตร

หลักสูตรการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา มีหลักการดังนี้
1. เป็นการจัดหลักสูตรด้านเกษตรกรรม ที่มีความยืดหยุ่น ทั้งด้านหลักสูตร การจัดกระบวนการเรียนรู้ การวัดและประเมินผล เน้นบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่าง ๆ 5 ด้าน ได้แก่ ศักยภาพของทรัพยากรธรรมชาติ    ศักยภาพของพื้นที่ตามลักษณะภูมิอากาศ   ศักยภาพของภูมิประเทศ  วิถีชีวิตของคนในเขตพื้นที่  และศักยภาพของทรัพยากรมนุษย์ในเขตพื้นที่บริเวณชายแดน 
2. การจัดการศึกษาการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา มุ่งเน้นให้ผู้ไม่มีอาชีพ หรือผู้มีอาชีพแล้ว และต้องการพัฒนาอาชีพของตนให้มีความมั่นคง โดยการจัดการศึกษาเป็นไปอย่างทั่วถึง เท่าเทียมกัน เน้นความรู้คู่คุณธรรม
3. ส่งเสริมให้มีความร่วมมือในการดำเนินงานร่วมกับภาคีเครือข่ายเนื่องจากยางพาราเป็นพืชเศรษฐกิจที่สามารถสร้างอาชีพ สร้างรายได้ให้กับกลุ่มเป้าหมายให้มีความมั่นคง
4. ส่งเสริมให้มีการเทียบโอนความรู้และประสบการณ์เข้าสู่หลักสูตรการศึกษาขั้นพื้นฐาน
5. การจัดการเรียนรู้มุ่งเน้นการอบรมสัมมนาเพื่อพัฒนากลุ่มเป้าหมาย ผู้ไม่มีอาชีพหรือผู้ที่มีอาชีพแล้ว และต้องการพัฒนาอาชีพของตนเองให้มีความมั่นคง ให้มีความพร้อมที่จะทำงานได้อย่างมีประสิทธิภาพ
จุดหมาย
หลักสูตรการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา มีจุดหมายดังต่อไปนี้

1. กลุ่มเป้าหมายตัดสินใจประกอบอาชีพให้สอดคล้องกับศักยภาพตนเอง ชุมชน และสังคม
2. กลุ่มเป้าหมายสามารถประกอบอาชีพและสร้างรายได้ที่มั่นคงให้กับตนเอง
3. กลุ่มเป้าหมายมีความรู้ ความเข้าใจ และทักษะเกี่ยวกับการประกอบอาชีพ การบริหารจัดการในอาชีพ 
4. กลุ่มเป้าหมายมีโครงการประกอบอาชีพเพื่อใช้เป็นแนวทางในการปฏิบัติต่อไปได้
5. กลุ่มเป้าหมายมีคุณธรรม จริยธรรม และมีจิตสำนึก ความรับผิดชอบต่อตนเอง ผู้อื่น และสังคม
กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน


1.  ผู้ที่ไม่มีอาชีพ

2.  ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ

3.  ผู้ที่มีอาชีพและต้องการเปลี่ยนอาชีพ

ระยะเวลา

จำนวน   80   ชั่วโมง 
โครงสร้างหลักสูตร

1. ช่องทางการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา 


จำนวน 15  ชั่วโมง
1.1 ความสำคัญในการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา
1.2 การวิเคราะห์ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา
1.2.1   การลงทุนและแหล่งทุน
1.2.2   ความต้องการของตลาด
1.2.3   หลักการตลาด
1.2.4   กรรมวิธี
1.2.5   การขนส่ง
1.3 แหล่งเรียนรู้
1.4 ทิศทางการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา
1.4.1 ความเสี่ยงจากภัยธรรมชาติ
1.4.2 ความคุ้มค่าในการลงทุน
1.4.3 ความต้องการด้านการตลาด
2. ทักษะเกี่ยวกับการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา  

จำนวน  32  ชั่วโมง
2.1 ขั้นการเตรียมการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา
2.1.1 ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการปลูกยางพารา
2.1.2 สถานที่ / พื้นที่ปลูกยางพารา
2.1.3 การคัดเลือกสายพันธุ์ยางพารา
2.1.4 เครื่องมือ วัสดุ และอุปกรณ์

2.2 ขั้นฝึกทักษะการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา
2.2.1 การวางแนวปลูกยางพาราในพื้นที่ราบและพื้นที่ลาดเท
2.2.2 การเตรียมหลุมปลูกยางพารา
2.2.3 การปลูกยางพารา   

2.2.4 ขั้นการดูแลรักษาต้นยางในระหว่างอายุ  1-7  ปี
 

2.3.5  โรคและศัตรูที่สำคัญ


2.3.5  การปฏิบัติระยะต้นยางให้ผลผลิต


2.3.6  การแปรรูปผลผลิต
3. การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา 
จำนวน  21  ชั่วโมง
3.1 การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา
3.1.1 การดูแลรักษาและควบคุมคุณภาพ
3.1.2 การลดต้นทุนในการปลูกยางพารา
3.1.3 มาตรฐานคุณภาพยางแผ่นดิบ

3.2 การจัดการการตลาด
3.2.1 การทำฐานข้อมูลการตลาด
3.2.2 การส่งเสริมการตลาด

3.3 การจัดการความเสี่ยง
3.3.1 การวิเคราะห์ความเสี่ยงและการบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา
3.3.2  การวิเคราะห์ต้นทุน
3.3.3  การวิเคราะห์ผลกำไร
3.4 คุณธรรมธรรมสำหรับผู้ประกอบอาชีพ
3.5 กฎหมายและหน่วยงานที่เกี่ยวข้องกับการรับรองมาตรฐาน

4.   โครงการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา 


จำนวน 12 ชั่วโมง
4.1 ความสำคัญของการเขียนโครงการ
4.2 องค์ประกอบการทำโครงการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา
4.3 เขียนโครงการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา
4.4 การตรวจสอบความเป็นไปได้ของการประกอบอาชีพ

การจัดกระบวนการเรียนรู้
1. ศึกษาจากเอกสารและภูมิปัญญา
2. การศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้
3. แลกเปลี่ยนเรียนรู้
4. ฝึกปฏิบัติจริง
สื่อการเรียนรู้

1. สื่อเอกสาร

2. สื่ออิเล็กทรอนิกส์
3. สื่อบุคคล เช่น ภูมิปัญญา  ผู้เชี่ยวชาญ
4. แหล่งเรียนรู้/สถานประกอบการ
5. เครือข่ายหน่วยงานของรัฐและเอกชน
การวัดและประเมินผล

1.  การประเมินความรู้ภาคทฤษฏีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร

2.  การประเมินผลงานระหว่างเรียนจากการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ และจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร
1.  มีเวลาเรียน ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2.  มีผลการประเมินตลอดหลักสูตรไม่น้อยกว่าร้อยละ 60
3.  มีผลงานที่มีคุณภาพ
เอกสารหลักฐานการศึกษา
4. หลักฐานการประเมินผล
5. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
6. วุฒิบัตร ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรการปลูกยางพารา
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฏี
	ปฏิบัติ

	1. ช่องทางการประกอบอาชีพ  การปลูกยางพารา 
	1.1 บอกความสำคัญของการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา
1.2  บอกความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา ได้แก่การลงทุน แหล่งทุน ความต้องการของตลาด หลักการตลาด กรรมวิธีการผลิต และการขนส่ง
1.3 บอกและหาแหล่งเรียนรู้ได้
1.4 บอกทิศทางการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา
	1.1 ความสำคัญในการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา 

1.2  การวิเคราะห์ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา

1.2.1 การลงทุนและแหล่งทุน

1.2.2 ความต้องการของตลาด
1.2.3 หลักการตลาด
1.2.4 กรรมวิธี
1.2.5 การขนส่ง

1.3  แหล่งเรียนรู้

1.4  ทิศทางการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา

1.4.1 ความเสี่ยงจากภัยธรรมชาติ1.4.2 ความคุ้มค่าในการลงทุน1.4.3 ความต้องการด้านการตลาด
	1.1 ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร สื่ออิเล็กทรอนิกส์ สถานประกอบการ สื่อของจริง สื่อบุคคลในชุมชน ประเทศและโลก เพื่อนำข้อมูลการคิดวิเคราะห์และใช้ในการประกอบอาชีพที่มีความเป็นไปได้ในชุมชน
1.2 อบรมเชิงปฏิบัติการเรื่องการวิเคราะห์อาชีพการปลูกยางพารา  จากข้อมูลต่าง ๆ
1.3  ศึกษาดูงานในแหล่งเรียนรู้การปลูกยางพารา
ในชุมชน แหล่งเรียนรู้เครือข่าย

1.4  ครู ผู้เรียน และผู้รู้ ร่วมกันอภิปรายเกี่ยวกับทิศทางการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา ในรูปแบบที่เหมาะสมกับตนเอง เช่น ลูกจ้าง เจ้าของกิจการ ร่วมทุน พ่อค้าคนกลาง แปรรูปน้ำยาง ฯลฯ โดยคำนึงถึงความเสี่ยงจากภัยธรรมชาติ ความคุ้มค่า และความต้องการของตลาด 
	1
2

-

2
	-
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	2. ทักษะการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา

	2.1  บอกขั้นตอนการเตรียมการประกอบอาชีพการปลูกยางพาราได้ 
2.1.1 ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการปลูกยางพารา
2.1.2 สถานที่ / พื้นที่ปลูกยางพารา
2.1.3 คัดเลือกสายพันธุ์ยางพารา
2.1.4  เครื่องมือ วัสดุ และอุปกรณ์

2.2  เพื่อให้เกิดทักษะในการประกอบอาชีพปลูกยางพารา ดังนี้
    2.2.1 วางแนวปลูกยางพาราในพื้นที่ราบและพื้นที่ลาดเท
     2.2.2  เตรียมหลุมปลูกยางพารา
    2.2.3 ขั้นการดูแลรักษาต้นยางในระหว่างอายุ  1-7  ปี
    2.3.4  โรคและศัตรูที่สำคัญ
    2.3.5  การปฏิบัติระยะต้นยางให้ผลผลิต
    2.3.6  แปรรูปผลผลิต
	2.1  ขั้นการเตรียมการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา
2.1.1 ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการปลูกยางพารา
2.1.2 สถานที่ / พื้นที่ปลูกยางพารา
2.1.3 การคัดเลือกสายพันธุ์ยางพารา
2.1.4 เครื่องมือ วัสดุ และอุปกรณ์

2.2  ขั้นฝึกทักษะการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา
      2.2.1 การวางแนวปลูกยางพาราในพื้นที่ราบและพื้นที่ลาดเท
     2.2.2  การเตรียมหลุมปลูกยางพารา
    2.2.3 ขั้นการดูแลรักษาต้นยางในระหว่างอายุ  1-7  ปี
    2.3.4  โรคและศัตรูที่สำคัญ
    2.3.5  ระยะเวลาต้นยางให้ผลผลิต
    2.3.6  การแปรรูปผลผลิต
	2.1 ศึกษาเอกสารที่เกี่ยวกับการปลูกยางพารา
2.2 อภิปรายแลกเปลี่ยนเรียนรู้การปลูกยางพารา
2.3 จัดทำแผนการฝึกทักษะการประกอบอาชีพ
2.4 ดำเนินการเรียนรู้และฝึกทักษะตามหลักสูตร
2.5 จดบันทึกผลการเรียนรู้
2.6 ดำเนินการวัดผลประเมินผลตามที่หลักสูตรกำหนด
2.7 ผู้เรียนปฏิบัติจริง
	2
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27



	3. การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา

	3.1  มีความรู้ความเข้าใจเกิดทักษะการบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา ได้แก่

    3.1.1 ดูแลรักษาและควบคุมคุณภาพ
    3.1.2  ต้นทุนในการปลูกยางพารา
    3.1.3  มาตรฐานคุณภาพยางแผ่นดิบ
3.2   มีความรู้ความเข้าใจเรื่องการจัดการการตลาด
    3.2.1  ทำฐานข้อมูลการตลาด
    3.2.2  ส่งเสริมการตลาด

3.3  มีความรู้ความเข้าใจเรื่องการบริหารจัดการความเสี่ยง ตามประเด็น ได้แก่

    3.3.1  วิเคราะห์ความเสี่ยงและการบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา
    3.3.2  วิเคราะห์ต้นทุน
    3.3.3  วิเคราะห์ผลกำไร
3.4  มีคามรู้ความเข้าใจคุณธรรมจริยธรรมสำหรับผู้ประกอบอาชีพ
3.5  มีความรู้ความเข้าใจเรื่องกฎหมายและหน่วยงานที่เกี่ยวข้องกับการรับรองมาตรฐาน
	3.1  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา  

    3.1.1 การดูแลรักษาและควบคุมคุณภาพ
    3.1.2  ต้นทุนในการปลูกยางพารา
    3.1.3  มาตรฐานคุณภาพยางแผ่นดิบ
3.2   การจัดการการตลาด
    3.2.1  การทำฐานข้อมูลการตลาด
    3.2.2  การส่งเสริมการตลาด

3.3  การจัดการความเสี่ยง
    3.3.1  การวิเคราะห์ความเสี่ยงและการบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา
    3.3.2  การวิเคราะห์ต้นทุน
    3.3.3  การวิเคราะห์ผลกำไร
3.4 คุณธรรมธรรมสำหรับผู้ประกอบอาชีพ

 3.5  กฎหมายและหน่วยงานที่เกี่ยวข้องกับการรับรองมาตรฐาน
	3.1 การบริหารจัดการ จัดให้ผู้เรียนเรียนรู้จากอบรมแลกเปลี่ยนเรียนรู้ จากวิทยากรหรือผู้เชี่ยวชาญตามประเด็น ดังนี้

    3.1.1  การดูแลรักษาและควบคุมคุณภาพ
    3.1.2  ต้นทุนในการปลูกยางพารา
    3.1.3  มาตรฐานคุณภาพยางแผ่นดิบ
3.2  การบริหารจัดการการตลาด  อบรมเรื่องการบริหารจัดการการตลาด ตามประเด็น ดังนี้
    3.2.1  การทำฐานข้อมูลการตลาด
    3.2.2  การส่งเสริมการตลาด
3.3  การจัดการความเสี่ยง  โดยจัดการอบรมเชิงปฏิบัติการ ในประเด็นดังต่อไปนี้

   3.3.1  การวิเคราะห์ความเสี่ยงและการบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา
    3.3.2  การวิเคราะห์ต้นทุน
    3.3.3  การวิเคราะห์ผลกำไร
3.4  จัดอบรมคุณธรรมธรรมสำหรับผู้ประกอบอาชีพ 

3.5  จัดอบรม เรื่องกฎหมายและหน่วยงานที่เกี่ยวข้องกับการรับรองมาตรฐาน
	2

4

3

3

3
	3

1

2

-

-

	4.  โครงการประกอบอาชีพการปลูกยางพารา

	4.1 บอกความสำคัญของโครงการอาชีพการปลูกยางพาราได้
4.2. บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพการปลูกยางพาราได้

4.3 บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพการปลูกยางพาราได้

4.4 อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพการปลูกยางพาราได้ 
4.5  อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพการปลูกยางพาราได้
4.6  เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้
4.7  ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพการปลูกยางพาราได้
	4.1  ความสำคัญของโครงการอาชีพการปลูกยางพารา
4.2 ประโยชน์ของโครงการอาชีพการปลูกยางพารา
4.3 องค์ประกอบของโครงงานอาชีพการปลูกยางพารา

4.4 การเขียนโครงการอาชีพการปลูกยางพารา
4.5 การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพการปลูกยางพารา
	4.1 จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
4.2  จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง  
4.3 จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการเขียนโครงการอาชีพ             
4.4  กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
4.5  จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
4.6  กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	0.5
0.5
1

1

-
	-

-

-
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หลักสูตรการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น
จำนวน  100  ชั่วโมง
กลุ่มวิชาอาชีพเกษตรกรรม

ความเป็นมา

การจัดการศึกษาอาชีพในปัจจุบันมีความสำคัญมาก เพราะจะเป็นการพัฒนาประชากรของประเทศให้มีความรู้ ความสามารถ และทักษะในการประกอบอาชีพ เป็นการแก้ปัญหาการว่างงานและส่งเสริมความเข้มแข็งให้แก่เศรษฐกิจชุมชน ซึ่งกระทรวงศึกษาธิการได้กำหนดยุทธศาสตร์ 2555 ภายใต้กรอบเวลา 2 ปี ที่จะพัฒนา 5 ศักยภาพของพื้นที่ในกลุ่ม 5 กลุ่มอาชีพใหม่ให้สามารถแข่งขันได้ใน 5 ภูมิภาคหลักของโลก”รู้เขา รู้เราเท่าทัน เพื่อแข่งขันได้ในเวทีโลก” ตลอดจนกำหนดภารกิจที่จะยกระดับการจัดการศึกษาเพื่อเพิ่มศักยภาพและขีดความสามารถให้ประชาชนได้มีอาชีพที่สามารถสร้างรายได้ ที่มั่นคง โดยเน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่างๆมุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมีคุณภาพทั่วถึง และเท่าเทียมกัน ประชาชนมีรายได้มั่นคง มั่งคั่ง และมีงานทำอย่างยั่งยืน มีความสามารถเชิงการแข่งขันทั้งในระดับภูมิภาคอาเซียนและระดับสากล ซึ่งจะเป็นการจัดการศึกษาตลอดชีวิตในรูปแบบใหม่ที่สร้างความมั่นคงให้แก่ประชาชนและประเทศชาติ

สภาพสังคมปัจจุบันมนุษย์เราได้รับผลกระทบจากการเปลี่ยนแปลงในด้านต่างๆ เช่นด้านเศรษฐกิจ การเมือง สังคม และสิ่งแวดล้อมเป็นอย่างมาก ประชากรมนุษย์เพิ่มขึ้นเรื่อยๆแต่ทรัพยากรธรรมชาติถูกใช้ไปอย่างรวดเร็ว และไม่เพียงพอกับจำนวนประชากรที่เพิ่มขึ้นทุกมุมโลก มนุษย์จึงประสบปัญหาต่างๆตามมามากมาย โดยเฉพาะด้านการดำรงชีพและชีวิตความเป็นอยู่ของประชาชน นอกจากจะมีการประกอบอาชีพเพื่อเป็นการเลี้ยงตัวเองและครอบครัวแล้ว ยังมีสิ่งที่ถือว่าเป็นภาระหนัก คืออาหารเพื่อบริโภคประจำวัน จึงจำเป็นอย่างยิ่งที่มนุษย์เราจะต้องสร้างขึ้นหรือหามาทดแทนโดยวิธีการต่างๆเพื่อการอยู่รอด

ประชากรส่วนใหญ่ของประเทศไทย   โดยมากประกอบอาชีพเกษตรกรรมมีพื้นที่ที่มีแม่น้ำ ลำคลองหลายสายไหลผ่าน โดยเฉพาะลำน้ำแม่ลาซึ่งเป็นลำน้ำธรรมชาติ ขนาดกลาง เมื่อถึงฤดูน้ำน้ำก็จะท่วม สองฝั่งเข้าสู่ท้องนา ปลาใหญ่น้อยก็จะออกไปหากิน ครั้นเมื่อถึงฤดูน้ำลด เหลือแต่น้ำในลำแม่ลา กุ้งเล็กปลาน้อยและสัตว์น้ำอื่น ๆ ก็จะถอยร่นลงสู่ลำแม่ลาพัก อาศัยอยู่ในลำแม่ลา ที่อุดมสมบูรณ์ กอปรกับลำน้ำแม่ลา เป็นบ่อเลี้ยงปลาแบบผสมผสานก้นบ่อ มีโคลนตม น้ำนิ่งเย็น ก้นบ่อมีหอยชนิดหนึ่งที่เป็นอาหารของ ปลากินเนื้อ เช่นปลาช่อน ชุกชุมมาก สิ่งเหล่านี้ล้วนเป็นปัจจัยต่อการ เจริญเติบโตของปลาแม่ลา ปลาแม่ลาจึงอ้วนมีรสชาติอร่อย ครีบหูมีสีชมพู หางมนเหมือนพัด ตัวอ้วน หัวหลิม เนื้อนุ่ม มีมันมาก จากการวิจัยของกรมประมงพบว่าปลาช่อนแม่ลา มีไขมันมากกว่าปลาจากแหล่งอื่นถึงเท่าตัว  ได้ชื่อว่าเป็นปลาช่อนรสดี  

การสร้างเขื่อนและการชลประทานทำให้น้ำในลำแม่ลา   เหือดแห้ง  ขาดเป็นตอน ๆ    ปลาแม่ลาใกล้จะสูญพันธ์ ทางการจึงหาทางอนุรักษ์และฟื้นฟูโดย    การขุดลอกลำแม่ลา    เพาะเลี้ยงปลาและสร้างอาคารแม่ลามหาราชานุสรณ์ขึ้นเพื่อ สืบสานมรดกอันมีค่านั้นไว้  สำนักงาน กศน. ได้จัดทำหลักสูตรการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่นเพื่อเป็นอาชีพหนึ่งที่จะเป็นทางเลือกในการประกอบอาชีพ ซึ่งจะเป็นอาชีพเสริมหรืออาชีพที่สร้างรายได้มั่นคงให้กับประชาชนอีกอาชีพหนึ่ง
หลักการของหลักสูตร


1.  เป็นหลักสูตรที่เน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่างๆ 5 ด้าน  ได้แก่ ศักยภาพของทรัพยากรธรรมชาติในแต่ละพื้นที่  ศักยภาพของพื้นที่ตามลักษณะภูมิอากาศ  ศักยภาพภูมิประเทศและทำเลที่ตั้งของแต่ละประเทศ  ศักยภาพของศิลปะ  วัฒนธรรม  ประเพณี และวิถีชีวิตของแต่ละพื้นที่และศักยภาพของทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่

2.  มุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมี
คุณภาพทั่วถึงและเท่าเทียมกัน  สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง  และเป็นบุคคลที่มีวินัยเปี่ยมไปด้วยคุณธรรม จริยธรรม  มีจิตสำนึกความรับผิดชอบต่อตนเอง  ผู้อื่น และสังคม

3.   ส่งเสริมให้มีความร่วมมือในการดำเนินงานร่วมกับภาคีเครือข่าย

4.   เน้นการฝึกปฏิบัติจริงเพื่อให้ผู้เรียนเกิดความรู้ ความเข้าใจ และสามารถนำไปประกอบอาชีพให้เกิดรายได้ที่มั่นคง มั่งคั่ง และยั่งยืนในอาชีพส่งเสริมให้มีการเทียบโอนความรู้และประสบการณ์เข้าสู่หลักสูตรการศึกษาขั้นพื้นฐาน
จุดหมาย

1.  เพื่อส่งเสริมสนับสนุนให้ประชาชนในท้องถิ่น มีความรู้และทักษะการประกอบอาชีพเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่นของชุมชนเพื่อชุมชน

2.  เพื่อให้ผู้เรียนสามารถประกอบอาชีพการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลามีรายได้อย่างมีคุณธรรม
กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมาย คือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน

1.  ผู้ที่ไม่มีอาชีพ

2.  ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
ระยะเวลา
               ใช้เวลาเรียนทั้งหมด  100  ชั่วโมง
                 
-  ภาคทฤษฎี จำนวน   40   ชั่วโมง  


-  ภาคปฏิบัติ  จำนวน  60  ชั่วโมง
โครงสร้างหลักสูตร
2. ช่องทางการประกอบอาชีพการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น
2.1 ความสำคัญของการประกอบอาชีพเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น


1.2 ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น



1.2.1 ความต้องการของตลาด



1.2.2 การจัดหาวัสดุ อุปกรณ์



1.2.3 การเลือกทำเลที่ตั้ง



1.2.4 ผลตอบแทนที่ได้รับ



1.3 แหล่งเรียนรู้                                                                              


1.4 ทิศทางการประกอบอาชีพเลี้ยงปลาช่อนแม่ลา                                                


2. ทักษะการประกอบอาชีพการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น   


2.1 ขั้นเตรียมการประกอบอาชีพเลี้ยงปลาช่อนแม่ลา







2.1.1 ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลา  


2.1.2 สถานที่/พื้นที่






2.2 ขั้นการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น 




2.2.1 การสร้างบ่อดิน



2.2.2 การคัดเลือกพันธุ์



2.2.3 อาหารและการให้อาหาร



2.2.3 ระยะเวลาในการเลี้ยงปลา



2.2.4 การป้องกันและดูแลรักษาโรคและศัตรู  



2.3 ขั้นฝึกปฏิบัติการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลา
3. การบริหารจัดการการประกอบอาชีพการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น

3.1 การบริหารจัดการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น


3.1.1 การจัดการควบคุมคุณภาพจัดการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น



3.1.2 การลดต้นทุนในการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น


3.1.3 การวางแผนการผลิต


3.2 การจัดการตลาดในการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น



3.2.1 การจัดทำฐานข้อมูลลูกค้า


3.2.2 การกระจายปลาช่อนแม่ลาไปสู่ผู้บริโภค


3.2.3 การวางแผนการตลาด

3.3 การจัดการความเสี่ยง






3.3.1 การวิเคราะห์ศักยภาพในการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น



1) การตลาดผู้บริโภค



2) ค่าใช้จ่ายในการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น



3) ผลกำไรที่ได้จากการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลา



4) คู่แข่งขัน

3.4 การวางแผนการดำเนินงาน




4. โครงการอาชีพประกอบอาชีพการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น


4.1 ความสำคัญการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น       


4.2 ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น

4.3 องค์ประกอบในแต่ละองค์ประกอบของอาชีพการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น   

4.4 การเขียนโครงการการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลา       

4.5 การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วย
ภูมิปัญญาท้องถิ่น
การจัดกระบวนการเรียนรู้
1. ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร/ภูมิปัญญา
2. การศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้
3. แลกเปลี่ยนเรียนรู้
4. ฝึกปฏิบัติจริง
สื่อการเรียนรู้

ในการจัดการเรียนรู้ ใช้สื่อการเรียนรู้ที่หลากหลาย ได้แก่ สื่อสิ่งพิมพ์ สื่ออิเล็กทรอนิกส์ สื่อบุคคลภูมิปัญญาท้องถิ่นแหล่งเรียนรู้ที่มีอยู่ในท้องถิ่น  ศึกษาจากของจริง  ใบความรู้  และการพบกลุ่มเรียนรู้
การวัดและประเมินผล
 
1.  การประเมินความรู้ภาคทฤษฏีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร

2.  การประเมินผลงานระหว่างเรียนจากการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ และจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร

1.  มีเวลาเรียนไม่น้อยกว่าร้อยละ 80

2.  มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60

3. มีผลงานที่มีคุณภาพ
เอกสารหลักฐานการศึกษา

1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตรการศึกษาออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนกับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำ
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1.ช่องทางการประกอบอาชีพการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น

	1.1 บอกความสำคัญของการประกอบอาชีพการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่นได้ 
1.2 บอกความเป็นไปได้ในการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่นได้แก่ ความต้องการของตลาด การลดต้นทุน ทำเลและสถานทีที่จะเลี้ยง วัสดุอุปกรณ์ที่มีในท้องถิ่นและสามารถตรวจสอบได้
1.3 บอกแหล่งเรียนรู้
1.4 บอกทิศทางการประกอบอาชีพเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วย ภูมิปัญญาท้องถิ่น
	1.1 ความสำคัญของการประกอบอาชีพการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น
1.2 ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น     

1.2.1 ความต้องการของตลาด
1.2.2 การจัดหาวัสดุ/ อุปกรณ์
1.2.3 การเลือกทำเลที่ตั้ง
1.2.4  ความสอดคล้องกับ 5 ศักยภาพ ได้แก่ ศักยภาพทรัพยากร
ธรรมชาติในแต่ละพื้นที่  ศักยภาพของพื้นที่ตามลักษณะภูมิอากาศ  ศักยภาพของภูมิประเทศ  และทำเลที่ตั้งของแต่ละประเทศ  ศักยภาพของศิลปะ วัฒนธรรมประเพณีและวิถีชีวิตของแต่ละพื้นที่และศักยภาพของทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่

1.3 แหล่งเรียนรู้
1.4 ทิศทางการประกอบอาชีพเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น
	1.1 สร้างความเข้าใจกับกลุ่มเป้าหมาย
1.2 ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร สื่อสิ่งพิมพ์ สื่ออิเล็กทรอนิกส์ สื่อบุคคลในชุมชนและสถานที่จริง เพื่อนำข้อมูลมาวิเคราะห์และใช้เป็นข้อมูลในการประกอบถึงความเป็นไปได้ที่จะสามารถนำไปประกอบอาชีพในชุมชน
1.3 ศึกษาดูงานในแหล่งเรียนรู้ในอาชีพที่ตัดสินใจเลือก
1.4 ครู ผู้เรียน และผู้รู้ร่วมกันอภิปรายเกี่ยวกับทิศทางการประกอบอาชีพเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่นในรูปแบบที่เหมาะสมกับตนเอง เช่น ลูกจ้าง เจ้าของกิจการ ร่วมทุน พ่อค้าคนกลางแปรรูปผลิตภัณฑ์ ฯลฯ โดยคำนึงถึงความเสี่ยงจากภัยธรรมชาติ ความคุ้มค่า และความต้องการของตลาด
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	2.ทักษะการประกอบอาชีพการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น

	2.1 อธิบายการเตรียมการประกอบอาชีพการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น ได้แก่ สถานที่/พื้นที่  การคัดเลือกพันธุ์อาหารและการให้อาหารระยะเวลาในการเลี้ยงปลา การป้องกันโรคและศัตรูได้                
2.2 อธิบายขั้นตอนและวิธีการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่นได้
2.3 มีทักษะในการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่นได้
	2.1 ขั้นเตรียมการประกอบอาชีพการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญา  ท้องถิ่น                                     
2.1.1  ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญา  ท้องถิ่น                                     

2.1.2  สถานที่/พื้นที่
              2.2 ขั้นการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วย            ภูมิปัญญาท้องถิ่น                                     

2.2.1  การคัดเลือกพันธุ์  


2.2.2  อาหารและการให้อาหาร                  
       2.2.3
ระยะเวลาในการเลี้ยงปลา
       2.2.4  การป้องกันโรคและศัตรู 
2.3 ขั้นฝึกปฏิบัติการเลี้ยงปลาช่อน
	2.1 จัดผู้เรียนไปศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้ทั้งภายในชุมชน และนอกชุมชน                                                                 2.2 นำประสบการณ์จากการศึกษาดูงานมาวิเคราะห์ร่วมกัน เพื่อเป็นแนวทางในการจัดกระบวนการเรียนรู้                    
2.3 จัดทำแผนปฏิบัติการการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วย ภูมิปัญญาท้องถิ่น    
2.4 จัดให้ผู้เรียนฝึกทักษะการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น                                                         
2.5 จดบันทึกผลการเรียนรู้                                                       2.6 ดำเนินการวัดผลและประเมินผลตามที่หลักสูตรกำหนด
2.7 ผู้เรียนปฏิบัติการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่นจริง
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	3.การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น

	3.1 อธิบายการบริหารจัดการการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่นในเรื่องการจัดการควบคุมคุณภาพและการลดต้นทุนได้
3.2 อธิบายการจัดการตลาดในการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น  ในเรื่องการจัดทำฐานข้อมูลลูกค้าการกระจายปลาช่อนไปสู่ผู้บริโภค และการวางแผนการตลาดได้     

3.3 สามารถปฏิบัติการการตลาด จัดทำฐานข้อมูลลูกค้า กระจายปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่นไปสู่ผู้บริโภค และวางแผนการการตลาดได้
	3.1 การบริหารจัดการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น


3.1.1 การจัดการควบคุมคุณภาพจัดการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น                   
            
3.1.2 การลดต้นทุนในการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น

3.1.3 การวางแผนการผลิต
3.2 การจัดการตลาดในการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลา
ด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น            


3.2.1 การจัดทำฐานข้อมูลลูกค้า 


3.2.2 การกระจายปลาช่อนไปสู่ผู้บริโภค

3.2.3 การวางแผนการตลาด

3.3 การจัดการความเสี่ยง



3.3.1 การวิเคราะห์ศักยภาพในการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น

1) การตลาดผู้บริโภค
2) ค่าใช้จ่ายในการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น
3) ผลกำไรที่ได้จากการเลี้ยงช่อนแม่ลา
4) คู่แข่งขัน
3.4 การวางแผนการดำเนินงาน
	3.1 การบริหารจัดการการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น

3.1.1 ครูและผู้เรียนร่วมกันกำหนดและควบคุมคุณภาพผลผลิตและลดต้นทุน

3.1.2 ศึกษา วิเคราะห์ ปัจจัยความเสี่ยงที่คาดว่าจะเกิดขึ้นและมีแนวทางในการจัดการความเสี่ยง
3.2 การจัดการตลาดในการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น 


3.2.1 ข้อมูลการตลาดและการวิเคราะห์ความต้องการของตลาด

3.2.3 กำหนดทิศทาง เป้าหมายและแผนการจัดการตลาดที่เกี่ยวข้องกับการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น            
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	4. โครงการประกอบอาชีพการเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น
	4.1  บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้
4.2  บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้
4.3  บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
4.4 อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
4.5 อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
4.6  เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้
4.7 ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้
	4.1  ความสำคัญของโครงการอาชีพ
4.2  ประโยชน์ของโครงการอาชีพ
4.3  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ
4.4  การเขียนโครงการอาชีพ
4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
	4.1  จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่องความสำคัญของโครงการอาชีพประโยชน์ของโครงการอาชีพ องค์ประกอบของโครงการอาชีพ แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้ 
4.2  จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้เรื่องตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมการจัดอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง

4.3  จัดให้ผู้เรียนปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ
4.4  กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
4.5  จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสม และถูกต้อง
4.6  กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเองเพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
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หลักสูตรการเลี้ยงหมูหลุม
จำนวน  120  ชั่วโมง 

กลุ่มวิชาอาชีพเกษตรกรรม
ความเป็นมา


ปัจจุบันปัญหาการประกอบอาชีพเกษตรกรรม ของเกษตรกรไทยที่มีเพิ่มมากขึ้น เช่นปัญหาการใช้สารเคมี ปัญหาปุ๋ยเคมีที่มีราคาสูงขึ้นและทำให้เกิดปัญหาดินเสื่อมคุณภาพ การ เลี้ยงสัตว์ เผชิญกับปัญหาต้นทุนการเลี้ยงที่สูงขึ้นและขายไม่ได้ราคาที่แน่นอนเกิดภาวะขาดทุน สุขภาพของเกษตรกรและผู้บริโภคผลผลิตทางการเกษตรก็ได้รับผลกระทบจากสารเคมี เช่น เกษตรกรมีสารเคมีตกค้างในกระแสเลือด ผู้บริโภคก็ได้รับสารเคมีจากสารฆ่าแมลง สารเคมีจากสารกระตุ้นให้หมูมีเนื้อแดง


หมูเป็นสัตว์เลี้ยงเศรษฐกิจที่ประชาชนสามารถเลี้ยงเป็นอาชีพเสริมขนาดเล็กหรือเป็นฟาร์มขนาดใหญ่ได้ แต่ปัญหาสำคัญของการเลี้ยงนั้นกลับไม่ใช่เรื่องของการตลาด อาหาร โรงเรือน หรือคุณภาพเนื้อหมู  แต่เป็น กลิ่นเหม็นที่รบกวนเป็นแหล่งเพาะแมลงวันและเชื้อโรคการเลี้ยงหมูหลุมชีวภาพจึงเป็นวิธีเลี้ยงที่มีความเหมาะสมและสามารถแก้ปัญหาดังกล่าวได้เป็นอย่างดี พื้นฐานการเลี้ยงหมูหลุมแบบเกษตรธรรมชาติเกาหลี หรือ หมูหลุม เกษตรธรรมชาติเป็นทางเลือกหนึ่งของสังคมไทยที่จะให้ประเทศไทยมีอาหารที่ปลอดภัยจากสารเคมีไว้รับประทานและจำหน่ายสู่ตลาดภายในและภายนอกต่างประเทศ

การเลี้ยงหมูหลุมจึงเป็นทางเลือกอีกหนึ่งอาชีพที่สามารถสร้างรายได้หลัก  รายได้เสริม  เพื่อใช้เวลาว่างให้เกิดประโยชน์  ดังนั้น สำนักงาน กศน.จึงได้จัดทำหลักสูตรการเลี้ยงหมูหลุม ซึ่งเป็นการเรียนรู้เกี่ยวกับการเลี้ยงหมูหลุม โรงเรือนหมูหลุม อาหารและน้ำหมูหลุม กฎหมายที่เกี่ยวข้อง การบริหารจัดการ การจัดจำหน่าย  ที่สามารถนำความรู้ไปใช้ในการสร้างรายได้ที่มั่นคงและยั่งยืนอย่างมีประสิทธิภาพ
หลักการของหลักสูตร


การจัดการศึกษาเพื่อการพัฒนาอาชีพเพื่อการมีงานทำ  กำหนดหลักการไว้ดังนี้

1.  เป็นหลักสูตรที่เน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่างๆ 5 ด้าน  ได้แก่ ศักยภาพของทรัพยากรธรรมชาติ  ศักยภาพของพื้นที่ตามลักษณะภูมิอากาศ  ศักยภาพภูมิประเทศและทำเลที่ตั้ง ศักยภาพของศิลปะ  วัฒนธรรม  ประเพณี และวิถีชีวิตและศักยภาพของทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่

2.  มุ่งให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมีคุณภาพทั่วถึงและเท่าเทียมกัน  สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง  และเป็นบุคคลที่มีวินัยเปี่ยมไปด้วยคุณธรรม จริยธรรม  มีจิตสำนึกความรับผิดชอบต่อตนเอง  ผู้อื่น และสังคม

3.  ส่งเสริมให้มีความร่วมมือในการดำเนินงานร่วมกับภาคีเครือข่าย

4.  เน้นการฝึกปฏิบัติจริงเพื่อให้ผู้เรียนเกิดความรู้ ความเข้าใจ และสามารถนำไปประกอบอาชีพให้เกิดรายได้ที่มันคง มั่งคั่ง และยังยืนในอาชีพ

5.  ส่งเสริมให้มีการเทียบโอนความรู้และประสบการณ์เข้าสู่หลักสูตรการศึกษาขั้นพื้นฐาน
จุดหมาย  

เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ มีทักษะ ในการเลี้ยงหมูหลุมเป็นอาชีพได้ อย่างมีคุณธรรม

กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน
1. ผู้ที่ไม่มีอาชีพ
2. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
ระยะเวลา   จำนวน 120 ชั่วโมง

โครงสร้างหลักสูตร
1. ช่องทางการประกอบอาชีพ

1.1  ความสำคัญของการประกอบอาชีพการเลี้ยงหมูหลุม    

1.1.1 การเลี้ยงสัตว์เบื้องต้น 

1.1.2 ความสำคัญของการเลี้ยงสัตว์ 
1.2  ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการเลี้ยงหมูหลุม    
1.2.1   ทุน

1.2.2   ความต้องการของตลาด
1.2.3   การใช้แรงงาน

1.2.4   การจัดหาวัสดุ อุปกรณ์
1.2.5   การเลือกทำเลที่ตั้ง
1.2.6   ช่องทางการจัดจำหน่าย

1.3  แหล่งเรียนรู้ในท้องถิ่น
1.4  ทิศทางการประกอบอาชีพการเลี้ยงหมูหลุม
2.  ทักษะการประกอบอาชีพ
2.1 ขั้นเตรียมการประกอบอาชีพการเลี้ยงหมูหลุม
2.1.1  การเตรียมสถานที่ / พื้นที่เลี้ยงหมูหลุม 

2.1.2  โรงเรือน วัสดุ และอุปกรณ์ 

2.1.3  ธรรมชาติและพฤติกรรมของหมู 

2.1.4  การคัดเลือกสายพันธุ์หมูหลุม 

2.2 ขั้นฝึกการเลี้ยงหมูหลุม


2.2.1  การดูแลหมูหลุมตามวัยต่างๆ


2.2.2  จุลินทรีย์



2.2.3  อาหารหมูหลุม 


2.2.4  วิธีการให้อาหาร 


2.2.5  น้ำกินหมูหลุม 


2.2.6  การป้องกันและการดูแลรักษาโรค 


2.2.7  การทำพื้นคอกหมูหลุมไปใช้ประโยชน์ 
2.3  ขั้นการดูแลรักษาหมูหลุมเพื่อจำหน่ายหรือบริโภค
3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ

3.1 การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการเลี้ยงหมูหลุม


3.1.1  การควบคุมคุณภาพในการเลี้ยงหมูหลุม


3.1.2  ต้นทุนและการลดต้นทุนในการเลี้ยงหมูหลุม


3.1.3  การวางแผนการเลี้ยงหมูหลุม

3.2  การจัดการการตลาดในการเลี้ยงหมูหลุม







3.2.1  การทำฐานข้อมูลลูกค้า


3.2.2  การจำหน่ายหมูหลุมไปสู่ผู้บริโภค


3.2.3  การวางแผนการตลาด

3.3  การจัดการความเสี่ยง









3.3.1  การวิเคราะห์และควบคุมความเสี่ยง


      1)  ระยะเวลาที่เลี้ยงกับการจำหน่าย



      2)  ขนาดของหมูหลุมกับความต้องการของตลาด



      3)  ราคาขาย



      4)  คู่แข่งขัน


3.3.2 การวางแผนการจัดการความเสี่ยง
3.4  การวางแผนการดำเนินงาน 
3.5  กฎหมายที่เกี่ยวข้อง
3.6  คุณธรรมจริยธรรมสำหรับผู้ประกอบอาชีพเลี้ยงหมูหลุม

4.  โครงการประกอบอาชีพ





      4.1  ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพ


      4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพ

      4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ


      4.4  การเขียนโครงการ





      4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการ 

การจัดกระบวนการเรียนรู้

1.  การบรรยายจากวิทยากร

2.  ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร สื่ออิเล็กทรอนิกส์ สถานประกอบการ สื่อของจริง 

3.  ศึกษาดูงานสถานประกอบการในชุมชน  

4.  แลกเปลี่ยนเรียนรู้กับผู้ประกอบธุรกิจเลี้ยงหมูหลุม

5.  ฝึกปฏิบัติจริง
สื่อการเรียนรู้

ในการจัดการเรียนรู้  ใช้สื่อการเรียนรู้ที่หลากหลาย  ได้แก่ สื่อสิ่งพิมพ์  สื่ออิเล็กทรอนิกส์  สื่อบุคคล  ภูมิปัญญา  แหล่งเรียนรู้ที่มีอยู่ในท้องถิ่น ชุมชน และแหล่งเรียนรู้อื่นๆ  
การวัดและประเมินผล
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร
2. การประเมินผลงานระหว่างเรียนจาการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ และ
จบหลักสูตร
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60
3. มีผลงานที่มีคุณภาพ
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551   ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรการเลี้ยงหมูหลุม

	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1.  ช่องทางการประกอบอาชีพ 
	1.1  บอกความสำคัญของการประกอบอาชีพการเลี้ยงหมูหลุม    
ได้แก่  การเลี้ยงสัตว์เบื้องต้น 
ความสำคัญของการเลี้ยงสัตว์ 
1.2  บอกความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการเลี้ยงหมูหลุม    
ได้แก่ ทุน  ความต้องการของตลาด  แรงงาน วัสดุ อุปกรณ์
ทำเลที่ตั้ง และช่องการจัดจำหน่าย
1.3  บอกแหล่งเรียนรู้ในท้องถิ่นได้

1.4  บอกทิศทางการประกอบอาชีพการเลี้ยงหมูหลุม
	1.1  ความสำคัญของการประกอบอาชีพการเลี้ยงหมูหลุม    

1.1.1 การเลี้ยงสัตว์เบื้องต้น 
1.1.2 ความสำคัญของการเลี้ยงสัตว์ 
1.2  ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการเลี้ยงหมูหลุม    
1.2.1   ทุน

1.2.2   ความต้องการของตลาด
1.2.3   การใช้แรงงาน

1.2.4   การจัดหาวัสดุ อุปกรณ์
1.2.5   การเลือกทำเลที่ตั้ง
1.2.6   ช่องทางการจัดจำหน่าย

1.3  แหล่งเรียนรู้ในท้องถิ่น
1.4  ทิศทางการประกอบอาชีพการเลี้ยงหมูหลุม

	1.1  ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร  สื่ออิเล็กทรอนิกส์  สถานประกอบการ สื่อของจริง  สื่อบุคคลในชุมชน  เพื่อนำข้อมูลมาวิเคราะห์และใช้ในการประกอบอาชีพที่มีความเป็นไปได้ในชุมชน
1.2  ศึกษาดูงานในสถานประกอบการ แหล่งเรียนรู้ในชุมชนของตนเอง
1.3 วิทยากรบรรยายการเลี้ยงหมูหลุม

1.4 ครู ผู้สอน และผู้รู้ ร่วมกันอภิปรายเกี่ยวกับทิศทางการประกอบอาชีพการเลี้ยงหมูหลุมในรูปแบบที่เหมาะสมกับตนเอง เช่น ลูกจ้าง เจ้าของกิจการ ร่วมทุน พ่อค้าคนกลาง แปรรูปสินค้า ฯลฯ โดยคำนึงถึงความเสี่ยงจากภัยธรรมชาติ ความคุ้มค่า และความต้องการของตลาด
1.5 ยกตัวอย่างกรณีศึกษา

	1
2
-
2
	-
-
5
-

	2.  ทักษะการประกอบอาชีพ 
	2.1 เตรียมการประกอบอาชีพการเลี้ยงหมูหลุม ได้แก่

-  เตรียมสถานที่ / พื้นที่เลี้ยงหมูหลุม 
-  โรงเรือน วัสดุ และอุปกรณ์ 
-  บอกธรรมชาติและพฤติกรรมของหมู 
- คัดเลือกสายพันธุ์หมูหลุม 

2.2  ฝึกการเลี้ยงหมูหลุม ได้แก่
-  ดูแลหมูหลุมตามวัย
-  จุรินทรีย์

-  อาหารหมูหลุม 
-  วิธีการให้อาหาร 
-  น้ำกินหมูหลุม 
-  ป้องกันและการดูแลรักษาโรค 
- ทำพื้นคอกหมูหลุมไปใช้ประโยชน์ 
2.3  ดูแลรักษาหมูหลุมเพื่อจำหน่ายหรือบริโภค
	2.1 ขั้นเตรียมการประกอบอาชีพการเลี้ยงหมูหลุม
2.1.1  สถานที่ / พื้นที่เลี้ยงหมูหลุม 
2.1.2  โรงเรือน วัสดุ และอุปกรณ์ 
2.1.3  ธรรมชาติและพฤติกรรมของหมู 
2.1.4  การคัดเลือกสายพันธุ์หมูหลุม 

2.2 ขั้นฝึกการเลี้ยงหมูหลุม
2.2.1  การดูแลหมูหลุมตามวัยต่างๆ

2.2.2  จุรินทรีย์
2.2.3  อาหารหมูหลุม 
2.2.4  วิธีการให้อาหาร 
2.2.5  น้ำกินหมูหลุม 
2.2.6  การป้องกันและการดูแลรักษาโรค 
2.2.7  การทำพื้นคอกหมูหลุมไปใช้ประโยชน์ 
2.3  ขั้นการดูแลรักษาหมูหลุมเพื่อจำหน่ายหรือบริโภค
	2.1 ทบทวนความรู้เบื้องต้นในการประกอบอาชีพการเลี้ยงหมูหลุมตามองค์ประกอบที่เกี่ยวข้อง
2.2 ศึกษาแหล่งเรียนรู้ และภูมิปัญญาท้องถิ่นในการเลี้ยงหมูหลุม

2.3 จัดทำแผนการเรียนรู้ การฝึกทักษะ และการเลี้ยงหมูหลุม
2.4 ดำเนินการจัดการเรียนรู้และฝึกทักษะอาชีพตามหลักสูตร และตามแผนการเรียนรู้
2.5 ครูและผู้เรียนร่วมกันจัดกระบวนการเรียนรู้
2.6 จดบันทึกผลการเรียนรู้ (แฟ้มสะสมงาน)
2.7 ดำเนินการจัดและประเมินผลตามที่หลักสูตรกำหนด
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	3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ
	3.1  บอกบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการเลี้ยงหมูหลุม ได้แก่ 
- ควบคุมคุณภาพในการเลี้ยงหมูหลุม
- ต้นทุนและลดต้นทุนในการเลี้ยงหมูหลุม
-  วางแผนการเลี้ยงหมูหลุม

3.2  บอกการจัดการการตลาดในการเลี้ยงหมูหลุม

- ทำฐานข้อมูลลูกค้า
- จำหน่ายหมูหลุมไปสู่ผู้บริโภค
- วางแผนการตลาด
3.3  บอกการจัดการความเสี่ยง
3.3.1 วิเคราะห์และควบคุมความเสี่ยง ได้แก่
-  ระยะเวลาที่เลี้ยงกับการจำหน่าย
-  ขนาดของหมูหลุมกับความต้องการของตลาด

-  ราคาขาย


-  คู่แข่งขัน
3.3.2  วางแผนการจัดการความเสี่ยง
3.4  บอกการวางแผนการดำเนินงาน 
3.5  บอกกฎหมายที่เกี่ยวข้อง
3.6  บอกคุณธรรมจริยธรรมสำหรับผู้ประกอบอาชีพเลี้ยงหมูหลุม
	3.1  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการเลี้ยงหมูหลุม
3.1.1  การควบคุมคุณภาพในการเลี้ยงหมูหลุม
3.1.2  ต้นทุนและการลดต้นทุนในการเลี้ยงหมูหลุม
3.1.3  การวางแผนการเลี้ยงหมูหลุม

3.2  การจัดการการตลาดในการเลี้ยงหมูหลุม

3.2.1  การทำฐานข้อมูลลูกค้า
3.2.2  การจำหน่ายหมูหลุมไปสู่ผู้บริโภค
3.2.3  การวางแผนการตลาด

3.3  การจัดการความเสี่ยง

3.3.1  การวิเคราะห์และควบคุมความเสี่ยง

1)  ระยะเวลาที่เลี้ยงกับการจำหน่าย


2)  ขนาดของหมูหลุมกับความต้องการของตลาด


3)  ราคาขาย


4)  คู่แข่งขัน
3.3.2 การวางแผนการจัดการความเสี่ยง
3.4  การวางแผนการดำเนินงาน 
3.5  กฎหมายที่เกี่ยวข้อง
3.6  คุณธรรมจริยธรรมสำหรับ             ผู้ประกอบอาชีพเลี้ยงหมูหลุม
	3.1 การบริหารจัดการในการเลี้ยงหมูหลุมจัดให้ผู้เรียน

3.1.1  สำรวจและศึกษาแหล่งวัสดุ  อุปกรณ์  และการใช้ประโยชน์ของแหล่ง ทรัพยากรธรรมชาติ  และทุนต่างๆ 

3.1.2   การกำหนดและการควบคุมคุณภาพหมูหลุมตามที่ต้องการ

3.1.3   ศึกษาต้นทุนและลดต้นทุนการเลี้ยงหมูหลุมผลิตแต่คุณภาพคงเดิม

3.1.4   วางแผนการเลี้ยงหมูหลุมให้โตทันกับความต้องการของตลาด

3.2 การบริหารจัดการการตลาด จัดให้ผู้เรียนศึกษา

3.2.1 ข้อมูลการตลาด และวิเคราะห์ความต้องการของตลาด

3.2.2 กำหนดทิศทาง เป้าหมาย และแผนการจัดการตลาดที่เกี่ยวข้องกับการเลี้ยงหมูหลุม

3.2.3  ดำเนินการตามกระบวนการจัดการการตลาด เช่น การคิดต้นทุนการผลิต การกำหนดราคาขาย การส่งเสริมการขาย จำหน่ายสินค้า ฯลฯ

3.3 การจัดการความเสี่ยง จัดให้ผู้เรียนศึกษา


3.3.1 ให้ผู้เรียนศึกษาเอกสารเรื่องการจัดการความเสี่ยง

3.3.2  ฝึกการวิเคราะห์การจัดการความเสี่ยง พร้อมการวางแผนการจัดการความเสี่ยง

3.4 การวางแผนการดำเนินงาน 

3.4.1 ให้ความรู้เกี่ยวกับเรื่องการวางแผนการดำเนินงานในแบบตารางการปฏิบัติงาน (Gantt Chart)

3.4.2 ฝึกปฏิบัติการทำแผนการประกอบอาชีพการเลี้ยงหมูหลุมตามแบบตารางการปฏิบัติงาน (Gantt Chart)
3.5 ศึกษากฎหมายที่เกี่ยวข้อง
3.6 ศึกษาคุณธรรมจริยธรรมสำหรับผู้ประกอบอาชีพเลี้ยงหมูหลุม
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	4. โครงการประกอบอาชีพ
	4.1 บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้
4.2 บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้

4.3 บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.4 อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.5 อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.6 เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้
4.7 ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้
	4.1  ความสำคัญของโครงการอาชีพ
4.2  ประโยชน์ของโครงการอาชีพการ
4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

4.4  การเขียนโครงการอาชีพ

4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ 
	4.1  จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
4.2  จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง  
4.3  จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ             
4.4  กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
4.5  จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
4.6  กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
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หลักสูตรการปลูกกล้วยไม้ตัดดอก
จำนวน  100  ชั่วโมง 
กลุ่มอาชีพเกษตรกรรม
ความเป็นมา

การจัดการศึกษาอาชีพในปัจจุบันมีความสำคัญอย่างยิ่ง เพราะเป็นการพัฒนาประชากรของประเทศให้มีความรู้  ความสามารถและทักษะในการประกอบอาชีพ เป็นการแก้ปัญหาการว่างงานและส่งเสริมความเข้มแข็งกับเศรษฐกิจชุมชน ซึ่งกระทรวงศึกษาธิการได้กำหนดยุทธศาสตร์ 2555  ภายใต้กรอบเวลา  2  ปี ที่จะพัฒนา 5 ศักยภาพของพื้นที่ใน 5  กลุ่มอาชีพใหม่ ให้สามารถแข่งขันได้ใน  5  ภูมิภาคหลักของโลก “รู้เขา รู้เรา เท่าทัน เพื่อการแข่งขันได้ในเวทีโลก” โดยได้กำหนดภารกิจจะพัฒนายกระดับการจัดการศึกษาเพื่อเพิ่มศักยภาพและขีดความสามารถให้ประชาชนได้มีอาชีพที่สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง และมีงานทำอย่างยั่งยืน  โดยเน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่าง ๆ  เป็นการชดเชยโอกาสทางการศึกษาตลอดจนพัฒนาคุณภาพชีวิตของประชาชน  สำนักงานส่งเสริมการศึกษานอกระบบและการศึกษาตามอัธยาศัย   กระทรวงศึกษาธิการ มีความมุ่งมั่นที่จะพัฒนารูปแบบกิจกรรมให้มีประสิทธิภาพสูงสุดในทุกด้าน โดยเฉพาะอย่างยิ่งด้านการประกอบอาชีพ  ซึ่งเป็นสิ่งสำคัญสำหรับชีวิตมนุษย์ให้มีความสามารถเชิงการแข่งขันทั้งในระดับภูมิภาคอาเซียนและระดับสากลซึ่งเป็นการจัดการศึกษาตลอดชีวิตในรูปแบบใหม่ที่สร้างความมั่นคงให้แก่ประชาชนและประเทศชาติ

การประกอบอาชีพของกลุ่มเกษตรกรรมในปัจจุบันพบว่า การปลูกกล้วยไม้เป็นอาชีพที่สร้างรายได้ให้กับผู้ประกอบการเป็นอย่างมาก  กล้วยไม้เป็นพืชเศรษฐกิจ ที่สามารถนำผลผลิตไปเป็นสินค้าจำหน่ายได้หลากหลายรูปแบบ   ทั้งตลาดภายในประเทศและตลาดต่างประเทศ   โดยเฉพาะการปลูกเลี้ยงกล้วยไม้ตัดดอก ซึ่งกำลังเป็นที่สนใจของประชาชนทั่วไปในภูมิภาคต่างๆ  ของประเทศไทย เนื่องจากประเทศไทยมีภูมิอากาศสภาพแวดล้อมที่อุดมสมบูรณ์เหมาะกับการปลูกเลี้ยงกล้วยไม้อย่างมากผลผลิตเป็นที่นิยมที่สุดของตลาดต่างประเทศ  ทั้งรูปทรงช่อดอก สัดส่วน ความทนทาน  มีสายพันธุ์ที่หลากหลาย  จึงทำให้เป็นที่ต้องการของตลาดถึงแม้จะมีผู้ประกอบการปลูกเลี้ยงกล้วยไม้ตัดดอกเป็นจำนวนมากแต่ก็ยังมีปริมาณไม่เพียงพอกับความต้องการของตลาด
หลักการของหลักสูตร

การจัดการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพเพื่อการมีงานทำ  หลักสูตรการประกอบอาชีพการปลูกเลี้ยงกล้วยไม้ตัดดอก  กำหนดหลักการดังนี้


1.  เป็นหลักสูตรที่เน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่างๆ 5  ด้าน ได้แก่ ศักยภาพของทรัพยากรธรรมชาติในแต่ละพื้นที่  ศักยภาพของพื้นที่ตามหลักลักษณะภูมิอากาศ  ศักยภาพของภูมิประเทศและทำเลที่ตั้ง ศักยภาพของศิลปะ วัฒนธรรม  ประเพณีและวิถีชีวิตของแต่ละพื้นที่และศักยภาพของทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่

2.  มุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมีคุณภาพ ทั่วถึงและเท่าเทียมกัน  สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคงและเป็นบุคคลที่มีวินัย  เปี่ยมไปด้วยคุณธรรม จริยธรรม  มีจิตสำนึกความรับผิดชอบต่อตนเอง  ผู้อื่นและสังคม

3.  ส่งเสริมให้ความร่วมมือในการดำเนินงานร่วมกับภาคีเครือข่าย

4.  ส่งเสริมให้มีการเทียบโอนความรู้และประสบการณ์เข้าสู่หลักการศึกษาขั้นพื้นฐาน

5.  เน้นการฝึกปฏิบัติจริง  การอบรมสัมมนา ศึกษาดูงานและพบปะพูดคุยแลกเปลี่ยนเรียนรู้ประสบการณ์ซึ่งกันและกันเพื่อให้เกิดความรู้ ความเข้าใจ  การพัฒนาทั้งผู้ที่ยังไม่มีอาชีพ  หรือผู้ที่ประกอบอาชีพอยู่แล้วและต้องการพัฒนาอาชีพหรือเพิ่มอาชีพ  ให้เกิดความมั่นคงยิ่งขึ้น
จุดหมาย  


หลักสูตรการประกอบอาชีพการปลูกเลี้ยงกล้วยไม้ตัดดอก มีจุดหมายดังนี้


1.   กลุ่มเป้าหมายสามารถตัดสินใจเลือกประกอบอาชีพให้สอดคล้องกับศักยภาพของตน  ชุมชนและสภาพแวดล้อม

2.   กลุ่มเป้าหมายได้ความรู้  เข้าใจ  เกิดทักษะในการประกอบอาชีพการปลูกเลี้ยงกล้วยไม้ตัดดอกอย่างมีประสิทธิภาพ

3.   กลุ่มเป้าหมายมีจิตสำนึก คุณธรรม  จริยธรรมและความรับผิดชอบต่อตนเองและผู้อื่น
กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน

1.   ผู้ที่ไม่มีอาชีพ
2.   ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพหรือเพิ่มอาชีพ
ระยะเวลา   จำนวน  100  ชั่วโมง (ทฤษฎี 49 ชั่วโมง  ปฏิบัติ  51  ชั่วโมง)

โครงสร้างหลักสูตร

หลักการประกอบอาชีพการปลูกเลี้ยงกล้วยไม้ตัดดอก มีโครงสร้างหลักสูตรดังนี้

1.  ช่องทางการประกอบอาชีพ



(ทฤษฎี  6 ชั่วโมง/ปฏิบัติ   4 ชั่วโมง)

 1.1 ความสำคัญในการประกอบอาชีพ การปลูกเลี้ยงกล้วยไม้ตัดดอก

 1.2 การวิเคราะห์ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการปลูกเลี้ยงกล้วยไม้ตัดดอก

1.2.1 ความรู้พื้นฐานเกี่ยวกับการประกอบอาชีพการปลูกเลี้ยงกล้วยไม้ตัดดอก

1.2.2 การเลือกทำเลที่ตั้ง   ระยะทาง

1.2.3 การลงทุนและแหล่งเงินทุน

1.2.4 แหล่งเรียนรู้   สถานประกอบการ

1.2.5 การจัดหาวัสดุอุปกรณ์

2.  ทักษะการประกอบอาชีพการปลูกเลี้ยงกล้วยไม้ตัดดอก










  (ทฤษฎี 20 ชั่วโมง/ปฏิบัติ  27 ชั่วโมง)
2.1 ขั้นเตรียมการประกอบอาชีพ
2.1.1 การสร้างโรงเรือน    


2.1.2 พันธุ์ต่างๆของกล้วยไม้และการคัดเลือกสายพันธุ์ 

2.1.3 การเตรียมวัสดุอุปกรณ์


2.1.4 แหล่งน้ำ
2.2  ขั้นตอนการปลูกเลี้ยง
2.2.1 การเรียงวัสดุปลูก



2.2.2 การปลูกต้นพันธุ์ 
2.3  ขั้นการดูแลรักษาและจำหน่าย
2.3.1 การฉีดยา
2.3.2 การให้ปุ๋ย
2.3.3 การให้น้ำ
2.3.4 การดูแลเรื่องโรคและแมลง
2.3.5 การตัดดอกกล้วยไม้
2.3.6 การจัดจำหน่าย


3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการปลูกเลี้ยงกล้วยไม้ตัดดอก
(ทฤษฎี  19  ชั่วโมง/ปฏิบัติ   11 ชั่วโมง)

3.1  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการปลูกเลี้ยงกล้วยไม้ตัดดอก
3.1.1 การป้องกันเรื่องโรคและแมลง
3.1.2 การควบคุมคุณภาพให้ได้ตามมาตรฐานของตลาดต่างประเทศ
3.1.3 สภาพภายในโรงเรือนได้มาตรฐาน  GAP

3.1.4 การคิดคำนวณการลดต้นทุน
3.1.5 แรงงาน

3.2  การจัดการการตลาด
3.2.1 รู้ความต้องการของตลาด


3.2.2 คุณธรรม ความซื่อสัตย์


3.2.3 สรรหาพันธุ์ใหม่ๆสู่ตลาด
3.3 การจัดการความเสี่ยง
3.3.1 การวิเคราะห์ศักยภาพในการประกอบอาชีพการปลูกเลี้ยงกล้วยไม้ตัดดอก

1) ค่าใช้จ่าย
2)  การดูแลรักษา
3)  วัสดุปลูก
4)  การป้องกันจากภัยธรรมชาติ
5)  คู่แข่งทางการผลิตและจำหน่าย
 3.3.2 การแก้ปัญหาความเสี่ยงในการประกอบอาชีพการปลูกเลี้ยงกล้วยไม้ตัดดอก

4.  โครงการประกอบอาชีพ


      
(ทฤษฎี  3  ชั่วโมง/ปฏิบัติ   9  ชั่วโมง)

4.1  ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพ

4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพ
4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

4.4  การเขียนโครงการ




4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการ 

การจัดกระบวนการเรียนรู้

1. ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร ฟังวิทยากรบรรยายให้ความรู้


2. ศึกษาจากใบความรู้ วิทยากรบรรยายพร้อมดูของจริงประกอบการสาธิตและทำใบงานแต่ละขั้นตอนตามลำดับ

3. ศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้ ซักถามพูดคุยแลกเปลี่ยนเรียนรู้


4. ศึกษาหาความรู้เพิ่มเติมจากสื่อต่างๆ  CD/VCD  อินเตอร์เน็ต  แหล่งความรู้

5. ฝึกปฏิบัติจริง

สื่อการเรียนรู้

1. เอกสารประกอบการเรียนรู้/ ใบงาน/ใบความรู้


2. ภูมิปัญญาท้องถิ่น   


3. ศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้   สถานประกอบการ

4. สมาคมผู้ประกอบการปลูกเลี้ยงกล้วยไม้   ตำบลหนองนกไข่  อำเภอกระทุ่มแบน  จังหวัดสมุทรสาคร

5. ศูนย์ส่งเสริมและพัฒนาอาชีพการเกษตร(ศูนย์พืชสวน)ตำบลท่าไม้ อำเภอกระทุ่มแบน  
จังหวัดสมุทรสาคร

6.  สำนักงานเกษตรจังหวัดสมุทรสาคร

7.  สำนักงานเกษตรและสหกรณ์จังหวัดสมุทรสาคร

8.  เว็บไซด์ http://orchidnet.doae.go.th/home/index.ph
การวัดและประเมินผล

1.  การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีก่อนเรียนและจบหลักสูตร

2.  การประเมินผลงานระหว่างเรียนจากการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ และจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60
3. มีผลงานที่มีคุณภาพ
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551   ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรการปลูกเลี้ยงกล้วยไม้ตัดดอก

	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง
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3.3 พบผู้รู้ให้ความรู้
3.4 ศึกษาและดูงานจากสถานที่จริง
3.5 สรุปผลจากการศึกษาดูงานและพบผู้รู้ในท้องถิ่น
3.6 ศึกษาเพิ่มเติมจากเอกสาร สิ่งพิมพ์ สื่อต่าง ๆ และหน่วยงานที่เกี่ยวข้อง
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	4. โครงการประกอบอาชีพ
	4.1 บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้
4.2 บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.3 อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.4  บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้
4.5 เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้

4.6 อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.7 ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้

	4.1  ความสำคัญของโครงการอาชีพ
4.2  ประโยชน์ของโครงการอาชีพ
4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

4.4  การเขียนโครงการอาชีพ

4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ 
	4.1  ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
4.2  ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง  
4.3  ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ             
4.4  กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
4.5  ผู้เรียนฝึกการพัฒนาหรือปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
4.6  ให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
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	9 

 


หลักสูตรการขยายพันธุ์บอนสี
จำนวน    80   ชั่วโมง 

กลุ่มวิชาอาชีพเกษตรกรรม
ความเป็นมา

การจัดการศึกษาอาชีพในปัจจุบันมีความสำคัญมาก เพราะจะเป็นการพัฒนาประชากรของประเทศให้มีความรู้ ความสามารถ และทักษะในการประกอบอาชีพ เป็นการแก้ปัญหาการว่างงานและส่งเสริมความเข้มแข็งให้แก่เศรษฐกิจชุมชน ซึ่งกระทรวงศึกษาธิการได้กำหนดยุทธศาสตร์ 2555  ภายใต้กรอบเวลา  2  ปี ที่จะพัฒนา  5  ศักยภาพของพื้นที่ใน 5 กลุ่มอาชีพใหม่ ให้สามารถแข่งขันได้ใน 5 ภูมิภาคหลักของโลก  “ รู้เขา รู้เรา เท่าทัน เพื่อแข่งขันได้ในเวทีโลก” ตลอดจนกำหนดภารกิจที่จะยกระดับการจัดการศึกษาเพื่อเพิ่มศักยภาพและขีดความสามารถให้ประชาชน ได้มีอาชีพที่สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง โดยเน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่างๆ มุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมีคุณภาพทั่วถึงและเท่าเทียมกัน ประชาชนมีรายได้มั่นคง มั่งคั่ง และมีงานทำอย่างยั่งยืน มีความสามารถเชิงการแข่งขันทั้งในระดับภูมิภาคอาเซียนและระดับสากล ซึ่งจะเป็นการจัดการศึกษาตลอดชีวิตในรูปแบบใหม่ที่สร้างความมั่นคงให้แก่ประชาชนและประเทศชาติ

เพื่อให้สอดคล้องกับวิสัยทัศน์ของกระทรวงศึกษาธิการ ในการผลิตและพัฒนาศักยภาพบุคลากรของชาติ เพื่อสร้างความเป็นอยู่ที่ดี และสร้างความมั่งคั่งทางเศรษฐกิจ และความมั่นคงทางสังคมให้กับประเทศ ด้วยฐานความรู้ ความคิดสร้างสรรค์ และศักยภาพของประเทศ

สำนักงาน กศน. จึงจัดทำหลักสูตรการขยายพันธุ์บอนสี  ซึ่งเป็นไม้ประดับที่ขึ้นชื่อว่าเป็นราชินีแห่งไม้ใบ  ซึ่งได้รับความนิยม และมีความต้องการของตลาด  นับเป็นอาชีพอีกทางเลือกหนึ่งในการเพิ่มพูนรายได้ให้กับครอบครัว ทำให้มีความสะดวกในการตัดสินใจสร้างงาน สร้างรายได้ และความก้าวหน้าให้กับกลุ่มเป้าหมาย 
หลักการของหลักสูตร

หลักสูตรการประกอบอาชีพการขยายพันธุ์บอนสี มีหลักการดังนี้


1.  เป็นหลักสูตรที่เน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่างๆ 5 ด้าน ได้แก่ศักยภาพทรัพยากรธรรมชาติในแต่ละพื้นที่  ศักยภาพของพื้นที่ตามลักษณะภูมิอากาศ  ศักยภาพของภูมิประเทศ และทำเลที่ตั้งของแต่ละประเทศ  วัฒนธรรมประเพณีและวิถีชีวิตของแต่ละพื้นที่และศักยภาพของทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่


2.  การจัดการศึกษาการประกอบอาชีพการขยายพันธุ์บอนสี มุ่งเน้นให้ผู้ไม่มีอาชีพ  และผู้มีอาชีพแล้ว  ต้องการพัฒนาอาชีพของตนให้มั่นคง โดยการจัดการศึกษาให้เป็นไปอย่างทั่วถึง เท่าเทียมกัน  เน้นเรื่องความรู้คู่คุณธรรม


3.  ส่งเสริมให้มีความร่วมมือในการดำเนินงานร่วมกับภาคีเครือข่าย เนื่องจากบอนสีสามารถสร้างอาชีพ สร้างรายได้ให้กับกลุ่มเป้าหมายให้มีความมั่นคง


4.  ส่งเสริมให้มีการเทียบโอนความรู้และประสบการณ์เข้าสู่หลักสูตรการศึกษาขั้นพื้นฐาน

5.  มุ่งเน้นการจัดการอบรมสัมมนาเพื่อพัฒนากลุ่มเป้าหมาย ผู้ไม่มีอาชีพหรือผู้ที่มีอาชีพแล้ว และต้องการพัฒนาอาชีพของตนเองให้มีความมั่นคง ให้มีความพร้อมที่จะทำงานได้อย่างมีประสิทธิภาพ

จุดหมาย  


หลักสูตรการประกอบอาชีพการเพาะพันธุ์บอนสี มีจุดหมายดังต่อไปนี้


1.  เพื่อให้ผู้เรียนเกิดทักษะความรู้ ความเข้าใจ ความชำนาญด้านการขยายพันธุ์บอนสี สามารถนำไปใช้ในการประกอบอาชีพได้


2.  เพื่อให้กลุ่มเป้าหมายตัดสินใจประกอบอาชีพให้สอดคล้องกับศักยภาพของตนเอง สังคม และชุมชน


3.  เพื่อลดอัตราการว่างงาน เป็นทางเลือกหนึ่งสำหรับการประกอบอาชีพในชุมชน

4.  เพื่อให้กลุ่มเป้าหมายมีคุณธรรม จริยธรรม และมีจิตสำนึก ความรับผิดชอบต่อตนเอง ผู้อื่น และสังคม

กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน

1.  ผู้ที่ไม่มีอาชีพ

2.  ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ

3.  ผู้ที่มีอาชีพและต้องการเปลี่ยนอาชีพ
ระยะเวลา   จำนวน  80   ชั่วโมง

โครงสร้างหลักสูตร

1.  ช่องทางการประกอบอาชีพการขยายพันธุ์บอนสี                        จำนวน 8 ชั่วโมง

     1.1 ความสำคัญในการประกอบอาชีพการขยายพันธุ์บอนสี                  
     1.2 ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพ การขยายพันธุ์บอนสี
1.2.1 การลงทุนและแหล่งทุน
1.2.2 ความต้องการของตลาด
1.2.3 หลักการตลาด
1.2.4 กรรมวิธีการผลิต
                        1.2.5  การจัดจำหน่าย    
                   1.3 แหล่งเรียนรู้
                   1.4 ทิศทางการประกอบอาชีพการขยายพันธุ์บอนสี
                        1.4.1 โอกาสทางการตลาด
                        1.4.2  คู่แข่งขัน
                        1.4.3  ความคุ้มค่า                                  


 
2.  ทักษะการประกอบอาชีพการขยายพันธุ์บอนสี                              จำนวน  52 ชั่วโมง  
                  2.1 ขั้นเตรียมการประกอบอาชีพ
2.1.1 ความรู้พื้นฐานเกี่ยวกับบอนสี  ได้แก่ สายพันธุ์ต่างๆของบอนสี
2.1.2 ลักษณะทั่วไปของบอนสี
2.1.3 การเตรียมดิน/เตรียมสถานที่
2.1.4 การเตรียมท่อนพันธุ์ (หน่อ,หัว)
2.1.5 เครื่องมือ/วัสดุ/อุปกรณ์   

 2.2  ขั้นตอนการฝึกทักษะการประกอบอาชีพการขยายพันธุ์บอนสี
2.2.1 การเลือกพันธุ์บอนสี
2.2.2 การขยายพันธุ์
2.2.3 วิธีการปลูก

2.2.4 การเก็บเกี่ยวบอนสี
              2.3  ขั้นการดูแลรักษาและจัดจำหน่าย
2.3.1 ขนาดของลำต้น/ขนาดของใบ
2.3.2 การบรรจุหีบห่อ 
2.3.4 โรคและการป้องกัน
2.3.5  การกำหนดราคา
      
3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการขยายพันธุ์บอนสี            จำนวน 8 ชั่วโมง

              3.1  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการขยายพันธุ์บอนสี

3.1.1 การดูแลรักษาและควบคุมคุณภาพ
3.1.2 ต้นทุนในการขยายพันธุ์บอนสี 


    3.2 การจัดการการตลาด
3.2.1 การทำฐานข้อมูลการตลาด
3.2.2 การส่งเสริมการตลาด
               3.3 การจัดการความเสี่ยง
3.3.1 การวิเคราะห์ความเสี่ยงและบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการขยายพันธุ์บอนสี
3.3.2 การวิเคราะห์ต้นทุน
3.3.3 การวิเคราะห์ผลกำไร
              3.4 คุณธรรมจริยธรรมสำหรับผู้ประกอบอาชีพ  

         4.  โครงการประกอบอาชีพ
                                                     
จำนวน 12 ชั่วโมง
4.1  ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพ

4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพ
4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

4.4  การเขียนโครงการ




4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการ 

การจัดกระบวนการเรียนรู้

1.  ศึกษาจากเอกสารและภูมิปัญญา


2.  วิทยากรบรรยายให้ความรู้


3.  การศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้

4.  แลกเปลี่ยนเรียนรู้

5.  ศึกษาหาความรู้ด้วยตนเองจากสื่อ CD/ VCD  และอินเตอร์เน็ต

6.  ทำใบความรู้และใบงาน

7.  ฝึกปฏิบัติจริง

สื่อการเรียนรู้

1.  สื่อเอกสาร
1.1 เอกสารประกอบการเรียนรู้
1.2 ใบงาน
1.3 ใบความรู้


2.  สื่ออิเล็กทรอนิกส์


3.  สื่อบุคคล เช่น ภูมิปัญญา  ผู้เชี่ยวชาญ

4.  แหล่งเรียนรู้ / สถานประกอบการ

การวัดและประเมินผล
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร
2. การประเมินผลงานระหว่างเรียนจาการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ และจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60
3. มีผลงานที่มีคุณภาพ
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551   ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรการขยายพันธุ์บอนสี
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1.  ช่องทางการประกอบอาชีพ การขายพันธุ์   บอนสี
	1.1 บอกความสำคัญของการประกอบอาชีพการขยายพันธุ์บอนสี
1.2 บอกความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการขยายพันธุ์บอนสี ได้แก่ การลงทุน
 แหล่งทุน ความต้องการของตลาด  หลักการตลาด กรรมวิธีการผลิต  และการจัดจำหน่าย
1.3 บอกและหาแหล่งเรียนรู้ได้
1.4 บอกทิศทางการประกอบอาชีพการขยายพันธุ์บอนสี

	1.1 ความสำคัญในการประกอบอาชีพการขยายพันธุ์บอนสี

1.2 ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการขยายพันธุ์บอนสี
   1.2.1 การลงทุนและแหล่งทุน
   1.2.2  ความต้องการของตลาด
   1.2.3 หลักการตลาด
   1.2.4 กรรมวิธีการผลิต
   1.2.5  การจัดจำหน่าย
1.3 แหล่งเรียนรู้
1.4 ทิศทางการประกอบอาชีพการขยายพันธุ์บอนสี
   1.4.1 โอกาสทางการตลาด
   1.4.2 คู่แข่งขัน
   1.4.3 ความคุ้มค่า
	1.1 ศึกษาข้อมูลจากเอกสารสื่อต่างๆ สถานประกอบการ สื่อของจริง ภูมิปัญญาในชุมชน เพื่อนำข้อมูลมาใช้ในการประกอบอาชีพที่มีความเป็นไปได้ในชุมชน
1.2 ศึกษาดูงานในสถานประกอบและแห่งเรียนรู้ในชุมชนของตนเอง
1.3 วิทยากรบรรยายเกี่ยวกับการขยายพันธุ์บอนสี
1.4 ครู ผู้เรียนและผู้ร่วมกันอภิปรายเกี่ยวกับทิศทางการประกอบอาชีพการขยายพันธุ์บอนสีในรูปแบบที่เหมาะสมกับตนเอง เช่น ผู้เชี่ยวชาญ เจ้าของกิจการ ลูกจ้าง พ่อค้าคนกลาง ฯลฯ โดยคำนึงถึงโอกาสทางการตลาด คู่แข่งขัน และความคุ้มค่า
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1
	-

1

2
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	2.  ทักษะการประกอบอาชีพการขยายพันธุ์บอนสี 
	2.1 บอกขั้นตอนการเตรียมการประกอบอาชีพการขยายพันธุ์บอนสี

   2.1.1 ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับบอนสี
   2.1.2 เลือกพันธุ์บอนสี
   2.1.3 เตรียมท่อนพันธุ์
   2.1.4 เตรียมดิน/สถานที่

   2.1.5 เครื่องมือ วัสดุ/อุปกรณ์
2.2 ฝึกทักษะการขยายพันธุ์  บอนสี
   2.2.1  เลือกพันธุ์บอนสี
   2.2.2  ปลูกบอนสี
   2.2.3  ขยายพันธุ์บอนสี
   2.2.4  เก็บเกี่ยวบอนสี
2.3 ดูแลรักษาและจำหน่าย
   2.3.1 ขนาดของลำต้น/ขนาดของใบ
   2.3.2 บรรจุหีบห่อ                                            
   2.3.3 โรคและการป้องกัน    

   2.3.4  กำหนดราคา
	2.1 ขั้นเตรียมการประกอบอาชีพ
  2.1.1 ความรู้พื้นฐานเกี่ยวกับบอนสี  ได้แก่ สายพันธุ์ต่างๆของบอนสี

  2.1.2 ลักษณะทั่วไปของบอนสี
  2.1.3 การเตรียมดิน
  2.1.4 การเตรียมท่อนพันธุ์ หน่อ/หัว
  2.1.5 เครื่องมือ วัสดุ/อุปกรณ์                                 

2.2  ขั้นตอนการฝึกทักษะการประกอบอาชีพการขยายพันธุ์บอนสี
   2.2.1  การเลือกพันธุ์บอนสี
   2.2.2  วิธีการปลูก
   2.2.3  การขยายพันธุ์
   2.2.4  การเก็บเกี่ยวบอนสี
2.3  ขั้นการดูแลรักษาและจัดจำหน่าย
   2.3.1 ขนาดของลำต้น/ขนาดของใบ
   2.3.2 การบรรจุหีบห่อ                                            
   2.3.3โรคและการป้องกัน    

   2.3.4 การกำหนดราคา
	2.1 ศึกษาเอกสารที่เกี่ยวกับการขยายพันธุ์บอนสี
2.2 อภิปรายแลกเปลี่ยนเรียนรู้การขยายพันธุ์  บอนสี
2.3 จัดทำแผนการฝึกทักษะการประกอบอาชีพ
2.4 ดำเนินการเรียนรู้และฝึกทักษะตามหลักสูตร
2.5 จดบันทึกผลการเรียนรู้
2.6 ดำเนินการวัดผลประเมินผลตามที่หลักสูตรกำหนด
2.7 ผู้เรียนปฏิบัติจริง
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	3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ
	3.1 มีความรู้ความเข้าใจเกิดทักษะการบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการขยายพันธุ์บอนสี  ได้แก่
   3.1.1 ดูแลรักษาและควบคุมคุณภาพ
   3.1.2 ต้นทุนในการขยายพันธุ์บอนสี 

3.2  มีความรู้ความเข้าใจเรื่องการจัดการการตลาด
   3.2.1 ทำฐานข้อมูลการตลาด
   3.2.2  ส่งเสริมการตลาด
3.3 มีความรู้ความเข้าใจเรื่องการบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการขยายพันธุ์บอนสี 

   3.3.1 วิเคราะห์ความเสี่ยงและบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการขยายพันธุ์บอนสี
   3.3.2  วิเคราะห์ต้นทุน
   3.3.3 วิเคราะห์ผลกำไร
3.4 มีความรู้ความเข้าใจคุณธรรมจริยธรรมสำหรับผู้ประกอบอาชีพ  
	3.1 การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการขยายพันธุ์บอนสี  
   3.1.1 การดูแลรักษาและควบคุมคุณภาพ
   3.1.2 ต้นทุนในการขยายพันธุ์บอนสี 

3.2 การจัดการการตลาด
   3.2.1 การทำฐานข้อมูลการตลาด
   3.2.2 การส่งเสริมการตลาด
3.3 การจัดการความเสี่ยง
   3.3.1 การวิเคราะห์ความเสี่ยงและบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการขยายพันธุ์บอนสี
   3.3.2 การวิเคราะห์ต้นทุน
   3.3.3 การวิเคราะห์ผลกำไร
3.4 คุณธรรมจริยธรรมสำหรับผู้ประกอบอาชีพ  


	3.1 การบริหารจัดการ จัดให้ผู้เรียนเรียนรู้จากการอบรมแลกเปลี่ยนเรียนรู้จากวิทยากรหรือผู้เชี่ยวชาญตามประเด็น ดังนี้ 
   3.1.1 การดูแลรักษาและควบคุมคุณภาพ
   3.1.2 ต้นทุนในการขยายพันธุ์บอนสี
3.2 การบริหารจัดการการตลาด อบรมเรื่องการบริหารจัดการการตลาด ตามประเด็น ดังนี้
   3.2.1 การทำฐานข้อมูลการตลาด  

   3.2.2 การส่งเสริมการตลาด
3.3 การจัดการความเสี่ยง โดยจัดการอบรมเชิงปฏิบัติการ ในประเด็นดังต่อไปนี้
   3.3.1 การวิเคราะห์ความเสี่ยงและบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการขยายพันธุ์บอนสี
   3.3.2 การวิเคราะห์ต้นทุน
   3.3.3 การวิเคราะห์ผลกำไร
 3.4  จัดอบรมคุณธรรมจริยธรรมสำหรับผู้ประกอบอาชีพ  
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	4. โครงการประกอบอาชีพ
	4.1 บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้
4.2 บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้

4.3 บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.4 อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.5 อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.6 เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้
4.7 ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้
	4.1  ความสำคัญของโครงการอาชีพ
4.2  ประโยชน์ของโครงการอาชีพการ
4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

4.4  การเขียนโครงการอาชีพ

4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ 
	4.1  จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
4.2  จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง  
4.3  จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ             
4.4  กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
4.5  จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
4.6  กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
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หลักสูตรการปลูกและการแปรรูปกาแฟพันธุ์อาราบิก้า

จำนวน  40  ชั่วโมง 

กลุ่มวิชาอาชีพเกษตรกรรม
ความเป็นมา
พื้นที่ภาคเหนือของประเทศไทย เป็นพื้นที่ภูเขาสูงตั้งแต่ระดับความสูงจากระดับน้ำทะเล750 เมตร – 1,200 เมตร สภาพพื้นที่เดิมเป็นพื้นที่ป่าทึบแต่ปัจจุบันเป็นภูเขาที่ถูกตัดไม้ทำลายป่า เพื่อทำการปลูกฝิ่นโดยประชากรชาวเขาเผ่าเย้า
สภาพของชุมชนบนพื้นที่สูงบ้านหนองห้า บ้านผาแดงบน บ้านห้วยเดื่อและบ้านห้วยปุ้ม ตำบลร่มเย็น อำเภอเชียงคำ จังหวัดพะเยา มีสภาพพื้นที่ อากาศหนาวเย็น ฝนตกต้องตามฤดูกาล 5 – 8 เดือน ดินมีความอุดมสมบูรณ์และมีความเหมาะสมที่จะปลูกกาแฟพันธุ์อาราบิก้าและได้มีโครงการบ้านเล็กในป่าใหญ่ตามแนวพระราชดำริ ของสมเด็จพระนางเจ้าพระบรมราชินีนารถได้ให้บ้านหนองห้าเป็นบ้านเล็กในป่าใหญ่ ที่ต้องการให้ประชาชนอยู่กับป่าต้นน้ำช่วยรักษาป่าและเลิกการปลูกฝิ่นโดยได้ให้เจ้าหน้าที่ส่งเสริมการเกษตร พัฒนาที่ดิน สถาบันวิจัยพื้นที่สูง (องค์การมหาชน) เจ้าหน้าที่เกษตรในพระองค์ ครู ศูนย์การเรียนชุมขนชาวไทยภูเขา “แม่ฟ้าหลวง” ( ครู ศศช) ที่ปฏิบัติงานในพื้นที่ได้ส่งเสริมชนเผ่า เย้า กะเหรี่ยง มูเซอ อาข่า ทำการปลูกกาแฟพันธุ์อาราบิก้า อาชีพการปลูกกาแฟเป็นทางเลือกที่สามารถสร้างอาชีพ สร้างรายได้ให้กับประชาชนบนพื้นที่สูง

หลักการของหลักสูตร

การจัดการศึกษาเพื่อการพัฒนาอาชีพเพื่อการมีงานทำกำหนดหลักการไว้ดังนี้

1.  เป็นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่างๆ 5 ด้านได้แก่ ด้านทรัพยากรธรรมชาติ ด้านลักษณะทางภูมิอากาศ ด้านภูมิประเทศ ด้านศิลปวัฒนธรรมและด้านทรัพยากรมนุษย์

2.  มุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำ


3.  เน้นการฝึกปฏิบัติจริงเพื่อให้ผู้เรียนเกิดความรู้ ความเข้าใจ และสามารถนำไปประกอบอาชีพให้เกิดรายได้ที่มั่นคง มั่งคั่ง และยังยืนในอาชีพส่งเสริมให้มีการเทียบโอนความรู้และประสบการณ์เข้าสู่หลักสูตรการศึกษาขั้นพื้นฐาน

4.   ส่งเสริมให้ผู้เรียนได้พัฒนาการเรียนรู้อย่างต่อเนื่องตลอดชีวิต ตามศักยภาพของตนเพื่อให้ส่งผลต่อการพัฒนาตนเอง ครอบครัว ชุมชน สังคม ได้ตามศักยภาพ

5.  ส่งเสริมให้ภาคีเครือข่ายมีส่วนร่วมในการจัดการศึกษา
จุดหมาย  


1.  เพื่อให้ผู้เรียนได้เรียนรู้ด้วยตนเองจากประสบการณ์การปฏิบัติจริงรู้จักคิดวิเคราะห์วางแผนและสามารถสรุปองค์ความรู้ได้ด้วยตนเอง

2.  เพื่อสร้างจิตสำนึกให้ผู้เรียนตระหนักในคุณค่าของสิ่งแวดล้อม ป่าต้นน้ำและอาศัยอยู่กับป่าอย่างเกื้อกูลซึ่งกันและกัน
          3. เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ มีทักษะในการปลูกและแปรรูปกาแฟพันธุ์อารา บิก้าเป็นอาชีพได้

กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน
1. ประชาชนชาวไทย ภูเขาที่ไม่มีอาชีพ ชาวไทยภูเขา/ พื้นที่สูง
2. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ

ระยะเวลา   จำนวน  40 ชั่วโมง

โครงสร้างหลักสูตรโครงสร้างหลักสูตร

1.  ช่องทางการประกอบอาชีพ

1.1 ความรู้พื้นฐานเกี่ยวกับการปลูกกาแฟพันธุ์อาราบิก้า
1.1.1 ประวัติความเป็นมาของกาแฟพันธุ์อาราบิก้า
1.1.2 ลักษณะทางพฤกษศาสตร์ของกาแฟพันธุ์อาราบิก้า
1.1.3 การเลือกทำเลและพื้นที่ที่เหมาะสมในการปลูกกาแฟ
1.1.4 ความต้องการของตลาด
1.2 ความเป็นไปในการประกอบอาชีพการปลูกและการแปรรูปกาแฟพันธุ์อาราบิก้า
1.3 แหล่งเรียนรู้การปลูกและการแปรรูปกาแฟพันธุ์อาราบิก้า
1.4 ทิศทางการปลูกและการแปรรูปกาแฟพันธุ์อาราบิก้า
1.5 การสร้างจิตสำนึกให้ตระหนักในคุณค่าของสิ่งแวดล้อม ป่าต้นน้ำและอาศัยอยู่กับป่าอย่างเกื้อกูลซึ่งกันและกัน


2. ทักษะการประกอบอาชีพ การปลูกและการแปรรูปกาแฟพันธุ์อาราบิก้า

2.1   ขั้นตอนและวิธีการปลูกกาแฟพันธุ์อาราบิก้า


2.1.1การคัดเลือกสถานที่ที่เหมาะสมในการปลูก


2.1.2  การคัดเลือกพันธุ์กาแฟอาราบิก้า


2.1.3 การเพาะพันธุ์และดูแลต้นกล้า


2.1.4 วิธีการปลูก กาแฟพันธุ์อาราบิก้า

2.2 ขั้นตอนการดูแลรักษากาแฟพันธุ์อาราบิก้า
2.2.1 การใส่ปุ๋ย
2.2.2 การตัดแต่งกิ่ง
2.2.3 การกำจัดวัชพืช
2.2.4 การป้องกันและการกำจัดวัชพืช
2.3  ขั้นตอนการเก็บเกี่ยวการแปรรูปและการดูแลรักษากาแฟพันธุ์อาราบิก้า


2.31 การเลือกเก็บเมล็ด


2.3.2 การคัดแยกเมล็ดพันธุ์



2.3.3 การแปรรูปและการเก็บรักษา


2.3.4 มาตรฐานของเมล็ดกาแฟ

3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ

3.1 การจัดการการตลาดและวิธีการจำหน่าย 
3.1.1 การควบคุมคุณภาพ
3.1.2 การวิเคราะห์ความต้องการของตลาด
3.1.3 การส่งเสริมการขาย
3.1.4 ต้นทุนการผลิต
3.1.5 การวิเคราะห์ความเสี่ยง
3.1.6  วิธีการจำหน่าย 
3.2  กลุ่มตลาดที่เหมาะสมในการจำหน่ายกาแฟอาราบิก้า
3.2.1 ลูกค้า
3.2.2 แหล่งจัดจำหน่าย
3.2.3 คู่แข่งขัน
3.3  การวางแผนการผลิต


4.  โครงการประกอบอาชีพ





      4.1  ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพ


      4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพ

      4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ


      4.4  การเขียนโครงการ





      4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการ 

การจัดกระบวนการเรียนรู้

1.  ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร สื่ออิเล็กทรอนิกส์ จากศูนย์การเรียนชุมชนชาวไทยภูเขา “แม่ฟ้าหลวง” ประจำหมู่บ้าน (ศศช)

2.  จากนักวิชาการและภูมิปัญญาชาวบ้านด้านกาแฟ

3.   ฝึกปฏิบัติจริง

4.  แลกเปลี่ยนเรียนรู้กับสมาชิกผู้ปลูกกาแฟ

สื่อการเรียนรู้
1. ใบงาน/ใบความรู้
2. อินเตอร์เน็ต
3. บุคคล
4. หนังสือ / เอกสาร
5. ภาคีเครือข่าย
6. การศึกษาเรียนรู้จากสถานที่จริง
7. สื่อ VCD / DVD

การวัดและประเมินผล

1.   การประเมินความรู้ภาคทฤษฏีโดยใช้แบบทดสอบการเรียนรู้

2.   ประเมินความรู้ภาคปฏิบัติจากการฝึกปฏิบัติ  รายงาน/ผลงาน  บันทึกการเรียนรู้ แบบประเมิน
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60
3. มีผลผลิตที่มีคุณภาพ
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551   ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรการปลูกและการแปรรูปผลผลิตกาแฟพันธุ์อาราบิก้า
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1.  ช่องทางการประกอบอาชีพ 
	1.1  เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้พื้นฐานเกี่ยวกับการปลูกกาแฟพันธุ์อาราบิก้า ได้แก่ ประวัติ ลักษณะทางพฤษศาสตร์ การเลือกทำเลพื้นที่ และความต้องการของตลาด
1.2 บอกความเป็นไปในการประกอบอาชีพการปลูกและการแปรรูปกาแฟพันธุ์อาราบิก้าได้

1.3 บอกแหล่งเรียนรู้การปลูกและการแปรรูปกาแฟพันธุ์อาราบิก้าได้
1.4  เพื่อให้ผู้เรียนเรียนรู้ด้วยตนเองจากประสบการณ์การปฏิบัติจริงรู้จักคิดวิเคราะห์   วางแผนและสามารถสรุปองค์ความรู้ได้ด้วยตนเอง
1.5  เพื่อฝึกให้ผู้เรียนดำรงตนตามวิถีชีวิตของชนเผ่า โดยใช้หลักความพอเพียงและประกอบอาชีพได้        
1.6  เพื่อสร้างจิตสำนึกให้ผู้เรียนตระหนักในคุณค่าของสิ่งแวดล้อม ป่าต้นน้ำและอาศัยอยู่กับป่าอย่างเกื้อกูลซึ่งกันและกัน
	1.1 ความรู้พื้นฐานเกี่ยวกับการปลูกกาแฟพันธุ์อาราบิก้า
1.1.1 ประวัติความเป็นมาของกาแฟพันธุ์อาราบิก้า
1.1.2 ลักษณะทางพฤกษศาสตร์ของกาแฟพันธุ์อาราบิก้า
1.1.3 การเลือกทำเลและพื้นที่ที่เหมาะสมในการปลูกกาแฟ
1.1.4 ความต้องการของตลาด
1.2 ความเป็นไปในการประกอบอาชีพการปลูกและการแปรรูปกาแฟพันธุ์อาราบิก้า
1.3 แหล่งเรียนรู้การปลูกและการแปรรูปกาแฟพันธุ์อาราบิก้า
1.4 ทิศทางการปลูกและการแปรรูปกาแฟพันธุ์อาราบิก้า
1.5 การสร้างจิตสำนึกให้ตระหนักในคุณค่าของสิ่งแวดล้อม ป่าต้นน้ำและอาศัยอยู่กับป่าอย่างเกื้อกูลซึ่งกันและกัน


	1.1  แบบทดสอบก่อนเรียน
1.2  ศึกษาเอกสาร ข้อมูล และค้นคว้าจากสื่อต่างๆเกี่ยวกับการปลูกกาแฟและแปรรูปกาแฟพันธุ์อาราบิก้า
1.3  ศึกษาสภาพจากวิถีชีวิตจริงของแหล่งเรียนรู้ในชุมชน

1.4  แบ่งกลุ่มมอบหมายงาน
1.5  อธิปรายแลกเปลี่ยนเรียนรู้
1.6  วัดและประเมินผล


	8
	-

	2.  ทักษะการประกอบอาชีพ

	2.1 อธิบายขั้นตอนการเลือกสถานที่และการปลูกกาแฟพันธุ์อาราบิก้า
2.2 อธิบายการคัดเลือกพันธุ์กาแฟอาราบิก้า
2.3 ฝึกเพาะพันธุ์และดูแลต้นกล้า
2.4 ปลูกกาแฟพันธุ์อาราบิก้า

	2.1 ขั้นตอนและวิธีการปลูกกาแฟพันธุ์อาราบิก้า
2.1.1 การคัดเลือกสถานที่ที่เหมาะสมในการปลูก
2.1.2  การคัดเลือกพันธุ์กาแฟอาราบิก้า
2.1.3 การเพาะพันธุ์และดูแลต้นกล้า
2.1.4 วิธีการปลูก กาแฟพันธุ์อาราบิก้า
	2.1  ศึกษาเอกสาร ข้อมูล และค้นคว้าจากสื่อต่างๆเกี่ยวกับการเลือกสถานที่ ขั้นตอนการคัดเลือก การเพาะ การดูแล และการปลูกกาแฟพันธุ์อาราบิก้า
2.2 ครูอธิบายและสาธิตขั้นตอนการคัดเลือก การเพาะ การดูแล และการปลูกกาแฟพันธุ์อาราบิก้า
2.3 ครูและผู้เรียนร่วมกันวางแผนการฝึกปฏิบัติ
2.4 ดำเนินการเรียนและฝึกปฏิบัติตามขั้นตอนการคัดเลือก การเพาะ การดูแล และการปลูกกาแฟพันธุ์อาราบิก้า
2.5  ผู้เรียนจดบันทึก
2.6  แบ่งกลุ่มและมอบหมายงาน
2.7  ร่วมอภิปรายแลกเปลี่ยนเรียนรู้

2.8  วัดและประเมินผล
	4
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	2.5 อธิบายการดูแลรักษาการบำรุงต้นกาแฟพันธุ์อาราบิก้าได้

2.6 ฝึกการดูแลรักษากาแฟพันธุ์อาราบิก้า 

	2.2  ขั้นตอนการดูแลรักษากาแฟพันธุ์อาราบิก้า
2.2.1 การใส่ปุ๋ย
2.2.2 การตัดแต่งกิ่ง
2.2.3 การกำจัดวัชพืช
2.2.4 การป้องกันและการกำจัดวัชพืช
	2.1  ศึกษาเอกสาร ข้อมูล และค้นคว้าจากสื่อต่างๆเกี่ยวกับการดูแลรักษากาแฟพันธุ์อาราบิก้า
2.2 ครูอธิบายและสาธิตขั้นตอนการดูแลรักษากาแฟพันธุ์อาราบิก้า
2.3 ครูและผู้เรียนร่วมกันวางแผนการฝึกปฏิบัติ
2.4 ดำเนินการเรียนและฝึกปฏิบัติตามขั้นตอนการดูแลรักษากาแฟพันธุ์อาราบิก้า
2.5  ผู้เรียนจดบันทึก
2.6  แบ่งกลุ่มและมอบหมายงาน
2.7  ร่วมอภิปรายแลกเปลี่ยนเรียนรู้

2.8  วัดและประเมินผล
	2
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	2.7 อธิบายขั้นตอนการเก็บเกี่ยวผลผลิต
2.8 อธิบายแปรรูปและการดูแลรักษากาแฟพันธุ์อาราบิก้า
2.9  ฝึกเลือกเก็บเมล็ด คัดแยกเมล็ดพันธุ์

2.10 ฝึกแปรรูปและการเก็บรักษา
2.11 บอกมาตรฐานของเมล็ดกาแฟได้


	2.3 ขั้นตอนการเก็บเกี่ยว การแปรรูปและการดูแลรักษากาแฟพันธุ์อาราบิก้า
2.3.1 การเลือกเก็บเมล็ด
2.3.2 การคัดแยกเมล็ดพันธุ์

2.3.3 การแปรรูปและการเก็บรักษา
2.3.4 มาตรฐานของเมล็ดกาแฟ
	2.1  ศึกษาเอกสาร ข้อมูล และค้นคว้าจากสื่อต่างๆเกี่ยวกับการเก็บเกี่ยว การแปรรูป  การดูแลรักษากาแฟพันธุ์อาราบิก้า และมาตรฐานของเมล็ดกาแฟ

2.2 ครูอธิบายและสาธิตขั้นตอนเก็บเกี่ยว  แปรรูป  ดูแลรักษากาแฟพันธุ์อาราบิก้า และมาตรฐานของเมล็ดกาแฟพันธุ์อาราบิก้า

2.3 ครูและผู้เรียนร่วมกันวางแผนการฝึกปฏิบัติ
2.4 ดำเนินการเรียนและฝึกปฏิบัติตามขั้นตอนเก็บเกี่ยว  แปรรูป  ดูแลรักษากาแฟพันธุ์อาราบิก้า และมาตรฐานของเมล็ดกาแฟพันธุ์อาราบิก้า

2.5  ผู้เรียนจดบันทึก
2.6  แบ่งกลุ่มและมอบหมายงาน
2.7  ร่วมอภิปรายแลกเปลี่ยนเรียนรู้

2.8  วัดและประเมินผล
	-
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	3. การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ
	3.1 อธิบายการจัดการการตลาด การควบคุมคุณภาพ วิเคราะห์ความต้องการของตลาด ส่งเสริมการขาย ต้นทุนการผลิต วิเคราะห์ความเสี่ยง และวิธีการจำหน่ายได้

3.1.1 วิเคราะห์ความต้องการของตลาด
3.1.2 ทำแผนส่งเสริมการขาย
3.1.3 ทำบัญชีต้นทุน บัญชีรายรับ-รายจ่าย
3.1.4 วิเคราะห์ความเสี่ยง
3.1.5 จำหน่ายกาแฟพันธุ์อาราบิก้า เช่น การขายส่ง ขายปลีก ขายกาแฟสด   
	3.1 การจัดการการตลาดและวิธีการจำหน่าย 
3.1.1 การควบคุมคุณภาพ
3.1.2 การวิเคราะห์ความต้องการของตลาด
3.1.3 การส่งเสริมการขาย
3.1.4 ต้นทุนการผลิต
3.1.5 การวิเคราะห์ความเสี่ยง
3.1.6  วิธีการจำหน่าย 

	3.1 ศึกษาเอกสาร ข้อมูล และค้นคว้าจากสื่อต่างๆเกี่ยวกับการจัดการการตลาดและวิธีการจำหน่าย 
3.2 ครูอธิบายการจัดการการตลาดและวิธีการจำหน่าย
3.3 ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ
- ควบคุมคุณภาพของกาแฟพันธุ์อาราบิก้า
- วิเคราะห์ความต้องการของตลาดในชุมชน
-  จัดทำแผนการส่งเสริมการขาย เช่น ป้ายโฆษณา แผ่นพับ 
- จัดทำต้นทุนการผลิต บัญชีรายรับ-รายจ่าย
- วิเคราะห์ความเสี่ยงของการปลูกกาแฟพันธุ์อาราบิก้า
- ฝึกจำหน่ายกาแฟพันธุ์อาราบิก้า ได้แก่ การขายส่ง ขายปลีก ขายกาแฟสด   
3.4  ผู้เรียนจดบันทึก
3.5  แบ่งกลุ่มและมอบหมายงาน
3.6  ร่วมอภิปรายแลกเปลี่ยนเรียนรู้

3.7  วัดและประเมินผล
	2
	-

	
	3.2  วิเคราะห์ตลาดที่เหมาะสมในการจำหน่ายกาแฟอาราบิก้าได้แก่ ลูกค้า แหล่งจัดจำหน่าย และคู่แข่งขัน
3.3 วางแผนการผลิตได้
	3.2  กลุ่มตลาดที่เหมาะสมในการจำหน่ายกาแฟอาราบิก้า
3.2.1 ลูกค้า
3.2.2 แหล่งจัดจำหน่าย
3.2.3 คู่แข่งขัน
3.3  การวางแผนการผลิต
	3.1  แบ่งกลุ่มมอบหมายงาน
3.2  ศึกษาจากเอกสารและสื่อต่างๆ
3.3  ศึกษาจากสภาพวิถีชีวิตจริง 

3.4  ฝึกวางแผนการผลิต

3.5  ร่วมอภิปรายแลกเปลี่ยนเรียนรู้
3.6  วัดและประเมินผล
	2


	-

	4. โครงการประกอบอาชีพ
	4.1 บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้
4.2 บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้

4.3 บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.4 อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.5 อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.6 เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้
4.7 ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้

	4.1 ความสำคัญของโครงการอาชีพ
4.2 ประโยชน์ของโครงการอาชีพ
4.3 องค์ประกอบของโครงการอาชีพ
4.4 การเขียนโครงการอาชีพ
4.5การประเมินความเหมาะสมและความสอดคล้องของโครงการอาชีพ


	4.1  จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
4.2  จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง  
4.3  จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ             
4.4  กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
4.5  จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
4.6  กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	0.5

0.5
1
1
-
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-
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หลักสูตรการปลูกข้าวโพดหวาน
จำนวน 60 ชั่วโมง 

กลุ่มวิชาอาชีพเกษตรกรรม 

ความเป็นมา

การจัดการศึกษาอาชีพในปัจจุบันมีความสำคัญมาก เพราะจะเป็นการพัฒนาประชากรของประเทศให้มีความรู้ ความสามารถ และทักษะในการประกอบอาชีพ เป็นการแก้ปัญหาการว่างงานและส่งเสริมความเข้มแข็งให้แก่เศรษฐกิจชุมชน ซึ่งกระทรวงศึกษาธิการได้กำหนดยุทธศาสตร์ 2555 ภายใต้กรอบเวลา 2 ปี       ที่จะพัฒนา 5 ศักยภาพของพื้นที่ใน 5 กลุ่มอาชีพใหม่ ให้สามารถแข่งขันได้ใน 5 ภูมิภาคหลักของโลก “รู้เขา  รู้เรา เท่าทัน เพื่อแข่งขันได้ในเวทีโลก” ตลอดจนกำหนดภารกิจที่จะยกระดับการจัดการศึกษาเพื่อเพิ่มศักยภาพและขีดความสามารถให้ประชาชนได้มีอาชีพที่สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง โดยเน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่าง ๆ มุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมีคุณภาพทั่วถึงและเท่าเทียมกัน ประชาชนมีรายได้มั่นคง มั่งคั่ง และมีงานทำอย่างยั่งยืน มีความสามารถเชิงการแข่งขันทั้งในระดับภูมิภาคอาเซียนและระดับสากล ซึ่งจะเป็นการจัดการศึกษาตลอดชีวิตในรูปแบบใหม่ที่สร้างความมั่นคงให้แก่ประชาชนและประเทศชาติ

สภาพสังคมปัจจุบัน มนุษย์เราได้รับผลกระทบจากการเปลี่ยนแปลงในด้านต่าง ๆ เช่น ด้านเศรษฐกิจ การเมือง สังคมและสิ่งแวดล้อมเป็นอย่างมาก ประชากรมนุษย์เพิ่มขึ้นเรื่อย ๆ แต่ทรัพยากรธรรมชาติถูกใช้ไปอย่างรวดเร็ว และไม่เพียงพอกับจำนวนประชากรที่เพิ่มขึ้นทุกมุมโลก มนุษย์จึงประสบปัญหาต่าง ๆ ตามมามากมาย โดยเฉพาะด้านการดำรงชีวิต และชีวิตความเป็นอยู่ของประชาชน นอกจากจะมีการประกอบอาชีพเพื่อเป็นการเลี้ยงตัวเองและครอบครัวแล้ว ยังมีสิ่งที่ถือว่าเป็นภาระหนัก คืออาหารเพื่อบริโภคประจำวัน จึงจำเป็นอย่างยิ่งที่มนุษย์เราจะต้องสร้างขึ้นหรือมาทดแทนโดยวิธีการต่าง ๆ เพื่อการอยู่รอด

การพัฒนาหลักสูตรอาชีพจัดทำขึ้นโดยทำการศึกษา สำรวจ และวางแนวทางการพัฒนาด้านโครงสร้างพื้นฐาน การพัฒนาเกษตรกร และการพัฒนาด้านการจัดการแบบบูรณาการ โดยใช้หลักกระบวนการ “ปรัชญาเศรษฐกิจพอเพียง” มาจัดกระบวนการเรียนรู้ ให้เกิดความเข้มแข็ง และยั่งยืน ในการประกอบอาชีพเกษตรกรรม จึงได้จัดทำหลักสูตรการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน โดยมีจุดมุ่งหมายหลักเพื่อให้ท้องถิ่นและหน่วยงานในท้องถิ่นมีส่วนร่วมในการพัฒนาอาชีพเกษตรกรรม เป็นการสร้างรายได้ ลดรายจ่ายในครัวเรือนและการขยายโอกาสในการเข้าถึงแหล่งทุนต่าง ๆ ควบคู่กับการฟื้นฟู และอนุรักษ์ธรรมชาติและสิ่งแวดล้อม ไปพร้อมกับการพัฒนาด้านคุณธรรม จริยธรรม และมุ่งเน้นให้เกษตรกรเกิดการรวมกลุ่ม และสร้างเครือข่ายระหว่างกลุ่มองค์กรต่าง ๆ ในชุมชน
หลักการของหลักสูตร

หลักสูตรการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน สำนักงานส่งเสริมการศึกษานอกระบบและการศึกษาตามอัธยาศัยจังหวัดอุบลราชธานี มีหลักการดังนี้
1. เป็นการจัดหลักสูตรด้านเกษตรกรรม ที่มีความยืดหยุ่น ทั้งด้านหลักสูตร การจัดกระบวนการเรียนรู้ การวัดและประเมินผล เน้นบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่าง ๆ 5 ด้าน ได้แก่ ศักยภาพของทรัพยากรธรรมชาติในเขตพื้นที่ ศักยภาพของพื้นที่ตามลักษณะภูมิอากาศ ศักยภาพของภูมิประเทศ และทำเลที่ตั้ง ศักยภาพของศิลปะ วัฒนธรรมประเพณี และวิถีชีวิตของคนในเขตพื้นที่ และศักยภาพของทรัพยากรมนุษย์ในเขตพื้นที่อำเภอนาตาล จังหวัดอุบลราชธานี
2. การจัดการศึกษาการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวานมุ่งเน้นให้ผู้ไม่มีอาชีพ หรือผู้มีอาชีพแล้ว และต้องการพัฒนาอาชีพของตนให้มีความมั่นคง โดยการจัดการศึกษาเป็นไปอย่างทั่วถึง เท่าเทียมกัน เน้นความรู้คู่คุณธรรม
3. ส่งเสริมให้มีความร่วมมือในการดำเนินงานร่วมกับภาคีเครือข่าย
4. ส่งเสริมให้มีการเทียบโอนความรู้และประสบการณ์เข้าสู่หลักสูตรการศึกษาขั้นพื้นฐาน
5. การจัดการเรียนรู้มุ่งเน้นการอบรมสัมมนาเพื่อพัฒนากลุ่มเป้าหมาย ผู้ไม่มีอาชีพหรือผู้ที่มีอาชีพแล้ว และต้องการพัฒนาอาชีพของตนเองให้มีความมั่นคง ให้มีความพร้อมที่จะทำงานได้อย่างมีประสิทธิภาพ
จุดหมาย

หลักสูตรการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน สำนักงานส่งเสริมการศึกษานอกระบบและการศึกษาตามอัธยาศัยจังหวัดอุบลราชธานี มีจุดหมายดังต่อไปนี้

1. กลุ่มเป้าหมายสามารถประกอบอาชีพและสร้างรายได้ที่มั่นคงให้กับตนเอง
2. กลุ่มเป้าหมายตัดสินใจประกอบอาชีพให้สอดคล้องกับศักยภาพตนเอง ชุมชน และสังคม
3. กลุ่มเป้าหมายมีความรู้ ความเข้าใจ และทักษะเกี่ยวกับการประกอบอาชีพ การบริหารจัดการในอาชีพ 
4. กลุ่มเป้าหมายมีโครงการประกอบอาชีพเพื่อใช้เป็นแนวทางในการปฏิบัติต่อไปได้
5. กลุ่มเป้าหมายมีคุณธรรม จริยธรรม และมีจิตสำนึก ความรับผิดชอบต่อตนเอง ผู้อื่น และสังคม
กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน


1.  ผู้ที่ไม่มีอาชีพ

2.  ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
ระยะเวลา

จำนวน 60 ชั่วโมง 
โครงสร้างหลักสูตร

1. ช่องการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน


จำนวน 8 ชั่วโมง
1.1 ความสำคัญในการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน
1.2 การวิเคราะห์ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน
1.2.1   การลงทุนและแหล่งทุน
1.2.2   ความต้องการของตลาด
1.2.3   หลักการตลาด
1.2.4   กรรมวิธี
1.2.5   การขนส่ง
1.3 แหล่งเรียนรู้
1.4 ทิศทางการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน
1.4.1 ความเสี่ยงจากภัยธรรมชาติ
1.4.2 ความคุ้มค่าในการลงทุน
1.4.3 โอกาสทางการตลาด
2. ทักษะเกี่ยวกับการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน 

จำนวน 28 ชั่วโมง
2.1 ขั้นการเตรียมการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน
2.1.1 สถานที่/พื้นที่
2.1.2 การคัดเลือกเมล็ดพันธุ์/สายพันธุ์ข้าวโพด
2.1.3 การเตรียมพื้นที่สำหรับเพาะปลูกข้าวโพดหวาน
2.2 ขั้นฝึกทักษะการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน
2.2.1 การเพาะปลูก
2.2.2 การดูแลบำรุงรักษา/การใส่ปุ๋ย
2.2.3 โรคและการป้องกัน
2.2.4 การเก็บเกี่ยวผลผลิต
2.2.5 การบรรจุภัณฑ์
2.3 ขั้นการดูแลรักษาเพื่อบริโภคหรือจำหน่าย
3. การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน

จำนวน 12 ชั่วโมง
3.1 การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน
3.1.1 การดูแลรักษา การควบคุมคุณภาพข้าวโพดหวาน
3.1.2 การลดต้นทุนในการผลิตข้าวโพดหวาน

3.2 การจัดการการตลาด
3.2.1 การทำฐานข้อมูลลูกค้าที่ใช้บริการ/คู่แข่ง
3.2.2 การโฆษณาประชาสัมพันธ์
3.2.3 การส่งเสริมการขายและการบริการ

3.3 การจัดการความเสี่ยง
3.3.1 การวิเคราะห์ศักยภาพในการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน
1) ค่าใช้จ่าย
2) ผลกำไร
3) คู่แข่ง
4) วิธีการลดต้นทุน

3.3.2 การแก้ปัญหาความเสี่ยงในการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน

4. โครงการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน 


จำนวน 12 ชั่วโมง
4.1 ความสำคัญของการเขียนโครงการ
4.2 องค์ประกอบการทำโครงการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน
4.3 เขียนโครงการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน
4.4 การตรวจสอบความเป็นไปได้ของการประกอบอาชีพ

การจัดกระบวนการเรียนรู้
1. ศึกษาจากเอกสารและภูมิปัญญา
2. การศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้
3. แลกเปลี่ยนเรียนรู้
4. ฝึกปฏิบัติจริง
สื่อการเรียนรู้
1. สื่อเอกสาร
1.1 เอกสารประกอบการเรียนรู้
1.2 ใบงาน
1.3 ใบความรู้

2. สื่ออิเล็กทรอนิกส์
-  เว็บไซต์ http://pirun.ku.ac.th/~b5310100938
http://agricultural-land.tarad.com/product.detail_766970_th_3816321
www.pacthai.co.th/knowleage_base/sweetcorn.htm
3. ภูมิปัญญา
4. สถานประกอบการ
การวัดและประเมินผล
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฏีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร
2. การประเมินผลงานระหว่างเรียนจากการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ และจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียน ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตรไม่น้อยกว่าร้อยละ 60
3. มีผลงานที่มีคุณภาพ
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตร ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรการปลูกข้าวโพดหวาน
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรั
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1. ช่องทางการประกอบอาชีพ  การปลูกข้าวโพดหวาน
	1.1 บอกความสำคัญของการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน
1.2 บอกความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน ได้แก่การลงทุน แหล่งทุน ความต้องการของตลาด หลักการตลาด กรรมวิธีการผลิต และการขนส่ง
1.3 บอกและหาแหล่งเรียนรู้ได้
1.4 บอกทิศทางการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน
	1.1 ความสำคัญในการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน  

1.2  การวิเคราะห์ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน

1.2.1 การลงทุนและแหล่งทุน

1.2.2 ความต้องการของตลาด
1.2.3 หลักการตลาด
1.2.4 กรรมวิธี
1.2.5 การขนส่ง
1.3  แหล่งเรียนรู้

1.4 ทิศทางการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน

1.4.1 ความเสี่ยงจากภัยธรรมชาติ1.4.2 ความคุ้มค่าในการลงทุน1.4.3 โอกาสทางการตลาด
	1.1 ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร สื่ออิเล็กทรอนิกส์ สถานประกอบการ สื่อของจริง สื่อบุคคลในชุมชน ประเทศและโลก เพื่อนำข้อมูลการคิดวิเคราะห์และใช้ในการประกอบอาชีพที่มีความเป็นไปได้ในชุมชน
1.2 วิเคราะห์อาชีพการปลูกข้าวโพดหวานจากข้อมูลต่าง ๆ
1.3 ศึกษาดูงานในแหล่งเรียนรู้การปลูกข้าวโพดหวานในชุมชน

1.4  ครู ผู้เรียน และผู้รู้ ร่วมกันอภิปรายเกี่ยวกับทิศทางการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวานในรูปแบบที่เหมาะสมกับตนเอง เช่น ลูกจ้าง เจ้าของกิจการ ร่วมทุน พ่อค้าคนกลาง แปรรูปผลิตภัณฑ์ ฯลฯ โดยคำนึงถึงความเสี่ยงจากภัยธรรมชาติ ความคุ้มค่า และโอกาสทางการตลาด 
	1
1

-

1
	-

-

2

3



	2. ทักษะการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน 


	2.1 เตรียมการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน 

- สถานที่/พื้นที่
- คัดเลือกเมล็ดพันธุ์
- เตรียมพื้นที่สำหรับเพาะปลูกข้าวโพดหวาน
2.2  ฝึกทักษะการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน
- เพาะปลูก
- ดูแลบำรุงรักษา/การใส่ปุ๋ย
- เก็บเกี่ยวผลผลิต 
- บรรจุภัณฑ์
2.3  ดูแลรักษาเพื่อบริโภคหรือจำหน่าย

	2.1 ขั้นการเตรียมการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน 

2.1.1 สถานที่/พื้นที่
2.1.2 การคัดเลือกเมล็ดพันธุ์
2.1.3 การเตรียมพื้นที่สำหรับเพาะปลูกข้าวโพดหวาน
2.2  ขั้นฝึกทักษะการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน
2.2.1 การเพาะปลูก
2.2.2 การดูแลบำรุงรักษา/การใส่ปุ๋ย
2.2.3 โรคและการป้องกัน
2.2.4 การเก็บเกี่ยวผลผลิต 
2.2.5 การบรรจุภัณฑ์
2.3  ขั้นการดูแลรักษาเพื่อบริโภคหรือจำหน่าย
	2.1 ศึกษาเอกสารที่เกี่ยวกับการปลูกข้าวโพดหวาน 

2.2 อภิปรายแลกเปลี่ยนเรียนรู้การปลูกข้าวโพดหวาน 

2.3 จัดทำแผนการฝึกทักษะการประกอบอาชีพ
2.4 ดำเนินการเรียนรู้และฝึกทักษะตามหลักสูตร
2.5 จดบันทึกผลการเรียนรู้
2.6 ดำเนินการวัดผลประเมินผลตามที่หลักสูตรกำหนด

	2
4

	10

12



	3. การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน

	3.1 บริหารจัดการในการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน
- ดูแลรักษา คุณภาพ
- ลดต้นทุนในการผลิต

3.2 จัดการการตลาด
- ทำฐานข้อมูลลูกค้าที่ใช้บริการ/คู่แข่ง
- โฆษณาประชาสัมพันธ์
    -  ส่งเสริมการขายและ        การบริการ

3.3 จัดการความเสี่ยง
3.3.1 วิเคราะห์ศักยภาพในการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน
3.3.2 แก้ปัญหาความเสี่ยงในการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน

	3.1 การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน
3.1.1 การดูแลรักษา การควบคุมคุณภาพข้าวโพดหวาน
3.1.2 การลดต้นทุนในการปลูกข้าวโพดหวาน

3.2 การจัดการการตลาด
      3.2.1 การทำฐานข้อมูลลูกค้าที่ใช้บริการ/คู่แข่ง
      3.2.2 การโฆษณาประชาสัมพันธ์
     3.2.3 การส่งเสริมการขายและ        การบริการ

3.4 การจัดการความเสี่ยง
3.3.1 การวิเคราะห์ศักยภาพใน
การประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน
1)  ค่าใช้จ่าย
2) ผลกำไร
3) คู่แข่ง
4) วิธีการลดต้นทุน

     3.3.2 การแก้ปัญหาความเสี่ยงในการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน
	3.1 การบริหารจัดการ โดยจัดให้ผู้เรียน
      3.1.1 ศึกษาเอกสารเกี่ยวกับการบริหารจัดการ

      3.1.2 การกำหนดและควบคุมคุณภาพผลผลิตที่ต้องการ
      3.1.3 ศึกษาการลดต้นทุนการผลิตแต่คุณภาพ คงเดิม
      3.1.4 ศึกษาวิเคราะห์ปัจจัยความเสี่ยงที่คาดว่าจะเกิดขึ้นและมีแนวทางในการจัดการความเสี่ยง
3.2  การบริหารจัดการการตลาด
     3.2.1 ศึกษาข้อมูลการตลาดและวิเคราะห์ความต้องการของตลาดในชุมชน
      3.2.2 กำหนดทิศทาง เป้าหมาย กลยุทธ์ และแผนการตลาด
     3.2.3 ดำเนินการตามกระบวนการจัดการตลาด เช่น การคิดต้นทุนการผลิต กำหนดราคาขาย การส่งเสริมการขาย การกระจายสินค้า
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2
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	4.  โครงการประกอบอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน

	4.1 บอกความสำคัญของโครงการอาชีพการปลูกข้าวโพดหวานได้
4.2. บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพการปลูกข้าวโพดหวานได้

4.3 บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพการปลูกข้าวโพดหวานได้

4.4 อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพการปลูกข้าวโพดหวานได้
4.5  อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพการปลูกข้าวโพดหวานได้
4.6  เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้
4.7  ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพการปลูกข้าวโพดหวานได้

	4.1  ความสำคัญของโครงการอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน
4.2 ประโยชน์ของโครงการอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน
4.3 องค์ประกอบของโครงงานอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน

4.4 การเขียนโครงการอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน
4.5 การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพการปลูกข้าวโพดหวาน

	4.1 จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
4.2  จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง  
4.3 จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ             
4.4  กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
4.5  จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
4.6  กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	0.5
0.5

1

1

-
	-

-

-
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หลักสูตรการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
จำนวน  50 ชั่วโมง  
กลุ่มวิชาชีพเกษตรกรรม

ความเป็นมา


การเลี้ยงผึ้งโพรงหรือผึ้งป่าในปัจจุบันได้ขยายตัวขึ้นทุกปี โดยเฉพาะในพื้นที่ป่าอุดมสมบูรณ์เหมาะสมเป็นอย่างมาก เนื่องจากในการเลี้ยงผึ้งโพรงแทบจะไม่มีต้นทุนในการเลี้ยง  เพียงแต่ทำลังผึ้งให้อยู่กับเสาที่ปักหลักไว้ในสวนผลไม้ เช่นสวนเงาะ ลองกอง มังคุด ทุเรียน ส้ม เป็นต้น ผึ้งโพรงจะให้ผลผลิตตลอดทั้งปี สร้างรายได้เป็นกอบเป็นกำ และสามารถประกอบเป็นอาชีพหลักได้ เพราะน้ำผึ้งให้ประโยชน์ทางด้านสุขภาพ เป็นยารักษาโรค เป็นอาหาร เป็นเครื่องดื่ม ฯลฯ นอกจากนี้ขี้ผึ้งยังสามารถแปรรูปเป็นอุตสาหกรรมต่าง ๆ เช่นใช้สำหรับทำเครื่องหนัง โลชั่นต่าง ๆ และพิษผึ้งสามารถรักษาโรคต่าง ๆ ได้อีกมาก เช่นปวดข้อ ปวดกระดูก เหน็บชา ริดสีดวงจมูก เป็นต้น
ปัจจุบันการจำหน่ายน้ำผึ้งราคาขวดละ 600 บาท จากเดิมราคาขวดละ 500 บาท และอนาคตราคาน้ำผึ้งจะขยับขึ้นราคาขวดละ 1,000 บาท ซึ่งในพื้นที่จำนวน 1 ไร่ สามารถวางลังผึ้งได้ถึง 20 ลัง แต่ละลังจะให้ผลผลิตน้ำผึ้งที่แตกต่างกัน ขึ้นอยู่สภาพของพื้นที่ เช่นบางพื้นที่ 8 ลัง ให้น้ำผึ้ง 32 ขวด บางพื้นที่ 5 ลัง ให้น้ำผึ้ง 30 ขวด แต่โดยเฉลี่ยแล้ว 1 ไร่ จะได้น้ำผึ้ง 60 ขวด /ปี ถ้าคิดราคาขวดละ 600 บาท เท่ากับมีรายได้จากการเลี้ยงผึ้งมูลค่าถึง 36,000เ บาท/ ปี จึงเป็นช่องทางหนึ่งในการประกอบอาชีพที่สามารถสร้างรายได้ให้กับครอบครัว
หลักการของหลักสูตร


การจัดการศึกษาเพื่อการพัฒนาอาชีพเพื่อการมีงานทำ  กำหนดหลักการไว้ดังนี้

1.  เป็นหลักสูตรที่เน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่างๆ ห้าด้าน  ได้แก่ ศักยภาพของทรัพยากรธรรมชาติในแต่ละพื้นที่  ศักยภาพของพื้นที่ตามลักษณะภูมิอากาศ  ศักยภาพภูมิประเทศและทำเลที่ตั้งของแต่ละประเทศ  ศักยภาพของศิลปะ  วัฒนธรรม  ประเพณี และวิถีชีวิตของแต่ละพื้นที่และศักยภาพของทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่

2.  มุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมี
คุณภาพทั่วถึงและเท่าเทียมกัน  สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง  และเป็นบุคคลที่มีวินัยเปี่ยมไปด้วยคุณธรรม จริยธรรม  มีจิตสำนึกความรับผิดชอบต่อตนเอง  ผู้อื่น และสังคม

3.  ส่งเสริมให้มีความร่วมมือในการดำเนินงานร่วมกับภาคีเครือข่าย

4.  เน้นการฝึกปฏิบัติจริงเพื่อให้ผู้เรียนเกิดความรู้ ความเข้าใจ และสามารถนำไปประกอบอาชีพให้เกิดรายได้ที่มั่นคง มั่งคั่ง และยังยืนในอาชีพส่งเสริมให้มีการเทียบโอนความรู้และประสบการณ์เข้าสู่หลักสูตรการศึกษาขั้นพื้นฐาน

5.  ส่งเสริมให้มีการเทียบโอน  ความรู้และประสบการณ์เข้าสู่หลักสูตรการศึกษาขั้นพื้นฐาน
จุดหมาย


1.  ผู้เรียนมีความรู้ความเข้าใจ มีทักษะในการประกอบอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรง


2.  ผู้เรียนสามารถประกอบอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงและสร้างรายได้ที่มั่นคงอย่างมีคุณธรรมให้กับตนเอง

3.  ผู้เรียนมีโครงการประกอบอาชีพเพื่อใช้เป็นแนวทางในการปฏิบัติต่อไปได้

กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน

1.   ประชาชนผู้ที่ไม่มีอาชีพ

2.   ประชาชนผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
3.   ประชาชนผู้ที่มีอาชีพและต้องการเปลี่ยนอาชีพ
4. ประชาชนผู้ที่ต้องการทำเป็นอาชีพเสริม
ระยะเวลา          

การเรียนรู้ และฝึกทักษะ   จำนวน   50     ชั่วโมง

ภาคทฤษฎี จำนวน 23 ชั่วโมง


ภาคปฏิบัติ จำนวน 27 ชั่วโมง

โครงสร้างหลักสูตร

1.  ช่องทางการประกอบอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
1.1  ความสำคัญการประกอบอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
1.2  ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย



1.2.1 ความต้องการของตลาด



1.2.2 การจัดหาวัสดุ อุปกรณ์



1.2.3 การเลือกสถานที่



1.2.4 ผลตอบแทนที่ได้รับ

    1.3  แหล่งเรียนรู้การเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
                  1.4  ทิศทางการประกอบอาชีพ


2.  ทักษะการประกอบอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
2.1 ขั้นเตรียมการประกอบอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย


2.1.1  ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย



- ชนิดของผึ้ง



- ลักษณะของผึ้งโพรงไทย



- ประโยชน์ของผึ้งโพรงไทย



- ศัตรูของผึ้งโพรงไทย



2.1.2  วัสดุ  อุปกรณ์  ที่ใช้ประกอบอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย


2.1.3  การป้องกันตัวเองให้ปลอยภัยจากการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย


     2.2  ขั้นตอนการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย


2.2.1  ขั้นตอนการทำลังเลี้ยงผึ้ง



2.2.2  การล่อผึ้งมาเลี้ยง
                          2.2.3  การทำคอน
                           2.2.4 บังคับผึ้ง


2.2.5 การดูแลผึ้ง


2.2.6 การเก็บน้ำผึ้งและบรรจุภัณฑ์


2.2.7 การทำไขผึ้ง (ขี้ผึ้ง)


3. การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
3.1 การควบคุมคุณภาพ และบรรจุภัณฑ์


3.1.1 เทคนิคการเพิ่มคุณภาพน้ำผึ้ง


3.1.2 การดูแลรักษาและการควบคุมคุณภาพน้ำผึ้ง

     3.2  การจัดการการตลาด


3.2.1  การทำฐานข้อมูลลูกค้า


3.2.2 การกระจายสินค้า



3.2.3 การประชาสัมพันธ์
3.3 การวิเคราะห์ศักยภาพในการประกอบอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย


3.3.1 ความต้องการน้ำผึ้ง



3.3.2 การบันทึกข้อมูลต้นทุน-กำไร

4. โครงสร้างการประกอบอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
4.1  ความสำคัญของโครงการอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
4.2  ประโยชน์ของโครงการอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
4.3  องค์ประกอบของโครงการอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
4.4  การเขียนโครงการอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
 การจัดกระบวนการเรียนรู้
1. การศึกษาข้อมูลจากเอกสาร/ภูมิปัญญา
2. การศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้
3. การแลกเปลี่ยนเรียนรู้
4. การเรียนรู้ด้วยตนเอง
5. การฝึกปฏิบัติจริง
หมายเหตุ การจัดกระบวนการเรียนรู้แบ่งเป็น 3 ระยะ 
ระยะที่ 1 สัปดาห์ที่ 1 -2 ศึกษาทฤษฎีและฝึกปฏิบัติจริงตามโครงสร้างหลักสูตร                                        
  (เรียนรู้ร่วมกับวิทยากร)
ระยะที่ 2 สัปดาห์ที่ 3 – 7 การเจริญเติบโตของผึ้งโพรง ผู้เรียนฝึกและเรียนรู้ด้วยตนเอง
ระยะที่ 3 สัปดาห์ที่ 8  การเก็บเกี่ยวและการบรรจุหีบห่อ (เรียนรู้ร่วมกับวิทยากร)

สื่อการเรียนรู้

หลักสูตรการประกอบอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย สำนักงานส่งเสริมการศึกษานอกระบบและการศึกษาตามอัธยาศัย มีสื่อการเรียนรู้ที่หลากหลายดังนี้
1. ภูมิปัญญา/ผู้รู้
2. ใบความรู้การเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
3. Internet

4. ศึกษาดูงาน/แหล่งเรียนรู้
5. เอกสารความรู้การเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
6. ใบงาน
การวัดและประเมินผล

หลักสูตรการประกอบอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย สำนักงานส่งเสริมการศึกษานอกระบบและการศึกษาตามอัธยาศัย มีการวัดและประเมินผลดังนี้

1.  การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีก่อนเรียนและหลังเรียน

2.  การประเมินผลงานก่อนเรียนจากการปฏิบัติ  ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ และ             จบหลักสูตร
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ  80  

2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ  80

3. มีผลงานที่มีคุณภาพ
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตร  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธราช 2551 สาระการประกอบอาชีพรายวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น

รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1.  ช่องทางการประกอบอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
	1.1  บอกความสำคัญการเห็นช่องทางของการประกอบอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
1.2  บอกความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย ได้แก่ ความต้องการของตลาด การจัดหาวัสดุ อุปกรณ์  การเลือกสถานที่ ผลตอบแทนที่ได้รับ
1.3  บอกและหาแหล่งเรียนรู้
1.4  บอกทิศทางการประกอบอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย 
	1.1  ความสำคัญการประกอบอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
1.2  ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
   1.2.1 ความต้องการของตลาด
   1.2.2 การจัดหาวัสดุ อุปกรณ์
   1.2.3 การเลือกสถานที่
   1.2.4 ผลตอบแทนที่ได้รับ
 1.3  แหล่งเรียนรู้การเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
 1.4  ทิศทางการประกอบอาชีพ

	1.1   ครูอธิบายความสำคัญและประโยชน์ของการประกอบอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
1.2 ผู้เรียน ศึกษาข้อมูลเกี่ยวกับความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทยจากเอกสาร  สื่ออิเล็กทรอนิกส์  แหล่งเรียนรู้ ภูมิปัญญา/ผู้รู้  เพื่อนำข้อมูลมาวิเคราะห์และใช้ในการตัดสินใจประกอบอาชีพของผู้เรียน
1.3  ให้ผู้เรียนศึกษาแหล่งเรียนรู้การเลี้ยงผึ้งโพรงไทย และให้ผู้เรียนจดบันทึก

1.4 ครู ผู้เรียน และผู้รู้ ร่วมกันอภิปรายเกี่ยวกับการเลือกประกอบอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทยของผู้เรียน 
1.5 ผู้เรียนสรุปผลการตัดสินใจในการเลือกพัฒนาอาชีพที่เหมาะสมกับตนเอง
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	2.  ทักษะการประกอบอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย

	1 บอกชนิดของผึ้งได้
2. อธิบายลักษณะของผึ้งโพรงไทยได้
3.  บอกประโยชน์ของผึ้งโพรงไทยได้

4. บอกศัตรูของผึ้งโพรงไทยได้

5. บอกวัสดุ  อุปกรณ์  ที่ใช้ในการเลี้ยงผึ้งโพรงไทยได้
6. ป้องตัวเองให้ปลอยภัยจากการเลี้ยงผึ้งโพรงไทยได้
	2.1 ขั้นเตรียมการประกอบอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
2.1.1  ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย

- ชนิดของผึ้ง

- ลักษณะของผึ้งโพรงไทย

- ประโยชน์ของผึ้งโพรงไทย
              - ศัตรูของผึ้งโพรงไทย

2.1.2  วัสดุ  อุปกรณ์  ที่ใช้ในการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
2.1.3  การป้องกันตัวเองให้ปลอยภัยจากการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
	1 ผู้เรียนทบทวนความสำคัญ ความเป็นไปได้ และแหล่งเรียนรู้ในการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
2. ผู้เรียนศึกษาความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย จากครู ผู้รู้ และเอกสารต่างๆ 
3. ครูอธิบายถึงวิธีการตัวเองให้ปลอยภัยจากการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย

4. แบ่งกลุ่มผู้เรียนอภิปรายแลกเปลี่ยนเรียนรู้
5. ครูและผู้เรียนร่วมกันสรุปความรู้ที่ได้
6. ให้ผู้เรียนทำกิจกรรมตามใบงาน
7. ครูประเมินผลการทำใบงาน
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	1. สามารถบอกขั้นตอนการเลี้ยงผึ้งได้
2. สามารถทำลังเลี้ยงผึ้งได้
3. สามารถล่อผึ้งมาเลี้ยงได้
4. สามารถทำคอนผึ้งได้
5. สามารถบังคับผึ้งได้
6. สามารถบอกวิธีการดูแลได้
7. สามารถเก็บน้ำผึ้งได้อย่างถูกต้อง
8. สามารถทำไขผึ้งได้ 
	2.2  ขั้นตอนการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
2.2.1  การทำลังเลี้ยงผึ้ง
- ไม้
-  ประกอบเป็นรูปสี่เหลี่ยม ปิดด้านบนด้วยฝาไม้
 -  เจาะรูด้านกว้าง 

2.2.2  การล่อผึ้งมาเลี้ยง
- วางเสาหลักสูง

- นำไขผึ้ง (ขี้ผึ้ง) ทาฝาลังด้านใน เพื่อทำเสน่ห์ผึ้ง (ล่อผึ้ง) 

   - นำลังผึ้งวางบนฐาน
   - นำสังกะสีปิดทับด้านบน
   - ใช้เศษผ้าชุบน้ำมันเครื่องมัดไว้ที่เสาหลักใต้ลังผึ้ง เพื่อกันศัตรู

2.2.3 การทำคอน
- ใช้ไม้กว้าง 1 นิ้ว ยาว 47 ซ.ม. สูง 27 ซ.ม. 

- ใช้ลวด 4 เส้น ดึงติดกับรวงผึ้งให้ระยะห่างเท่า ๆ กัน
2.2.4 การบังคับผึ้ง
- ตัดรวงผึ้งครั้งละ 1 แผ่น นำไปไว้ในลังให้ติดกัน

- จับนางพญาไปปล่อยไว้ระหว่างคอนผึ้ง ขังไว้ให้ครบ 3 วัน จึงปล่อยนางพญาออก (สิ้นสุดการบังคับผึ้ง) 

   2.2.5 การดูแลผึ้ง
- ดูแลผึ้งสัปดาห์ละ 1 ครั้ง

- ประมาณ 2-3 เดือน สามารถเก็บน้ำผึ้งได้ (สังเกตดูว่าตัวผึ้งห่อหุ้มหน้ารังมิดหรือไม่ หรือให้ยกลังผึ้งดูว่ามีน้ำหนักเพิ่มขึ้นหรือไม่)

 2.2.6   การเก็บน้ำผึ้ง
- ทำฐานสำหรับรองรับฝาลังผึ้ง

- รมควันผึ้ง

- ยกฝาลังผึ้งเบา ๆ โดยให้ผึ้งอยู่ปกติที่ฝาลัง วางบนฐานที่ทำไว้

- ใช้ไม้ปัดตัวผึ้ง

- ใช้มีดคัตเตอร์ตัดรวงผึ้งออกที่ละรวง 

- ฤดูฝนไม่เก็บน้ำผึ้ง เพราะฤดูฝนผึ้งจะไม่ออกหากิน 
- รวงผึ้งที่เก็บมาไว้ ทิ้งไว้ประมาณ 2-3 คืน จนน้ำผึ้งไหลออกจากรวงจนหมด 
- น้ำผึ้งที่ได้ไปเก็บไว้  ประมาณ 1 สัปดาห์ เพื่อให้แก๊สระเหยบรรจุภัณฑ์ต่อไป 

2.2.7 การทำไขผึ้ง (ขี้ผึ้ง)

- นำกากของรวงผึ้ง
- ผสมน้ำเล็กน้อย 
- ตั้งไฟจนละลาย 
- กรองและตั้งทิ้งไว้ 1 คืน จะกลายเป็นไขผึ้ง (ขี้ผึ้ง)
	1. ครูอธิบายและสาธิตขั้นตอนการเลี้ยงผึ้งโพรงไทยทั้ง 7  ขั้นตอน 
2. ผู้เรียนฝึกปฏิบัติขั้นตอนการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
2.1  การทำลังเลี้ยงผึ้ง

2.2  การล่อผึ้งมาเลี้ยง

2.3  การทำคอน
2.4 บังคับผึ้ง
2.5 การดูแลผึ้ง
2.6  การเก็บน้ำผึ้งและบรรจุภัณฑ์
2.7 การทำไขผึ้ง (ขี้ผึ้ง)
3. ครูประเมินผลการฝึกปฏิบัติ

4. นำผู้เรียนไปศึกษาดูงานในแหล่งเรียนรู้ พร้อมปฏิบัติตามใบงาน
5.  ผู้เรียนจดบันทึกผลการเรียนรู้ที่ได้จากการศึกษาดูงาน
6. ครูประเมินผลการศึกษาดูงาน
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	3. การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
	3.1 สามารถบอกวิธีการควบคุมคุณภาพ เทคนิคการเพิ่มคุณภาพ การดูแลรักษา การบรรจุภัณฑ์ ได้
3.2 สามารถจัดการด้านตลาด   การทำฐานข้อมูลลูกค้า การกระจายสินค้า และการประชาสัมพันธ์ได้ 3.3 สามารถวิเคราะห์ศักยภาพในการประกอบอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทยได้ เช่น ความต้องการน้ำผึ้ง การบันทึกข้อมูลต้นทุน-กำไร เป็นต้น
	3.1 การควบคุมคุณภาพ และบรรจุภัณฑ์
   3.1.1 เทคนิคการเพิ่มคุณภาพน้ำผึ้ง
   3.1.2 การดูแลรักษาการควบคุมคุณภาพน้ำผึ้ง
   3.1.3 การบรรจุภัณฑ์
3.2  การจัดการการตลาด
   3.2.1  การทำฐานข้อมูลลูกค้า
   3.2.2 การกระจายสินค้า

   3.2.3 การประชาสัมพันธ์
3.3 การวิเคราะห์ศักยภาพในการประกอบอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
    3.3.1 ความต้องการน้ำผึ้ง

    3.3.2 การบันทึกข้อมูลต้นทุน-กำไร 
	3.1 ผู้เรียนทบทวนความรู้เบื้องต้น และขั้นตอนเกี่ยวกับการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย 
3.2 ครูอธิบายเกี่ยวกับการควบคุมคุณภาพ และบรรจุภัณฑ์ผลิตภัณฑ์จากผึ้งโพรงไทย
3.3  ผู้เรียนอภิปรายแลกเปลี่ยนเรียนรู้เกี่ยวกับการควบคุมคุณภาพ และบรรจุภัณฑ์ผลิตภัณฑ์จากผึ้งโพรงไทย
3.4 ครูและผู้เรียนร่วมกันสรุปความรู้ที่ได้
3.5 แบ่งกลุ่มผู้เรียนปฏิบัติตามใบงาน
3.6 ฝึกปฏิบัติ วิเคราะห์ความต้องการของตลาดน้ำผึ้ง การจดบันทึกต้นทุน-กำไร และศึกษาการแข่งขันด้านตลาด
3.7 ผู้เรียนนำเสนอผลการฝึกปฏิบัติ แลกเปลี่ยนเรียนรู้ซึ่งกันและกัน
3.8 วิทยากร/ภูมิปัญญา ให้คำแนะนำ เสนอแนะ

3.9 สรุปองค์ความรู้เรื่องช่องทางการประกอบอาชีพ ทักษะการประกอบอาชีพ และการบริหารจัดการอาชีพ เตรียมเสนอโครงการและแผนการประกอบอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
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	4. โครงสร้างการประกอบอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย

	4.1บอก ความสำคัญของโครงการอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
4.2 บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
4.3บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
4.4บอกการเขียนโครงการอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
4.5 บอกการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย

	4.1 ความสำคัญของโครงการอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
4.2 ประโยชน์ของโครงการอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
4.3 องค์ประกอบของโครงการอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
4.4 การเขียนโครงการอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย
4.5 การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย

	4.1 ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
4.2  ให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง  
4.3 ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ             
4.4  กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
4.5  ให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
4.6  กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	0.5

0.5

1
1
-

	-
-
-
6
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หลักสูตรการเลี้ยงโคเนื้อ
จำนวน 80 ชั่วโมง
กลุ่มวิชาชีพเกษตรกรรม
ความเป็นมา 

โคเนื้อเป็นสัตว์เศรษฐกิจที่สามารถเลี้ยงได้ในทุกภูมิภาคของประเทศ เนื่องจากความต้องการบริโภคเนื้อโคมีมากขึ้น ในขณะที่ผู้เลี้ยงมีน้อย ตลาดจึงมีความต้องการสูง ในการพัฒนาอาชีพการเลี้ยงโคเนื้อจะมุ่งเน้นไปที่เกษตรกรรายย่อยมากกว่าการเลี้ยงไปสู่ระบบฟาร์มขนาดใหญ่ เนื่องจาก ระบบฟาร์มทำได้ยากเพราะต้องลงทุนสูงมาก โดยเฉพาะปัญหาในเรื่องที่ดินมีราคาแพง การเพิ่มผลผลิตของเนื้อโคให้เพียงพอสำหรับการบริโภคในอนาคต จะต้องเพ่งเล็งหรือเน้นหนักไปที่เกษตรกรรายย่อยเป็นหลัก เพราะกระจายไปได้ในวงกว้าง อาศัยพื้นที่น้อย สอดคล้องกับสภาพทางสังคมและระบบการเกษตรซึ่งสามารถใช้แรงงานในครัวเรือน ผลพลอยได้หรือเศษเหลือทิ้งจากการเกษตรบางชนิด มาเป็นอาหารเลี้ยงโคได้ เป็นต้น 

การเลี้ยงโคเนื้อเป็นอาชีพหนึ่ง ที่สามารถสร้างรายได้ให้เกษตรกร ได้เป็นอย่างดีทั้งที่เป็นอาชีพหลักและอาชีพเสริม ดังที่กระทรวงเกษตรและสหกรณ์ได้มีโครงการส่งเสริมการเลี้ยงโคเนื้อภายในประเทศขึ้นเมื่อ พ.ศ.2547 เพื่อเป็นการเพิ่มรายได้ให้แก่เกษตรกรและเพิ่มปริมาณการผลิตเนื้อเพื่อบริโภคภายในประเทศและ ยังเป็นการเพิ่มการส่งออกโคเนื้อมีชีวิตและผลิตภัณฑ์ช่วยลดปริมาณการนำเข้าโคมีชีวิตจากประเทศเพื่อนบ้านที่เกษตรกรนำมาขุนเพื่อส่งโรงฆ่าเพื่อผลิตเนื้อ อีกทั้งมูลโคยังสามารถทดแทนการใช้ปุ๋ยเคมีได้เป็นอย่างดีดังนั้นการส่งเสริมให้เกษตรกรเลี้ยงโคเนื้อจึงมีประโยชน์ทั้งทางตรงและทางอ้อมต่อเศรษฐกิจของประเทศ


                ดังนั้น สำนักงาน กศน. จึงได้เล็งเห็นถึงประโยชน์ที่ประชาชนจะได้รับจากการส่งเสริมการเลี้ยงโคเนื้อ จึงได้มีการจัดทำหลักสูตรการเลี้ยงโคเนื้อ เพื่อใช้ในการพัฒนาความรู้ ทักษะให้กับประชาชนที่สนใจในการพัฒนาอาชีพการเลี้ยงโคเนื้อ เพื่อเป็นการสร้างอาชีพและเพิ่มรายได้ให้แก่ประชาชนต่อไป
หลักการของหลักสูตร


1.  เป็นหลักสูตรที่เน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่างๆ 5  ด้าน ได้แก่ ศักยภาพของทรัพยากรธรรมชาติในแต่ละพื้นที่  ศักยภาพของพื้นที่ตามหลักลักษณะภูมิอากาศ  ศักยภาพของภูมิประเทศและทำเลที่ตั้ง ศักยภาพของศิลปะ วัฒนธรรม  ประเพณีและวิถีชีวิตของแต่ละพื้นที่และศักยภาพของทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่

2.  มุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมีคุณภาพ ทั่วถึงและเท่าเทียมกัน สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคงและเป็นบุคคลที่มีวินัย  เปี่ยมไปด้วยคุณธรรม จริยธรรม มีจิตสำนึกความรับผิดชอบต่อตนเอง  ผู้อื่นและสังคม

3.  ส่งเสริมให้ความร่วมมือในการดำเนินงานร่วมกับภาคีเครือข่าย

4.  ส่งเสริมให้มีการเทียบโอนความรู้และประสบการณ์เข้าสู่หลักการศึกษาขั้นพื้นฐาน

5.  เน้นการฝึกปฏิบัติจริง  การอบรมสัมมนา ศึกษาดูงานและพบปะพูดคุยแลกเปลี่ยนเรียนรู้ประสบการณ์ซึ่งกันและกันเพื่อให้เกิดความรู้ ความเข้าใจ  การพัฒนาทั้งผู้ที่ยังไม่มีอาชีพ  หรือผู้ที่ประกอบอาชีพอยู่แล้วและต้องการพัฒนาอาชีพหรือเพิ่มอาชีพ  ให้เกิดความมั่นคงยิ่งขึ้น
จุดหมาย  

1.   เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ ความเข้าใจ ทักษะ วิธีการเลี้ยง การคัดเลือกพันธุ์โคเนื้อที่เหมาะสม สามารถบริหารจัดการอาชีพ การเลี้ยงโคเนื้อได้อย่างถูกต้องตามขั้นตอน และสามารถประกอบอาชีพการเลี้ยงโคเนื้อได้อย่างมีคุณภาพและมีคุณธรรม


2.   เพื่อส่งเสริม สนับสนุน และพัฒนาอาชีพการเลี้ยงโคเนื้อให้กับประชาชนในชุมชน

กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน
1. ผู้ที่ไม่มีอาชีพ
2. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
3. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการเปลี่ยนอาชีพ
4. ผู้ที่ต้องการทำเป็นอาชีพเสริม
ระยะเวลา   จำนวน  80  ชั่วโมง

โครงสร้างหลักสูตร

1.  ช่องทางการประกอบอาชีพการเลี้ยงโคเนื้อ


จำนวน
11 ชั่วโมง
1.1 ความสำคัญของการประกอบอาชีพเลี้ยงโคเนื้อ
1.2 ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพเลี้ยงโคเนื้อ
1.2.1 ความต้องการของตลาด
1.2.2 การจัดหาวัสดุ อุปกรณ์
1.2.3 การเลือกทำเลที่ตั้ง
1.2.4 ผลตอบแทนที่ได้รับ

1.3 แหล่งเรียนรู้                                                                              
1.4 ทิศทางการประกอบอาชีพเลี้ยงโคเนื้อ

2. ทักษะการประกอบอาชีพการเลี้ยงโคเนื้อ


จำนวน
43 ชั่วโมง

2.1 ขั้นเตรียมการเลี้ยงโคเนื้อ
2.1.1 ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับโคเนื้อ
2.1.2 สายพันธุ์โคเนื้อ
2.1.3 สถานที่และพื้นที่เลี้ยงโคเนื้อ
2.1.4 โรงเรือน เครื่องมือ วัสดุและอุปกรณ์ในการเลี้ยงโคเนื้อ
1) .ลักษณะของโรงเรือน
2) วัสดุ/อุปกรณ์ในการเลี้ยงโคเนื้อ
2.1.5 หน่วยงานที่ให้ข้อมูลเกี่ยวกับการเลี้ยงโคเนื้อ
1) สำนักงานปศุสัตว์อำเภอ/จังหวัด
2) ศูนย์วิจัยและบำรุงพันธุ์สัตว์หนองกวาง จังหวัดราชบุรี
3) ศูนย์วาจกกสิกิจ มหาวิทยาลัยเกษตรศาสตร์ กำแพงแสน นครปฐม
2.1.6 การจดบันทึกข้อมูลของโคเนื้อ
1) การจดบันทึกข้อมูล ทะเบียนประวัติ
2) บันทึกข้อมูลการสืบพันธุ์
3) การบันทึกข้อมูลการเจริญเติบโต
2.2  ขั้นฝึกทักษะการเลี้ยงโคเนื้อ
2.2.1  การคัดเลือกสายพันธุ์โคเนื้อ
1) พ่อ/แม่พันธุ์ที่ดี
2) การประมาณอายุโค
3) การปฏิบัติเลี้ยงดูพ่อ/แม่พันธุ์
2.2.2 หลักการผสมพันธุ์โคเนื้อ
1) การเป็นสัด
2) วิธีการผสมพันธุ์
3) การเลี้ยงแม่โคระยะตั้งท้อง
4) การคลอด
2.2.3 การเลี้ยงโคเนื้อวัยต่างๆ  
1) การเลี้ยงแบบผูกล่าม
2) การเลี้ยงแบบปล่อยธรรมชาติ
3) การตัดแต่งกีบ/ตัดเขา/ การตอนโค
2.2.4 อาหารและการให้อาหารโคเนื้อ
1) ลักษณะและคุณค่าโภชนาการ 
2) สูตรอาหารที่ทำเอง 
3) การให้อาหารโคในช่วงอายุ  ต่าง ๆ

2.2.5 โรคของโคเนื้อ

2.2.6  การป้องกันและรักษาโรคของโคเนื้อ

3.  การบริหารจัดการการประกอบอาชีพการเลี้ยงโคเนื้อ

จำนวน
14 ชั่วโมง

3.1 การบริหารจัดการเลี้ยงโคเนื้อ
3.1.1 การจัดการควบคุมคุณภาพจัดการการเลี้ยงโคเนื้อ

3.1.2 การลดต้นทุนในการเลี้ยงโคเนื้อ
3.1.3 การวางแผนการผลิต

3.2 การจัดการตลาดในการเลี้ยงโคเนื้อ
3.2.1 การจัดทำฐานข้อมูลลูกค้า 

3.2.2 การบริหารจัดการด้านการตลาด
1) การซื้อ/การขายโค
2) ค่าตอบแทน
3) การตลาด

3.2.3 การวางแผนการตลาด
3.3 การจัดการความเสี่ยง




3.3.1 การวิเคราะห์ศักยภาพในการเลี้ยงโคเนื้อ
1) การตลาดผู้บริโภค
2) ค่าใช้จ่ายในการเลี้ยงโคเนื้อ
3) ผลกำไรที่ได้จากการเลี้ยงโคเนื้อ
3.3.2 การวางแผนการจัดการความเสี่ยง

4. โครงการอาชีพประกอบอาชีพการเลี้ยงโคเนื้อ


จำนวน
12 ชั่วโมง

4.1 ความสำคัญการเลี้ยงโคเนื้อ

4.2 ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพการเลี้ยงโคเนื้อ
4.3 องค์ประกอบในแต่ละองค์ประกอบของอาชีพการเลี้ยงโคเนื้อ 
4.4 การเขียนโครงการการเลี้ยงโคเนื้อ
4.5 การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการการเลี้ยงโคเนื้อ
การจัดกระบวนการเรียนรู้
1. ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร/ภูมิปัญญา
2. การศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้
3. อบรมให้ความรู้
4. แลกเปลี่ยนเรียนรู้
5. เรียนรู้ด้วยตนเอง
6. ฝึกปฏิบัติจริง
7. ติดตามประเมินผลและรายงานผล
สื่อการเรียนรู้
1. เอกสารประกอบการเรียนรู้การเลี้ยงโคเนื้อ

2. สื่อบุคคล/วิทยากร/ผู้เชี่ยวชาญด้านการเลี้ยงโคเนื้อ
3. แหล่งข้อมูลจาก Internet

4. วีดีทัศน์/แผ่นภาพ
5. ใบความรู้/ใบงาน
6. แหล่งเรียนรู้
7. สถานที่ศึกษาดูงาน
8. หน่วยงานและองค์กรที่เกี่ยวข้อง
การวัดและประเมินผล
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร
2. การประเมินผลงานระหว่างเรียนจากการปฏิบัติ ได้ผลผลิตที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ และจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียน  ไม่น้ อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
3. มีผลผลิตที่มีคุณภาพ
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551  ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรการเลี้ยงโคเนื้อ
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	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1. ช่องทางการประกอบอาชีพการเลี้ยงโคเนื้อ

	บอกความสำคัญของการประกอบอาชีพการเลี้ยงโคเนื้อได้

	1.1 ความสำคัญของการประกอบอาชีพการเลี้ยงโคเนื้อ

	1.1 ผู้สอนอธิบายความสำคัญของการประกอบอาชีพการเลี้ยงโคเนื้อให้กับผู้เรียน พร้อมยกตัวอย่างผู้ประกอบอาชีพการเลี้ยงโคเนื้อที่ประสบความสำเร็จที่อยู่ในชุมชน 
	2


	-



	
	บอกความเป็นไปได้ในการเลี้ยงโคเนื้อได้แก่ ความต้องการของตลาด การลดต้นทุน ทำเลและสถานที่ที่จะเลี้ยง วัสดุอุปกรณ์ที่มีในท้องถิ่นและสามารถตรวจสอบได้
	1.2 ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการเลี้ยงโคเนื้อ
1.2.1 ความต้องการของตลาด
1.2.2 การจัดหาวัสดุ/ อุปกรณ์
1.2.3 การเลือกทำเลที่ตั้ง
1.2.4  ความสอดคล้องกับ 5 ศักยภาพ ได้แก่ ศักยภาพทรัพยากรธรรมชาติ  ศักยภาพตามลักษณะภูมิอากาศ  ศักยภาพของภูมิประเทศ  ศักยภาพของศิลปะ วัฒนธรรมประเพณีและวิถีชีวิต และศักยภาพของทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่
	1.2  ให้ผู้เรียนศึกษาข้อมูลเกี่ยวกับการเลี้ยงโคเนื้อจากเอกสาร สื่อสิ่งพิมพ์ สื่ออิเล็กทรอนิกส์ สื่อบุคคลในชุมชนและสถานที่จริงเกี่ยวกับความต้องการของตลาด  วัสดุอุปกรณ์ ทำเลที่ตั้ง และความเหมาะสมของพื้นที่  เพื่อนำข้อมูลมาวิเคราะห์และใช้เป็นข้อมูลพิจารณาความเป็นไปได้ที่ผู้เรียนจะสามารถนำไปประกอบอาชีพในชุมชนของตนเองได้

	1
	2

	
	บอกแหล่งเรียนรู้การเลี้ยงโคเนื้อได้

	1.3 แหล่งเรียนรู้การเลี้ยงโคเนื้อ

	1.3 นำผู้เรียนไปศึกษาดูงานในแหล่งเรียนรู้การเลี้ยงโคเนื้อจากนั้นให้ผู้เรียนร่วมอภิปรายผลจากการศึกษาดูงานและสรุปผลการศึกษาดูงาน 
	1
	3

	
	บอกทิศทางการประกอบอาชีพเลี้ยงโคเนื้อ
	1.4 ทิศทางการประกอบอาชีพเลี้ยงโคเนื้อ
	1.4 ครู ผู้เรียน และผู้รู้ร่วมกันอภิปรายเกี่ยวกับการตัดสินใจประกอบอาชีพเลี้ยงโคเนื้อของผู้เรียน ที่เหมาะสมกับพื้นที่ที่ผู้เรียนจะใช้ในการเลี้ยงโคเนื้อ โดยคำนึงถึงความเสี่ยงจากภัยธรรมชาติ โรคติดต่อ  ความคุ้มค่า และความต้องการของตลาด
	2        
	3



	2. ทักษะการประกอบอาชีพการเลี้ยงโคเนื้อ

	บอกความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับโคเนื้อได้

	2.1 ขั้นเตรียมการเลี้ยงโคเนื้อ
2.1.1 ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับโคเนื้อ

	1.  ครูอธิบายเนื้อหาเกี่ยวกับความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับโคเนื้อ
2. ให้ผู้เรียนศึกษาข้อมูลเกี่ยวกับความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับโคเนื้อจากเอกสาร สื่อสิ่งพิมพ์ สื่ออิเล็กทรอนิกส์ 
3. ครูและผู้เรียนแลกเปลี่ยนความรู้
4. ให้ผู้เรียนสรุปความรู้และจัดทำกิจกรรมตามใบงาน
5. ครูผู้สอนประเมินผล
	2
	-

	
	บอกสายพันธุ์โคเนื้อได้

	2.1.2 สายพันธุ์โคเนื้อ
	1.  ครูอธิบายเนื้อหาเกี่ยวกับสายพันธุ์โคเนื้อ
2. ให้ผู้เรียนศึกษาข้อมูลเกี่ยวกับสายพันธุ์โคเนื้อจากเอกสาร สื่อสิ่งพิมพ์ สื่ออิเล็กทรอนิกส์ 
3.  ครูและผู้เรียนแลกเปลี่ยนความรู้
4. ให้ผู้เรียนสรุปความรู้และจัดทำกิจกรรมตามใบงาน
5. ครูผู้สอนประเมินผล
	2
	-

	
	1. บอกวิธีการจัดเตรียมสถานที่และพื้นที่เลี้ยงโคเนื้อได้
2. สามารถจัดเตรียมสถานที่และพื้นที่เลี้ยงโคเนื้อได้
	2.1.3 สถานที่และพื้นที่เลี้ยงโคเนื้อ

	1.  ครูอธิบายเนื้อหาเกี่ยวกับสถานที่และพื้นที่เลี้ยงโคเนื้อ
2. ให้ผู้เรียนศึกษาข้อมูลเกี่ยวกับสถานที่และพื้นที่เลี้ยงโคเนื้อจากเอกสาร สื่อสิ่งพิมพ์ สื่ออิเล็กทรอนิกส์ 
3. ครูและผู้เรียนแลกเปลี่ยนความรู้
4. ให้ผู้เรียนสรุปความรู้และจัดทำกิจกรรมตามใบงาน
5.  ครูผู้สอนประเมินผล
	2
	2

	
	1. บอกวิธีการจัดเตรียมโรงเรือนการเลี้ยงโคเนื้อและอุปกรณ์ในการเลี้ยงโคเนื้อ ได้
2. สามารถสร้างโรงเรือนการเลี้ยงโคเนื้อได้

	2.1.4 โรงเรือน เครื่องมือ วัสดุและอุปกรณ์ในการเลี้ยงโคเนื้อ
1)  ลักษณะของโรงเรือน
2)  วัสดุ/อุปกรณ์ในการเลี้ยงโคเนื้อ
	1. ให้ผู้เรียนศึกษาข้อมูลการจัดทำโรงเรือนและอุปกรณ์ในการเลี้ยงโคเนื้อ จากเอกสารหรือภูมิปัญญา
2. นำผู้เรียนไปศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้พร้อมจดบันทึก
3.  ครูและผู้เรียนร่วมกันวางแผนฝึกทักษะการประกอบอาชีพ
4.  ดำเนินการเรียนรู้และฝึกทักษะ

5.  ให้ผู้เรียนจัดทำกิจกรรมตามใบงาน
6.  ครูผู้สอนประเมินผล
	1
	4

	
	บอกหน่วยงาน ที่ให้ข้อมูลเกี่ยวกับการเลี้ยงโคเนื้อได้
	2.1.5 หน่วยงานที่ให้ข้อมูลเกี่ยวกับการเลี้ยงโคเนื้อ
 1) สำนักงานปศุสัตว์อำเภอ/จังหวัด
2) ศูนย์วิจัยและบำรุงพันธุ์สัตว์หนองกวาง จังหวัดราชบุรี
3) ศูนย์วาจกกสิกิจ มหาวิทยาลัยเกษตรศาสตร์ กำแพงแสน นครปฐม
	1. ให้ผู้เรียนสำรวจหน่วยงานข้อมูลเกี่ยวกับหน่วยงานที่ให้บริการการเลี้ยงโคเนื้อ
2. ครูและผู้เรียนแลกเปลี่ยนเรียนรู้เกี่ยวกับหน่วยงานที่ให้ข้อมูลการเลี้ยงโคเนื้อ

3. ผู้เรียนสรุปข้อมูลที่ได้จากหน่วยงานและนำเสนอให้กับครูผู้สอน
4.  ครูผู้สอนประเมินผลและให้คำแนะนำ


	1
	4

	
	1. อธิบายการจดบันทึกข้อมูลทะเบียนประวัติ  การสืบพันธุ์ และการเจริญเติบโตของโคเนื้อ 
2. สามารถจดบันทึกข้อมูลทะเบียนประวัติ  การสืบพันธุ์ และการเจริญเติบโตของโคเนื้อ ได้ถูกต้อง

	2.1.6 การจดบันทึกข้อมูลของโคเนื้อ
1) การจดบันทึกข้อมูล ทะเบียนประวัติ
2) บันทึกข้อมูลการสืบพันธุ์
3) การบันทึกข้อมูลการเจริญเติบโต

	1.  ครู อธิบายวิธีการจดบันทึกข้อมูลเกี่ยวกับโคเนื้อ
2.  ผู้เรียนศึกษาและฝึกปฎิบัติบันทึก ทะเบียนประวัติโคเนื้อ การจดบันทึกข้อมูลทะเบียนประวัติ การบันทึกข้อมูลการสืบพันธุ์ และการบันทึกข้อมูลการเจริญเติบโตของโคเนื้อ
3.  ให้ผู้เรียนจัดทำใบงาน
4.  ครูผู้สอนประเมินผล
	1
	3

	
	1. บอกวิธีการคัดเลือกพ่อ/แม่พันธุ์โคเนื้อได้
2. บอกวิธีการประมาณอายุโคได้
3. บอกวิธีการปฏิบัติเลี้ยงดูพ่อ/แม่พันธุ์ได้
4. ฝึกการคัดเลือกพ่อ/แม่พันธุ์โคเนื้อ ประมาณอายุโค และเลี้ยงดูพ่อ/แม่พันธุ์ได้

	2.2 ขั้นฝึกทักษะการเลี้ยงโคเนื้อ
2.2.1 การคัดเลือกสายพันธุ์โคเนื้อ
1)  พ่อ/แม่พันธุ์ที่ดี

2)  การประมาณอายุโค
3)  การปฏิบัติเลี้ยงดูพ่อ/แม่พันธุ์

	1.  ครูอธิบายเนื้อหาเกี่ยวกับการคัดเลือกสายพันธุ์โคเนื้อ
2. ให้ผู้เรียนศึกษาข้อมูลเกี่ยวกับการคัดเลือกสายพันธุ์โคเนื้อจากเอกสาร สื่อสิ่งพิมพ์ สื่ออิเล็กทรอนิกส์ 
3.  ครูและผู้เรียนร่วมกันวางแผนฝึกทักษะการประกอบอาชีพ
4.  ดำเนินการเรียนรู้และฝึกทักษะ

5.  ครูและผู้เรียนแลกเปลี่ยนความรู้
6. ให้ผู้เรียนสรุปความรู้และจัดทำกิจกรรมตามใบงาน
7.  ครูผู้สอนประเมินผล
	2
	-

	
	1.  อธิบายหลักการผสมพันธุ์โคเนื้อได้
2.สามารถผสมพันธุ์โคเนื้อได้
3.สามารถเลี้ยงแม่โคระยะตั้งท้องได้ 
4. สามารถทำคลอดแม่โคเนื้อได้


	2.2.2 หลักการผสมพันธุ์โคเนื้อ
1) การเป็นสัด
2) วิธีการผสมพันธุ์
3) การเลี้ยงแม่โคระยะตั้งท้อง
4) การคลอด

	1.  ครูอธิบายเนื้อหาเกี่ยวกับหลักการผสมพันธุ์โคเนื้อ
2. ให้ผู้เรียนศึกษาข้อมูลเกี่ยวกับหลักการผสมพันธุ์โคเนื้อจากเอกสาร สื่อสิ่งพิมพ์ สื่ออิเล็กทรอนิกส์ 
3.  ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการผสมพันธุ์โคเนื้อ  การ เลี้ยงแม่โคระยะตั้งท้อง และการทำคลอดได้ 
4.  ครูประเมินผลการฝึกปฏิบัติและให้คำแนะนำ
5.  ให้ผู้เรียนสรุปความรู้และจัดทำกิจกรรมตามใบงาน
6. ครูผู้สอนประเมินผล
	1
	5

	
	1. อธิบายวิธีการเลี้ยงโคเนื้อวัยต่างๆได้
2. สามารถเลี้ยงโคเนื้อวัยต่างๆได้
3. สามารถตัดแต่งกีบ/ตัดเขา/การตอนโค

	2.2.3 การเลี้ยงโคเนื้อวัยต่างๆ  
1) การเลี้ยงแบบผูกล่าม
2) การเลี้ยงแบบปล่อยธรรมชาติ
3) การตัดแต่งกีบ/ตัดเขา/ การตอนโค
	1.  ครูอธิบายเนื้อหาเกี่ยวกับการเลี้ยงโคเนื้อวัยต่างๆ  
2.  ให้ผู้เรียนศึกษาข้อมูลเกี่ยวกับการเลี้ยงโคเนื้อวัยต่างๆ  เนื้อจากเอกสาร สื่อสิ่งพิมพ์ สื่ออิเล็กทรอนิกส์ 
3.  ครูและผู้เรียนแลกเปลี่ยนความรู้
4.  ครูและผู้เรียนร่วมกันวางแผนฝึกทักษะการเลี้ยงโคเนื้อในแต่ละวัยและการตัดแต่งกีบ/ตัดเขา/การตอนโค
5.  ดำเนินการเรียนรู้และฝึกทักษะ

6.  ครูผู้สอนประเมินผล
	1
	4

	
	1. อธิบายลักษณะและคุณค่าโภชนาการของอาหารโค
2. สามารถจัดเตรียมอาหารสำหรับโคเนื้อได้
3. สามารถให้อาหารโคที่เหมาะสมในแต่ละวัยได้


	2.2.4 อาหารและการให้อาหารโคเนื้อ
1) ลักษณะและคุณค่าโภชนาการ 

2) สูตรอาหารที่ทำเอง 
3) การให้อาหารโคในช่วงอายุ         ต่าง ๆ
	1.  ครูอธิบายลักษณะและคุณค่าโภชนการ สูตรอาหารทำเอง และการให้อาหารโคเนื้อ 
2. ให้ผู้เรียนศึกษาข้อมูลเกี่ยวกับลักษณะและคุณค่าโภชนการ สูตรอาหารทำเอง และการให้อาหารโคเนื้อ จากเอกสาร สื่อสิ่งพิมพ์ สื่ออิเล็กทรอนิกส์
3.  ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการจัดเตรียมอาหารของโคเนื้อ  และการให้อาหารโคในแต่ละวัย
4.  ครูประเมินผลการฝึกปฏิบัติและให้คำแนะนำ

5. ให้ผู้เรียนจัดทำใบงาน
6.  ครูผู้สอนประเมินผล
	2
	3

	
	บอกโรคของโคเนื้อได้
	2.2.5 โรคของโคเนื้อ
	1.  ครูอธิบายเนื้อหาเกี่ยวกับโรคของโคเนื้อ
2. ให้ผู้เรียนศึกษาข้อมูลเกี่ยวกับโรคของโคเนื้อจากเอกสาร สื่อสิ่งพิมพ์ สื่ออิเล็กทรอนิกส์ 
3.  ครูและผู้เรียนแลกเปลี่ยนความรู้
4. ให้ผู้เรียนสรุปความรู้และจัดทำกิจกรรมตามใบงาน
5.  ครูผู้สอนประเมินผล
	1
	-

	
	อธิบายการป้องกันและรักษาโรคของโคเนื้อได้


	2.2.6  การป้องกันและรักษาโรคของโคเนื้อ

	1.  ครูอธิบายเนื้อหาเกี่ยวกับการป้องกันและรักษาโรคของโคเนื้อ
2. ให้ผู้เรียนศึกษาข้อมูลเกี่ยวกับการป้องกันและรักษาโรคของโคเนื้อจากเอกสาร สื่อสิ่งพิมพ์ สื่ออิเล็กทรอนิกส์ 
3.  ครูและผู้เรียนแลกเปลี่ยนความรู้
4. ให้ผู้เรียนสรุปความรู้และจัดทำกิจกรรมตามใบงาน
5.  ครูผู้สอนประเมินผล
	1
	1

	3. การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการเลี้ยงโคเนื้อ
	1. บอกวิธีการบริหารจัดการเลี้ยงโคเนื้อได้

2.  คิดต้นทุนการผลิตโคเนื้อ
3. วางแผนการผลิตโคเนื้อได้ 

 
	3.1 การบริหารจัดการเลี้ยงโคเนื้อ
3.1.1 การจัดการควบคุมคุณภาพจัดการโคเนื้อ
3.1.2 ต้นทุนการผลิตโคเนื้อ
1) โรงเรือน
2) พ่อพันธุ์/แม่พันธุ์
3) ค่าอาหาร
4) ค่าเวชภัณฑ์
3.1.3 การลดต้นทุนในการเลี้ยงโคเนื้อ
3.1.4 การวางแผนการผลิต
	1.  ครูอธิบายการบริหารจัดการการเลี้ยงโคเนื้อ
2.  ให้ผู้เรียนศึกษาข้อมูลการจัดการเลี้ยงโคเนื้อจากเอกสารหรือภูมิปัญญา
3. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการคิดต้นทุน และวางแผนการผลิต
4.  ครูผู้สอนประเมินผลและให้คำแนะนำ

	1


	3



	
	1.  อธิบายวิธีการจัดการตลาดในการเลี้ยงโคเนื้อได้
2. สามารถวางแผนการตลาดการเลี้ยงโคเนื้อได้
	3.2 การจัดการตลาดในการเลี้ยงโคเนื้อ

3.2.1 การจัดทำฐานข้อมูลลูกค้า 

      3.2.2 การบริหารจัดการด้านการตลาด
1) การซื้อ/การขายโค
2) ค่าตอบแทน
3) การตลาด

      3.2.3 การวางแผนการตลาด
	1. ครู อธิบายการจัดการตลาดในการเลี้ยงโคเนื้อ
2. ผู้เรียนศึกษาและฝึกปฎิบัติการจัดทำฐานข้อมูลลูกค้า การบริหารจัดการด้านการตลาดและ การวางแผนการตลาด

3. นำผู้เรียนไปศึกษาดูงาน ตลาดการซื้อขายโคแล้วให้ผู้เรียนสรุปความรู้ที่ได้

4. ให้ผู้เรียนจัดทำใบงาน
5.  ครูผู้สอนประเมินผล

	1
	4

	
	1. บอกวิธีการจัดการความเสี่ยงการเลี้ยงโคเนื้อได้

2. สามารถวางแผนการจัดการความเสี่ยงการเลี้ยงโคเนื้อได้
	3.3 การจัดการความเสี่ยง                            

3.3.1 การวิเคราะห์ศักยภาพในการเลี้ยงโคเนื้อ
1) การตลาดผู้บริโภค
2) ค่าใช้จ่ายในการเลี้ยงโคเนื้อ
3) ผลกำไรที่ได้จากการเลี้ยงโคเนื้อ
3.3.2 การวางแผนการจัดการความเสี่ยง
	1.  ครูอธิบายการจัดการความเสี่ยง การวิเคราะห์ศักยภาพในการเลี้ยงโคเนื้อและการวางแผนการจัดการความเสี่ยงการเลี้ยงโคเนื้อ
2. ให้ผู้เรียนศึกษาข้อมูลเกี่ยวกับการตลาดผู้บริโภค  ค่าใช้จ่ายในการเลี้ยงโคเนื้อ ผลกำไรที่ได้จากากรเลี้ยงโคเนื้อ และการวางแผนการจัดการความเสี่ยงจากเอกสาร สื่อสิ่งพิมพ์ สื่ออิเล็กทรอนิกส์
3.  ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการวิเคราะห์และวางแผนการจัดการความเสี่ยงการเลี้ยงโคเนื้อ

4.  ครูประเมินผลการฝึกปฏิบัติและให้คำแนะนำ

5. ให้ผู้เรียนจัดทำใบงาน
6.  ครูผู้สอนประเมินผล
	1
	4

	4. โครงการประกอบอาชีพ
	1. บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้
2. บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้

3. บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4. อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

5. อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

6. เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้
7. ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้
	4.1  ความสำคัญของโครงการอาชีพ
4.2  ประโยชน์ของโครงการอาชีพการ
4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

4.4  การเขียนโครงการอาชีพ

4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ 
	1.  จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
2.  จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง  
3.  จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ             
4.  กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
5.  จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
6.  กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	0.5
0.5
1
1
-


	-
-
-
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กลุ่มอาชีพอุตสาหกรรม
หลักสูตรลวดพันถ้วยรับน้ำยางพารา
จำนวน  40  ชั่วโมง 

กลุ่มวิชาอาชีพอุตสาหกรรม 

ความเป็นมา


แต่เดิมยางพารามีการปลูกมากในภาคใต้และภาคตะวันออก ซึ่งยางพาราเป็นพืชเศรษฐกิจสำคัญของประเทศที่สร้างรายได้ให้กับเกษตรกร เนื่องจากยางแผ่นและน้ำยางมีราคาสูง ตั้งแต่ ปี พ.ศ. 2552 เป็นต้นมา เกษตรกรในภูมิภาคอื่น ได้หันมาสนใจปลูกยางพารากันมากขึ้น ในหลายภูมิภาคของประเทศไทย ไม่ว่าจะเป็น ภาคเหนือ ภาคตะวันออกเฉียงเหนือ และภาคกลาง   
ในการเก็บน้ำยางพารา อุปกรณ์ที่สำคัญ คือ มีดกรีดยาง  ถ้วยรับเก็บน้ำยาง ลิ้นรับน้ำยางและลวดพันถ้วยรับเก็บน้ำยาง   ซึ่งเป็นอุปกรณ์ที่ต้องใช้กับต้นยางพาราทุกต้น โดยเกษตรกรจะต้องติดถ้วยรับเก็บน้ำยาง และลวดพันถ้วยรับเก็บน้ำยางกับต้นยางพาราทุกต้น ซึ่งอุปกรณ์ดังกล่าว เป็นอุปกรณ์ที่จำเป็นที่เกษตรกรจะต้องลงทุนซื้อมาใช้ในสวนยาง 


การผลิตลวดพันถ้วยรับเก็บน้ำยางพารา จึงเป็นช่องทางหนึ่งในการสร้างรายได้ให้กับผู้ผลิต  เนื่องจากปริมาณการปลูกยางพาราเพิ่มมากขึ้น จึงมีความต้องการใช้ลวดพันถ้วยรับยางเพิ่มขึ้นด้วย ประกอบกับการทำลวดพันถ้วยรับยางพารามีต้นทุนค่อนข้างต่ำมีขั้นตอนการทำไม่ยุ่งยากและสามารถจำหน่ายแก่กลุ่มเป้าหมายได้

จากความสนใจในการปลูกยางพาราที่มีแนวโน้มเพิ่มขึ้นดังกล่าว ทำให้ความต้องการลวดพันถ้วยรับยางเพิ่มขึ้นด้วย จึงเป็นโอกาสที่ผู้เรียนหลักสูตรลวดพันถ้วยรับน้ำยางพารา จำสามารถนำไปประกอบเป็นอาชีพสร้างงาน สร้างรายได้แก่ตนเองและครอบครัวได้

หลักการของหลักสูตร

1. เน้นคุณภาพของผลผลิตเป็นสำคัญ

2. เน้นการเรียนรู้โดยการฝึกปฏิบัติจริง
3. เน้นกระบวนการมีส่วนร่วมระหว่างผู้เรียนและเกษตรกรรม
4. เน้นคุณธรรมความรับผิดชอบต่อสิ่งแวดล้อมและสังคม
จุดหมาย  
1. เพื่อให้ผู้เรียนเห็นช่องทางในการประกอบอาชีพการทำลวดพันถ้วยรับน้ำยางพารา

2. มีความรู้ความสามารถและทักษะในการทำลวดพันถ้วยรับน้ำยางพาราได้อย่างมีคุณภาพ

3. สามารถบริหารจัดการและดำเนินการจัดจำหน่ายลวดพันถ้วยรับน้ำยางพาราได้

กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน
1. ผู้ที่ไม่มีอาชีพและอยู่ในท้องถิ่นที่มีการปลูกยางพารา

2. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
ระยะเวลา   จำนวน   40  ชั่วโมง


ภาคทฤษฎี   13
ชั่วโมง
ภาคปฏิบัติ   27
ชั่วโมง

โครงสร้างหลักสูตร
1. ช่องทางการประกอบอาชีพ





จำนวน  3  ชั่วโมง
1.1 ข้อมูลที่เกี่ยวข้องกับอาชีพจากผู้รู้ ผู้ประกอบการในชุมชน
1.2 การคิดวิเคราะห์อาชีพที่สามารถประกอบได้ในชุมชน
1.3 ศึกษาข้อมูลการตลาดวิเคราะห์ความต้องการของตลาดในชุมชน
1.4 ทิศทางการประกอบอาชีพ


2.  ทักษะการประกอบอาชีพ





จำนวน 21   ชั่วโมง
ขั้นเตรียมการประกอบอาชีพ
2.1 การเลือกวัสดุอุปกรณ์
2.2 ขั้นตอนในการผลิต

2.2.1 การเตรียมวัตถุดิบในการผลิตและเครื่องมือในการผลิต


2.2.2 ขั้นตอนและกระบวนการผลิต

2.2.3 การบรรจุลวดพันถ้วยรับน้ำยางพารา
2.3   ขั้นการดูแลรักษาไว้เพื่อใช้งานหรือจำหน่าย

3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ



จำนวน  4   ชั่วโมง
      3.1 การสำรวจและศึกษาแหล่งวัสดุอุปกรณ์ และใช้ประโยชน์ของแหล่งทรัพยากรและทุนต่างๆ
      3.2 การควบคุมคุณภาพของผลิตภัณฑ์ที่ต้องการ
      3.3 คิดต้นทุนการผลิต และกำหนดราคาขาย
4.  โครงการประกอบอาชีพ





จำนวน  12   ชั่วโมง

      4.1  ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพ


      4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพ

      4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ


      4.4  การเขียนโครงการ





      4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการ 

การจัดกระบวนการเรียนรู้

1.   จัดกิจกรรมสำรวจ และวิเคราะห์ตนเอง ทรัพยากร อาชีพ และความต้องการของตลาดเพื่อให้ผู้เรียนเห็นช่องทางในการประกอบอาชีพ
2.   จัดกิจกรรมวิเคราะห์ข้อมูล โดยใช้กระบวนคิดเป็น และความเป็นไปได้ รวมทั้งการศึกษาดูงาน เพื่อการตัดสินใจ เลือกประกอบอาชีพ
3.   ฝึกทักษะการประกอบอาชีพ
· เรียนรู้จากวิทยากร
· เรียนรู้ด้วยตนเองจากสื่อต่างๆแหล่งเรียนรู้ ผู้รู้
· เรียนรู้จาการลงมือปฏิบัติจริง
· เรียนรู้จากภูมิปัญญา ทฤษฏี และปฏิบัติ
· เรียนรู้จากกลุ่ม เพื่อแลกเปลี่ยนความรู้
          
4.  จัดกิจกรรมการเรียนรู้เกี่ยวกับการบริหารจัดการ ในการประกอบอาชีพ โดยเรียนรู้จากวิทยากรและการลงมือปฏิบัติจริง


5.  จัดทำโครงการประกอบอาชีพ การเขียน โครงการ และการประเมินความเป็นไปได้ของโครงการ

6.  ดำเนินการให้ผู้เรียนทำโครงการประกอบอาชีพไปสู่การปฏิบัติจริง

7.  นิเทศ ติดตามผลและประเมินโครงการของผู้เรียนและให้ข้อเสนอแนะในการปรับปรุงพัฒนา

สื่อการเรียนรู้

1.  ใบความรู้ และ VCD การทำลวดพันถ้วยรับน้ำยางพารา


2.  ภูมิปัญญาท้องถิ่น/ผู้รู้การทำลวดพันถ้วยรับน้ำยางพารา

3.  แหล่งเรียนรู้เกี่ยวกับการทำลวดพันถ้วยรับน้ำยางพารา
การวัดและประเมินผล
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร
2. การประเมินผลงานระหว่างเรียนจาการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพจัดจำหน่ายได้
3. ประเมินความพึงพอใจของลูกค้า
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
3. มีผลงานที่มีคุณภาพ
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบ
ระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551   ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรลวดพันถ้วยรับน้ำยางพารา
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1.  ช่องทางการประกอบอาชีพ 
	1. เพื่อให้ผู้เรียนบอกความสำคัญในการประกอบอาชีพ
2.  เพื่อให้ผู้เรียนคิดวิเคราะห์อาชีพที่สามารถประกอบได้
ในชุมชน 
3. เพื่อให้ผู้เรียนบอกทิศทางการประกอบอาชีพด้วยกระบวนการคิดเป็น
	1. ข้อมูลที่เกี่ยวข้องกับอาชีพจากผู้รู้ ผู้ประกอบการในชุมชน
2. การคิดวิเคราะห์อาชีพที่สามารถประกอบได้ในชุมชน
3. ศึกษาข้อมูลการตลาดวิเคราะห์ความต้องการของตลาดในชุมชน
4. ทิศทางการประกอบอาชีพ

	1. ให้ผู้เรียนศึกษาข้อมูลจากเอกสาร
2. ให้ผู้เรียนสำรวจข้อมูลความต้องการของตลาดและร่วมกันวิเคราะห์ความต้องการ ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพ

3. ครู ผู้เรียน และผู้รู้ ร่วมกันอภิปรายเกี่ยวกับทิศทางการประกอบอาชีพการทำลวดพันถ้วยรับน้ำยางพารา ใช้กระบวนการคิดเป็นในรูปแบบที่เหมาะสมกับตนเอง เช่น ลูกจ้าง เจ้าของกิจการ ร่วมทุน พ่อค้าคนกลาง ฯลฯ โดยคำนึงถึงความเสี่ยงจากภัยธรรมชาติ ความคุ้มค่า และความต้องการของตลาด
	1
	2

	2.  ทักษะการประกอบอาชีพ 
 
	1. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถเตรียมวัสดุอุปกรณ์ในการทำลวดพันถ้วยรับน้ำยางพาราได้

	1.  การเตรียมวัสดุอุปกรณ์
· ลวดเบอร์ 13 

· ลวดเบอร์ 17

· คีมตัดลวด
· เครื่องตัดลวด
· เครื่องม้วนห่วง
· เครื่องม้วนเกลียว
	1. ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ 
2. วิทยากรให้ความรู้เพิ่มเติมเกี่ยวกับ
3. การเตรียมวัสดุอุปกรณ์ผู้เรียนสรุปความรู้
ที่ได้รับ
	1
	2

	
	2.  เพื่อให้ผู้เรียนเข้าใจขั้นตอนการทำลวดพันถ้วยรับน้ำยางพารา
3. ผู้เรียนสามารถทำลวดพันถ้วยรับน้ำยางพาราได้
	2. ขั้นตอนในการทำลวดผลิต
   


	1. วิทยากรให้ความรู้เกี่ยวกับขั้นตอนการทำลวดพันถ้วยรับยางน้ำยางพาราและสาธิต
ขั้นตอนการทำ 
2. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติระหว่างเรียน และให้
ฝึกด้วยตนเองจนเกิดความชำนาญ
3. ให้ผู้เรียนเข้าทดสอบภาคปฏิบัติ
4. ผู้สอนประเมินผลงานของผู้เรียน
	1
	13

	
	4. การดูแลรักษาไว้เพื่อใช้งานหรือจำหน่าย
	3. ขั้นการดูแลรักษาไว้เพื่อใช้งานหรือจำหน่าย


	1. วิทยากรให้ความรู้การดูแลรักษาลวดพันถ้วยรับยางน้ำยางพารา
2. วิทยากรให้ความรู้การบรรจุหีบห่อสำหรับการจัดส่ง
	1
	1

	
	4. เพื่อให้ผู้เรียนบรรจุลวดพันถ้วยรับน้ำยางพาราได้
	3.  การบรรจุลวดพันถ้วยรับ
น้ำยางพารา
	1. ผู้เรียนให้ความรู้การบรรจุลวดพันถ้วยรับ
น้ำยางพารา
2. ผู้เรียนปฏิบัติจริง
3. ผู้สอนทดสอบการปฏิบัติจริง
	1
	1

	3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ
	1. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถเลือกแหล่งวัตถุดิบและจัดหาทรัพยากรในการผลิตได้
	1. การสำรวจและศึกษาแหล่งวัสดุอุปกรณ์ และใช้ประโยชน์ของแหล่งทรัพยากรและทุนต่างๆ     
	1. ผู้สอนให้ใบความรู้การหาแหล่งวัตถุดิบ
2. ผู้เรียนสำรวจแหล่งวัตถุดิบและราคาของวัตถุดิบในพื้นที่
3. ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนความรู้

4. ผู้เรียนและผู้สอนร่วมกันสรุป
	1
	1

	
	2. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถผลิตสินค้ามีคุณภาพและตรงกับความต้องการของผู้ใช้
	2. การควบคุมคุณภาพของผลิตภัณฑ์ที่ต้องการ

	1. จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง การควบคุมคุณภาพของผลิตภัณฑ์แล้วจัดกิจกรรม
2. ให้ผู้เรียนเสนอความคิดเกี่ยวกับการควบคุมคุณภาพของผลิตภัณฑ์ ( ลวดพันถ้วยรับน้ำยางพารา) และแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น
กับผู้สอน 
3. ผู้เรียนสรุปความรู้ 
	2
	

	
	3. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถรู้ต้นทุนในการผลิตและกำหนดราคาขายได้
	3. คิดต้นทุนการผลิต และกำหนดราคาขาย
    3.1 ค่าวัสดุอุปกรณ์
    3.2 ค่าแรงงาน
	1. ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาความรู้เรื่อง การคิดราคาต้นทุนและการวิเคราะห์จุดคุ้มทุนจากเอกสาร/ใบความรู้

2.  ผู้สอนอธิบายและยกตัวอย่างการคิดราคาต้นทุนละการวิเคราะห์จุดคุ้มทุน
3.  ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการคิดราคาต้นทุนและ
การวิเคราะห์จุดคุ้มทุน ผู้เรียนศึกษาข้อมูลแลกเปลี่ยนความคิดเห็นกับผู้รู้/ภูมิปัญญา

4.  ผู้เรียนสรุปความรู้
	1
	1

	4. โครงการประกอบอาชีพ
	1.  บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้
2.   บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้

3.  บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.  อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

5.  อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

6.  เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้
7.  ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้
	1.  ความสำคัญของโครงการอาชีพ
2.  ประโยชน์ของโครงการอาชีพการ
3.  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

4.  การเขียนโครงการอาชีพ

5.  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ 
	1.  จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
2.  จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง  
3.  จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ             
4.  กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
5.  จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
6.  กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	0.5
0.5
1
1
-


	-
-
-
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หลักสูตร ไม้ลังสร้างอาชีพสร้างรายได้
จำนวน  100  ชั่วโมง 

กลุ่มวิชาอาชีพ อุตสาหกรรม

ความเป็นมา

ปัจจุบันประชาชนส่วนใหญ่มีรายได้ไม่พอกับรายจ่าย โดยเฉพาะผู้ที่มีอาชีพเกษตรกรรมส่วนใหญ่ เมื่อหมดช่วงฤดูกาลของการทำการเกษตรแล้วไม่มีอาชีพเสริมทำให้ขาดรายได้ จึงทำให้ประชาชนมีเวลาว่างหรือทำอาชีพเสริมต่างๆ เช่น รับจ้างทั่วไป หลายคนจำเป็นต้องออกจากบ้าน ละทิ้งถิ่นฐานบ้านเกิดไปทำงานต่างจังหวัด ต่างประเทศ เพื่อหารายได้เลี้ยงครอบครัวเท่าที่จะทำได้ 

จากการสังเกตกระบวนการขนส่งสินค้าโดยเฉพาะสินค้าประเภทเครื่องจักรหรือวัสดุ ที่อาจเกิดการเสียหายได้ง่ายจะมีไม้ลังที่ใช้เป็นหีบห่อกันกระแทกหรือใช้เป็นฐานรองรับเครื่องจักรเครื่องยนต์นั้น โดยไม้ส่วนใหญ่เป็นไม้จากต่างประเทศ เมื่อเลิกใช้แล้ว มักปล่อยทิ้งไปหรือถูกนำไปใช้อย่างไม่คุ้มค่า เช่น นำไปทำเป็นเชื้อเพลิงในการหุงต้มอาหาร ฯลฯ ไม่เกิดประโยชน์เท่าที่ควร ซึ่งไม้ดังกล่าวมีคุณสมบัติแข็งแรง เป็นไม้เนื้ออ่อนไม่บิดงอ สีของเนื้อไม้สวยงาม สามารถนำมาแปรรูปได้ง่าย หรือนำมาออกแบบเป็นเฟอร์นิเจอร์และผลิตภัณฑ์ที่ใช้ในชีวิตประจำวันได้หลายประเภท ซึ่งปัจจุบันมีแนวโน้มได้รับความนิยมมากขึ้น อีกทั้งวัตถุดิบหาได้ง่ายราคาไม่แพงมาก ต้นทุนการผลิตไม่สูงเกินไป เริ่มต้นที่ 100 บาท ก็สามารถสร้างรายได้ ทั้งยังเป็นการนำวัสดุเหลือใช้ไปเพิ่มมูลค่าให้เกิดประโยชน์ยิ่งขึ้น และเป็นการอนุรักษ์สิ่งแวดล้อมอีกทางหนึ่งด้วย



ดังนั้น จึงเป็นอีกทางเลือกของประชาชน ในการสร้างรายได้โดยเฉพาะในท้องถิ่นที่มีโรงงานอุตสาหกรรมตั้งอยู่หรือมีแหล่งที่สามารถหาไม้ลัง ไม้พาเลทสำหรับรองรับเครื่องจักรเครื่องยนต์ได้ง่าย ซึ่งประชาชนสามารถนำมาแปรรูปเป็นผลิตภัณฑ์ต่างๆ และประกอบเป็นอาชีพได้ 

หลักสูตรการทำ ” โครงการไม้ลังสร้างอาชีพสร้างรายได้” เป็นหลักสูตรที่เน้นการเรียนรู้จากการฝึกปฏิบัติจริงและสร้างผลิตภัณฑ์ที่สามารถจำหน่ายได้ และมีการเรียนรู้ประสบการณ์ตรงโดยการฝึกการขาย การสำรวจความต้องการของตลาด การพัฒนารูปแบบผลิตภัณฑ์ให้สอดคล้องกับความต้องการของกลุ่มลูกค้าต่างๆ ผู้จบหลักสูตรนี้สามารถนำความรู้ไปสร้างอาชีพสร้างรายได้แก่ตนเองและครอบครัวได้
หลักการของหลักสูตร
1. เป็นหลักสูตรที่เน้นการทำศักยภาพด้านต่างๆ 5 ด้าน  ได้แก่ ศักยภาพของทรัพยากรธรรมชาติในแต่ละพื้นที่  ศักยภาพของพื้นที่ตามลักษณะภูมิอากาศ  ศักยภาพภูมิประเทศและทำเลที่ตั้งของแต่ละประเทศ  ศักยภาพของศิลปะ  วัฒนธรรม  ประเพณี และวิถีชีวิตและศักยภาพของทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่มาจัดการศึกษาอาชีพ


2.   มุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาอาชีพเรื่องการมีงานทำอย่างมีคุณภาพทั่วถึงและเท่าเทียมกัน  สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง  

3.   มุ่งให้เป็นบุคคลที่มีวินัยเปี่ยมไปด้วยคุณธรรม จริยธรรม มีจิตสำนึกความรับผิดชอบต่อตนเอง  ผู้อื่น และสังคม

4.   ส่งเสริมให้มีความร่วมมือในการดำเนินงานจัดการศึกษาอาชีพร่วมกับภาคีเครือข่าย

5.   เน้นการฝึกปฏิบัติจริงเพื่อให้ผู้เรียนเกิดความรู้ ความเข้าใจ และสามารถนำไปประกอบอาชีพให้เกิดรายได้ที่มันคง มั่งคั่ง และยั่งยืน
6.   ส่งเสริมให้มีการเทียบโอนความรู้และประสบการณ์เข้าสู่หลักสูตรการศึกษาขั้นพื้นฐาน อาชีพไม้ลังสร้างอาชีพสร้างรายได้
 จุดหมาย  

1.   เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ ทักษะในการแปรรูปวัสดุเหลือใช้จากไม้ลังเป็นผลิตภัณฑ์ที่หลากหลาย

2.   เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ ความเข้าใจและฝึกทักษะในการประกอบอาชีพสามารถนำความรู้ไปใช้ในการประกอบอาชีพได้

3.   เพื่อให้ผู้เรียนฝึกทักษะและแสวงหาแนวความคิดการออกแบบผลิตภัณฑ์แนวสร้างสรรค์ รวมทั้งสอดคล้องกับความต้องการของลูกค้า และสามารถขยายกลุ่มลูกค้าใหม่ได้

4.   เพื่อให้ผู้เรียนได้เรียนรู้การบริหารจัดการและทักษะควบคุมคุณภาพของสินค้าทุกชิ้นให้เป็นมาตรฐานเดียวกัน สินค้ามีความคงทน ประณีตและสวยงาม

5.   เพื่อให้มีความรู้เกี่ยวกับแนวทางการตลาด ช่องทางการประชาสัมพันธ์และสถานที่ในการนำสินค้าไปวางขายในตลาดใหม่ๆได้

6.   เพื่อให้ผู้เรียนมีทัศนคติที่ดีต่ออาชีพ มีความคิดสร้างสรรค์และพัฒนางานได้อย่างมีคุณภาพ

7.   เพื่อให้ผู้เรียนมีคุณธรรม จริยธรรม และมีจิตสำนึกความรับผิดชอบต่อสิ่งแวดล้อม
กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน
1. ผู้ที่ไม่มีอาชีพ (มีทักษะเบื้องต้นเกี่ยวกับ งานไม้)
2. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ (มีทักษะเบื้องต้นเกี่ยวกับ งานไม้)
หมายเหตุ   ผู้ที่สนจะประกอบอาชีพนี้ แต่ไม่มีทักษะดังที่กล่าวมาก่อน (ต้องมีความ ขยัน และอดทน และฝึกฝนด้วยตนเองเพิ่มเติม)
ระยะเวลา   
จำนวน 100 ชั่วโมง  แบ่งเป็น  ทฤษฎี    20  ชั่วโมง  
ปฏิบัติ    80  ชั่วโมง

โครงสร้างหลักสูตร

เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ ความเข้าใจ และทักษะในการนำเศษวัสดุเหลือใช้จากไม้ลังไปแปรรูปให้มีมูลค่าเพิ่ม รู้จักเลือกใช้วัสดุที่ดีมีคุณภาพ สามารถออกแบบผลิตภัณฑ์ที่หลากหลายสอดคล้องกับความต้องการของตลาดและมีช่องทางในการจัดจำหน่ายและพัฒนาสินค้า เนื้อหาหลักสูตร ประกอบด้วย

1.  ช่องทางการประกอบอาชีพการสร้างผลิตภัณฑ์และเฟอร์นิเจอร์จากไม้ลัง จำนวน  8  ชั่วโมง
1.1 ความสำคัญของการประกอบอาชีพ
1.2  สถานประกอบการที่มีอยู่ในปัจจุบัน
1.3  แหล่งเรียนรู้ / ภูมิปัญญาท้องถิ่นสำหรับศึกษาเรียนรู้เกี่ยวกับอาชีพ
1.4  ทิศทางการประกอบอาชีพ

2.  ทักษะอาชีพการสร้างผลิตภัณฑ์และเฟอร์นิเจอร์จากไม้ลัง 

จำนวน 70  ชั่วโมง

2.1  ขั้นเตรียมการประกอบอาชีพการสร้างผลิตภัณฑ์และเฟอร์นิเจอร์จากไม้ลัง

2.1.1   ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการแปรรูปและความสำคัญของการแปรรูป


2.1.2   ความรู้เกี่ยวกับการเลือกใช้ไม้ลังและวัสดุที่มีคุณภาพ

2.2  ขั้นการฝึกทักษะการออกแบบผลิตภัณฑ์ 
2.2.1  การฝึกทักษะการเขียนโครงสร้างพื้นฐานของผลิตภัณฑ์
2.2.2  การฝึกวิเคราะห์การออกแบบผลิตภัณฑ์ตามแนวโน้มความต้องการของตลาด 
2.2.3  การฝึกทักษะการออกแบบผลิตภัณฑ์สร้างสรรค์ใหม่ๆ
 2.3  ขั้นการฝึกทักษะสร้างผลิตภัณฑ์และเฟอร์นิเจอร์จากไม้ลัง 
2.3.1 การฝึกทักษะการทำไม้แขวนเสื้อ 
2.3.2 การฝึกทักษะการทำกรอบรูป 
2.3.3 การฝึกทักษะการทำโต๊ะ เก้าอี้ 
2.3.4 การฝึกทักษะการทำกระถางดอกไม้/กล้วยไม้ 

3.   การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ                  

จำนวน 10  ชั่วโมง
3.1 การวางแผนการผลิตสินค้า การสำรวจและศึกษาแหล่งวัสดุ อุปกรณ์ และใช้ประโยชน์ของ
แหล่งทรัพยากร และทุนต่างๆ 
3.2 การควบคุมคุณภาพของผลิตภัณฑ์ที่ต้องการ
3.3 การวิเคราะห์ข้อมูลการตลาด วิเคราะห์ความต้องการของตลาดในชุมชนและการประชาสัมพันธ์
3.4 การคิดต้นทุนการผลิต การกำหนด ราคาขาย 
3.5 การพัฒนาคุณภาพของผลิตภัณฑ์และเฟอร์นิเจอร์จากไม้ลัง 
3.6 การสำรวจแนวโน้มทางธุรกิจ 
3.7  ช่องทางการจำหน่ายและการวิเคราะห์รูปแบบผลิตภัณฑ์ที่เป็นที่ต้องการของท้องตลาด
4.  โครงการประกอบอาชีพการทำเฟอร์นิเจอร์ชุดรับแขกจากยางรถยนต์  
จำนวน   12 ชั่วโมง
4.1  ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพการสร้างผลิตภัณฑ์และเฟอร์นิเจอร์จากไม้ลัง

4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพการสร้างผลิตภัณฑ์และเฟอร์นิเจอร์จากไม้ลัง
4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบการสร้างผลิตภัณฑ์และเฟอร์นิเจอร์จากไม้ลัง
4.4  การเขียนโครงการประกอบอาชีพการสร้างผลิตภัณฑ์และเฟอร์นิเจอร์จากไม้ลัง

4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการประกอบอาชีพการสร้างผลิตภัณฑ์และเฟอร์นิเจอร์จากไม้ลัง
วิธีการจัดกระบวนการเรียนรู้
1.   จัดทำกิจกรรมสำรวจ และวิเคราะห์ ตนเอง ทรัพยากร อาชีพ และความต้องการของตลาด เพื่อให้ผู้เรียนเห็นช่องทางในการประกอบอาชีพ

2.   จัดกิจกรรมวิเคราะห์ข้อมูล โดยใช้กระบวนคิดเป็น และความเป็นไปได้ รวมทั้งการศึกษาดูงาน เพื่อการตัดสินใจ เลือกประกอบอาชีพ

3.   ศึกษาใบความรู้ VCD และสื่อต่างๆ

4.   ฝึกทักษะการประกอบอาชีพ โดยเรียนรู้จากการสาธิตของ วิทยากร และฝึกปฏิบัติจริง

5.   ศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้ภูมิปัญญา สถานประกอบการทั้งใน และนอกพื้นที่


6.   เรียนรู้จากกลุ่ม เพื่อแลกเปลี่ยนเรียนรู้

7.   เรียนรู้เกี่ยวกับการบริหารจัดการ ในการประกอบอาชีพ การจัดการผลิต และการจัดการตลาดจากสถานประกอบ และฝึกปฏิบัติจริง 
8.   วิทยากรบรรยายและฝึกการจัดทำโครงการประกอบอาชีพ การเขียนโครงการ การประเมินความเป็นไปได้ของโครงการ

9.   ดำเนินการให้ผู้เรียนทำโครงการประกอบอาชีพไปสู่การปฏิบัติจริง

10. ติดตามผลและประเมินโครงการของผู้เรียนและให้ข้อเสนอแนะในการปรับปรุงพัฒนา
สื่อการเรียนรู้
1. เอกสารประกอบการเรียน วิชาไม้ลังสร้างอาชีพสร้างรายได้
2. ภูมิปัญญาท้องถิ่น , สื่อบุคคล , วิทยากรผู้ชำนาญด้านผลิตภัณฑ์
3. ใบความรู้ VCD ภาพถ่าย นิตยสาร ฯลฯพบกลุ่มเพื่อแลกเปลี่ยนเรียนรู้ ศึกษาดูงาน
4. อุปกรณ์ประกอบการฝึกทักษะอาชีพ ชิ้นส่วนงานตามโครงสร้างของผลิตภัณฑ์
การวัดและประเมินผล

1.   ประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร

2.   ประเมินผลงานระหว่างเรียนจาการปฏิบัติและผลงานที่มีคุณภาพก่อนจบหลักสูตร โดยพิจารณาจากผลิตภัณฑ์ต้อง แข็งแรง สวยงาม มีรูปแบบหลากหลายสามารถจำหน่ายได้ 
การจบหลักสูตร

1.    มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80

2.    มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80


3.    มีผลงานที่มีคุณภาพ ตรงตามหลักการของหลักสูตร
เอกสารหลักฐานการศึกษา

1.    หลักฐานการประเมินผล

2.    ทะเบียนคุมวุฒิบัตร

3.    วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551   ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรไม้ลังสร้างอาชีพสร้างรายได้ 
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1.  ช่องทางการประกอบอาชีพการสร้างผลิตภัณฑ์และเฟอร์นิเจอร์จากไม้ลัง
	1.1 สามารถอธิบายบอกความสำคัญของการประกอบอาชีพได้ 
1.2 สามารถระบุแหล่งประกอบการที่พบเห็นในท้องถิ่นได้ 
1.3 สามารถยกตัวอย่างแหล่งเรียนรู้เกี่ยวกับอาชีพได้
1.4 อธิบายบอกความสำคัญของภูมิปัญญาท้องถิ่นได้

1.5 บอกทิศทางการประกอบอาชีพ
	1.1 ความสำคัญของการประกอบอาชีพ
1.2 สถานประกอบการที่มีอยู่ในปัจจุบัน

1.3 แหล่งเรียนรู้ / ภูมิปัญญาท้องถิ่นสำหรับศึกษาเรียนรู้เกี่ยวกับอาชีพ

1.4 ทิศทางการประกอบอาชีพ
	1.1  ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร  สื่ออิเล็กทรอนิกส์  สถานประกอบการ สื่อของจริง  สื่อบุคคลในชุมชน  เพื่อนำข้อมูลมาวิเคราะห์และใช้ในการประกอบอาชีพที่มีความเป็นไปได้ในชุมชน
1.2  วิเคราะห์อาชีพการสร้างผลิตภัณฑ์และเฟอร์นิเจอร์จากไม้ลังในชุมชนจากข้อมูลต่างๆ 
1.3  ศึกษาดูงานการการสร้างผลิตภัณฑ์และเฟอร์นิเจอร์จากไม้ลังแหล่งเรียนรู้ในชุมชน

1.4 ครู ผู้เรียน และผู้รู้ ร่วมกันอภิปรายเกี่ยวกับทิศการประกอบอาชีพการสร้างผลิตภัณฑ์และเฟอร์นิเจอร์จากไม้ลังในรูปแบบที่เหมาะสมกับตนเอง เช่น ลูกจ้าง เจ้าของกิจการ ร่วมทุน พ่อค้าคนกลาง ฯลฯ โดยคำนึงศักยภาพ 5 ด้านได้แก่ ศักยภาพทรัพยากรธรรมชาติในแต่ละพื้นที่  ศักยภาพของพื้นที่ตามลักษณะภูมิอากาศ  ศักยภาพของภูมิประเทศ และทำเลที่ตั้งของแต่ละประเทศ  ศักยภาพของศิลปะ วัฒนธรรมประเพณีและวิถีชีวิตของแต่ละพื้นที่และศักยภาพของทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่
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	2.1  เตรียมการประกอบอาชีพการสร้างผลิตภัณฑ์และเฟอร์นิเจอร์จากไม้ลัง
2.1.1 บอกความหมายและความสำคัญของการแปรรูปไม้ลังให้มีมูลค่าเพิ่ม การสร้างผลิตภัณฑ์และเฟอร์นิเจอร์จากไม้ลัง ให้เกิดประโยชน์ในชีวิตประจำวัน
2.1.2 บอกความรู้เกี่ยวกับการเลือกใช้ไม้ลังและวัสดุที่มีคุณภาพ

ในการสร้างผลิตภัณฑ์หรือเฟอร์นิเจอร์ เพื่อทำให้ผลิตภัณฑ์และเฟอร์นิเจอร์มีคุณค่าและคุณภาพมากขึ้น การคัดสรรเศษวัสดุเพื่อเพิ่มอายุการใช้งานของผลิตภัณฑ์และเฟอร์นิเจอร์ให้ยาวนาน
2.2  ฝึกทักษะการออกแบบผลิตภัณฑ์
 2.2.1 สามารถอธิบายเครื่องมือที่ใช้ในการออกแบบได้
2.2.2 สามารถเขียนโครงสร้างพื้นฐานของผลิตภัณฑ์ได้   

2.2.3 ฝึกวิเคราะห์การออกแบบผลิตภัณฑ์ตามแนวโน้มความต้องการของตลาด
2.2.4  สามารถออกแบบผลิตภัณฑ์ตามความต้องการของตลาดได้
2.2.5 สามารถออกแบบผลิตภัณฑ์สร้างสรรค์ใหม่ๆ ได้

2.3  ฝึกทักษะสร้างผลิตภัณฑ์และเฟอร์นิเจอร์จากไม้ลัง ได้แก่ ไม้แขวนเสื้อ กรอบรูป โต๊ะ เก้าอี้ และกระถางดอกไม้และกล้วยไม้

2.3.1 สามารถบอกเครื่องมือและอุปกรณ์ที่จำเป็นสำหรับงานช่างเฟอร์นิเจอร์ได้
2.3.2 อธิบายประโยชน์และการใช้งานเครื่องมือแต่ละชนิดได้อย่างถูกต้อง
2.3.3  อธิบายการดูแลรักษาเครื่องมือแต่ละชนิดได้
2.3.4  สามารถตัดไม้ลังตามชิ้นงานที่ออกแบบได้
2.3.5  สามารถประกอบชิ้นงานตามที่ออกแบบได้อย่างสวยงาม
2.3.6  สามารถตกแต่งชิ้นงานให้สวยงามและคงทนได้
2.3.7  สามารถอธิบายคุณภาพงานได้อย่างถูกต้อง
2.3.8 สามารถบอกประโยชน์และการใช้สอยของชิ้นงานได้
	2.1  ขั้นเตรียมการประกอบอาชีพการสร้างผลิตภัณฑ์และเฟอร์นิเจอร์จาก  ไม้ลัง

2.1.1 ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการแปรรูปและความสำคัญของการแปรรูป
2.1.2 ความรู้เกี่ยวกับการเลือกใช้ไม้ลังและวัสดุที่มีคุณภาพ

2.2  ขั้นการฝึกทักษะการออกแบบผลิตภัณฑ์ 
2.2.1  การฝึกทักษะการเขียนโครงสร้างพื้นฐานของผลิตภัณฑ์
2.2.2  การฝึกวิเคราะห์การออกแบบผลิตภัณฑ์ตามแนวโน้มความต้องการของตลาด 

2.2.3  การฝึกทักษะการออกแบบผลิตภัณฑ์สร้างสรรค์ใหม่ๆ
2.3  ขั้นการฝึกทักษะสร้างผลิตภัณฑ์และเฟอร์นิเจอร์จากไม้ลัง 
2.3.1 การฝึกทักษะการทำไม้แขวนเสื้อ 
2.3.2 การฝึกทักษะการทำกรอบรูป 
2.3.3 การฝึกทักษะการทำโต๊ะ เก้าอี้ 
2.3.4 การฝึกทักษะการทำกระถางดอกไม้/กล้วยไม้ 
	2.1 วิทยากรจัดกิจกรรมกลุ่มให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ ตามเนื้อหาจากชิ้นงานจริง                                     
2.2 วิทยากรและผู้เรียนร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนความรู้ แสดงความคิดเห็น       
2.3 จัดให้ผู้เรียนไปศึกษาดูงานในแหล่งเรียนรู้ชุมชน พร้อมจดบันทึก
2.4 จัดทำแผนการฝึกทักษะการสร้างผลิตภัณฑ์และเฟอร์นิเจอร์จากไม้ลัง
2.5 ฝึกทักษะการสร้างผลิตภัณฑ์และเฟอร์นิเจอร์จากไม้ลัง
2.6 จัดให้ผู้เรียนนำชิ้นงานไปให้ผู้รู้/สถานประกอบการ หรือลูกค้า ให้ข้อเสนอแนะ และให้ผู้เรียนกลับมาปรับปรุง พัฒนาผลงาน/ชิ้นงานเพิ่มเติม
2.7 จดบันทึกผลการเรียนรู้
2.8 ดำเนินการวัดผลการเรียนรู้
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	3. การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการสร้างผลิตภัณฑ์และเฟอร์นิเจอร์จากไม้ลัง
	3.1  ผู้เรียนสามารถวางแผนการผลิตชิ้นงาน  เพื่อนำไปสู่การสร้างอาชีพและการมีรายได้
3.2  สามารถบอกแหล่งวัสดุ อุปกรณ์ และใช้ประโยชน์ของแหล่งทรัพยากร และทุนต่างๆ 
3.3 อธิบายวิธีการควบคุมคุณภาพผลิตภัณฑ์ได้
3.4 วิเคราะห์ข้อมูลการตลาด  วิธีการ ช่องทางการประชาสัมพันธ์สินค้าได้ เช่น การนำเสนอขายสินค้าทางอินเตอร์เน็ต
3.5  สามารถสร้างแรงจูงใจและการบริหารจัดการกับการบริการหลังการขาย
3.6  สามารถบอกแหล่งทุน / ระดมทุน ที่ตอบสนองความต้องการของตลาด เพียงพอกับทรัพยากรที่อยู่ในท้องถิ่นได้
3.7  สามารถอธิบายความสำคัญของกระบวนการการจัดหาแหล่งเงินทุนเพื่อการผลิตสินค้าได้
3.8  สามารถอธิบายการคิดคำนวณต้นทุนการผลิตได้อย่างเหมาะสม
3.9  สามารถประเมินราคาชิ้นงานได้เหมาะสมกับต้นทุนการผลิต

3.10  สามารถหาวิธีการ/ช่องทางในการบริหารจัดการสินค้าและบริการได้อย่างเหมาะสม
3.11  สามารถบอกแหล่งจำหน่าย การกระจายสินค้าทั้งในระดับท้องถิ่น และระดับสากล
	3.1 การวางแผนการผลิตสินค้า การสำรวจและศึกษาแหล่งวัสดุ อุปกรณ์ และใช้ประโยชน์ของแหล่งทรัพยากร และทุนต่างๆ 
3.2 การควบคุมคุณภาพของผลิตภัณฑ์ที่ต้องการ
3.3 การวิเคราะห์ข้อมูลการตลาด วิเคราะห์ความต้องการของตลาดในชุมชน และการประชาสัมพันธ์
3.4 การคิดต้นทุนการผลิต การกำหนด ราคาขาย 
3.5 การพัฒนาคุณภาพของผลิตภัณฑ์และเฟอร์นิเจอร์จากไม้ลัง
3.6  การสำรวจแนวโน้มทางธุรกิจ

3.7 ช่องทางการจำหน่าย และการวิเคราะห์รูปแบบผลิตภัณฑ์ที่เป็นที่ต้องการของตลาด
	3.1 การบริหารจัดการการผลิต จัดให้ผู้เรียน
3.1.1  สำรวจและศึกษาแหล่งวัสดุ  อุปกรณ์  และการใช้ประโยชน์ของแหล่งทรัพยากรธรรมชาติ  และทุนต่างๆ
3.1.2   การกำหนดและการควบคุมคุณภาพผลผลิตที่ต้องการ
3.1.3   ศึกษาการลดต้นทุนการผลิตแต่คุณภาพคงเดิม
3.2 การบริหารจัดการการตลาด จัดให้ผู้เรียนศึกษา
3.2.1 ข้อมูลการตลาด และวิเคราะห์ความต้องการของตลาด
3.2.2 กำหนดทิศทาง เป้าหมาย และแผนการจัดการตลาดที่เกี่ยวข้องกับอาชีพการสร้างผลิตภัณฑ์และเฟอร์นิเจอร์จากไม้ลัง
3.2.3  ดำเนินการตามกระบวนการจัดการการตลาด เช่น การคิดต้นทุนการผลิต การกำหนดราคาขาย การส่งเสริมการขาย การกระจายสินค้า ฯลฯ
3.2.4 ผู้เรียนฝึกปฏิบัติและออกแบบการประชาสัมพันธ์และหาช่องทางการจัดจำหน่าย
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	4. โครงการประกอบอาชีพการสร้างผลิตภัณฑ์และเฟอร์นิเจอร์จากไม้ลัง
	4.1 สามารถอธิบายความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพได้
4.2 สามารถอธิบายประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพได้

4.3 สามารถอธิบายองค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพการได้
4.4 สามารถเขียนโครงการประกอบอาชีพได้

4.5 สามารถประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการประกอบอาชีพได้
	4.1  ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพ
4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพ
4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ 
4.4  การเขียนโครงการประกอบอาชีพ
4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการประกอบอาชีพ   


	4.1 จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
4.2 จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง  
4.3 จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ             
4.4 กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
4.5 จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
4.6 กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
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หลักสูตรผลิตภัณฑ์ธรรมชาติรักษาโรคผิวหนังสุนัข
จำนวน 60 ชั่วโมง

กลุ่มอาชีพอุตสาหกรรม
ความเป็นมา
ผลิตภัณฑ์รักษาโรคผิวหนังสุนัขใช้รักษาโรคผิวหนังอักเสบจากการติดเชื้อแบคทีเรีย ใช้ทาแผลอักเสบเปียกชื้น เป็นตุ่มมีหนอง เป็นฝีและผื่นแดง มีฤทธิ์ลดการอักเสบ ฆ่าเชื้อ ช่วยลดอาการคัน บำรุงขนให้เงางาม ไม่ทำให้เกิดอาการแพ้ และดื้อยา ทาลงบนแผลที่ติดเชื้อ ผิวหนังเป็นสะเก็ดแห้ง คันจากเชื้อรา ประมาณ 1-2 สัปดาห์ ก็เห็นผล สำหรับแผลอักเสบที่เยิ้มๆเหม็นๆของสุนัข ทิ้งระยะ แผลค่อยๆแห้ง บางบริเวณก็เริ่มตกสะเก็ด บางจุดก็แห้งไปเฉยๆ จากนั้นขนอ่อนๆเค้าก็เริ่มงอกใหม่ เริ่มดีขึ้น ผิวหนังชุ่มชื่นขึ้น สุนัขส่วนใหญ่จะไม่เลีย อาจจะมีบ้างบางตัวที่ยังเลียอยู่ แต่ก็ไม่มีผลข้างเคียงอะไร เพราะเป็นสารสกัดในการทำผลิตภัณฑ์สมุนไพรจากธรรมชาติ  มรดกแห่งภูมิปัญญาไทยของบรรพบุรุษ   จากรุ่นสู่รุ่น เป็นที่สุดของสมุนไพรไทย ที่ใช้รักษาโรคผิวหนังในสัตว์เลี้ยง ตั้งแต่อดีต จนถึงปัจจุบัน โดยสารสกัด สมุนไพรดังกล่าว จะช่วยปรับสมดุลย์ในร่างกายของสัตว์เลี้ยง ขับล้างสารพิษตกค้าง และของเสียอื่นๆ เพิ่มการไหลเวียนของเลือด เพิ่มออกซิเจนบริเวณผิวหนัง ยับยั้งสารอนุมูลอิสระ รักษาผิวหนังที่แพ้ง่าย และบำรุงขนให้เงางาม เพื่อสุขภาพที่ดีของสัตว์เลี้ยง 
ประเทศไทยได้นิยมเลี้ยงสุนัขเป็นสัตว์เลี้ยง   เพราะเชื่อว่าสุนัขเป็นเพื่อนที่ซื่อสัตย์ที่สุดของมนุษย์  ซึ่งการเลี้ยงสุนัขนั้นต้องมีการดูแลสุขภาพทั้งภายในและภายนอก  และการเป็นโรคผิวหนังของสุนัขนั้นมักเป็นโรคที่เกิดขึ้นง่าย   เมื่อเป็นแล้วต้องรักษา และเสียค่าใช้จ่ายสูง  และบางครั้งทำการรักษาด้วยยาปฏิชีวนะก็ไม่สามารถรักษาให้หายขาด   ปัจจุบันโรคผิวหนังที่พบในสัตว์เลี้ยง ส่วนใหญ่เกิดจากแผลอักเสบเป็นหนอง แผลติดเชื้อแบคทีเรีย เชื้อรา ซึ่งทำให้เป็นแผลเรื้อรัง แต่สารสกัดจากสมุนไพรธรรมชาติ มีคุณสมบัติ เป็นสารต้านการอักเสบ ยับยั้งและฆ่าเชื้อแบคทีเรีย รวมทั้งเชื้อรา ที่ก่อให้เกิดโรคผิวหนังในคนและสัตว์ ที่ผ่านมา โรคผิวหนังอักเสบและเป็นหนองในสุนัขนั้น เป็นโรคที่พบมากในประเทศไทย และหากจะทำการกำจัดโรคนี้ให้หมดสิ้นไป จะต้องทำการรักษาอย่างต่อเนื่อง โดยที่ผ่านมาจะต้องนำเข้ายาปฏิชีวนะจากต่างประเทศเข้ามาใช้ในการรักษาเป็นจำนวนมาก หากเราสามารถพัฒนายาจากสมุนไพรมาใช้ทดแทนยาสังเคราะห์ได้ ก็จะเป็นการช่วยลดการนำเข้ายาได้อีกทางหนึ่ง 
ดังนั้นหลังจากที่ได้มีการทำผลิตภัณฑ์รักษาโรคผิวหนังสุนัขขึ้น  ซึ่งเกิดจากภูมิปัญญาของคนไทยจากรุ่นสู่รุ่น โดยหาวัตถุดิบได้ง่ายทั่วทุกภูมิภาคของไทย  ประหยัดค่าใช้จ่าย และรักษาได้โดยมีผลการรักษาระยะยาวโดยไม่กลับมาเป็นอีก  ทำให้เกิดอาชีพการทำผลิตภัณฑ์สมุนไพรรักษาสัตว์ขึ้น  ซึ่งเป็นการลงทุนที่ได้ผลระยะยาวและเป็นที่นิยม  ผู้บริโภคสามารถรักษาได้ด้วยตนเองที่บ้าน โดยไม่ต้องเสียค่าเดินทางค่าใช้จ่ายในการพาสุนัขไปหาหมอ จึงเป็นที่นิยมของผู้ที่เคยใช้แล้วเห็นผลเป็นอย่างยิ่ง

หลักการของหลักสูตร
1. เป็นหลักสูตรที่เน้นการจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำ ที่เน้นการบูรณาการเนื้อหาสาระภาคทฤษฎีควบคู่ไปกับการฝึกปฏิบัติจริง ผู้เรียนสามารถนำความรู้และทักษะไปประกอบอาชีพได้จริงอย่างมีคุณภาพและมีคุณธรรมจริยธรรม
2. เป็นหลักสูตรที่เน้นการดำเนินงานร่วมกับเครือข่าย สถานประกอบการ เพื่อประโยชน์ในการประกอบอาชีพและการศึกษาดูงาน
3. เป็นหลักสูตรที่ผู้เรียนสามารถนำผลการเรียนรู้ไปเทียบโอนเข้าสู่หลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 ในรายวิชาเลือกของสาระการประกอบอาชีพ
4. เป็นหลักสูตรที่เน้นการใช้ศักยภาพ 5 ด้านในการประกอบอาชีพ ได้แก่ ศักยภาพด้านทรัพยากร ภูมิอากาศ ภูมิประเทศและทำเลที่ตั้ง  ศิลปวัฒนธรรมประเพณีและวิถีชีวิต  และด้านทรัพยากรมนุษย์

จุดมุ่งหมาย

เพื่อให้ผู้เรียนมีคุณลักษณะดังนี้

1. มีความรู้และทักษะในการประกอบอาชีพ สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง มั่งคั่ง
2. ตัดสินใจประกอบอาชีพให้สอดคล้องกับศักยภาพของตนเอง ชุมชน สังคม และสิ่งแวดล้อมอย่างมีคุณธรรมจริยธรรม
3. มีเจตคติที่ดีในการประกอบอาชีพ
4. มีความรู้ความเข้าใจและฝึกทักษะการบริหารจัดการในอาชีพได้อย่างมีประสิทธิภาพ
5. มีโครงการประกอบอาชีพเพื่อใช้เป็นแนวทางในการพัฒนาอาชีพของตนเอง
กลุ่มเป้าหมาย

มี 2 กลุ่มเป้าหมาย คือ
1. ผู้ที่ไม่มีอาชีพที่มีความสนใจ
2. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
ระยะเวลา

จำนวน

60          ชั่วโมง

ภาคทฤษฎี
17  
ชั่วโมง   

ภาคปฏิบัติ
43
 ชั่วโมง   
โครงสร้างหลักสูตร

1.  ช่องทางการประกอบอาชีพ  




จำนวน 8 ชั่วโมง
1.1 ความสำคัญในการประกอบอาชีพผลิตภัณฑ์ธรรมชาติรักษาโรคผิวหนังสุนัข
1.2 การวิเคราะห์ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพ
1.2.1   การลงทุนและแหล่งทุน
1.2.2   ความต้องการของตลาด
1.2.3   พื้นที่/สถานที่ประกอบการ

1.2.4   หลักการตลาด
1.2.5   วิธีการผลิต
1.3 แหล่งเรียนรู้
1.4 ทิศทางการประกอบอาชีพ
1.4.1 ความเสี่ยงจากภัยธรรมชาติ
1.4.2 ความคุ้มค่าในการลงทุน
1.4.3 ความต้องการด้านการตลาด

2. ทักษะการประกอบอาชีพ             
   



จำนวน 30 ชั่วโมง
2.1 ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับผลิตภัณฑ์ธรรมชาติรักษาโรคผิวหนังสุนัข


                                                                                                  

-  ประวัติความเป็นมาของผลิตภัณฑ์ธรรมชาติรักษาโรคผิวหนังสุนัข
2.2  ชนิดของสมุนไพรธรรมชาติรักษาโรคผิวหนังสุนัข     



2.3  ความรู้เบื้องต้นเกี่ยววัสดุอุปกรณ์และการเก็บรักษา
2.3.1  วัสดุอุปกรณ์
2.3.2  การเก็บรักษาอุปกรณ์

2.4  กระบวนการทำผลิตภัณฑ์สมุนไพรรักษาสุนัข       


2.4.1  การคัดเลือกพันธุ์สมุนไพร
2.4.2  เทคนิคในการทำผลิตภัณฑ์


1) ส่วนผสม

2) ขั้นตอนในการสกัดสมุนไพรรักษาสุนัข       


3) การเก็บรักษาผลิตภัณฑ์สมุนไพรรักษาสุนัข     
2.5  บรรจุภัณฑ์ผลิตภัณฑ์สมุนไพรรักษาสุนัข     




3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ                  

จำนวน 10 ชั่วโมง
3.1  การสำรวจและศึกษาแหล่งวัสดุ อุปกรณ์ และใช้ประโยชน์ของแหล่งทรัพยากร และทุนต่างๆ 
3.2  การควบคุมคุณภาพของผลิตภัณฑ์ที่ต้องการ
3.3  ศึกษาข้อมูลการตลาด วิเคราะความต้องการของตลาดในชุมชน
3.4  การคิดต้นทุนการผลิต การกำหนดราคาขาย และการส่งเสริมการขาย

4.  โครงการประกอบอาชีพ                                               

จำนวน 12  ชั่วโมง
4.1  ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพผลิตภัณฑ์ธรรมชาติรักษาโรคผิวหนังสุนัข


4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพผลิตภัณฑ์ธรรมชาติรักษาโรคผิวหนังสุนัข

4.3  องค์ประกอบของโครงการอาชีพผลิตภัณฑ์ธรรมชาติรักษาโรคผิวหนังสุนัข
4.4  การเขียนโครงการประกอบอาชีพผลิตภัณฑ์ธรรมชาติรักษาโรคผิวหนังสุนัข
4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
วิธีการจัดกระบวนการเรียนรู้
1.   จัดทำกิจกรรมสำรวจ และวิเคราะห์ ตนเอง ทรัพยากร อาชีพ และความต้องการของตลาด เพื่อให้ผู้เรียนเห็นช่องทางในการประกอบอาชีพ

2.   จัดกิจกรรมวิเคราะห์ข้อมูล โดยใช้กระบวนคิดเป็น และความเป็นไปได้ รวมทั้งการศึกษาดูงาน เพื่อการตัดสินใจ เลือกประกอบอาชีพ

3.    ฝึกทักษะการประกอบอาชีพ
· เรียนรู้จากวิทยากร
· เรียนรู้ด้วยตนเอง จากสื่อต่าง ๆ แหล่งเรียนรู้ ผู้รู้
· เรียนรู้จากการลงมือปฏิบัติจริง
· เรียนรู้จากภูมิปัญญา ทฤษฎี และ ปฏิบัติ
· เรียนรู้จากกลุ่ม เพื่อแลกเปลี่ยนเรียนรู้

4.    จัดกิจกรรมการเรียนรู้เกี่ยวกับการบริหารจัดการ ในการประกอบอาชีพ การจัดการผลิต และการจัดการตลาด

5.    จัดทำโครงการประกอบอาชีพ การเขียนโครงการ เสนอ อนุมัติโครงการ

6.    ดำเนินการให้ผู้เรียนทำโครงการประกอบอาชีพไปสู่การปฏิบัติจริง

7.    การนิเทศ ติดตามประเมินโครงการของผู้เรียนและให้ข้อเสนอแนะในการปรับปรุงพัฒนา
สื่อการเรียนรู้

1.   เอกสารประกอบการเรียนรู้ เรื่องความรู้เบื้องต้น ผลิตภัณฑ์สมุนไพรรักษาสุนัข     


2.   ภูมิปัญญาท้องถิ่น , สื่อบุคคล , วิทยากรผู้ชำนาญด้านผลิตภัณฑ์สมุนไพรรักษาสุนัข     

3.   เนื้อหาวิชาการทำผลิตภัณฑ์สมุนไพรรักษาสุนัข     


4.   ใบความรู้เรื่องการทำผลิตภัณฑ์สมุนไพรรักษาสุนัข     


5.   พบกลุ่มเพื่อแลกเปลี่ยนเรียนรู้

6.   อุปกรณ์ประกอบการฝึกทักษะอาชีพ
การวัดและประเมินผล
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร
2. การประเมินผลการปฏิบัติงานระหว่างเรียน ความสำเร็จของการปฏิบัติและจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร

1.  มีเวลาเรียนไม่น้อยกว่าร้อยละ 80 


2.  มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60

เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551   ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรผลิตภัณฑ์ธรรมชาติรักษาโรคผิวหนังสุนัข

	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฏี
	ปฏิบัติ

	1.  ช่องทางการประกอบอาชีพผลิตภัณฑ์ธรรมชาติรักษาโรคผิวหนังสุนัข
	1.  สามารถอธิบายบอกความสำคัญของการประกอบอาชีพผลิตภัณฑ์ธรรมชาติรักษาโรคผิวหนังสุนัขได้ 
2.  วิเคราะห์ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพได้แก่
-  ทุนและแหล่งทุน
-  ความต้องการของตลาด
-  พื้นที่/สถานที่ประกอบการ

-  หลักการตลาด
-  วิธีการผลิต
3.  สามารถยกตัวอย่างแหล่งเรียนรู้เกี่ยวกับอาชีพได้
4.  บอกทิศทางการประกอบอาชีพ ได้แก่  ความเสี่ยงจากภัยธรรมชาติ ความคุ้มค่าในการลงทุน และความต้องการด้านการตลาดได้
	1.  ความสำคัญในการประกอบอาชีพผลิตภัณฑ์ธรรมชาติรักษาโรคผิวหนังสุนัข
2.  การวิเคราะห์ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพ
2.1 การลงทุนและแหล่งทุน
2.2 ความต้องการของตลาด
2.3 พื้นที่/สถานที่ประกอบการ

2.4 หลักการตลาด
2.5 วิธีการผลิต
3.  แหล่งเรียนรู้
4.  ทิศทางการประกอบอาชีพ
4.1 ความเสี่ยงจากภัยธรรมชาติ
4.2 ความคุ้มค่าในการลงทุน
4.3 ความต้องการด้านการตลาด
	1.  ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร  สื่ออิเล็กทรอนิกส์  สถานประกอบการ สื่อของจริง  สื่อบุคคลในชุมชน  เพื่อนำข้อมูลมาวิเคราะห์และใช้ในการประกอบอาชีพที่มีความเป็นไปได้ในชุมชน
2.  วิเคราะห์อาชีพผลิตภัณฑ์ธรรมชาติรักษาโรคผิวหนังสุนัขในชุมชนจากข้อมูลต่างๆ 
3.  ศึกษาดูงานผลิตภัณฑ์ธรรมชาติรักษาโรคผิวหนังสุนัขแหล่งเรียนรู้ในชุมชน

4.  ครู ผู้เรียน และผู้รู้ ร่วมกันอภิปรายเกี่ยวกับทิศการประกอบอาชีพผลิตภัณฑ์ธรรมชาติรักษาโรคผิวหนังสุนัขในรูปแบบที่เหมาะสมกับตนเอง เช่น ลูกจ้าง เจ้าของกิจการ ร่วมทุน พ่อค้าคนกลาง ฯลฯ โดยคำนึงความเสี่ยงจากภัยธรรมชาติ ความคุ้มค่าในการลงทุน และความต้องการด้านการตลาดได้


	1
1
-
1

	-
-
5
-
-


	2. ทักษะการประกอบอาชีพ      

	1. อธิบายความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับผลิตภัณฑ์ธรรมชาติรักษาโรคผิวหนังสุนัขได้  
	1.  ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับผลิตภัณฑ์ธรรมชาติรักษาโรคผิวหนังสุนัข
                                                                                                  

-  ประวัติความเป็นมาของผลิตภัณฑ์ธรรมชาติรักษาโรคผิวหนังสุนัข 
	1. ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้  เรื่องความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับผลิตภัณฑ์รักษาโรคผิวหนังสุนัข                     

2.  ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น 
3.  ผู้เรียนสรุปความรู้
	1
	-

	
	1. บอกชนิดของสมุนไพรธรรมชาติรักษาโรคผิวหนังสุนัข     

-  ชุมเห็ดเทศ
-  ใบน้อยหน่า
-  กระเทียม
-  น้ำมันมะพร้าว
-  กำมะถัน
	1.  ชนิดของสมุนไพรธรรมชาติรักษาโรคผิวหนังสุนัข     




	1.ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้  เรื่องชนิดของสมุนไพร                                     
2. ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น 
3. ผู้เรียนสรุปความรู้
	1
	-

	
	1. บอกความรู้เบื้องต้นเกี่ยววัสดุอุปกรณ์และการเก็บรักษา
	1.  ความรู้เบื้องต้นเกี่ยววัสดุอุปกรณ์และการเก็บรักษา
-  วัสดุอุปกรณ์
-  การเก็บรักษาอุปกรณ์
	1. ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้  เรื่องความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับวัสดุอุปกรณ์และการเก็บรักษา
2.  วิทยากรอธิบายการเก็บรักษาวัสดุอุปกรณ์ที่ถูกต้อง
3. ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น 
4. ผู้เรียนสรุปความรู้

	1


	2



	
	1.  บอกกระบวนการทำผลิตภัณฑ์สมุนไพรรักษาสุนัขได้     

-  คัดเลือกพันธุ์สมุนไพร

-  เทคนิคการทำผลิตภัณฑ์รักษาโรคผิวหนังสุนัข                    
-  ส่วนผสมผลิตภัณฑ์รักษาโรคผิวหนังสุนัข                    
-   ขั้นตอนในการสกัดสมุนไพรรักษาสุนัข       

-   การเก็บรักษาผลิตภัณฑ์รักษาโรคผิวหนังสุนัข                    
	1.  กระบวนการทำผลิตภัณฑ์สมุนไพรรักษาสุนัข       


-  การคัดเลือกพันธุ์สมุนไพร
-  เทคนิคในการทำผลิตภัณฑ์

1) ส่วนผสม
2) ขั้นตอนในการสกัดสมุนไพรรักษาสุนัข       

3) การเก็บรักษาผลิตภัณฑ์สมุนไพรรักษาสุนัข     

	1. ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้
เรื่องกระบวนการทำผลิตภัณฑ์รักษาโรคผิวหนังสุนัข
2. วิทยากรอธิบายและสาธิตเกี่ยวกับกระบวนการทำผลิตภัณฑ์รักษาโรคผิวหนังสุนัขจนครบขั้นตอน

3. ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการทำผลิตภัณฑ์รักษาโรคผิวหนัง
4. วิทยากรประเมินผลการใช้ในการผลิตและการเก็บรักษาผลิตภัณฑ์รักษาโรคผิวหนังสุนัข
	2
	20

	
	1.  บอกการบรรจุภัณฑ์ผลิตภัณฑ์สมุนไพรรักษาสุนัข  ได้แก่
-  ความหมายของบรรจุภัณฑ์ 

-  วัสดุที่ใช้บรรจุภัณฑ์ผลิตภัณฑ์รักษาโรคผิวหนังสุนัข                     

-  บรรจุผลิตภัณฑ์รักษาโรคผิวหนังสุนัข                    
	1.  บรรจุภัณฑ์ผลิตภัณฑ์สมุนไพรรักษาสุนัข     
	1. ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้  เรื่องบรรจุภัณฑ์ผลิตภัณฑ์รักษาโรคผิวหนังสุนัข                    
2.  วิทยากรอธิบายและสาธิตเกี่ยวกับการบรรจุภัณฑ์ผลิตภัณฑ์รักษาโรคผิวหนังสุนัข                    
3.  ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการบรรจุผลิตภัณฑ์รักษาโรคผิวหนังสุนัข                    
4.  วิทยากรประเมินผลการบรรจุผลิตภัณฑ์รักษาโรคผิวหนังสุนัขของผู้เรียน

	2
	1

	3.   การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ                  

	1.  อธิบายการสำรวจและศึกษาแหล่งวัสดุ อุปกรณ์ และใช้ประโยชน์ของแหล่งทรัพยากร และทุนต่างๆได้
	1. การสำรวจและศึกษาแหล่งวัสดุ อุปกรณ์ และใช้ประโยชน์ของแหล่งทรัพยากร และทุนต่างๆ 
	1. ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้  เรื่อง แหล่งวัสดุ อุปกรณ์ และใช้ประโยชน์ของแหล่งทรัพยากร และทุนต่างๆ
2. วิทยากรอธิบายแหล่งวัสดุ อุปกรณ์ และใช้ประโยชน์ของแหล่งทรัพยากร และทุนต่างๆ
3.  ผู้เรียนฝึกสำรวจและศึกษาแหล่งวัสดุ อุปกรณ์ และใช้ประโยชน์ของแหล่งทรัพยากร และทุนต่างๆได้

3. ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น 
4. ผู้เรียนสรุปความรู้   
	1
	2

	
	1.  สามารถควบคุมคุณภาพของผลิตภัณฑ์ที่ต้องการ

	1.  การควบคุมคุณภาพของผลิตภัณฑ์รักษาโรคผิวหนังสุนัข

	1. ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้  เรื่องการควบคุมคุณภาพของผลิตภัณฑ์รักษาโรคผิวหนังสุนัข
2. วิทยากรอธิบายการควบคุมคุณภาพของผลิตภัณฑ์รักษาโรคผิวหนังสุนัข
3. ผู้เรียนฝึกปฎิบัติการควบคุมคุณภาพของผลิตภัณฑ์รักษาโรคผิวหนังสุนัข
4.  ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น 
5.  ผู้เรียนสรุปความรู้   
	0.5
	0.5

	
	1.  บอกวิธีการศึกษาข้อมูลการตลาด และสามารถวิเคราะห์ความต้องการของตลาดในชุมชน

	1. การตลาด วิเคราะห์ความต้องการของตลาดในชุมชน
	1. ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้  เรื่องการการตลาด วิเคราะห์ความต้องการของตลาดในชุมชน
2.  ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น 
3.  ผู้เรียนฝึกวิเคราะห์ความต้องการของตลาด

4.  ผู้เรียนสรุปความรู้   
	0.5
	0.5

	
	1.  สามารถคิดต้นทุนการผลิตได้ เช่น บัญชีรายรับ-รายจ่าย 
2.  สามารถกำหนดราคาขายที่เหมาะสมได้
3.  ส่งเสริมการขายได้ เช่น การประชาสัมพันธ์ การจัดร้าน 

	1.  การคิดต้นทุนการผลิต การกำหนดราคาขาย และการส่งเสริมการขาย
	1. ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้  เรื่อง คิดต้นทุนการผลิต การกำหนดราคาขาย และการส่งเสริมการขาย
2. วิทยากรอธิบายและสาธิตคิดต้นทุนการผลิต กำหนดราคาขาย และส่งเสริมการขาย
3.  ผู้เรียนฝึกการคิดคิดต้นทุนการผลิต กำหนดราคาขาย และส่งเสริมการขาย
4. ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น 
5. ผู้เรียนสรุปความรู้  
	1
	4

	4. โครงการประกอบอาชีพ

	1. เพื่อให้ผู้เรียนบอกความสำคัญของโครงการอาชีพผลิตภัณฑ์สมุนไพรรักษาโรคผิวหนังสุนัขได้ 
2. เพื่อให้ผู้เรียนบอกประโยชน์ของโครงการอาชีพผลิตภัณฑ์สมุนไพรรักษาโรคผิวหนังสุนัขได้
3.  เพื่อให้ผู้เรียนบอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพผลิตภัณฑ์สมุนไพรรักษาโรคผิวหนังสุนัขได้
4.  เพื่อให้ผู้เรียนอธิบายองค์ประกอบของโครงการอาชีพผลิตภัณฑ์สมุนไพรรักษาโรคผิวหนังสุนัขได้
	1. ความสำคัญของโครงการอาชีพผลิตภัณฑ์สมุนไพรรักษาโรคผิวหนังสุนัข
2. ประโยชน์ของโครงการอาชีพผลิตภัณฑ์สมุนไพรรักษาโรคผิวหนังสุนัข
3. องค์ประกอบของโครงการอาชีพผลิตภัณฑ์สมุนไพรรักษาโรคผิวหนังสุนัข
4.  การเขียนโครงการอาชีพผลิตภัณฑ์สมุนไพรรักษาโรคผิวหนังสุนัข 
5.  การประเมินความเหมาะสมและความสอดคล้องของโครงการอาชีพ 
	1. ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้  เรื่องความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ และองค์ประกอบของโครงการอาชีพผลิตภัณฑ์สมุนไพรรักษาโรคผิวหนังสุนัข 

2.  ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น 
3.  ผู้เรียนสรุปความรู้

4. ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้  เรื่องการเขียนโครงการอาชีพผลิตภัณฑ์สมุนไพรรักษาโรคผิวหนังสุนัข 
5.  ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น 
6. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการเขียนโครงการอาชีพผลิตภัณฑ์สมุนไพรรักษาโรคผิวหนังสุนัข
7. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพผลิตภัณฑ์สมุนไพรรักษาโรคผิวหนังสุนัข
8.  วิทยากรประเมินโครงการอาชีพผลิตภัณฑ์สมุนไพรรักษาโรคผิวหนังสุนัข แล้วให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
9. ให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเองเพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	3
	9


หลักสูตรการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์
จำนวน   60  ชั่วโมง 

กลุ่มวิชาอาชีพอุตสาหกรรม 

ความเป็นมา  


ปัจจุบัน  ความนิยมในการถ่ายภาพแพร่หลายในกลุ่มคนทั่วไป  เนื่องจากกล้องถ่ายรูปมีราคาถูกลงและสะดวกต่อการใช้งาน โดยการเก็บรักษาภาพถ่ายให้คงทนสวยงามสามารถทำได้หลายวิธี ซึ่งการเคลือบด้วยน้ำยาหรือที่เรียกว่าการเคลือบวิทยาศาสตร์   ก็เป็นอีกวิธีหนึ่งที่นิยมโดยทั่วไปเพราะมีความสวยงาม     ราคาไม่แพง  สามารถเก็บรักษาภาพถ่ายให้มีคุณภาพคงทนไม่เสียหายง่าย   การเคลือบวิทยาศาสตร์หรือที่เรียกกันโดยทั่วไปว่า  “ การทำกรอบรูปวิทยาศาสตร์ ” นั้น สามารถประกอบเป็นอาชีพได้ทุกพื้นที่โดยเฉพาะในแหล่งที่มีมหาวิทยาลัย   วิทยาลัย  หรือแหล่งท่องเที่ยวต่างๆ  และมีการถ่ายภาพในวาระสำคัญ หรือในโอกาสพิเศษอยู่เสมอ  การเก็บภาพถ่ายดังกล่าวในรูปของการเคลือบวิทยาศาสตร์จะทำให้เก็บรักษาภาพได้เป็นเวลานานคุณสมบัติของภาพไม่เปลี่ยนแปลง  นอกจากนี้ประชาชนนิยมนำภาพที่มีคุณค่าต่างๆไปจัดใส่กรอบเคลือบวิทยาศาสตร์  เพื่อมอบแด่  พี่น้อง  เพื่อนฝูง  และบุคคลที่เคารพนับถือ  ในโอกาสต่างๆตลอดทั้งปี  เช่น  รับปริญญา  แต่งงาน  อุปสมบท ขึ้นบ้านใหม่ เกษียณอายุ  ฯลฯ  การทำกรอบรูปวิทยาศาสตร์มีขั้นตอนไม่ยุ่งยากใช้วัสดุอุปกรณ์ไม่มาก  ต้นทุนต่ำ ขึ้นอยู่กับคุณภาพชิ้นงาน  หากมีความประณีต สวยงาม ทันสมัย ราคาไม่แพงเกินไปและคงทนไม่แตกร้าว ก็จะสามารถประกอบเป็นอาชีพเสริมได้


ในปัจจุบันอาชีพการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์มีผู้ทำกันไม่มากนัก เพราะการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์เป็นวิชาชีพอีกวิชาชีพหนึ่ง ที่สามารถเรียนรู้ได้โดยใช้เวลาศึกษาและฝึกปฏิบัติไม่นานนักก็สามารถประกอบเป็นอาชีพได้ โดยสามารถทำเป็นงานอดิเรก หรือเป็นอาชีพเสริมเพื่อเพิ่มรายได้ให้แก่ครอบครัวได้เป็นอย่างดี การจัดการเรียนรู้เน้นการฝึกปฏิบัติจริง การจัดประเมินผลสอดคล้องกับกลุ่มเป้าหมายมีการประเมินความรู้ความสามารถ และสร้างผลิตภัณฑ์เป็นอาชีพการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์ได้อย่างมั่นคงและยั่งยืน
หลักการของหลักสูตร

หลักสูตรการศึกษาอาชีพการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์เพื่อการมีงานทำ มีกลักการจัดการเรียนรู้ดังนี้

1. เน้นคุณภาพของผลงาน ซึ่งต้องมีความคงทน สวยงาม ประณีต เป็นหลัก
2. เน้นการฝึกปฏิบัติจริงเพื่อให้ผู้เรียนเกิดความรู้ ความเข้าใจ และสามารถนำไปประกอบอาชีพได้ให้เกิดรายได้ที่มั่นคง มั่งคั่ง และยั่งยืนในอาชีพ
3.  มุ่งเน้นการฝึกปฏิบัติเพื่อให้เกิดทักษะ  สามารถนำไปประกอบอาชีพได้
4.  มุ่งเน้น  คุณธรรมจริยธรรม และความรับผิดชอบต่อลูกค้าเป็นสำคัญ
จุดหมาย  

1. เพื่อเพิ่มพูนความรู้ประสบการณ์และทักษะทางด้านอาชีพการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์ 
2. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถเห็นช่องทางในการนำไปประกอบอาชีพอิสระด้วยตนเองได้ 
3. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถนำความรู้ที่ได้ไปถ่ายทอดแก่บุคคลอื่นได้ 
4. เพื่อให้ผู้เรียนรู้จักใช้เวลาว่างให้เกิดประโยชน์ 
5. ผู้เรียนมีความรู้ ความสามารถและปฏิบัติงานอาชีพการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์ได้
6. ผู้เรียนมีคุณธรรมจริยธรรมในการประกอบอาชีพ
7. ให้ผู้เรียนมีความสามารถในการประกอบอาชีพ  ให้สอดคล้องกับความสนใจ  ความถนัดและ
ตามทันความเปลี่ยนแปลงทางเศรษฐกิจ  สังคม  และการเมือง 
กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน

1.   ผู้ที่ไม่มีอาชีพ

2.   ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
ระยะเวลา   จำนวน  60  ชั่วโมง

โครงสร้างหลักสูตร

1. ช่องการประกอบอาชีพการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์
จำนวน   8   ชั่วโมง

1.1  ความสำคัญของประกอบอาชีพการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์
1.2  ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์
1.2.1   ความต้องการของตลาด
1.2.2   การคำนวณต้นทุน  ราคาขาย

1.2.3   การจัดหาวัสดุ อุปกรณ์
1.2.4   การส่งเสริมการขาย
1.3  แหล่งเรียนรู้/ภูมิปัญญาท้องถิ่น







1.4  ทิศทางการประกอบอาชีพ

- พัฒนาผลิตภัณฑ์กรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์ให้เป็นรูปแบบต่างๆ รูปหัวใจ  รูปการ์ตูน ฯลฯ  เป็นของขวัญ/ของฝาก/ของที่ระลึก
2.  ทักษะการประกอบอาชีพการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์    จำนวน   30   ชั่วโมง
2.1  ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการใช้สารเคมีและการป้องกันอันตราย  

2.2  ความรู้เกี่ยวกับศิลปะเบื้องต้น  

2.2.1  ทฤษฎีสี

2.2.2   การจัดวางองค์ประกอบ

2.2.3  การออกแบบศิลปะ
 

2.3  ขั้นเตรียมการประกอบอาชีพการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์


2.1.1  เตรียมคน

2.1.2  เตรียมสถานที่


1) พื้นที่สำหรับเตรียมการผลิตกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์


2) เตรียมพื้นที่สำหรับจัดเก็บผลิตภัณฑ์กรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์
      2.1.3  เตรียมวัสดุอุปกรณ์


-  วัสดุสำหรับผลิตกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์
      2.1.4  เตรียมวัตถุดิบการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์
2.4  ขั้นตอนการฝึกทักษะการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์

2.4.1 การออกแบบผลิตภัณฑ์รูปแบบต่างๆ


2.4.2  การวัดขนาดไม้อัดและพื้นที่ติดรูป


2.4.3  การติดรูปภาพ


2.4.4  การติดกระดาษลายหน้า


2.4.5  การติดขอบทองแต่งรูป


2.4.6  การเตรียมชิ้นงานเพื่อเทน้ำยาเรซิ่น


2.4.7  การตกแต่งงานขั้นสุดท้าย
2.5 ขั้นบรรจุหีบห่อและดูแลรักษา

3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ


จำนวน   10   ชั่วโมง 

3.1  ทุน









3.1.1  การหาแหล่งทุน

3.1.2  การระดมทุน
3.2  การบริหารจัดการ






      

3.2.1  อุตสาหกรรมในครอบครัว


           -  ความหมายและความสำคัญ
      

3.2.2  วิสาหกิจชุมชน


           -  ความหมายและความสำคัญ


           -  ความแตกต่างของอุตสาหกรรมในครอบครัวกับวิสาหกิจชุมชน
      

3.2.3  การวางแผนการผลิต


          -  การเตรียมวัสดุในการผลิต



          -  การสำรวจความต้องการของตลาด


3.2.4  การจัดทำบัญชี


         -  บัญชีรายรับรายจ่าย


        -  บัญชีต้นทุน


        -  บัญชีกำไรขาดทุน
 3.3  การตลาด







      

      -  ลูกค้า

     

      -  การขนส่ง ,  การกระจายสินค้า
     

      -  การคำนวณต้นทุน  ราคาขาย  กำไร

       3.4  การประชาสัมพันธ์


        3.4.1  การบริหารจัดการการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์





 3.4.2  การลดต้นทุนในการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์


 3.4.3  การวางแผนการผลิตกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์
4.  โครงการประกอบอาชีพ




จำนวน   12   ชั่วโมง

4.1  ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์

4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์
4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์
4.4  การเขียนโครงการการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์




4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการ การทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์
การจัดกระบวนการเรียนรู้
หลักสูตรการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์ เป็นหลักสูตรที่เน้นให้ผู้เรียนที่ผ่านการจัดกระบวนการเรียนรู้จากวิทยากรสามารถนำไปปฏิบัติได้จริง เมื่อจบหลักสูตรสามารถนำความรู้ที่ได้ไปฝึกทำผลิตภัณฑ์ให้เกิดความชำนาญ โดยฝึกหัดทำจากรูปภาพของตัวเองและคนในครอบครัวและสามารถนำไปประกอบอาชีพได้โดยใช้วิธีการจัดกระบวนการเรียนรู้ดังนี้

1. การศึกษาดูงานจากสถานที่จริง
2. การฝึกปฏิบัติร่วมกับวิทยากร

3. การบรรยาย 
4. การสาธิต
1) ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร/ภูมิปัญญาเพื่อเรียนรู้เทคนิคต่าง ๆ เพิ่มเติม
2) แลกเปลี่ยนเรียนรู้
3) ฝึกปฏิบัติจริงในสถานประกอบการ
สื่อการเรียนรู้
1. สื่อเอกสารความรู้ด้านการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์
2. สื่ออิเล็กทรอนิกส์  เช่น  VCD

3. ผู้รู้ / ภูมิปัญญา

4. วัสดุที่นำมาใช้ในการฝึกปฏิบัติ
5. ตัวอย่างกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์แบบต่างๆ

การวัดและประเมินผล

1. การทดสอบความรู้ด้านทฤษฎี   ก่อนการเรียนรู้   ระหว่างการเรียน  และหลังจบการเรียนรู้
2. การสังเกตพฤติกรรมมีส่วนร่วม
3. การประเมินผลการปฏิบัติได้จริง
4. การประเมินผลงานในเชิงประจักษ์
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียนและฝึกปฏิบัติตามหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตรไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
3. สามารถจำหน่ายชิ้นงานได้อย่างน้อย ร้อยละ 70   ของชิ้นงานที่ผลิต
4. แผนธุรกิจผ่านการประเมินความเป็นไปได้
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตร ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์

	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1.  ช่องทางการประกอบอาชีพ 
	1.1 ให้สามารถอธิบายถึงความสำคัญของการประกอบอาชีพและวิธีการเพิ่ม มูลค่าของผลิตภัณฑ์ได้
1.2 สามารถอธิบายความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์ได้
1.3 ให้สามารถบอกแหล่งการเรียนรู้/ ภูมิปัญญาด้านต่าง ๆ ที่เกี่ยวข้องกับการตัดสินใจประกอบอาชีพการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์
1.4 บอกทิศทางการประกอบอาชีพและพัฒนาผลิตภัณฑ์


	1.1  ความสำคัญของประกอบอาชีพการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์
1.2  ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์
   1.2.1   ความต้องการของตลาด
   1.2.2   การคำนวณต้นทุน  ราคาขาย

   1.2.3   การจัดหาวัสดุ อุปกรณ์
   1.2.4   การส่งเสริมการขาย
1.3  แหล่งเรียนรู้/ภูมิปัญญาท้องถิ่น
1.4  ทิศทางการประกอบอาชีพและพัฒนาผลิตภัณฑ์
	1.1 ศึกษาข้อมูลเอกสาร แหล่งเรียนรู้ ภูมิปัญญาเกี่ยวกับการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์ เพื่อเป็นข้อมูลในการประกอบอาชีพการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์
1.2 แลกเปลี่ยนเรียนรู้ภายในกลุ่มและสรุป       องค์ความรู้
1.3 ครู ผู้เรียน และผู้รู้ ร่วมกันอภิปรายความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์และทิศทางความก้าวหน้า และพัฒนาอาชีพการประกอบอาชีพการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์ เช่น การประกอบกิจการความต้องการของตลาด  การต่อยอดพัฒนาผลิตภัณฑ์ ฯลฯ โดยคำนึงถึงความเสี่ยงจากภัยธรรมชาติความคุ้มค่า และความต้องการของตลาด
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	2.  ทักษะการประกอบอาชีพ 
	2.1 ให้สามารถอธิบายขั้นตอนของการเตรียมการประกอบอาชีพกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์

2.2 ให้สามารถบอกวิธีการเตรียมวัสดุอุปกรณ์/อัตราส่วนการผสมน้ำยาที่ใช้ในการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์ได้
2.3 ให้สามารถฝึกปฏิบัติการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์ตามกระบวนการและขั้นตอนได้และนำเทคนิคความรู้ที่มีผลิตกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์ในรูปร่างต่าง ๆ ได้
2.4  สามารถออกแบบการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์รูปแบบต่างๆได้อย่างหลากหลาย
	2.1  ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการใช้สารเคมีและการป้องกันอันตราย  

2.2  ความรู้เกี่ยวกับศิลปะเบื้องต้น  
2.2.1  ทฤษฎีสี
2.2.2   การจัดวางองค์ประกอบ
2.2.3  การออกแบบศิลปะ
 

2.3  ขั้นเตรียมการประกอบอาชีพการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์
2.1.1  เตรียมคน
2.1.2  เตรียมสถานที่
1) พื้นที่สำหรับเตรียมการผลิตกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์
2) เตรียมพื้นที่สำหรับจัดเก็บผลิตภัณฑ์กรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์
2.1.3  เตรียมวัสดุอุปกรณ์
-  วัสดุสำหรับผลิตกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์
2.1.4  เตรียมวัตถุดิบการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์
2.4  ขั้นตอนการฝึกทักษะการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์
2.4.1 การออกแบบผลิตภัณฑ์รูปแบบต่างๆ
2.4.2  การวัดขนาดไม้อัดและพื้นที่ติดรูป
2.4.3  การติดรูปภาพ
2.4.4  การติดกระดาษลายหน้า
2.4.5  การติดขอบทองแต่งรูป
2.4.6  การเตรียมชิ้นงานเพื่อเทน้ำยาเรซิ่น
2.4.7  การตกแต่งงานขั้นสุดท้าย
2.5  ขั้นบรรจุหีบห่อและดูแลรักษา
 (ใบความรู้การทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์ในภาคผนวก)
	2.1 จัดให้ผู้เรียนศึกษาเอกสารเกี่ยวกับการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์
2.2วิทยากรบรรยายพร้อมสาธิตวิธีการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์

2.3 อภิปรายและเปลี่ยนเรียนรู้กลุ่ม
2.4 ผู้เรียนฝึกปฏิบัติจริง

2.5 จัดผู้เรียนไปศึกษาดูงานในแหล่งเรียนรู้สถานประกอบการ พร้อมจดบันทึก
2.6 ดำเนินการวัดและประเมินผลตามหลักสูตร
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	3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ
	3.1  ผู้เรียนสามารถบอกแหล่งทุน / ระดมทุนได้
3.2  ผู้เรียนสามารถอธิบายการบริหารจัดการดำเนินงานอาชีพในรูปแบบครอบครัว/วิสาหกิจชุมชนได้
3.3  ผู้เรียนสามารถทำบัญชี  คิดต้นทุน  การตั้งราคาขายได้
3.4  ผู้เรียนสามารถบอกแหล่งจำหน่ายการกระจายสินค้า
3.5  ให้สามารถบอกวิธีการ/ ช่องทางการประชาสัมพันธ์สินค้าได้

	3.1  ทุน

     3.1.1  การหาแหล่งทุน
     3.1.2  การระดมทุน
3.2  การบริหารจัดการ

     3.2.1  อุตสาหกรรมในครอบครัว
           -  ความหมายและความสำคัญ
     3.2.2  วิสาหกิจชุมชน
          1)  ความหมายและความสำคัญ
          2)  ความแตกต่างของอุตสาหกรรมในครอบครัวกับวิสาหกิจชุมชน
    3.2.3  การวางแผนการผลิต
         1)  การเตรียมวัสดุในการผลิต

         2)  การสำรวจความต้องการของตลาด
     3.2.4  การจัดทำบัญชี
        1)  บัญชีรายรับรายจ่าย
        2)  บัญชีต้นทุน
        3)  บัญชีกำไรขาดทุน
 3.3  การตลาด



        1)  ลูกค้า

        2)  การขนส่ง ,  การกระจายสินค้า
        3)  การคิดต้นทุน  การตั้งราคา
  3.4  การประชาสัมพันธ์


3.4.1  การบริหารจัดการการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์
3.4.2  การลดต้นทุนในการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์
     3.4.3  การวางแผนการผลิตกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์
	3.1 ศึกษาดูงานสถานประกอบการทางการประกอบอาชีพการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์ ศึกษาประเด็น การควบคุมคุณภาพการผลิต และการตลาด
3.2 วิทยากร/ภูมิปัญญาให้ความรู้เกี่ยวกับการบริหารจัดการการตลาด การประกอบอาชีพ การทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์
3.3 ฝึกปฏิบัติจัดทำ แผนการกระจายสินค้า และการประชาสัมพันธ์
3.4 ฝึกปฏิบัติการจดบันทึกต้นทุนกำไร และศึกษาสภาวะการแข่งขันในตลาดการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์
3.5 นำเสนอผลการฝึกปฏิบัติ เพื่อแลกเปลี่ยนเรียนรู้กับกลุ่ม
3.6 วิทยากร/ภูมิปัญญา ให้คำแนะนำ เสนอแนะ

3.7 สรุปองค์ความรู้ เรื่องช่องทางการประกอบอาชีพ ทักษะการประกอบอาชีพ และการบริหารจัดการ การทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์ เพื่อเตรียมเสนอโครงการและแผนการประกอบอาชีพการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์
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	4. โครงการประกอบอาชีพ
	4.1 บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้
4.2 บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้

4.3 บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.4 อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.5 อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.6 เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้
4.7 ตรวจสอบและประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้
	4.1  ความสำคัญของโครงการอาชีพ
4.2  ประโยชน์ของโครงการอาชีพการ
4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

4.4  การเขียนโครงการอาชีพ

4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ 
	4.1  จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
4.2  จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง  
4.3  จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ             
4.4  กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
4.5  จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
4.6  กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
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หลักสูตรการผลิตและแปรรูปกระดาษสา
จำนวน  60 ชั่วโมง 

กลุ่มวิชาอาชีพอุตสาหกรรม 

ความเป็นมา


ต้น “สา” เป็นต้นไม้ที่ขึ้นอยู่ในบริเวณเขตพื้นที่ภาคเหนืออยู่จำนวนมาก ได้แก่ พื้นที่ในจังหวัดเชียงใหม่ แพร่ น่าน ลำปาง สุโขทัย ประกอบกับภูมิปัญญาที่มีอยู่ในท้องถิ่น จึงได้คิดผลิตกระดาษโดยใช้เส้นใยพืชจากธรรมชาติ จนสามารถสร้างกระดาษสาใช้งานในครัวเรือนทั่วไป ต่อมาจึงมีการคิดค้นเพิ่มมูลค่าของกระดาษสา โดยใช้วิธีแปรรูปนำไปตกแต่งหรือเป็นส่วนประกอบของอุปกรณ์ต่างๆเช่น กรอบรูปจากกระดาษสา กล่องทิชชู่กระดาษสา ถุงกระดาษสาเอนกประสงค์ เชือกจากกระดาษสา และอื่นๆอีกมากมาย ส่งผลให้สามารถเพิ่มรายได้ให้กับประชาชนกลุ่มอาชีพที่มีการแปรรูปผลิตภัณฑ์กระดาษสามาเป็นเวลานาน และในปัจจุบันแนวโน้มการขายผลิตภัณฑ์ที่ทำด้วยมือหรืองาน “Handmade” นั้น มีแนวโน้มที่สูงขึ้นเรื่อยๆ  

สำนักงาน กศน. เป็นหน่วยงานภาครัฐที่มีหน้าที่จัดการศึกษานอกระบบ และการศึกษาตามอัธยาศัยให้กับประชาชนที่พลาดโอกาสทางการศึกษา ได้มองเห็นความสำคัญและช่องทางในการขยายอาชีพการผลิตและแปรรูปกระดาษสา ให้กับประชาชนที่ต้องการมีรายได้  ประกอบกับทางกระทรวงศึกษาธิการ ได้กำหนดนโยบายการจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำ ให้สถานศึกษาได้จัดการเรียนการสอนให้กับประชาชน เพื่อเป็นทางเลือกอีกทางหนึ่งสำหรับประชาชนให้สามารถนำไปปฏิบัติได้จริงและนำไปเป็นอาชีพเพิ่มรายได้ให้กับครอบครัวและชุมชนได้ สำนักงาน กศน. จึงมีแนวคิดจัดกระบวนการ พัฒนาหลักสูตรการผลิตและแปรรูปกระดาษสา ให้เป็นองค์ความรู้ แนวทาง ที่เป็นกลางในการจัดการศึกษาตามนโยบายดังกล่าวต่อไป
หลักการของหลักสูตร

การจัดการศึกษาเพื่อการพัฒนาอาชีพการผลิตและแปรรูปกระดาษสา เพื่อการมีงานทำ กำหนดหลักการไว้ดังนี้
1. เป็นหลักสูตรที่เน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่างๆ ห้าด้าน ได้แก่ ศักยภาพของทรัพยากรธรรมชาติในแต่ละพื้นที่ ศักยภาพของพื้นที่ตามลักษณะภูมิอากาศ ศักยภาพภูมิประเทศและทำเลที่ตั้งของแต่ละประเทศ ศักยภาพของศิลปะ วัฒนะธรรม ประเพณี และวิถีชีวิตของแต่ละพื้นที่และศักยภาพของทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่
2. มุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมีคุณภาพทั่วถึงและเท่าเทียมกัน สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง และเป็นบุคคลที่มีวินัยเปี่ยมไปด้วยคุณธรรม จริยธรรม มีจิตสำนึกความรับผิดชอบต่อตนเอง ผู้อื่น และสังคม
3. ส่งเสริมให้มีความร่วมมือในการดำเนินงานการจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำร่วมกับภาคีเครือข่าย
4. เน้นการฝึกปฏิบัติจริงเพื่อให้ผู้เรียนเกิดความรู้ ความเข้าใจ และสามารถนำไปประกอบอาชีพได้ให้เกิดรายได้ที่มั่นคง มั่งคั่ง และยั่งยืนในอาชีพ
5. ส่งเสริมให้มีการเทียบโอนความรู้และประสบการณ์เข้าสู่หลักสูตรการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551

จุดมุ่งหมายของหลักสูตร  
1. เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ ความเข้าใจ และฝึกทักษะการผลิตกระดาษสาพร้อมทั้งวิธีแปรรูปให้เป็นผลิตภัณฑ์ สร้างมูลค่าเพิ่ม
2. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถจัดทำโครงการประกอบอาชีพ ซึ่งส่งผลให้มองเห็นช่องทางและตัดสินใจประกอบอาชีพ การผลิตกระดาษสา ที่สอดคล้องกับศักยภาพตนเอง ชุมชน และสิ่งแวดล้อม จนสามารถสร้างรายได้ที่มั่นคงได้
3. เพื่อให้ผู้เรียน มีคุณธรรม จริยธรรม และจิตสำนึกความรับผิดชอบต่อตนเอง ชุมชนและสังคม
กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน

1.   ผู้ที่ไม่มีอาชีพ

2.   ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
ระยะเวลา   จำนวน 60 ชั่วโมง

โครงสร้างหลักสูตร

1.  ช่องทางการประกอบอาชีพการผลิตและแปรรูปกระดาษสา 
จำนวน 11 ชั่วโมง
1.1 รู้จักต้นสา กระดาษสา และอาชีพการผลิตกระดาษสา 

1.2 แนวโน้มการประกอบอาชีพการผลิตและแปรรูปกระดาษจากใยพืช
1.2.1 ความต้องการของตลาด
1.2.2 การใช้แรงงาน
1.2.3 การจัดหาวัสดุ อุปกรณ์และวัตถุดิบ
1.2.4 การเลือกทำเลที่ตั้ง
1.3 แหล่งเรียนรู้/ภูมิปัญญาในท้องถิ่น

1.4 บอกทิศทางการประกอบอาชีพ

2.  ทักษะอาชีพการผลิตและแปรรูปกระดาษสา 


จำนวน 25 ชั่วโมง
 2.1 ขั้นตอนการเตรียมการก่อนการประกอบอาชีพ
2.1.1 สถานที่
2.1.2 จัดสร้างอุปกรณ์ ได้แก่ เฟรมกระดาษสา

2.1.3 การเลือกสารเคมีที่ปลอดภัยไม่เป็นพิษต่อสิ่งแวดล้อม
2.2 ขั้นตอนการผลิตแผ่นกระดาษสา

2.2.1 การเตรียมวัตถุดิบ ได้แก่ การคัดเลือกวัตถุดิบ การคัด การแช่น้ำ การต้มการล้าง

2.2.2 การทำให้เป็นเยื่อ
2.2.3 การทำเป็นแผ่นกระดาษ
2.2.4 การลอกแผ่นกระดาษ และตกแต่งเพิ่มเติม
2.3 ขั้นตอนการแปรรูปเพื่อเพิ่มรายได้
2.3.1 การประดิษฐ์ดอกไม้จากกระดาษสา

2.3.2 ซองจดหมายและซองใส่การ์ดในงานพิธีต่างๆ
2.3.3 สมุดบันทึกจากกระดาษสา
2.3.4 กรอบรูปกระดาษสา
2.3.5 กล่องใส่ของกระดาษสา
2.3.6 โคมไฟกระดาษสา
2.3.7 ถุงกระดาษสาเอนกประสงค์
2.3.6 เชือกจากเศษกระดาษสาที่เหลือจากการแปรรูป
3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการผลิตและแปรรูปกระดาษสา
                  









จำนวน 12 ชั่วโมง
3.1 การบริหารจัดการการผลิตและแปรรูปผลิตภัณฑ์
3.1.1  การจัดการควบคุม ปริมาณ คุณภาพการผลิตและแปรรูป
3.1.2  การลดต้นทุน

3.1.3  การวางแผนการผลิต

3.2  การจัดการการตลาด



3.2.1 การทำฐานข้อมูลลูกค้า
3.2.2 การประชาสัมพันธ์ สร้างแบรนด์โลโก้เพื่อเพิ่มมูลค่า

3.2.3 การนำสินค้าเข้าสู่กระบวนการมาตรฐานสินค้า 
3.2.4 การจำหน่ายผลิตภัณฑ์
3.2.5 การทำบัญชี รายรับ – รายจ่าย

3.2.6  การวางแผนการตลาด

3.3  การจัดการความเสี่ยง









3.3.1  การวิเคราะห์และควบคุมความเสี่ยง


     
1)  ระยะเวลาการผลิตกับการจำหน่าย



      
2)  ราคาขาย



      
3)  คู่แข่งขัน


.3.2 การวางแผนการจัดการความเสี่ยง
3.4  การวางแผนการดำเนินงาน 

4.  การจัดทำโครงการประกอบอาชีพ 




จำนวน 12 ชั่วโมง
4.1  ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพ

4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพ
4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

4.4  การเขียนโครงการ




4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการ
 การจัดกระบวนการเรียนรู้

หลักสูตรการผลิตและแปรรูปกระดาษสา เป็นหลักสูตรที่เน้นให้ผู้เรียนได้เรียนรู้จากประสบการณ์ตรงด้วยการปฏิบัติจริง โดยมีวิทยากรอาชีพเป็นผู้ชี้แนะและจัดกระบวนการเรียนรู้พร้อมกับครูผู้สอน โดยมีการจัดกระบวนการเรียนรู้ดังนี้

1. การศึกษาดูงานจากสถานที่จริง บรรยาย และสาธิตอาชีพ

2. การฝึกปฏิบัติร่วมกับวิทยากร และให้ผู้เรียนฝึกฝนด้วยตนเองจนเกิดทักษะ
3. ทดสอบทักษะที่ได้รับการฝึกฝน
4. จัดสร้างโครงการเพื่อต่อยอดอาชีพ

สื่อการเรียนรู้
1. สื่อเอกสารใบความรู้ในการบรรยายและสาธิตอาชีพ

2. สื่ออิเล็กทรอนิกส์ Power Point, VCD
3. ผู้รู้/ภูมิปัญญา
4. วัตถุดิบอุปกรณ์ในอาชีพที่มีการใช้จริง

การวัดและประเมินผล
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร
2. การประเมินผลงานระหว่างเรียนจาการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ และจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551   ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรการผลิตและแปรรูปกระดาษสา 
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1.4 ครู ผู้เรียน และผู้รู้ ร่วมกันอภิปรายเกี่ยวกับทิศการประกอบอาชีพในรูปแบบที่เหมาะสมกับตนเอง เช่น ลูกจ้าง เจ้าของกิจการ ร่วมทุน ฯลฯ โดยคำนึงศักยภาพ  5  ด้าน  ได้แก่  ศักยภาพทรัพยากรธรรมชาติในแต่ละพื้นที่  ศักยภาพของพื้นที่ตามลักษณะภูมิอากาศ  ศักยภาพของภูมิประเทศ   และทำเลที่ตั้งของแต่ละประเทศ  ศักยภาพของศิลปะ  วัฒนธรรมประเพณีและวิถีชีวิตของแต่ละพื้นที่ และศักยภาพของทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่
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	2.  ทักษะการประกอบอาชีพการผลิตและแปรรูปกระดาษสา 
	2.1 เพื่อเตรียม สถานที่ อุปกรณ์ และเคมีภัณฑ์ ในการประกอบอาชีพการผลิตและแปรรูปกระดาษสา 
2.2 เพื่อผลิตแผ่นกระดาษสาที่ถูกต้องตามขั้นตอนที่ได้มาตรฐานตามท้องตลาด
2.3 เพื่อเพิ่มมูลค่าของผลิตภัณฑ์ด้วยการแปรรูปเป็นผลิตภัณฑ์ใหม่
	2.1 ขั้นตอนการเตรียมการก่อนการประกอบอาชีพ
    2.1.1 สถานที่
    2.1.2 จัดสร้างอุปกรณ์ ได้แก่ เฟรมกระดาษสา

    2.1.3 การเลือกสารเคมีที่ปลอดภัยไม่เป็นพิษต่อสิ่งแวดล้อม
2.2 ขั้นตอนการผลิตแผ่นกระดาษสา

    2.2.1 การเตรียมวัตถุดิบ ได้แก่ การคัดเลือกวัตถุดิบ การคัด การแช่น้ำ การต้ม การล้าง

    2.2.2 การทำให้เป็นเยื่อ
    2.2.3 การทำเป็นแผ่นกระดาษ
    2.2.4 การลอกแผ่นกระดาษ และตกแต่งเพิ่มเติม
2.3 ขั้นตอนการแปรรูปเพื่อเพิ่มรายได้
    2.3.1 การประดิษฐ์ดอกไม้จาก                กระดาษสา

    2.3.2 ซองจดหมายและซองใส่การ์ดในงานพิธีต่างๆ

    2.3.3 สมุดบันทึกจากกระดาษสา
    2.3.4 กรอบรูปกระดาษสา

    2.3.5 กล่องใส่ของกระดาษสา

    2.3.6 โคมไฟกระดาษสา
    2.3.7 ถุงกระดาษสาเอนกประสงค์
    2.3.8 เชือกจากเศษกระดาษสาที่เหลือจากการแปรรูป
	2.1 ฟังการบรรยาย สาธิต และศึกษาเอกสารเกี่ยวกับการเตรียม สถานที่ อุปกรณ์และเคมีภัณฑ์ ในการประกอบอาชีพการผลิตและแปรรูปกระดาษสา
2.2 สาธิต และฝึกปฏิบัติจริงให้เกิดทักษะ จนเข้าใจเทคนิคและวิธีการของการผลิตสร้างแผ่นกระดาษสา 
2.3 สาธิต และฝึกปฏิบัติจริงให้เกิดทักษะ จนเข้าใจเทคนิคและวิธีการของการแปรรูปกระดาษสา และใช้วัสดุในการแปรรูปให้คุ่มค่ามากที่สุด
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	3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการผลิตและแปรรูปกระดาษสา
	3.1 เพื่อให้ผู้เรียน สามารถบริหารจัดการควบคุม วางแผนกระบวนการผลิตและแปรรูปกระดาษสา
3.2 เพื่อให้ผู้เรียนบอกขั้นตอนและรายละเอียดการจัดทำแผนการตลาด สำหรับการเข้าสู่ตลาดของอาชีพการผลิตและแปรรูปกระดาษสา
3.3 เพื่อให้ผู้เรียนสามารถบอกอุปสรรคและความเสี่ยงของอาชีพการผลิตและแปรรูปกระดาษสา
3.4 เพื่อให้ผู้เรียนสามารถจัดทำแผนการตลาดเพื่อเข้าสู่อาชีพการผลิตและแปรรูปกระดาษสาให้ครอบคลุมและมีประสิทธิภาพสูงสุด
	3.1 การบริหารจัดการการผลิตและแปรรูปผลิตภัณฑ์
    3.1.1  การจัดการควบคุม ปริมาณ คุณภาพการผลิตและแปรรูป
     3.1.2  การลดต้นทุน

     3.1.3  การวางแผนการผลิต

3.2  การจัดการการตลาด

     3.2.1 การทำฐานข้อมูลลูกค้า
     3.2.2 การประชาสัมพันธ์ สร้าง           แบรนด์โลโก้เพื่อเพิ่มมูลค่า

     3.2.3 การนำสินค้าเข้าสู่กระบวนการมาตรฐานสินค้า หรือการขอ อย.

     3.2.4 การจำหน่ายผลิตภัณฑ์
     3.2.5 การทำบัญชี รายรับ – รายจ่าย
     3.2.6  การวางแผนการตลาด

3.3  การจัดการความเสี่ยง
     3.3.1  การวิเคราะห์และควบคุมความเสี่ยง
          1)  ระยะเวลาการผลิตกับการจำหน่าย

          2)  ราคาขาย

          3)  คู่แข่งขัน

     3.3.2 การวางแผนการจัดการความเสี่ยง
3.4  การวางแผนการดำเนินงาน 
	3.1 จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง การบริหารจัดการการผลิตและแปรรูป  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้ สรุปองค์ความรู้ในรูปแบบการตอบคำถามจากใบงาน หรือแบบบันทึกการเรียนรู้

3.2  จัดให้ผู้เรียนแบ่งเป็นกลุ่มๆ เพื่อศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง การจัดการการตลาด บันทึกการเรียนรู้ และจัดการอภิปรายแลกเปลี่ยนแนวคิด เพื่อสรุปขั้นตอนที่ถูกต้องและวิธีการ เหมาะสม   
3.3  ครูตั้งคำถามเกี่ยวกับความเสี่ยงและอุปสรรคในการประกอบธุรกิจ สนทนาแลกเปลี่ยนกับผู้เรียน พร้อมสรุปแนวคิดที่ได้ในแบบบันทึกการเรียนรู้
3.4  ครูกำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการจัดทำแผนการตลาดอย่างง่ายในการนำอาชีพเข้าสู่ตลาด เพื่อวางแผนนำไปใช้จริงเมื่อเสร็จสิ้นการฝึก โดยผู้สอนให้คำชี้แนะวิธีการ
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	4. โครงการประกอบอาชีพ
	4.1 บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้
4.2 บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้

4.3 บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.4 อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.5 อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.6 เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้
4.7 ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้
	4.1  ความสำคัญของโครงการอาชีพ
4.2  ประโยชน์ของโครงการอาชีพการ
4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

4.4  การเขียนโครงการอาชีพ

4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ 
	4.1  จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
4.2  จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง  
4.3  จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ             
4.4  กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
4.5  จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
4.6  กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
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หลักสูตรผ้าด้นมือ

จำนวน  80  ชั่วโมง 

กลุ่มวิชาอาชีพอุตสาหกรรม 

ความเป็นมา

   สำนักงานส่งเสริมการศึกษานอกระบบและการศึกษาตามอัธยาศัย เป็นหน่วยงานภาครัฐที่มีหน้าที่จัดการศึกษานอกระบบ และการศึกษาตามอัธยาศัยให้กับประชาชนที่พลาดโอกาสทางการศึกษา ได้มองเห็นความสำคัญและช่องทางในการขยายอาชีพผ้าด้นมือ ให้กับประชาชนที่ต้องการมีรายได้  ประกอบกับทางกระทรวงศึกษาธิการ ได้กำหนดนโยบายการจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำ ให้สถานศึกษาได้จัดการเรียนการสอนให้กับประชาชน เพื่อเป็นทางเลือกอีกทางหนึ่งสำหรับประชาชนให้สามารถนำไปปฏิบัติได้จริงและนำไปเป็นอาชีพเพิ่มรายได้ให้กับครอบครัวและชุมชนได้   สำนักงานส่งเสริมการศึกษานอกระบบและการศึกษาตามอัธยาศัยจึงมีแนวคิดจัดกระบวนการ พัฒนาหลักสูตรผ้าด้นมือ ให้เป็นองค์ความรู้ แนวทาง ที่เป็นกลางในการจัดการศึกษาตามนโยบาย
   ผ้าด้นมือเป็นงานที่เย็บปักด้วยมือ สมัยก่อนจะมีการเย็บผ้าห่มนวมไว้ใช้เองในครัวเรือน ฝีมือในการเย็บจะไม่ปราณีตและไม่เรียบร้อย เพราะทำไว้ใช้กันเอง ในครัวเรือนและเป็นของฝากกับผู้ที่มาเยี่ยมเยือน ปัจจุบันได้มีการพัฒนารูปแบบการเย็บปัก ลายเส้น ลวดลาย สีสัน เพื่อให้เข้ากับยุคสมัย ใช้เป็นผ้าคลุมเตียงและผ้าห่มได้ แต่ยังไม่ทิ้งภูมิปัญญาท้องถิ่น มีการเย็บปักด้วยมือ ลายเส้นและลวดลาย มีลักษณะที่บ่งบอกถึงวัฒนธรรมของภูมิปัญญาท้องถิ่น   จึงกลายเป็นผ้าด้นมือในรูปแบบใหม่ ที่มิใช่เพียงแค่การเนาผ้าห่มที่ใช้ในครัวเรือนที่เย็บจากฝ้ายหรือนุ่นใช้ภายในครอบครัวเรือนอยู่แล้ว ความรู้ประสบการณ์การทำผ้าด้นมือ มาประยุกต์ดัดแปลง เดิมทำเป็นงานด้นมือชิ้นเล็ก ๆ และได้พัฒนาชิ้นงานใหญ่ขึ้น เช่น ผ้าห่ม ผ้าคลุมเตียง  ผ้าปูโต๊ะ ปลอกหมอน   และในปัจจุบันแนวโน้มความต้องการผลิตภัณฑ์ที่ทำด้วยมือหรืองาน “Handmade” นั้น มีแนวโน้มที่สูงขึ้นเรื่อยๆ  
     สำนักงานส่งเสริมการศึกษานอกระบบและการศึกษาตามอัธยาศัย จึงเห็นความสำคัญ ในการพัฒนาหลักสูตรผ้าด้นมือและช่องทางในการขยายอาชีพ เพื่อมุ่งพัฒนาคน ให้ได้รับการศึกษา เพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำ สามารถสร้างรายได้อาชีพให้มีความมั่นคง  สามารถทำงานร่วมกับภาคีเครือข่าย   และนำเอาความรู้มาเทียบโอนเข้าสู่หลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช  2551  ให้สอดคล้องกับศักยภาพ พัฒนาตนเอง สังคม ชุมชน และสิ่งแวดล้อมและมีความพร้อมที่จะสามารถทำงานได้อย่างมีประสิทธิภาพดังกล่าวต่อไป
หลักการของหลักสูตร

การจัดการศึกษาเพื่อการพัฒนาอาชีพการพัฒนาหลักสูตรผ้าด้นมือ เพื่อการมีงานทำ กำหนดหลักการไว้ดังนี้

1. เป็นหลักสูตรที่เน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่างๆ 5 ด้าน ได้แก่ ศักยภาพของทรัพยากรธรรมชาติในแต่ละพื้นที่ ศักยภาพของพื้นที่ตามลักษณะภูมิอากาศ ศักยภาพภูมิประเทศและทำเลที่ตั้งของแต่ละประเทศ ศักยภาพของศิลปะ วัฒนะธรรม ประเพณี และวิถีชีวิตของแต่ละพื้นที่และศักยภาพของทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่
2. มุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมีคุณภาพทั่วถึงและเท่าเทียมกัน สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง และเป็นบุคคลที่มีวินัยเปี่ยมไปด้วยคุณธรรม จริยธรรม มีจิตสำนึกความรับผิดชอบต่อตนเอง ผู้อื่น และสังคม
3. ส่งเสริมให้มีความร่วมมือในการดำเนินงานการจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำร่วมกับภาคีเครือข่าย
4. เน้นการฝึกปฏิบัติจริงเพื่อให้ผู้เรียนเกิดความรู้ ความเข้าใจ และสามารถนำไปประกอบอาชีพได้ให้เกิดรายได้ที่มั่นคง มั่งคั่ง และยั่งยืนในอาชีพ
5. ส่งเสริมให้มีการเทียบโอนความรู้และประสบการณ์เข้าสู่หลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551

จุดมุ่งหมายของหลักสูตร  
1. เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ ความเข้าใจ และฝึกทักษะผ้าด้นมือ พร้อมทั้งวิธีการออกแบบผลิตภัณฑ์ผ้าด้นมือ สร้างมูลค่าเพิ่ม
2. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถจัดทำโครงการประกอบอาชีพ ซึ่งส่งผลให้มองเห็นช่องทางและตัดสินใจประกอบอาชีพ พัฒนาผ้าด้นมือ ที่สอดคล้องกับศักยภาพตนเอง ชุมชน และสิ่งแวดล้อม จนสามารถสร้างรายได้ที่มั่นคงได้
3. เพื่อให้ผู้เรียน มีคุณธรรม จริยธรรม และจิตสำนึกความรับผิดชอบต่อตนเอง ชุมชนและสังคม
กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน

1.   ผู้ที่ไม่มีอาชีพ

2.   ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
ระยะเวลา   จำนวน 80 ชั่วโมง

โครงสร้างหลักสูตร

1.  ช่องทางการประกอบอาชีพผ้าด้นมือ



จำนวน 8  ชั่วโมง
1.1 ความสำคัญของการประกอบอาชีพผ้าด้นมือ
1.2 ความรู้เบื้องต้นในการประกอบอาชีพผ้าด้นมือ
    1.2.1 ข้อมูลที่เกี่ยวข้องกับอาชีพจากผู้รู้ ผู้ประกอบการในชุมชน
1.2.2 ความต้องการของตลาด
1.2.3 การลงทุน

1.2.4 กระบวนการผลิต การจัดหาวัสดุ อุปกรณ์และวัตถุดิบ
1.3 แหล่งเรียนรู้/ภูมิปัญญาในท้องถิ่นผ้าด้นมือ
1.4 บอกทิศทางการประกอบอาชีพ


1.4.1 เป็นผู้ประกอบการ 



1.4.2 ผู้ค้าส่ง



1.4.3 ลูกจ้าง
 2.  ทักษะการประกอบอาชีพผ้าด้นมือ



จำนวน 45 ชั่วโมง
2.1 ขั้นตอนการเตรียมการก่อนการประกอบอาชีพ
2.1.1 สถานที่
2.1.2 จัดสร้างอุปกรณ์ผ้าด้นมือ ได้แก่ แบบพิมพ์ลายด้น  แบบพิมพ์ลายตัด
                          2.1.3 การเตรียมอุปกรณ์ผ้าด้นมือ
                   2.2 ขั้นตอนการทำผ้าด้นมือ

2.2.1  ตัดผ้าตามลายที่ต้องการ
2.2.2 วางใยสังเคราะห์ 

2.2.3 วางทาบบนผ้าพื้นแล้วทำการเนา วาดลายด้วยดินสอ  ตามแบบพิมพ์และทำการด้น

 3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพผ้าด้นมือ

จำนวน 15 ชั่วโมง
 3.1 การบริหารจัดการการผลิตและพัฒนารูปแบบผลิตภัณฑ์ผ้าด้นมือ

3.1.1   การควบคุม ปริมาณ คุณภาพการผลิตและพัฒนารูปแบบผลิตภัณฑ์

3.1.2   การลดต้นทุน

             3.1.3  การวางแผนการผลิตการใช้นวัตกรรม และเทคโนโลยีในการออกแบบชิ้นงาน
3.2  การจัดการการตลาด



3.2.1 การทำฐานข้อมูลลูกค้า

3.2.2 การประชาสัมพันธ์  สร้างแบรนด์โลโก้เพื่อเพิ่มมูลค่า

3.2.3 การนำสินค้าเข้าสู่กระบวนการมาตรฐานสินค้า 
3.2.4 การจำหน่ายผลิตภัณฑ์
3.2.5 การทำบัญชี รายรับ – รายจ่าย

3.2.6  การวางแผนการตลาด
          3.2.7 การเข้าสู่การตลาดในระดับประเทศและตลาดต่างประเทศ
3.3  การจัดการความเสี่ยง









3.3.1  การวิเคราะห์และควบคุมความเสี่ยง


     
1)  ระยะเวลาการผลิตกับการจำหน่าย



      
2)  ราคาขาย



      
3)  คู่แข่งขัน


3.4  การวางแผนการดำเนินงาน 
4.  การจัดทำโครงการประกอบอาชีพผ้าด้นมือ       
จำนวน 12 ชั่วโมง
4.1  ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพ
4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพ
4.3 องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

4.4  การเขียนโครงการ




4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการ
 การจัดกระบวนการเรียนรู้

หลักสูตรผ้าด้นมือ เป็นหลักสูตรที่เน้นให้ผู้เรียนได้เรียนรู้จากประสบการณ์ตรงด้วยการปฏิบัติจริง โดยมีวิทยากรอาชีพเป็นผู้ชี้แนะและจัดกระบวนการเรียนรู้พร้อมกับครูผู้สอน โดยมีการจัดกระบวนการเรียนรู้ดังนี้

1.  การศึกษาดูงานจากสถานที่จริง บรรยาย และสาธิตอาชีพ


2.  การฝึกปฏิบัติร่วมกับวิทยากร และให้ผู้เรียนฝึกฝนด้วยตนเองจนเกิดทักษะ

3.  ทดสอบทักษะที่ได้รับการฝึกฝน

4.  จัดสร้างโครงการเพื่อต่อยอดอาชีพ

สื่อการเรียนรู้

1.  สื่อเอกสารใบความรู้ในการบรรยายและสาธิตอาชีพและการฝึกปฎิบัติจริง


2.  สื่ออิเล็กทรอนิกส์ Power Point,ภาพผ้าด้นมือ (ผ้าคลุมเตียง หมอน หมอนอิง หมอนหนุน  หมอนข้าง กระเป๋า  ผ้าปูโต๊ะ ผ้าแขวนฝาผนัง )


3.  ผู้รู้/ภูมิปัญญา ที่ชำนาญการ


4.  วัตถุดิบอุปกรณ์ในอาชีพที่มีการใช้จริง
การวัดและประเมินผล

1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร
2. การประเมินผลงานระหว่างเรียนจาการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ และจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60
3. มีผลงานที่มีคุณภาพ  ตรงตามหลักการของหลักสูตร
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551   ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น

รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรผ้าด้นมือ
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       3.2.2 การประชาสัมพันธ์  สร้างแบรนด์โลโก้เพื่อเพิ่มมูลค่า

       3.2.3 การนำสินค้าเข้าสู่กระบวนการมาตรฐานสินค้า 
       3.2.4 การจำหน่ายผลิตภัณฑ์
       3.2.5 การทำบัญชี รายรับ – รายจ่าย  
       3.2.6  การวางแผนการตลาด
       3.2.7 การเข้าสู่การตลาดในระดับประเทศและตลาดต่างประเทศ
 3.3 การจัดการความเสี่ยง
       3.3.1  การวิเคราะห์และควบคุมความเสี่ยง

1)  ระยะเวลาการผลิตกับการจำหน่าย


2)  ราคาขาย

           3)  คู่แข่งขัน
  3.4  การวางแผนการดำเนินงาน 

	3.1 ให้ผู้เรียน สนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เรื่อง การบริหารจัดการการผลิต  แล้วจัดกิจกรรมการเพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้ สรุปองค์ความรู้ในรูปแบบการตอบคำถามจากใบงาน หรือแบบบันทึกการเรียนรู้

3.2  จัดให้ผู้เรียนแบ่งเป็นกลุ่มๆ เพื่อศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง การจัดการการตลาด บันทึกการเรียนรู้ และจัดการอภิปรายแลกเปลี่ยนแนวคิด เพื่อสรุปขั้นตอนที่ถูกต้องและวิธีการ เหมาะสม   
3.3 ครูสนทนาแลกเปลี่ยนกับผู้เรียน ความเสี่ยงและอุปสรรคในการประกอบธุรกิจ พร้อมสรุปแนวคิดที่ได้ในแบบบันทึกการเรียนรู้
3.4  ครูกำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการจัดทำแผนการตลาดอย่างง่ายในการนำอาชีพเข้าสู่ตลาด เพื่อวางแผนนำไปใช้จริงเมื่อเสร็จสิ้นการฝึก โดยผู้สอนให้คำชี้แนะวิธีการ
	1

2

-
1

1
	-
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2

3

	4. โครงการประกอบอาชีพ
	4.1 บอกความสำคัญของโครงการ         อาชีพได้
4.2 บอกประโยชน์ของโครงการ            อาชีพได้

4.3 บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.4 อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.5 อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.6 เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้
4.7 ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้
	4.1  ความสำคัญของโครงการอาชีพ
4.2  ประโยชน์ของโครงการอาชีพ
4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

4.4  การเขียนโครงการอาชีพ

4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
	4.1  จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
4.2  จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง  
4.3  จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ            
4.4  กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
4.5  จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
4.6  กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	0.5
0.5
1

1
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-
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หลักสูตรนานาไส้กรอก
จำนวน  60  ชั่วโมง
กลุ่มวิชาอาชีพอุตสาหกรรม

ความเป็นมา
 
สำนักงานส่งเสริมการศึกษานอกระบบและการศึกษาตามอัธยาศัย สำนักงานปลัดกระทรวงศึกษาธิการ เป็นอีกหน่วยงานที่รับผิดชอบเกี่ยวกับการจัดการศึกษา กลุ่มเป้าหมายผู้ที่ไม่มีอาชีพหรือผู้ที่มีอาชีพแต่ต้องการพัฒนาอาชีพของตนเองให้มั่นคง  การจัดการศึกษาอาชีพในปัจจุบันมีความสำคัญมาก เพราะจะเป็นการพัฒนาประชากรของประเทศให้มีความรู้ ความสามารถและทักษะในการประกอบอาชีพ เป็นการแก้ปัญหาการว่างงานและส่งเสริมความเข้มแข็งให้แก่เศรษฐกิจชุมชน ซึ่งกระทรวงศึกษาธิการได้กำหนดยุทธศาสตร์ 2555  ภายใต้กรอบเวลา  2 ปี   ที่จะพัฒนา 5 ศักยภาพของพื้นที่ให้สามารถแข่งขันได้ใน 5  ภูมิภาคหลักของโลก


การพัฒนาหลักสูตรและวิธีการจัดสาระกระบวนการเรียนการสอนจะต้องสอดคล้องกับทฤษฎี หลักสูตรตามแนวทางการจัดการศึกษาผู้ใหญ่ ตลอดจนธรรมชาติการเรียนรู้ของกลุ่มเป้าหมาย โดยใช้หลักการและศาสตร์การเรียนรู้ของผู้ใหญ่ รวมทั้งผู้สอนก็จะต้องมีความรู้ในการจัดกิจกรรม การเรียนรู้ ที่เหมาะสมกับผู้เรียน การศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพ เป็นการศึกษาเพื่อพัฒนาความรู้ ความสามารถ และทักษะในการประกอบอาชีพของบุคคลและกลุ่มบุคคล ซึ่งมีจุดประสงค์ในชีวิตที่แตกต่างกัน และเร่งรัดส่งเสริม พัฒนาการจัดการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพที่พัฒนาศักยภาพของบุคคลและชุมชน

เพื่อเป็นการตอบสนองนโยบายและขับเคลื่อนยุทธศาสตร์ของกระทรวงศึกษาธิการ สำนักงาน กศน. ได้นำนโยบายและยุทธศาสตร์ของกระทรวงศึกษา  เกี่ยวกับการจัดการศึกษาอาชีพมาสู่การปฏิบัติ  เพื่อจัดการศึกษาการประกอบอาชีพการทำไส้กรอก  ซึ่งเป็นอาหารพื้นเมืองของไทยทางภาคเหนือและภาคตะวันออกเฉียงเหนือ  คนทุกภาคนิยมรับประทานแม้แต่ชาวต่างชาติที่เข้ามาท่องเที่ยวในประเทศไทย  ไส้กรอกถือเป็นอาหารจานด่วนที่ซื้อง่าย ขายคล่อง  เนื่องจากอาหารเป็นปัจจัยพื้นฐานในการดำรงชีวิตของมนุษย์  รสชาติและรูปแบบที่มีความหลากหลายสามารถตอบสนองความต้องการของผู้บริโภคทุกเพศ ทุกวัย ทุกโอกาส  และยังเป็นอาชีพที่ลงทุนน้อย ผลกำไรสูง ขายได้ตามแหล่งชุมชน และสถานที่ท่องเที่ยวทั่วไป สามารถสร้างรายได้ได้อย่างมั่นคงให้กับผู้ที่ไม่มีอาชีพ และผู้ที่ต้องการพัฒนาอาชีพ สามารถนำความรู้ไปใช้ในการพัฒนาคุณภาพชีวิตตนเอง ชุมชน และสังคม

หลักการของหลักสูตร

หลักสูตรการศึกษาอาชีพนานาไส้กรอกเพื่อการมีงานทำ  มีหลักการจัดการเรียนรู้ ดังนี้
1. เป็นหลักสูตรที่มีความยืดหยุ่นในเนื้อหาสาระการเรียนรู้ และกระบวนการจัดการเรียนรู้
2. มุ่งพัฒนาให้ผู้เรียนได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมีคุณภาพ ทั่วถึง และเท่าเทียมกัน เป็นบุคคลที่มีคุณธรรม จริยธรรม  และมีจิตสำนึกความรับผิดชอบต่อตนเอง ผู้อื่น และสังคม

3.   เน้นการฝึกปฏิบัติจริงเพื่อให้ผู้เรียนเกิดความรู้ ความเข้าใจ และสามารถนำไปประกอบอาชีพให้เกิดรายได้ที่มั่นคง  และยั่งยืนในอาชีพ
4. ส่งเสริมให้มีความร่วมมือกับภาคีเครือข่ายในการจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำ
5. ส่งเสริมให้มีการเทียบโอนความรู้และประสบการณ์เข้าสู่หลักสูตรการศึกษาขั้นพื้นฐาน 

พุทธศักราช 2551

จุดมุ่งหมายของหลักสูตร

หลักสูตรนานาไส้กรอกมุ่งพัฒนาให้กลุ่มเป้าหมายมีศักยภาพในการประกอบอาชีพ ดังนี้
1. เพื่อให้ผู้เรียนเกิดทักษะความรู้ ความเข้าใจ ความชำนาญในการประกอบอาชีพหลักสูตรนานาไส้กรอก
2. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถนำไปประกอบอาชีพหลักสูตรนานาไส้กรอก และสามารถสร้างรายได้ที่มั่นคงได้ 
3. เพื่อให้ผู้เรียน มีคุณธรรม จริยธรรม และจิตสำนึกความรับผิดชอบต่อการประกอบอาชีพ
กลุ่มเป้าหมาย

มี  2 กลุ่มเป้าหมาย คือ
1.   กลุ่มผู้ที่ไม่มีอาชีพ และมีความสนใจที่จะประกอบอาชีพ
2.   กลุ่มผู้ที่มีอาชีพ และต้องการพัฒนาอาชีพ
ระยะเวลา
จำนวน  60  ชั่วโมง
โครงสร้างหลักสูตร
1. ช่องทางการประกอบอาชีพ



จำนวน   8   ชั่วโมง
1.1  ความสำคัญของประกอบอาชีพนานาไส้กรอก
1.2  ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพนานาไส้กรอก
1.2.1   ความต้องการของตลาด
1.2.2   การลงทุนและการหาแหล่งเงินทุน

1.2.3   การจัดหาวัสดุ อุปกรณ์
1.2.4   การเลือกทำเลที่ตั้ง
1.2.5   กระบวนการจัดตั้งกลุ่ม

1.3  แหล่งเรียนรู้/ภูมิปัญญาท้องถิ่น







1.4  ทิศทางการประกอบอาชีพนานาไส้กรอก 

2. ทักษะการประกอบอาชีพ



จำนวน   32  ชั่วโมง
2.1  ขั้นเตรียมการประกอบอาชีพนานาไส้กรอก


2.1.1  สถานที่ / พื้นที่ 
2.1.2  การคัดเลือกวัตถุดิบในการแปรรูปการทำไส้กรอก
 2.1.3  การทำความสะอาดวัตถุดิบ
2.1.4  ความรู้ที่เกี่ยวข้องในการประกอบอาชีพนานาไส้กรอก

      2.2  ขั้นแปรรูปผลิตภัณฑ์ไส้กรอก
2.2.1 การแปรรูปผลิตภัณฑ์ 





1)  ไส้กรอกวุ้นเส้นหมูสับ


2)  ไส้กรอกอีสาน


3)  ไส้กรอกข้าว
                           4)  ไส้กรอกเปรี้ยว



5)  ไส้กรอกสมุนไพร


2.2.2 การบรรจุผลิตภัณฑ์


2.3  ขั้นการดูแลรักษาเพื่อการบริโภคหรือจำหน่าย 

3. การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ

จำนวน   8   ชั่วโมง
3.1  การบริหารจัดการนานาไส้กรอก





3.1.1  การจัดการควบคุมคุณภาพการทำไส้กรอกชนิดต่าง ๆ


3.1.2  การลดต้นทุนในการแปรรูปไส้กรอกชนิดต่าง ๆ
                                      -  แหล่งจัดซื้อวัสดุ อุปกรณ์
                                      -  แหล่งจัดซื้อวัตถุดิบ
                                      -  ความคุ้มทุน


3.1.3  คุณธรรมจริยธรรมในการประกอบอาชีพ
3.2  การจัดการการตลาด




3.2.1  การทำฐานข้อมูลลูกค้า

3.2.2  การสร้างจุดขาย โลโก้ 

3.2.3  การประชาสัมพันธ์

3.2.4  การนำสินค้าเข้าสู่กระบวนการมาตรฐานสินค้า 


   
3.2.5  การจำหน่ายผลิตภัณฑ์

   
3.2.6  เทคนิคการขาย


   
3.2.7  เทคนิคการตกแต่งร้าน


3.2.8  การทำบัญชี รายรับ – รายจ่าย



3.2.9  การวางแผนการตลาด
3.3  การจัดการความเสี่ยง









3.3.1  การวิเคราะห์และควบคุมความเสี่ยง


     
1)  ระยะเวลาการผลิตกับการจำหน่าย



      
2)  วัตถุดิบ



      
3)  ราคาขาย


      
4)  คู่แข่งขัน



      
5)  การเงิน


3.3.2  การแก้ปัญหา และการวางแผนการจัดการความเสี่ยง
3.4  การวางแผนการดำเนินงาน 

4. โครงการประกอบอาชีพ



จำนวน   12  ชั่วโมง
4.1  ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพ

4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพ
4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

4.4  การเขียนโครงการ




4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการ
การจัดกระบวนการเรียนรู้

การเรียนรู้หลักสูตรนานาไส้กรอก  เน้นผู้เรียนเป็นสำคัญโดยการเรียนรู้จากเอกสาร/ฝึกปฏิบัติ  มีคำแนะนำสำหรับผู้เรียน ดังนี้

1.   การสร้างความเข้าใจในหลักสูตรนานาไส้กรอก (ข้อมูลจากเอกสาร/สื่อ/การบรรยาย)

2.   การฝึกปฏิบัติร่วมกับวิทยากร ให้ผู้เรียนฝึกฝนด้วยตนเองจนเกิดทักษะ
3.   การแลกเปลี่ยนเรียนรู้


4.   การสาธิต

5.   การศึกษาดูงาน (การเรียนรู้ด้วยตนเอง/เรียนรู้จากการสาธิต)
สื่อการเรียนรู้

1.  สื่อเอกสารใบความรู้ในการบรรยายและสาธิตอาชีพ


2.  สื่ออิเล็กทรอนิกส์ Power point, VCD อินเตอร์เน็ต


3.  ผู้รู้ / ภูมิปัญญา


4.  วัตถุดิบของจริงที่นำมาใช้ในการปฏิบัติ

5.  แหล่งการเรียนรู้

การวัดและประเมินผล
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฏีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร
2. การประเมินผลงานระหว่างเรียนจากการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ และจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียนและฝึกปฏิบัติตามหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการประเมินผ่านตลอดหลักสูตรไม่น้อยกว่าร้อยละ 60
3. มีผลงานการทำไส้กรอกที่ได้มาตรฐานเป็นที่พึงพอใจของลูกค้า  อย่างน้อย  30  คน  และผ่านการทำแผนธุรกิจจึงจะได้รับวุฒิบัตร
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตร ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551   ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรนานาไส้กรอก
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1. ช่องทางการประกอบอาชีพ
	1.1 สามารถอธิบายบอกความสำคัญ และคุณค่าทางโภชนาการของการประกอบอาชีพได้

1.2 บอกความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพนานาไส้กรอก ได้แก่ การลงทุน การตลาด วัสดุ อุปกรณ์ และทำเลที่ตั้ง
1.3 บอกและหาแหล่งเรียนรู้ได้
1.4 บอกทิศทางการประกอบอาชีพนานาไส้กรอก
	1.1  ความสำคัญ และคุณค่าทางโภชนาการของประกอบอาชีพนานาไส้กรอก
1.2  ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพนานาไส้กรอก
       1.2.1 ความต้องการของตลาด
       1.2.2 การลงทุนและการหาแหล่งเงินทุน

       1.2.3 การจัดหาวัสดุ อุปกรณ์
       1.2.4 การเลือกทำเลที่ตั้ง
       1.2.5 กระบวนการจัดตั้งกลุ่ม
1.3  แหล่งเรียนรู้/ภูมิปัญญาท้องถิ่น

1.4  ทิศทางการประกอบอาชีพนานาไส้กรอก 

	1.1  ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร สื่ออิเล็กทรอนิกส์  สถานประกอบการ สื่อของจริง  สื่อบุคคลในชุมชน  เพื่อนำข้อมูลมาวิเคราะห์และใช้ในการประกอบอาชีพที่มีความเป็นไปได้ในชุมชน
1.2 วิเคราะห์อาชีพที่จะสามารถเลือกประกอบอาชีพได้ในชุมชนจากข้อมูลต่างๆ 
1.3 ให้ความรู้ และแลกเปลี่ยนเรียนรู้เรื่องกระบวนการจัดตั้งกลุ่ม

1.3 ศึกษาดูงานในสถานประกอบการ แหล่งเรียนรู้ต่างๆ ในอาชีพที่ตัดสินใจเลือก
1.4 ครู ผู้เรียน และผู้รู้ ร่วมกันอภิปรายแลกเปลี่ยนเรียนรู้เกี่ยวกับทิศการประกอบอาชีพนานาไส้กรอกในรูปแบบที่เหมาะสมกับตนเอง โดยคำนึงถึง ศักยภาพทรัพยากรธรรมชาติในแต่ละพื้นที่  ทำเลที่ตั้งศักยภาพของทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่ ความคุ้มค่าโอกาสในการประกอบอาชีพ
	1

1

-

1


	-

-
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	2. ทักษะการประกอบอาชีพ
	2.1 สามารถอธิบายการเตรียมการประกอบอาชีพนานาไส้กรอกได้
2.2 สามารถบอกขั้นตอนวิธีการทำไส้กรอกแต่ละชนิดได้
2.3 สามารถนำวัตถุดิบในท้องถิ่นมาปรับใช้ในการทำไส้กรอกได้


	2.1  ขั้นเตรียมการประกอบอาชีพนานา
ไส้กรอก


       2.1.1  สถานที่ / พื้นที่ 
       2.1.2  การคัดเลือกวัตถุดิบในการแปรรูปการทำไส้กรอก
       2.1.3  การทำความสะอาดวัตถุดิบ
       2.1.4  ความรู้ที่เกี่ยวข้องในการประกอบอาชีพนานาไส้กรอก

2.2  ขั้นแปรรูปผลิตภัณฑ์ไส้กรอก
        2.2.1 การแปรรูปผลิตภัณฑ์ 



    1)  ไส้กรอกวุ้นเส้นหมูสับ
    2)  ไส้กรอกอีสาน
    3)  ไส้กรอกข้าว

    4)  ไส้กรอกเปรี้ยว
    5)  ไส้กรอกสมุนไพร
         2.2.2 การบรรจุผลิตภัณฑ์

2.3  ขั้นตอนการเก็บรักษาเพื่อการบริโภคหรือจำหน่าย 


	2.1 ให้ความรู้เกี่ยวกับการเตรียมการประกอบอาชีพ

2.2 ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร  สื่ออิเล็กทรอนิกส์  ผู้รู้  ภูมิปัญญาท้องถิ่น เกี่ยวกับเรื่อง การเตรียมวัสดุ อุปกรณ์  การเตรียมวัตถุดิบ วิธีการทำไส้กรอก  การเลือกสถานประกอบการ และสถานที่จำหน่าย
2.3 จัดผู้เรียนไปศึกษาดูงานในแหล่งเรียนรู้ชุมชน พร้อมจดบันทึก
2.4 จัดทำแผนการฝึกทักษะการประกอบอาชีพ
2.5 ฝึกทักษะการทำไส้กรอก (แต่ละชนิด)
      ขั้นตอนการแปรรูปผลิตภัณฑ์
1. การคัดสรรวัตถุดิบ
2. การทำความสะอาด
3. ส่วนผสม
4. สาธิต/ปฏิบัติ
5. บรรจุหีบห่อพร้อมจำหน่าย
6. การเก็บรักษาเพื่อการบริโภคหรือการจำหน่าย
2.6 จดบันทึกผลการเรียนรู้
2.7 วัดและประเมินผลตามหลักสูตรกำหนด
	2

6
1
	-

23
-

	3. การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ
	3.1 สามารถอธิบายการจัดการผลิตไส้กรอก

-  การควบคุมคุณภาพ

-  การลดต้นทุนการผลิตไส้กรอก
      -  คุณธรรม จริยธรรมในการประกอบอาชีพ

3.2 สามารถจัดการการตลาดในการผลิตไส้กรอกได้

-  สามารถทำฐานข้อมูลลูกค้า

-  สามารถสร้างจุดขาย โลโก้ได้

      -   เลือกการประชาสัมพันธ์ให้เหมาะสมกับผลิตภัณฑ์ได้

      - การนำสินค้าเข้าสู่กระบวนการมาตรฐานสินค้า

      - การกระจายไส้กรอกไปสู่ผู้บริโภค
      - บอกเทคนิคการขาย
      - บกเทคนิคการตกแต่งร้าน
      - จัดทำบัญชี รายรับ – รายจ่าย

      - วางแผนการตลาด

3.3 สามารถจัดการความเสี่ยงได้
      - แยกแยะ วิเคราะห์ และควบคุมความเสี่ยง
      - วางแผนการจัดการความเสี่ยง
3.4 สามารถวางแผนการดำเนินงานได้

	3.1  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพนานาไส้กรอก

       3.1.1  การดูแลรักษา และควบคุมคุณภาพการทำไส้กรอกชนิดต่าง ๆ
       3.1.2  การลดต้นทุนในการแปรรูปไส้กรอกชนิดต่าง ๆ
          -  แหล่งจัดซื้อวัสดุ อุปกรณ์
          -  แหล่งจัดซื้อวัตถุดิบ
          -  ความคุ้มทุน
        3.1.3  คุณธรรมจริยธรรมในการประกอบอาชีพ
3.2  การจัดการการตลาด

       3.2.1  การทำฐานข้อมูลลูกค้า
       3.2.2  การสร้างจุดขาย โลโก้ 
       3.2.3  การประชาสัมพันธ์
       3.2.4  การนำสินค้าเข้าสู่กระบวนการมาตรฐานสินค้า 

       3.2.5  การจำหน่ายผลิตภัณฑ์     

      3.2.6  เทคนิคการขาย
      3.2.7  เทคนิคการตกแต่งร้าน
      3.2.8  การทำบัญชี รายรับ – รายจ่าย

      3.2.9  การวางแผนการตลาด
3.3  การจัดการความเสี่ยง

       3.3.1  การวิเคราะห์และควบคุมความเสี่ยง
                 1)  ระยะเวลาการผลิตกับการจำหน่าย
                 2)  วัตถุดิบ

                 3)  ราคาขาย
                 4)  คู่แข่งขัน
                 5)  การเงิน

       3.3.2  การแก้ปัญหา และการวางแผนการจัดการความเสี่ยง
3.4  การวางแผนการดำเนินงาน 
	3.1  การบริหารจัดการ  จัดให้ผู้เรียนเรียนรู้จากการแลกเปลี่ยนเรียนรู้จากวิทยาการ/ผู้เชี่ยวชาญ หรือการศึกษาเอกสารตามประเด็น ดังนี้


3.1.1 กำหนดและการควบคุมคุณภาพผลผลิตที่ต้องการ

3.1.2 การลดต้นทุนการผลิต  แต่คุณภาพคงเดิม
       
 -  แหล่งจัดซื้อวัสดุ อุปกรณ์
       
 -  แหล่งจัดซื้อวัตถุดิบ
       
 -  ความคุ้มทุน
        3.1.3 คุณธรรม จริยธรรมในการประกอบอาชีพ

3.2  การบริหารจัดการการตลาด  จัดให้ผู้เรียน

       3.2.1 วิเคราะห์  จัดระบบข้อมูลการตลาด และความต้องการของตลาด
       3.2.2 การสร้างจุดขาย  ออกแบบโลโก้ที่น่าสนใจ

       3.2.3 การเลือกวิธีการประชาสัมพันธ์
       3.2.4 ดำเนินการนำสินค้าเข้าสู่กระบวนการ
มาตรฐานสินค้า 
       3.2.5 บรรยายการจำหน่ายผลิตภัณฑ์  เทคนิคการขาย เทคนิคการตกแต่งร้าน

       3.2.6  ฝึกปฏิบัติ เรื่อง การคิดต้นทุน  การตั้งราคา การออกแบบบรรจุภัณฑ์  การจัดทำบัญชีรายรับ – รายจ่าย
       3.2.7 กำหนดทิศทาง เป้าหมาย และแผนการจัดการตลาดที่เกี่ยวข้องกับการผลิตไส้กรอก
 3.3  การจัดการความเสี่ยง  จัดให้ผู้เรียน
       3.3.1 ให้ความรู้เรื่องการจัดการความเสี่ยง
       3.3.2  ฝึกการวิเคราะห์การจัดการความเสี่ยงจากปัจจัยต่าง ๆ พร้อมการวางแผนการจัดการความเสี่ยง
3.4 การวางแผนการดำเนินงาน 

3.4.1 ให้ความรู้เกี่ยวกับเรื่องการวางแผนการดำเนินงาน
 
3.4.2  ฝึกปฏิบัติการทำแผนการประกอบอาชีพ
	4
	4

	4. โครงการประกอบอาชีพ
	4.1 บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้
4.2 บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้

4.3 บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.4 อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.5 อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.6 เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้
4.7 ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้
	4.1  ความสำคัญของโครงการอาชีพ
4.2  ประโยชน์ของโครงการอาชีพ
4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

4.4  การเขียนโครงการอาชีพ

4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
	4.1  จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
4.2  จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง  
4.3  จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ            
4.4  กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
4.5  จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
4.6  กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	0.5
0.5
1

1

-


	-

-

-
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หลักสูตรการตีมีด
จำนวน  80  ชั่วโมง
กลุ่มวิชาอาชีพอุตสาหกรรม

ความเป็นมา


สืบเนื่องจากกระทรวงศึกษาธิการได้จัดทำแผนยุทธศาสตร์การจัดการศึกษาเพื่อการพัฒนาที่ยั่งยืนขึ้น โดยหวังว่ายุทธศาสตร์ฯนี้จะนำพาประเทศสู่ความสมดุลและยั่งยืนด้วยการสร้างและพัฒนา “ทุนมนุษย์” ให้เข้มแข็งมีพลังพร้อมรับการเปลี่ยนแปลงทางเศรษฐกิจและสังคมสู่ความมั่นคงของประเทศในอนาคต และได้กำหนดวิสัยทัศน์ คือ “ภายในปี 2555 กระทรวงศึกษาธิการ จะเป็นองค์กรหลักที่ทรงประสิทธิภาพในการผลิตและพัฒนาทรัพยากรบุคลากรของชาติ เพื่อสร้างความเป็นอยู่ที่ดีสร้างความมั่งคั่งทางด้านเศรษฐกิจและความมั่นคงทางสังคมให้กับประเทศ ด้านฐานความรู้ ความคิดสร้างสรรค์ และศักยภาพของประเทศ” โดยการจัดการศึกษาจะยึดพื้นที่ ซึ่งมีบริบทและความต้องการแตกต่างกันเป็นฐานในการพัฒนา เพื่อให้คนไทยทุกกลุ่มวัย ทุกช่วงวัย ได้รับการพัฒนาสอดคล้องกับศักยภาพและโอกาสของพื้นที่นั้นๆ 

เพื่อให้การดำเนินงานแผนยุทธศาสตร์การจัดการศึกษาเพื่อการพัฒนาที่ยั่งยืนบรรลุผลสำเร็จสู่วิสัยทัศน์ กระทรวงศึกษาธิการจึงกำหนดพันธกิจ คือ “พัฒนา ยกระดับ และจัดการศึกษาเพื่อเพิ่มศักยภาพ และขีดความสามารถให้ประชาชนได้มีอาชีพที่สามารถสร้างรายได้ที่มั่งคั่งและมั่นคง เพื่อเป็นบุคลากรที่มีวินัย เปี่ยมไปด้วยคุณธรรม จริยธรรม มีจิตสำนึก มีความรับผิดชอบต่อตนเอง ผู้อื่น และสังคม” สถานศึกษาในสังกัดสำนักงานส่งเสริมการศึกษานอกระบบและการศึกษาตามอัธยาศัย มีหน้าที่รับผิดชอบการจัดการศึกษาให้กับกลุ่มเป้าหมายนอกระบบ และมีหน้าที่ในการพัฒนาหลักสูตรที่สอดคล้องกับสภาพปัญหาและความต้องการของท้องถิ่น   


หลักสูตรอาชีพการตีมีด  นับเป็นอาชีพหนึ่งที่มีมาแต่ช้านาน เป็นการเรียนรู้แบบธรรมชาติ เป็นระบบดั้งเดิม   ไม่มีแบบแผนชัดเจนแต่มีการพัฒนาและแลกเปลี่ยนองค์ความรู้ทั้งดั้งเดิมและเทคนิคสมัยใหม่  ทำให้มีคุณภาพเป็นที่ยอมรับ  ส่งผลให้มีดซึ่งเป็นผลิตภัณฑ์พื้นบ้านธรรมดา กลายเป็นสินค้าOTOP จากชุมชนท้องถิ่นไปสู่ภูมิภาค จากระดับภูมิภาคไปสู่ระดับอินเตอร์กระจายชื่อเสียงไปถึงต่างประเทศ สร้างรายได้ให้แก่ผู้สร้างชิ้นงานอย่างมั่นคงและยั่งยืน
หลักการของหลักสูตร

การจัดการศึกษาเพื่อการมีงานทำ  กำหนดหลักการดังนี้

1.  เป็นหลักสูตรที่เน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่างๆ ห้าด้านได้แก่ ศักยภาพของทรัพยากรธรรมชาติในแต่ละพื้นที่  ศักยภาพของพื้นที่ตามลักษณะภูมิอากาศ  ศักยภาพภูมิประเทศและทำเลที่ตั้งของแต่ละประเทศ  ศักยภาพของศิลปะ  วัฒนธรรม  ประเพณี วิถีชีวิตของแต่ละพื้นที่และศักยภาพของทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่

2.  มุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมีคุณภาพทั่วถึงและเท่าเทียมกัน  สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง  และเป็นบุคคลที่มีวินัยเปี่ยมไปด้วยคุณธรรม จริยธรรม  มีจิตสำนึกความรับผิดชอบต่อตนเอง ผู้อื่น และสังคม
3.  ส่งเสริมให้มีความร่วมมือในการดำเนินงานร่วมกับภาคีเครือข่าย

4.  เน้นการฝึกปฏิบัติจริงเพื่อให้ผู้เรียนเกิดความรู้ ความเข้าใจ สามารถนำไปประกอบอาชีพให้มีรายได้ที่มั่นคงและยั่งยืนในอาชีพ
          5.  ส่งเสริมให้มีการเทียบโอนความรู้และประสบการณ์เข้าสู่หลักสูตรการศึกษาขั้นพื้นฐาน
จุดหมาย 

เพื่อให้ผู้เรียนมีคุณลักษณะ ดังนี้
1. มีอาชีพที่สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคงและยั่งยืน
2. ตัดสินใจประกอบอาชีพให้สอดคล้องกับศักยภาพตนเอง ชุมชน สังคมและสิ่งแวดล้อมได้
3. มีความรู้ ความเข้าใจ และทักษะการบริหารจัดการในอาชีพช่างตีมีดอย่างมีคุณภาพ
4. มีโครงการประกอบอาชีพเพื่อใช้เป็นแนวทางในการดำเนินธุรกิจ
5. มีคุณธรรม จริยธรรม จิตสำนึกและความรับผิดชอบต่อตนเอง ผู้อื่น และสังคมในการดำเนินธุรกิจ
กลุ่มเป้าหมาย 

กลุ่มเป้าหมายคือ ประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน เป็นทั้งผู้ที่ไม่มีอาชีพและผู้ที่มีอาชีพแต่ต้องการพัฒนาอาชีพ โดยเฉพาะผู้ประกอบการ SME, OTOP และผู้ประกอบอาชีพทั่วไป เป็นผู้ที่มีสุขภาพสมบูรณ์และแข็งแรง มีความอดทน มีความรักในงานศิลปะและวัฒนธรรมของไทย

ระยะเวลา จำนวน 80 ชั่วโมง
ภาคทฤษฎี   20  ชั่วโมง
ภาคปฏิบัติ   60  ชั่วโมง

โครงสร้างหลักสูตร  (ทฤษฎี  10  ชั่วโมง  และปฏิบัติ  70  ชั่วโมง)
1. ช่องทางการประกอบอาชีพการตีมีด



จำนวน   6  ชั่วโมง
1.1 ความสำคัญของการประกอบอาชีพการตีมีด


1.2 ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพตีมีด 
   1.2.1 การลงทุน


   1.2.2 การกำหนดทิศทางการตลาด
1.3 แหล่งเรียนรู้ 
1.4 ทิศทางการประกอบอาชีพ
2.  ทักษะอาชีพตีมีด
จำนวน  56  ชั่วโมง  (ภาคทฤษฎี  2  ชั่วโมง / ภาคปฏิบัติ  54  ชั่วโมง)
2.1  ความรู้พื้นฐานเกี่ยวกับมีด




จำนวน 1  ชั่วโมง
2.2  คัดเลือกและเตรียมวัสดุ / อุปกรณ์ / เครื่องมือที่ใช้ในการตีมีด
จำนวน 1  ชั่วโมง
2.3  ขั้นตอนและกรรมวิธีในการตีมีด  



จำนวน 54 ชั่วโมง
1)  การตัดและผ่าเหล็ก 

2)  การแบนหรือการตีหลาบ
3)  การทำบ้องหรือเดือย
4)  การตีแต่ง
5)  การตะไบแต่ง 

6)  การชุบคม
7)  การตกแต่งลวดลายบนด้านบนของมีด 
8)  การทำด้ามมีด
2.4  ฝึกการประสบการณ์ตีมีด  3  ชิ้น
3. การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพตีมีด


จำนวน  6  ชั่วโมง
3.1 การบริหารจัดการการผลิต
1) แหล่งเงินทุน และแหล่งวัตถุดิบทั้งภายในและนอกท้องถิ่น
2) การกำหนดมาตรฐานชิ้นงาน และการควบคุมคุณภาพ
3)  คุณธรรมในการประกอบอาชีพ
3.2 การบริหารจัดการการตลาด
1) หลักการจัดการการตลาด
2) ระบบการตลาดและพฤติกรรมผู้บริโภค
3) ข้อมูลทางการตลาด (วิธีการหาข้อมูล การเก็บรวบรวมข้อมูล และการนำข้อมูลไปใช้)
4) การวิเคราะห์ความต้องการของตลาดในชุมชน และประเทศ
5) การโฆษณาและส่งเสริมการขาย
3.3 การทำบัญชีรายรับ – รายจ่าย 
     3.4  การบริหารความเสี่ยง ในเรื่อง   คู่แข่งทางการค้า   ภัยการทำงาน / ภัยธรรมชาติ /ภัยเศรษฐกิจ   สภาพคล่องการเงิน (เจ้าหนี้ – ลูกหนี้ )
4.  โครงการอาชีพการทำตีมีด
 




จำนวน  12  ชั่วโมง                                                     
                     (ภาคทฤษฎี  3  ชั่วโมง /ภาคปฏิบัติ  9  ชั่วโมง)

4.1  ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพ


4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพ

4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ 

4.4  การเขียนโครงการประกอบอาชีพ


4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการประกอบอาชีพ   

สื่อการเรียนรู้

สื่อการเรียนรู้ของหลักสูตรการตีมีด ประกอบด้วย


1. สื่อเอกสาร ได้แก่ ตำรา / หนังสือ 

2. สื่ออิเล็กทรอนิกส์ ได้แก่ CD / DVD/ website


3. สื่อบุคคล / ภูมิปัญญา / ปราชญ์ชาวบ้าน

4. สื่อแหล่งเรียนรู้ในชุมชนและนอกชุมชน

5. สื่อเทคนิค / วิธีการ ได้แก่ การบรรยาย การสาธิต เวทีชาวบ้าน

6. อื่น ๆ ที่เกี่ยวข้องการตีมีด
การจัดกระบวนการเรียนรู้
1. ศึกษาดูงาน
2. บรรยาย
3. สาธิต
4. ฝึกปฏิบัติ
5. แลกเปลี่ยนเรียนรู้
การวัดและประเมินผล

1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีจากการทำแบบทดสอบ
2. การประเมินทักษะการปฏิบัติจากผลงานระหว่างเรียน ได้ผลงานที่มีคุณภาพ จำนวน 3 ชิ้น
3. การประเมินผลจากโครงการประกอบอาชีพ
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียน ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการเรียนตลอดหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80

3. มีผลงานที่มีคุณภาพ
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตรการศึกษา ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน
ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 ในสาระการประกอบอาชีพ วิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรตีมีด
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฏี
	ปฏิบัติ

	1. ช่องทางการประกอบอาชีพตีมีด
	1.1  ผู้เรียนอธิบายความสำคัญ และความจำเป็นในการประกอบอาชีพธุรกิจ      ตีมีดได้
1.2  ผู้เรียนอธิบายความเป็นไปได้ในการเข้าสู่อาชีพตีมีด
1.3  ผู้เรียนสามารถอธิบายปัจจัยที่ส่งผลต่อความสำเร็จอาชีพตีมีดได้
1.4 ตัดสินใจเลือกอาชีพตีมีดอย่างเหมาะสมได้
	1.1 ความสำคัญของการประกอบอาชีพการตีมีด


1.2 ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพตีมีด 
   1.2.1 การลงทุน
   1.2.2 การกำหนดทิศทางการตลาด
         

1.3 แหล่งเรียนรู้ 
1.4 ทิศทางการประกอบอาชีพ
	1.1  บรรยายองค์ความรู้เกี่ยวกับความสำคัญความจำเป็นในการประกอบอาชีพตีมีดให้ทราบว่าธุรกิจตีมีดนี้มีความน่าสนใจที่นำไปประกอบอาชีพได้
1.2  อภิปรายร่วมกันถึงความเป็นไปได้และลักษณะของการประกอบธุรกิจ
1.3  ศึกษาดูงานสถานประกอบการธุรกิจตีมีดที่ได้ประสบความสำเร็จ
1.4    ครู ผู้เรียน และผู้รู้ ร่วมกันอภิปรายเกี่ยวกับทิศทางการประกอบอาชีพตีมีดในรูปแบบที่เหมาะสมกับตนเอง เช่น ลูกจ้าง  เจ้าของกิจการ โดยคำนึงถึงศักยภาพ  5  ด้าน  ได้แก่  ศักยภาพทรัพยากรธรรมชาติในแต่ละพื้นที่  ศักยภาพของพื้นที่ตามลักษณะภูมิอากาศ  ศักยภาพของภูมิประเทศ   และทำเลที่ตั้งของแต่ละประเทศ  ศักยภาพของศิลปะ  วัฒนธรรมประเพณีและวิถีชีวิตของแต่ละพื้นที่ และศักยภาพของทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่
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-
1
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	2.  ทักษะการประกอบอาชีพตีมีด
	2.1  ผู้เรียนสามารถอธิบายรายละเอียดส่วนประกอบ  /ประเภท และประโยชน์ของมีดได้ 
2.2 ผู้เรียนสามารถคัดเลือกและเตรียมวัสดุ / อุปกรณ์ / เครื่องมือที่ใช้ในการตีมีดได้อย่างเหมาะสม
2.3  ผู้เรียนตีมีดได้ตามขั้นตอนได้อย่างถูกต้อง
2.4  ทดสอบการฝึกปฏิบัติ 
	2.1  ความรู้พื้นฐานเกี่ยวกับมีด 
      2.1.1  องค์ประกอบของมีด 
      2.1.2  ประเภทของมีด
      2.2.3  ประโยชน์ของมีด


2.2  คัดเลือกและเตรียมวัสดุ / อุปกรณ์ / เครื่องมือที่ใช้ในการตีมีด

2.3  ขั้นตอนและกรรมวิธีในการตีมีด  


2.3.1  การตัดและผ่าเหล็ก 

2.3.2  การแบนหรือการตีหลาบ
2.2.1 การทำบ้องหรือเดือย
2.2.2 การตีแต่ง
2.2.3 การตะไบแต่ง 

2.2.4 การชุบคม
2.2.5 การตกแต่งลวดลายบนด้านบนของมีด 
2.2.6 การทำด้ามมีด
2.4  การฝึกทักษะตีมีด  3  ชิ้น

	2.1  บรรยายความรู้เกี่ยวกับความรู้พื้นฐานเกี่ยวกับมีด พร้อมยกตัวอย่างของผู้ประกอบการที่ประสบความสำเร็จ โดยร่วมกันสังเคราะห์กับผู้เรียนตามหัวข้อการวิเคราะห์ 4 ด้าน ตามเนื้อหา
2.2  ให้ความรู้ในเรื่องการคัดเลือกวัสดุ และเตรียม วัสดุ / อุปกรณ์ / เครื่องมือที่ใช้ในการตีมีด
2.3  ฝึกปฏิบัติตามขั้นตอนการตีมีด  

2.4  ปฏิบัติจริงตามชิ้นงานที่วิทยากรกำหนด        (ฝึกทักษะเพิ่มเติมหลักจากจบเนื้อหาเรื่องทักษะการประกอบอาชีพตีมีดนอกเวลา )


	1
1
-
-
	-
-
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	3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพตีมีด

	3.1 ผู้เรียนสามารถอธิบายการบริหารจัดการการผลิต ในหัวข้อต่อไปนี้ได้           - ประเภทของแหล่งเงินทุน /แหล่งวัตถุดิบภายในและภายนอกท้องถิ่น พร้อมทั้ง           - มาตรฐานชิ้นงาน และควบคุมคุณภาพได้
- คุณธรรมในการประกอบอาชีพ

3.2  ผู้เรียนสามารถอธิบายการบริหารการตลาดให้ประสบผลสำเร็จได้
3.3  ผู้เรียนสามารถทำบัญชีรับ – จ่ายของกิจการได้
3.4 ผู้เรียนสามารถระบุความเสี่ยงที่มีผลกระทบต่อธุรกิจของตนเองได้
	3.1 การบริหารจัดการการผลิต
3.1.1 แหล่งเงินทุน และแหล่งวัตถุดิบทั้งภายในและนอกท้องถิ่น
3.1.2 การกำหนดมาตรฐานชิ้นงาน และการควบคุมคุณภาพ
3.1.3 คุณธรรมในการประกอบอาชีพ

3.2  การบริหารจัดการการตลาด
1) หลักการจัดการการตลาด
2) ระบบการตลาดและพฤติกรรมผู้บริโภค
3) ข้อมูลทางการตลาด (วิธีการหาข้อมูล การเก็บรวบรวมข้อมูล และการนำข้อมูลไปใช้)
4) การวิเคราะห์ความต้องการของตลาดในชุมชน และประเทศ
5) การโฆษณาและส่งเสริมการขาย
3.3 การทำบัญชีรายรับ – รายจ่าย 
3.4 การบริหารความเสี่ยง ในเรื่อง   คู่แข่งทางการค้า   ภัยการทำงาน / ภัยธรรมชาติ /ภัยเศรษฐกิจ   สภาพคล่องการเงิน (เจ้าหนี้ – ลูกหนี้ )
	3.1  ให้ความรู้ เกี่ยวกับ
1) แหล่งเงินทุน และแหล่งวัตถุดิบที่หาได้ทั้งภายในและภายนอกท้องถิ่น
2) การกำหนดมาตรฐานชิ้นงาน และการควบคุมคุณภาพ
3)  คุณธรรมในการประกอบอาชีพ

3.2 ให้ความรู้ เกี่ยวกับการบริหารการตลาด
3.3 ให้ความรู้และอภิปรายร่วมกันจากความรู้ในเนื้อหา
3.4  ให้ความรู้เรื่องการทำบัญชี
3.5 ให้ความรู้เกี่ยวกับการบริหารความเสี่ยง ในเรื่อง   คู่แข่งทางการค้า   ภัยการทำงาน /  ภัยธรรมชาติ /ภัยเศรษฐกิจ   สภาพคล่องการเงิน 
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	4. โครงการประกอบอาชีพตีมีด
	4.1 ผู้เรียนสามารถบอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้
4.2 ผู้เรียนสามารถบอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้
4.3 ผู้เรียนสามารถบอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
4.4 ผู้เรียนสามารถอธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.5 ผู้เรียนสามารถอธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.6 ผู้เรียนสามารถเขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้
4.7 ผู้เรียนตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้
	4.1  ความสำคัญของโครงการอาชีพ


4.2  ประโยชน์ของโครงการอาชีพ


4.3  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ


4.4  การเขียนโครงการอาชีพ


4.5 การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการ


	4.1  จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ องค์ประกอบของโครงการอาชีพ แล้วจัดกิจกรรมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินการกิจกรรมการเรียนรู้
4.2  จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดีเหมาะสมและถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสมถูกต้อง
4.3  จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ
4.4  กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมิน ความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
4.5  จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
4.6  กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการของตนเองเพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	3
	9


หลักสูตรการทำเหล็กดัด
จำนวน  80  ชั่วโมง 

กลุ่มวิชาอาชีพอุตสาหกรรม 

ความเป็นมา

การทำเหล็กดัดเป็นงานที่ต้องอาศัยทักษะและความชำนาญอย่างมาก  อีกทั้งในการฝึกฝนฝีมือให้เกิดความชำนาญนั้นต้องใช้เวลาและความอดทนอย่างสูง  ผู้ที่ผ่านการฝึกฝนจนชำนาญสามารถนำความรู้ไปใช้ประโยชน์ได้จริงในชีวิตประจำวัน  สามารถประกอบอาชีพเพื่อการพึ่งพาตนเอง  สนองความต้องการของชุมชน สังคมได้เป็นอย่างดี  ข้อดีของการทำเหล็กดัดเป็นอาชีพ ก็เพราะว่าที่อยู่อาศัยไม่ว่าจะอยู่ในสภาวะอย่างไรการซ่อมแซมยังมีอยู่ตลอดรวมถึงการป้องกันพวกมิจฉาชีพ ดังนั้นการติดตั้งเหล็กดัดจึงมีความจำเป็น
อย่างหลีกเลี่ยงไม่ได้ ถ้าออกแบบสวยและแข็งแรงพร้อมกับสามารถเปิดออกได้ง่ายในกรณีที่เกิดเหตุสุดวิสัยขึ้น เป็นอาชีพที่สามารถทำให้เกิดรายได้อย่างดี
ปัจจุบันมีการขยายตัวของสังคมเมืองอย่างรวดเร็ว โดยเฉพาะที่อยู่อาศัย  และทุกบ้านต้องการความปลอดภัยจากโจรผู้ร้าย  และเพิ่มความสวยงามของบ้าน   ดังนั้นเหล็กดัดจึงมีความจำเป็นอย่างมากในสังคมปัจจุบัน  แต่ช่างที่มีความชำนาญในการทำเหล็กดัดที่ได้มาตรฐานและคงลวดลายที่สวยงามหาได้ยาก  ซึ่งต้องยอมรับว่าตลาดยังขาดแคลนช่างฝีมืออยู่มาก  เพราะช่างด้านนี้ส่วนใหญ่ยังขาดทักษะความรู้ ความชำนาญอย่างเป็นระบบ  ส่วนมากจะทำกันแบบครูพักลักจำ  ทำให้คุณภาพเหล็กดัดออกมาไม่ได้มาตรฐานและขาดความปลอดภัยที่ดีพอ  หลายต่อหลายครั้งจึงนำมาซึ่งภาพข่าวผู้เสียชีวิตในกองเพลิงเพราะติดเหล็กดัด 

ด้วยเหตุนี้ สำนักงาน กศน.  จึงได้ถอดความรู้จากภูมิปัญญาเป็นบทเรียน  โดยจัดทำหลักสูตรการทำเหล็กดัดให้กับผู้สนใจที่ต้องการเข้าสู่อาชีพนี้  และเป็นการยกระดับมาตรฐานฝีมือแรงงานให้ได้มาตรฐาน   เพื่อเป็นการสร้างโอกาสให้กับประชาชนในการประกอบอาชีพ สร้างงาน สร้างรายได้แก่ตนเองและครอบครัวต่อไป

หลักการของหลักสูตร

หลักสูตรการศึกษาด้านอาชีพการทำเหล็กดัดเพื่อการมีงานทำ  มีหลักการจัดการเรียนรู้ดังนี้ 

1. เน้นการเรียนรู้โดยการฝึกปฏิบัติจริง  เพื่อให้ผู้เรียนเกิดทักษะความรู้ ความเข้าใจ และสามารถนำไปประกอบอาชีพให้เกิดรายได้ที่มั่นคงได้
2. เน้นกระบวนการมีส่วนร่วมระหว่างผู้เรียนและผู้ประกอบการ  เพื่อเชื่อมโยงความรู้และ
ประสบการณ์ระหว่างกัน
3. มุ่งเน้นให้เกิดคุณธรรม จริยธรรม และความสำนึกรับผิดชอบต่อลูกค้าเป็นสำคัญ
จุดหมาย  
1. เพื่อเพิ่มพูนความรู้และประสบการณ์ และทักษะทางด้านอาชีพการทำเหล็กดัด
2. เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ความเข้าใจในกระบวนการทำเหล็กดัดแบบต่างๆ
3. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถปฏิบัติงานการทำเหล็กดัดได้อย่างถูกต้องและมีความปลอดภัยในการ
ทำงาน
4. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถนำความรู้ไปใช้ในการสร้างสรรค์ชิ้นงานและเป็นช่องทางในการประกอบ
เป็นอาชีพสร้างรายได้แก่ตนเอง  ชุมชนและสังคมได้
กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมาย คือ ประชาชน ผู้เรียน ผู้รับบริการนอกระบบโรงเรียน
1. ผู้ที่ไม่มีอาชีพ

2. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
ระยะเวลา   จำนวน   80  ชั่วโมง



ภาคทฤษฎี   27
ชั่วโมง
ภาคปฏิบัติ   53
ชั่วโมง
โครงสร้างหลักสูตร
1. ช่องทางการประกอบอาชีพการทำเหล็กดัด

จำนวน  12  ชั่งโมง
1.1 ความสำคัญของการประกอบอาชีพการทำเหล็กดัด 

1.2 แนวโน้มการประกอบอาชีพการทำเหล็กดัด
      1.2.1  ความต้องการของตลาด
      1.2.2  การจัดหาวัสดุอุปกรณ์
      1.2.3  การคำนวณต้นทุน ราคาขาย
1.3 แหล่งเรียนรู้/ภูมิปัญญาในท้องถิ่น
1.4 ทิศทางการประกอบอาชีพ
      1.4.1  การออกแบบและพัฒนาลวดลายเหล็กดัดรูปแบบต่างๆ
      1.4.2  ความต้องการของตลาดในชุมชน
2.   ทักษะการประกอบอาชีพการทำเหล็กดัด


จำนวน   45   ชั่วโมง   
       
      2.1  ขั้นเตรียมการเข้าสู่อาชีพการทำเหล็กดัด

      

2.1.1 การเลือกวัสดุ อุปกรณ์ต่างๆ ในการทำเหล็กดัด
2.1.2 ความปลอดภัยในการเชื่อมโลหะ
      

2.1.3 หลักและวิธีการเชื่อมโลหะชนิดต่างๆ

      2.2  ขั้นการฝึกทักษะการเขียนแบบและการออกแบบลวดลายเหล็กดัด      
     

2.2.1 ชนิดของเหล็กดัดและการใช้งาน  
     

2.2.2 การออกแบบเหล็กดัดตามชนิดและประโยชน์ใช้สอย
      2.3  ขั้นการฝึกทักษะการทำเหล็กดัด      
      

2.3.1 การทำเหล็กดัด


2.3.2 วิธีการพ่นสี อบสีเหล็กดัด

      

2.3.3 วิธีการประกอบเหล็กดัด


2.3.4 การติดตั้งเหล็กดัด

      2.4  การพัฒนาเหล็กดัด
      

2.4.1 ศึกษาดูงานในแหล่งเรียนรู้ ผู้ประกอบการ หรือสถานประกอบการ
      

2.4.2 วิธีการเพิ่มมูลค่าและประยุกต์รูปแบบของผลิตภัณฑ์
      2.5  ประเมินทักษะความรู้ด้วยการลงมือปฏิบัติชิ้นงานเป็นรายบุคคล
      2.6  ฝึกประสบการณ์ในสถานประกอบการ
3.   การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ                  
จำนวน    11  ชั่วโมง
     
     3.1  การวางแผนการผลิต  การการสำรวจและศึกษาแหล่งวัสดุ อุปกรณ์การทำเหล็กดัดและใช้ประโยชน์ของแหล่งทรัพยากร และการหาแหล่งทุนต่างๆ
      

3.1.1 การวางแผนการผลิตเหล็กดัด
     

3.1.2 การดำเนินการสำรวจแหล่งทรัพยากรการผลิตและแหล่งทุนในท้องถิ่น
     3.2  การคำนวณต้นทุนการผลิต  การกำหนดราคาขาย 
     3.3  การควบคุมคุณภาพในการผลิตเหล็กดัด
3.3.1 การควบคุมคุณภาพวัสดุ อุปกรณ์การผลิต
3.3.2  การควบคุมกระบวนการผลิต
3.3.3  การควบคุมคุณภาพและมาตรฐานของผลิตภัณฑ์
      3.4  การวิเคราะห์ข้อมูลการตลาด ความต้องการของตลาดและการประชาสัมพันธ์      
     

3.4.1  การสำรวจความต้องการของรูปแบบผลิตภัณฑ์ที่เป็นที่ต้องการของท้องตลาด

      
3.4.2  การประชาสัมพันธ์ และช่องทางการจำหน่ายผลิตภัณฑ์
4.  โครงการประกอบอาชีพ




จำนวน  12  ชั่วโมง

      4.1  ความสำคัญของโครงการอาชีพ
      4.2  ประโยชน์ของโครงการอาชีพการ
      4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

      4.4  การเขียนโครงการอาชีพ

      4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ 

การจัดกระบวนการเรียนรู้

หลักสูตรการทำเหล็กดัด เป็นหลักสูตรที่เน้นให้ผู้เรียนที่ผ่านกระบวนการเรียนรู้จากวิทยากรแล้ว
สามารถนำความรู้ไปปฏิบัติได้จริง เมื่อจำหลักสูตรแล้วสามารถนำทักษะความรู้ที่ได้รับไปปฏิบัติจนเกิดความชำนาญ  มีกระบวนการจัดกิจกรรมการเรียนรู้ ดังนี้


1.   จัดกิจกรรมสำรวจ และวิเคราะห์ตนเอง ทรัพยากร อาชีพ และความต้องการของตลาดเพื่อให้ผู้เรียนเห็นช่องทางในการประกอบอาชีพ
2.   จัดกิจกรรมวิเคราะห์ข้อมูล โดยใช้กระบวนคิดเป็น และความเป็นไปได้ รวมทั้งการศึกษาดูงาน เพื่อการตัดสินใจ เลือกประกอบอาชีพ
3.   ฝึกทักษะการประกอบอาชีพ
3.1  เรียนรู้จากวิทยากร
3.2  เรียนรู้ด้วยตนเองจากสื่อต่างๆแหล่งเรียนรู้ ผู้รู้
3.2  เรียนรู้จาการลงมือปฏิบัติจริง
3.3  เรียนรู้จากภูมิปัญญา ทฤษฏี และปฏิบัติ
3.4  เรียนรู้จากกลุ่ม เพื่อแลกเปลี่ยนความรู้
          
4.  จัดกิจกรรมการเรียนรู้เกี่ยวกับการบริหารจัดการ ในการประกอบอาชีพ โดยเรียนรู้จากวิทยากรและการลงมือปฏิบัติจริง


5.  จัดทำโครงการประกอบอาชีพ การเขียน โครงการ และการประเมินความเป็นไปได้ของโครงการ

6.  ดำเนินการให้ผู้เรียนทำโครงการประกอบอาชีพไปสู่การปฏิบัติจริง

7.  นิเทศ ติดตามผลและประเมินโครงการของผู้เรียนและให้ข้อเสนอแนะในการปรับปรุงพัฒนา

สื่อการเรียนรู้

1.  ใบความรู้ และ VCD การทำเหล็กดัด


2.  ภูมิปัญญาท้องถิ่น/ผู้รู้ด้านการทำเหล็กดัด

3.  แหล่งเรียนรู้/สถานประกอบการ เกี่ยวกับการทำเหล็กดัด
การวัดและประเมินผล
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร
2. การประเมินผลงานระหว่างเรียนจาการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพจัดจำหน่ายได้
3. ประเมินความพึงพอใจของลูกค้า
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
3. มีผลงานที่มีคุณภาพ
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำผลการเรียนไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษา
นอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551   ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตร การทำเหล็กดัด
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1.  ช่องทางการประกอบอาชีพการทำเหล็กดัด 
	1.1 ผู้เรียนอธิบายความสำคัญของทางการประกอบอาชีพการทำเหล็กดัดได้
1.2 ผู้เรียนสามารถเสนอความคิดเห็นต่อความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการทำเหล็กดัดได้ 

1.3 ผู้เรียนสามารถอธิบายกระบวนการการ เทคนิค วิธีการประกอบอาชีพการทำเหล็กดัดได้
1.4 ผู้เรียนสามารถอธิบาย
ทิศทางการประกอบอาชีพการทำเหล็กดัดได้
	1.1 ความสำคัญของการประกอบอาชีพการทำเหล็กดัด 

1.2 แนวโน้มการประกอบอาชีพการทำเหล็กดัด
    1.2.1 ความต้องการของตลาด
    1.2.2 การจัดหาวัสดุ อุปกรณ์
    1.2.3 ต้นทุนการผลิต ราคาขาย
1.3 แหล่งเรียนรู้/ภูมิปัญญาในท้องถิ่น
1.4 ทิศทางการประกอบอาชีพ
     1.4.1  ลูกจ้างสถานประกอบการ
     1.4.2   เจ้าของกิจการ
1.4.3 กิจการร่วมทุน
	1.1  วิทยากรและผู้เรียนร่วมกันศึกษาข้อมูลจากเอกสาร  สื่ออิเล็กทรอนิกส์   สื่อของจริง  และอภิปรายร่วมกันเกี่ยวกับความสำคัญของการประกอบอาชีพการทำเหล็กดัด
1.2 วิทยากรและผู้เรียนร่วมกันอภิปรายเกี่ยวกับสถานการในปัจจุบันต่อความต้องการของตลาด การจัดหาวัสดุอุปกรณ์ และต้นทุนการผลิต ราคาขาย เพื่อหาข้อสรุปแนวโน้มความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการทำเหล็กดัด

1.3 ให้ผู้เรียนศึกษาดูงานแหล่งเรียนรู้ในชุมชน เพื่อให้ผู้เรียนเกิดโลกทัศน์ในการเข้าสู่อาชีพ และเห็นช่องทางการประกอบอาชีพที่ชัดเจนยิ่งขึ้น
1.4 วิทยากร ผู้เรียน และผู้รู้ ร่วมกันอภิปรายเกี่ยวกับทิศการประกอบอาชีพในรูปแบบที่เหมาะสมกับตนเอง เช่น ลูกจ้าง เจ้าของกิจการ ร่วมทุน ฯลฯ โดยคำนึงศักยภาพ  5  ด้าน  ได้แก่  ศักยภาพทรัพยากรธรรมในแต่ละพื้นที่  ศักยภาพของพื้นที่ตามลักษณะภูมิอากาศ  ศักยภาพของภูมิประเทศ   และทำเลที่ตั้ง
	2

2

1

2
	-

-

5

-

	2.  ทักษะการประกอบอาชีพการทำเหล็กดัด 
	2.1 ผู้เรียนสามารถอธิบายและสามารถปฏิบัติตามขั้นตอนได้อย่างถูกต้อง
2.2 ผู้เรียนสามารถเขียนแบบและออกแบบลวดลายเหล็กดัดตามชนิดและประโยชน์ใช้สอยตามที่กำหนดได้
2.3 ผู้เรียนสามารถทำเหล็ก
ดัดตามลวดลายที่กำหนดได้

2.4 ผู้เรียนสามารถระบุวิธีการเพิ่มมูลค่าผลิตภัณฑ์ด้วยการพัฒนาเป็นรูปแบบใหม่ได้
2.5 ผู้เรียนทดสอบการทำเหล็กดัดและสามารถนำเสนอชิ้นงานของตนเองได้
2.6 ผู้เรียนสามารถทำงานในสถานประกอบการได้
	2.1 ขั้นเตรียมการเข้าสู่อาชีพการทำเหล็กดัด

      2.1.1 การเลือกวัสดุ อุปกรณ์
2.1.2 ความปลอดภัยการทำงาน
      2.1.3 หลักและวิธีการเชื่อมโลหะ
 2.2 ขั้นการฝึกทักษะการเขียนแบบและการออกแบบลวดลายเหล็กดัด      
     2.2.1 ชนิดของเหล็กดัดและการใช้งาน  
     2.2.2 การออกแบบเหล็กดัดตามชนิดและประโยชน์ใช้สอย
2.3 ขั้นการฝึกทักษะการทำเหล็กดัด      
      2.3.1 การทำเหล็กดัด
      2.3.2 วิธีการพ่นสี อบสีเหล็กดัด

      2.3.3 วิธีการประกอบเหล็กดัด
      2.3.4 การติดตั้งเหล็กดัด
2.4  การพัฒนาการทำเหล็กดัด
      2.4.1 ศึกษาดูงานในแหล่งเรียนรู้ ผู้ประกอบการ หรือสถานประกอบการ
      2.4.2 วิธีการเพิ่มมูลค่าและประยุกต์รูปแบบของผลิตภัณฑ์
2.5 ประเมินทักษะการทำเหล็กดัด
2.6 ฝึกงานการประกอบอาชีพการทำเหล็กดัด   
	2.1 วิทยากรบรรยาย/สาธิต และให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติตามเกี่ยวกับเรื่องดังนี้

       2.1.1 การเลือกวัสดุ อุปกรณ์ต่างๆ ในการทำเหล็กดัด
2.1.2 ความปลอดภัยในการทำงาน
      2.1.3 หลักและวิธีการเชื่อมโลหะชนิดต่างๆ
2.2 วิทยากรสาธิตและให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการเขียนแบบและออกแบบเหล็กดัดตามชนิดและประโยชน์ใช้สอย 
      2.2.1 ให้ผู้เรียนศึกษาเอกสาร สื่อ 
      2.2.2  ให้ผู้เรียนลงมือปฏิบัติโดยวิทยากรควบคุมการทำงานทุกขั้นตอน
2.3 วิทยากรสาธิตและให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติตามกระบวนการการทำเหล็กดัด และตรวจชิ้นงานเป็นรายบุคคล
2.4 ให้ผู้เรียนศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้ ผู้ประกอบการ หรือสถานประกอบการ  และจัดให้ผู้เรียนอภิปรายผลจากเรียนรู้ เพื่อหาสรุปแนวทางการพัฒนาการทำเหล็กดัด
2.5 ให้ผู้เรียนจัดทำชิ้นงานของตนเองพร้อมนำเสนอชิ้นงานเป็นรายบุคคล 

2.6 ส่งผู้เรียนฝึกงานในสถานประกอบการของชุมชน
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	3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการทำเหล็กดัด
	3.1 ผู้เรียนสามารถวางแผนการทำเหล็กดัด  ระบุแหล่งจัดซื้อจัดหาวัสดุ อุปกรณ์  และระบุแหล่งเงินทุนในการสนับสนุนการทำเหล็กดัดได้
3.2  ผู้เรียนสามารถคำนวณต้นทุน  ราคาขายสินค้าได้และเปรียบเทียบเทคนิคการส่งเสริมการขายและช่องทางการจัดจำหน่ายสินค้ารูปแบบต่าง ๆ ได้
3.3 ผู้เรียนอธิบายวิธีการผลิต การควบคุมการผลิต การพัฒนารูปแบบและคุณภาพของผลิตภัณฑ์ให้เป็นที่ต้องการของท้องตลาดได้

3.4 ผู้เรียนสามารถแสดงข้อมูลความต้องการของตลาดและอธิบายรูปแบบการประชาสัมพันธ์ที่เหมาะสมกับผลิตภัณฑ์ได้
	3.1 การวางแผนการผลิตและการสำรวจ
ข้อมูล
      3.1.1 การวางแผนการผลิตเหล็กดัด
      3.1.2 การดำเนินการสำรวจแหล่งทรัพยากรการผลิตและแหล่งทุนในท้องถิ่น
3.2 การบริหารการตลาด
       3.2.1  การคำนวณต้นทุน และราคาขาย

      3.2.2  เทคนิคการส่งเสริมการขาย
      3.2.3 การจัดจำหน่ายสินค้า

3.3 การควบคุมคุณภาพในการผลิตเหล็กดัด
      3.3.1 การควบคุมคุณภาพวัตถุดิบ อุปกรณ์การผลิต
     3.3.2  การควบคุมกระบวนการผลิต
     3.3.3 การควบคุมคุณภาพและมาตรฐานของผลิตภัณฑ์
3.4 การศึกษาความต้องการของตลาดและการประชาสัมพันธ์
      3.4.1 ศึกษาความต้องการของรูปแบบผลิตภัณฑ์ที่เป็นที่ต้องการของท้องตลาด

      3.4. 2 การประชาสัมพันธ์ 
	3.1 วิทยากรบรรยายและให้ผู้เรียนศึกษาใบความรู้ดังนี้
3.1.1 ขั้นตอนการวางแผนการผลิตเหล็กดัด

3.1.2 การศึกษาและสำรวจแหล่งวัสดุ  อุปกรณ์  และการใช้ประโยชน์ของแหล่งทรัพยากร และแหล่งทุนในท้องถิ่น
3.2 วิทยากรบรรยายและให้ผู้เรียนศึกษาใบความรู้การบริหารการการตลาด โดยจัดให้ผู้เรียนศึกษา
      3.2.1 การคำนวณต้นทุนการผลิต  การกำหนดราคาขาย
3.2.2 เทคนิคส่งเสริมการขาย
3.2.3  การจัดจำหน่ายสินค้า
3.3 วิทยากรบรรยายและให้ผู้เรียนศึกษาใบความรู้

โดยจัดให้ผู้เรียนศึกษาและร่วมอภิปรายในเรื่องต่อไปนี้

       3.3.1  การควบคุมคุณภาพวัตถุดิบ อุปกรณ์การผลิต
       3.3.2  การควบคุมกระบวนการผลิตให้เป็นไปตามลำดับขั้นตอน
       3.3.3 การควบคุมคุณภาพและมาตรฐานของผลิตภัณฑ์
3.4 วิทยากรบรรยายและให้ผู้เรียนศึกษาใบความรู้

และนำความรู้มาร่วมอภิปรายในเรื่องต่อไปนี้
      3.4.1 รูปแบบผลิตภัณฑ์ที่เป็นที่ต้องการของท้องตลาด      

      3.2.4 รูปแบบการประชาสัมพันธ์
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	4. โครงการประกอบอาชีพการทำเหล็กดัด
	4.1 ผู้เรียนบอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้
4.2 ผู้เรียนบอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้

4.3 ผู้เรียนบอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.4 ผู้เรียนอธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.5 ผู้เรียนอธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.6 ผู้เรียนเขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้
4.7 ผู้เรียนสามารถตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้
	4.1  ความสำคัญของโครงการอาชีพ
4.2  ประโยชน์ของโครงการอาชีพการ
4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

4.4  การเขียนโครงการอาชีพ

4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ 
	4.1  จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
4.2  จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง  
4.3  จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ             
4.4  กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
4.5  จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
4.6  กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
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หลักสูตรการการผลิตไบโอดีเซลจากน้ำมันที่ใช้แล้ว
จำนวน    40  ชั่วโมง

กลุ่มวิชาอาชีพอุตสาหกรรม
ความเป็นมา

สืบเนื่องจากปริมาณความต้องการใช้น้ำมันของประเทศไทยที่มีมากขึ้นเป็นลำดับ และด้วยวิกฤตราคาน้ำมันที่ปรับขึ้นอย่างต่อเนื่อง   จึงทำให้ภาครัฐเร่งส่งเสริมให้มีการผลิตไบโอดีเซลจากพืช  และจากน้ำมันที่ใช้แล้ว  เพื่อให้คนไทยได้ใช้น้ำมันดีเซลในราคาถูกลง  ช่วยลดภาระการนำเข้าน้ำมันจากต่างประเทศ  เป็นการสร้างความมั่นคงด้านพลังงานในระยะยาวอีกด้วย ช่วยลดสภาวะแวดล้อม   รวมทั้งยังช่วยสร้างรายได้ให้แก่ภาคการเกษตรอีกทางหนึ่ง เนื่องจากไบโอดีเซล สามารถผลิตได้จากปาล์มน้ำมัน สบู่ดำ น้ำมันพืช หรือไขมันสัตว์ใช้แล้ว ที่ผ่านกระบวนการเคมีเล็กน้อย ก็จะได้เป็น ไบโอดีเซล 100% หรือที่เรียกว่า B100 ที่สามารถใช้กับเครื่องยนต์ดีเซลรอบต่ำ อาทิ เครื่องจักรกลการเกษตร นอกจากนี้ ไบโอดีเซล ยังเป็นที่นิยมใช้ในต่างประเทศมากกว่า 20 ปี โดยในต่างประเทศมีกำลังการผลิตไบโอดีเซลหลายพันล้านลิตรต่อปี ใช้ไบโอดีเซลในสูตร B20  (ไบโอดีเซล 20% ผสมในน้ำมันดีเซล 80%) ในส่วนของประเทศไทยมีการผลิตและจำหน่ายไบโอดีเซลในเชิงพาณิชย์ในสูตร B5 (ไบโอดีเซล 5% ผสมในน้ำมันดีเซล 95% ) ของปั๊ม ปตท.และ บางจาก 
การผลิตไบโอดีเซล มีกระบวนการผลิตที่ง่ายไม่ซับซ้อน เป็นเชื้อเพลิงเหลวที่ผลิตได้จากน้ำมันพืชและไขมันสัตว์ เช่น ปาล์ม มะพร้าว ถั่วเหลือง ทานตะวัน เมล็ดเรพ (rape seed ) สบู่ดำ หรือ น้ำมันพืช น้ำมันสัตว์ที่ผ่านการใช้งานแล้ว นำมาทำปฏิกิริยาทางเคมี transesterification ร่วมกับเมทานอล หรื  เอทานอลจนเกิดเป็นสารเอสเตอร์ที่มีคุณสมบัติใกล้เคียงกับน้ำมันดีเซล เรียกว่า ไบโอดีเซล (B100) ซึ่งเมื่อนำมาผสมกับน้ำมันดีเซลเกรดที่ใช้กันในปัจจุบันในสัดส่วนร้อยละ 5 - 10 (B5-B10) จะสามารถนำมาใช้งานในเครื่องยนต์ดีเซลได้เป็นอย่างดี โดยไม่ต้องดัดแปลงเครื่องยนต์ 

ดังนั้น จึงได้พัฒนาหลักสูตรการผลิตไบโอดีเซลจากน้ำมันที่ใช้แล้วขึ้น เพื่อนำไปสู่การประกอบอาชีพที่ก่อให้เกิดรายได้อย่างยืนต่อไป 
หลักการของหลักสูตร

หลักสูตรการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำวิชาการผลิตไบโอดีเซลจากน้ำมันที่ใช้แล้ว  มีหลักการจัดการเรียนรู้ดังนี้
1. เป็นหลักสูตที่สร้างความตระหนักให้ผู้เรียนเห็นคุณค่าของการผลิตพลังงานทดแทน เพื่อลดภาวะสิ่งแวดล้อม
2. มุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมีคุณภาพ  ทั่วถึงและเท่าเทียม  สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง  เป็นบุคคลที่มีวินัยเปี่ยมไปด้วยคุณธรรม  จริยธรรม  มีจิตสำนึกความรับผิดชอบต่อตนเอง ผู้อื่นและสังคม
3. ส่งเสริมให้มีการเทียบโอนความรู้เข้าสู่หลักสูตรการศึกษาขั้นพื้นฐาน
4. มุ่งเน้นการฝึกปฏิบัติเพื่อให้เกิดทักษะทางอาชีพ  สามารถนำไปปรับใช้ในชีวิตประจำวันและนำไปประกอบอาชีพ
จุดหมายหลักสูตร

หลักสูตรการผลิตไบโอดีเซลจากน้ำมันที่ใช้แล้ว มุ่งพัฒนาให้กลุ่มเป้าหมายให้มีศักยภาพในการประกอบอาชีพ และการเรียนรู้อย่างต่อเนื่อง จึงกำหนดจุดหมายดังต่อไปนี้
1. มีความสามารถในการประกอบอาชีพ สอดคล้องกับความสนใจ ความถนัด และเหมาะสม
กับศักยภาพของตนเอง
2. มีความรู้ความสามารถ ทักษะ ในการประกอบอาชีพและมีรายได้
กลุ่มเป้าหมาย

มี 2 กลุ่มเป้าหมาย คือ
1. กลุ่มผู้ไม่มีอาชีพและมีความสนใจที่จะประกอบอาชีพ
2. กลุ่มผู้มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
ระยะเวลา        จำนวน  40 ชั่วโมง
โครงสร้างหลักสูตร
1.  ช่องทางการผลิตไบโอดีเซลจากน้ำมันที่ใช้แล้ว


จำนวน  10  ชั่วโมง

1.1  ความสำคัญของการประกอบอาชีพการผลิตไบโอดีเซล


1.2  ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการผลิตไบโอดีเซล


1.2.1   ความต้องการของตลาด

1.2.2   การใช้แรงงาน


1.2.3   การจัดหาวัสดุ อุปกรณ์

1.2.4   การเลือกทำเลที่ตั้ง
1.3  แหล่งเรียนรู้







1.4  ทิศทางการประกอบอาชีพการผลิตไบโอดีเซล 



2. ทักษะการประกอบอาชีพการผลิตไบโอดีเซลจากน้ำมันที่ใช้แล้ว
จำนวน  10  ชั่วโมง
2.1  ขั้นเตรียมการประกอบอาชีพการผลิตไบโอดีเซล                      

2.1.1  สถานที่ / พื้นที่
2.1.2  การคัดเลือกวัตถุดิบในการผลิต
2.1.3  ความรู้ที่เกี่ยวข้องในการผลิตไบโอดีเซล
2.2   ขั้นตอนการผลิตไบโอดีเซลจากน้ำมันที่ใช้แล้ว




2.2.1  ขั้นเตรียมสารตั้งต้น 





2.2.2  ขั้นทำปฏิกิริยา




2.2.3  ขั้นทำให้ตกตะกอน ( 1 สัปดาห์)

2.2.4  ขั้นทำให้บริสุทธิ์

3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการผลิตไบโอดีเซลจากน้ำมันที่ใช้แล้ว   










จำนวน  10  ชั่วโมง
3.1  การบริหารจัดการผลิตไบโอดีเซล


3.1.1  การจัดการควบคุมคุณภาพในการผลิตไบโอดีเซล


3.1.2  การลดต้นทุนในผลิตไบโอดีเซล


3.1.3  การวางแผนการผลิตไบโอดีเซล


3.1.4  การลงบัญชีรายรับรายจ่าย

3.2  การจัดการตลาดในการผลิตไบโอดีเซล



3.2.1  การทำฐานข้อมูลลูกค้าผู้ใช้ไบโอดีเซล

3.2.2  การกระจายสินค้าไปสู่ผู้บริโภค

3.2.3  การวางแผนการผลิตไบโอดีเซล
3.3  การจัดการความเสี่ยงในการผลิตไบโอดีเซล


3.3.1  การวิเคราะห์ศักยภาพการผลิตไบโอดีเซล


1)  ประเภทของไบโอดีเซล


2)  ค่าใช้จ่ายในการผลิตไบโอดีเซล

   3)  ผลกำไรที่ได้จากผลิตไบโอดีเซล
   4)  คู่แข่งขัน
      3.3.2 การวางแผนการจัดการความเสี่ยง


1)  กำหนดแนวทางแก้ปัญหาความเสี่ยง
3.4  การวางแผนการดำเนินงานอาชีพ 
4.  โครงการประกอบอาชีพการผลิตไบโอดีเซลจากน้ำมันที่ใช้แล้ว                    










จำนวน  10  ชั่วโมง
4.1  ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพการผลิตไบโอดีเซล


4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพการผลิตไบโอดีเซล


4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพการผลิตไบโอดีเซล

4.4  การเขียนโครงการการผลิตไบโอดีเซล



4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการผลิตไบโอดีเซล


การจัดกระบวนการเรียนรู้

· การบรรยาย
· การสาธิต
· การศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้
· ฝึกปฏิบัติจริงการผลิตไบโอดดีเซลจากน้ำมันที่ใช้แล้ว
สื่อการเรียนรู้

หลักสูตรการแปรรูปการผลิตไบโอดีเซลจากน้ำมันที่ใช้แล้ว เป็นหลักสูตรที่ผ่านการจัดกระบวนการเรียนรู้จากวิทยากรแล้วสามารถนำไปปฏิบัติได้จริง โดยใช้วิธีการจัดกระบวนการเรียนรู้ ดังนี้
1.  การศึกษาดูงานจากสถานที่จริง
2.  การฝึกปฏิบัติร่วมกับวิทยากร
3.  การบรรยายประกอบสื่อ VCD

4.  การสาธิต
การวัดและประเมินผล
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฏีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร
2. การประเมินผลงานระหว่างเรียนจากการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ 
และจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียนและฝึกปฏิบัติตามหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการประเมินผ่านตลอดหลักสูตรไม่น้อยกว่าร้อยละ 70
3. มีผลงานการผลิตไบโอดีเซลที่ได้มาตรฐานเป็นที่พึงพอใจของลูกค้า อย่างน้อย 30 คน 
และการทำแผนธุรกิจจึงจะได้รับวุฒิบัตร
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตร ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรการผลิตไบโอดีเซลจากน้ำมันที่ใช้แล้ว   
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	ชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1.  ช่องทางการ
ประกอบอาชีพการผลิต
ไบโอดีเซล


	1.1 ผู้เรียนบอกความสำคัญของการประกอบอาชีพการผลิต
      ไบโอดีเซล

1.2 ผู้เรียนสามารถอธิบายความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการผลิตไบโอดีเซลได้แก่ การลงทุน ดูแลรักษา ทุน และตรวจสอบได้
1.3 ผู้เรียนสามารถอธิบายกระบวนการประกอบอาชีพที่ตัดสินใจเลือกได้
1.4 ผู้เรียนอธิบายลักษณะการประกอบอาชีพการผลิตไบโอดีเซลได้
	1.1 ความสำคัญของการผลิต
ไบโอดีเซล
1.2 ความเป็นไปได้ในการผลิต
ไบโอดีเซล


1.2.1   ความต้องการของตลาด
1.2.2   การใช้แรงงาน

1.2.3   การจัดหาวัสดุ อุปกรณ์
1.2.4   การเลือกทำเลที่ตั้ง
1.3  แหล่งเรียนรู้



1.4  ทิศทางการประกอบอาชีพการผลิตไบโอดีเซล
	1.1  วิทยากรบรรยายให้ความรู้ในเรื่องความสำคัญของไบโอดีเซล
1.2 วิทยากรบรรยาย เรื่อง ความเป็นไปได้ในการปรกอบอาชีพผลิตไบโอดีเซลเพื่อการจำหน่าย
       - ความต้องการของตลาด
      - ใครที่สามารถประกอบอาชีพผลิตไบโอดีเซลได้บ้าง
      - วัสดุ อุปกรณ์ ที่ใช้ผลิตสามารถหาได้ในท้องถิ่น

1.3 ศึกษาดูงานในสถานประกอบการ แหล่งเรียนรู้ต่างๆ ในอาชีพที่ตัดสินใจเลือก
1.4 ครู ผู้เรียน และผู้รู้ ร่วมกันอภิปรายเกี่ยวกับทิศทางการประกอบอาชีพการผลิตไบโอดีเซล  ในลักษณะที่เหมาะสมกับตนเอง เช่น  เจ้าของกิจการ ร่วมทุน พ่อค้าคนกลาง ฯลฯ โดยคำนึงศักยภาพ 5 ด้านได้แก่ ศักยภาพทรัพยากรธรรมชาติในแต่ละพื้นที่  ศักยภาพของพื้นที่ตามลักษณะภูมิอากาศ  ศักยภาพของภูมิประเทศ  และทำเลที่ตั้งของแต่ละประเทศ  ศักยภาพของศิลปะ วัฒนธรรมประเพณีและวิถีชีวิตของแต่ละพื้นที่และศักยภาพของทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่
	2

1

1

2


	-

1

1

2



	2.  ทักษะการประกอบอาชีพการผลิตไบโอดีเซล


	2.1 ผู้เรียนสามารถอธิบายการเตรียมการผลิตไบโอดีเซล
2.2 ผู้เรียนสามารถอธิบายความรู้เบื้องต้นการผลิตไบโอดีเซลและสามารถเลือกวัสดุมาผลิตไบโอดีเซลได้
2.3 ผู้เรียนสามารถปฏิบัติตามขั้นตอนวิธีการผลิตไบโอดีเซลได้
2.4 ผู้เรียนสามารถตรวจสอบคุณภาพน้ำมันอย่างง่ายได้
	2.1  ขั้นเตรียมการประกอบอาชีพการผลิตไบโอดีเซล                      
     2.1.1  สถานที่ / พื้นที่
     2.1.2  การคัดเลือกวัตถุดิบ/อุปกรณ์
ในการผลิต
          - น้ำมันพืชที่ใช้แล้ว
          - หม้อก๋วยเตี๋ยว
          - เทอร์โมมิเตอร์
          - ตาชั่ง
          - เตาแก๊ส
          - ไม้พาย

     2.1.3  ความรู้ที่เกี่ยวข้องในการผลิตไบโอดีเซล
2.2   ขั้นตอนการผลิตไบโอดีเซลจากน้ำมันที่ใช้แล้ว


2.3 วิธีการตรวจสอบคุณภาพน้ำมันกับเครื่องยนต์



	2.1  การบรรยายให้ความรู้เกี่ยวกับการเตรียมการ
ประกอบอาชีพ

2.2 วิทยากรสาธิตและให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติตามขั้นตอนการผลิตไบโอดีเซล ดังนี้

    2.2.1  ขั้นเตรียมสารตั้งต้น

1) น้ำมันพืชที่ใช้แล้ว

2) โซดาไฟ

3) เมทิลแอลกอฮอร์

      2.2.2  ขั้นทำปฏิกิริยา

ขั้นตอนที่ 1


1) นำน้ำมันพืชที่ใช้แล้วมากรองเศษอาหารออกด้วยผ้าขาวบาง

2) ยกน้ำมันที่กรองแล้วตั้งไฟให้ความร้อนที่ 60 องศา
 ขั้นตอนที่ 2 

            3) นำโซดาไฟผสมกับเมทิลแอลกอฮอร์
ในแกลลอน  ปิดฝาเขย่าให้ละลายจนหมดให้อุณหภูมิ60 องศา ระหว่างเขย่าให้หยุดปิดฝาคลาย
ไอร้อนแล้วเขย่าอีก
  2.2.3  ขั้นทำให้ตกตะกอน 
           1) ยกน้ำมันในขั้นตอนที่ 1 ลงจากเตาแล้วนำส่วนผสมขั้นตอนที่ 2 เทผสมลงแล้วกวนให้เข้าเป็นเนื้อเดียวกัน
            2) ตักไบโอดีเซลออกพักทิ้งไว้  7 วัน

   2.2.4  ขั้นทำให้บริสุทธิ์
       1)นำน้ำมันที่ผ่านการตกตะกอนแล้ว มาล้างน้ำสะอาด น้ำมัน 3 ส่วนต่อน้ำ 1 ส่วน


       2) การคำนวณอัตราส่วนผสม
ตัวอย่างอัตราส่วนผสม
- น้ำมันพืช  :  เมทิลแอลกอฮอร์ : โซดาไฟ 
เช่น น้ำมันพืช(ลิตร):เมทิลแอลกอฮอร์(ลิตร) :โซดาไฟ(กรัม)                 

  
60             12            400

   
30              6            200


3) สาธิตการผสมสาร และปฏิบัติจริง
2.3  นำไบโอดีเซลที่ผลิตได้ไปทดลองใช้กับเครื่องยนต์ดีเซลขนาด 1 สูบ ระยะเวลา 1 สัปดาห์ แล้วตรวจสอบสภาพเครื่องยนต์ที่ใช้ว่าอยู่ในสภาพเดิมหรือไม่
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	3. การบริหารจัดการการประกอบอาชีพ


	3.1 ผู้เรียนสามารถอธิบายการบริหารจัดการผลิตไบโอดีเซลได้ดังนี้

      - ควบคุมคุณภาพ

- ลดต้นทุนการผลิตไบโอดีเซลได้
     -  การวางแผนการผลิต

      - การลงบัญชีรายรับรายจ่าย
3.2 ผู้เรียนสามารถจัดการการตลาดในการผลิตไบโอดีเซลได้ ดังนี้


- สามารถทำฐานข้อมูลลูกค้าได้
      - การกระจายสินค้า
      - การวางแผนการผลิต
ไบโอดีเซล

3.3 ผู้เรียนสามารถระบุประเด็นความเสี่ยงที่จะเกิดขึ้นกับการประกอบอาชีพการผลิตไบโอดีเซลได้

3.4 ผู้เรียนสามารถจัดทำแผนการจัดการความเสี่ยงได้

3.5 ผู้เรียนสามารถวางแผนการประกอบอาชีพการผลิตไบโอดีเซลได้
	3.1  การบริหารจัดการผลิตไบโอดีเซล

3.1.1 การจัดการควบคุมคุณภาพในการผลิตไบโอดีเซล
     3.1.2  การลดต้นทุนการผลิต
ไบโอดีเซล 
     3.1.3  การวางแผนการผลิต

     3.1.4 การลงบัญชีรายรับรายจ่าย
     3.1.5 การบริหารจัดการอาชีพอย่างมีคุณธรรม

     3.1.5 การบริหารจัดการอาชีพอย่างมีคุณธรรม

3.2  การจัดการตลาดในการผลิต
ไบโอดีเซล


3.2.1  การทำฐานข้อมูลลูกค้าผู้ใช้ไบโอดีเซล

3.2.2  การกระจายสินค้าสู่ผู้บริโภค      

3.3  การจัดการความเสี่ยงการผลิต
ไบโอดีเซล

      3.3.1  การวิเคราะห์ศักยภาพการใช้ผลิตไบโอดีเซล
   1)  ประเภทของวัตถุดิบที่นำมาผลิต
   2)  ค่าใช้จ่ายในการผลิตต้นทุน 

  3)  ผลกำไรจากการจำหน่าย

  4)  คู่แข่งขัน
        3.3.2 การวางแผนการจัดการความเสี่ยง
          1)  กำหนดแนวทางแก้ปัญหาความเสี่ยง
3.4  การวางแผนการดำเนินงานอาชีพ 

	3.1 การบริหารจัดการการผลิต จัดให้ผู้เรียน   


3.1.1 สำรวจและศึกษาแหล่งวัสดุ  อุปกรณ์  และการใช้ประโยชน์ของแหล่งทรัพยากรธรรมชาติ  และทุนต่างๆ 

3.1.2 การกำหนดและการควบคุมคุณภาพผลผลิตที่ต้องการ

3.1.3 ศึกษาการลดต้นทุนการผลิตแต่คุณภาพ
คงเดิม

3.1.4 ศึกษา วิเคราะห์  ปัจจัยความเสี่ยงที่คาดว่าจะเกิดขึ้น และมีแนวทางในการจัดการความเสี่ยง
3.2 ให้ผู้เรียนศึกษาจากใบความรู้และนำความรู้มาอภิปรายร่วมกันในข้อดังนี้


3.2.1 ข้อมูลการตลาด และวิเคราะห์ความต้องการของตลาด

3.2.2 กำหนดทิศทาง เป้าหมาย และแผนการจัดการตลาดที่เกี่ยวข้องกับการผลิตไบโอดีเซลจากน้ำมันที่ใช้แล้วได้

3.2.3  ดำเนินการตามกระบวนการจัดการการตลาด เข่น การคิดต้นทุนการผลิต การกำหนดราคาขาย การส่งเสริมการขาย การกระจายสินค้า 
3.3 ให้ความรู้ผู้เรียนและร่วมกันอภิปรายประเด็นความเสียง   กำหนดแนวทางป้องกันและแก้ปัญหาความเสี่ยงที่จะเกิดขึ้นกับการประกอบอาชีพการผลิตไบโอดีเซล
3.4 ให้ความรู้กระบวนการวางแผนการดำเนินงานอาชีพการผลิตไบโอดีเซล เพื่อให้ผู้เรียนกำหนดแนวทางการประกอบอาชีพได้ชัดเจน
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	4. โครงการประกอบอาชีพการผลิต
ไบโอดีเซล

	4.1  บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้
4.2 บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้

4.3 บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.4 อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
4.5 อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
 4.6 เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้
4.7 ตรวจสอบความเหมาะสมและความสอดคล้องของโครงการอาชีพได้
	4.1 ความสำคัญของโครงการอาชีพการผลิตไบโอดีเซล 
4.2  ประโยชน์ของโครงการอาชีพการผลิตโบโอดีเซล
4.3 องค์ประกอบของโครงงานอาชีพการผลิตไบโอดีเซล

4.4 การเขียนโครงการการผลิต
ไบโอดีเซล

4.5 การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการผลิต
ไบโอดีเซล

	4.1 จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  
4.2 กรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
4.3 จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่องตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง
4.4 จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ            
4.5 กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
4.6 จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง 
4.7 กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
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กลุ่มอาชีพพาณิชยกรรมและบริการ
หลักสูตรการทำรั้วลวดหนาม
จำนวน  50  ชั่วโมง
กลุ่มอาชีพพาณิชยกรรมและบริการ 

ความเป็นมา

สืบเนื่องจากกระทรวงศึกษาธิการได้กำหนดยุทธศาสตร์ 2555 ภายใต้กรอบเวลา 2 ปี ที่จะพัฒนา
5 ศักยภาพของพื้นที่ใน 5 กลุ่มอาชีพใหม่ ให้สามารถแข่งขันได้ใน 5 ภูมิภาคหลักของโลก “รู้เขา รู้เรา เท่า
ทัน เพื่อแข่งขันได้ในเวทีโลก”  ตลอดจนกำหนดภารกิจที่จะยกระดับการจัดการศึกษาเพื่อเพิ่มศักยภาพและขีดความสามารถให้ประชาชนได้มีอาชีพที่สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง มั่งคั่ง มุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการ
ศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมีคุณภาพอย่างทั่วถึงและเท่าเทียมกัน ประชาชนมีรายได้ มีงาน
ทำอย่างยั่งยืน และมีความสามารถเชิงการแข่งขันทั้งในระดับภูมิภาคอาเซียนและระดับสากล  ดังนั้น 
การจัดการศึกษาอาชีพในปัจจุบันจะต้องมุ่งพัฒนาประชากรของประเทศให้มีความรู้ความสามารถ และทักษะในการประกอบอาชีพ  เน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่างๆ ซึ่งเป็นการจัดการศึกษาตลอดชีวิตในรูปแบบใหม่ที่สร้างความมั่นคงให้แก่ประชาชนและประเทศชาติ ตลอดจนสามารถแก้ปัญหา
การว่างงานและส่งเสริมความเข้มแข็งให้แก่เศรษฐกิจชุมชน


จากนโยบายและจุดเน้นในการดำเนินงานประจำปีงบประมาณ 2555 ของกระทรวงศึกษาธิการ และสำนักงาน กศน. ที่มุ้งเน้นการจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำใน 5 กลุ่มอาชีพ ประกอบด้วย กลุ่มอาชีพ
ด้านเกษตรกรรม ด้านอุตสาหกรรม ด้านพาณิชยกรรม ด้านความคิดสร้างสรรค์ และด้านอำนวยการและ
อาชีพเฉพาะทาง ซึ่งเป็นการศึกษาต่อเนื่องเพื่อการพัฒนายั่งยืนตามหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง

การเลือกประกอบอาชีพในภาวะเศรษฐกิจยุคปัจจุบัน จำเป็นต้องมีข้อมูลพื้นฐานในหลักสูตรใน
หลาย ๆ ด้าน ทั้งด้านการผลิต และความต้องการของตลาดแรงงานในสาขาอาชีพต่างๆ กลุ่มอาชีพสาขา
พาณิชยกรรมก็เป็นทางเลือกหนึ่งในการเลือกประกอบอาชีพ สำนักงาน กศน.ได้ดำเนินการคัดเลือกหลักสูตรการประกอบอาชีพด้านพาณิชยกรรมมานำเสนอไว้เป็นตัวอย่างให้ผู้เรียนได้เลือกเรียนตามความสนใจ ฝึก
ปฏิบัติและนำไปประกอบอาชีพสร้างรายได้อย่างทั่วถึงมีความมั่นใจในการนำความรู้และทักษะไปประกอบอาชีพ
การกำหนดเนื้อหาและชั่วโมงในการเรียนหลักสูตรจะประกอบไปด้วยจำนวนชั่วโมงของเนื้อหา
ความรู้และการปฏิบัติเมื่อผู้เรียนเรียนจบหลักสูตรแล้วสามารถนำความรู้และทักษะไปประกอบอาชีพสร้างรายได้ รวมทั้งสามารถนำจำนวนชั่วโมงที่ได้เรียนไปเทียบโอน เป็นผลการเรียนในรายวิชาเลือกของสาระ
การประกอบอาชีพตามหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551

ประชาชนในพื้นที่ส่วนใหญ่มีอาชีพเกษตรกรรมและว่างงานหลังจากการทำนา หรือทำสวน รวมถึง ที่ยังตกงาน และเลี้ยงดูบุตรอยู่ที่บ้าน จึงได้คิดรวมตัวกัน ขึ้นเพื่อร่วมกันทำรั้วลวดหนาม สำหรับเป็นรายได้เสริมอื่นที่นอกเหนือจากการทำการเกษตรมาสนับสนุนครอบครัวเป็นระบบกระบวนการ พัฒนาความคิดสร้างสรรค์ ประยุกต์พัฒนางาน ตลอดจนนำภูมิปัญญาท้องถิ่น แหล่งเรียนรู้ ผู้เกี่ยวข้อง มีส่วนร่วมจัดเนื้อหา ประสบการณ์ให้เกิดผลกับผู้เรียนเป็นคนดี มีปัญญา มีความสุข รู้แนวทางการดำเนินชีวิตตามแนวคิดเศรษฐกิจพอเพียง จึงได้จัดประชาคมตกลงกันว่าจะทำรั้วลวดหนาม  ซึ่งในปัจจุบันผู้คนทั้งในเมืองและชนบท ต่างมีความต้องการสร้างอาณาเขตเป็นของตนเองเพื่อแสดงความเป็นเจ้าของในพื้นที่ที่เป็นที่ดินของตนเอง ทั้งยังมีแนวโน้มความต้องการเพิ่มสูงขึ้นเรื่อยๆ  จึงทำให้จำหน่ายได้ง่ายและเป็นอีกทางเลือกหนึ่งที่จะช่วยให้มีรายได้เสริมแก่ครอบครัว เพื่อพัฒนาคุณภาพชีวิตและความเป็นอยู่ที่ดีขึ้น รวมถึงเพื่อเป็นการสนับสนุนการรวมกลุ่มก่อให้เกิดรายได้ในชุมชน ชุมชนเกิดความเข้มแข็งต่อไป

หลักการของหลักสูตร

1. เป็นหลักสูตรที่เน้นการจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำ ที่เน้นการบูรณาการเนื้อหาสาระภาคทฤษฎีควบคู่ไปกับการฝึกปฏิบัติจริง ผู้เรียนสามารถนำความรู้และทักษะไปประกอบอาชีพได้จริงอย่าง
มีคุณภาพและมีคุณธรรมจริยธรรม
2. เป็นหลักสูตรที่เน้นการดำเนินงานร่วมกับเครือข่าย สถานประกอบการ เพื่อประโยชน์ในการประกอบอาชีพและการศึกษาดูงาน
3. เป็นหลักสูตรที่ผู้เรียนสามารถนำผลการเรียนรู้ไปเทียบโอนเข้าสู่หลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 ในรายวิชาเลือกของสาระการประกอบอาชีพ
4. เป็นหลักสูตรที่เน้นการใช้ศักยภาพ 5 ด้านในการประกอบอาชีพ ได้แก่ ศักยภาพด้านทรัพยากร ภูมิอากาศ ภูมิประเทศและทำเลที่ตั้ง  ศิลปวัฒนธรรมประเพณีและวิถีชีวิต  และด้านทรัพยากรมนุษย์

จุดมุ่งหมาย

เพื่อให้ผู้เรียนมีคุณลักษณะดังนี้

1. มีความรู้และทักษะในการประกอบอาชีพ สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง มั่งคั่ง
2. ตัดสินใจประกอบอาชีพให้สอดคล้องกับศักยภาพของตนเอง ชุมชน สังคม และสิ่งแวดล้อมอย่างมีคุณธรรมจริยธรรม
3. มีเจตคติที่ดีในการประกอบอาชีพ
4. มีความรู้ความเข้าใจและฝึกทักษะการบริหารจัดการในอาชีพได้อย่างมีประสิทธิภาพ
5. มีโครงการประกอบอาชีพเพื่อใช้เป็นแนวทางในการพัฒนาอาชีพของตนเอง
กลุ่มเป้าหมาย

มี 2 กลุ่มเป้าหมาย คือ
1. ผู้ที่ไม่มีอาชีพ
2. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
ระยะเวลา

จำนวน

   50   
ชั่วโมง

ภาคทฤษฎี
   15
ชั่วโมง

ภาคปฏิบัติ
   35
ชั่วโมง

โครงสร้างหลักสูตร
เรื่องที่ 1  ช่องทางการประกอบอาชีพการทำรั้วลวดหนาม  


จำนวน 4 ชั่วโมง

1.  ความสำคัญในการเลือกประกอบอาชีพธุรกิจการทำรั้วลวดหนาม
จำนวน 1 ชั่วโมง

2.  ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพธุรกิจการทำรั้วลวดหนาม
 
จำนวน 1 ชั่วโมง
เรื่องที่ 2 ทักษะการประกอบอาชีพการทำรั้วลวดหนาม


จำนวน  24  ชั่วโมง
1. วัสดุอุปกรณ์ที่ใช้ในการทำรั้วลวดหนาม



จำนวน 1  ชั่วโมง
2. การเตรียมการประกอบอาชีพในการทำรั้วลวดหนาม 


จำนวน 6  ชั่วโมง
3. ขั้นตอนกระบวนการทำรั้วลวดหนามด้วยวิธีที่ถูกต้อง


จำนวน 7  ชั่วโมง
4. ฝึกทักษะการจัดการขั้นตอนการทำรั้วลวดหนามด้วยวิธีที่ถูกต้อง
จำนวน 10 ชั่วโมง
เรื่องที่ 3  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการทำรั้วลวดหนาม 
จำนวน 10 ชั่วโมง
1. การบริหารจัดการในการทำรั้วลวดหนามได้อย่างถูกต้อง 

จำนวน 3 ชั่วโมง
2. การจัดการบริหารการในการทำฐานข้อมูลการตลาด การประกอบอาชีพ 
ทุน ทำเลที่ตั้งวัสดุอุปกรณ์ ของแหล่งจำหน่ายได้ 




จำนวน 2 ชั่วโมง
3. สำรวจและศึกษาแหล่งฝึกประสบการณ์ของผู้เรียน 


จำนวน 2 ชั่วโมง
4. การประเมินผลงาน การควบคุมคุณภาพของผลิตภัณฑ์ให้คุณภาพคงเดิม 
ศึกษาและวิเคราะห์การตลาด การประเมินผลงาน 



จำนวน 3 ชั่วโมง

เรื่องที่ 4  โครงการประกอบอาชีพการทำรั้วลวดหนาม  


จำนวน 12 ชั่วโมง


1.   การเขียนโครงการประกอบอาชีพเพื่อนำไปสู่การปฏิบัติจริง



2.   การตรวจสอบความเป็นไปได้ของโครงการประเมินโครงการและปรับปรุงโครงการ
การจัดกระบวนการเรียนรู้การทำรั้วลวดหนาม

1. การบรรยายความรู้เรื่องวัสดุ/เครื่องมือ/วิธีการทำ
2. การสาธิต 
3. การศึกษาดูงาน
4. การฝึกปฏิบัติจริงจากสถานประกอบการ

5. ศึกษาจากเอกสารสิ่งพิมพ์ /ใบความรู้
6. ศึกษาจากผู้รู้ และภูมิปัญญาท้องถิ่น
สื่อการเรียนรู้การทำรั้วลวดหนาม
1. เอกสาร / ใบความรู้
2. แหล่งเรียนรู้ในชุมชน / วิทยากร / ภูมิปัญญาท้องถิ่น
3. Website ด้านการทำรั้วลวดหนาม หรือสิ่งประดิษฐ์จากเส้นลวด
4. VCD วิธีการทำรั้วลวดหนาม

การวัดและประเมินผล
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร 
2. การประเมินผลระหว่างเรียนจากการปฏิบัติงานที่มีคุณภาพเพียงพอ สามารถสร้างรายได้ให้กับ
ตนเอง  ความสำเร็จของการปฏิบัติและจบหลักสูตร

การจบหลักสูตร

1.  มีเวลาเรียนและฝึกปฏิบัติตามหลักสูตรไม่น้อยกว่าร้อยละ 80 

2.  มีผลการประเมินผ่านตลอดหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60

3.  มีผลงานผ่านการประเมินทดสอบที่มีคุณภาพตามหลักเกณฑ์การทำรั้วลวดหนาม
อย่างน้อย  5  ชิ้นงาน
เอกสารหลักฐานการศึกษา

1.  หลักฐานการประเมินผล

2.  วุฒิบัตรออกโดยสถานศึกษา

3.  ทะเบียนคุมวุฒิบัตร

การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 สาระการประกอบอาชีพรายวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้นในระดับใดระดับหนึ่ง

รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรการทำรั้วลวดหนาม
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1.  ช่องทางการประกอบอาชีพการทำรั้วลวดหนาม
	1.1 เพื่อให้ผู้เรียนอบรมมีความรู้ทักษะและมีความพร้อมทั้งด้านร่างกาย และจิตใจ
1.2 สามารถใช้วัสดุอุปกรณ์และเครื่องมือในการทำได้อย่างปลอดภัย
1.3 สามารถสานได้อย่างถูกวิธี 
1.4 ตลอดจนสามารถเก็บบำรุงรักษาได้อย่างถูกวิธี
	1.1 ความสำคัญในการเลือกประกอบอาชีพ
1.2  ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการทำรั้วลวดหนาม

	1.1 วิทยากรอธิบายในการเลือกช่องทางอาชีพในการทำรั้วลอดหนาม
1.2 วิทยากรอธิบายในธุรกิจในตัวผลิตภัณฑ์สามารถสร้างรายได้ 
1.3 วิทยากรอธิบายการเรียนรู้เบื้องต้น
1.4 บอกการพัฒนาสู่แนวทางเพิ่มทักษะได้อย่างถูกวิธี

	2
	2

	2.  ฝึกทักษะการประกอบอาชีพการทำรั้วลวดหนาม
	2.1 การเตรียมวัสดุอุปกรณ์ ในงานทำรั้วลวดหนาม
2.2 เพื่อได้แหล่งที่มาของการทำรั้วลวดหนาม
2.3 เพื่อให้รู้วิธีการทำได้อย่างถูกต้อง

	2.1 วัสดุอุปกรณ์ที่ใช้ในการทำรั้วลวดหนาม

2.2 การเตรียมการ โครงแบบ การถัก การตกแต่ง และเกณฑ์การพิจารณาผลงาน
2.3 การจัดการขั้นตอนกระบวนการทำรั้วลวดหนามด้วยวิธีที่ถูกต้อง
2.4 การฝึกปฏิบัติ
	2.1 วิทยากรเล่าประวัติพร้อมการกระตุ้นให้เกิดความมั่นใจในการทำผลิตภัณฑ์แบบจริงจัง
2.2 บรรยายวัสดุอุปกรณ์ที่ใช้ในการทำรั้วลวดหนาม การเตรียมการ การออกแบบ และเกณฑ์การพิจารณาผลงาน

2.3 วิทยากรลงมือปฏิบัติสอนตามรูปแบบที่กำหนดไว้และเน้นจุดสำคัญ
2.4  ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติจนเกิดทักษะความชำนาญ
	1

2

2

-
	-
4

5

10



	3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการทำรั้วลวดหนาม
	3.1 สามารถบริหารจัดการทำผลิตรั้วลวดหนามได้อย่างถูกต้อง
3.2 สามารถจัดการตลาดในการจำหน่ายรั้วลวดหนาม
3.3 บอกแหล่งที่มาของวัสดุได้ 
3.4 สามารถกำหนดรูปแบบให้เปลี่ยนแปลงหรือคงเดิมได้
	3.1 สามารถบริหารการจัดการในการทำรั้วลวดหนามได้อย่างถูกต้อง
3.2 การจัดการบริหารในการทำฐานข้อมูลการตลาดของแหล่งประกอบอาชีพ ทุน ทำเลที่ตั้งวัสดุอุปกรณ์
3.3 สำรวจและศึกษาแหล่งประกอบการผู้เรียน
3.4 การกำหนดการควบคุมคุณภาพของผลิตภัณฑ์ให้คุณภาพคงเดิม
	3.1 วิทยากรอธิบายสาระความรู้ให้แม่นยำในการปฏิบัติจริง
3.2 วิทยากรอธิบายแหล่งจำหน่ายการตลาดฐานข้อมูล 
3.3 วิทยากรบอกแหล่งจำหน่ายวัสดุ วัตถุดิบพร้อมอธิบาย
3.4 กำหนดควบคุมคุณภาพของให้คุณภาพคงเดิม ศึกษาและวิเคราะห์การตลาด การประเมินชิ้นงาน
	2

1

1

1
	1

1

1

2

	4. โครงการประกอบอาชีพการทำรั้วลวดหนาม
 - การเขียนโครงการประกอบอาชีพเพื่อนำไปสู่การปฏิบัติจริง
	1. เพื่อให้ผู้เรียนบอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้ 
2. เพื่อให้ผู้เรียนบอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้
3. เพื่อให้ผู้เรียนบอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
4. เพื่อให้ผู้เรียนอธิบายองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
	1.  ความสำคัญของโครงการอาชีพ การวางแผน แผนธุรกิจ

2.  ประโยชน์ของโครงการอาชีพ
3.  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ

	1. ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้   เรื่องความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ และองค์ประกอบของโครงการอาชีพ 

2.  ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น 
3.  ผู้เรียนสรุปความรู้


	1
	2

	- การตรวจสอบความเป็นไปได้ของโครงการประเมินโครงการและปรับปรุงโครงการ
	1. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถเขียนโครงการอาชีพได้เหมาะสม และถูกต้อง
2. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถตรวจสอบความเหมาะสมและความสอดคล้องของโครงการเพื่อประกอบอาชีพได้
	1. การเขียนโครงการอาชีพ แผนธุรกิจ

2. การประเมินความเหมาะสมและความเป็นไปได้ของโครงการประกอบอาชีพ
	1. ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้  เรื่องการเขียนโครงการอาชีพ 
2.  ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น 
3. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการเขียนโครงการประกอบอาชีพ
4. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
5. วิทยากรประเมินโครงการอาชีพ แล้วให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
6. ให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเองเพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	2
	7


หลักสูตรโหราศาสตร์ไทยขั้นพื้นฐาน

จำนวน  200  ชั่วโมง
กลุ่มอาชีพพาณิชยกรรมและบริการ 

ความเป็นมา
สืบเนืองจากกระทรวงศึกษาธิการได้กำหนดยุทธศาสตร์ 2555 ภายใต้กรอบเวลา 2 ปี ที่จะพัฒนา 5 ศักยภาพของพื้นที่ใน 5 กลุ่มอาชีพใหม่ ให้สามารถแข่งขันได้ใน 5 ภูมิภาคหลักของโลก “รู้เขา รู้เรา เท่าทัน เพื่อแข่งขันได้ในเวทีโลก”  ตลอดจนกำหนดภารกิจที่จะยกระดับการจัดการศึกษาเพื่อเพิ่มศักยภาพและขีดความสามารถให้ประชาชนได้มีอาชีพที่สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง มั่งคั่ง มุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมีคุณภาพอย่างทั่วถึงและเท่าเทียมกัน ประชาชนมีรายได้ มีงานทำอย่างยั่งยืน และมีความสามารถเชิงการแข่งขันทั้งในระดับภูมิภาคอาเซียนและระดับสากล  ดังนั้น การจัดการศึกษาอาชีพในปัจจุบันจะต้องมุ่งพัฒนาประชากรของประเทศให้มีความรู้ความสามารถ และทักษะในการประกอบอาชีพ  เน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่างๆ ซึ่งเป็นการจัดการศึกษาตลอดชีวิตในรูปแบบใหม่ที่สร้างความมั่นคงให้แก่ประชาชนและประเทศชาติ ตลอดจนสามารถแก้ปัญหาการว่างงานและส่งเสริมความเข้มแข็งให้แก่เศรษฐกิจชุมชน


จากนโยบายและจุดเน้นในการดำเนินงานประจำปีงบประมาณ 2555 ของกระทรวงศึกษาธิการ และสำนักงาน กศน. ที่มุ้งเน้นการจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำใน 5 กลุ่มอาชีพ ประกอบด้วย กลุ่มอาชีพด้านเกษตรกรรม ด้านอุตสาหกรรม ด้านพาณิชยกรรม ด้านความคิดสร้างสรรค์ และด้านอำนวยการและอาชีพเฉพาะทาง ซึ่งเป็นการศึกษาต่อเนื่องเพื่อการพัฒนายั่งยืนตามหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง

การเลือกประกอบอาชีพในภาวะเศรษฐกิจยุคปัจจุบัน จำเป็นต้องมีข้อมูลพื้นฐานในหลักสูตรใน หลาย ๆ ด้าน ทั้งด้านการผลิต และความต้องการของตลาดแรงงานในสาขาอาชีพต่างๆ กลุ่มอาชีพสาขาพาณิชยกรรมก็เป็นทางเลือกหนึ่งในการเลือกประกอบอาชีพ สำนักงาน กศน.ได้ดำเนินการคัดเลือกหลักสูตรการประกอบอาชีพด้านพาณิชยกรรมมานำเสนอไว้เป็นตัวอย่างให้ผู้เรียนได้เลือกเรียนตามความสนใจ ฝึกปฏิบัติและนำไปประกอบอาชีพสร้างรายได้อย่างทั่วถึงมีความมั่นใจในการนำความรู้และทักษะไปประกอบอาชีพ 

การกำหนดเนื้อหาและชั่วโมงในการเรียนหลักสูตรจะประกอบไปด้วยจำนวนชั่วโมงของเนื้อหาความรู้และการปฏิบัติเมื่อผู้เรียนเรียนจบหลักสูตรแล้วสามารถนำความรู้และทักษะไปประกอบอาชีพสร้างรายได้ รวมทั้งสามารถนำจำนวนชั่วโมงที่ได้เรียนไปเทียบโอน เป็นผลการเรียนในรายวิชาเลือกของสาระการประกอบอาชีพตามหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551

จากสภาวะแวดล้อมสังคม เศรษฐกิจในปัจจุบันที่เปลี่ยนแปลงอยู่ตลอดเวลา ทำให้ประชาชนส่วนใหญ่ต้องประสบปัญหาในการดำเนินชีวิต เกิดความไม่มั่นใจในความมั่นคงของหน้าที่การงาน การเงิน ความรัก การดำรงชีวิตว่าจะเป็นอย่างไร ซึ่งเป็นสิ่งที่ไม่สามารถคาดการณ์ได้ในอนาคตทำให้คนในสังคมส่วนใหญ่เข้ามาพึ่งพาการดูหมอ หรือการพยากรณ์โหราศาสตร์ เพื่อให้รู้ถึงแนวโน้มอนาคตชีวิตของตนเอง บางคนก็ใช้การพยากรณ์โหราศาสตร์ในการตัดสิน แก้ไขปัญหาชีวิตที่เกิดขึ้น เพราะคนส่วนใหญ่มีความเชื่อในเรื่องโหราศาสตร์ คำทำนาย มาตั้งแต่สมัยโบราณ จะสังเกตได้จากการประกอบพิธีมงคลต่างๆ  ต้องมีการกำหนดฤกษ์ยาม เป็นต้น  จากเหตุผลดังกล่าว ทำให้คนสนใจในวิชาโหราศาสตร์มากยิ่งขึ้น  และนำวิชาโหราศาสตร์มาใช้เป็นช่องทางในการประกอบอาชีพ

หลักการของหลักสูตร

1.  เป็นหลักสูตรที่เน้นการจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำ ที่เน้นการบูรณาการเนื้อหาสาระภาคทฤษฎีควบคู่ไปกับการฝึกปฏิบัติจริง ผู้เรียนสามารถนำความรู้และทักษะไปประกอบอาชีพได้จริงอย่าง มีคุณภาพและมีคุณธรรมจริยธรรม
2.  เป็นหลักสูตรที่เน้นการดำเนินงานร่วมกับเครือข่าย สถานประกอบการ เพื่อประโยชน์ในการประกอบอาชีพและการศึกษาดูงาน
3.  เป็นหลักสูตรที่ผู้เรียนสามารถนำผลการเรียนรู้ไปเทียบโอนเข้าสู่หลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 ในรายวิชาเลือกของสาระการประกอบอาชีพ
4.  เป็นหลักสูตรที่เน้นการใช้ศักยภาพ 5 ด้านในการประกอบอาชีพ ได้แก่ ศักยภาพด้านทรัพยากร ภูมิอากาศ ภูมิประเทศและทำเลที่ตั้ง  ศิลปวัฒนธรรมประเพณีและวิถีชีวิต  และด้านทรัพยากรมนุษย์

จุดหมาย

เพื่อให้ผู้เรียนมีคุณลักษณะดังนี้

1. มีความรู้และทักษะในการประกอบอาชีพ สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง มั่งคั่ง
2. ตัดสินใจประกอบอาชีพให้สอดคล้องกับศักยภาพของตนเอง ชุมชน สังคม และสิ่งแวดล้อมอย่างมีคุณธรรมจริยธรรม
3. มีเจตคติที่ดีในการประกอบอาชีพ
4. มีความรู้ความเข้าใจและฝึกทักษะการบริหารจัดการในอาชีพได้อย่างมีประสิทธิภาพ
5. มีโครงการประกอบอาชีพเพื่อใช้เป็นแนวทางในการพัฒนาอาชีพของตนเอง
กลุ่มเป้าหมาย

มี 2 กลุ่มเป้าหมาย คือ
1. ผู้ที่ไม่มีอาชีพ
2. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
ระยะเวลา

จำนวน

200   
ชั่วโมง

ภาคทฤษฎี
  68
ชั่วโมง

ภาคปฏิบัติ
132
ชั่วโมง
โครงสร้างหลักสูตร
เรื่องที่ 1  ช่องทางการประกอบอาชีพโหราศาสตร์ไทยขั้นพื้นฐาน 

จำนวน 4 ชั่วโมง

1.  ความสำคัญในการเลือกประกอบอาชีพ



จำนวน 1 ชั่วโมง

2.  ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพธุรกิจโหราศาสตร์ไทยขั้นพื้นฐาน 
จำนวน 1 ชั่วโมง

3.  ทิศทางการพัฒนาการประกอบอาชีพไทยขั้นพื้นฐาน


จำนวน 2 ชั่วโมง

เรื่องที่ 2 ทักษะการประกอบอาชีพโหราศาสตร์ไทยขั้นพื้นฐาน

จำนวน  179  ชั่วโมง
1. ประวัติความเป็นมาของโหราศาสตร์ไทยขั้นพื้นฐาน


จำนวน 2 ชั่วโมง
2. ความหมายของโหราศาสตร์ไทยขั้นพื้นฐาน
 


จำนวน 2 ชั่วโมง
3. การนำโหราศาสตร์เข้ามาในประเทศไทย



จำนวน 1 ชั่วโมง
4. ความแตกต่างระหว่างโหรกับหมอดู




จำนวน 1 ชั่วโมง
5. การเตรียมความพร้อมในการเรียนโหราศาสตร์ไทยขั้นพื้นฐาน

จำนวน 12 ชั่วโมง
-  จรรยาบรรณของนักพยากรณ์
-  บุคลิกภาพ มารยาท ประเพณีวัฒนธรรมที่เกี่ยวค้อง
-  การบูชาครู และการไหว้ครู
6. ข้อแนะนำเบื้องต้นในการเรียนวิชาโหราศาสตร์ไทยขั้นพื้นฐาน

จำนวน 1 ชั่วโมง

7. การศึกษาวิชาโหราศาสตร์ไทยขั้นพื้นฐาน



จำนวน 80 ชั่วโมง  

-  ความหมายของคำที่เกี่ยวข้องกับโหราศาสตร์ไทยขั้นพื้นฐาน
-  ลักษณะ เครื่องหมาย รูปแสดงราศีจักรดาวเคราะห์
-  ดวงดาวที่มีอิทธิพล   ธาตุของดาว   ทิศประจำราศี
-  การเกิดสุริยุปราคา จันทรุปราคา
-  กำเนิด ลักษณะ ความสัมพันธ์ของดาวเคราะห์

8.   หลักการเขียนดวงชะตา หรือการผูกดวง



จำนวน 40 ชั่วโมง  


9.   การฝึกปฏิบัติหลักการอ่านดวงชะตา




จำนวน 40 ชั่วโมง  
เรื่องที่ 3  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพโหราศาสตร์ไทยขั้นพื้นฐาน  จำนวน 5 ชั่วโมง
1. การเลือกทำเลที่ตั้งร้าน
2. การจัดและตกแต่งหน้าร้าน
3. การคิดราคาต้นทุนและการวิเคราะห์จุดคุ้มทุน
4. การขาย/การบริการ
5. การส่งเสริมการขาย /การบริการ
6. การทำบัญชีร้านค้าอย่างง่าย
7. รูปแบบการประกอบอาชีพโหราศาสตร์ไทยขั้นพื้นฐาน

เรื่องที่  4  โครงการประกอบอาชีพโหราศาสตร์โหรศาสตร์ไทยขั้นพื้นฐาน
 จำนวน 12 ชั่วโมง


1.   ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับโครงการประกอบอาชีพ การวางแผน แผนธุรกิจ


2.   การเขียนโครงการ และประเมินความสอดคล้องของโครงการ
การจัดกระบวนการเรียนรู้
1. การบรรยาย
2. การสาธิต ทดลอง
3. การศึกษาดูงาน
4. การฝึกปฏิบัติ

5. ศึกษาจากเอกสารสิ่งพิมพ์ /ใบความรู้
6. ศึกษาจากผู้รู้ และภูมิปัญญาท้องถิ่น
สื่อการเรียนรู้
1. เอกสาร / ใบความรู้
2. แหล่งเรียนรู้ในชุมชน / วิทยากร / ภูมิปัญญาท้องถิ่น
3. Website
การวัดและประเมินผล
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร
2. การประเมินผลระหว่างเรียนจากการปฏิบัติงานที่มีคุณภาพเพียงพอ สามารถสร้างรายได้ให้กับตนเอง ความสำเร็จของการปฏิบัติและจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร

1.  มีเวลาเรียนและฝึกปฏิบัติตามหลักสูตรไม่น้อยกว่าร้อยละ 80 

2.  มีผลการประเมินผ่านตลอดหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80

3.  มีผลงานผ่านการประเมินทดสอบที่มีคุณภาพตามหลักเกณฑ์การพยากรณ์โหราศาสตร์อังคะวิชาธาตุ กับกลุ่มลูกค้าจริงอย่างน้อย 20 คน
เอกสารหลักฐานการศึกษา

1.  หลักฐานการประเมินผล

2.  วุฒิบัตรออกโดยสถานศึกษา

3.  ทะเบียนคุมวุฒิบัตร

การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 สาระการประกอบอาชีพรายวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้นในระดับระดับหนึ่ง

รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรโหรศาสตร์ไทยขั้นพื้นฐาน
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	2.1 ประวัติความเป็นมาของโหราศาสตร์ไทยขั้นพื้นฐาน
2.2 ความหมายของโหราศาสตร์ไทยขั้นพื้นฐาน
2.3 การนำโหราศาสตร์เข้ามาในประเทศไทย
2.4 ความแตกต่างของโหรกับหมอดู
2.5 การเตรียมความพร้อมในการเรียนโหราศาสตร์ไทยขั้นพื้นฐาน 

- จรรยาบรรณของนักพยากรณ์

- บุคลิกภาพ มารยาท ประเพณีวัฒนธรรมที่เกี่ยวข้อง
- การบูชาครู และการไหว้ครู
2.6 ข้อแนะนำในการเรียนวิชาโหราศาสตร์ไทยขั้นพื้นฐาน
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- ความหมายของคำที่เกี่ยวข้อง
- ธาตุของราศี ลักษณะ เครื่องหมาย  รูปแสดงราศีจักรดาวเคราะห์  ดาวที่มีอิทธิพล  ธาตุของดวงดาว  ทิศประจำราศี
- การเกิดสุริยุปราคา จันทรุปราคา
- กำเนิดของดาวเคราะห์ครองทิศ              และครองธาตุ ลักษณะ ความสัมพันธ์
2.8  หลักการเขียนดวงชะตา หรือการผูกดวง
2.9   การฝึกปฏิบัติหลักการอ่านดวงชะตา
	2.1 ครูและผู้เรียนร่วมกันพิจารณาข้อมูลจากเอกสารสื่อข่าวสาร vcd และนำข้อมูลมาพิจารณาเพื่อวิเคราะห์ภาพลักษณ์ของนักพยากรณ์ในปัจจุบัน  และร่วมกันกำหนดภาพลักษณ์นักพยากรณ์โหราศาสตร์ที่ผู้เรียนต้องการ
2.2  ศึกษาข้อมูลที่ส่งเสริมภาพลักษณ์นักพยากรณ์ ที่ดี
2.3  การตัดสินใจที่จะเข้าสู่การฝึกทักษะอาชีพ
2.4 บทบทวนภาพลักษณ์ของนักพยากรณ์ที่ดีที่ผู้เรียนได้ร่วมกันสรุปไว้
2.5  แนะแนวทางการศึกษาเพื่อปรับบุคลิกภาพไปสู่การเป็นนักพยากรณ์ที่มีบุคลิกที่ดี
- ก ารให้ความรู้  บุคลิกภาพ มารยาท
- จรรยาบรรณ การใช้คำในการพยากรณ์
ผู้สอนเน้นยำให้ผู้เรียนเกิดความตระหนักในข้อห้ามของโหราศาสตร์

2.6  ยกตัวอย่างนักพยากรณ์โหราศาสตร์ที่ประสบความสำเร็จและความล้มเหลว
- กระบวนความรู้ทางจิตวิทยาในการพยากรณ์เพื่อสร้างเสริมและให้แรงใจ
- นำตัวอย่างข้อกฎหมายที่เกี่ยวข้องกับนักพยากรณ์
- แนวทางการยึดอาชีพนักพยากรณ์ในหลากรูปแบบ
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2.9  ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการอ่านดวงชะตา
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	4.1 ความสำคัญของโครงการอาชีพ  
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4.3  ประโยชน์ของโครงการอาชีพ
4.4  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ
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หลักสูตรโหราศาสตร์ไพ่ยิบซี
จำนวน  80  ชั่วโมง
กลุ่มอาชีพพาณิชยกรรมและบริการ 

ความเป็นมา
สืบเนืองจากกระทรวงศึกษาธิการได้กำหนดยุทธศาสตร์ 2555 ภายใต้กรอบเวลา 2 ปี ที่จะพัฒนา 5 ศักยภาพของพื้นที่ใน 5 กลุ่มอาชีพใหม่ ให้สามารถแข่งขันได้ใน 5 ภูมิภาคหลักของโลก “รู้เขา รู้เรา เท่าทัน เพื่อแข่งขันได้ในเวทีโลก”  ตลอดจนกำหนดภารกิจที่จะยกระดับการจัดการศึกษาเพื่อเพิ่มศักยภาพและขีดความสามารถให้ประชาชนได้มีอาชีพที่สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง มั่งคั่ง มุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมีคุณภาพอย่างทั่วถึงและเท่าเทียมกัน ประชาชนมีรายได้ มีงานทำอย่างยั่งยืน และมีความสามารถเชิงการแข่งขันทั้งในระดับภูมิภาคอาเซียนและระดับสากล  ดังนั้น การจัดการศึกษาอาชีพในปัจจุบันจะต้องมุ่งพัฒนาประชากรของประเทศให้มีความรู้ความสามารถ และทักษะในการประกอบอาชีพ  เน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่างๆ ซึ่งเป็นการจัดการศึกษาตลอดชีวิตในรูปแบบใหม่ที่สร้างความมั่นคงให้แก่ประชาชนและประเทศชาติ ตลอดจนสามารถแก้ปัญหาการว่างงานและส่งเสริมความเข้มแข็งให้แก่เศรษฐกิจชุมชน


จากนโยบายและจุดเน้นในการดำเนินงานประจำปีงบประมาณ 2555 ของกระทรวงศึกษาธิการ และสำนักงาน กศน. ที่มุ้งเน้นการจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำใน 5 กลุ่มอาชีพ ประกอบด้วย กลุ่มอาชีพด้านเกษตรกรรม ด้านอุตสาหกรรม ด้านพาณิชยกรรม ด้านความคิดสร้างสรรค์ และด้านอำนวยการและอาชีพเฉพาะทาง ซึ่งเป็นการศึกษาต่อเนื่องเพื่อการพัฒนายั่งยืนตามหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง

การเลือกประกอบอาชีพในภาวะเศรษฐกิจยุคปัจจุบัน จำเป็นต้องมีข้อมูลพื้นฐานในหลักสูตรใน หลาย ๆ ด้าน ทั้งด้านการผลิต และความต้องการของตลาดแรงงานในสาขาอาชีพต่างๆ กลุ่มอาชีพสาขาพาณิชยกรรมก็เป็นทางเลือกหนึ่งในการเลือกประกอบอาชีพ สำนักงาน กศน.ได้ดำเนินการคัดเลือกหลักสูตรการประกอบอาชีพด้านพาณิชยกรรมมานำเสนอไว้เป็นตัวอย่างให้ผู้เรียนได้เลือกเรียนตามความสนใจ ฝึกปฏิบัติและนำไปประกอบอาชีพสร้างรายได้อย่างทั่วถึงมีความมั่นใจในการนำความรู้และทักษะไปประกอบอาชีพ 

การกำหนดเนื้อหาและชั่วโมงในการเรียนหลักสูตรจะประกอบไปด้วยจำนวนชั่วโมงของเนื้อหาความรู้และการปฏิบัติเมื่อผู้เรียนเรียนจบหลักสูตรแล้วสามารถนำความรู้และทักษะไปประกอบอาชีพสร้างรายได้ รวมทั้งสามารถนำจำนวนชั่วโมงที่ได้เรียนไปเทียบโอน เป็นผลการเรียนในรายวิชาเลือกของสาระการประกอบอาชีพตามหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษา พุทธศักราช 2551

จากสภาพแวดล้อมสังคม เศรษฐกิจในปัจจุบันที่ทำให้ประชาชนส่วนใหญ่ประสบปัญหาในการดำเนินชีวิต ไม่มั่นใจในความมั่นคงของหน้าที่การงาน การเงิน ความรัก การดำรงชีวิตว่าจะเป็นอย่างไร ซึ่งเป็นสิ่งที่ไม่สามารถคาดการณ์ได้ในอนาคตทำให้คนในสังคมส่วนใหญ่เข้ามาพึ่งพาการดูหมอ หรือการพยากรณ์โหราศาสตร์ เพื่อให้รู้ถึงแนวโน้มในอนาคตของชีวิตของตนเอง บางคนก็ใช้การพยากรณ์โหราศาสตร์ในการตัดสิน แก้ไขปัญหาชีวิตที่เกิดขึ้น เพราะคนส่วนใหญ่มีความเชื่อในเรื่องโหราศาสตร์ คำทำนาย มาตั้งแต่สมัยโบราณ จะสังเกตได้จากการประกอบพิธีมงคลต่างๆ  ต้องมีการกำหนดฤกษ์ยาม เป็นต้น  จากเหตุผลดังกล่าว ทำให้คนสนใจในวิชาโหราศาสตร์มากยิ่งขึ้น  และนำวิชาโหราศาสตร์มาใช้เป็นช่องทางในการประกอบอาชีพ

หลักการของหลักสูตร

1.  เป็นหลักสูตรที่เน้นการจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำ ที่เน้นการบูรณาการเนื้อหาสาระภาคทฤษฎีควบคู่ไปกับการฝึกปฏิบัติจริง ผู้เรียนสามารถนำความรู้และทักษะไปประกอบอาชีพได้จริงอย่างมีคุณภาพและมีคุณธรรมจริยธรรม
2.  เป็นหลักสูตรที่เน้นการดำเนินงานร่วมกับเครือข่าย สถานประกอบการ เพื่อประโยชน์ในการประกอบอาชีพและการศึกษาดูงาน
3.  เป็นหลักสูตรที่ผู้เรียนสามารถนำผลการเรียนรู้ไปเทียบโอนเข้าสู่หลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษา พุทธศักราช 2551 ในรายวิชาเลือกของสาระการประกอบอาชีพ
4. เป็นหลักสูตรที่เน้นการใช้ศักยภาพ 5 ด้านในการประกอบอาชีพ ได้แก่ ศักยภาพด้านทรัพยากร ภูมิอากาศ ภูมิประเทศและทำเลที่ตั้ง  ศิลปวัฒนธรรมประเพณีและวิถีชีวิต  และด้านทรัพยากรมนุษย์

จุดหมาย

เพื่อให้ผู้เรียนมีคุณลักษณะดังนี้

1. มีความรู้และทักษะในการประกอบอาชีพ สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง มั่งคั่ง
2. ตัดสินใจประกอบอาชีพให้สอดคล้องกับศักยภาพของตนเอง ชุมชน สังคม และสิ่งแวดล้อมอย่างมีคุณธรรมจริยธรรม
3. มีเจตคติที่ดีในการประกอบอาชีพ
4. มีความรู้ความเข้าใจและฝึกทักษะการบริหารจัดการในอาชีพได้อย่างมีประสิทธิภาพ
5. มีโครงการประกอบอาชีพเพื่อใช้เป็นแนวทางในการพัฒนาอาชีพของตนเอง
กลุ่มเป้าหมาย

มี 2 กลุ่มเป้าหมาย คือ
1. ผู้ที่ไม่มีอาชีพ
2. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
ระยะเวลา

จำนวน

80
ชั่วโมง

ภาคทฤษฎี
18
ชั่วโมง

ภาคปฏิบัติ
62
ชั่วโมง

โครงสร้างหลักสูตร
เรื่องที่ 1  ช่องทางการประกอบอาชีพโหราศาสตร์ไพ่ยิบซี 

จำนวน 5 ชั่วโมง

1.   ความสำคัญในการเลือกประกอบอาชีพ


จำนวน 2 ชั่วโมง

2.   ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพธุรกิจ


จำนวน 1 ชั่วโมง

3.   ทิศทางการพัฒนาการประกอบอาชีพ



จำนวน 2 ชั่วโมง

เรื่องที่ 2 ทักษะการประกอบอาชีพโหราศาสตร์ไพ่ยิบซี

จำนวน  56  ชั่วโมง
1. จรรยาบรรณการเป็นนักโหราศาสตร์ที่ดี


จำนวน 1 ชั่วโมง


2. ประวัติ ความเป็นมาของไพ่ยิปซี



จำนวน 4 ชั่วโมง
3. ขั้นตอนการใช้ไพ่ยิบซี  การเก็บรักษา


จำนวน 11 ชั่วโมง
4. ลักษณะของไพ่ยิปซี





จำนวน 7 ชั่วโมง
5. เทคนิคการวางไพ่และการพยากรณ์



จำนวน 13 ชั่วโมง
- แบบ Celtic Cross
- แบบตอบคำถามเฉพาะเรื่อง
- แบบปิรามิด
6. การวิเคราะห์ และพยากรณ์




จำนวน 20 ชั่วโมง
เรื่องที่ 3  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพโหราศาสตร์ไพ่ยิบซี  จำนวน 7 ชั่วโมง
1. การเลือกทำเลที่ตั้งร้าน
2. การจัดและตกแต่งหน้าร้าน
3. การคิดราคาต้นทุนและการวิเคราะห์จุดคุ้มทุน
4. การขาย/การให้บริการ
5. การส่งเสริมการขาย /การบริการ
6. การทำบัญชีร้านค้าอย่างง่าย
7. รูปแบบการประกอบอาชีพโหราศาสตร์ไพ่ยิบซี

เรื่องที่ 4  โครงการประกอบอาชีพโหราศาสตร์ไพ่ยิบซี


จำนวน 12 ชั่วโมง


1.   ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับโครงการประกอบอาชีพ การวางแผน แผนธุรกิจ


2.   การเขียนโครงการ และประเมินความสอดคล้องของโครงการ
การจัดกระบวนการเรียนรู้
1. การบรรยาย
2. การสาธิต ทดลอง
3. การศึกษาดูงาน
4. การฝึกปฏิบัติ

5. ศึกษาจากเอกสารสิ่งพิมพ์ /ใบความรู้
6. ศึกษาจากผู้รู้ และภูมิปัญญาท้องถิ่น
สื่อการเรียนรู้
1. เอกสาร / ใบความรู้
2. แหล่งเรียนรู้ในชุมชน / วิทยากร / ภูมิปัญญาท้องถิ่น
3. Website
การวัดและประเมินผล
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร
2. การประเมินผลระหว่างเรียนจากการปฏิบัติงานที่มีคุณภาพเพียงพอ สามารถสร้างรายได้ให้กับตนเอง  ความสำเร็จของการปฏิบัติและจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร

1.    มีเวลาเรียนและฝึกปฏิบัติตามหลักสูตรไม่น้อยกว่าร้อยละ 80 

2.    มีผลการประเมินผ่านตลอดหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80

3.    มีผลงานผ่านการประเมินทดสอบที่มีคุณภาพตามหลักเกณฑ์การพยากรณ์โหราศาสตร์ไพ่ยิบซีกับกลุ่มลูกค้าจริงอย่างน้อย 20 คน
เอกสารหลักฐานการศึกษา

1.   หลักฐานการประเมินผล

2.   วุฒิบัตรออกโดยสถานศึกษา

3.   ทะเบียนคุมวุฒิบัตร

การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษา พุทธศักราช 2551 สาระการประกอบอาชีพรายวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้นในระดับระดับหนึ่ง
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรโหราศาสตร์ไพ่ยิบซี

	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฏี
	ปฏิบัติ

	1.  ช่องทางการประกอบอาชีพโหราศาสตร์ ไพ่ยิบซี
	1.  บอกและอธิบายความสำคัญในการประกอบอาชีพนักพยากรณ์โหราศาสตร์ไพ่ยิบซีได้
2.  วิเคราะห์ความเป็นไปได้ใน                  การประกอบอาชีพโหราศาสตร์         ไพ่ยิบซี
3.  บอกทิศทางในการพฒนาการประกอบอาชีพโหราศาสตร์ไพ่ยิบซี
	1.  ความสำคัญในการเลือกประกอบอาชีพ
2.  ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพโหราศาสตร์ไพ่ยิบซี
3.  ทิศทางในการพัฒนาการประกอบอาชีพโหราศาสตร์ไพ่ยิบซี
	1.  วิทยากรอธิบายความสำคัญในการประกอบอาชีพโหราศาสตร์ไพ่ยิบซี  
2.  วิทยากรอธิบายความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพโหราศาสตร์ไพ่ยิบซี 
3. วิทยากรและผู้เรียนร่วมการวิเคราะห์วิเคราะห์ทิศทางในการพัฒนาการประกอบอาชีพโหราศาสตร์ไพ่ยิบซี

	1
1
-

	-
1

2

	2. ทักษะการประกอบอาชีพโหราศาสตร์       ไพ่ยิบซี


	1. ผู้เรียนสามารถบอกจรรยาบรรณการเป็นนักโหราศาสตร์ที่ดี ประวัติ ความเป็นมาของไพ่ยิปซีได้
2. ผู้เรียนรู้ขั้นตอนการใช้ไพ่ยิบซี การเก็บรักษาไพ่ได้อย่างถูกต้อง
3. ผู้เรียนสามารถบอกลักษณะและรายละเอียดของไพ่ยิบซีแต่ละใบได้
4. ผู้เรียนเข้าใจและรู้เทคนิคการวางไพ่และการพยากรแบบต่างๆ
5. ผู้เรียนสามารถวิเคราะห์และพยากรณ์ได้
	1. จรรยาบรรณการเป็นนักโหราศาสตร์ที่ดี  ประวัติ ความเป็นมาของไพ่ยิปซี
2. ขั้นตอนการใช้ไพ่ การเก็บรักษา
3. ลักษณะ และความหมายของ                 ไพ่ยิปซี
4. เทคนิคการวางไพ่และการพยากรณ์
   - แบบ Celtic Cross
   - แบบตอบคำถามเฉพาะเรื่อง

   - แบบปิรามิด
5. การวิเคราะห์ และพยากรณ์
	1. วิทยากรบรรยายจรรยาบรรณการเป็นนักโหราศาสตร์ที่ดี  ประวัติ ความเป็นมาของไพ่ยิบซี ขั้นตอนการใช้ไพ่ยิบซี การเก็บรักษา ลักษณะของไพ่ยิบซี เทคนิคการวางไพ่และการพยากรณ์แบบต่างๆ
2.  ผู้เรียนและวิทยากรร่วมกันแสดงความคิดเห็นแลกเปลี่ยนเรียนรู้และสรุปองค์ความรู้ที่ได้

3. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการวางไพ่ยิบซี การวิเคราะห์และพยากรณ์


	2

3
2

3
-
	    3
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	3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพโหราศาสตร์ไพ่ยิบซี
	1.   สามารถบริหารจัดการในการประกอบอาชีพโหราศาสตร์            ไพ่ยิบซี                    

2.   สามารถกำหนดรูปแบบในการประกอบอาชีพโหราศาสตร์                  ไพ่ยิบซีได้
	1.   การเลือกทำเลที่ตั้งร้าน

2.   การจัดและตกแต่งหน้าร้าน
3.   การคิดราคาต้นทุนและการวิเคราะห์จุดคุ้มทุน
4.    การขาย/การบริการ

5.    การส่งเสริมการขาย /การบริการ
6.    การทำบัญชีร้านค้าอย่างง่าย
7.    รูปแบบการประกอบอาชีพโหราศาสตร์ไพ่ยิบซี
	1.   วิทยากรอธิบายความแตกต่างการเลือกทำเลที่ตั้งร้าน การจัด ตกแต่งหน้าร้าน การคิดราคาต้นทุน การวิเคราะห์จุดคุ้มทุน การตลาดความแตกต่างระหว่างการขายและการให้บริการ

2.   ผู้เรียนฝึกปฏิบัติกำหนดรูปแบบในการประกอบอาชีพโหราศาสตร์ไพ่ยิบซี

	3

	4


	4. โครงการประกอบอาชีพโหราศาสตร์ ไพ่ยิบซี
4.1 ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับโครงการอาชีพ
	1. เพื่อให้ผู้เรียนบอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้ 
2. เพื่อให้ผู้เรียนวางแผนการเขียนโครงการ แผนธุรกิจได้

3. เพื่อให้ผู้เรียนบอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้
4. เพื่อให้ผู้เรียนบอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
5. เพื่อให้ผู้เรียนอธิบายองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
	1.  ความสำคัญของโครงการอาชีพ  

2.  การวางแผนและการเขียนโครงการ แผนธุรกิจ

3.  ประโยชน์ของโครงการอาชีพ
4.  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ

	1. ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้   เรื่องความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ และองค์ประกอบของโครงการอาชีพ 

2.  ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น 
3.  ผู้เรียนสรุปความรู้


	1
	2

	4.2  การเขียนและการประเมินโครงการอาชีพ
	1. เพื่อให้ผู้เรียนอธิบายลักษณะการเขียนโครงการอาชีพที่ดี  
2. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถเขียนโครงการอาชีพได้เหมาะสมและถูกต้อง
3. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถตรวจสอบความเหมาะสมและความสอดคล้องของโครงการอาชีพได้ 

	1.  การเขียนโครงการอาชีพ 
2.  การประเมินความเหมาะสมและความสอดคล้องของโครงการอาชีพ 

	1. ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้  เรื่องการเขียนโครงการอาชีพ 
2. ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น 
3. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการเขียนโครงการอาชีพ
4. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
5. วิทยากรประเมินโครงการอาชีพ แล้วให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
6. ให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเองเพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	2
	7


หลักสูตรโหราศาสตร์อังคะวิชาธาตุ
จำนวน  120  ชั่วโมง
กลุ่มอาชีพพาณิชยกรรมและบริการ

ความเป็นมา
สืบเนืองจากกระทรวงศึกษาธิการได้กำหนดยุทธศาสตร์ 2555 ภายใต้กรอบเวลา 2 ปี ที่จะพัฒนา 5 ศักยภาพของพื้นที่ใน 5 กลุ่มอาชีพใหม่ ให้สามารถแข่งขันได้ใน 5 ภูมิภาคหลักของโลก “รู้เขา รู้เรา เท่าทัน เพื่อแข่งขันได้ในเวทีโลก”  ตลอดจนกำหนดภารกิจที่จะยกระดับการจัดการศึกษาเพื่อเพิ่มศักยภาพและขีดความสามารถให้ประชาชนได้มีอาชีพที่สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง มั่งคั่ง มุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมีคุณภาพอย่างทั่วถึงและเท่าเทียมกัน ประชาชนมีรายได้ มีงานทำอย่างยั่งยืน และมีความสามารถเชิงการแข่งขันทั้งในระดับภูมิภาคอาเซียนและระดับสากล  ดังนั้น การจัดการศึกษาอาชีพในปัจจุบันจะต้องมุ่งพัฒนาประชากรของประเทศให้มีความรู้ความสามารถ และทักษะในการประกอบอาชีพ  เน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่างๆ ซึ่งเป็นการจัดการศึกษาตลอดชีวิตในรูปแบบใหม่ที่สร้างความมั่นคงให้แก่ประชาชนและประเทศชาติ ตลอดจนสามารถแก้ปัญหาการว่างงานและส่งเสริมความเข้มแข็งให้แก่เศรษฐกิจชุมชน


จากนโยบายและจุดเน้นในการดำเนินงานประจำปีงบประมาณ 2555 ของกระทรวงศึกษาธิการ และสำนักงาน กศน. ที่มุ้งเน้นการจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำใน 5 กลุ่มอาชีพ ประกอบด้วย กลุ่มอาชีพด้านเกษตรกรรม ด้านอุตสาหกรรม ด้านพาณิชยกรรม ด้านความคิดสร้างสรรค์ และด้านอำนวยการและอาชีพเฉพาะทาง ซึ่งเป็นการศึกษาต่อเนื่องเพื่อการพัฒนายั่งยืนตามหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง

การเลือกประกอบอาชีพในภาวะเศรษฐกิจยุคปัจจุบัน จำเป็นต้องมีข้อมูลพื้นฐานในหลักสูตรในหลาย ๆ ด้าน ทั้งด้านการผลิต และความต้องการของตลาดแรงงานในสาขาอาชีพต่างๆ กลุ่มอาชีพสาขาพาณิชยกรรมก็เป็นทางเลือกหนึ่งในการเลือกประกอบอาชีพ สำนักงาน กศน.ได้ดำเนินการคัดเลือกหลักสูตรการประกอบอาชีพด้านพาณิชยกรรมมานำเสนอไว้เป็นตัวอย่างให้ผู้เรียนได้เลือกเรียนตามความสนใจ ฝึกปฏิบัติและนำไปประกอบอาชีพสร้างรายได้อย่างทั่วถึงมีความมั่นใจในการนำความรู้และทักษะไปประกอบอาชีพ 

การกำหนดเนื้อหาและชั่วโมงในการเรียนหลักสูตรจะประกอบไปด้วยจำนวนชั่วโมงของเนื้อหาความรู้และการปฏิบัติเมื่อผู้เรียนเรียนจบหลักสูตรแล้วสามารถนำความรู้และทักษะไปประกอบอาชีพสร้างรายได้ รวมทั้งสามารถนำจำนวนชั่วโมงที่ได้เรียนไปเทียบโอน เป็นผลการเรียนในรายวิชาเลือกของสาระการประกอบอาชีพตามหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษา พุทธศักราช 2551

จากสภาวะสังคม เศรษฐกิจในปัจจุบันที่ทำให้ประชาชนส่วนใหญ่ประสบปัญหาในการดำเนินชีวิต ไม่มั่นใจในความมั่นคงของหน้าที่การงาน การเงิน ความรัก การดำรงชีวิตว่าจะเป็นอย่างไร ซึ่งเป็นสิ่งที่ไม่สามารถคาดการณ์ได้ในอนาคตทำให้คนในสังคมส่วนใหญ่เข้ามาพึ่งพาการดูหมอ หรือการพยากรณ์โหราศาสตร์ เพื่อให้รู้ถึงแนวโน้มในอนาคตของชีวิตของตนเอง บางคนก็ใช้การพยากรณ์โหราศาสตร์ในการตัดสิน แก้ไขปัญหาชีวิตที่เกิดขึ้น เพราะคนส่วนใหญ่มีความเชื่อในเรื่องโหราศาสตร์ คำทำนาย มาตั้งแต่สมัยโบราณ จะสังเกตได้จากการประกอบพิธีมงคลต่างๆ  ต้องมีการกำหนดฤกษ์ยาม เป็นต้น  จากเหตุผลดังกล่าว ทำให้คนสนใจในวิชาโหราศาสตร์มากยิ่งขึ้น  และนำวิชาโหราศาสตร์มาใช้เป็นช่องทางในการประกอบอาชีพ

หลักการของหลักสูตร

1. เป็นหลักสูตรที่เน้นการจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำ ที่เน้นการบูรณาการเนื้อหาสาระภาคทฤษฎีควบคู่ไปกับการฝึกปฏิบัติจริง ผู้เรียนสามารถนำความรู้และทักษะไปประกอบอาชีพได้จริงอย่างมีคุณภาพและมีคุณธรรมจริยธรรม
2. เป็นหลักสูตรที่เน้นการดำเนินงานร่วมกับเครือข่าย สถานประกอบการ เพื่อประโยชน์ในการประกอบอาชีพและการศึกษาดูงาน
3. เป็นหลักสูตรที่ผู้เรียนสามารถนำผลการเรียนรู้ไปเทียบโอนเข้าสู่หลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษา พุทธศักราช 2551 ในรายวิชาเลือกของสาระการประกอบอาชีพ
4. เป็นหลักสูตรที่เน้นการใช้ศักยภาพ 5 ด้านในการประกอบอาชีพ ได้แก่ ศักยภาพด้านทรัพยากร ภูมิอากาศ ภูมิประเทศและทำเลที่ตั้ง  ศิลปวัฒนธรรมประเพณีและวิถีชีวิต  และด้านทรัพยากรมนุษย์

จุดหมาย

เพื่อให้ผู้เรียนมีคุณลักษณะดังนี้

1. มีความรู้และทักษะในการประกอบอาชีพ สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง มั่งคั่ง
2. ตัดสินใจประกอบอาชีพให้สอดคล้องกับศักยภาพของตนเอง ชุมชน สังคม และสิ่งแวดล้อมอย่างมีคุณธรรมจริยธรรม
3. มีเจตคติที่ดีในการประกอบอาชีพ
4. มีความรู้ความเข้าใจและฝึกทักษะการบริหารจัดการในอาชีพได้อย่างมีประสิทธิภาพ
5. มีโครงการประกอบอาชีพเพื่อใช้เป็นแนวทางในการพัฒนาอาชีพของตนเอง
กลุ่มเป้าหมาย

มี 2 กลุ่มเป้าหมาย คือ
1. ผู้ที่ไม่มีอาชีพ
2. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
ระยะเวลา

จำนวน

120   
ชั่วโมง

ภาคทฤษฎี
  74
ชั่วโมง

ภาคปฏิบัติ
  46
ชั่วโมง

โครงสร้างหลักสูตร
เรื่องที่ 1  ช่องทางการประกอบอาชีพโหราศาสตร์อังคะวิชาธาตุ 
จำนวน 4 ชั่วโมง

1.  ความสำคัญในการเลือกประกอบอาชีพ


จำนวน 1 ชั่วโมง

2.  ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพธุรกิจ


จำนวน 1 ชั่วโมง

3. ทิศทางการพัฒนาการประกอบอาชีพ



จำนวน 2 ชั่วโมง

เรื่องที่ 2 ทักษะการประกอบอาชีพโหราศาสตร์อังคะวิชาธาตุ

จำนวน  99  ชั่วโมง
1. จรรยาบรรณการเป็นนักโหราศาสตร์ที่ดี


จำนวน 1 ชั่วโมง
2. ความเป็นมาของดวงดาวแบบอังคะวิชาธาตุ


จำนวน 5 ชั่วโมง
3. หลักในการนำไปใช้เพื่อพยากรณ์โชคเคราะห์ประจำปี 
จำนวน 5 ชั่วโมง
4. ความหมายของเรือนมหาบท
และการอ่านเรือนมหาบท
จำนวน 6 ชั่วโมง
5. แผนธาตุดวงชะตา





จำนวน 20 ชั่วโมง
6. การอ่านแผนธาตุดวงชะตา




จำนวน 20 ชั่วโมง
7. หลักการพยากรณ์ของวิชาแผนธาตุ



จำนวน 1 ชั่วโมง
8. ความสัมพันธ์ระหว่างพื้นดวงและดาวที่ส่งผลต่อชะตาชีวิต
จำนวน 1 ชั่วโมง

9. การตั้งเสา






จำนวน 10 ชั่วโมง
10. พิธีกรรม






จำนวน 10 ชั่วโมง
11. อุปกรณ์ในการแก้กรรมตามดาว



จำนวน 5 ชั่วโมง

12. การทายจร การทายเคราะห์




จำนวน 15 ชั่วโมง
เรื่องที่ 3  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพโหราศาสตร์อังคะวิชาธาตุ 
จำนวน 5 ชั่วโมง
1. การเลือกทำเลที่ตั้งร้าน
2. การจัดและตกแต่งหน้าร้าน
3. การคิดราคาต้นทุนและการวิเคราะห์จุดคุ้มทุน
4. การขาย/การบริการ
5. การส่งเสริมการขาย /การบริการ
6. การทำบัญชีร้านค้าอย่างง่าย
7. รูปแบบการประกอบอาชีพโหราศาสตร์อังคะวิชาธาตุ

เรื่องที่ 4  โครงการประกอบอาชีพโหราศาสตร์อังคะวิชาธาตุ 
จำนวน 12 ชั่วโมง


1.   ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับโครงการประกอบอาชีพ การวางแผน แผนธุรกิจ


2.   การเขียนโครงการ และประเมินความสอดคล้องของโครงการ
การจัดกระบวนการเรียนรู้
1. การบรรยาย
2. การสาธิต ทดลอง
3. การศึกษาดูงาน
4. การฝึกปฏิบัติ

5. ศึกษาจากเอกสารสิ่งพิมพ์ /ใบความรู้
6. ศึกษาจากผู้รู้ และภูมิปัญญาท้องถิ่น
สื่อการเรียนรู้
1. เอกสาร / ใบความรู้
2. แหล่งเรียนรู้ในชุมชน / วิทยากร / ภูมิปัญญาท้องถิ่น
3. Website
การวัดและประเมินผล
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร
2. การประเมินผลระหว่างเรียนจากการปฏิบัติงานที่มีคุณภาพเพียงพอ สามารถสร้างรายได้ให้กับตนเอง  ความสำเร็จของการปฏิบัติและจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร

1.  มีเวลาเรียนและฝึกปฏิบัติตามหลักสูตรไม่น้อยกว่าร้อยละ 80 

2.  มีผลการประเมินผ่านตลอดหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80

3.  มีผลงานผ่านการประเมินทดสอบที่มีคุณภาพตามหลักเกณฑ์การพยากรณ์โหราศาสตร์อังคะวิชาธาตุ กับกลุ่มลูกค้าจริงอย่างน้อย 20 คน
เอกสารหลักฐานการศึกษา

1.  หลักฐานการประเมินผล

2.  วุฒิบัตรออกโดยสถานศึกษา

3.  ทะเบียนคุมวุฒิบัตร

การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษา พุทธศักราช 2551 สาระการประกอบอาชีพรายวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้นในระดับระดับหนึ่ง

รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรโหราศาสตร์อังคะวิชาธาตุ
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1.3 วิทยากรและผู้เรียนร่วมการวิเคราะห์วิเคราะห์ทิศทางในการพัฒนาการประกอบอาชีพโหราศาสตร์อังคะวิชาธาตุ

	1
1
1

	-
-
1

	2.  ทักษะการประกอบอาชีพโหราศาสตร์อังคะวิชาธาตุ
	2.1 บอกจรรยาบรรณการเป็นนักโหราศาสตร์ที่ดี
2.2 บอกความเป็นมาของดวงดาวแบบอังคะวิชาธาตุ
2.3 บอกหลักในการนำไปใช้เพื่อพยากรณ์โชคเคราะห์ประจำปีได้
2.4 บอกความหมายของเรือนมหาบท           ได้

2.5 อธิบายแผนธาตุได้
2.6 สามารถการอ่านแผนธาตุได้
2.7 สามารถพยากรณ์ด้วย          แผนธาตุได้

2.8  บอกความสัมพันธ์ระหว่างพื้นดวงและดาวที่ส่งผลต่อชะตาชีวิตในรอบปีปัจจุบันได้

2.9   สามารถตั้งเสาได้
2.10 สามารถประกอบพิธีกรรมได้
2.11 บอกอุปกรณ์ที่ใช้ในการแก้กรรมตามดาวได้

2.12 สามารถทายจร ทายเคราะห์ได้


	2.1 จรรยาบรรณการเป็นนักโหราศาสตร์ที่ดี
2.2 ความเป็นมาของดวงดาวแบบอังคะวิชาธาตุและการวิเคราะห์

2.3 หลักในการนำไปใช้เพื่อพยากรณ์โชคเคราะห์ประจำปีและฝึกปฏิบัติ
2.4 ความหมายของเรือนมหาบท และ          การฝึกวิเคราะห์

2.5 แผนธาตุ
2.6 การอ่านแผนธาตุและวิเคราะห์
2.7 หลักการพยากรณ์ของแผนธาตุ
2.8  ความสัมพันธ์ระหว่างพื้นดวงและดาวที่ส่งผลต่อชะตาชีวิตในรอบปีปัจจุบัน
2.9   การตั้งเสา
2.10 พิธีกรรม
2.11 อุปกรณ์ในการแก้กรรมตามดาว
2.12 การทายจร การทายเคราะห์
	2.1 ทบทวนความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับภพลักษณ์นักพยากรณ์โหราศาสตร์ที่ดี
2.2 บรรยายความเป็นมาของโหราศาสตร์ 4 ระบบ คือ
- โหราศาสตร์แบบสุริยคติ
- โหราศาสตร์แบบจันทรคติ
- โหราศาสตร์แบบอังคะวิชาธาตุ
- โหราศาสตร์แบบโลกธาตุ

2.3 การพยากรณ์ลักษณะบุคคลเบื้องต้นจาก ปีเกิด (ชวด ฉลู ขาล...กุน)
2.3 หลักการของอังคะวิชาธาตุ ถือเอาโลกเป็นศูนย์กลางของการโคจรของดาวต่าง ๆ 
2.4 การเดินดาวแบบอังคะวิชาธาตุ
2.5 บรรยายและสาธิตการเดินของดาว 7 ดวง การกำเนิดของดวงดาวต่าง ๆ ตามคัมภีร์เฉลิมไตรภพและความเชื่อของศาสนาพราหมณ์
2.6 บรรยายเกี่ยวกับดาวประจำช่องทิศ ธาตุ กำลังดาว
2.7  ฉาย วิดีทัศน์ให้เห็นความแตกต่างของลักษณะและคุณสมบัติของดวงดาวทั้ง 7 ดวง (อาทิตย์  จันทร์ อังคาร พุธ พฤหัสบดี ศุกร์ และ เสาร์)

2.8 อธิบายวิธีการนับอายุในมหาทักษา
2.9 การนับอายุเสวย
2.10 การนับอายุจร
2.11 การพยากรณ์โดยใช้หลักมหาทักษา
2.12 ทบทวนความรู้ที่เรียนมาแล้ว
2.13 แสดงภาพรูปแบบของมหาภูติและบรรยาย
2.14 นำตารางเรือนคาถาในมหาภูติแสดงและบรรยายให้ผู้เรียนเข้าใจ
2.15 ให้ผู้เรียนฝึกสร้างมหาภูมติกำเนิดจากปี
2.16 ให้ผู้เรียนฝึกพยากรณ์พื้นฐานชีวิตเจ้าชะตา (บุคลิกลักษณะ นิสัย ความคิด อาชีพ) จากปีเกิด เดือนเกิด วันเกิด และชื่อ ด้วยมหาบทปีเกิด

2.17 ทบทวนความรู้ที่เรียนมาแล้ว
2.18 ให้ผู้เรียนฝึกการตั้งเสามหาพุทธะ
2.19 ให้ผู้เรียนฝึกการพยากรณ์จากเสามหาพุทธะ
2.20 ให้ผู้เรียนฝึกเปรียบเทียบดวงดาวและชีวิตคนกับส่วนต่าง ๆ ของต้นไม้
2.21 ให้ผู้เรียนฝึกวิเคราะห์ดาวแต่ละดวง (จุดดี จุดเด่น) โดยใช้เสามหาพุทธะ

2.22  ตัวอย่างการวิเคราะห์ลักษณะบ้านจากบ้านเลขที่  รถยนต์จากทะเบียนรถ ลักษณะการใช้โทรศัพท์จากหมายเลขโทรศัพท์ และให้ผู้เรียนได้ฝึกวิเคราะห์
2.24 ให้ผู้เรียนฝึกพยากรณ์
2.25 ภาวะของคนเกิดวันต่าง ๆ เมื่อไปอยู่ในบ้านหลังนั้นจากเลขที่บ้าน
2.26 ภาวะของคนเกิดวันต่าง ๆ เมื่อใช้รถยนต์คันนั้นจากเลขทะเบียนรถยนต์
 2.27 ภาวะของคนเกิดวันต่าง ๆ เมื่อใช้โทรศัพท์จากเลขโทรศัพท์
2.28ให้ผู้เรียนฝึกการใช้สัญลักษณ์ตัวเลขแทนค่า วัน เดือน ปีเกิด
2.29ให้ผู้เรียนฝึกการพยากรณ์ดวงชะตาบุคคลจากแผนธาตุดวงชะตา
2.30 มอบหมายให้ผู้เรียนฝึกพยากรณ์ดวงจากบุคคลภายนอกตามที่เรียนมาแล้ว
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	3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพโหราศาสตร์           อังคะวิชาธาตุ
	3.1 สามารถบริหารจัดการในการประกอบอาชีพโหราศาสตร์อังคะวิชาธาตุ                    

3.2 สามารถกำหนดรูปแบบ  ในการประกอบอาชีพโหราศาสตร์อังคะวิชาธาตุได้
	3.1 การเลือกทำเลที่ตั้งร้าน

3.2 การจัดและตกแต่งหน้าร้าน
3.3 การคิดราคาต้นทุนและการวิเคราะห์จุดคุ้มทุน
3.4  การขาย/การบริการ

3.5  การส่งเสริมการขาย /การบริการ
3.6  การทำบัญชีร้านค้าอย่างง่าย
3.7  รูปแบบการประกอบอาชีพโหราศาสตร์อังคะวิชาธาตุ
	3.1 วิทยากรอธิบายความแตกต่างการเลือกทำเลที่ตั้งร้าน การจัด ตกแต่งหน้าร้าน การคิดราคาต้นทุน การวิเคราะห์จุดคุ้มทุน การตลาดความแตกต่างระหว่างการขายและการให้บริการ

3.2 ผู้เรียนฝึกปฏิบัติกำหนดรูปแบบ    ในการประกอบอาชีพโหราศาสตร์อังคะวิชาธาตุ

	2
1

	-
2

	4. โครงการประกอบอาชีพโหราศาสตร์อังคะวิชาธาตุ 
จำนวน  12   ชั่วโมง
4.1 ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับโครงการอาชีพ
	1. เพื่อให้ผู้เรียนบอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้ 
2. เพื่อให้ผู้เรียนวางแผนการเขียนโครงการ แผนธุรกิจได้

3. เพื่อให้ผู้เรียนบอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้
4. เพื่อให้ผู้เรียนบอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
5. เพื่อให้ผู้เรียนอธิบายองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
	1.  ความสำคัญของโครงการอาชีพ  

2.  การวางแผนและการเขียนโครงการ แผนธุรกิจ

3.  ประโยชน์ของโครงการอาชีพ
4.  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ

	1. ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้   เรื่องความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ และองค์ประกอบของโครงการอาชีพ 

2.  ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น 
3.  ผู้เรียนสรุปความรู้


	1
	2

	4.2  การเขียนและการประเมินโครงการอาชีพ
	1. เพื่อให้ผู้เรียนอธิบายลักษณะการเขียนโครงการอาชีพที่ดี  
2. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถเขียนโครงการอาชีพได้เหมาะสมและถูกต้อง
3. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถตรวจสอบความเหมาะสมและความสอดคล้องของโครงการอาชีพได้ 

	1.  การเขียนโครงการอาชีพ 
2.  การประเมินความเหมาะสมและความสอดคล้องของโครงการอาชีพ 

	1. ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้  เรื่องการเขียนโครงการอาชีพ 
2. ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น 
3. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการเขียนโครงการอาชีพ
4. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
5. วิทยากรประเมินโครงการอาชีพ แล้วให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
6. ให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเองเพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	2
	7


หลักสูตรภาษาอังกฤษเพื่อการท่องเที่ยวและบริการ
จำนวน   100   ชั่วโมง
กลุ่มอาชีพพาณิชยกรรมและบริการ 

ความเป็นมา
ปัจจุบันนักท่องเที่ยวชาวต่างชาติ นิยมเดินทางมาท่องเที่ยวเชิงอนุรักษ์ในประเทศไทย จำนวนมากขึ้น ซึ่งปัญหาที่พบกับธุรกิจการท่องเที่ยว และการบริการขนาดกลาง และขนาดเล็ก  ก็คือการสื่อสารกับชาวต่างชาติ  ซึ่งเจ้าของกิจการ   ทั้งบ้านพัก โฮมสเตย์  ร้านอาหาร พนักงานขับเรือ รวมทั้งพนักงานบริการยังขาดทักษะ การสื่อสารภาษาอังกฤษ และทักษะด้านการบริการ ที่จำเป็น ต่อการดำเนินธุรกิจของตนเอง  ซึ่งจำเป็นอย่างยิ่งที่จะต้องส่งเสริมให้ผู้ประกอบการ และพนักงานบริการ เหล่านี้ ได้พัฒนาตนเองทางด้านภาษา แลพการบริการเพื่อการแข่งขัน และขยาย ธุรกิจของตนเองในอนาคต
หลักการของหลักสูตร

1.   เป็นหลักสูตรที่เน้นการจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำ ที่เน้นการบูรณาการเนื้อหาสาระภาคทฤษฎีควบคู่ไปกับการฝึกปฏิบัติจริง ผู้เรียนสามารถนำความรู้และทักษะไปประกอบอาชีพได้จริงอย่างมีคุณภาพและมีคุณธรรมจริยธรรม

2.  เป็นหลักสูตรที่เน้นการดำเนินงานร่วมกับเครือข่าย สถานประกอบการ เพื่อประโยชน์ในการประกอบอาชีพและการศึกษาดูงาน

3.   เป็นหลักสูตรที่ผู้เรียนสามารถนำผลการเรียนรู้ไปเทียบโอนเข้าสู่หลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 ในรายวิชาเลือกของสาระการประกอบอาชีพ

4.   เป็นหลักสูตรที่เน้นการใช้ศักยภาพ 5 ด้านในการประกอบอาชีพ ได้แก่ ศักยภาพด้านทรัพยากร ภูมิอากาศ ภูมิประเทศและทำเลที่ตั้ง  ศิลปวัฒนธรรมประเพณีและวิถีชีวิต  และด้านทรัพยากรมนุษย์
จุดหมาย

เพื่อให้ผู้เรียนมีคุณลักษณะดังนี้

1. มีความรู้และสามารถพูด ภาษาอังกฤษที่จำเป็นและเกี่ยวข้อง กับการท่องเที่ยว และให้บริการ
2. รู้จักมารยาทและธรรมเนียมปฏิบัติสากลในการให้บริการ
3. ดำเนินธุรกิจ กิจกรรม การท่องเที่ยวและบริการได้อย่างมีประสิทธิภาพ
กลุ่มเป้าหมาย

มี 2 กลุ่มเป้าหมาย คือ
1. ผู้ที่ไม่มีอาชีพ
2. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ

ระยะเวลา

จำนวน

100
ชั่วโมง

ภาคทฤษฎี
 68
ชั่วโมง

ภาคปฏิบัติ
 32
ชั่วโมง

โครงสร้างหลักสูตร
เรื่องที่ 1  ช่องทางการประกอบอาชีพภาษาอังกฤษเพื่อการท่องเที่ยวและบริการ  จำนวน 8 ชั่วโมง
1.  ความสำคัญ ลักษณะทั่วไป และความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพ                                             ธุรกิจการท่องเที่ยวและบริการ  




จำนวน 1 ชั่วโมง

2.  ศึกษาดูงาน แหล่งเรียนรู้สถานประกอบการธุรกิจท่องเที่ยวและการบริการ จำนวน  5 ชั่วโมง

3.  สรุปสาระที่ได้จากการศึกษาดูงาน ทิศทางการพัฒนาการประกอบอาชีพ                                       
     การท่องเที่ยวและบริการ   





จำนวน  2 ชั่วโมง

เรื่องที่ 2 ทักษะการประกอบอาชีพภาษาอังกฤษเพื่อการท่องเที่ยวและบริการ   

จำนวน  72    ชั่วโมง
1. มารยาทในการเข้าสังคมและการให้บริการ  



จำนวน  5 ชั่วโมง
2. เทคนิคในการท่องเที่ยวและการให้ให้บริการ   


จำนวน  5 ชั่วโมง
3. Service mind  จิตบริการ
  




จำนวน 
12 ชั่วโมง 
4. Mind reading  การอ่านใจผู้รับบริการ



จำนวน  12 ชั่วโมง 
5.  Imaginative Mind   จินตนาการ ความต้องการของผู้รับบริการ 
จำนวน  12  ชั่วโมง 
6. Instant responding   มีจิตใจที่พร้อมให้บริการในทันที  

จำนวน  12  ชั่วโมง 
7. Concerning Farewell mind  จิตแห่งความห่วงใย และ การอำลาจากกัน  จำนวน 14 ชั่วโมง 
เรื่องที่ 3  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพภาษาอังกฤษเพื่อการท่องเที่ยวและบริการ   










จำนวน 8 ชั่วโมง
1. การเลือกทำเลที่ตั้งร้าน
2. การจัดและตกแต่งหน้าร้าน
3. การคิดราคาต้นทุนและการวิเคราะห์จุดคุ้มทุน
4. การขาย การตลาด /การให้บริการ
5. การส่งเสริมการขาย /การบริการ
6. การทำบัญชีร้านค้าอย่างง่าย
7. รูปแบบการประกอบอาชีพภาษาอังกฤษเพื่อการท่องเที่ยวและบริการ

เรื่องที่ 4  โครงการประกอบอาชีพภาษาอังกฤษเพื่อการท่องเที่ยวและบริการ  จำนวน  12 ชั่วโมง


1.   การเขียนโครงการประกอบอาชีพเพื่อนำไปสู่การปฏิบัติจริง

จำนวน 3 ชั่วโมง


2.   การตรวจสอบความเป็นไปได้ของโครงการประเมินโครงการ      
      และปรับปรุงโครงการ            




จำนวน 9  ชั่วโมง
การจัดกระบวนการเรียนรู้
1. การบรรยาย
2. การศึกษาดูงาน แหล่งเรียนรู้ สถานประกอบการ
3. การศึกษาจากสื่อ หนังสือ  Vcd

4. การฝึกปฏิบัติจริงในสถานประกอบการ

5. ศึกษาจากเอกสารสิ่งพิมพ์ /ใบความรู้
6. ศึกษาจากผู้รู้ และภูมิปัญญาท้องถิ่น
สื่อการเรียนรู้
1. เอกสาร / ใบความรู้ / แผ่นพับ
2. แหล่งเรียนรู้ในชุมชน / วิทยากร / ภูมิปัญญาท้องถิ่น/สถานประกอบการ
3. Website
4. VCD
การวัดและประเมินผล
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร
2. การประเมินผลระหว่างเรียนจากการปฏิบัติงานที่มีคุณภาพเพียงพอ สามารถสร้างรายได้ให้กับตนเอง  ความสำเร็จของการปฏิบัติและจบหลักสูตร
3. ผู้เรียนมีรายได้เพิ่มมากขึ้นอย่างน้อย  ร้อยละ 20  
การจบหลักสูตร

1.  มีเวลาเรียนไม่น้อยกว่าร้อยละ 80 

2.  มีผลการประเมินผ่านตลอดหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
เอกสารหลักฐานการศึกษา

1.  หลักฐานการประเมินผล

2.  วุฒิบัตรออกโดยสถานศึกษา

3.  ทะเบียนคุมวุฒิบัตร

การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 สาระการประกอบอาชีพรายวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้นในระดับระดับหนึ่ง

รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรภาษาอังกฤษเพื่อการท่องเที่ยวและบริการ  

	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฏี
	ปฏิบัติ

	1.  ช่องทางการประกอบอาชีพภาษาอังกฤษเพื่อการท่องเที่ยวและบริการ
	1.  เพื่อให้ผู้เรียนเล็งเห็นความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพธุรกิจ ท่องเที่ยวและการการบริการ
2.  เพื่อให้ผู้เรียนรู้จัก และสามารถศึกษาหาความรู้จากแหล่งเรียนรู้ /สถานประกอบการธุรกิจท่องเที่ยวและบริการได้
	1. ความสำคัญลักษณะทั่วไป และความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพธุรกิจการท่องเที่ยวและ บริการ   

2. ศึกษาดูงานแหล่งเรียนรู้ สถานประกอบการ ธุรกิจ ท่องเที่ยว และการบริการ   
3.  สรุปสาระที่ได้จากการศึกษาดูงาน ทิศทางการพัฒนาการประกอบอาชีพการท่องเที่ยวและบริการ

	1   วิทยากรบรรยายให้ความรู้และศึกษาจากเอกสารใบความรู้ สื่อ VCD

2   ศึกษาดูงานจาดแหล่งเรียนรู้ สถานประกอบการ ธุรกิจท่องเที่ยวและบริการ

3   วิทยากรและผู้เรียนร่วมกัน สรุปเนื้อหา สาระความรู้ที่ได้จากการศึกษา จากแหล่งเรียนรู้ สถานประกอบการ
	1

-
1
	1

5
-

	2.  ทักษะการประกอบอาชีพ

	2.1 มีมารยาทในการเข้าสังคมและ ให้บริการ
2.2 เข้าใจเทคนิคในการต้อนรับนักท่องเที่ยวและการให้บริการที่ถูกต้อง

2.3 ผู้เรียนมีจิตบริการ
2.4 ผู้เรียนสามารถ
     การอ่านใจผู้รับบริการได้

2.5 ผู้เรียนสามารถจินตนาการ  ความต้องการของผู้รับบริการได้
2.6 ผู้เรียนมีจิตใจที่พร้อมให้บริการในทันที
2.7  ผู้เรียนมีจิตแห่งความห่วงใย และการอำลา จากกัน
	2.1 มารยาทในการเข้าสังคมและให้บริการ
2.2 เทคนิคในการต้อนรับนักท่องเที่ยวและการให้บริการ
2.3 Service mind  จิตบริการ
2.4  Mind reading

       การอ่านใจผู้รับบริการ
2.5 Imaginative Mind จินตนาการ                 ความต้องการของผู้รับบริการ
2.6 Instant responding mind มีจิต  ใจที่พร้อมให้บริการในทันที
2.7  Concerning Farewell mind จิตแห่งความห่วงใย และการอำลา จากกัน
	1. วิทยากรบรรยายมารยาท สากลในการพูด และการให้บริการ เทคนิคในการต้อนรับ จิตบริการ การอ่านใจผู้รับบริการ การจิตนาการความต้องการของผู้รับบริการ จิตแห่งความห่วงใย และการอำลาจากกัน

2.  วิทยากรยกตัวอย่าง และให้ชม VCD

3.  ผู้เรียนและวิทยาร่วมกันสรุปองค์ความรู้
4.  ผู้เรียนฝึกปฏิบัติจนเกิดทักษะความชำนาญ

	2
2
4
4
4
4
5
	3
3

8

8

8

8

9

	3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพภาษาอังกฤษเพื่อการ ท่องเที่ยวและบริการ
	3.1 สามารถบริหารจัดการในการประกอบอาชีพภาษาอังกฤษเพื่อการท่องเที่ยวและบริการได้

3.2 สามารถกำหนดรูปแบบ     ในการประกอบอาชีพภาษาอังกฤษเพื่อการท่องเที่ยวและบริการได้
	3.1 การเลือกทำเลที่ตั้งร้าน

3.2 การจัดและตกแต่งหน้าร้าน
3.3 การคิดราคาต้นทุนและการวิเคราะห์จุดคุ้มทุน
3.4  การขาย/การให้บริการ

3.5  การส่งเสริมการขาย /การบริการ
3.6  การทำบัญชีร้านค้าอย่างง่าย
3.7  รูปแบบการประกอบอาชีพภาษาอังกฤษเพื่อการท่องเที่ยวและบริการ
	3.1 วิทยากรอธิบายความแตกต่างการเลือกทำเลที่ตั้งร้าน การจัด ตกแต่งหน้าร้าน การคิดราคาต้นทุน การวิเคราะห์จุดคุ้มทุน การตลาดความแตกต่างระหว่างการขายและการให้บริการ

3.2 ผู้เรียนฝึกปฏิบัติกำหนดรูปแบบ  และการให้บริการ  ในการประกอบอาชีพภาษาอังกฤษเพื่อการท่องเที่ยวและบริการ

	1

1
	2

4


	4. การเขียนและการประเมินโครงการอาชีพ
	1. เพื่อให้ผู้เรียนอธิบายลักษณะการเขียนโครงการอาชีพที่ดี  
2. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถเขียนโครงการอาชีพได้เหมาะสมและถูกต้อง
3. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถตรวจสอบความเหมาะสมและความสอดคล้องของโครงการอาชีพได้ 

	1. การเขียนโครงการอาชีพ 
2. การประเมินความเหมาะสมและความสอดคล้องของโครงการอาชีพ 

	1.ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้  เรื่องการเขียนโครงการอาชีพ 
2. ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น 
3. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการเขียนโครงการอาชีพ
4. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
5.วิทยากรประเมินโครงการอาชีพ แล้วให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
6. ให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเองเพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	1
	2

	4.2  การเขียนและการประเมินโครงการอาชีพ
	1. เพื่อให้ผู้เรียนอธิบายลักษณะการเขียนโครงการอาชีพที่ดี  
2. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถเขียนโครงการอาชีพได้เหมาะสมและถูกต้อง
3. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถตรวจสอบความเหมาะสมและความสอดคล้องของโครงการอาชีพได้ 

	1.  การเขียนโครงการอาชีพ 
2.  การประเมินความเหมาะสมและความสอดคล้องของโครงการอาชีพ 

	1.ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้  เรื่องการเขียนโครงการอาชีพ 
2. ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น 
3. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการเขียนโครงการอาชีพ
4. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
5.วิทยากรประเมินโครงการอาชีพ แล้วให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
6. ให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเองเพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	2
	7


หลักสูตรการบริการซักอบรีด
จำนวน  120  ชั่วโมง
กลุ่มอาชีพพาณิชยกรรมและบริการ 

ความเป็นมา
สืบเนื่องจากกระทรวงศึกษาธิการได้กำหนดยุทธศาสตร์ 2555 ภายใต้กรอบเวลา 2 ปี ที่จะพัฒนา 5 ศักยภาพของพื้นที่ใน 5 กลุ่มอาชีพใหม่ ให้สามารถแข่งขันได้ใน 5 ภูมิภาคหลักของโลก “รู้เขา รู้เรา เท่าทัน เพื่อแข่งขันได้ในเวทีโลก”  ตลอดจนกำหนดภารกิจที่จะยกระดับการจัดการศึกษาเพื่อเพิ่มศักยภาพและขีดความสามารถให้ประชาชนได้มีอาชีพที่สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง มั่งคั่ง มุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมีคุณภาพอย่างทั่วถึงและเท่าเทียมกัน ประชาชนมีรายได้ มีงานทำอย่างยั่งยืน และมีความสามารถเชิงการแข่งขันทั้งในระดับภูมิภาคอาเซียนและระดับสากล  ดังนั้น การจัดการศึกษาอาชีพในปัจจุบันจะต้องมุ่งพัฒนาประชากรของประเทศให้มีความรู้ความสามารถ และทักษะในการประกอบอาชีพ  เน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่างๆ ซึ่งเป็นการจัดการศึกษาตลอดชีวิตในรูปแบบใหม่ที่สร้างความมั่นคงให้แก่ประชาชนและประเทศชาติ ตลอดจนสามารถแก้ปัญหาการว่างงานและส่งเสริมความเข้มแข็งให้แก่เศรษฐกิจชุมชน


จากนโยบายและจุดเน้นในการดำเนินงานประจำปีงบประมาณ 2555 ของกระทรวงศึกษาธิการ และสำนักงาน กศน. ที่มุ้งเน้นการจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำใน 5 กลุ่มอาชีพ ประกอบด้วย กลุ่มอาชีพด้านเกษตรกรรม ด้านอุตสาหกรรม ด้านพาณิชยกรรม ด้านความคิดสร้างสรรค์ และด้านอำนวยการและอาชีพเฉพาะทาง ซึ่งเป็นการศึกษาต่อเนื่องเพื่อการพัฒนายั่งยืนตามหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง

การเลือกประกอบอาชีพในภาวะเศรษฐกิจยุคปัจจุบัน จำเป็นต้องมีข้อมูลพื้นฐานในหลักสูตรในหลายๆ ด้าน ทั้งด้านการผลิต และความต้องการของตลาดแรงงานในสาขาอาชีพต่างๆ กลุ่มอาชีพสาขาพาณิชยกรรมก็เป็นทางเลือกหนึ่งในการเลือกประกอบอาชีพ สำนักงาน กศน.ได้ดำเนินการคัดเลือกหลักสูตรการประกอบอาชีพด้านพาณิชยกรรมมานำเสนอไว้เป็นตัวอย่างให้ผู้เรียนได้เลือกเรียนตามความสนใจ ฝึกปฏิบัติและนำไปประกอบอาชีพสร้างรายได้อย่างทั่วถึงมีความมั่นใจในการนำความรู้และทักษะไปประกอบอาชีพ 

การกำหนดเนื้อหาและชั่วโมงในการเรียนหลักสูตรจะประกอบไปด้วยจำนวนชั่วโมงของเนื้อหาความรู้และการปฏิบัติเมื่อผู้เรียนเรียนจบหลักสูตรแล้วสามารถนำความรู้และทักษะไปประกอบอาชีพสร้างรายได้ รวมทั้งสามารถนำจำนวนชั่วโมงที่ได้เรียนไปเทียบโอน เป็นผลการเรียนในรายวิชาเลือกของสาระการประกอบอาชีพตามหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษา พุทธศักราช 2551

หลักสูตรการบริการซักอบรีดเป็นหลักสูตรวิชาชีพอีกหลักสูตรหนึ่งที่จะตอบสนองวิถีการดําเนินชีวิตของคนในยุคปัจจุบันที่เป็นไปอย่างเร่งรีบ เพราะผู้คนส่วนใหญ่ต้องออกไปทํางานนอกบ้านกันมากขึ้น ทําให้ไม่มีเวลาว่างสําหรับการทํางานบ้านต่าง ๆ ธุรกิจซักอบรีด จึงเป็นอีกทางเลือกหนึ่งที่สามารถตอบสนองความสะดวกสบายของคนในยุคนี้ได้เป็นอย่างดี  โดยเฉพาะในแหล่งชุมชนใหญ่ ๆ หรือ ชุมชนเมือง   ซึ่งมีแนวโน้มว่ามีความต้องการในการใช้บริการซักอบรีดเพิ่มมากขึ้น

ดังนั้น  การประกอบอาชีพการบริการซักอบรีด น่าจะเป็นอาชีพที่น่าสนใจอาชีพหนึ่ง  เพราะสามารถสร้างรายได้ที่มั่นคงให้แก่ผู้ประกอบการที่มีใจรักการบริการ มีความอดทน มีความตั้งใจจริงและ     มีความพร้อมที่จะดำเนินธุรกิจการบริการ

หลักการของหลักสูตร

1. เป็นหลักสูตรที่เน้นการจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำ ที่เน้นการบูรณาการเนื้อหาสาระภาคทฤษฎีควบคู่ไปกับการฝึกปฏิบัติจริง ผู้เรียนสามารถนำความรู้และทักษะไปประกอบอาชีพได้จริงอย่างมีคุณภาพและมีคุณธรรมจริยธรรม
2. เป็นหลักสูตรที่เน้นการดำเนินงานร่วมกับเครือข่าย สถานประกอบการ เพื่อประโยชน์ในการประกอบอาชีพและการศึกษาดูงาน
3. เป็นหลักสูตรที่ผู้เรียนสามารถนำผลการเรียนรู้ไปเทียบโอนเข้าสู่หลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 ในรายวิชาเลือกของสาระการประกอบอาชีพ
4. เป็นหลักสูตรที่เน้นการใช้ศักยภาพ 5 ด้านในการประกอบอาชีพ ได้แก่ ศักยภาพด้านทรัพยากร ภูมิอากาศ ภูมิประเทศและทำเลที่ตั้ง  ศิลปวัฒนธรรมประเพณีและวิถีชีวิต  และด้านทรัพยากรมนุษย์ตามความเหมาะสมของในแต่ละพื้นที่

จุดหมาย

เพื่อให้ผู้เรียนมีคุณลักษณะดังนี้

1. มีความรู้และทักษะในการประกอบอาชีพ สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง มั่งคั่ง
2. ตัดสินใจประกอบอาชีพให้สอดคล้องกับศักยภาพของตนเอง ชุมชน สังคม และสิ่งแวดล้อมอย่างมีคุณธรรมจริยธรรม
3. มีเจตคติที่ดีในการประกอบอาชีพ
4. มีความรู้ความเข้าใจและฝึกทักษะการบริหารจัดการในอาชีพได้อย่างมีประสิทธิภาพ
5. มีโครงการประกอบอาชีพเพื่อใช้เป็นแนวทางในการพัฒนาอาชีพของตนเอง
กลุ่มเป้าหมาย

มี 2 กลุ่มเป้าหมาย คือ
1. ผู้ที่ไม่มีอาชีพ
2. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
ระยะเวลา

จำนวน
          120  
ชั่วโมง

ภาคทฤษฎี
30
ชั่วโมง

ภาคปฏิบัติ
90
ชั่วโมง
โครงสร้างหลักสูตร
เรื่องที่ 1  ช่องทางการประกอบอาชีพการบริการซักอบรีด

จำนวน   6   ชั่วโมง

1.  ความสำคัญในการเลือกประกอบอาชีพ


จำนวน   1  ชั่วโมง

2.  ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพธุรกิจ


จำนวน   3  ชั่วโมง
             3.  แหล่งเรียนรู้ในการประกอบอาชีพ                                 จำนวน   1  ชั่วโมง

             4. ทิศทางการพัฒนาการประกอบอาชีพ


จำนวน   1  ชั่วโมง
เรื่องที่ 2 ทักษะการประกอบอาชีพการบริการซักอบรีด

จำนวน   90  ชั่วโมง 

1. การเลือกซื้อเครื่องซักผ้า เครื่องอบผ้า เครื่องรีดผ้า                จำนวน   3  ชั่วโมง
และวัสดุอุปกรณ์ต่าง ๆ      
 
2. วิธีใช้และการบำรุงรักษาเครื่องซักผ้า เครื่องอบผ้า เครื่องรีดผ้า  จำนวน   3  ชั่วโมง                  

และอุปกรณ์ต่าง ๆ            

3.  วิธีการรับผ้า วิธีการเช็คผ้า และการตรวจสภาพผ้าก่อน-หลัง
จำนวน  2 ชั่วโมง         

4.   เทคนิคการจดจำเสื้อผ้าของลูกค้า              


จำนวน  1  ชั่วโมง                 


5.   ความรู้เกี่ยวกับเส้นใยผ้าแต่ละชนิด          


จำนวน  3  ชั่วโมง

6.   การขจัดคราบต่าง ๆ   และการใช้สารเคมีเกี่ยวกับงานซักอบรีด จำนวน  5 ชั่วโมง


7.   ขั้นตอนการปฏิบัติงานซักอบรีดและการฝึกปฏิบัติ                         

      -  การซักอบรีดผ้าธรรมดา ผ้าห่ม ผ้านวม ผ้าม่าน              จำนวน  21 ชั่วโมง
      -  การซักอบรีด เครื่องแบบปกติขาว สูท ชุดราตรี  

จำนวน  21 ชั่วโมง    

          ชุดไทย ชุดเจ้าสาว                                                                       
      -  การซักแห้ง การลงแป้งและการอบผ้าไหม                    
จำนวน  6 ชั่วโมง         


8.   เทคนิคการรีดผ้าประเภทต่าง ๆ และการใช้อุณหภูมิ ความร้อน  จำนวน  3 ชั่วโมง

9.   การเตรียมการจัดส่งผ้าคืน                                         
จำนวน  1 ชั่วโมง  

10.   การฝึกปฏิบัติงาน                                                  
จำนวน 21 ชั่วโมง    
เรื่องที่ 3  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการบริการซักอบรีด  จำนวน 12  ชั่วโมง

1.  การเลือกทำเลที่ตั้งร้าน             



จำนวน 1  ชั่วโมง

2.   การจัดและตกแต่งหน้าร้าน                                         
จำนวน 1  ชั่วโมง

3.  การคิดราคาต้นทุนและการวิเคราะห์จัดคุ้มทุน                    
จำนวน  2 ชั่วโมง

4.  การบริการ






จำนวน 1  ชั่วโมง

5.  การส่งเสริมการขาย/การบริการ



จำนวน 1  ชั่วโมง

6.  การทำบัญชีอย่างง่าย                                             
จำนวน 2  ชั่วโมง   


7.  รูปแบบการให้บริการ และการคิดราคา                                   
จำนวน 1  ชั่วโมง  


8.   เทคนิคการผูกมัดใจลูกค้าให้ใช้บริการอย่างต่อเนื่อง

จำนวน 1  ชั่วโมง     

9.   ความรับผิดชอบต่อลูกค้าเมื่อเกิดความเสียหาย

จำนวน 1  ชั่วโมง  
          10.   ขั้นตอนการจดทะเบียนพาณิชย์ และการเสียภาษี

จำนวน 1  ชั่วโมง    

เรื่องที่ 4  โครงการประกอบอาชีพการบริการซักอบรีด

            
จำนวน 12 ชั่วโมง

1. ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับโครงการประกอบอาชีพ การวางแผน   จำนวน  3 ชั่วโมง
การบริการซักอบรีด    


2.   การเขียนโครงการ และประเมินความสอดคล้องของโครงการ จำนวน 9 ชั่วโมง
การจัดกระบวนการเรียนรู้การบริการซักอบรีด
1. การบรรยาย
2. การสาธิต ทดลอง
3. การศึกษาดูงาน
4. การฝึกปฏิบัติ

5. ศึกษาจากเอกสารสิ่งพิมพ์ /ใบความรู้
6. ศึกษาจากผู้รู้ และภูมิปัญญาท้องถิ่น
สื่อการเรียนรู้
1. เอกสาร / ใบความรู้/VCD/DVD

2. แหล่งเรียนรู้ในชุมชน / วิทยากร / ภูมิปัญญาท้องถิ่น
3. Website
การวัดและประเมินผล
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร
2. การประเมินผลระหว่างเรียนจากการปฏิบัติงานที่มีคุณภาพเพียงพอ สามารถสร้างรายได้ให้กับตนเอง  ความสำเร็จของการปฏิบัติและจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร

1.  มีเวลาเรียนและฝึกปฏิบัติตามหลักสูตรไม่น้อยกว่าร้อยละ  80 

2.  มีผลการประเมินผ่านตลอดหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 70

3.  มีผลงานผ่านการประเมินทดสอบที่มีคุณภาพตามหลักเกณฑ์การบบริการซักอบรีดกับกลุ่มลูกค้าจริงอย่างน้อย 20 คน
เอกสารหลักฐานการศึกษา

1.  หลักฐานการประเมินผล

2.  วุฒิบัตรออกโดยสถานศึกษา

3.  ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษา พุทธศักราช 2551 สาระการประกอบอาชีพรายวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้นในระดับระดับหนึ่ง

รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรการบริการซักอบรีด      
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	1.1 ความสำคัญในการเลือกประกอบอาชีพการบริการ
ซักอบรีด    
1.2 ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพ การบริการ ซักอบรีด     
- การวิเคราะห์ตนเอง
- วิเคราะห์ตลาด
- ทุน แหล่งเงินทุน
1.3 แหล่งเรียนรู้บริการซักอบรีด
1.4  ทิศทางในการพัฒนาการ 
       ประกอบอาชีพการบริการ
       ซักอบรีด      

	1. วิทยากรอธิบายความสำคัญในการ 
    ประกอบอาชีพ การบริการซักอบรีด    
  1. วิทยากรอธิบายความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการบริการซักอบรีด   
 2. ผู้เรียนปฏิบัติวิเคราะห์ความเป็นไปได้ของตนเองในการประกอบอาชีพ  
3. วิทยากรและผู้เรียนร่วมกันสรุปองค์ความรู้
1. วิทยากรอธิบายและให้ผู้เรียนค้นคว้าแหล่งเรียนรู้ทางอินเทอร์เน็ต
2. วิทยากรและผู้เรียนร่วมกันสรุปองค์ความรู้
1.  วิทยากรอธิบายทิศทางในการพัฒนาการประกอบอาชีพการบริการซักอบรีด   
 2.  ผู้เรียนร่วมกันวิเคระห์
      ทิศทางในการพัฒนาการ 
      ประกอบอาชีพการบริการ
      ซักอบรีด      
 3.  วิทยากรและผู้เรียนร่วมกันสรุป
      องค์ความรู้
	1

1

-

-


	-
2

1

1

	  2. ทักษะการประกอบอาชีพ
การบริการซักอบรีด     
	2.1 ผู้เรียนสามารถบอกหลักการเลือกซื้อเครื่องมือและอุปกรณ์ในการบริการซักอบรีดได้อย่างถูกต้องและมีคุณภาพ
	2.1 การเลือกซื้อเครื่องมือและ อุปกรณ์ในการบริการซักอบรีด
· เครื่องซักผ้า เครื่องอบผ้า  เตารีด  โต๊ะรองรีดผ้า
· ผงซักฟอก และสารเคมีขจัดคราบน้ำยาปรับผ้านุ่ม น้ำยารีดผ้าเรียบ น้ำยาอัดกลีบ
· งบประมาณในการจัดซื้อวัสดุอุปกรณ์
· สถานที่จำหน่ายวัสดุอุปกรณ์
	1. วิทยากรอธิบายการเลือกซื้อเครื่องมือ  และ อุปกรณ์ในการบริการซักอบรีด
 2. ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้

      และร่วมกันแสดงความคิดเห็นแลกเปลี่ยนเรียนรู้
 3. วิทยากรและผู้เรียนร่วมกันสรุป
     องค์ความรู้
	1

-
	-
2

	
	2.2  เพื่อให้ผู้เรียนสามารถบอกวิธีใช้และการบำรุงรักษาเครื่องซักผ้า เครื่องอบผ้า   
    เตารีด  โต๊ะรองรีดผ้า

    และอุปกรณ์ต่าง ๆ ได้อย่างถูกต้อง


	2.2 วิธีใช้และการบำรุงรักษา 
      เครื่องซักผ้า เครื่องอบผ้า  เตารีด   โต๊ะรองรีดผ้าและ อุปกรณ์ต่าง ๆ


	1. วิทยากรอธิบายและสาธิตวิธีใช้และ การบำรุงรักษาเครื่องซักผ้า เครื่องอบผ้า  เตารีด  โต๊ะรองรีดผ้าและอุปกรณ์ต่าง ๆ  

2.  ผู้เรียนศึกษาใบความรู้และฝึกปฏิบัติจริง
3. วิทยากรและผู้เรียนร่วมกันสรุป
     องค์ความรู้
	1
	2

	
	2.3 เพื่อให้ผู้เรียนสามารถบอก
     วิธีการรับผ้า เช็คผ้า ก่อน- 
    หลัง รับบริการได้อย่างถูกต้อง
2.4 ผู้เรียนสามารถบอกเทคนิค 
     การจดจำเสื้อผ้าลูกค้า
2.5 ผู้เรียนสามารถบอก 
    ลักษณะของผ้าแต่ละชนิดได้
2.6  ผู้เรียนสามารถบอกวิธีการขจัดคราบต่าง ๆ โดยเลือกใช้สารเคมี และปฏิบัติได้อย่างถูกวิธี
2.7  ผู้เรียนสามารถบอกวิธีการ 
      และปฏิบัติงานเหล่านี้ได้                                

    - การซักอบรีดผ้าธรรมดา              
     ผ้าห่ม ผ้านวม ผ้าม่าน         

  -  การซักอบรีด เครื่องแบบ
   ปกติขาว สูท ชุดราตรี                              
   ชุดไทย ชุดเจ้าสาว                                                                            -  การซักแห้ง การลงแป้งและ 
  การอบผ้าไหม          

2.8  ผู้เรียนสามารถรีดผ้า
      ประเภทต่าง ๆ โดยใช้                  
     ความร้อนได้อย่างถูกต้อง       

2.9 ผู้เรียนสามารถบอกวิธีการและจัดเตรียมการจัดส่งผ้าคืน ให้แก่ลูกค้าได้อย่างถูกวิธี                

 2.10  เพื่อให้ผู้เรียนได้ฝึก ฏิบัติงานทุกขั้นตอน จนมีความชำนาญ อย่างมืออาชีพ  
	2.3 วิธีการรับผ้า เช็คผ้า ก่อน-หลังรับบริการ      

2.4  การแยกเสื้อผ้าลูกค้าโดยใช้ 
      การทำเครื่องหมาย หรือ ติด
     สัญญลักษณ์

 2.5 ความรู้เกี่ยวกับเส้นใยผ้า
      ชนิดต่าง ๆ     

2.6  การขจัดคราบต่าง ๆ    
      สารเคมีที่ใช้ในการซักอบรีด    

2.7  ขั้นตอนการปฏิบัติงาน
    -  การซักอบรีดผ้าธรรมดา     
       ผ้าห่ม ผ้านวม ผ้าม่าน      

   -  การซักอบรีด เครื่องแบบ 
  ปกติขาว สูท ชุดราตรี                               
  ชุดไทย ชุดเจ้าสาว                                                                           

-  การซักแห้ง การลงแป้งและ
   การอบผ้าไหม      

2.8  เทคนิคการรีดผ้าเรียบ
2.9  วิธีการแพ็คผ้าประเภทต่าง ๆ เพื่อคืนให้ลูกค้า    

 2.10 ฝึกปฏิบัติงานซักอบรีดทุก 
        ขั้นตอน                       


	1. วิทยากรอธิบายและสาธิตวิธีรับผ้า เช็คผ้า ก่อน-หลังรับบริการ      

2.  ผู้เรียนปฏิบัติวิธีรับผ้า เช็คผ้า ก่อน-หลังรับบริการ   

1.  วิทยากรอธิบายเทคนิคต่าง ๆใน   การแยกเสื้อผ้าลูกค้า
2.  ผู้เรียนศึกษาใบความรู้และฝึกปฏิบัติแยกผ้าโดยใช้เครื่องหมาย หรือ ติดสัญญลักษณ์

1.  วิทยากรอธิบายความรู้เกี่ยวกับเส้นใยผ้าชนิดต่าง ๆ     

 2.  ผู้เรียนศึกษาจากใบความรู้ และ
     ตัวอย่างผ้า

3.  วิทยากรและผู้เรียนร่วมกันสรุป องค์ความรู้
1. วิทยากรอธิบายสาธิตเรื่องการขจัด 
    คราบและสารเคมีที่ใช้ในการซัก    
    อบรีด    
 2. ผู้เรียนศึกษาใบงาน สาธิต 
     และให้ผู้เรียนปฏิบัติจริง 
 3. วิทยากรและผู้เรียนร่วมกันสรุปองค์ความรู้
 1. วิทยากรอธิบายสาธิตวิธีการซักอบรีดผ้าประเภทต่าง ๆ
 2.  ผู้เรียนศึกษาใบความรู้และฝึกปฏิบัติ
 3. วิทยากรและผู้เรียนร่วมกันสรุปองค์ความรู้
1. วิทยากรอธิบายสาธิตวิธีการซักอบรีดเครื่องแบบปกติขาว สูท ชุดราตรีชุดไทย ชุดเจ้าสาว               
 2.  ผู้เรียนศึกษาใบความรู้และฝึกปฏิบัติ
 3. วิทยากรและผู้เรียนร่วมกันสรุปองค์ความรู้
1. วิทยากรอธิบายสาธิตการรีดผ้าให้เรียบ 
 2. ผู้เรียนศึกษาใบความรู้และฝึกปฏิบัติ
 3. วิทยากรและผู้เรียนสรุปองค์ความรู้
1. วิทยากรอธิบายสาธิตการแพ็คผ้า 
    ประเภทต่างๆ เพื่อคืนให้ลูกค้า    
2. ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการแพ็คผ้าส่งคืน  
     ลูกค้า

 3. วิทยากรและผู้เรียนสรุปองค์ ความรู้
	-
-
1
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	3. การบริหารจัดการในการ  ประกอบอาชีพบริการซักอบรีด

	3.1  ผู้เรียนสามารถเลือกทำเลที่ตั้งร้านบริการซักอบรีด ได้อย่างเหมาะสม 
3.2  ผู้เรียนเข้าใจวิธีการจัดและ  
      ตกแต่งหน้าร้านซักอบรีด

3.3 เพื่อให้ผู้เรียนสามารถคิดราคาต้นทุนของการบริการซักอบรีดได้
3.4  สามารถบอกความหมาย ของการมีจิตบริการ

3.5  เพื่อให้ผู้เรียนสามารถบอกวิธีการส่งเสริมการขาย /การบริการได้
3.6  เพื่อให้ผู้เรียนสามารถทำบัญชีร้านค้าอย่างง่ายได้
 3.7  เพื่อให้ผู้เรียนสามารถคิด 
      รูปแบบการให้บริการ และ
     การคิดราคา     

3.8  เพื่อให้ผู้เรียนเข้าใจและ
      อธิบายเทคนิคการผูกมัดใจ
      ลูกค้าให้ใช้บริการอย่างต่อเนื่อง       

3.9   เพื่อให้ผู้เรียนเข้าใจวิธีการ
       แก้ปัญหาเมื่อเกิดความ
        เสียหายต่อเสื้อผ้าลูกค้า    
 3.10  ขั้นตอนการจดทะเบียน
        พาณิชย์ และการเสียภาษี                         

	3.1 การเลือกทำเลที่ตั้งร้าน
    -  ความสำคัญของการเลือก 
       ที่ตั้งร้าน
    - หลักเกณฑ์ในการเลือกที่ตั้ง
3.2 การจัดและตกแต่งหน้าร้าน
3.3  การคิดราคาต้นทุนและการ  
      วิเคราะห์จุดคุ้มทุน
     1. การคิดราคาต้นทุน
         - ค่าวัสดุอุปกรณ์ซักอบรีด
         - ค่าเช่าสถานที่
         - ค่าสาธารณูปโภค
         - ค่าแรงงาน
     2.  การวิเคราะห์จุดคุ้มทุน
3.4  จิตบริการ

3.5  ความหมายการส่งเสริมการขาย /การบริการกลยุทธ์การส่งเสริมการขาย/การบริการ
3.6  การทำบัญชีร้านค้าอย่างง่าย
3.7  รูปแบบการให้บริการ 

      และการคิดราคา     

3.8   เทคนิคการผูกมัดใจลูกค้า 

  3.9  ความรับผิดชอบต่อลูกค้า
        เมื่อเกิดความเสียหาย  
 3.10  การจดทะเบียน
        พาณิชย์ และการเสียภาษี   

	1.  วิทยากรอธิบายสาธิตการปฏิบัติงาน

 2.  ผู้เรียนฝึกปฏิบัติงานซักอบรีด                                                      

3. วิทยากรอธิบายการเลือกทำเล
ที่ตั้งร้าน
4. ผู้เรียนร่วมกันวิเคราะห์การเลือกทำเลที่ตั้งที่ดี
5. วิทยากรและผู้เรียนสรุปองค์ความรู้
1. วิทยากรอธิบายการจัดและ ตกแต่งหน้าร้าน
2. ผู้เรียนศึกษาค้นคว้าเพิ่มเติมทางอินเทอร์เน็ต 

3. วิทยากรและผู้เรียนร่วมกันสรุป       องค์ความรู้
1. วิทยากรอธิบายการคิดราคาต้นทุนและการวิเคราะห์จุดคุ้มทุน
2.   ผู้เรียนร่วมกันคิดราคาต้นทุนและการวิเคราะห์จุดคุ้มทุน
3.  วิทยากรและผู้เรียนร่วมกันสรุป        
     องค์ความรู้
1. วิทยากรบรรยายเรื่องการมีจิตบริการ
2.  ผู้เรียนร่วมกันวิเคราะห์เพิ่มเติมผลดีของการมีจิตบริการ
3.  วิทยากรและผู้เรียนร่วมกันสรุป        
     องค์ความรู้
1. วิทยากรอธิบายความหมายการส่งเสริมการขาย /การบริการ
2.  ผู้เรียนร่วมกันวิเคราะห์ กลยุทธ์การส่งเสริมการขาย/การบริการที่ดี
3.  วิทยากรและผู้เรียนสรุปองค์ความรู้
1. วิทยากรอธิบายความหมายและสาธิตการทำบัญชีร้านค้าอย่างง่าย
 2.  ผู้เรียนฝึกปฏิบัติทำบัญชีร้านค้า       อย่างง่าย
3.  วิทยากรและผู้เรียนร่วมกันสรุป        
     องค์ความรู้
1. วิทยากรอธิบายรูปแบบการให้บริการและการคิดราคา     

2.  ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการคิดราคา
3.  วิทยากรและผู้เรียนร่วมกันสรุป        
     องค์ความรู้
1. วิทยากรอธิบายเทคนิคการผูกมัดใจลูกค้า 

2.  ผู้เรียนศึกษาใบความรู้

3. วิทยากรและผู้เรียนสรุปองค์ความรู้
1. วิทยากรอธิบความรับผิดชอบต่อ                 
     ลูกค้า เมื่อเกิดความเสียหาย                                                   

2.  ผู้เรียนศึกษาใบความรู้

3. วิทยากรและผู้เรียนร่วมกันสรุป        
     องค์ความรู้
1. วิทยากรอธิบายขั้นตอนการจดทะเบียนพาณิชย์ และการเสียภาษี                     
2.  ผู้เรียนศึกษาใบความรู้

3. วิทยากรและผู้เรียนร่วมกันสรุป        
     องค์ความรู้
	1

2

1

1

1

1

1

1

1

2


	1

1

2

 3

19

19

4

2

19

2


	4. โครงการประกอบอาชีพการบริการซักอบรีด 
4.1 ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการเขียนโครงการและการเขียนแผนธุรกิจในการประกอบอาชีพครูโยคะเพื่อสุขภาพเพื่อนำไปสู่การปฏิบัติจริง
	1. เพื่อให้ผู้เรียนบอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้ 
2. เพื่อให้ผู้เรียนวางแผนการเขียนโครงการ แผนธุรกิจได้

3. เพื่อให้ผู้เรียนบอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้
4. เพื่อให้ผู้เรียนบอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
5. เพื่อให้ผู้เรียนอธิบายองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
	1.  ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับโครงการอาชีพ

2.  ความสำคัญของโครงการอาชีพ  

3.  การวางแผนและการเขียนโครงการ แผนธุรกิจ

4.  ประโยชน์ของโครงการอาชีพ
5.  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ
	1.  วิทยากรอธิบายเนื้อหา เรื่องความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ และองค์ประกอบของโครงการอาชีพ 

2.  ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้

3.  ผู้เรียนและวิทยากรร่วมกันวิเคราะห์
     ประโยชน์ของโครงการอาชีพ 
     และร่วมกันสรุปองค์ความรู้
	1
	2

	4.2  การเขียนและการประเมินโครงการอาชีพ
	1. เพื่อให้ผู้เรียนอธิบายลักษณะการเขียนโครงการอาชีพที่ดี  
2. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถเขียนโครงการอาชีพได้เหมาะสมและถูกต้อง
3. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถตรวจสอบความเหมาะสมและความสอดคล้องของโครงการอาชีพได้ 

	1.  การเขียนโครงการอาชีพ 
2.  การประเมินความเหมาะสมและความสอดคล้องของโครงการอาชีพ 

	1. วิทยากรอธิบายลักษณะการเขียนโครงการอาชีพที่ดี  
2. ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้          เรื่องการเขียนโครงการอาชีพ 
3. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการเขียนโครงการอาชีพ
4. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
5. วิทยากรประเมินโครงการอาชีพ แล้วให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
6. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติเขียนโครงการอาชีพของตนเองเพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	2
	7


หลักสูตรประกอบอาชีพครูครูโยคะเพื่อสุขภาพ
จำนวน     120   ชั่วโมง
กลุ่มพาณิชยกรรมและบริการ

ความเป็นมา

การจัดการศึกษาอาชีพในปัจจุบันมีความสำคัญมาก เพราะจะเป็นการพัฒนาประชากรของประเทศให้ มีความรู้ ความสามารถและทักษะในการประกอบอาชีพ เป็นการแก้ปัญหาการว่างงานและส่งเสริมความเข้มแข็งให้แก่เศรษฐกิจชุมชน ซึ่งกระทรวงศึกษาธิการได้กำหนดยุทธศาสตร์ 2555 ภายใต้กรอบเวลา 2 ปี ที่จะพัฒนา 5 ศักยภาพของพื้นที่ใน 5 กลุ่มอาชีพใหม่ ให้สามารถแข่งขันได้ใน 5 ภูมิภาคหลักของโลก ให้ประชาชนได้มีอาชีพที่สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง มั่งคั่ง และมีงานทำอย่างยั่งยืน 

สภาพสังคมปัจจุบันได้รับผลกระทบจากการเปลี่ยนแปลงในด้านต่างๆ เช่นด้านเศรษฐกิจ การเมือง สังคมและสิ่งแวดล้อมเป็นอย่างมาก ประชากรมนุษย์เพิ่มขึ้นเรื่อยๆ แต่ทรัพยากรธรรมชาติถูกใช้ไปอย่างรวดเร็ว  และไม่เพียงพอกับจำนวนประชากรที่เพิ่มขึ้น มนุษย์จึงประสบปัญหาต่างๆตามมามากมาย  โดยเฉพาะด้านการดำรงชีพและชีวิตความเป็นอยู่ของมนุษย์  ดังนั้นจึงจำเป็นอย่างยิ่งที่มนุษย์เราจะต้องสร้างสิ่งทดแทนเพื่อการอยู่รอดโดยวิธีการต่างๆและด้วยสภาพสังคมในปัจจุบันมีการแข่งขันทางเศรษฐกิจสูงทำให้คนเราไม่มีเวลาดูแลสุขภาพของตนเอง เกิดการเจ็บป่วยทำให้ต้องเสียเงินในการรักษาพยาบาล ซึ่งในส่วนนี้เราสามารถลดค่าใช้จ่ายได้ ด้วยการออกกำลังกายด้วยวิธีการต่างๆ เช่นการฝึกโยคะ เป็นต้นนอกจากนี้การฝึกโยคะจนเกิดความชำนาญสามารถนำไปประกอบอาชีพเป็นครูผู้สอนการฝึกโยคะหรือเป็นที่ปรึกษาให้คำแนะนำด้านการดูแลได้ จึงมีผู้สนใจในการเรียนรู้เรื่องการฝึกโยคะเพื่อนำไปประกอบอาชีพครูสอนโยคะเพื่อสุขภาพมากยิ่งขึ้น

        
โยคะ เป็น กระบวนการที่มนุษย์เรียนรู้ที่จะดำรงชีวิตอย่างเป็นองค์รวมให้ได้มากที่สุด ซึ่งรวมไปถึงการทำความรู้จักตัวตนของตัวเองและการลดทอนหรือขจัดสภาวะต่างๆ ที่บั่นทอนความเป็นองค์รวม ซึ่งการอยู่อย่างองค์รวมครูโยคะให้ความสำคัญกับเทคนิคต่างๆ ที่จะช่วยให้มนุษย์รู้จักมูลเหตุทุกชนิดที่ขาดสมดุลย์ อันก่อให้เกิดความเจ็บป่วยและจัดปรับให้คืนสู่ความเป็นปกติ ดังนั้น โยคะจึงเป็นศาสตร์ที่ว่าด้วยการพัฒนาทางด้านจิตและด้านกายของมนุษย์ และทางด้านการบำบัด รักษาไปพร้อมๆ กัน โยคะให้ความสำคัญกับหลักแห่งความสมดุล การฝึกท่า โยคะจึงเป็นการเหยียดแล้วคลายสลับกันไปจนจบ การฝึกโยคะต้องมีวินัยต่อร่างกาย และจิตใจต้องมุ่งไปที่การประสานกลมกลืนกันของระบบต่างๆ ของชีวิต โดยอาศัยเทคนิคหลายๆ อย่างประกอบกัน ทั้งอาสนะ การฝึกท่าทางกาย การหายใจสมาธิ  ด้วยเหตุนี้การฝึกโยคะจึงเป็นการสร้างสมดุลย์ให้ร่างกายลดความป่วยไข้ ในร่างกายของผู้ฝึกได้ เพราะกระแสสังคมในปัจจุบันให้ความสำคัญกับเรื่องของการดูแลสุขภาพกันมาก การประกอบอาชีพครูสอนโยคะจึงเป็นอีกทางเลือกหนึ่งที่จะทำให้เกิดรายได้ 
หลักการ
1. เป็นหลักสูตรที่เน้นการจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำ ที่เน้นการบูรณาการเนื้อหาสาระภาคทฤษฎีควบคู่ไปกับการฝึกปฏิบัติจริง ผู้เรียนสามารถนำความรู้และทักษะไปประกอบอาชีพได้จริงอย่างมีคุณภาพและมีคุณธรรมจริยธรรม
2. เป็นหลักสูตรที่เน้นการดำเนินงานร่วมกับเครือข่าย สถานประกอบการ เพื่อประโยชน์ในการประกอบอาชีพและการศึกษาดูงาน
3. เป็นหลักสูตรที่ผู้เรียนสามารถนำผลการเรียนรู้ไปเทียบโอนเข้าสู่หลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 ในรายวิชาเลือกของสาระการประกอบอาชีพ
4. เป็นหลักสูตรที่เน้นการใช้ศักยภาพ 5 ด้านในการประกอบอาชีพ ได้แก่ ศักยภาพด้านทรัพยากร ภูมิอากาศ ภูมิประเทศและทำเลที่ตั้ง  ศิลปวัฒนธรรมประเพณีและวิถีชีวิต  และด้านทรัพยากรมนุษย์ที่เหมาะสมกับแต่ละพื้นที่

จุดหมาย

เพื่อให้ผู้เรียนมีคุณลักษณะดังนี้

1. มีความรู้และทักษะในการประกอบอาชีพ สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง มั่งคั่ง
2. ตัดสินใจประกอบอาชีพให้สอดคล้องกับศักยภาพของตนเอง ชุมชน สังคม และสิ่งแวดล้อมอย่างมีคุณธรรมจริยธรรม
3. มีเจตคติที่ดีในการประกอบอาชีพ
4. มีความรู้ความเข้าใจและฝึกทักษะการบริหารจัดการในอาชีพได้อย่างมีประสิทธิภาพ
5. มีโครงการประกอบอาชีพเพื่อใช้เป็นแนวทางในการพัฒนาอาชีพของตนเอง
กลุ่มเป้าหมาย

มี 2 กลุ่มเป้าหมาย คือ
1. ผู้ที่ไม่มีอาชีพ
2. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
ระยะเวลา

จำนวน
 
120
ชั่วโมง

ภาคทฤษฎี
 27
ชั่วโมง

ภาคปฏิบัติ
93
ชั่วโมง
โครงสร้างหลักสูตร
เรื่องที่ 1 ช่องทางการประกอบอาชีพครูโยคะเพื่อสุขภาพ  
1. ความสำคัญในการประกอบอาชีพ 



จำนวน 1 ชั่วโมง

2. ความเป็นไปได้ในการะกอบอาชีพ  



จำนวน 1 ชั่วโมง
3. แหล่งการเรียนรู้การประกอบอาชีพ 



จำนวน 3 ชั่วโมง
4. ทิศทางพัฒนาการประกอบอาชีพครูโยคะ


จำนวน 2  ชั่วโมง
เรื่องที่ 2  ทักษะการประกอบอาชีพครูโยคะเพื่อสุขภาพ   
     
1.  ประวัติความเป็นมาของครูโยคะเพื่อสุขภาพ      

จำนวน 1 ชั่วโมง  
     
2.  อุปกรณ์การประกอบอาชีพครูโยคะเพื่อสุขภาพ   

จำนวน 2 ชั่วโมง 
      
3  ขั้นตอนกระบวนการฝึกปฏิบัติการประกอบอาชีพครูโยคะเพื่อสุขภาพ
จำนวน   91 ชั่วโมง
เรื่องที่ 3  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพครูโยคะเพื่อสุขภาพ     

1. การเลือกทำเลที่ตั้งและสถานที่เรียนโยคะเพื่อสุขภาพที่

จำนวน 1 ชั่วโมง 

          2.  การจัดและตกแต่งสถานที่เรียนโยคะเพื่อสุขภาพ       

จำนวน 1 ชั่วโมง



3. การกำหนดราคาต้นทุนและการวิเคราะห์จุดคุ้มทุน 

จำนวน 1 ชั่วโมง     


4. การจัดการตลาดและการบริการโยคะเพื่อสุขภาพ

จำนวน 1 ชั่วโมง     


5. การประชาสัมพันธ์    





จำนวน 1 ชั่วโมง  
     
6. การทำบัญชีอย่างง่ายและประโยชน์ของการทำบัญชีอย่างง่าย 
จำนวน 1 ชั่วโมง 
7.  การจัดการความเสี่ยงในการประกอบอาชีพครูโยคะเพื่อสุขภาพ 
จำนวน 1 ชั่วโมง
เรื่องที่ 4  โครงการประกอบอาชีพครูโยคะเพื่อสุขภาพ    


1.  การเขียนโครงการและเขียนแผนธุรกิจการประกอบอาชีพครูโยคะเพื่อสุขภาพเพื่อนำไป                สู่ การปฏิบัติจริง 






 จำนวน 3 ชั่วโมง
2. การตรวจสอบความเป็นไปได้ของโครงการ ประเมินโครงการ  ปรับปรุงโครงการ
ครูโยคะเพื่อสุขภาพ






จำนวน  9 ชั่วโมง
การจัดกระบวนการเรียนรู้

1.  ศึกษาภาคทฤษฎี จากเอกสารและจากวิทยากรผู้สอน 


2.  ศึกษาดูงานจากสถานประกอบการ 

3.  ฝึกปฏิบัติครูโยคะเพื่อสุขภาพตามขั้นตอน ในหลักสูตร 
4.  เข้ารับการทดสอบ ทั้งภาคทฤษฎีและภาคปฏิบัติ 
สื่อการเรียนรู้
1. คู่มือการฝึกครูโยคะเพื่อสุขภาพ
2. โปสเตอร์ 
3. VCD

4. เว็บไซต์

การวัดและประเมินผล
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร
2. การประเมินผลระหว่างเรียนจากการปฏิบัติงานที่มีคุณภาพเพียงพอ สามารถสร้างรายได้ให้กับตนเอง  ความสำเร็จของการปฏิบัติและจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร

1.  มีเวลาเรียนและฝึกปฏิบัติตามหลักสูตรไม่น้อยกว่าร้อยละ 80 

2.  มีผลการประเมินผ่านตลอดหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 70

3.  มีผลงานผ่านการประเมินจาการทดสอบและฝึกเป็นครูโยคะเพื่อสุขภาพอย่างน้อย  1 รุ่น                   รุ่นละ 5   คน 

เอกสารหลักฐานการศึกษา

1.  หลักฐานการประเมินผล

2.  วุฒิบัตรออกโดยสถานศึกษา

3.  ทะเบียนคุมวุฒิบัตร

การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 ในสาระการประกอบอาชีพรายวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้นในระดับใดระดับหนึ่ง

รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรครูโยคะเพื่อสุขภาพ  
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1.  ช่องทางการประกอบอาชีพครูโยคะเพื่อสุขภาพ
	1.  บอกและอธิบายความสำคัญในการประกอบอาชีพ
     ครูโยคะเพื่อสุขภาพ
2.  วิเคราะห์ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพครูโยคะเพื่อสุขภาพ
3. สามารถบอกแหล่งการเรียนรู้และสืบค้นข้อมูลการประกอบอาชีพครูโยคะเพื่อสุขภาพ
4. บอกทิศทางในการพัฒนาการประกอบอาชีพ ครูโยคะเพื่อสุขภาพ
	1.1 ความสำคัญในการเลือกประกอบอาชีพครูโยคะเพื่อสุขภาพ
1.2 ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพครูโยคะ  เพื่อสุขภาพ
1.3 แหล่งการเรียนรู้และการสืบค้นข้อมูลการประกอบอาชีพครูโยคะเพื่อสุขภาพ
 1.4 ทิศทางในการพัฒนาการประกอบอาชีพครูโยคะเพื่อสุขภาพ

	1.1 วิทยากรอธิบายความสำคัญในการประกอบอาชีพครูโยคะเพื่อสุขภาพและร่วมกับผู้เรียนสรุปสาระสำคัญ 

1.2 วิทยากรอธิบายความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพครูโยคะเพื่อสุขภาพ  และร่วมกับผู้เรียนสรุปสาระสำคัญ
 1.3 วิทยากรแนะนำแหล่งเรียนรู้และวิธีการสืบค้นข้อมูลประกอบอาชีพครูโยคะเพื่อสุขภาพ  
1.4 วิทยากรและผู้เรียนร่วมกันวิเคราะห์ทิศทางในการพัฒนาการประกอบอาชีพครูครูโยคะ พร้อมสรุป
	1
1
1

1
	2

1

	2.  ทักษะการประกอบอาชีพครูโยคะเพื่อสุขภาพ


	1. บอกประวัติ ความเป็นมาของครูโยคะเพื่อสุขภาพ
2. บอกและจัดเตรียมอุปกรณ์การเรียนรู้ได้อย่างถูกต้อง
3.  บอกขั้นตอนและเทคนิคและฝึกปฏิบัติตามขั้นตอนของท่าปฏิบัติต่างๆได้อย่างถูกต้อง

	1.  ประวัติ ความเป็นมาของครูโยคะเพื่อสุขภาพ
2.  อุปกรณ์การประกอบอาชีพครูโยคะเพื่อสุขภาพ
3.  ขั้นตอนและเทคนิคกระบวนการ ฝึกปฏิบัติโยคะเพื่อสุขภาพในท่าปฏิบัติต่างๆ
      
	1. วิทยากรบรรยายประวัติ ความเป็นมาของครูโยคะเพื่อสุขภาพ
2.  วิทยากรบอกถึงอุปกรณ์ที่ใช้ในการฝึกครูโยคะและการจัดเตรียมอุปกรณ์ต่างๆ และเปิดโอกาสให้ผู้เรียนซักถาม แสดงความคิดเห็น

3.  วิทยากรบรรยายขั้นตอนการฝึกปฏิบัติและเทคนิคให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติจริงตามขั้นตอนโยคะเพื่อสุขภาพในท่าปฏิบัติต่าง
	1

1

10


	1



	3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพครูโยคะเพื่อสุขภาพ
	สามารถบริหารจัดการในการประกอบอาชีพครูโยคะเพื่อสุขภาพได้                 

1.  การเลือกทำเลที่ตั้งและสถานที่เรียน         

2.  การจัดและตกแต่งสถานที่เรียน 
3.  การกำหนดราคาต้นทุนและการวิเคราะห์จุดคุ้มทุน 
4. การจัดการตลาดและการบริการโยคะเพื่อสุขภาพ
5.  การประชาสัมพันธ์    
                          
6.  การทำบัญชีอย่างง่ายและ
   ประโยชน์ของการทำบัญชี
   อย่างง่าย  
7.  การจัดการความเสี่ยง
	1.  การเลือกทำเลที่ตั้งและสถานที่เรียนโยคะเพื่อสุขภาพ                 

2.  การจัดและตกแต่งสถานที่เรียนโยคะเพื่อสุขภาพ       
3.  การกำหนดราคาต้นทุนและการวิเคราะห์จุดคุ้มทุน 
4. การจัดการตลาดและการบริการโยคะเพื่อสุขภาพ
5.  การประชาสัมพันธ์    
                          
6.  การทำบัญชีอย่างง่ายและ ประโยชน์ของการทำบัญชี
     อย่างง่าย  
7.  การจัดการความเสี่ยงในการ
   ประกอบอาชีพครูโยคะเพื่อ
    สุขภาพ

	1 . วิทยากรร่วมวิเคราะห์การเลือกทำเลที่ตั้งและเลือกสถานที่เรียนโยคะเพื่อสุขภาพร่วมกับผู้เรียนและสรุป                 

2. วิทยากรบรรยาย การจัดและตกแต่งสถานที่เรียนโยคะเพื่อสุขภาพ       
3. วิทยากรบรรยายและมีส่วนร่วมอภิปรายการกำหนดราคาต้นทุนและการวิเคราะห์จุดคุ้มทุน 
 

4. วิทยากรบรรยายและเปิดโอกาสให้ผู้เรียนมีส่วนร่วมอภิปรายการจัดการตลาดและการบริการโยคะเพื่อสุขภาพ

5. วิทยากรบรรยายเทคนิคการประชาสัมพันธ์    
6.  วิทยากรบรรยายและฝึกให้ผู้เรียนฝึกการทำบัญชีอย่างง่ายและ ประโยชน์ของการทำบัญชีอย่างง่าย  
7.  วิทยากรอธิบายการจัดการความเสี่ยงใน
    การประกอบอาชีพครูโยคะ
	1

1

1

1

1

1

1
	

	4. โครงการประกอบอาชีพครูโยคะเพื่อสุขภาพ
4.1 การเขียนโครงการและการเขียนแผนธุรกิจในการประกอบอาชีพครูโยคะเพื่อสุขภาพเพื่อนำไปสู่การปฏิบัติจริง
	1. เพื่อให้ผู้เรียนบอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้ 
2. เพื่อให้ผู้เรียนวางแผนการเขียนโครงการ แผนธุรกิจได้

3. เพื่อให้ผู้เรียนบอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้
4. เพื่อให้ผู้เรียนบอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
5. เพื่อให้ผู้เรียนอธิบายองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

	1.  ความสำคัญของโครงการอาชีพ  

2.  การวางแผนและการเขียนโครงการ แผนธุรกิจ

3.  ประโยชน์ของโครงการอาชีพ
4.  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ

	1. ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้   เรื่องความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ และองค์ประกอบของโครงการอาชีพ 

2.  ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น 
3.  ผู้เรียนสรุปความรู้


	1
	2

	4.2  การตรวจสอบความเป็นไปได้ของโครงการ ประเมินโครงการปรับปรุงโครงการครูโยคะเพื่อสุขภาพ
	1. เพื่อให้ผู้เรียนอธิบายลักษณะการเขียนโครงการอาชีพที่ดี  
2. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถเขียนโครงการอาชีพได้เหมาะสมและถูกต้อง
3. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถตรวจสอบความเหมาะสมและความสอดคล้องของโครงการอาชีพได้ 

	1.  การเขียนโครงการอาชีพ 
2.  การประเมินความเหมาะสมและความสอดคล้องของโครงการอาชีพ 

	1. ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้  เรื่องการเขียนโครงการอาชีพ 
2. ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น 
3. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการเขียนโครงการอาชีพ
4. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
5. วิทยากรประเมินโครงการอาชีพ แล้วให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
6. ให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเองเพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	2
	7


หลักสูตรธุรกิจการจัดดอกไม้สด 
จำนวน  140   ชั่วโมง

กลุ่มอาชีพพาณิชยกรรม

ความเป็นมา
สืบเนืองจากกระทรวงศึกษาธิการได้กำหนดยุทธศาสตร์ 2555 ภายใต้กรอบเวลา 2 ปี ที่จะพัฒนา 5 ศักยภาพของพื้นที่ใน 5 กลุ่มอาชีพใหม่ ให้สามารถแข่งขันได้ใน 5 ภูมิภาคหลักของโลก “รู้เขา รู้เรา เท่าทัน เพื่อแข่งขันได้ในเวทีโลก”  ตลอดจนกำหนดภารกิจที่จะยกระดับการจัดการศึกษาเพื่อเพิ่มศักยภาพและขีดความสามารถให้ประชาชนได้มีอาชีพที่สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง มั่งคั่ง มุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมีคุณภาพอย่างทั่วถึงและเท่าเทียมกัน ประชาชนมีรายได้ มีงานทำอย่างยั่งยืน และมีความสามารถเชิงการแข่งขันทั้งในระดับภูมิภาคอาเซียนและระดับสากล  ดังนั้น การจัดการศึกษาอาชีพในปัจจุบันจะต้องมุ่งพัฒนาประชากรของประเทศให้มีความรู้ความสามารถ และทักษะในการประกอบอาชีพ  เน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่างๆ ซึ่งเป็นการจัดการศึกษาตลอดชีวิตในรูปแบบใหม่ที่สร้างความมั่นคงให้แก่ประชาชนและประเทศชาติ ตลอดจนสามารถแก้ปัญหาการว่างงานและส่งเสริมความเข้มแข็งให้แก่เศรษฐกิจชุมชน


ในปัจจุบันมีการใช้ดอกไม้เป็นสื่อกลาง ในการแสดงความยินดี การให้กำลังใจ หรือแสดงความเสียใจ  ในโอกาสต่าง ๆ อย่างแพร่หลาย ไม่ว่าจะเป็นการแสดงความยินดีเนื่องในโอกาสต่างๆ  เช่น การเปิดร้านใหม่ การรับตำแหน่งใหม่  การรับปริญญาบัตร วันเกิด  เทศกาลวันขึ้นปีใหม่  เช่นการให้กำลังใจในการเยี่ยมไข้ แทนความรักในเทศกาลวาเลนไทน์  เป็นต้น รวมไปถึงการสื่อสารแทนความรู้สึกต่าง ๆ การใช้พานพุ่มดอกไม้ในรัฐพิธี   การจัดดอกไม้ในงานประชุม  สัมมนา  นอกจากนี้วัฒนธรรมการใช้ดอกไม้ตกแต่ง   ในงานมงคล เป็นสิ่งที่ช่วยให้บรรยากาศภายในงานดูสดชื่นและสวยงามขึ้น  งานอวมงคล ที่ใช้ดอกไม้แทนความรู้สึกเสียใจ และเป็นการไว้อาลัยในรูปของพวงหรีด   การประกอบธุรกิจการจัดดอกไม้สด จึงเป็นอีกหนึ่งธุรกิจที่มีความเป็นไปได้ที่จะนำไปประกอบเป็นอาชีพ อีกทั้งวัตถุดิบ เช่น ดอกไม้ ใบไม้ วัสดุ ที่ใช้ในการจัดตกแต่ง มีความหลากหลาย  ทั้งรูปแบบ  สีสัน และความสวยงาม  สามารถหาได้ง่ายในท้องถิ่น      ด้วยเหตุผลและปัจจัยแวดล้อมดังกล่าวรวมกัน  หลักสูตรการประกอบธุรกิจการจัดดอกไม้สดที่มีคุณภาพและมาตรฐาน  เป็นอีกหนึ่งอาชีพที่มีโอกาสจะประสบผลสำเร็จและมีความยั่งยืนในการประกอบอาชีพ

นอกจากนี้ การประกอบอาชีพธุรกิจการจัดดอกไม้สด  ยังมีความจำเป็นสำหรับผู้ที่ต้องการพัฒนารูปแบบการจัดดอกไม้ให้มีความสวยงาม และทันสมัย ซึ่งในปัจจุบันมีแนวโน้มความเป็นไปได้ ในการประกอบอาชีพที่ประสบผลสำเร็จร่ำรวยในธุรกิจนี้  และเพื่อเป็นขยายโอกาสให้ผู้ที่สนใจเรียน ได้พัฒนาฝีมือและความชำนาญ  เป็นการยกระดับมาตรฐานวิชาชีพ ในการจัดดอกไม้สด ให้ก้าวไกลสู่ความเป็นสากล  และเป็นช่องทางในการประกอบอาชีพหรือเป็นเจ้าของธุรกิจที่สร้างรายได้เป็นอย่างดี
หลักการของหลักสูตร

1. เป็นหลักสูตรที่เน้นการจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำ ที่เน้นการบูรณาการเนื้อหาสาระภาคทฤษฎีควบคู่ไปกับการฝึกปฏิบัติจริง ผู้เรียนสามารถนำความรู้และทักษะไปประกอบอาชีพได้จริงอย่างมีคุณภาพและมีคุณธรรมจริยธรรม
2. เป็นหลักสูตรที่เน้นการดำเนินงานร่วมกับเครือข่าย สถานประกอบการ เพื่อประโยชน์ในการประกอบอาชีพและการศึกษาดูงาน
3. เป็นหลักสูตรที่ผู้เรียนสามารถนำผลการเรียนรู้ไปเทียบโอนเข้าสู่หลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 ในรายวิชาเลือกของสาระการประกอบอาชีพ
4. เป็นหลักสูตรที่เน้นการใช้ศักยภาพ 5 ด้านในการประกอบอาชีพ ได้แก่ ศักยภาพด้านทรัพยากร ภูมิอากาศ ภูมิประเทศและทำเล ที่ตั้ง  ศิลปวัฒนธรรมประเพณีและวิถีชีวิต  และด้านทรัพยากรมนุษย์ตามความเหมาะสมของแต่ละในพื้นที่

จุดหมาย

เพื่อให้ผู้เรียนมีคุณลักษณะดังนี้

1. มีความรู้และทักษะในการประกอบอาชีพ สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง มั่งคั่ง
2. ตัดสินใจประกอบอาชีพให้สอดคล้องกับศักยภาพของตนเอง ชุมชน สังคม และสิ่งแวดล้อมอย่างมีคุณธรรมจริยธรรม
3. มีเจตคติที่ดีในการประกอบอาชีพ
4. มีความรู้ความเข้าใจและฝึกทักษะการบริหารจัดการในอาชีพได้อย่างมีประสิทธิภาพ
5. มีโครงการประกอบอาชีพเพื่อใช้เป็นแนวทางในการพัฒนาอาชีพของตนเอง
กลุ่มเป้าหมาย

มี 2 กลุ่มเป้าหมาย คือ
1. ผู้ที่ไม่มีอาชีพ
2. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
ระยะเวลา

จำนวน

140          ชั่วโมง

ภาคทฤษฎี
  33          ชั่วโมง   

ภาคปฏิบัติ
107          ชั่วโมง   
โครงสร้างหลักสูตร
เรื่องที่ 1  ช่องทางการประกอบอาชีพ



จำนวน    3   ชั่วโมง
1. ความสำคัญของการประกอบอาชีพ
2. ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพ
3. แหล่งเรียนรู้ในการประกอบอาชีพ
4. ทิศทางในการพัฒนาการประกอบอาชีพ
เรื่องที่ 2 ทักษะการประกอบอาชีพ

      
   
จำนวน    119   ชั่วโมง
1. ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการจัดดอกไม้


จำนวน  6   ชั่วโมง
-  ความหมาย ความสำคัญ คุณค่าของดอกไม้
-  ลักษณะของดอกไม้/ใบไม้
-  หลักการเลือกซื้อดอกไม้
-  การดูแลรักษาดอกไม้
-  การฟื้นตัวของดอกไม้

-  วัสดุ-อุปกรณ์ในการจัดดอกไม้

2.   ขั้นตอนการผลิต





จำนวน  3  ชั่วโมง
-  การออกแบบสินค้าตามวัตถุประสงค์ของลูกค้า     




-  การเตรียมวัสดุ อุปกรณ์
-  การเตรียมดอกไม้  ใบไม้
-  ขั้นตอนการจัดดอกไม้


3.   รูปแบบการจัดดอกไม้สด




จำนวน 110  ชั่วโมง
-  การจัดดอกไม้แบบช่อ




จำนวน 10  ชั่วโมง

-  การจัดดอกไม้แบบแจกัน




จำนวน 10  ชั่วโมง


-  การจัดดอกไม้แบบกระเช้า




จำนวน 10  ชั่วโมง
-  การจัดพานพุ่ม





จำนวน 10  ชั่วโมง
-  การจัดพวงหรีด  และการจัดดอกไม้หน้าศพ


จำนวน  15  ชั่วโมง
-  การจัดดอกไม้ในงานแต่งงาน



จำนวน  55  ชั่วโมง
เรื่องที่ 3  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ

จำนวน      6   ชั่วโมง

1.   การเลือกทำเล  ที่ตั้งร้าน และการจัดตกแต่งหน้าร้าน 

2.   การวิเคราะห์กลุ่มลูกค้า และการแสวงหาลูกค้า

3.   การกำหนดราคา และการทำบัญชีร้านค้า

4.   การพัฒนารูปแบบสินค้า 

5.    คุณธรรม จริยธรรม ในการประกอบวิชาชีพ

6.    การบริหารความเสี่ยง

7.    จิตบริการ

เรื่องที่ 4 โครงการประกอบอาชีพ




จำนวน    12  ชั่วโมง
 
1. ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการเขียนโครงการประกอบอาชีพ  แผนธุรกิจ และการวางแผน เพื่อนำไปสู่การปฏิบัติจริง

2. การเขียนโครงการ แผนธุรกิจ การตรวจสอบความเป็นไปได้ของโครงการ การประเมินโครงการและปรับปรุงโครงการ
การจัดกระบวนการเรียนรู้
1. จัดทำกิจกรรมสำรวจ และวิเคราะห์ ตนเอง ทรัพยากร อาชีพ และความต้องการของตลาด                        เพื่อให้ผู้เรียนเห็นช่องทางในการประกอบอาชีพ

2. จัดกิจกรรมวิเคราะห์ข้อมูล โดยใช้กระบวนคิดเป็น และความเป็นไปได้ รวมทั้งการศึกษา ดูงาน เพื่อการตัดสินใจ เลือกประกอบอาชีพ

3. ฝึกทักษะการประกอบอาชีพ


- เรียนรู้จากวิทยากร


- เรียนรู้ด้วยตนเอง จากสื่อต่าง ๆ แหล่งเรียนรู้ ผู้รู้


- เรียนรู้จากการลงมือปฏิบัติจริง


- เรียนรู้จากภูมิปัญญา ทฤษฎี และ ปฏิบัติ

4. จัดกิจกรรมการเรียนรู้เกี่ยวกับการบริหารจัดการ ในการประกอบอาชีพ การจัดการผลิต และการจัดการตลาด

5. จัดทำโครงการประกอบอาชีพ การเขียนโครงการ เสนอ อนุมัติโครงการ

6. ดำเนินการให้ผู้เรียนทำโครงการประกอบอาชีพไปสู่การปฏิบัติจริง

7. การนิเทศ ติดตามประเมินโครงการของผู้เรียนและให้ข้อเสนอแนะในการปรับปรุงพัฒนา
สื่อการเรียนรู้


1. เอกสารประกอบการเรียนรู้ เรื่องความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับดอกไม้สด

2. ภูมิปัญญาท้องถิ่น , สื่อบุคคล , วิทยากร 

3. เนื้อหาวิชา

4. ใบความรู้

5. อุปกรณ์ประกอบการฝึกการจัดดอกไม้สด
การวัดและประเมินผล
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร
2. การประเมินผลระหว่างเรียนจากการปฏิบัติงานที่มีคุณภาพเพียงพอ สามารถสร้างรายได้ให้กับตนเอง  ความสำเร็จของการปฏิบัติและจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร

1.  มีเวลาเรียนและฝึกปฏิบัติตามหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80 

2.  มีผลการประเมินผ่านตลอดหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80

3.  มีผลงานการจัดดอกไม้ที่ได้มาตรฐานเป็นที่พึงพอใจของกลุ่มตัวอย่าง 30 คน ไม่น้อยกว่า              ร้อยละ 80 

เอกสารหลักฐานการศึกษา

1.  หลักฐานการประเมินผล

2.  วุฒิบัตรออกโดยสถานศึกษา


3.  ทะเบียนคุมวุฒิบัตร

การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรหลักสูตรธุรกิจการจัดดอกไม้สด       
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	กิจกรรม
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	 1. ช่องทางการประกอบ 
     อาชีพ

	1. เพื่อให้ผู้เรียนบอกความสำคัญในการประกอบอาชีพธุรกิจการจัดดอกไม้สด
2. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถวิเคราะห์ ศักยภาพของตนเองในการประกอบอาชีพ
3. เพื่อให้ผู้เรียนบอกทิศทางการประกอบอาชีพธุรกิจการจัดดอกไม้สด

	1.ความสำคัญในการประกอบธุรกิจการจัดดอกไม้สด
2. การคิดวิเคราะห์ อาชีพที่สามารถประกอบได้ในชุมชน
3. ทิศทางการประกอบอาชีพธุรกิจการจัดดอกไม้สด

	1.  วิทยากรบรรยาย เรื่อง  การทำธุรกิจการจัดดอกไม้สด  ความสำคัญ  และแนวโน้มการเข้าสู่ธุรกิจ

2. วิทยากรบรรยาย เรื่อง การวิเคราะห์ศักยภาพในการประกอบอาชีพ

3.  ให้ผู้เรียนวิเคราะห์ศักยภาพของตนเอง ในการประกอบอาชีพ
4.  วิทยากรและผู้เรียนร่วมกันสรุปการวิเคราะห์ ศักยภาพ  ปัจจัยของผู้เรียน  เพื่อหาแนวโน้มความเป็นไปได้ในการประกอบธุรกิจการจัดดอกไม้สด
	1

	2


	2. ทักษะการประกอบอาชีพธุรกิจการจัดดอกไม้สด    

	เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ ทราบถึงความหมาย ความสำคัญ คุณค่าของดอกไม้
	1. ความรู้ทั่วไปเกี่ยวกับดอกไม้  
ความหมาย ความสำคัญ คุณค่าของดอกไม้
	1. วิทยากรบรรยายให้ความรู้ พร้อมนำตัวอย่างดอกไม้ ให้ผู้เรียนได้เห็นตัวอย่างดอกไม้ พร้อมทั้งให้ใบความรู้  เรื่อง ความหมาย ความสำคัญ คุณค่าของดอกไม้     

2. ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น 
	0.5

	-

	
	เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ความเข้าใจเกี่ยวกับลักษณะของดอกไม้และใบไม้
	ลักษณะของดอกไม้/ใบไม้
-  ดอกไม้เป็นช่อเป็นแนว
-  ดอกไม้กลีบซ้อน
-  ดอกไม้ที่มีรูปทรงเด่นชัด
-  ดอกไม้แต่งเติม
-  ลักษณะของใบไม้
	1. วิทยากรบรรยายให้ความรู้ พร้อมนำตัวอย่างดอกไม้ ให้ผู้เรียนได้เห็นตัวอย่างดอกไม้ พร้อมทั้งให้ใบความรู้  เรื่อง ลักษณะดอกไม้    

2. ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น
	0.5

	-

	
	เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ความเข้าใจเกี่ยวกับการเลือกซื้อดอกไม้สด
	หลักการเลือกซื้อดอกไม้
-  ก้าน
-  ใบ
-  กระเปาะดอก
-  กลีบดอก
	1. วิทยากรบรรยายให้ความรู้ พร้อมนำตัวอย่างดอกไม้ ให้ผู้เรียนได้เห็นตัวอย่างดอกไม้ พร้อมทั้งให้ใบความรู้  เรื่อง หลักการเลือกซื้อดอกไม้
2. วิทยากรและผู้เรียนศึกษาจากแหล่งเรียนรู้ “ตลาดดอกไม้”  
3. วิทยากรมอบหมายให้ผู้เรียนเลือกซื้อดอกไม้ตามเงื่อนไขการจัดดอกไม้ 
4.  วิทยากรและผู้เรียนร่วมกันสรุปผลการเลือกซื้อดอกไม้
	0.5

	1.5

	
	เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ความเข้าใจเกี่ยวกับการดูแลรักษาดอกไม้สด
	การดูแลรักษาดอกไม้
-  cleaning

-  cutting under water

-  conditioning out of refrigeration
	1. วิทยากรบรรยายให้ความรู้ พร้อมสาธิตวิธีการ cleaning,   cutting under water  และ conditioning out of refrigeration  
2.  ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การ cleaning,   cutting under water  และ conditioning out of refrigeration  
3.  ผู้เรียนศึกษาความรู้เพิ่มเติม จากใบความรู้ เรื่องการดูแลรักษาดอกไม้
4.  วิทยากรและผู้เรียนร่วมสรุปผลการฝึกปฏิบัติ
	0.5


	0.5

	
	เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ความเข้าใจการฟื้นตัวของดอกไม้
	การฟื้นตัวของดอกไม้
-  กล้วยไม้ช่อ
-  ดอกบัว
-  ดอกคริสซานติมัม(มัม)
- ดอกกุหลาบ
-  ดอกเยอร์บีร่า
-  ดอกยิปโซฟิลลา
	1. วิทยากรบรรยายให้ความรู้ พร้อมสาธิตวิธีการ cleaning,   cutting under water  และ conditioning out of refrigeration  
2.  ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การ cleaning,   cutting under water  และ conditioning out of refrigeration  
3.  ผู้เรียนศึกษาความรู้เพิ่มเติม จากใบความรู้ เรื่องการดูแลรักษาดอกไม้
	0.5


	0.5

	-  วัสดุ-อุปกรณ์ในการจัดดอกไม้

	เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้เกี่ยวกับการเลือกใช้อุปกรณ์ที่ใช้ตัดแต่งดอกไม้และใบไม้
	วัสดุ-อุปกรณ์ในการจัดดอกไม้
	1. วิทยากรบรรยายให้ความรู้ พร้อมนำวัสดุ อุปกรณ์ให้ผู้เรียนได้เห็น พร้อมทั้งให้ใบความรู้  เรื่อง วัสดุ อุปกรณ์ ในการจัดดอกไม้     

2. ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น
	0.5


	

	
	เพื่อให้ผู้เรียนสามารถออกแบบสินค้าได้ตามวัตถุประสงค์ของลูกค้า
	2.  ขั้นตอนการผลิต  
วัตถุประสงค์ของการใช้ดอกไม้ของลูกค้า
-  โอกาส
-  งบประมาณ
-  ผู้รับ
-  ความชอบ/ความพิเศษ
	1. วิทยากรถ่ายทอด  วิธีการ  เทคนิคการสัมภาษณ์   การสอบถาม การวิเคราะห์ข้อมูลพื้นฐาน  ความต้องการของลูกค้า

2. ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น 

	0.5

	-

	
	เพื่อให้ผู้เรียนสามารถเตรียมวัสดุ  อุปกรณ์ ที่ใช้ในการจัดดอกไม้ในแต่ละรูปแบบได้
	เทคนิคการเตรียมวัสดุ อุปกรณ์การจัดดอกไม้ในรูปแบบต่างๆ
	1. วิทยากรบรรยายให้ความรู้ การเตรียมวัสดุ  อุปกรณ์ ในการจัดดอกไม้ในรูปแบบต่างๆ 

2. ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยน
    ข้อมูลความคิดเห็น
	15  นาที


	-

	
	เพื่อให้ผู้เรียนสามารถเตรียมดอกไม้ ใบไม้ ที่ใช้ในการจัดดอกไม้ในแต่ละรูปแบบได้
	การเตรียมดอกไม้
-  การเด็ดใบ
-  การตัดก้านดอก
-  การแยกสีดอกไม้

	1. วิทยากรให้ความรู้และสาธิต การเตรียมดอกไม้  ใบไม้ สำหรับการจัดดอกไม้ในแต่ละรูปแบบ
2. ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการเตรียมดอกไม้ สำหรับการจัดดอกไม้ในรูปแบบต่างๆ

3. ผู้เรียนและวิทยากรสนทนาแลกเปลี่ยนความคิดเห็น

	15  นาที


	1



	
	เพื่อให้ผู้เรียนอธิบายหลักเกณฑ์การจัดดอกไม้สดได้
	หลักเกณฑ์การจัดดอกไม้สด
	1.  วิทยากรบรรยายให้ความรู้ หลักการจัด ดอกไม้สด
2.  ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น
3.  ผู้เรียนศึกษาเพิ่มเติมจากใบความรู้
	0.5

	-

	
	เพื่อให้ผู้เรียนอธิบายวิธีการจัดดอกไม้สดได้
	วิธีการจัดดอกไม้สด
	1.  วิทยากรบรรยายให้ความรู้ วิธีการจัด 
     ดอกไม้สด
2.  ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น
3.  ผู้เรียนศึกษาเพิ่มเติมจากใบความรู้
	0.5

	-

	การจัดดอกไม้แบบช่อ


	เพื่อให้ผู้เรียนสามารถจัดดอกไม้แบบช่อได้
	3. รูปแบบการจัดดอกไม้สด  
รูปแบบการจัดดอกไม้แบบช่อ
- ช่อกลม
-  ช่อเปิดหน้า
-  ช่อปิดหน้า
-  โบเก้ช่อยาว
	1. วิทยากรสาธิตการจัดดอกไม้แบบช่อกลม                  ช่อเปิดหน้า  ช่อปิดหน้า  โบเก้ช่อยาว
2. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการจัดดอกไม้แบบช่อกลม ช่อเปิดหน้า ช่อปิดหน้า โบเก้ช่อยาว     

3. วิทยากรแนะนำเทคนิค วิธีการจัดดอกไม้
4.  ผู้เรียนศึกษาเพิ่มเติมจากใบความรู้ และแหล่งเรียนรู้
	1

	9

	การจัดดอกไม้แบบแจกัน
	เพื่อให้ผู้เรียนสามารถจัดดอกไม้แบบแจกันได้
	รูปแบบการจัดดอกไม้แบบแจกัน
-  การจัดแบบทรงสูง
-  การจัดแบบทรงเตี้ย
-  การจัดแบบทรงสามเหลี่ยม
	1. วิทยากรสาธิตการจัดดอกไม้แบบแจกัน                        แบบทรงสูง  แบบทรงเตี้ย  แบบทรงสามเหลี่ยม
2. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการจัดดอกไม้แบบแจกัน แบบทรงสูง  แบบทรงเตี้ย  แบบทรงสามเหลี่ยม     

3. วิทยากรแนะนำเทคนิค วิธีการจัดดอกไม้
4.  ผู้เรียนศึกษาเพิ่มเติมจากใบความรู้ และแหล่งเรียนรู้
	1

	9

	การจัดดอกไม้แบบกระเช้า
	เพื่อให้ผู้เรียนสามารถจัดดอกไม้แบบกระเช้าได้
	รูปแบบการจัดดอกไม้แบบกระเช้า
- การจัดแบบทรงสูง
-  การจัดแบบทรงเตี้ย

	1. วิทยากรสาธิตการจัดดอกไม้แบบกระเช้า                           แบบทรงสูง  แบบทรงเตี้ย  

2. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการจัดดอกไม้แบบกระเช้า  แบบทรงสูง  แบบทรงเตี้ย  
3. วิทยากรแนะนำเทคนิค วิธีการจัดดอกไม้
4. ผู้เรียนศึกษาเพิ่มเติมจากใบความรู้ และแหล่งเรียนรู้
	1

	9

	การจัดพานพุ่มดอกไม้สด
	เพื่อให้ผู้เรียนสามารถจัดพานพุ่มดอกไม้สดได้
	รูปแบบการจัดพานพุ่มดอกไม้สด

	1. วิทยากรสาธิตการจัดพานพุ่มดอกไม้                           

2. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการจัดพานพุ่มดอกไม้                    
3. วิทยากรแนะนำเทคนิค วิธีการจัดดอกไม้
4.  ผู้เรียนศึกษาเพิ่มเติมจากใบความรู้ และแหล่งเรียนรู้
	1

	9

	การจัดพวงหรีดและการจัดหน้าศพ
	เพื่อให้ผู้เรียนสามารถจัดพวงหรีดและดอกไม้หน้างานศพได้
	รูปแบบการจัดพวงหรีดและดอกไม้หน้างานศพ
-  พวงหรีดวงกลม
-  พวงหรีดหยดน้ำ
การจัดดอกไม้หน้าศพ
-  การจัดแบบสวนดอกไม้
-  การจัดแบบน้ำตก
	1. วิทยากรสาธิตการจัดพวงหรีดและการจัดดอกไม้หน้างานศพ                           

2. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการจัดพวงหรีดและการจัดดอกไม้หน้างานศพ                           

3. วิทยากรแนะนำเทคนิค วิธีการจัดพวงหรีดและการจัดดอกไม้หน้างานศพ                           

4. ผู้เรียนศึกษาเพิ่มเติมจากใบความรู้ และแหล่งเรียนรู้
	1

	14

	การจัดดอกไม้สดในงานแต่งงาน(ภาคเหนือ)
	เพื่อให้ผู้เรียนสามารถ  ทำบายศรีขันผูกมือ  พวงมาลัยบ่าว-สาว   ซุ้มแต่งงาน  ดอกไม้ประดับเวที  ได้
	รูปแบบการจัดดอกไม้สดในงานแต่งงาน(ภาคเหนือ)

- บายศรีขันผูกมือ
- พวงมาลัยบ่าว-สาว

-  ซุ้มแต่งงาน
-  ดอกไม้ประดับงานบนเวที  ดอกไม้ในรูปแบบต่างๆ ของลูกค้า
	1. วิทยากรสาธิตการทำบายศรีขันผูกมือ  พวงมาลัยบ่าว-สาว  ซุ้มแต่งงาน  ดอกไม้ประดับเวที                           

2. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการทำบายศรีขันผูกมือ  พวงมาลัยบ่าว-สาว  ซุ้มแต่งงาน                            ดอกไม้ประดับเวที                                               
3. วิทยากรแนะนำเทคนิค วิธีการจัดดอกไม้
4. ผู้เรียนศึกษาเพิ่มเติมจากใบความรู้ และแหล่ง เรียนรู้
	5

	50

	3. การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ    

1. การเลือกทำเล ที่ตั้งร้านและการจัดตกแต่งหน้าร้าน
	เพื่อให้ผู้เรียนสามารถเลือกทำเลที่ตั้งร้านค้าที่เหมาะสมในการค้าขายได้
	การเลือกทำเลที่ตั้งร้าน
1. ความสำคัญของการเลือกที่ตั้ง
2. หลักเกณฑ์ในการเลือกทำเลที่ตั้ง

	1. วิทยากรอธิบายถึงความสำคัญและหลักเกณฑ์ ของการเลือกทำเลในการตั้งร้าน
2. ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น 
3. ผู้เรียนศึกษาข้อมูลเพิ่มเติมจากใบความรู้    
	0.5
	-

	
	เพื่อให้ผู้เรียนสามารถจัดและ  ตกแต่งหน้าร้านให้มีความสะอาดและสวยงามได้
	การจัดและตกแต่งหน้าร้าน

	1. วิทยากรนำแผนผัง  รูปภาพ  การจัดและตกแต่งหน้าร้าน  ให้ผู้เรียนได้ร่วมกันวิเคราะห์ถึงความเหมาะสม
2. ผู้เรียนฝึกออกแบบการจัดหน้าร้านของตนเอง
3.  ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น 
4. ผู้เรียนศึกษาข้อมูลเพิ่มเติมจากใบความรู้    
	0.5
	0.5

	2.  การวิเคราะห์กลุ่มลูกค้าและการแสวงหาลูกค้า

	เพื่อให้ผู้เรียนสามารถวิเคราะห์กลุ่มลูกค้าได้

	การวิเคราะห์กลุ่มลูกค้า 3 ระดับ
1. ระดับล่าง
2.  ระดับกลาง
3.  ระดับสูง
	1.  วิทยากรบรรยายการวิเคราะห์กลุ่มเป้าหมาย
2.  ให้ผู้เรียนวิเคราะห์กลุ่มเป้าหมายในพื้นที่/ชุมชน
3.  วิทยากรและผู้เรียนร่วมกันสรุป
	0.5
	

	
	เพื่อให้ผู้เรียนบอกกลุ่มเป้าหมาย  ลูกค้า ในพื้นที่/ชุมชนได้

	1. การวิเคราะห์กลุ่มเป้าหมาย
2. การเข้าถึงกลุ่มเป้าหมาย  
	1. วิทยากรแนะนำเทคนิคในการเสนอขายดอกไม้
2. วิทยากรแนะนำ เทศกาล  วันสำคัญ ที่นิยมใช้ดอกไม้
3. ให้ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น 
	0.5
	

	3. การกำหนดราคา และการทำบัญชีร้าน
	เพื่อให้ผู้เรียนสามารถกำหนดราคาขายสินค้าได้
	การคิดราคาต้นทุนและการกำหนดราคาสินค้า
	1. วิทยากรอธิบายรายละเอียด วิธีการคำนวณราคาและการกำหนดราคาสินค้า
2. ให้ผู้เรียนฝึกการกำหนดราคาการจัดดอกไม้
3. วิทยากรและผู้เรียนร่วมกันสรุปความเหมาะสมในการกำหนดราคา
	0.5
	0.5

	
	เพื่อให้ผู้เรียนสามารถทำบัญชีร้านค้าได้
	การทำบัญชีรับ -จ่าย
	1. วิทยากรให้ความรู้เกี่ยวกับการทำบัญชี
    ร้านค้า
2. ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการทำบัญชีร้านค้าอย่างง่าย
	0.5
	

	4.  การพัฒนารูปแบบสินค้า
	เพื่อให้ผู้เรียนสามารถออกแบบการจัดดอกไม้รูปแบบใหม่ๆได้รู้เกี่ยวกับการทำบัญชีร้านค้าจัดดอกไม้สด
	การจัดดอกไม้ตามสมัยนิยม
	1. วิทยากรแนะนำ การจัดดอกไม้ในรูปแบบ
    ใหม่
2. ให้ผู้เรียนศึกษา  หาความรู้จาก แหล่งเรียนรู้ สื่อ  อินเทอร์เน็ต
	0.5
	

	5.  คุณธรรม  จริยธรรมและจรรยาบรรณในการประกอบอาชีพ
	เพื่อให้ผู้เรียนตระหนักถึงความสำคัญและสร้างนิสัยที่ดีในการประกอบธุรกิจ
	-ความหมายของจรรยาบรรณผู้ประกอบธุรกิจ
-ความสำคัญของจรรยาบรรณ  
	1.  ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้  เรื่อง คุณธรรม จริยธรรมและจรรยาบรรณผู้ประกอบธุรกิจ
	0.5
	

	6.  การบริหารความเสี่ยง
	เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้เกี่ยวกับการบริหารความเสี่ยง
	- ประเภทและแหล่งของความเสี่ยง
- ขั้นตอนการบริหารความเสี่ยง
- การสร้างแผนจัดการความเสี่ยง
	1.  วิทยากรให้ความรู้เรื่องการบริหารความเสี่ยง
2.  ผู้เรียนศึกษาหาความรู้เพิ่มเติมจากใบความรู้
	0.5
	

	7.  จิตบริการ
	เพื่อให้ผู้เรียนมีความตระหนัก และมีจิตบริการ
	-  ความหมายของจิตบริการ
-  ลักษณะของจิตบริการ
	1.  วิทยากรให้ความรู้เรื่อง จิตบริการ
2.  ผู้เรียนศึกษาหาความรู้เพิ่มเติมจากใบความรู้
	0.5
	

	4. โครงการประกอบอาชีพ
     จำนวน   12  ชั่วโมง
  4.1  ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับโครงการอาชีพ การวางแผน แผนธุรกิจ และการนำไปใช้ในการประกอบอาชีพ
	1. เพื่อให้ผู้เรียนบอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้ 
2. เพื่อให้ผู้เรียนบอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้
3. เพื่อให้ผู้เรียนบอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
4. เพื่อให้ผู้เรียนอธิบายองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
	1. ความสำคัญของโครงการอาชีพ
2. ประโยชน์ของโครงการอาชีพ
3. องค์ประกอบของโครงการอาชีพ

	1.ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้  เรื่องความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ และองค์ประกอบของโครงการอาชีพ 

2. ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น 
3. ผู้เรียนสรุปความรู้


	1
	2

	4.2 การเขียนโครงการ แผนธุรกิจ และการประเมินโครงการอาชีพและแผนธุรกิจเพื่อนำไปสู่การปฏิบัติจริง
	1. เพื่อให้ผู้เรียนอธิบายลักษณะการเขียนโครงการอาชีพที่ดี  
2. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถเขียนโครงการอาชีพได้เหมาะสมและถูกต้อง
3. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถตรวจสอบความเหมาะสมและความสอดคล้องของโครงการอาชีพได้ 

	1. การเขียนโครงการอาชีพ 
2. การประเมินความเหมาะสมและความสอดคล้องของโครงการอาชีพ 

	1.ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้  เรื่องการเขียนโครงการอาชีพ 
2. ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น 
3. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการเขียนโครงการอาชีพ
4. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
5.วิทยากรประเมินโครงการอาชีพ แล้วให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
6. ให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเองเพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	2
	7


หลักสูตรธุรกิจเสริมสวย
จำนวน  160  ชั่วโมง
กลุ่มอาชีพพาณิชยกรรมและบริการ 
ความเป็นมา
สืบเนืองจากกระทรวงศึกษาธิการได้กำหนดยุทธศาสตร์ 2555 ภายใต้กรอบเวลา 2 ปี ที่จะพัฒนา 5 ศักยภาพของพื้นที่ใน 5 กลุ่มอาชีพใหม่ ให้สามารถแข่งขันได้ใน 5 ภูมิภาคหลักของโลก “รู้เขา รู้เรา เท่าทัน เพื่อแข่งขันได้ในเวทีโลก”  ตลอดจนกำหนดภารกิจที่จะยกระดับการจัดการศึกษาเพื่อเพิ่มศักยภาพและขีดความสามารถให้ประชาชนได้มีอาชีพที่สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง มั่งคั่ง มุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมีคุณภาพอย่างทั่วถึงและเท่าเทียมกัน ประชาชนมีรายได้ มีงานทำอย่างยั่งยืน และมีความสามารถเชิงการแข่งขันทั้งในระดับภูมิภาคอาเซียนและระดับสากล  ดังนั้น การจัดการศึกษาอาชีพในปัจจุบันจะต้องมุ่งพัฒนาประชากรของประเทศให้มีความรู้ความสามารถ และทักษะในการประกอบอาชีพ  เน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่างๆ ซึ่งเป็นการจัดการศึกษาตลอดชีวิตในรูปแบบใหม่ที่สร้างความมั่นคงให้แก่ประชาชนและประเทศชาติ ตลอดจนสามารถแก้ปัญหาการว่างงานและส่งเสริมความเข้มแข็งให้แก่เศรษฐกิจชุมชน

จากนโยบายและจุดเน้นในการดำเนินงานประจำปีงบประมาณ 2555 ของกระทรวงศึกษาธิการ และสำนักงาน กศน. ที่มุ่งเน้นการจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำใน 5 กลุ่มอาชีพ ประกอบด้วย กลุ่มอาชีพด้านเกษตรกรรม ด้านอุตสาหกรรม ด้านพาณิชยกรรม ด้านความคิดสร้างสรรค์ และด้านอำนวยการและอาชีพเฉพาะทาง ซึ่งเป็นการศึกษาต่อเนื่องเพื่อการพัฒนายั่งยืนตามหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง


การเลือกประกอบอาชีพในภาวะเศรษฐกิจยุคปัจจุบัน จำเป็นต้องมีข้อมูลพื้นฐานในหลักสูตรใน หลาย ๆ ด้าน ทั้งด้านการผลิต และความต้องการของตลาดแรงงานในสาขาอาชีพต่างๆ กลุ่มอาชีพสาขาพาณิชยกรรมก็เป็นทางเลือกหนึ่งในการเลือกประกอบอาชีพ สำนักงาน กศน.ได้ดำเนินการคัดเลือกหลักสูตรการประกอบอาชีพด้านพาณิชยกรรมมานำเสนอไว้เป็นตัวอย่างให้ผู้เรียนได้เลือกเรียนตามความสนใจ ฝึกปฏิบัติและนำไปประกอบอาชีพสร้างรายได้อย่างทั่วถึงมีความมั่นใจในการนำความรู้และทักษะไปประกอบอาชีพ 

การกำหนดเนื้อหาและชั่วโมงในการเรียนหลักสูตรจะประกอบไปด้วยจำนวนชั่วโมงของเนื้อหาความรู้และการปฏิบัติเมื่อผู้เรียนเรียนจบหลักสูตรแล้วสามารถนำความรู้และทักษะไปประกอบอาชีพสร้างรายได้ รวมทั้งสามารถนำจำนวนชั่วโมงที่ได้เรียนไปเทียบโอน เป็นผลการเรียนในรายวิชาเลือกของสาระการประกอบอาชีพตามหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐานพุทธศักราช 2551

การประกอบอาชีพธุรกิจเสริมสวย  เป็นอาชีพหนึ่งที่เน้นการให้บริการและให้การเสริมแต่งความงามให้กับผู้มาใช้บริการ ทั้งบุรุษและสตรีเนื้อหาครอบคลุมทั้งการออกแบบทรงผม ตัดผม สระผม ซอยผม ย้อมผม และการ เสริมสวย อื่นๆ รวมทั้ง การตกแต่งร้าน เข้ากับสมัยนิยม  เพื่อดึงดูดความสนใจของลูกค้าและหากสามารถทำได้ครบวงจรก็จะสามารถดึงดูดลูกค้าได้มากยิ่งขึ้น  ประกอบกับปัจจุบันสภาพสังคมได้เปลี่ยนแปลงไป  ผู้คนให้ความสำคัญกับความสวยงามและบุคลิกภาพที่ดีของตนเองมากขึ้น  อาชีพความสวยความงามจึงเข้ามามีบทบาทในการเป็นส่วนหนึ่งของการสร้างบุคลิกภาพให้ผู้คนได้มากขึ้น
ปัจจุบันธุรกิจเสริมสวยครบวงจรได้ขยายการเปิดในทำเลธุรกิจต่างๆ มากขึ้นทั้งในอาคารสำนักงานให้เช่า และที่อยู่อาศัยคอนโดมีเนียม บริเวณโรงแรม บริเวณซูเปอร์มาร์เก็ต เพื่ออำนวยความสะดวกต่อผู้ที่ทำธุรกิจหรือพนักงานขององค์กรเหล่านั้น ทำให้ความต้องการทางด้านปริมาณของช่างเสริมสวย ขยายตัวมากขึ้น เป็นอาชีพหนึ่งที่คนในสังคมให้ความสนใจทั้งจากนักลงทุนใหม่ที่ไม่มีความรู้และประสบการณ์ในด้านการทำผมมาก่อนเลย   และผู้ที่ผ่านการเรียนวิชาชีพเสริมสวยแล้วอยากจะเป็นเจ้าของกิจการ เพราะเป็นธุรกิจที่ไม่มีความซับซ้อน ซึ่งสามารถเปิดดำเนินกิจการได้โดยง่าย อีกทั้งยังเป็นธุรกิจที่สามารถสร้างรายได้อย่างเป็นกอบเป็นกำหากได้ทำเลที่ตั้งกิจการที่ดี   และนับเป็นธุรกิจที่มีศักยภาพสูงสามารถสร้างรายได้ให้แก่ผู้ที่ประกอบอาชีพนี้เป็นอย่างดี  
หลักการของหลักสูตร
5. เป็นหลักสูตรที่เน้นการจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำ ที่เน้นการบูรณาการเนื้อหาสาระภาคทฤษฎีควบคู่ไปกับการฝึกปฏิบัติจริง ผู้เรียนสามารถนำความรู้และทักษะไปประกอบอาชีพได้จริงอย่างมีคุณภาพและมีคุณธรรมจริยธรรม

6. เป็นหลักสูตรที่เน้นการดำเนินงานร่วมกับเครือข่าย สถานประกอบการ เพื่อประโยชน์ในการประกอบอาชีพและการศึกษาดูงาน
7. เป็นหลักสูตรที่ผู้เรียนสามารถนำผลการเรียนรู้ไปเทียบโอนเข้าสู่หลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐานพุทธศักราช 2551 ในรายวิชาเลือกของสาระการประกอบอาชีพ
8. เป็นหลักสูตรที่เน้นการใช้ศักยภาพ 5 ด้านในการประกอบอาชีพ ได้แก่ ศักยภาพด้านทรัพยากร ภูมิอากาศ ภูมิประเทศและทำเลที่ตั้ง  ศิลปวัฒนธรรมประเพณีและวิถีชีวิต  และด้านทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่
จุดหมาย


เพื่อให้ผู้เรียนมีคุณลักษณะดังนี้
6. มีความรู้และทักษะในการประกอบอาชีพ สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง มั่งคั่ง

7. ตัดสินใจประกอบอาชีพให้สอดคล้องกับศักยภาพของตนเอง ชุมชน สังคม และสิ่งแวดล้อมอย่างมีคุณธรรมจริยธรรม
8. มีเจตคติที่ดีในการประกอบอาชีพ
9. มีความรู้ความเข้าใจและฝึกทักษะการบริหารจัดการในอาชีพได้อย่างมีประสิทธิภาพ
10. มีโครงการประกอบอาชีพเพื่อใช้เป็นแนวทางในการพัฒนาอาชีพของตนเอง
กลุ่มเป้าหมาย

มี 2 กลุ่มเป้าหมาย คือ
3. ผู้ที่ไม่มีอาชีพ
4. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
ระยะเวลา

จำนวน

160
ชั่วโมง

ภาคทฤษฎี
 76
ชั่วโมง

ภาคปฏิบัติ
 84
ชั่วโมง
โครงสร้างหลักสูตร
เรื่องที่ 1  ช่องทางการประกอบอาชีพธุรกิจเสริมสวย   จำนวน  6 ชั่วโมง

1.  ความสำคัญในการเลือกประกอบอาชีพ



จำนวน 1 ชั่วโมง

2.  ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพธุรกิจ



จำนวน 2 ชั่วโมง

3.  แหล่งเรียนรู้ในการประกอบอาชีพธุรกิจเสริมสวย


จำนวน 1 ชั่วโมง

4.  ทิศทางการพัฒนาการประกอบอาชีพ




จำนวน 2 ชั่วโมง

เรื่องที่ 2 ทักษะการประกอบอาชีพธุรกิจเสริมสวย
จำนวน  136  ชั่วโมง
5. จรรยาบรรณการเป็นช่างเสริมสวยที่ดี



จำนวน  2 ชั่วโมง

6. ข้อมูลพื้นฐานของธุรกิจช่างเสริมสวย




จำนวน   4 ชั่วโมง
7. ความรู้พื้นฐานและเทคนิคต่างๆของการทำผม


จำนวน 76 ชั่วโมง
-  แนะนำอุปกรณ์ต่างๆที่ใช้ในการทำผม
- การปฏิบัติต่อเส้นผม และดูแลหนังศีรษะ
- การสระผมอย่างถูกวิธี
- การเซ็ทผม การหวี และไดร์ผม ด้วยวิธีการต่างๆ
- การถักเปีย เปียเกลียว เปียนูน เปียวน เปียสอดริบบิ้น
- การดัดผม แบบร้อน แบบเย็น การดัดด้วยแกนธรรมดา และแกนพิเศษชนิดต่างๆ
- การย้อม โกรกผม และการเปลี่ยนสีตามแนวนิยม
- การยืดผมถาวร(REBONDING)

- การตัดซอยผมเป็นทรงต่างๆ ด้วย กรรไกรซอย มีดโกน และปัดตะเลี่ยน

- การเกล้าผมตามสมัยนิยม การทำผมเจ้าสาว และการทำผมผู้เข้าประกวด
8. ความรู้พื้นฐานและเทคนิคต่างๆของการแต่งหน้า


จำนวน 12 ชั่วโมง
 -  แนะนำอุปกรณ์ต่างๆที่ใช้ในการแต่งหน้า
- การแต่งหน้าแบบแฟชั่น งานกลางวัน-กลางคืน เจ้าสาวและแฟนซี
9. ความรู้พื้นฐานและเทคนิคต่างๆของการบำรุงผิวพรรณ

จำนวน 12 ชั่วโมง
-  แนะนำอุปกรณ์ต่างๆที่ใช้ในการบำรุงผิวพรรณ
- การบำรุงผิวพรรณด้วย เครื่องสำอาง สมุนไพร และสารธรรมชาติต่างๆ
- การนวด อบ และขัดหน้า-ตัว ด้วยสมุนไพร
10. ความรู้พื้นฐานและเทคนิคต่างๆของการทำเล็บ


จำนวน  6 ชั่วโมง
- แนะนำอุปกรณ์ต่างๆที่ใช้ในการทำเล็บ
- การทำเล็บและแต่งเล็บที่ถูกวิธี
7.  ฝึกประสบการณ์บริหารธุรกิจการบริการร้านเสริมสวยและการเป็นช่างเสริมสวย 











จำนวน  24 ชั่วโมง
เรื่องที่ 3  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพธุรกิจเสริมสวย
จำนวน 6 ชั่วโมง

5. การเลือกทำเลที่ตั้งร้าน
6. การจัดและตกแต่งหน้าร้าน
7. การคิดราคาต้นทุนและการวิเคราะห์จุดคุ้มทุน
8. ประเภทและแหล่งความเสี่ยง
9. จิตบริการ
10. การขาย/การให้บริการ
11. การส่งเสริมการขาย /การบริการ
12. การทำบัญชีร้านค้าอย่างง่าย
เรื่องที่ 4  โครงการประกอบอาชีพธุรกิจเสริมสวย


จำนวน 12 ชั่วโมง

1.   ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับโครงการการประกอบอาชีพ การวางแผน แผนธุรกิจ และการเขียนโครงการ


2.   การเขียนโครงการ และประเมินความสอดคล้องของโครงการ

การจัดกระบวนการเรียนรู้
7. การบรรยาย
8. การสาธิต ทดลอง
9. การฝึกปฏิบัติจริง
10. ศึกษาจากเอกสารสิ่งพิมพ์ /ใบความรู้/ CVD  DVD
11. ศึกษาจากผู้รู้ และวิทยากร
สื่อการเรียนรู้
5. เอกสาร / ใบความรู้ / VCD  DVD

6. แหล่งเรียนรู้ในชุมชน / วิทยากร 
การวัดและประเมินผล
4. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร
5. การประเมินผลระหว่างเรียนจากการปฏิบัติงานที่มีคุณภาพเพียงพอ สามารถสร้างรายได้ให้กับตนเอง  ความสำเร็จของการปฏิบัติและจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร

1.  มีเวลาเรียนและฝึกปฏิบัติตามหลักสูตรไม่น้อยกว่าร้อยละ 80 


2.  มีผลการประเมินผ่านตลอดหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80


3.  มีผลงานผ่านการประเมินทดสอบที่มีคุณภาพตามหลักเกณฑ์การประกอบธุรกิจเสริมสวยกับกลุ่มลูกค้าจริงอย่างน้อย 20  คน และได้รับความพึงพอใจจากกลุ่มลูกค้าไม่น้อยกว่าร้อยละ 80

เอกสารหลักฐานการศึกษา

1.  หลักฐานการประเมินผล

2.  วุฒิบัตรออกโดยสถานศึกษา

3.  ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำความรู้ไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษา พุทธศักราช 2551 สาระการประกอบอาชีพรายวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้นในระดับใดระดับหนึ่ง
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรธุรกิจเสริมสวย  
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1.  ช่องทางการประกอบอาชีพธุรกิจเสริมสวย
	1.  บอกและอธิบายความสำคัญในการประกอบอาชีพธุรกิจเสริมสวยได้
2.  วิเคราะห์ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพธุรกิจเสริมสวย
3.  บอกและหาแหล่งเรียนรู้ในการประกอบอาชีพธุรกิจเสริมสวย
4. บอกทิศทางในการพัฒนาการประกอบอาชีพธุรกิจเสริมสวย

	1.  ความสำคัญในการเลือกประกอบอาชีพธุรกิจเสริมสวย
2.  ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพธุรกิจเสริมสวย
3.  แหล่งเรียนรู้การประกอบอาชีพธุรกิจเสริมสวย
4. ทิศทางในการพัฒนาการประกอบอาชีพธุรกิจเสริมสวย
	1.1 วิทยากรอธิบายความสำคัญในการประกอบอาชีพธุรกิจเสริมสวย``และให้ผู้เรียนร่วมแสดงความคิดเห็น
1.2 วิทยากรอธิบายความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพธุรกิจเสริมสวย และให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติวิเคราะห์

1.3  ให้ผู้เรียนศึกษาจากผู้ประกอบธุรกิจร้านเสริมสวยที่ประสบความสำเร็จ แหล่งเรียนรู้อื่นๆ นำมาแลกเปลี่ยนเรียนรู้กัน และสรุปเพื่อเป็นข้อมูลในการตัดสินใจเลือกประกอบอาชีพธุรกิจเสริมสวย

1.4 วิทยากรและผู้เรียนร่วมกันวิเคราะห์วิเคราะห์ทิศทางในการพัฒนาการประกอบอาชีพธุรกิจเสริมสวย
	1

1
1

1
	-
1

-
1

	2. ทักษะการประกอบอาชีพธุรกิจเสริมสวย

	1. บอกจรรยาบรรณการเป็นช่างเสริมสวยที่ดีได้
2. บอกข้อมูลพื้นฐานเกี่ยวกับธุรกิจเสริมสวยได้
3. อธิบาย และปฏิบัติตามเทคนิคต่างๆของการทำผม  การแต่งหน้า  การบำรุงผิวพรรณ การทำเล็บได้

	1. จรรยาบรรณการเป็นช่างเสริมสวยที่ดี  
2. ข้อมูลพื้นฐานของอาชีพธุรกิจช่างเสริมสวย
3. อุปกรณ์และเทคนิคต่างๆ การทำผม การแต่งหน้า การบำรุงผิวพรรณ และการทำเล็บ
3.1 การทำผม

 - การปฏิบัติต่อเส้นผม และดูแลหนัง
    ศีรษะ
 - การสระผมอย่างถูกวิธี
- การเซ็ทผม การหวี และไดร์ผม ด้วยวิธีการต่างๆ
- การถักเปีย เปียเกลียว เปียนูน เปียวน เปียสอดริบบิ้น

- การดัดผม แบบร้อน แบบเย็น การดัดด้วยแกนธรรมดา และแกนพิเศษชนิดต่างๆ
- การย้อม โกรกผม และการเปลี่ยนสีตามแนวนิยม
- การยืดผมถาวร(REBONDING)

- การตัดซอยผมเป็นทรงต่างๆ ด้วย กรรไกรซอย มีดโกน และปัดตะเลี่ยน

- การเกล้าผมตามสมัยนิยม การทำผมเจ้าสาว และการทำผมผู้เข้าประกวด
 3.2  การแต่งหน้าแบบแฟชั่น งานกลางวัน-กลางคืน เจ้าสาวและแฟนซี
 3.3  การบำรุงผิวพรรณด้วยเครื่องสำอาง สมุนไพร สารธรรมชาติต่างๆ และ-การนวด อบ ขัดหน้า-ตัวด้วยสมุนไพร
 3.4  การทำเล็บและแต่งเล็บที่ถูกวิธี
	1. วิทยากรบรรยายจรรยาบรรณของการเป็นช่างเสริมสวยที่ดี  เปิดโอการให้ผู้เรียนร่วมแสดงความคิดเห็นและร่วมกันสรุปองค์ความรู้ที่ได้
 2.วิทยากรบรรยายข้อมูลพื้นฐานเกี่ยวกับธุรกิจเสริมสวย  เปิดโอกาสให้ผู้เรียนแสดงความคิดเห็นและร่วมกันสรุปองค์ความรู้ที่ได้
3. วิทยากรบรรยายความรู้และเทคนิคต่างๆของการทำผม การแต่งหน้า  การบำรุงผิวพรรณ การทำเล็บ พร้อมทั้งสาธิตขั้นตอน  และให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติจริง  รวมทั้งร่วมกันแสดงความคิดเห็น  แลกเปลี่ยนเรียนรู้ และสรุปองค์ความรู้ที่ได้
4. ฝึกปฏิบัติจริงกับสถานประกอบการ  ที่ดำเนินการเกี่ยวกับเรื่องธุรกิจเสริมสวย
	2

4

56


	22

24



	3. การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพธุรกิจเสริมสวย

	1.  สามารถบริหารจัดการในการประกอบอาชีพธุรกิจเสริมสวย 
2.  สามารถกำหนดรูปแบบ   ในการประกอบอาชีพธุรกิจเสริมสวยได้

	1. การเลือกทำเลที่ตั้งร้าน
2 .การจัดและตกแต่งร้าน

3. การคิดราคาต้นทุนและการวิเคราะห์จุดคุ้มทุน
4. ประเภทและแหล่งของความเสี่ยง
5. จิตบริการ

6. การขาย/การบริการ

7 . การส่งเสริมการขาย /การบริการ

8 . การทำบัญชีร้านค้าอย่างง่าย
9 . รูปแบบการประกอบอาชีพธุรกิจเสริมสวย
	1. วิทยากรอธิบายความแตกต่างการเลือกทำเลที่ตั้งร้าน การจัด ตกแต่งหน้าร้าน การคิดราคาต้นทุน การวิเคราะห์จุดคุ้มทุน ประเภทและแหล่งของความเสี่ยง จิตบริการ การตลาดความแตกต่างระหว่างการขายและการให้บริการ
2. ผู้เรียนฝึกปฏิบัติกำหนดรูปแบบในการประกอบอาชีพธุรกิจเสริมสวย
	2
1

	2

2


	4. โครงการประกอบอาชีพธุรกิจเสริมสวย 
4.1 ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับโครงการอาชีพ การวางแผน และแผนธุรกิจ
4.2  การเขียนและการประเมินโครงการอาชีพ

	1. เพื่อให้ผู้เรียนบอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้ 
2. เพื่อให้ผู้เรียนวางแผนการเขียนโครงการ แผนธุรกิจได้
3. เพื่อให้ผู้เรียนบอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้

4. เพื่อให้ผู้เรียนบอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
5. เพื่อให้ผู้เรียนอธิบายองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
1. เพื่อให้ผู้เรียนอธิบายลักษณะการเขียนโครงการอาชีพที่ดี  
2. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถเขียนโครงการอาชีพได้เหมาะสมและถูกต้อง
3. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถตรวจสอบความเหมาะสมและความสอดคล้องของโครงการอาชีพได้ 

	1.  ความสำคัญของโครงการอาชีพ  
2.  การวางแผนและการเขียนโครงการ แผนธุรกิจ
3.  ประโยชน์ของโครงการอาชีพ

4.  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ
1.  การเขียนโครงการอาชีพ 
2.  การประเมินความเหมาะสมและความสอดคล้องของโครงการอาชีพ 

	1.  ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่องความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ และองค์ประกอบของโครงการอาชีพ 
2.  ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น พร้อมทั้งฝึกปฏิบัติ
3.   วิทยากรและผู้เรียนร่วมกันสรุปองค์ความรู้ที่ได้

1. ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้  เรื่องการเขียนโครงการอาชีพ 
2. ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น 
3. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการเขียนโครงการอาชีพ
4. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
5. วิทยากรประเมินโครงการอาชีพ แล้วให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
6. ให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเองเพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป

	1

2


	2

7




หลักสูตรรับจัดงานมืออาชีพ
จำนวน  80  ชั่วโมง
กลุ่มอาชีพพาณิชยกรรมและบริการ

ความเป็นมา
สืบเนืองจากกระทรวงศึกษาธิการได้กำหนดยุทธศาสตร์ 2555 ภายใต้กรอบเวลา 2 ปี ที่จะพัฒนา 5 ศักยภาพของพื้นที่ใน 5 กลุ่มอาชีพใหม่ให้สามารถแข่งขันได้ใน 5 ภูมิภาคหลักของโลก “รู้เขา รู้เรา เท่าทัน เพื่อแข่งขันได้ในเวทีโลก” ตลอดจนกำหนดภารกิจที่จะยกระดับการจัดการศึกษาเพื่อเพิ่มศักยภาพและขีดความสามารถให้ประชาชนได้มีอาชีพที่สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง มั่งคั่ง มุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมีคุณภาพอย่างทั่วถึงและเท่าเทียมกัน ประชาชนมีรายได้ มีงานทำอย่างยั่งยืน และมีความสามารถเชิงการแข่งขันทั้งในระดับภูมิภาคอาเซียนและระดับสากล  ดังนั้น การจัดการศึกษาอาชีพในปัจจุบันจะต้องมุ่งพัฒนาประชากรของประเทศให้มีความรู้ความสามารถ และทักษะในการประกอบอาชีพ เน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่างๆ ซึ่งเป็นการจัดการศึกษาตลอดชีวิตในรูปแบบใหม่ที่สร้างความมั่นคงให้แก่ประชาชนและประเทศชาติ ตลอดจนสามารถแก้ปัญหาการว่างงานและส่งเสริมความเข้มแข็งให้แก่เศรษฐกิจชุมชน


จากนโยบายและจุดเน้นในการดำเนินงานประจำปีงบประมาณ 2555 ของกระทรวงศึกษาธิการ และสำนักงาน กศน. ที่มุ้งเน้นการจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำใน 5 กลุ่มอาชีพ ประกอบด้วย กลุ่มอาชีพด้านเกษตรกรรม ด้านอุตสาหกรรม ด้านพาณิชยกรรม ด้านความคิดสร้างสรรค์ และด้านอำนวยการและอาชีพเฉพาะทาง ซึ่งเป็นการศึกษาต่อเนื่องเพื่อการพัฒนายั่งยืนตามหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง

การเลือกประกอบอาชีพในภาวะเศรษฐกิจยุคปัจจุบัน จำเป็นต้องมีข้อมูลพื้นฐานในหลักสูตรในหลายๆ ด้าน ทั้งด้านการผลิต และความต้องการของตลาดแรงงานในสาขาอาชีพต่างๆ กลุ่มอาชีพสาขาพาณิชยกรรมก็เป็นทางเลือกหนึ่งในการเลือกประกอบอาชีพ สำนักงาน กศน.ได้ดำเนินการคัดเลือกหลักสูตรการประกอบอาชีพด้านพาณิชยกรรมมานำเสนอไว้เป็นตัวอย่างให้ผู้เรียนได้เลือกเรียนตามความสนใจ ฝึกปฏิบัติและนำไปประกอบอาชีพสร้างรายได้อย่างทั่วถึงมีความมั่นใจในการนำความรู้และทักษะไปประกอบอาชีพ 

การกำหนดเนื้อหาและชั่วโมงในการเรียนหลักสูตรจะประกอบไปด้วยจำนวนชั่วโมงของเนื้อหาความรู้และการปฏิบัติเมื่อผู้เรียนเรียนจบหลักสูตรแล้วสามารถนำความรู้และทักษะไปประกอบอาชีพสร้างรายได้ รวมทั้งสามารถนำจำนวนชั่วโมงที่ได้เรียนไปเทียบโอน เป็นผลการเรียนในรายวิชาเลือกของสาระการประกอบอาชีพตามหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551

ปัจจุบันการดำเนินชีวิตประจำวันของกลุ่มคนส่วนใหญ่ มีเวลาจำกัดในการใช้ชีวิต และการที่จะต้องหารายได้เลี้ยงครอบครัว ดังนั้น หากมีงานพิธีการต่าง ๆ ที่จำเป็นต้องจัดเตรียม จึงเป็นภาระที่ทำให้ต้องเสียเวลาและยุ่งยากในการจัดเตรียมพิธีการต่าง ๆ ทำให้บุคคลเหล่านั้นหันมาอาศัยกลุ่มคนที่มีความรู้ความสามารถเฉพาะด้าน มาช่วยแก้ไขหรือดำเนินกิจกรรมแทนตามความต้องการของตนเองให้สำเร็จลงได้ อาชีพหรือธุรกิจรับจัดงานต่าง ๆ หรือที่เรียกว่า “ออแกไนซ์” จึงเป็นที่นิยมทำกันอย่างแพร่หลายในประเทศไทย ไม่ว่าจะเป็นงานมงคล งานอวมงคล และงานเปิดตัวสินค้า ฯลฯ นับได้ว่าเป็นอาชีพหนึ่งที่สามารถทำรายได้ให้แก่ตนเองและครอบครัวต่อไปในอนาคต

หลักการของหลักสูตร

1. เป็นหลักสูตรที่เน้นการจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำ ที่เน้นการบูรณาการเนื้อหาสาระภาคทฤษฎีควบคู่ไปกับการฝึกปฏิบัติจริง ผู้เรียนสามารถนำความรู้และทักษะไปประกอบอาชีพได้จริงอย่างมีคุณภาพและมีคุณธรรมจริยธรรม
2. เป็นหลักสูตรที่เน้นการดำเนินงานร่วมกับเครือข่าย สถานประกอบการ เพื่อประโยชน์ในการประกอบอาชีพและการศึกษาดูงาน
3. เป็นหลักสูตรที่ผู้เรียนสามารถนำผลการเรียนรู้ไปเทียบโอนเข้าสู่หลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 ในรายวิชาเลือกของสาระการประกอบอาชีพ
4. เป็นหลักสูตรที่เน้นการใช้ศักยภาพ 5 ด้านในการประกอบอาชีพ ได้แก่ ศักยภาพด้านทรัพยากร ภูมิอากาศ ภูมิประเทศและทำเลที่ตั้ง  ศิลปวัฒนธรรมประเพณีและวิถีชีวิต  และด้านทรัพยากรมนุษย์

จุดหมาย

เพื่อให้ผู้เรียนมีคุณลักษณะดังนี้

6. มีความรู้และทักษะในการประกอบอาชีพ สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง มั่งคั่ง
7. ตัดสินใจประกอบอาชีพให้สอดคล้องกับศักยภาพของตนเอง ชุมชน สังคม และสิ่งแวดล้อมอย่างมีคุณธรรมจริยธรรม
8. มีเจตคติที่ดีในการประกอบอาชีพ
9. มีความรู้ความเข้าใจและฝึกทักษะการบริหารจัดการในอาชีพได้อย่างมีประสิทธิภาพ
10. มีโครงการประกอบอาชีพเพื่อใช้เป็นแนวทางในการพัฒนาอาชีพของตนเอง
กลุ่มเป้าหมาย

มี 2 กลุ่มเป้าหมาย คือ
1. ผู้ที่ไม่มีอาชีพ
2. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ

ระยะเวลา

จำนวน

  80
ชั่วโมง

ภาคทฤษฎี
  30
ชั่วโมง

ภาคปฏิบัติ
  50
ชั่วโมง
โครงสร้างหลักสูตร
เรื่องที่ 1  ช่องทางการประกอบอาชีพรับจัดงานมืออาชีพ


 จำนวน 6 ชั่วโมง

1.  ความสำคัญในการเลือกประกอบอาชีพ



จำนวน 2 ชั่วโมง

2.  ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพอาชีพรับจัดงานมืออาชีพ  
จำนวน 2 ชั่วโมง

3.  แหล่งเรียนรู้ในการประกอบอาชีพ




จำนวน 1 ชั่วโมง

4. ทิศทางการพัฒนาการประกอบอาชีพรับจัดงานมืออาชีพ

จำนวน 1 ชั่วโมง

เรื่องที่ 2 ทักษะการประกอบอาชีพอาชีพรับจัดงานมืออาชีพ


จำนวน  42  ชั่วโมง
1. รูปแบบการจัดงาน






จำนวน 16 ชั่วโมง
2. การโฆษณาประชาสัมพันธ์





จำนวน 16 ชั่วโมง
3. การนำเสนอ







จำนวน 10 ชั่วโมง
เรื่องที่ 3  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพรับจัดงานมืออาชีพ  
จำนวน 20 ชั่วโมง
1. การบริหารจัดการ






จำนวน 8 ชั่วโมง
2. การตลาด







จำนวน 6 ชั่วโมง
3. การเงินการบัญชี






จำนวน 6 ชั่วโมง
เรื่องที่ 4  โครงการประกอบอาชีพรับจัดงานมืออาชีพ  


จำนวน 12 ชั่วโมง


1.  ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการวางแผน แผนธุรกิจ  การเขียนโครงการประกอบอาชีพเพื่อนำไปสู่การปฏิบัติจริง



2.  การเชียนโครงการอาชีพ การตรวจสอบความเป็นไปได้ของโครงการประเมินโครงการและปรับปรุงโครงการ
การจัดกระบวนการเรียนรู้
1. การบรรยาย
2. การแลกเปลี่ยนเรียนรู้
3. การศึกษาดูงาน
4. การฝึกปฏิบัติ

5. ศึกษาจากเอกสารสิ่งพิมพ์ /ใบความรู้
6. ศึกษาจากผู้รู้ และภูมิปัญญาท้องถิ่น
สื่อการเรียนรู้
1. เอกสาร / ใบความรู้
2. แหล่งเรียนรู้ในชุมชน / วิทยากร / ภูมิปัญญาท้องถิ่น
3. Website
4. VCD
การวัดและประเมินผล
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร
2. การประเมินผลระหว่างเรียนจากการปฏิบัติงานที่มีคุณภาพเพียงพอ สามารถสร้างรายได้ให้กับตนเอง  ความสำเร็จของการปฏิบัติและจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร

1.  มีเวลาเรียนและฝึกปฏิบัติตามหลักสูตรไม่น้อยกว่าร้อยละ 80 

2.  มีผลการประเมินผ่านตลอดหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
เอกสารหลักฐานการศึกษา

1.  หลักฐานการประเมินผล

2.  วุฒิบัตรออกโดยสถานศึกษา

3.  ทะเบียนคุมวุฒิบัตร

การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 สาระการประกอบอาชีพรายวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้นในระดับระดับหนึ่ง

รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรบริการรับจัดงานอย่างมืออาชีพ 
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	1.1 ความสำคัญในการเลือกประกอบอาชีพ
1.2 ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพธุรกิจบริการรับจัดงานอย่างมืออาชีพ
1.3 แหล่งเรียนรู้การประกอบอาชีพรับจัดงานอย่างมืออาชีพ

1.3 ทิศทางในการเลือกประกอบอาชีพรับจัดงานอย่างมืออาชีพ
	1.1 วิทยากรอธิบายในการเลือกช่องทางอาชีพในอาชีพบริการรับจัดงานอย่างมืออาชีพ
1.2 วิทยากรอธิบายเกี่ยวกับธุรกิจจัดงานอย่างมืออาชีพสามารถสร้างรายได้อย่างมั่นคง
1.3 วิทยากรอธิบายแหล่งสำรวจข้อมูลเบื้องต้น
1.4  ครูและผู้เรียนร่วมกันอภิปรายเกี่ยวกับทิศทางไปสูการพัฒนาอาชีพอย่างถูกวิธี และสรุปองค์ความรู้ที่ได้
	2
2
1
1
	-
-

-

-

	2.  ทักษะการประกอบอาชีพรับจัดงานอย่างมืออาชีพ
	2.1 สามารถอธิบายรายละเอียดส่วนประกอบและประเภท ประโยชน์ของอาชีพการรับจัดงานอย่างมืออาชีพ
2.2  อธิบายรูปแบบของการโฆษณา/ประชาสัมพันธ์
2.3  บอกวิธีการนำเสนอรูปแบบการจัดงานต่าง ๆ ได้อย่างถูกต้อง
	2.1 การจัดเตรียมข้อมูลรูปแบบการจัดงานต่าง ๆ
2.2 การเตรียมเอกสารประกอบการโฆษณา/ประชาสัมพันธ์
2.3 การเตรียมเอกสาร/สื่อประกอบการนำเสนองาน
	2.1 วิทยากรปฏิบัติและนำเข้าสู่เนื้อหาในการปฏิบัติจริง
2.2 วิทยากรบรรยายพร้อมกระตุ้นให้เกิดความมั่นใจในการปฏิบัติจริง
2.3 ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติจริงจนเกิดทักษะและสามารถใช้เอกสารและสื่อวัสดุ/อุปกรณ์อื่น ๆ ได้ในการนำเสนอตามรูปแบบของการจัดงานต่าง ๆ ได้
	4
4
4
	10
10
10

	3.  การบริหารจัดการในการรับจัดงานอย่างมืออาชีพ
	3.1 สามารถบริหารจัดการการรับจัดงานอย่างมืออาชีพได้อย่างมีประสิทธิภาพ
3.2 สามารถบริหารจัดการการตลาดการรับจัดงานอย่างมืออาชีพได้
3.3 บอกแหล่งที่มาของทรัพยากรและวัสดุ/อุปกรณ์ได้
3.4 สามารถบริหารการเงินและการบัญชีได้
	3.1 การบริหารจัดการการรับจัดงานอย่างมืออาชีพ
3.2 การบริหารจัดการการตลาดกลุ่มเป้าหมาย และการจัดระบบฐานข้อมูล

3.3 การสำรวจและศึกษาตลาดทรัพยากร
3.4 การบริหารการเงินและการบัญชีในการรับจัดงานอย่างมืออาชีพ
	3.1 วิทยากรบรรยายสาระความรู้ให้เกิดความชัดเจนในการปฏิบัติจริง
3.2 วิทยากรบรรยายการบริหารจัดการการตลาดและการจัดทำฐานข้อมูลของกลุ่มเป้าหมาย
3.3 วิทยากรบอกแหล่งจัดหาทรัพยากรและวัสดุ/อุปกรณ์ พร้อมทั้งบรรยายรูปแบบต่าง ๆ ของบริการที่สามารถพัฒนาออกแบบขึ้นมาใหม่ได้
	4
3
3

	4
3

3


	4. โครงการประกอบอาชีพการรับจัดงานมืออาชีพ

4.1 ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการวางแผน แผนธุรกิจ  การเขียนโครงการประกอบอาชีพเพื่อนำไปสู่การปฏิบัติจริง
	1. เพื่อให้ผู้เรียนบอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้ 
2. เพื่อให้ผู้เรียนวางแผนการเขียนโครงการ แผนธุรกิจได้

3. เพื่อให้ผู้เรียนบอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้
4. เพื่อให้ผู้เรียนบอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
5. เพื่อให้ผู้เรียนอธิบายองค์ -ประกอบของโครงการอาชีพได้
	1.  ความสำคัญของโครงการอาชีพ  

2.  การวางแผนและการเขียนโครงการ แผนธุรกิจ

3.  ประโยชน์ของโครงการอาชีพ
4.  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ

	1. ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้   เรื่องความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ และองค์ประกอบของโครงการอาชีพ 

2.  ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น 
3.  ผู้เรียนสรุปความรู้


	1
	2

	4.2  การเขียนและการประเมินโครงการอาชีพ
	1. เพื่อให้ผู้เรียนอธิบายลักษณะการเขียนโครงการอาชีพที่ดี  
2. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถเขียนโครงการอาชีพได้เหมาะสมและถูกต้อง
3. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถตรวจสอบความเหมาะสมและความสอดคล้องของโครงการอาชีพได้ 

	1.  การเขียนโครงการอาชีพ 
2.  การประเมินความเหมาะสมและความสอดคล้องของโครงการอาชีพ 

	1. ให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่องการเขียนโครงการอาชีพ
2.  ผู้เรียนและวิทยากรร่วมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น 
3.  ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการเขียนโครงการอาชีพ
4.  ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
5.  วิทยากรประเมินโครงการอาชีพ แล้วให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
6.  ให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเองเพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	2
	7


กลุ่มอาชีพความคิดสร้างสรรค์
หลักสูตร การออกแบบบรรจุภัณฑ์สินค้า
จำนวน    60   ชั่วโมง 

กลุ่มอาชีพ ความคิดสร้างสรรค์
ความเป็นมา


ในปัจจุบันการบรรจุภัณฑ์ใหม่ๆ  เข้ามามีบทบาทในการผลิตสินค้าโดยมีการคิดค้นและประดิษฐ์บรรจุภัณฑ์ในรูปแบบต่างๆเพื่อสนองความต้องการในแต่ละกรณี  เช่น  ใช้ใบไม้มาทำกระทงห่อขนมไทย   นำกิ่งไม้ / เปลือกไม้มาสานเป็นชะลอม  ตะกร้า  เป็นต้น   ซึ่งบรรจุภัณฑ์เหล่านี้เป็นพื้นฐานมาจากการคิดค้นจากวัสดุธรรมชาติปัจจุบันการแข่งขันทางธุรกิจเกี่ยวกับการขายสินค้ามีมากขึ้น  จึงต้องมีการพัฒนาบรรจุภัณฑ์เพื่อให้มีความแปลกใหม่และดึงดูดความสนใจของผู้ผลิตสินค้าและบุคคลทั่วไป


ดังนั้น  สถานศึกษาจึงได้เห็นความสำคัญในเรื่องการออกแบบบรรจุภัณฑ์  จึงสนับสนุนและส่งเสริมให้กลุ่มเป้าหมายให้มีความรู้เรื่องการออกแบบบรรจุภัณฑ์  โดยการพัฒนาหลักสูตร ให้ผู้เรียนได้มีความรู้และออกแบบบรรจุภัณฑ์ เพื่อเพิ่มมูลค่าให้กับสินค้าและเพิ่มความสามารถในการแข่งขันทางธุรกิจการผลิตสินค้า      

หลักการของหลักสูตร


1.  เป็นหลักสูตรที่เน้นความคิดสร้างสรรค์ด้านการออกแบบบรรจุภัณฑ์เพื่อเพิ่มมูลค่าสินค้า


2.  เป็นหลักสูตรที่สามารถนำไปประกอบอาชีพและสร้างรายได้


3.  เป็นหลักสูตรส่งเสริมการพัฒนาด้านศิลปะ
จุดหมาย

1.  เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ความเข้าใจงานศิลปะและการออกแบบ

2.  เพื่อให้สามารถออกแบบผลิตภัณฑ์ให้เหมาะสมกับผลิตภัณฑ์/สินค้า

3.  เพื่อให้ผู้เรียนมีทักษะอาชีพที่สามารถสร้างรายได้ให้กับตนเองและครอบครัวได้อย่างมั่งคั่งและมั่นคง

กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน
1. ผู้ที่ไม่มีอาชีพ
2. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
3. ผู้ที่มีอาชีพหรือต้องการเปลี่ยนอาชีพ
ระยะเวลา   จำนวน    60    ชั่วโมง

โครงสร้างหลักสูตร
1. ช่องทางการประกอบอาชีพ




จำนวน   10  ชั่วโมง
1.1  วิธีการออกแบบบรรจุภัณฑ์

1.2  ศึกษาดูงานสถานที่ออกแบบบรรจุภัณฑ์
     1.3  ความสำคัญของการออกแบบบรรจุภัณฑ์



2. ทักษะการประกอบอาชีพ




จำนวน   30  ชั่วโมง

2.1 ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการออกแบบบรรจุภัณฑ์ 
2.1.1 ความสำคัญของการบรรจุภัณฑ์                                                                                                   
2.1.2 หลักการออกแบบบรรจุภัณฑ์แต่ละประเภท                                                                            
2.2  การจำแนกและชนิดของบรรจุภัณฑ์ตามการใช้งาน
2.2.1 วัสดุประเภทกระดาษ ขวดพลาสติก กระป๋องโลหะ ขวดแก้ว
2.2.2 การเลือกวัสดุในการทำบรรจุภัณฑ์
2.2.3 ใช้วัตถุดิบสำหรับสร้างบรรจุภัณฑ์ 
2.3  แนวทางการออกแบบบรรจุภัณฑ์

-  การออกแบบรูปทรงบรรจุภัณฑ์


2.4 การออกแบบตัวอักษร
2.5 การออกแบบฉลาก
2.6 การออกแบบภาพประกอบ
2.7  การออกแบบสีและลวดลาย
             3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ     


จำนวน   10  ชั่วโมง
3.1 ความรู้เกี่ยวกับการบริหารจัดการ

3.1.1 กฎหมายที่เกี่ยวข้อง

          3.1.2 คุณธรรมของผู้ประกอบการ

          3.1.3 การตลาด
3.2  การสำรวจและการวิเคราะห์กลุ่มเป้าหมาย
3.2  การส่งเสริมการผลิต/การขาย
3.4  ทำเล และแหล่งประกอบอาชีพ
3.5  การประชาสัมพันธ์
3.6  การจัดการทรัพยากร
3.6.1  การคัดแยกวัสดุเหลือใช้
3.6.2  การทำลายและการนำกลับมาใช้ใหม่
3.7 การจัดการความเสี่ยง


4.  โครงการประกอบอาชีพ




จำนวน   10  ชั่วโมง
4.1  ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพการบรรจุภัณฑ์สินค้า

4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพการบรรจุภัณฑ์สินค้า

4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพการบรรจุภัณฑ์สินค้า

4.4  การเขียนโครงการการบรรจุภัณฑ์สินค้า

4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการการบรรจุภัณฑ์สินค้า
การจัดกระบวนการเรียนรู้

1. ช่องทางการประกอบอาชีพ

1.1 วิทยากรให้ความรู้หลักการ/วิธีการออกแบบบรรจุภัณฑ์

1.2  ศึกษาข้อมูลจากแหล่เรียนรู้ต่างๆ  เช่น   ห้างสรรพสินค้า  งานแสดงสินค้า  

1.3  วิเคราะห์ข้อมูลและสรุปความรู้ที่ได้จากการศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้

2. ทักษะการประกอบอาชีพ
2.1 วิทยากรให้ความรู้/สาธิตการออกแบบบรรจุภัณฑ์สินค้า
2.2 ให้ผู้เรียนฝึกปฎิบัติการออกแบบบรรจุภัณฑ์สินค้าแบบต่างๆ
2.3  ให้ผู้เรียนได้แลกเปลี่ยนเรียนรู้ร่วมกัน

3.  การบริหารจัดการอาชีพ

3.1  ศึกษาข้อมูลการตลาด  วิเคราะห์ความต้องการของตลาด

-  สำนักงานพาณิชย์จังหวัด/อุตสาหกรรม/หอการค้า

-  งานแสดงสินค้า
3.2  การประชาสัมพันธ์

- แผ่นพับโฆษณา

- เว็บไซด์จังหวัด
3.3  การทำบัญชี

- การคิดราคาต้นทุนกำไร

-  การทำบัญชีรายรับ – รายจ่าย

-  การเพิ่มทุน/กำไร
3.4 การจัดการความเสี่ยง
สื่อการเรียนรู้

1.  สื่อบุคคล  ได้แก่  นักออกแบบผลิตภัณฑ์

2.  แหล่งเรียนรู้ในท้องถิ่น/สถานประกอบการ


3.  สิ่งพิมพ์ ได้แก่  หนังสือการออกแบบ  แผ่นพับ

4.  เว็บไซด์การออกแบบ

การวัดและประเมินผล
1.  การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีก่อนเรียนและหลังเรียน

2.  การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร

3.  การประเมินผลงานระหว่างเรียนจาการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ และจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60
3. มีผลงานที่มีคุณภาพ
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551   ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรการออกแบบบรรจุภัณฑ์สินค้า

	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1.  ช่องทางการประกอบอาชีพ 


	1. ผู้เรียนสามารถบอกความสำคัญของการประกอบอาชีพการออกแบบบรรจุภัณฑ์
2. สามารถอธิบายวิธีการออกแบบบรรรจุภัณฑ์ได้


	1. วิธีการออกแบบบรรจุภัณฑ์    
2. ศึกษาดูงานสถานที่ออกแบบบรรจุภัณฑ์
3. ความสำคัญของการออกแบบ   บรรจุภัณฑ์
	1. วิทยากรให้ความรู้วิธีการออกแบบบรรจุภัณฑ์ 
2. ศึกษาข้อมูลจากแหล่งเรียนรู้  ภูมิปัญญา  สื่อ  อิเล็คทรอนิคส์  เอกสาร   สถานประกอบการ สถานที่จัดจำหน่าย 
 3. สรุปความรู้ที่ได้จากการศึกษาดูงานจาก  แหล่งเรียนรู้  /ศูนย์แสดงสินค้า   
	3
	7

	2.  ทักษะการประกอบอาชีพ 
	1. ผู้เรียนสามารถบอกความสำคัญของบรรจุภัณฑ์ได้
2. ผู้เรียนสามารถบอกหลักการออกแบบบรรจุภัณฑ์แต่ละประเภท
3. ผู้เรียนสามารถบอกความสำคัญ      ในการออกแบบบรรจุภัณฑ์ได้
4.  สามารถเลือกวัสดุการบรรจุภัณฑ์ได้
	1. ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการออกแบบบรรจุภัณฑ์
1.1 ความสำคัญของการบรรจุภัณฑ์                                                                                                      
1.2 หลักการออกแบบบรรจุภัณฑ์แต่ละประเภท                                                                            
2. การจำแนกและชนิดของ              บรรจุภัณฑ์ตามการใช้งาน
 2.1 วัสดุประเภทกระดาษ ขวดพลาสติก กระป๋องโลหะ ขวดแก้ว
2.2 การเลือกวัสดุในการทำ               บรรจุภัณฑ์
    2.3 ใช้วัตถุดิบสำหรับสร้าง           บรรจุภัณฑ์ 
3. แนวทางการออกแบบบรรจุภัณฑ์
3.1 การออกแบบรูปทรง                 บรรจุภัณฑ์ 

3.2 การออกแบบตัวอักษร 
3.3 การออกแบบฉลาก 
3.4 การออกแบบภาพประกอบ
3.5 การออกแบบสี 
	1. วิทยากรให้ความรู้หลักการ/วิธีการออกแบบบรรจุภัณฑ์สินค้า
2. วิทยากรสาธิตวิธีการออกแบบบรรจุภัณฑ์สินค้า
3. ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการออกแบบบรรจุภัณฑ์สินค้าแบบอย่าง
4. ให้ผู้เรียนได้แลกเปลี่ยนเรียนรู้ร่วมกัน  เช่นการออกแบบรูปทรงต่างๆ  เช่น  สามเหลี่ยม    สี่เหลี่ยม
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	3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ
	1.  สามารถบริหารจัดการในการประกอบอาชีพออกแบบบรรจุภัณฑ์ได้
 - กฎหมายที่เกี่ยวข้อง เช่น
ลิขสิทธิ์ การเสียภาษี
- คุณธรรมของผู้ประกอบกา
- การตลาด
2.  สำรวจและการวิเคราะห์กลุ่มเป้าหมายได้

3.  ส่งเสริมการผลิต/การขายได้
4.  เลือกทำเล และแหล่งประกอบอาชีพได้
5.  ประชาสัมพันธ์ได้

6.  จัดการทรัพยากรได้
-  คัดแยกวัสดุเหลือใช้
-  ทำลายและการนำกลับมา          ใช้ใหม่
7.  สามารถควบคุมและจัดการความเสี่ยงในอาชีพการออกแบบบรรจุภัณฑ์ได้
	1. ความรู้เกี่ยวกับการบริหารจัดการ

1.1 กฎหมายที่เกี่ยวข้อง เช่น
ลิขสิทธิ์ การเสียภาษี
1.2 คุณธรรมของผู้ประกอบกา
1.3 การตลาด
2.  การสำรวจและการวิเคราะห์ กลุ่มเป้าหมาย
3.  การส่งเสริมการผลิต/การขาย
4.  ทำเล และแหล่งประกอบอาชีพ
5.  การประชาสัมพันธ์
6. การจัดการทรัพยากร
6.1  การคัดแยกวัสดุเหลือใช้
6.2  การทำลายและการนำกลับมาใช้ใหม่
7. การจัดการความเสี่ยง
	1.  ศึกษาข้อมูลการตลาด  วิเคราะห์ความต้องการของตลาด
-  ศูนย์  0 T0P

     -  ศูนย์ฝึกอาชีพในชุมชน
2.  ประชาสัมพันธ์
- แผ่นพับโฆษณา
- เว็บไซด์อำเภอ
3.  ทำบัญชี
-  การคิดราคาต้นทุนกำไร
-  การทำบัญชีรายรับ – รายจ่าย
4.  วิทยากรอธิบายการควบคุมและจัดการ ความเสี่ยงในอาชีพการออกแบบบรรจุภัณฑ์
	5
	5

	4. โครงการประกอบอาชีพ
	1. บอกความสำคัญของโครงการอาชีพการบรรจุภัณฑ์สินค้าได้
2. บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพการบรรจุภัณฑ์สินค้าได้

3. บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพการบรรจุภัณฑ์สินค้าได้การบรรจุภัณฑ์สินค้าได้

4. อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพการบรรจุภัณฑ์สินค้าได้

5. อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพการบรรจุภัณฑ์สินค้าได้

6.  เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้
7. ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพการบรรจุภัณฑ์สินค้าได้
	1. ความสำคัญของโครงการอาชีพการบรรจุภัณฑ์สินค้า
2. ประโยชน์ของโครงการอาชีพการการบรรจุภัณฑ์สินค้า
3. องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพการบรรจุภัณฑ์สินค้า
4. การเขียนโครงการอาชีพ การบรรจุภัณฑ์สินค้า
5.  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพการบรรจุภัณฑ์สินค้า
	1. จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพการบรรจุภัณฑ์สินค้าและประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
2. จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่องตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง
3. จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพการบรรจุภัณฑ์สินค้า
4. กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพการบรรจุภัณฑ์สินค้า
5. จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
6. กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	      6
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หลักสูตร การสร้างโอ่งก๊าชชีวภาพ
จำนวน  142  ชั่ วโมง 

กลุ่มอาชีพความคิดสร้างสรรค์
ความเป็นมา


ปัจจุบันทั่วโลกมีการเจริญเติบโตทั้งทางด้านเศรษฐกิจและมีการเพิ่มขึ้นของประชากร  ส่งผลให้มีความต้องการใช้พลังงานเพิ่มมากขึ้น  ก่อให้เกิดปัญหาการขาดแคลนพลังงานและเกิด ปัญหามลพิษจากการใช้พลังงาน  ซึ่งมีผลกระทบต่อดิน  น้ำ  และอากาศ  ทั้งนี้ของเสียส่วนหนึ่งที่นับวันจะมีปริมาณเพิ่มขึ้น  คือ  ของเสียจากชุมชน การทำฟาร์มปศุสัตว์  การทำการเกษตร  และจากภาคอุตสาหกรรมอาหาร  ซึ่งของเสียเหล่านี้ส่วนใหญ่เป็นอินทรีย์วัตถุ  ในสภาวะไร้อากาศในสภาวะธรรมชาติจุลินทรีย์สามารถย่อยสลายอินทรีย์วัตถุเหล่านี้ได้  และเกิดเป็นก๊าซชีวภาพที่ประกอบด้วยก๊าซคาร์บอนไดออกไซด์และก๊าซมีเทน  การย่อยสลายตามธรรมชาติในภาวะเปิดนี้  ก๊าซชีวภาพที่เป็นก๊าซมีเทนถูกปลดปล่อยสู่ชั้นบรรยากาศ  ส่งผลให้เกิดภาวะเรือนกระจกทำให้โลกมีอุณหภูมิสูงขึ้น แต่ถ้ามีการกักเก็บก๊าซมีเทนด้วยการใช้ระบบการผลิตแบบปิด ไว้เพื่อนำกลับมาใช้ เป็นเชื้อเพลิงในรูปแบบของก๊าซชีวภาพ  ซึ่งจัดเป็นพลังงานทดแทนก็จะช่วยลดปัญหาภาวะเรือนกระจก  และตอบสนองความต้องการพลังงานของมนุษย์ได้อีกด้วย  โดยเฉพาะในทุกวันนี้โลกกำลังเผชิญวิกฤติปัญหาสิ่งแวดล้อมและวิกฤติพลังงาน ก๊าซชีวภาพจึงมีความสำคัญมากขึ้น  เพราะเป็นการช่วยแก้ปัญหาดังกล่าว 


ก๊าซชีวภาพจากมูลสัตว์ จัดว่าเป็นทางเลือกใหม่ของของพลังงานเชื้อเพลิงที่ได้จากการแปรรูปมูลสัตว์ซึ่งมีความสำคัญเพิ่มมากขึ้นเรื่อยๆ  เนื่องจากน้ำมันเชื้อเพลิงมีปริมาณลดลงทุกวัน ในขณะที่พลังงานทดแทนอื่นๆ  บางชนิดยังอยู่ในขั้นทดลองหรือบางชนิดก็มีกระบวนการผลิตที่ยุ่งยากซับซ้อน  แต่ก๊าซชีวภาพจากมูลสัตว์พิสูจน์ได้แล้วว่าสามารถผลิตได้จริงในระดับไร่นา  โดยที่เกษตรกรนำมูลสัตว์มาเติมในถังหมักแล้วผสมน้ำ  จากนั้นทำการเติมมูลสัตว์เป็นประจำก็จะได้ก๊าซชีวภาพที่สามารถนำมาใช้เป็นเชื้อเพลิงหุงต้มในครัวเรือนได้ ในขณะที่กากมูลสัตว์ที่เป็นส่วนที่เหลือจากกระบวนการผลิตนั้น  เกษตรกรสามารถนำมาใช้นำมาใช้เป็นปุ๋ยอินทรีย์สำหรับปรับปรุงดินเพื่อเพิ่มผลผลิต  และลดต้นทุนการผลิตของการเกษตร  ด้วยการเล็ง เห็นความสำคัญของการใช้ก๊าซชีวภาพจากมูลสัตว์ จึงจัดทำหลักสูตรการสร้างโอ่งก๊าซชีวภาพ  สำหรับประชาชนและ ผู้สนใจ
หลักการของหลักสูตร

1. เป็นหลักสูตรการประกอบอาชีพที่ส่งเสริมและอนุรักษ์ทรัพยากรธรรมชาติและสิ่งแวดล้อม

2. เป็นหลักสูตรการประกอบอาชีพที่เปิดโอกาสให้ผู้รู้ในท้องถิ่นมีส่วนร่วมในการใช้ทรัพยากรธรรมชาติที่มีอยู่ในชุมชนให้เกิดประโยชน์สูงสุด
3. เป็นหลักสูตรที่ยืดหยุ่นทั้งเนื้อหา ระยะเวลาเรียน การจัดกระบวนการเรียนรู้ โดยบูรณาการเนื้อหาให้สอดคล้องกับการดำเนินชีวิต ความแตกต่างของแต่ละบุคคล
4. เป็นหลักสูตรการประกอบอาชีพที่สามารถเทียบโอนเข้าสู่หลักสูตรสถานศึกษาของศูนย์การศึกษานอกระบบและการศึกษาตามอัธยาศัย ในหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาจัดทำขึ้นได้ 

จุดหมาย  

1.   เพื่อให้มีความรู้ความเข้าใจและเกิดทักษะในการสร้างโอ่งก๊าซชีวภาพ

2.   เพื่อให้ผู้ประกอบอาชีพการเลี้ยงสัตว์ได้ใช้มูลสัตว์ที่เหลือจากการสร้างโอ่งก๊าซชีวภาพนำไปใช้  ประโยชน์ในการปรับปรุงดินเพื่อเพิ่มผลผลิตให้กับพืชผล และผักได้              


3.   เพื่อให้สามารถแสวงหาความรู้เพื่อพัฒนากระบวนการผลิตก๊าซชีวภาพใช้ในครัวเรือน

4.   มีความรู้ความเข้าใจ และฝึกทักษะการประกอบอาชีพได้อย่างมีประสิทธิภาพ

5.   เป็นการตัดสินใจประกอบอาชีพให้สอดคล้องกับศักยภาพตนเอง ชุมชน สังคมและสิ่งแวดล้อม

6.   มีคุณธรรม จริยธรรม  และมีจิตสำนึกความรับผิดชอบต่อตนเอง  ผู้อื่น และสังคม

กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน

1.   ผู้ที่ไม่มีอาชีพ
2.  ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
3.   ผู้ที่ต้องการเปลี่ยนอาชีพ
ระยะเวลาการเรียนรู้ของหลักสูตร   จำนวน  142  ชั่วโมง


ภาคทฤษฎี      จำนวน    33 ชั่วโมง

ภาคปฎิบัติ       จำนวน  109 ชั่วโมง

โครงสร้างหลักสูตร
1. ช่องทางการประกอบอาชีพ



จำนวน 30 ชั่วโมง
1.1 ความหมายและความสำคัญก๊าซชีวภาพ   
จำนวน 5  ชั่วโมง          

1.2 ขั้นตอนการเกิดก๊าซชีวภาพ

 
จำนวน 5  ชั่วโมง

1.3 การผลิตก๊าซชีวภาพ                                 
จำนวน 10 ชั่วโมง

1.4 การนำก๊าซชีวภาพไปใช้                           
จำนวน  5  ชั่วโมง

1.5 ปัจจัยที่มีผลต่อการผลิตก๊าซชีวภาพ          
จำนวน  5  ชั่วโมง

 2.  ทักษะการประกอบอาชีพ



จำนวน 70 ชั่วโมง

2.1  ขุดหลุมฝังโอ่ง                                    
จำนวน 10 ชั่วโมง


2.2  ฝังโอ่ง                                               
จำนวน   5 ชั่วโมง


2.3  เจาะรู                                                 
จำนวน  5  ชั่วโมง



2.4  ก่ออิฐบล็อก (บ่อระบายกาก2.มูล)      
 
จำนวน 15  ชั่วโมง


2.5  เจาะรู วางท่อ บ่อเติมมูล                   

จำนวน 15  ชั่วโมง
2.6  บ่อมูลล้น                                           
จำนวน 10  ชั่วโมง

2.7  ปิดฝาต่อท่อนำก๊าซ                          
จำนวน 10  ชั่วโมง
3. การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ

จำนวน  30 ชั่วโมง
3.1 การจัดหาวัสดุอุปกรณ์ที่มีอยู่ในท้องถิ่น          
จำนวน  5   ชั่วโมง

3.2 ลดต้นทุนในการผลิตก๊าชชีวภาพ                    
จำนวน  5   ชั่วโมง

3.3 กระบวนการสร้างโอ่งก๊าชชีวภาพ                  
จำนวน  5  ชั่วโมง
3.4 การนำผลผลิตก๊าชชีวภาพไปใช้ประโยชน์     
จำนวน   5  ชั่วโมง
3.5 การพัฒนาผลผลิตและการแปรรูป                  
จำนวน   5  ชั่วโมง

3.6 การดูแลรักษา                                            จำนวน  5  ชั่วโมง
4.  โครงการประกอบอาชีพ



จำนวน  12  ชั่วโมง


4.1  ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพ

จำนวน  0.5  ชั่วโมง

4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพ

จำนวน  0.5  ชั่วโมง

4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ         
จำนวน  1 ชั่วโมง

4.4  การเขียนโครงการ



จำนวน  7 ชั่วโมง

4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการ  จำนวน  3  ชั่วโมง

การจัดกระบวนการเรียน
              1.  ช่องการประกอบอาชีพ

         1.1  วิทยากรให้ความรู้พื้นฐานเกี่ยวกับการสร้างโอ่งชีวภาพ
         1.2  วิทยากรและผู้เรียนสนทนาแลกเปลี่ยนเรียนรู้ร่วมกัน
         1.3  ผู้เรียนศึกษาข้อมูลเพิ่มเติมจากเอกสาร สื่ออินเตอร์เน็ต สถานประกอบการ สื่อของจริง 

 2. การฝึกทักษะอาชีพ
         2.1  วิทยากรให้ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการสร้างโอ่งก๊าชชีวภาพ
  -  การเลือกสถานที่ในการก่อสร้าง

  -  เตรียมวัสดุอุปกรณ์ในการประกอบ
  -  เตรียมวัสดุอุปกรณ์ในการหมัก

  
         2.2  วิทยากรให้ความรู้ขั้นตอนการสร้างโอ่งก๊าชชีวภาพ
-  การขุดหลุม


-  การฝังโอ่ง


-  การเจาะรู  



-  การก่ออิฐบล็อก (บ่อระบายกากมูล)


-  การเจาะรู วางท่อ บ่อเติมมูล 
-  การบ่อมูลล้น 
-  การปิดฝาต่อท่อนำก๊าซ
                   2.3  วิทยากรให้ความรู้ขั้นตอนการดูแลรักษาโอ่งก๊าชชีวภาพ

 สื่อการเรียนรู้
1. ใบความรู้เนื้อหาการสร้างโอ่งก๊าซชีวภาพ 
2. สื่อสิ่งพิมพ์  สื่ออิเล็กทรอนิกส์  สื่อบุคคล 
3. แหล่งเรียนรู้  109/10  หมู่ที่ 7  ต.บ้านพระ อ.เมืองปราจีนบุรี จ.ปราจีนบุรี
การวัดและประเมินผล
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร

2.   การประเมินผลงานระหว่างเรียนจาการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ และจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60
3. มีผลงานที่มีคุณภาพ
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551   ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรการสร้างโอ่งก๊าชชีวภาพ

	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1.  ช่องทางการประกอบอาชีพ 

 
	1.1 สามารถบอกความหมายและความสำคัญก๊าซชีวภาพ
1.2 สามารถบอกขั้นตอนการเกิดก๊าซชีวภาพ
1.3 สามารถบอกขั้นตอนการผลิตก๊าซชีวภาพ
1.4 สามารถบอกขั้นตอนการนำก๊าซชีวภาพไปใช้
1.5 สามารถบอกปัจจัยที่มีผลต่อการผลิตก๊าซชีวภาพ
	1.1 ความสำคัญของการสร้างโอ่งก๊าชชีวภาพ
1.2 การจัดหาทรัพยากรที่มีอยู่ในชุมชนมาใช้ในการผลิต
1.3 ความเป็นไปได้ในการลงทุนและการตัดสินใจในการเลือกอาชีพ
1.4 กระบวนการสร้างโอ่งก๊าชชีวภาพ                       1.5 ปัจจัยที่มีผลต่อการผลิตก๊าซชีวภาพ          
	1.1  วิทยากรให้ความรู้พื้นฐานเกี่ยวกับการสร้างโอ่งชีวภาพ

1.2  วิทยากรและผู้เรียนสนทนาแลกเปลี่ยนเรียนรู้ร่วมกัน
1.3  ผู้เรียนศึกษาข้อมูลเพิ่มเติมจากเอกสาร สื่ออินเตอร์เน็ต สถานประกอบการ สื่อของจริง 
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5

5
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5
	-
-
-
10

-

	2.  ทักษะการประกอบอาชีพ 

 
	2.1.  ผู้เรียนอธิบายความรู้พื้นฐานการสร้างโอ่งก๊าซชีวภาพได้   
2.2. อธิบายขั้นตอนการสร้างโอ่งก๊าชชีวภาพได้  
2.3 สามารถบอกขั้นตอนการดูแลรักษาโอ่งก๊าชชีวภาพได้     
 
	2.1 ความรู้พื้นฐานด้านการสร้างโอ่ง

2.1.1 การเลือกพื้นที่สร้างโอ่ง
2.1.2 เลือกวัสดุอุปกรณ์ในการสร้างโอ่งก๊าชชีวภาพ

2.2  ขั้นตอนการสร้างโอ่งก๊าชชีวภาพ      
2.3  ขั้นตอนการดูแลรักษา    

  
	2.1  วิทยากรให้ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการสร้างโอ่งก๊าชชีวภาพ
-  การเลือกสถานที่ในการก่อสร้าง
-  เตรียมวัสดุอุปกรณ์ในการทำ
-  เตรียมวัสดุอุปกรณ์ในการหมัก
2.2  วิทยากรให้ความรู้ขั้นตอนการสร้างโอ่งก๊าชชีวภาพ
-  ขั้นตอน การขุดหลุม


-  ขั้นตอนการฝังโอ่ง


-  ขั้นตอนการเจาะรู  



 -  การก่ออิฐบล็อก (บ่อระบายกากมูล)
 -  การเจาะรู วางท่อ บ่อเติมมูล 
 -  วิธีกาสร้างบ่อมูลล้น 
 -  การปิดฝาต่อท่อนำก๊าซ
2.3  วิทยากรให้ความรู้เกี่ยวกับการดูแล รักษา
-  การเติมมูลสัตว์
-  การป้องกันการแตกร้าวของโอ่ง
-  การนำไปใช้ให้เกิดประโยชน์สูงสุด  
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	3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ
	3.1 สามารถจัดหาวัสดุอุปกรณ์ที่มีอยู่ในท้องถิ่นมาประกอบการสร้างโอ่งได้

3.2 สามารถลดต้นทุนในการผลิตก๊าชชีวภาพ

3.3 กระบวนการสร้างโอ่งก๊าชชีวภาพ
3.4 การนำผลผลิตก๊าชชีวภาพไปใช้ประโยชน์
3.5 การพัฒนาผลผลิตและ               การแปรรูป

3.6 การดูแลรักษา
	3.1 วิธีการสร้างโอ่งก๊าชชีวภาพ
3.2 ต้นทุนการผลิต

3.3 ประโยชน์ของการสร้างโอ่งก๊าช
3.4 แก้ไขปัญหาในขณะการสร้างโอ่
3.5 การพัฒนานำผลผลิตก๊าชชีวภาพ
3.6 คุณธรรม จริยธรรมการประกอบอาชีพ
	3.1 ให้ความรู้ในการเกี่ยวกับการสร้างโอ่ง

3.1.1 แนะนำเทคนิควิธีการออกแบบการสร้าง
 3.1.2 วิทยากรให้ศึกษาแหล่งวัสดุ         อุปกรณ์เพื่อเป็นการลดต้นทุนในการสร้างโอ่ง
3.2  จัดให้ผู้เรียนศึกษาแนวทางในการประกอบอาชีพการสร้างโอ่งก๊าชชีวภาพ   
3.3 จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติลงมือการสร้างโอ่งก๊าช
3.4 ให้ผู้เรียนสามารถรู้จักคุณธรรม จริยธรรมใช้ให้เกิดประโยชน์ต่อสังคม และชุมชน
	2

-
-
-
-

-
	-
3

3

3

3

3



	4. โครงการประกอบอาชีพ
	4.1 บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้
4.2 บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้

4.3 บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.4 อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.5 อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.6 สามารถ เขียนโครงการประกอบอาชีพได้
4.7 ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้
	4.1  ความสำคัญของโครงการอาชีพ
4.2  ประโยชน์ของโครงการอาชีพการ
4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

4.4  การเขียนโครงการอาชีพ

4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ 
	4.1  จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
4.2  จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง 
4.3  จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ     
4.4  กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
4.5  จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
4.6  กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	0.5
0.5
1
1
-


	-
-
-
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หลักสูตรการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูป
จำนวน  164  ชั่วโมง
กลุ่มวิชาอาชีพความคิดสร้างสรรค์
ความเป็นมา

เสื้อผ้าเครื่องแต่งกายเป็นหนึ่งในปัจจัยสี่ที่มนุษย์ทุกคนต้องแสวงหามาเพื่อห่อหุ้มร่างกาย ในขณะเดียวกันก็ต้องการความสวยงาม ช่วยสร้างบุคลิกภาพให้กับผู้สวมใส่ เสื้อผ้าเครื่องแต่งกายจึงมีบทบาทในชีวิตประจำวันของคนเรา ซึ่งเสื้อผ้าเครื่องแต่งกายที่ผู้บริโภคจัดหามาตกแต่งให้กับตัวเอง มีแหล่งที่มา 2 แห่ง คือ เสื้อผ้าสั่งตัด กับเสื้อผ้าสำเร็จรูป เสื้อผ้าสั่งตัดจะได้รูปทรงดี แบบ สี ขนาดพอเหมาะกับผู้สวมใส่ แต่ราคาค่อนข้างแพงและต้องใช้เวลาสั่งตัด ปัจจุบันผู้บริโภคจึงหันมานิยมใช้เสื้อผ้าสำเร็จรูปมากกว่าเสื้อผ้าสั่งตัด เพราะสะดวก รวดเร็ว ราคาไม่แพงมากนัก มีให้เลือกหลายระดับ ตามความพอใจของผู้บริโภค จึงเป็นปัจจัยสำคัญที่ทำให้เกิดการประกอบอาชีพออกแบบและตัดเย็บเสื้อผ้าสำเร็จรูปขึ้น
นอกจากความสำคัญดังกล่าวข้างต้น จากสถานการณ์ด้านเศรษฐกิจของโลกยุคปัจจุบันที่มีการแข่งขันกันค่อนข้างสูง  การพัฒนาหลักสูตรโดยเน้นการบูรณาการและการสร้างสรรค์ผลิตภัณฑ์ชุมชนเพื่อเพิ่มมูลค่าและพัฒนาคุณภาพผลิตภัณฑ์  จึงเป็นอีกทางเลือกหนึ่งที่จะส่งเสริมสนับสนุนกลุ่มอาชีพต่าง ๆ ในชุมชนได้  ดังนั้นหลักสูตรการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูปนี้  จึงน่าจะเป็นหลักสูตรที่สามารถตอบสนองความต้องการพัฒนาอาชีพของกลุ่มอาชีพตัดเย็บเสื้อผ้า  กลุ่มอาชีพสิ่งทอทุกประเภท หรือผู้ที่ต้องการประกอบอาชีพด้านการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูป ได้ความรู้ไปใช้ประโยชน์เพื่อสร้างงาน สร้างอาชีพ  สร้างรายได้และการมีงานทำต่อไปได้
หลักการของหลักสูตร
1. เป็นหลักสูตรเพื่อช่วยส่งเสริมอาชีพและพัฒนาอาชีพที่สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง
2. เป็นหลักสูตรที่ส่งเสริมให้ผู้เรียนเรียนรู้จากการลงมือปฏิบัติจริง
3. เป็นหลักสูตรที่มีโครงสร้างยืดหยุ่นทั้งด้านเนื้อหาสาระ เวลา และการจัดการเรียนรู้
4. เป็นหลักสูตรที่สามารถนำความรู้และประสบการณ์ที่ได้รับไปประยุกต์ใช้ในการประกอบอาชีพ
5. เป็นหลักสูตรที่ส่งเสริมให้มีการเทียบโอนความรู้และประสบการณ์เข้าสู่การศึกษาขั้นพื้นฐาน
จุดหมาย

หลักสูตรนี้ให้ความรู้และประสบการณ์เพื่อให้ผู้จบหลักสูตรมีคุณลักษณะ ดังนี้
1. สามารถตัดสินใจเลือกประกอบอาชีพได้สอดคล้องกับศักยภาพตนเอง ชุมชน สังคม และสิ่งแวดล้อม
2. มีความรู้ ความเข้าใจ และทักษะการประกอบอาชีพการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูป
3. มีความรู้ ความเข้าใจ และทักษะการบริหารจัดการในอาชีพการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูปได้อย่างมีประสิทธิภาพ
4. มีคุณธรรม จริยธรรม และจิตสำนึกความรับผิดชอบต่อตนเอง ผู้อื่น และสังคม
5. สามารถจัดทำโครงการประกอบอาชีพและนำสู่การปฏิบัติจริงได้
กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมาย คือ ประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน
1. ผู้ที่ไม่มีอาชีพ
2. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
ระยะเวลา
จำนวน  164  ชั่วโมง
โครงสร้างหลักสูตร  (ทฤษฎี  40  ชั่วโมง  และปฏิบัติ  124  ชั่วโมง)

1. ช่องทางการประกอบอาชีพ




จำนวน  12  ชั่วโมง
1.1. การวิเคราะห์ศักยภาพของข้อมูลตนเอง ชุมชน สังคม สิ่งแวดล้อม และขอบข่ายในงานอาชีพการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูป
1.2. ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูป
1.3. ทิศทางการประกอบอาชีพการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูป
2. ทักษะการประกอบอาชีพ




จำนวน  120  ชั่วโมง
2.1 หลักการพื้นฐานในการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูป

จำนวน  15  ชั่วโมง

2.1.1 วัสดุอุปกรณ์ที่จำเป็นต้องใช้ในงานออกแบบและตัดเย็บเสื้อผ้าสำเร็จรูป

2.1.2 ความรู้พื้นฐานเกี่ยวกับเส้น

2.1.3 หลักการนำเส้นมาใช้ในการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูป

2.1.4 การฝึกทักษะการเขียนลายเส้น

2.1.5 ความรู้พื้นฐานเกี่ยวกับสี

2.1.6 หลักการนำสีมาใช้ในการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูป

2.1.7 การฝึกทักษะการระบายสี

2.1.8 หลักการเลือกผ้าเพื่อใช้ในการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูป
2.2 หลักการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูป



จำนวน  18  ชั่วโมง

2.2.1 หลักการออกแบบคอเสื้อ

2.2.2 หลักการออกแบบปกเสื้อ

2.2.3 หลักการออกแบบแขนเสื้อ

2.2.4 หลักการออกแบบข้อมือเสื้อ

2.2.5 หลักการออกแบบสาบเสื้อ

2.2.6 หลักการออกแบบส่วนประกอบต่าง ๆ เพื่อการตกแต่งตัวเสื้อ
2.3 วิธีการสร้างแนวคิดในงานออกแบบและกระบวนการกำหนดแนวคิดรูปแบบสินค้า (PRODUCT CONCEPT)



จำนวน  6  ชั่วโมง
2.4 การกำหนดขนาดเสื้อผ้ามาตรฐาน (STANDARD SIZE SET) การลดและขยายแบบตัดเสื้อผ้าสำเร็จรูป





จำนวน  6  ชั่วโมง
2.5 หลักการสร้างแบบและแยกแบบตัดเสื้อผ้าสำเร็จรูป
จำนวน  30  ชั่วโมง
2.6 กระบวนการวางแบบตัดและตัดเย็บเสื้อผ้าสำเร็จรูป
จำนวน  45  ชั่วโมง

2.6.1 เสื้อคอโปโล (15 ชั่วโมง)

2.6.2 เสื้อแจ็กเกต (15 ชั่วโมง)

2.6.3 เสื้อแบบสมัยนิยม (15 ชั่วโมง)
3. การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ


จำนวน  20  ชั่วโมง
3.1. 
การบริหารจัดการการผลิต

3.1.1 การสำรวจแหล่งเงินทุน และแหล่งวัตถุดิบในท้องถิ่น
3.1.2 การกำหนดมาตรฐานชิ้นงาน และการควบคุมคุณภาพผลผลิต
3.1.3 คุณธรรมในการประกอบอาชีพ

3.2. การบริหารจัดการการตลาด

3.2.1 หลักการจัดการการตลาด

3.2.2 ระบบการตลาดและพฤติกรรมผู้บริโภค

3.2.3 ข้อมูลทางการตลาด (วิธีการหาข้อมูล การเก็บรวบรวมข้อมูล และการนำข้อมูลไปใช้)
3.2.4 การวิเคราะห์ความต้องการของตลาดในชุมชน และประเทศ

3.2.5 การทำบัญชีรายรับ – รายจ่าย 

3.2.6 การคำนวณต้นทุนกำไรในการผลิต และการกำหนดราคาขาย

3.2.7 การส่งเสริมการขาย และช่องทางการจัดจำหน่าย
4. โครงการประกอบอาชีพ




จำนวน  12  ชั่วโมง
4.1. ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพ
4.2. ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพ
4.3. องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ
4.4. การเขียนโครงการ
4.5. การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการ

การจัดกระบวนการเรียนรู้
1. ศึกษาดูงาน
2. บรรยาย
3. สาธิต
4. ฝึกปฏิบัติ
5. แลกเปลี่ยนเรียนรู้
หมายเหตุ
ก่อนการจัดกระบวนการเรียนรู้ในเนื้อหาเรื่องวิธีการสร้างแนวคิดในงานออกแบบและกระบวนการกำหนดแนวคิดรูปแบบสินค้า (PRODUCT CONCEPT) การกำหนดขนาดเสื้อผ้ามาตรฐาน (STANDARD SIZE SET) การลดและขยายแบบตัดเสื้อผ้าสำเร็จรูป หลักการสร้างแบบและแยกแบบตัดเสื้อผ้าสำเร็จรูป และกระบวนการตัดเย็บเสื้อผ้าสำเร็จรูป ผู้เรียนจะต้องผ่านการจัดกระบวนการเรียนรู้ในเนื้อหาเรื่องการบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ เพื่อนำความรู้และข้อมูลทางการตลาดมาเป็นพื้นฐานในการเรียนรู้เรื่องดังกล่าว

สื่อการเรียนรู้
1. สื่อสิ่งพิมพ์ ได้แก่ นิตยสารแฟชั่น หนังสือเกี่ยวกับการออกแบบเสื้อผ้า ฯลฯ
2. สื่ออิเล็กทรอนิกส์ ได้แก่ เว็บไซด์เกี่ยวกับการออกแบบเสื้อผ้า การขายเสื้อผ้าสำเร็จรูปออนไลน์
3. สื่อบุคคล ได้แก่ ผู้รู้ ภูมิปัญญา
4. แหล่งเรียนรู้ ได้แก่ สถานประกอบการ ห้างสรรพสินค้า ร้านขายเสื้อผ้าสำเร็จรูป ฯลฯ
5. วัสดุ อุปกรณ์ที่เกี่ยวกับการฝึกทักษะการออกแบบเสื้อสำเร็จรูป
การวัดและประเมินผล
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีจากการทำแบบทดสอบ
2. การประเมินทักษะการปฏิบัติจากผลงานระหว่างเรียน ได้ผลงานที่มีคุณภาพ
3. การประเมินผลจากโครงการประกอบอาชีพ
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียน ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการเรียนตลอดหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60

3. มีผลงานที่มีคุณภาพ
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตรการศึกษา ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน
ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 ในสาระการประกอบอาชีพ วิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูป
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1. ช่องทางการประกอบอาชีพ
	1.1 สามารถวิเคราะห์ศักยภาพของข้อมูลตนเอง ชุมชน สังคม สิ่งแวดล้อม และขอบข่ายในงานอาชีพได้
1.2 วิเคราะห์ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพ  
1.3 ทิศทางการประกอบอาชีพการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูป  โดยใช้กระบวนการคิดเป็นและมีความเป็นไปได้ตามศักยภาพ 5 ด้าน ได้แก่ ศักยภาพของทรัพยากรธรรมชาติในแต่ละพื้นที่ ศักยภาพของพื้นที่ตามลักษณะภูมิอากาศ ศักยภาพของภูมิประเทศ ศักยภาพของศิลปะ วัฒนธรรม ประเพณีและวิถีชีวิตของแต่ละพื้นที่ และทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่
	1.1 การวิเคราะห์ศักยภาพของข้อมูลตนเอง ชุมชน สังคม สิ่งแวดล้อม และขอบข่ายในงานอาชีพการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูป
1.2 ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพ
1.3 ทิศทางการประกอบอาชีพการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูป

	1.1 ศึกษาดูงานในสถานประกอบการ แหล่งเรียนรู้ต่าง ๆ ที่เกี่ยวกับการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูป การผลิตเสื้อผ้าสำเร็จรูป โดยศึกษาในประเด็นต่อไปนี้
1) ต้นทุน/รายได้
2) การจัดการการตลาด
3) ความต้องการของตลาด/ผู้บริโภค
4) คู่แข่งทางการค้า
5) แหล่งวัตถุดิบ
6) ช่องทางการจัดจำหน่าย
7) คุณสมบัติของนักออกแบบเสื้อผ้า
1.2 ให้ผู้เรียนศึกษาข้อมูลจากเอกสาร สื่ออิเล็กทรอนิกส์ ผู้รู้ ภูมิปัญญาในชุมชน และประเทศ
1.3 นำข้อมูลที่ได้มาแลกเปลี่ยนเรียนรู้ และวิเคราะห์ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพที่เกี่ยวกับการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูป ที่สอดคล้องกับศักยภาพ 5 ด้าน ได้แก่ ศักยภาพของทรัพยากรธรรมชาติในแต่ละพื้นที่ ศักยภาพของพื้นที่ตามลักษณะภูมิอากาศ ศักยภาพของภูมิประเทศ ศักยภาพของศิลปะ วัฒนธรรม ประเพณีและวิถีชีวิตของแต่ละพื้นที่ และทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่ ตัดสินใจเลือกประกอบอาชีพที่เกี่ยวกับการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูป
1.4 ผู้เรียนและวิทยากรร่วมกันสรุปองค์ความรู้
	3

-


	3

6



	2. ทักษะการประกอบอาชีพ
	2.1 เลือกวัสดุอุปกรณ์ที่จำเป็นต้องใช้ในงานออกแบบและตัดเย็บเสื้อผ้าสำเร็จรูปได้
2.2 อธิบายหลักการนำเส้นมาใช้ในการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูปได้
2.3 สามารถเขียนลายเส้นได้ถูกต้องตามหลักการ
2.4 อธิบายหลักการนำสีมาใช้ในการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูปได้
2.5 สามารถระบายสีได้ถูกต้องตามหลักการ
2.6 เลือกสีมาใช้ในการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูปได้อย่างเหมาะสม
2.7 อธิบายหลักการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูปได้
2.8 สามารถออกแบบคอเสื้อ 
ปกเสื้อ แขนเสื้อ ข้อมือเสื้อ สาบเสื้อ และส่วนประกอบต่าง ๆ เพื่อการตกแต่งตัวเสื้อได้
2.9 สามารถสร้างแนวคิดในงานออกแบบและกำหนดแนวคิดรูปแบบสินค้า (PRODUCT CONCEPT) ได้
2.10 สามารถกำหนดขนาดเสื้อผ้ามาตรฐาน (STANDARD SIZE SET) ได้
2.11 บอกวิธีการลดและขยายแบบตัดเสื้อผ้าสำเร็จรูปได้
2.12 สามารถสร้างแบบและแยกแบบตัดเสื้อผ้าสำเร็จรูปได้
2.13 สามารถวางแบบตัดและตัดเย็บเสื้อผ้าสำเร็จรูปประเภทเสื้อคอโปโล เสื้อแจ็กเกต และเสื้อแบบสมัยนิยมได้อย่างมีคุณภาพตามมาตรฐานชิ้นงาน
	2.1 หลักการพื้นฐานในการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูป
1) วัสดุอุปกรณ์ที่จำเป็นต้องใช้ในงานออกแบบและตัดเย็บเสื้อผ้าสำเร็จรูป
2) ความรู้พื้นฐานเกี่ยวกับเส้น
3) หลักการนำเส้นมาใช้ในการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูป
4) การฝึกทักษะการเขียนลายเส้น
5) ความรู้พื้นฐานเกี่ยวกับสี
6) หลักการนำสีมาใช้ในการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูป
7) การฝึกทักษะการระบายสี
8) หลักการเลือกผ้าเพื่อใช้ในการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูป
2.2 หลักการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูป
1) หลักการออกแบบคอเสื้อ
2) หลักการออกแบบปกเสื้อ
3) หลักการออกแบบแขนเสื้อ
4) หลักการออกแบบข้อมือเสื้อ
5) หลักการออกแบบสาบเสื้อ
6) หลักการออกแบบส่วนประกอบต่าง ๆ เพื่อการตกแต่งตัวเสื้อ
2.3 วิธีการสร้างแนวคิดในงานออกแบบและกระบวนการกำหนดแนวคิดรูปแบบสินค้า (PRODUCT CONCEPT)
2.4 การกำหนดขนาดเสื้อผ้ามาตรฐาน (STANDARD SIZE SET) การลดและขยายแบบตัดเสื้อผ้าสำเร็จรูป
2.5 หลักการสร้างแบบและแยกแบบตัดเสื้อผ้าสำเร็จรูป
2.6 กระบวนการวางแบบตัดและตัดเย็บเสื้อผ้าสำเร็จรูป
1) เสื้อคอโปโล
2) เสื้อแจ็กเกต
3) เสื้อแบบสมัยนิยม
	2.1 หลักการพื้นฐานในการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูป
1) วิทยากรอธิบายให้ความรู้เกี่ยวกับวัสดุ อุปกรณ์ที่ใช้ในงานออกแบบและตัดเย็บเสื้อผ้าสำเร็จรูป โดยการนำวัสดุอุปกรณ์มาสาธิตและบอกวิธีการใช้งาน
2) วิทยากรอธิบายถึงเส้นพื้นฐานที่ใช้ในการออกแบบ พร้อมวาดรูปสาธิตบนกระดาน และให้ผู้เรียนฝึกวาดเส้นลงในกระดาษ A4

3) วิทยากรอธิบายเส้นที่ใช้ในการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูป โดยวาดรูปสาธิตเส้นรอบนอกและเส้นด้านในเป็นรูปแบบเสื้อทรงต่าง ๆ บนกระดาน พร้อมให้ผู้เรียนฝึกวาดลงในกระดาษ A4

4) วิทยากรอธิบายและสาธิตวิธีการฝึกทักษะในการเขียนลายเส้นด้วยดินสอ ปลายพู่กัน และการฝึกขีดเขี่ยปากกาในลักษณะต่าง ๆ เพื่อสร้างลักษณะผิวที่แตกต่างกัน
5) วิทยากรอธิบายเกี่ยวกับพื้นฐานและประเภทของสีตามวงจรสี พร้อมให้ผู้เรียนได้ดูภาพการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูปที่มีน้ำหนักของสีแตกต่างกัน สีที่มีความเข้มข้นใกล้เคียงกัน และสีที่มีวรรณะของสีแตกต่างกัน
6) วิทยากรอธิบายหลักการของการนำสีมาใช้ร่วมกันในการออกแบบ โดยการใช้สีคู่ประกบ การใช้สีข้างเคียง การใช้สีสามสี การใช้สีเอกรงค์ และการใช้สีลวงตาวิธีต่าง ๆ เพื่ออำพรางรูปร่าง พร้อมทั้งให้ผู้เรียนได้ดูภาพประกอบ
7) วิทยากรอธิบายขั้นตอนการฝึกทักษะในการระบายสี โดยให้ผู้เรียนร่างภาพนางแบบด้วยดินสอ แล้วฝึกทักษะในการระบายสีตามขั้นตอนต่าง ๆ พร้อมทั้งให้ผู้เรียนดูภาพประกอบ
8) วิทยากรอธิบายหลักการเลือกผ้าในการออกแบบ โดยยึดหลักการพิจารณาตามความเหมาะสมของโอกาสที่ใช้ พิจารณาลายผ้าและพื้นผิวของผ้า พร้อมให้ผู้เรียนดูภาพประกอบ

2.2 หลักการออกแบบเสื้อผ้าสำเร็จรูป
1) วิทยากรอธิบายหลักการออกแบบคอเสื้อแบบต่าง ๆ พร้อมสาธิตการวาดคอเสื้อแบบต่าง ๆ และให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการออกแบบคอเสื้อรูปทรง ต่าง ๆ
2) วิทยากรอธิบายหลักการออกแบบปกเสื้อแบบต่าง ๆ พร้อมสาธิตการวาดปกเสื้อแบบต่าง ๆ และให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการออกแบบปกเสื้อรูปทรงต่าง ๆ
3) วิทยากรอธิบายหลักการออกแบบแขนเสื้อแบบต่าง ๆ พร้อมสาธิตการวาดแขนเสื้อแบบต่าง ๆ และให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการออกแบบแขนเสื้อรูปทรงต่าง ๆ
4) วิทยากรอธิบายหลักการออกแบบข้อมือเสื้อแบบต่าง ๆ พร้อมสาธิตการวาดข้อมือเสื้อแบบต่าง ๆ และให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการออกแบบข้อเสื้อรูปทรงต่าง ๆ
5) วิทยากรอธิบายหลักการออกแบบสาบเสื้อแบบต่าง ๆ พร้อมสาธิตการวาดสาบเสื้อแบบต่าง ๆ และให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการออกแบบสาบเสื้อรูปทรงต่าง ๆ
6) วิทยากรอธิบายหลักการออกแบบส่วนประกอบต่าง ๆ เพื่อการตกแต่งตัวเสื้อ พร้อมสาธิตการออกแบบตกแต่งตัวเสื้อแบบต่าง ๆ และให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการออกแบบตกแต่งตัวเสื้อแบบต่าง ๆ
**ก่อนการจัดกระบวนการเรียนรู้ในเนื้อหาเรื่องวิธีการสร้างแนวคิดในงานออกแบบและกระบวนการกำหนดแนวคิดรูปแบบสินค้า (PRODUCT CONCEPT) การกำหนดขนาดเสื้อผ้ามาตรฐาน (STANDARD SIZE SET) การลดและขยายแบบตัดเสื้อผ้าสำเร็จรูป หลักการสร้างแบบและแยกแบบตัดเสื้อผ้าสำเร็จรูป และกระบวนการตัดเย็บเสื้อผ้าสำเร็จรูป ผู้เรียนจะต้องผ่านการจัดกระบวนการเรียนรู้ในเนื้อหาเรื่องการบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ เพื่อนำความรู้และข้อมูลทางการตลาดมาเป็นพื้นฐานในการเรียนรู้เรื่องดังกล่าว

2.3 วิธีการสร้างแนวคิดในงานออกแบบและกระบวนการกำหนดแนวคิดรูปแบบสินค้า (PRODUCT CONCEPT)
1) วิทยากรอธิบายให้ความรู้เกี่ยวกับวิธีการสร้างแนวคิดในงานออกแบบและกระบวนการกำหนดแนวคิดรูปแบบสินค้า (PRODUCT CONCEPT) โดยคำนึงถึงความต้องการของตลาดในชุมชน และประเทศ
2) ผู้เรียนฝึกปฏิบัติสร้างแนวคิดในงานออกแบบและกำหนดแนวคิดรูปแบบสินค้า (PRODUCT CONCEPT) โดยใช้ข้อมูลทางการตลาดที่ได้รวบรวบและวิเคราะห์ไว้แล้ว

2.4 การกำหนดขนาดเสื้อผ้ามาตรฐาน (STANDARD SIZE SET) การลดและขยายแบบตัดเสื้อผ้าสำเร็จรูป
1) วิทยากรอธิบายให้ความรู้เกี่ยวกับการกำหนดขนาดเสื้อผ้ามาตรฐาน (STANDARD SIZE SET) การลดและขยายแบบตัดเสื้อผ้าสำเร็จรูป พร้อมสาธิต
2) ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการลดและขยายแบบตัดเสื้อผ้าสำเร็จรูปให้ได้ตามขนาดเสื้อผ้ามาตรฐาน (STANDARD SIZE SET)

2.5 หลักการสร้างแบบและแยกแบบตัดเสื้อผ้าสำเร็จรูป
1) วิทยากรอธิบายให้ความรู้เกี่ยวกับหลักการสร้างแบบและแยกแบบตัดเสื้อผ้าสำเร็จรูป พร้อมสาธิตวิธีการสร้างแบบและแยกแบบตัดเสื้อผ้าสำเร็จรูป (เสื้อคอโปโล เสื้อแจ็กเกต และเสื้อแบบสมัยนิยม)
2) ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการสร้างแบบและแยกแบบตัดเสื้อผ้าสำเร็จรูป (เสื้อคอโปโล เสื้อแจ็กเกต และเสื้อแบบสมัยนิยม)

2.6 กระบวนการวางแบบตัดและตัดเย็บเสื้อผ้าสำเร็จรูป
1) ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการวางแบบตัดและตัดเย็บเสื้อคอโปโล เสื้อแจ็กเก็ต และเสื้อแบบสมัยนิยม
2) ผู้เรียนนำเสนอผลงานการปฏิบัติ
3) วิทยากรตรวจสอบคุณภาพผลงานตามมาตรฐานชิ้นงาน พร้อมทั้งให้ผู้เรียนแก้ไขผลงานให้ได้คุณภาพตามมาตรฐานชิ้นงาน
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	3. การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ
	3.1 บอกวิธีการสำรวจแหล่งเงินทุนและแหล่งวัตถุดิบในท้องถิ่นได้
3.2 สามารถกำหนดมาตรฐานชิ้นงานได้
3.3 บอกวิธีการควบคุมคุณภาพผลผลิตได้
3.4 สามารถบริหารจัดการในการประกอบอาชีพได้อย่างมีคุณธรรม
3.5 อธิบายเกี่ยวกับหลักการจัดการตลาด ระบบการตลาดและพฤติกรรมผู้บริโภคได้
3.6 บอกวิธีการหาข้อมูล การเก็บรวบรวมข้อมูล และนำข้อมูลมาใช้ได้
3.7 นำข้อมูลทางการตลาดมาวิเคราะห์ความต้องการของตลาดในชุมชน และประเทศได้
3.8 วางแผนผลิตสินค้าให้สอดคล้องกับความต้องการของตลาดได้
3.9 อธิบายความหมายและประโยชน์ของการทำบัญชีได้
3.10 อธิบายขั้นตอนในการทำบัญชีรายรับ – รายจ่ายได้
3.11 จัดทำบัญชีรายรับ – รายจ่ายได้
3.12 คำนวณต้นทุนกำไรในการผลิต ได้
3.13 กำหนดราคาขายได้อย่างเหมาะสมกับตัวสินค้าและสอดคล้องกับต้นทุนและเวลารอบจำหน่ายสินค้า
3.14 อธิบายแนวทางการส่งเสริมการขายและช่องทางการจัดจำหน่ายได้
	3.1 การบริหารจัดการการผลิต
1) การสำรวจแหล่งเงินทุน และแหล่งวัตถุดิบในท้องถิ่น
2) การกำหนดมาตรฐานชิ้นงาน และการควบคุมคุณภาพผลผลิต
3) คุณธรรมในการประกอบอาชีพ
3.2 การบริหารจัดการการตลาด
1) หลักการจัดการการตลาด
2) ระบบการตลาดและพฤติกรรมผู้บริโภค
3) ข้อมูลทางการตลาด (วิธีการหาข้อมูล การเก็บรวบรวมข้อมูล และการนำข้อมูลไปใช้)
4) การวิเคราะห์ความต้องการของตลาดในชุมชน และประเทศ
5) การทำบัญชีรายรับ – รายจ่าย 
6) การคำนวณต้นทุนกำไรในการผลิต และการกำหนดราคาขาย
7) การส่งเสริมการขาย และช่องทางการจัดจำหน่าย
	3.1 การบริหารจัดการการผลิต
1) ผู้เรียนสำรวจและศึกษาแหล่งวัสดุ อุปกรณ์ แหล่งเงินทุน แหล่งวัตถุดิบในท้องถิ่น และการใช้ประโยชน์ของแหล่งวัตถุดิบในท้องถิ่น
2) ผู้เรียนร่วมกันสรุปข้อมูลที่รวบรวมได้จากการสำรวจ และสรุปวิธีการสำรวจแหล่งเงินทุนและแหล่งวัตถุดิบในท้องถิ่น
3) วิทยากรอธิบายความสำคัญของการกำหนดมาตรฐานชิ้นงาน และการควบคุมคุณภาพผลผลิต
4) ผู้เรียนร่วมกันกำหนดมาตรฐานชิ้นงาน และวางแผนการควบคุมคุณภาพผลผลิต
5) วิทยากรอธิบายให้ความรู้เกี่ยวกับคุณธรรมในการประกอบอาชีพ
6) ผู้เรียนยกตัวอย่างการบริหารจัดการในการประกอบอาชีพได้อย่างมีคุณธรรม

3.2 การบริหารจัดการการตลาด
1) วิทยากรอธิบายให้ความรู้เกี่ยวกับหลักการจัดการการตลาด ระบบการตลาด พฤติกรรมผู้บริโภค และข้อมูลทางการตลาด (วิธีการหาข้อมูล การเก็บรวบรวมข้อมูล และการนำข้อมูลไปใช้)
2) ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการหาข้อมูลทางการตลาด
3) ผู้เรียนนำข้อมูลทางการตลาดที่เก็บรวมรวมได้มาวิเคราะห์ความต้องการของตลาดในชุมชน และประเทศ
4) ผู้เรียนฝึกปฏิบัติวางแผนผลิตสินค้าให้สอดคล้องกับความต้องการของตลาด
5) วิทยากรอธิบายให้ความรู้เกี่ยวกับความหมายและประโยชน์ของการทำบัญชี ขั้นการทำตอนบัญชีรายรับ – รายจ่าย
6) ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการทำบัญชีรายรับ – รายจ่าย
7) วิทยากรอธิบายให้ความรู้เกี่ยวกับวิธีการคำนวณต้นทุนกำไรในการผลิต การกำหนดราคาขาย การส่งเสริมการขาย และช่องทางการจัดจำหน่าย
8) ผู้เรียนฝึกปฏิบัติคำนวณต้นทุนกำไรในการผลิต และกำหนดราคาขาย
9) ผู้เรียนร่วมกันสรุปแนวทางส่งเสริมการขาย และช่องทางการจัดจำหน่าย
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	4. โครงการประกอบอาชีพ
	4.1 บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้
4.2 บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้
4.3 บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
4.4 อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
4.5 อธิบายลักษณะของการเขียนโครงการประกอบอาชีพที่มีองค์ประกอบของโครงการครบถ้วนได้
4.6 สามารถขียนโครงการประกอบอาชีพได้ถูกต้อง
4.7 ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้
	4.1. ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพ
4.2. ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพ
4.3. องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ
4.4. การเขียนโครงการ
4.5. การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการ
	4.1. จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ องค์ประกอบของโครงการอาชีพ แล้วจัดกิจกรรมการสนทนา แลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็นเพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
4.2. จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบงานความรู้ เรื่อง ตัวอย่างโครงการการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปรายเพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสมและถูกต้อง
4.3. จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการเขียนโครงการอาชีพ
4.4. กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
4.5. จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพให้เหมาะสมและถูกต้อง
4.6. กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเองเพื่อเสนอขอรับการสนับสนุน งบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
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หลักสูตรการจัดและตกแต่งสวนหย่อม
จำนวน 60 ชั่วโมง 

กลุ่มอาชีพความคิดสร้างสรรค์
ความเป็นมา

การจัดและตกแต่งสวนหย่อมเป็นอีกอาชีพหนึ่งที่มีความต้องการมากในปัจจุบัน เพราะสวนหย่อมเป็นส่วนหนึ่งของการตกแต่งอาคารสถานที่ทั้งภายในและภายนอกไม่ว่าจะเป็น บ้าน ที่ทำงาน สถานประกอบการ หรือในพื้นที่สาธารณะต่าง ๆ เพื่อการพักผ่อนหย่อนใจ  ซึ่งเกิดจากความ สวยงาม ร่มรื่น ของสวนหย่อมนั้น ๆ แต่พบว่าผู้ประกอบอาชีพนี้ยังมีจำนวนไม่มากนัก ทั้งที่เป็นอาชีพที่สามารถสร้างรายได้สูง 
การจัดและตกแต่งสวนหย่อมมีหลายรูปแบบ เช่น สวนแบบไทย แบบจีน แบบญี่ปุ่น แบบบาหลี  และสวนหิน  เป็นต้น ดังนั้น  หากผู้สนใจศึกษาหาความรู้เรื่องการจัดและตกแต่งสวนหย่อม  ก็จะสามารถนำความรู้นั้นมาประกอบอาชีพเพื่อสร้างรายได้ให้กับตนเองและครอบครัวได้
การลงทุนในการประกอบอาชีพจัดและตกแต่งสวนหย่อม ขึ้นอยู่กับขนาดของพื้นที่วัสดุอุปกรณ์ และพันธ์ไม้ชนิดต่าง ๆ ที่มีอยู่ในท้องถิ่นหรือพื้นที่ใกล้เคียง ซึ่งสามารถเลือกใช้ พันธุ์ไม้หรือทรัพยากรธรรมชาติที่มีอยู่มาปรับใช้ให้เหมาะสมกับสวนหย่อมแต่ละประเภท 
ด้านการตลาด ในปัจจุบันพบว่า อาชีพการจัดและตกแต่งสวนหย่อมเป็นที่ต้องการของตลาดเป็นอย่างมาก  เพียงแต่ผู้ประกอบอาชีพนี้ ต้องแสวงหาความรู้อย่างต่อเนื่อง   และพัฒนารูปแบบการจัดสวนหย่อมชนิดต่าง ๆ ให้ลูกค้าเห็นและประทับใจในผลงานโดยอาจออกแบบหรือสร้างแบบจำลองให้ลูกค้าได้มีโอกาสเลือกพิจารณา  เลือกใช้วัสดุที่เหมาะสมกับสวนหย่อมที่ลูกค้าต้องการ รวมทั้งการกำหนดราคาที่ทำให้ลูกค้าพึงพอใจในและสามารถตัดสินใจได้ 
จากข้อมูลดังกล่าวข้างต้นจึงได้ทำการพัฒนาหลักสูตร การจัดและตกแต่งสวนหย่อมขึ้น เพื่อให้ผู้สนใจที่จะประกอบอาชีพนี้ ได้เห็นช่องทางและสามารถตัดสินใจเลือกประกอบอาชีพการจัดและตกแต่งสวนหย่อมได้อย่างถูกต้องเหมาะสมกับตนเอง
หลักการของหลักสูตร
1. เพื่อให้เกิดความคิดสร้างสรรค์ในการประกอบอาชีพอย่างมีคุณภาพ 

2. เพื่อให้เห็นช่องทางในการประกอบอาชีพ และพัฒนาอาชีพเดิมที่มีอยู่

3. ส่งเสริมให้มีการนำเอาวัสดุธรรมชาติที่มีในท้องถิ่นมาใช้ให้เกิดประโยชน์มากที่สุด

จุดหมาย
1. เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ และความเข้าใจในงานอาชีพ
2. เพื่อให้ผู้เรียนเกิดทักษะ และสามารถพัฒนาอาชีพการจัดและตกแต่งสวนหย่อมได้
3. เพื่อสร้างรายได้ให้กับตนเองและครอบครัว
กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน
1. ผู้ที่ไม่มีอาชีพ
2. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
ระยะเวลาจำนวน  60  ชั่วโมง(ทฤษฎี 19ชั่วโมง  ปฏิบัติ  41ชั่วโมง)

โครงสร้างหลักสูตร
1.  ช่องทางการประกอบอาชีพ



(ทฤษฎี  5 ชั่วโมง/ปฏิบัติ  -  ชั่วโมง)
1.1 ความสำคัญในการประกอบอาชีพ การจัดและตกแต่งสวนหย่อม
1.2 ข้อมูลความต้องการในการตกแต่งสวนหย่อม
1.3 การวิเคราะห์การตลาด
1.4 ทิศทางการประกอบอาชีพ

2.  ทักษะการประกอบอาชีพการจัดตกแต่งสวนหย่อม
(ทฤษฎี 10 ชั่วโมง/ปฏิบัติ  27 ชั่วโมง)
2.1  ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการตกแต่งสวนหย่อม


2.1.1 ความรู้ ความเข้าใจและสามารถออกแบบ เขียนแบบ และการอ่านแบบสวนหย่อมชนิด ต่าง ๆ


2.1.2  ความรู้เรื่องพันธุ์ไม้ชนิดต่างๆ


2.1.3  ความรู้เรื่องการจัดองค์ประกอบ



2.1.4  ความพร้อมในการประกอบอาชีพ เช่น แหล่งเงินทุน แรงงาน เป็นต้น

2.2  ความรู้ในการตกแต่งสวนหย่อมเพื่อการประกอบอาชีพ


2.2.1  การออกแบบ


2.2.2  การเขียนแบบ


2.2.3  ความรู้ในการเลือกใช้วัสดุในการตกแต่งสวนหย่อม
1) การคัดเลือกพันธุ์ไม้ประดับ(ไม้ดอก – ไม้ใบ)
2) การเลือกหินประดับ
3) ส่วนประกอบอื่นๆที่นำมาประดับในสวนหย่อม



2.2.4  ความรู้ในการคำนวณพื้นที่และผลกระทบต่อสิ่งแวดล้อม  


2.2.5  ความรู้เรื่องการตลาด  
2.3  ความรู้เรื่องรูปแบบการจัดสวนหย่อมชนิดต่างๆได้แก่
-   สวนไทย หรือสวนพรรณไม้เขตร้อนชื้น


-   สวนจีน


-   สวนญี่ปุ่น


-   สวนบาหลี



-   สวนหิน
2.3.1 องค์ประกอบการตกแต่งสวนหย่อม




1)  การเตรียมประกอบอาชีพ
2)  ศึกษาเรียนรู้ในการจัดสวนหย่อม
3)  ออกแบบ และเขียนแบบสวนหย่อม
2.3.2 การปฏิบัติการจัดตกแต่งสวนหย่อม

1)  การปรับพื้นที่
2)  การเลือกพรรณไม้
3)  การปรับหลุมปลูกต้นไม้
4)  การดูแลรักษาสวนและกำจัดวัชพืช
2.4 แหล่งเรียนรู้และภูมิปัญญาที่มีในท้องถิ่น หรือพื้นที่ใกล้เคียง
3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการตกแต่งสวนหย่อม











 (ทฤษฎี 3 ชั่วโมง/ปฏิบัติ   6 ชั่วโมง)

3.1 จัดการเรื่องการตลาด
3.1.1 การประชาสัมพันธ์
3.1.2 การหาผู้รับบริการ
3.1.3 การวิจัยการตลาดการจัดสวน

3.2 จัดการเรื่องทุน – กำไร
3.4 การใช้สื่อเทคโนโลยีมาประกอบการจัดสวน


4.  โครงการประกอบอาชีพ



(ทฤษฎี 1 ชั่วโมง/ปฏิบัติ   8  ชั่วโมง)

4.1  ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพ

4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพ
4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

4.4  การเขียนโครงการ




4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการ
การจัดกระบวนการเรียนรู้

1.   ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร หนังสือวารสารการตกแต่งสวนหย่อม


2.   ศึกษาจาก VCD การตกแต่งสวนหย่อม

3.   ศึกษาจากสื่อ อินเตอร์เน็ท


4.   ศึกษาดูงานจากสถานที่จริง
สื่อการเรียนรู้

1.   สื่อเอกสาร หนังสือวารสาร


2.   VCD การตกแต่งสวนหย่อม


3.   สถานที่จริง

การวัดและประเมินผล

1.   การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีก่อนเรียนและจบหลักสูตร

2.    การประเมินผลงานระหว่างเรียนจาการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ และจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60
3. มีผลงานที่มีคุณภาพ
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551   ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
 รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรการจัดตกแต่งสวนหย่อม

	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1.  ช่องทางการประกอบอาชีพ 
	1.  เพื่อให้ผู้เรียนบอกความสำคัญของอาชีพการจัดและตกแต่งสวนหย่อม
2.  สามารถจำแนกข้อมูลความต้องการการจัดและตกแต่งสวนหย่อมได้
3. บอกทิศทางการประกอบอาชีพ ได้แก่ ทุน ความต้องการของตลาด วัสดุ อุปกรณ์ ช่องทางการจัดจำหน่าย
	1.  ความสำคัญของสวนหย่อม
2.  ข้อมูลความต้องการในการจัดและ ตกแต่งสวนหย่อม

3.  การวิเคราะห์ข้อมูลการตลาด
4.  ทิศทางการประกอบอาชีพ


	· ให้ผู้เรียนศึกษาจากข้อมูลงานวิจัย ข้อมูลจากอินเทอร์เน็ต เวปไซด์ต่างๆ  ใบความรู้พร้อมฟังบรรยายผู้จากผู้สอน
· ครู/ผู้เรียนแลกเปลี่ยนเรียนรู้ วิเคราะห์ข้อมูลร่วมกัน
	5
	-

	2.  ทักษะการประกอบอาชีพ 
	1.  เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ ความเข้าใจเกี่ยวกับการตกแต่งสวนหย่อม
2.  เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ ความเข้าใจในการจัดและตกแต่งสวนหย่อม ได่แก่  ออกแบบ เขียนแบบ เลือกใช้วัสดุ  การคำนวณพื้นที่ และการตลาด
3.  เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้เรื่องรูปแบบการจัดสวนหย่อมชนิดต่าง ๆ
4.  เพื่อให้ผู้เรียนสามารถเลือกใช้แหล่งเรียนรู้และภูมิปัญญาในท้องถิ่นหรือพื้นที่ใกล้เคียงได้

	1.  ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการตกแต่งสวนหย่อม
1.1 ความรู้ ความเข้าใจและสามารถออกแบบ เขียนแบบ และการอ่านแบบสวนหย่อมชนิด   ต่าง ๆ
1.2 ความรู้เรื่องพันธุ์ไม้ชนิดต่างๆ
1.3 ความรู้เรื่องการจัดองค์ประกอบ
1.4  ความพร้อมในการประกอบอาชีพ เช่น แหล่งเงินทุน แรงงาน

2.  ความรู้ในการตกแต่งสวนหย่อมเพื่อการประกอบอาชีพ
2.1  การออกแบบ
2.2  การเขียนแบบ
2.3  ความรู้ในการเลือกใช้วัสดุในการตกแต่งสวนหย่อม
1) การคัดเลือกพันธุ์ไม้ประดับ(ไม้ดอก – ไม้ใบ)
2) การเลือกหินประดับ
3) ส่วนประกอบอื่นๆที่นำมาประดับในสวนหย่อม

2.4  ความรู้ในการคำนวณพื้นที่และผลกระทบต่อสิ่งแวดล้อม  
2.5  ความรู้เรื่องการตลาด  
3.  ความรู้เรื่องรูปแบบการจัดสวนหย่อมชนิดต่างๆได้แก่
-   สวนไทย หรือสวนพรรณไม้เขตร้อนชื้น
-   สวนจีน
-   สวนญี่ปุ่น
-   สวนบาหลี

-   สวนหิน
3.1 องค์ประกอบการตกแต่งสวนหย่อม



1)  การเตรียมประกอบอาชีพ
2)  ศึกษาเรียนรู้ในการจัดสวนหย่อม
3)  ออกแบบ และเขียนแบบสวนหย่อม
3.2 การปฏิบัติการจัดตกแต่งสวนหย่อม

1)  การปรับพื้นที่
2)  การเลือกพรรณไม้
3)  การปรับหลุมปลูกต้นไม้
4)  การดูแลรักษาสวนและกำจัดวัชพืช
4.  แหล่งเรียนรู้และภูมิปัญญาที่มีในท้องถิ่น หรือพื้นที่ใกล้เคียง
	· ให้ผู้เรียนศึกษาจากใบความรู้พร้อมฟังบรรยายจากครูผู้สอนเพื่อให้เกิดกระบวนการเรียนรู้ได้อย่างถูกต้อง
· ผู้สอนอธิบายเรื่องการออกแบบสวนหย่อมพร้อมชมสื่อประกอบการบรรยาย
· ผู้สอนสาธิตการออกแบบ สวนหย่อม
· ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการออกแบบ การเขียน
· ศึกษาเรียนรู้จากสถานที่จริง
· ผู้เรียนฝึกปฏิบัติจริงจากสถานที่ที่กำหนดให้
· ให้ผู้เรียนฝึกพัฒนารูปแบบการจัดสวนหย่อมชนิดต่าง ๆ   
· แลกเปลี่ยนเรียนรู้แนวคิด  การเลือกวัสดุ  พันธุ์ไม้ชนิดต่าง ๆ และปรับประยุกต์ใช้ให้เหมาะสมกับสวนหย่อมชนิดต่าง ๆ
	10
	27

	3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ
	1.  ผู้เรียนสามารถจัดการเรื่องการตลาดได้
-  ประชาสัมพันธ์
-  การหาผู้รับบริการ
-  การวิจัยการตลาดการจัดสวน

2.  ผู้เรียนสามารถจัดการเรื่องทุน - กำไรได้

3.  ผู้เรียนสามารถใช้สื่อเทคโนโลยีมาประกอบการจัดสวน
	1. การจัดการเรื่องการตลาด
1.1 การประชาสัมพันธ์
1.2 การหาผู้รับบริการ
1.3  การวิจัยการตลาดการจัดสวน

2.  จัดการเรื่องทุน – กำไร
3.  การใช้สื่อเทคโนโลยีมาประกอบการจัดสวน
	· ให้ผู้เรียนได้ศึกษาจากใบงานความรู้
· ครูผู้สอนบรรยาย พร้อมนำเสนอข้อมูลการตลาด
· ใช้สื่อ VCD ประกอบการเรียนรู้
· ฝึกปฏิบัติการทำบัญชี  คำนวณต้นทุน-กำไร ประชาสัมพันธ์ การหาผู้รับบริการ และการวิจัยตลาด
	3
	6

	4. โครงการประกอบอาชีพ
	1.  บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได
2.  บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

3.  อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4. บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้
5. เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้

6. ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้

	1.  ความสำคัญของโครงการอาชีพ
2.  ประโยชน์ของโครงการอาชีพการ
3.  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

4.  การเขียนโครงการอาชีพ

5.  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ 
	1.  ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
2.  ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่องตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง
3.  ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ
4.   กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
5.  ผู้เรียนฝึกการพัฒนาหรือปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
6.  ให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	0.5
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	-
-
3
1
1
3


หลักสูตรงานใบตอง

จำนวน  100  ชั่วโมง 

กลุ่มอาชีพความคิดสร้างสรรค์ 

ความเป็นมา
  
 ในสมัยโบราณ ใบตองมีบทบาทมากในชีวิตประจำวัน เช่น การนำใบตองมาห่ออาหารห่อขนม ช่วยให้อาหารขนมมีกลิ่นหอมน่ารับประทาน  ใช้ห่อผัก ห่อดอกไม้ช่วยให้สดทนนาน ตลอดจนนำมาประดิษฐ์เป็นชิ้นงานที่ใช้ความคิดสร้างสรรค์ให้มีรูปร่าง รูปทรงสวยงามประณีตยิ่งขึ้น เพื่อเป็นภาชนะบรรจุสิ่งของ เช่น กระทง  ถาด  กระเช้า สำหรับบรรจุหรือจัดวางอาหาร ขนม ผลไม้ ดอกไม้ นำไปให้บุคคลซึ่งเป็นที่เคารพนับถือในวันปีใหม่ วันขึ้นบ้านใหม่ วันสำคัญต่าง ๆ  เป็นต้น 
  
ปัจจุบันการจัดงานมงคลต่าง ๆ เช่น ขึ้นบ้านใหม่ บวช แต่งงาน งานต้อนรับ งานตกแต่งสถานที่ ฯลฯ และงานประเพณีต่าง ๆ เช่น ลอยกระทง แห่เทียนพรรษา การไหว้ครู   งานใบตองยังมีส่วนเกี่ยวข้องกับพิธีกรรมต่าง ๆ เหล่านั้น และทำให้เกิดอาชีพรับประดิษฐ์งานใบตองในรูปแบบต่าง ๆ  เป็นอาชีพทำรายได้ให้กับผู้ประกอบการได้เป็นอย่างดี  
 
ตามมติคณะรัฐมนตรีเมื่อวันที่ 16 สิงหาคม 2554 ได้มอบหมายให้ทุกหน่วยงานดำเนินงานตามพระราชเสาวนีย์สมเด็จพระนางเจ้าฯ พระบรมราชินีนาถ จำนวน 6  ประเด็น  โดยประเด็นที่ 3  เป็นเรื่องเกี่ยวกับการทำนุบำรุงศิลปวัฒนธรรมไทยและการส่งเสริมงานศิลปาชีพ  สำนักงาน กศน. จึงได้น้อมนำพระราชเสาวนีย์ มาดำเนินการจัดทำหลักสูตรงานใบตองขึ้น ซึ่งเป็นหลักสูตรที่บูรณาการต้นทุนทางด้านวัฒนธรรมการจัดดอกไม้แบบไทยและขนบประเพณีของไทย  เพื่อให้ประชาชนที่สนใจได้นำความรู้ไปใช้ในการประกอบอาชีพ อีกทั้งส่งเสริมให้มีเจตคติที่ดีต่องานศิลปวัฒนธรรมท้องถิ่นและของชาติเห็นแนวทางในการอนุรักษ์ส่งเสริมสนับสนุนและสืบทอด  รวมทั้งส่งเสริมความคิดสร้างสรรค์ในการคิดค้นพัฒนาลักษณะรูปแบบของงานใบตองให้เข้ากับยุคสมัย  และตอบสนองความต้องการของลูกค้าแต่ยังคงความสวยงามแบบไทยไว้    อีกทั้งเน้นให้ผู้เรียนได้มีความรู้เรื่องการประกอบอาชีพและการจัดการอาชีพอย่างมีคุณธรรมจริยธรรม
หลักการของหลักสูตร

1. เป็นหลักสูตรที่ตอบสนองความต้องการการเรียนรู้ของประชาชนในเรื่องศิลปะงานใบตองเพื่อการประกอบอาชีพ
2. เป็นหลักสูตรที่มุ่งเน้นให้ผู้เรียนมีความรู้ ความเข้าใจและทักษะรวมทั้งความคิดสร้างสรรค์ในการประดิษฐ์งานใบตอง
3. เป็นหลักสูตรที่ผู้เรียนมีส่วนร่วมในการอนุรักษ์ส่งเสริมสนับสนุนและสืบทอดศิลปวัฒนธรรมของชาติ
จุดหมาย  
1. เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ความเข้าใจและมีทักษะในการจัดทำศิลปะงานใบตอง
2. เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ความเข้าใจเกี่ยวกับการบริหารจัดการอาชีพการจัดทำศิลปะงานใบตอง
3. เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ความเข้าใจสามารถเขียนโครงการอาชีพได้

4. เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ความเข้าใจตระหนักถึงการประเป็นผู้ประกอบการที่ดี
กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน
1. ผู้ที่ไม่มีอาชีพ
2. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
3. ผู้ที่ต้องการเปลี่ยนอาชีพ
ระยะเวลา   จำนวน  100 ชั่วโมง


ภาคทฤษฎี
82   ชั่วโมง   

ภาคปฏิบัติ
18  ชั่วโมง   
โครงสร้างหลักสูตร
1. ช่องทางการประกอบอาชีพ




จำนวน  4 ชั่วโมง
1.1 ความสำคัญของงานใบตอง



จำนวน  1 ชั่วโมง
1.2 ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพ


จำนวน  1 ชั่วโมง
1.3 แหล่งเรียนรู้เกี่ยวกับงานใบตอง



จำนวน  1 ชั่วโมง
1.4 การตัดสินใจเลือกอาชีพรับจัดทำงานใบตอง 

จำนวน  1 ชั่วโมง
2. ทักษะการประกอบอาชีพ




จำนวน 74 ชั่วโมง
2.1.
ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับงานใบตอง   


จำนวน  4 ชั่วโมง

2.2  การประดิษฐ์งานใบตอง




จำนวน 70 ชั่วโมง
2.2.1 เทคนิคการพับกลีบใบตอง
 


จำนวน 12 ชั่วโมง

2.2.2 การประดิษฐ์ถาดวงกลมกลีบกุหลาบ 

จำนวน   6 ชั่วโมง
2.2.3 การประดิษฐ์ถาดหกเหลี่ยมกลีบบัวสาย

จำนวน   6 ชั่วโมง
2.2.4 การประดิษฐ์แจกัน




จำนวน   6 ชั่วโมง
2.2.5 การประดิษฐ์ช่อดอกไม้
 


จำนวน   6 ชั่วโมง
2.2.6 การประดิษฐ์พานพุ่ม



จำนวน   6 ชั่วโมง
2.2.7 การประดิษฐ์กระทงดอกไม้



จำนวน   6 ชั่วโมง
2.2.8 การประดิษฐ์กระทงลอย



จำนวน   6 ชั่วโมง
2.2.9 การประดิษฐ์กระเช้าของขวัญ
 

จำนวน   6  ชั่วโมง
2.2.10 การทำบายศรี




จำนวน   6  ชั่วโมง
3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ
 

จำนวน  10 ชั่วโมง
3.1 องค์ประกอบการประกอบอาชีพ



จำนวน   3  ชั่วโมง
3.2 การจัดการอาชีพ





จำนวน   3  ชั่วโมง
3.3 การทำจัดทำบัญชีรายรับ – รายจ่าย


จำนวน   3  ชั่วโมง
3.4 คุณลักษณะของผู้ประกอบธุรกิจที่ดี


จำนวน   1  ชั่วโมง
4.  โครงการประกอบอาชีพ




จำนวน  12  ชั่วโมง


      4.1  ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพ  

จำนวน   1   ชั่วโมง

      4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพ 


จำนวน   1   ชั่วโมง

      4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

จำนวน   1   ชั่วโมง

      4.4  การเขียนโครงการอาชีพจัดทำงานใบตอง

จำนวน   6   ชั่วโมง



      4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพจัดทำงานใบตอง 
 








จำนวน   3   ชั่วโมง
การจัดกระบวนการเรียนรู้
1.   บรรยายและแลกเปลี่ยนเรียนรู้ความสำคัญของงานใบตอง

2.   จัดกิจกรรมวิเคราะห์ข้อมูล ความเป็นไปได้ รวมทั้งการศึกษาดูงาน เพื่อการตัดสินใจ เลือกรูปแบบการประกอบอาชีพรับจัดทำงานใบตอง

3.   ฝึกทักษะการประกอบอาชีพ
-   เรียนรู้จากวิทยากร
-   เรียนรู้ด้วยตนเอง จากสื่อต่าง ๆ แหล่งเรียนรู้ ผู้รู้
-   เรียนรู้จากการลงมือปฏิบัติจริง
-   เรียนรู้จากกลุ่ม เพื่อแลกเปลี่ยนเรียนรู้

4.   จัดกิจกรรมการเรียนรู้เกี่ยวกับการบริหารจัดการ ในการประกอบอาชีพ การจัดการผลิต และการจัดการตลาด

5.   จัดทำโครงการประกอบอาชีพ การเขียนโครงการ เสนอ อนุมัติโครงการ ตลอดจนวางแผนธุรกิจ หาแหล่งทุน

6.   ดำเนินการให้ผู้เรียนทำโครงการประกอบอาชีพไปสู่การปฏิบัติจริง

7.   การนิเทศ ติดตามประเมินโครงการของผู้เรียนและให้ข้อเสนอแนะในการปรับปรุงพัฒนา
สื่อการเรียนรู้
1. สื่อบุคคล ภูมิปัญญาท้องถิ่น ผู้รู้  วิทยากร
2. เอกสารประกอบการเรียนรู้ หนังสือ ตำรา ใบงาน ใบความรู้ 
3. ตัวอย่างของจริง
4. วัสดุอุปกรณ์ที่ใช้ฝึกปฏิบัติ
5. รูปภาพประกอบ
6. แหล่งเรียนรู้ สถานที่ศึกษาดูงาน
7. สื่ออิเล็กทรอนิกส์
การวัดและประเมินผล
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร
2. การประเมินผลงานระหว่างเรียนจาการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ และจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60
3. มีผลงานที่มีคุณภาพ
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551   ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรงานใบตอง
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1.  ช่องทางการประกอบอาชีพในการจัดทำงานใบตอง 
จำนวน 4 ชั่วโมง
	1. เพื่อให้ผู้เรียนบอกความสำคัญในการประกอบอาชีพรับจัดทำงานใบตองได้
2. เพื่อให้ผู้เรียนวิเคราะห์ ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพรับจัดทำงานใบตอง
3. เพื่อให้ผู้เรียนบอกทิศทางการประกอบอาชีพรับจัดทำงานใบตอง

	1. ความสำคัญของงานใบตอง
2. ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพ

3. แหล่งเรียนรู้เกี่ยวกับงานใบตอง
4. ทิศทางการประกอบอาชีพรับจัดทำงานใบตอง
 

	1. วิทยากรบรรยายความสำคัญของงานใบตอง ผู้เรียนร่วมแลกเปลี่ยนเรียนรู้และสรุปผลการเรียนรู้
2. ผู้เรียนร่วมแลกเปลี่ยนเรียนรู้และวิเคราะห์ข้อมูลความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพรับจัดทำงานใบตอง และสรุปผลการเรียนรู้ วิทยากรช่วยเสนอแนะเพิ่มเติม
3. วิทยากรแนะนำแหล่งเรียนรู้งานใบตองให้ผู้เรียนได้ศึกษาเพิ่มเติม แล้วสรุปผลการเรียนรู้
4. ผู้เรียนสรุปผลการเรียนรู้จากการฟังบรรยาย  ผลการวิเคราะห์ข้อมูลจากการแลกเปลี่ยนเรียนรู้ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพ และการศึกษาแหล่งเรียนรู้เพิ่มเติม แล้วเขียนแนวคิดเกี่ยวกับทิศทางการประกอบอาชีพรับจัดทำงานใบตอง  วิทยากรตรวจสอบและเสนอแนะเพิ่มเติม

	1

0.5
-
0.5

	-
0.5
1
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	2.  ทักษะการประกอบอาชีพ 
จำนวน 76  ชั่วโมง
	1. บอกความเป็นมาและประโยชน์ของใบตองได้
2. เลือกใบตองตามที่กำหนดให้ได้
3. ทำความสะอาดใบตองได้อย่างถูกต้องได้
4. เตรียมวัสดุอุปกรณ์และเลือกใช้ให้เหมาะสมกับงานใบตองได้
5. บอกวิธีเก็บรักษางานใบตองระหว่างประดิษฐ์ และหลังประดิษฐ์ได้
	1.  ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับงานใบตอง 
1.1 ประวัติความเป็นมาและประโยชน์ของใบตอง
1.2 การเลือกและเตรียมใบตอง
1.3 การทำความสะอาดใบตอง
1.4 การเตรียมวัสดุอุปกรณ์งานใบตอง
1.5 การเก็บรักษางานใบตอง
  
	1 ผู้เรียนแลกเปลี่ยนเรียนรู้ถึงความเป็นมาและความสำคัญของงานใบตอง  ผู้สอนรวบรวมข้อมูลสรุปและอธิบายเพิ่มเติม
2 ผู้สอนอธิบายและสาธิตวิธีการเลือกใบตองผู้เรียนฝึกปฏิบัติเลือกใบตองตามที่กำหนด ผู้สอนสังเกต ตรวจสอบ ประเมินผลการปฏิบัติ
3 ผู้สอนสาธิตวิธีการทำความสะอาดใบตอง ผู้เรียนฝึกปฏิบัติทำความสะอาดใบตองตามที่กำหนด ผู้สอนสังเกต ตรวจสอบ ประเมินผลการปฏิบัติ
4 ผู้สอนบรรยายประกอบตัวอย่างของจริงเรื่องวัสดุอุปกรณ์ที่ใช้ในงานใบตอง ผู้เรียนสังเกต สอบถาม และบันทึกการเรียนรู้ และทำกิจกรรมตามที่กำหนด ผู้สอนสังเกตการมีส่วนร่วม ประเมินผลการปฏิบัติ
	3
	1

	
	1.  ผู้เรียนสามารถพับกลีบใบตองแบบต่าง ๆ ได้อย่างน้อย 10 แบบ
	2. การประดิษฐ์งานใบตอง


2.1 เทคนิคการพับกลีบใบตอง
 
	1.  วิทยากรให้ดูตัวอย่างของจริงกลีบใบตองที่พับเป็นชื่อเรียกต่าง ๆ และสาธิตการพับ
2.  ผู้เรียนฝึกปฏิบัติพับกลีบใบตองแบบต่าง ๆ อย่างน้อย 10 แบบ
	12
	-

	
	2.  ผู้เรียนสามารถประดิษฐ์ถาดวงกลมกลีบกุหลาบได้อย่างสวยงาม
	2.2 การประดิษฐ์ถาดวงกลมกลีบกุหลาบ 

	1.  วิทยากรให้ดูตัวอย่างของจริงถาดใบตองกลีบกุหลาบ และแนะนำวิธีการประดิษฐ์

2.  ผู้เรียนฝึกปฏิบัติประดิษฐ์ถาดใบตองกลีบกุหลาบ
	-
	6

	
	3.  ผู้เรียนสามารถประดิษฐ์ถาดหกเหลี่ยมกลีบบัวสายได้อย่างสวยงาม


	2.3 การประดิษฐ์ถาดหกเหลี่ยมกลีบบัวสาย


	1.  วิทยากรให้ดูตัวอย่างของจริงถาดหกเหลี่ยมกลีบบัวสาย (สามารถเปลียนเป็นกลีบอื่นได้) และแนะนำวิธีการประดิษฐ์
2.  ผู้เรียนฝึกปฏิบัติประดิษฐ์ถาดใบตองหกเหลี่ยมกลีบบัวสาย
	-
	6

	
	4.  ผู้เรียนสามารถประดิษฐ์แจกันได้อย่างสวยงาม
	2.4 การประดิษฐ์แจกัน


	1.  วิทยากรให้ดูตัวอย่างแจกันที่ประดิษฐ์จากใบตองของจริง และแนะนำวิธีการประดิษฐ์
2.  ผู้เรียนฝึกปฏิบัติประดิษฐ์แจกันจากใบตองและตกแต่งแจกันด้วยกลีบอื่น ๆ 
	-
	6

	
	5.  ผู้เรียนสามารถประดิษฐ์          ช่อดอกไม้ได้อย่างสวยงาม
	2.5 การประดิษฐ์ช่อดอกไม้
 
	1.  วิทยากรให้ดูตัวอย่างช่อดอกไม้ที่ประดิษฐ์จากใบตองของจริง และแนะนำวิธีการประดิษฐ์
2.  ผู้เรียนฝึกปฏิบัติประดิษฐ์ช่อดอกไม้จากใบตอง

	-
	6

	
	6.  ผู้เรียนสามารถประดิษฐ์พานพุ่มได้อย่างสวยงาม
	2.6 การประดิษฐ์พานพุ่ม
	1.  วิทยากรให้ดูตัวอย่างพานพุ่มที่ประดิษฐ์จากใบตองของจริง และจากรูปภาพ พร้อมแนะนำวิธีการประดิษฐ์
2.  ผู้เรียนฝึกปฏิบัติประดิษฐ์ช่อดอกไม้จากใบตอง
	-
	6

	
	7.  ผู้เรียนสามารถประดิษฐ์กระทงดอกไม้ได้อย่างสวยงาม
	2.7 การประดิษฐ์กระทงดอกไม้

	1.  วิทยากรให้ดูตัวอย่างกระทงดอกไม้ที่ประดิษฐ์จากใบตองของจริง และจากรูปภาพ พร้อมแนะนำวิธีการประดิษฐ์
2.  ผู้เรียนฝึกปฏิบัติประดิษฐ์กระทงดอกไม้ แล้ว ประกอบและตกแต่งบนพานธูปเทียนแพ
	-
	6

	
	8.  ผู้เรียนสามารถประดิษฐ์กระทงลอยได้อย่างสวยงาม
	2.8 การประดิษฐ์กระทงลอย
	1.  วิทยากรให้ดูตัวอย่างกระทงลอยของจริง และจากรูปภาพ พร้อมแนะนำวิธีการประดิษฐ์
2.  ผู้เรียนฝึกปฏิบัติประดิษฐ์กระทงลอย แล้ว ประกอบและตกแต่งด้วยดอกไม้ ธูป เทียน
	-
	6

	
	9.  ผู้เรียนสามารถประดิษฐ์กระเช้าของขวัญได้อย่างสวยงาม
	2.9 การประดิษฐ์กระเช้าของขวัญ

	1.  วิทยากรให้ดูตัวอย่างกระเช้าของขวัญของจริง และจากรูปภาพ พร้อมแนะนำวิธีการประดิษฐ์
2.  ผู้เรียนฝึกปฏิบัติประดิษฐ์กระเช้าของขวัญ และตกแต่ง
	-
	12

	
	10. ผู้เรียนสามารถประดิษฐ์บายศรีขนาดเล็กได้อย่างสวยงาม
	2.10 การทำบายศรี
	1.  วิทยากรให้ดูตัวอย่างบายศรีขนาดเล็กของจริง ได้แก่ บายศรีปากชาม และบายศรีสี่ทิศ ของจริง และจากรูปภาพ พร้อมแนะนำวิธีการประดิษฐ์
2.  ผู้เรียนเลือกแบบบายศรีที่ต้องการแล้วฝึกปฏิบัติประดิษฐ์บายศรีพร้อมตกแต่ง
	-
	6

	3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ
	1.
บอกองค์ประกอบในการประกอบอาชีพได้
2.
บอกวิธีการเพิ่มมูลค่างานใบตองได้
3.
คำนวณราคาจำหน่ายงานใบตองได้

4.
ระบุช่องทางการจัดจำหน่ายงานใบตอง
5.
บอกวิธีการส่งเสริมการจำหน่ายงานใบตอง
6.
จัดทำบัญชีรายรับ – รายจ่าย ได้
7.
บอกคุณลักษณะของผู้ประกอบธุรกิจที่ดีได้
	การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ
1. องค์ประกอบการประกอบอาชีพ
· เวลา 
· แรงงาน
· ทุน 
· แหล่งวัตถุดิบ  
· แหล่งจัดจำหน่าย  

2. การจัดการอาชีพ
· ผลิตภัณฑ์  
· ราคา  
· การจัดจำหน่าย   
· และการส่งเสริมการตลาด
3. การทำจัดทำบัญชีรายรับ – รายจ่าย
4. คุณลักษณะของผู้ประกอบธุรกิจที่ดี


	1. ผู้เรียนแลกเปลี่ยนเรียนรู้เรื่ององค์ประกอบในการประกอบอาชีพ  วิธีเพิ่มมูลค่างานใบตองวิทยากรอธิบายเพิ่มเติม 
2. วิทยากรบรรยายความรู้เรื่องส่วนผสมทางการตลาดในการจัดการอาชีพ 
3. ผู้เรียนร่วมแลกเปลี่ยนเรียนรู้เรื่องการเพิ่มมูลค่างานใบตอง ช่องทางการจัดจำหน่ายหรือรับงาน วิธีการส่งเสริมการจำหน่ายหรือเพิ่มปริมาณการสั่งทำงานใบตอง วิทยากรอธิบายเพิ่มเติมและให้ข้อเสนอแนะ
4. ผู้เรียนฝึกปฏิบัติวิธีการคำนวณราคาจำหน่ายหรือราคารับทำงานใบตอง 

5. วิทยากรบรรยายวิธีการจัดทำบัญชีรายรับ-รายจ่ายในการประกอบอาชีพรับงานใบตอง ผู้เรียนฝึกปฏิบัติจัดทำบัญชี
6. ผู้เรียนระดมความคิดเห็นเกี่ยวกับคุณลักษณะของผู้ประกอบการธุรกิจที่ดี วิทยากรสรุปและอธิบายเพิ่มเติม
	3

3

3

1
	-

-

-

	4. โครงการประกอบอาชีพ
	1. บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้
2. บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้
3. บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
4. อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
5. อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
6. เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้
7. ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้
	1. ความสำคัญของโครงการอาชีพ
2. ประโยชน์ของโครงการอาชีพการ
3. องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ
4. การเขียนโครงการอาชีพ
5. การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ 
	1. จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
2. จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง 
3. จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ   
4. กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
5. จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
6. กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	1

1

1

-
-
	-
-
-
6

3


หลักสูตรการประกอบอาชีพการซ่อมแซมและดัดแปลงรูปทรงเสื้อผ้า

 จำนวน  100  ชั่วโมง
กลุ่มอาชีพความคิดสร้างสรรค์ 

ความเป็นมา
ปัจจุบันแฟชั่นเสื้อผ้าเครื่องนุ่งห่มมีอิทธิพลต่อการดำเนินชีวิตของประชาชน และแฟชั่นเสื้อผ้าก็เปลี่ยนไปอย่างต่อเนื่อง   เสื้อผ้าเมื่อใช้ไปในระยะเวลาหนึ่ง  อาจล้าสมัยจำเป็นต้องซื้อหามาสวมใส่เพื่อให้ทันยุคทันสมัย หรือให้สามารถใช้ได้กับฤดูกาลที่เปลี่ยนไป   การดัดแปลงต่อเติมตกแต่งและดัดแปลงรูปทรงเสื้อผ้าเป็นแนวทางที่สามารถนำเสื้อผ้าเก่าเหล่านั้นกลับมาใช้ได้อีกเหมาะสมกับโอกาส ฤดูกาลและมีความทันสมัยขึ้น     อาชีพการซ่อมแซมและดัดแปลงรูปทรงเสื้อผ้า เป็นอาชีพหนึ่งที่มีช่องทางในการเจริญเติบโตได้อีกอย่างมาก  โดยเฉพาะประชาชนในยุคเศรษฐกิจที่ต้องการความประหยัดและทันสมัย  ผู้ที่มีความรู้ในการซ่อมแซมและดัดแปลงรูปทรงเสื้อผ้า  จึงมีโอกาสที่จะเข้าสู่อาชีพนี้ได้อีกมาก  

 
สำนักงาน กศน. จึงได้ดำเนินการจัดทำหลักสูตรการซ่อมแซมและดัดแปลงรูปทรงเสื้อผ้า ขึ้น เพื่อให้ประชาชนที่สนใจได้นำความรู้ไปใช้ในการประกอบอาชีพ   รวมทั้งส่งเสริมความคิดสร้างสรรค์ในการคิดค้นพัฒนาลักษณะรูปแบบของการดัดแปลงซ่อมแซมเสื้อผ้าเพื่อตอบสนองความต้องการของลูกค้า  อีกทั้งเน้นให้ผู้เรียนได้มีความรู้เรื่องการประกอบอาชีพและการจัดการอาชีพอย่างมีคุณธรรมจริยธรรม

หลักการของหลักสูตร
1. เป็นหลักสูตรที่ตอบสนองความต้องการเรียนรู้ของประชาชนในเรื่องการซ่อมแซมดัดแปลงรูปทรงเสื้อผ้าเพื่อการประกอบอาชีพ
2. เป็นหลักสูตรที่มุ่งเน้นให้ผู้เรียนเกิดความรู้ ความเข้าใจ และทักษะด้านตัดเย็บ โดยใช้ความคิดสร้างสรรค์ และศิลปะการตกแต่งซ่อมแซมดัดแปลงเสื้อผ้าเก่าให้มีสภาพเหมาะสมนำมาใช้ได้ใหม่ตามความต้องการของลูกค้าในการประกอบอาชีพ
3. มุ่งให้ผู้เรียนประกอบอาชีพได้จริงหลังจบหลักสูตร
4. ส่งเสริมผู้เรียนที่จบหลักสูตรสามารถนำความรู้ไปเทียบโอนเข้าสู่หลักสูตรการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551

จุดหมาย

เพื่อให้ผู้เรียนมีคุณลักษณะดังนี้

1. เพื่อให้ผู้เรียนมีความเข้าใจและทักษะจ และทักษะการซ่อมแซมและดัดแปลง รูปทรงเสื้อผ้า
2. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถนำความรู้เกี่ยวกับการซ่อมแซมและดัดแปลงรูปทรงเสื้อผ้าไปประกอบอาชีพได้
3. เพื่อใหผู้เรียนมีความรู้ความสามารถในการบริหารจัดการอาชีพการซ่อมแซมและดัดแปลง รูปทรงเสื้อผ้าได้
4. ผู้เรียนมีคุณธรรมและจริยธรรมในการประกอบอาชีพ
5. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถประกอบอาชีพซ่อมแซมและดัดแปลง รูปทรงเสื้อผ้าได้
กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมายคือ  ประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน
1. ผู้ที่ไม่มีอาชีพ
2. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
3. ผู้ที่ต้องการเปลี่ยนอาชีพ
4. ผู้มีพื้นฐานความรู้ด้านการตัดเย็บเสื้อผ้า

ระยะเวลา

จำนวน
 100
ชั่วโมง
โครงสร้างหลักสูตร   (ทฤษฏี   18  ชั่วโมง  และปฏิบัติ  82  ชั่วโมง)

1. ช่องทางการประกอบอาชีพ  




จำนวน 8 ชั่วโมง
1.1 การวิเคราะห์บริบทของชุมชน  สังคม และสิ่งแวดล้อม  เพื่อประกอบอาชีพ
1.2 ทางเลือกการสร้างอาชีพอย่างสร้างสรรค์และเพิ่มมูลค่า
1.3 การศึกษาข้อมูลในการประกอบอาชีพซ่อมแซมดัดแปลงเสื้อผ้า
1.4 การศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้
2.    ทักษะการประกอบอาชีพ  




 จำนวน 72  ชั่วโมง

 2.1 การใช้และการดูแลรักษาเครื่องมือ และวัสดุอุปกรณ์ในการตัดเย็บเสื้อผ้า
2.2  ความรู้หลักการซ่อมแซมและดัดแปลงเสื้อผ้า
2.3 ความรู้เรื่องการปรับเปลี่ยนทรง ซ่อมแซมและดัดแปลงเสื้อผ้า
2.4 การออกแบบและการตกแต่งด้วยผ้าหรือวัสดุอื่น ๆ
2.5 การปรับเปลี่ยนเสื้อผ้าเพื่อใช้ประโยชน์งานอื่น

3.     การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ  


จำนวน   8  ชั่วโมง



3.1  การหาแหล่งเงินทุน


3.2 การจัดหาแหล่งวัตถุดิบ


3.3 การจัดการตลาด


3.4  การจัดทำบัญชีรายรับ – รายจ่าย


3.5 คุณธรรมจริยธรรมในการประกอบอาชีพ

4.  โครงการประกอบอาชีพ   




จำนวน   12
ชั่วโมง


4.1   ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพ


4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพ


4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ


4.4  การเขียนโครงการ


4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการ
การจัดกระบวนการเรียนรู้
1. บรรยาย
2. สาธิต
3. ปฏิบัติจริง
4. ศึกษาดูงาน
สื่อการเรียนรู้
1. สื่อสิ่งพิมพ์  หนังสือ  แฟชั่นต่าง ๆ
2. สื่ออิเล็คทรอนิกส์
3. สื่อบุคคล  ผู้รู้   ภูมิปัญญา
4. มีภาพประกอบ 
5. ห้างสรรพสินค้า
6. วัสดุอุปกรณ์เกี่ยวกับการดัดแปลงเสื้อผ้า
7. เสื้อผ้า
การวัดและประเมินผล
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร
2. การประเมินผลระหว่างเรียนจากการปฏิบัติได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้และจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร

1.  มีเวลาเรียน   ไม่น้อยกว่าร้อยละ  80 

2.  มีผลการประเมินผลงานระหว่างเรียนและตลอดหลักสูตร ต้องผ่านไม่น้อยกว่าร้อยละ 80


3.  มีผลงานที่มีคุณภาพตามที่ผู้สอนกำหนด
เอกสารหลักฐานการศึกษา

1.  หลักฐานการประเมินผล

2.  ทะเบียนคุมวุฒิบัตร

3.  วุฒิบัตรการศึกษา ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช 2551 สาระการประกอบอาชีพรายวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้นในระดับระดับหนึ่ง

รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรการซ่อมแซมและดัดแปลงรูปทรงเสื้อผ้า
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฏี
	ปฏิบัติ

	1. ช่องทางการประกอบอาชีพการซ่อมแซมและดัดแปลงรูปทรงเสื้อผ้า
	1. สามารถวิเคราะห์ข้อมูลบริบทชุมชนสังคม สิ่งแวดล้อมได้
2. เขียนทางเลือกการสร้างอาชีพได้
3. อธิบายข้อมูลที่เกี่ยวกับการประกอบอาชีพซ่อมแซมดัดแปลงเสื้อผ้าได้
4. อธิบายสิ่งที่ได้เรียนรู้จากการศึกษาดูงาน
	1.1 การวิเคราะห์บริบทของชุมชน  สังคม และสิ่งแวดล้อม  เพื่อประกอบอาชีพ
1.2 ทางเลือกการสร้างอาชีพอย่างสร้างสรรค์และเพิ่มมูลค่า
1.3 การศึกษาข้อมูลในการประกอบอาชีพซ่อมแซมดัดแปลงเสื้อผ้า
1.4 การศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้

	1. วิทยากรและผู้เรียนร่วมแลกเปลี่ยนเรียนรู้ บริบทของชุมชน สังคม และสิ่งแวดล้อม เพื่อประกอบอาชีพ 
2. ผู้เรียนสรุปผลการวิเคราะห์การแลกเปลี่ยนเรียนรู้เพื่อใช้ในการตัดสินใจประกอบอาชีพ
3. วิทยากรอธิบายถึงทางเลือกการสร้างอาชีพอย่างสร้างสรรค์และการเพิ่มมูลค่าของตัวสินค้า ผลิตภัณฑ์หรือบริการ
4. ผู้เรียนบันทึกการเรียนรู้
5. ผู้เรียนศึกษาข้อมูลในการประกอบอาชีพซ่อมแซมดัดแปลงเสื้อผ้าเสื้อผ้า จากสื่อสิ่งพิมพ์ เอกสารและการแลกเปลี่ยนเรียนรู้ และสรุปผลการเรียนรู้
6. ผู้เรียนไปศึกษาเรียนรู้จากแหล่งเรียนรู้             ต่าง ๆ เช่น สื่อออนไลน์  ร้านรับซ่อมดัดแปลงเสื้อผ้า ร้านตัดเย็บเสื้อผ้า  ผู้รู้ ภูมิปัญญา ฯลฯ แล้วสรุปผลการศึกษา
7. วิทยากรตรวจสอบผลการเรียนรู้จากการแลกเปลี่ยนเรียนรู้ การศึกษาวิเคราะห์ข้อมูล การศึกษาแหล่งเรียนรู้จากรายงานที่มอบหมาย
	4
	4

	2.  ทักษะการประกอบอาชีพการซ่อมแซมและดัดแปลงรูปทรงเสื้อผ้า

	1. สามารถใช้เครื่องมือและวัสดุอุปกรณ์ในการตัดเย็บเสื้อผ้าได้
2. บอกวิธีการดูแลรักษาเครื่องมือและวัสดุอุปกรณ์ในการตัดเย็บเสื้อผ้าได้

	2.1 การใช้และการดูแลรักษาเครื่องมือ และวัสดุอุปกรณ์ในการตัดเย็บเสื้อผ้า
2.1.1 การใช้เครื่องมือ และวัสดุอุปกรณ์ในการตัดเย็บเสื้อผ้า
· การใช้จักรเย็บผ้า
· การใช้เตารีด
· การใช้อุปกรณ์ตัดเย็บ เช่น กรรไกรตัดตัดกระดาษ กรรไกรตัดผ้า  สายวัด  ปากคีบ  และที่เลาะผ้า  
· การใช้วัสดุในการตัดเย็บเสื้อผ้า เช่น ดินสอ  ยางลบ  ไม้บรรทัดลูกกลิ้ง   กระดาษสร้างแบบ  เข็มหมุด และเข็มเย็บผ้า
2.1.2 วิธีการดูแลรักษาเครื่องมือและวัสดุอุปกรณ์ในการตัดเย็บเสื้อผ้า
	1. วิทยากรอธิบายประกอบของจริงในการใช้จักรเย็บผ้าธรรมดาและจักรอุตสาหกรรม
2. ผู้เรียนสังเกต และบันทึกการเรียนรู้
3. วิทยากรให้ผู้เรียนทดสอบปฏิบัติใช้จักรเย็บผ้าทั้งสองแบบตามที่กำหนด              (ใบงานที่ 1)

4. วิทยากรอธิบายประกอบของจริงในการใช้เตารีดสำหรับรีดผ้าชนิดต่าง ๆ
5. ผู้เรียนสังเกต และบันทึกการเรียนรู้
6. วิทยากรให้ผู้เรียนทดสอบปฏิบัติใช้เตารีดในการรีดผ้าตามที่กำหนด  (ใบงานที่ 2) และสังเกตการปฏิบัติ
7. วิทยากรอธิบายประกอบของจริงในการใช้วัสดุและอุปกรณ์ในการตัดเย็บเสื้อผ้า
8. ผู้เรียนบันทึกการเรียนรู้ 
9. วิทยากรอธิบายประกอบการสาธิตวิธีการดูและรักษาเครื่องมือและวัสดุอุปกรณ์ในการตัดเย็บเสื้อผ้า
10. ผู้เรียนบันทึกการเรียนรู้
	2
	7

	2.  ทักษะการประกอบอาชีพการซ่อมแซมและดัดแปลงรูปทรงเสื้อผ้า (ต่อ)
	1. อธิบายเทคนิคและวิธีการเลาะเสื้อผ้าแบบต่าง ๆ ได้
2. บอกวิธีการเย็บผ้าด้วยมือและจักรได้
3. อธิบายวิธีการและปฏิบัติการติดกระดุม ตะขอ เสื้อผ้าได้
4. อธิบายวิธีการและปฏิบัติการเปลี่ยนซิปเสื้อผ้าได้
5. อธิบายวิธีการและปฏิบัติการติดยางเสื้อผ้าได้
	2.2 ความรู้หลักการซ่อมแซมและดัดแปลงเสื้อผ้า
2.2.1 เทคนิคและวิธีการเลาะเสื้อผ้า
2.2.2 การเย็บผ้าด้วยมือ
2.2.3 การเย็บผ้าด้วยจักร
2.2.4 การติดกระดุม
2.2.5 การติดตะขอ
2.2.6 การเปลี่ยนซิป
2.2.7 การติดยางยืด

	1. วิทยากรสาธิตเทคนิคและวิธีการเลาะเสื้อผ้าที่มีเนื้อผ้าแตกต่างกัน
2. ผู้เรียนสังเกตและบันทึกการเรียนรู้ และฝึกปฏิบัติเลาะผ้า
3. วิทยากรยกตัวอย่างประกอบการสาธิตการเย็บผ้าด้วยมือ เช่น การสอย การเนา การด้น การถักตัวหนอน การคัดเวิร์ก ฯลฯ
4. ผู้เรียนสังเกต และบันทึกการเรียนรู้และฝึกปฏิบัติเย็บผ้าด้วยมือแบบต่าง ๆ                   (ใบงานที่ 3)

5. วิทยากรยกตัวอย่างประกอบการสาธิตการเย็บผ้าด้วยจักร เช่น เย็บตะเข็บคู่ เย็บแบบ ฯลฯ
6. ผู้เรียนสังเกต และบันทึกการเรียนรู้และฝึกปฏิบัติเย็บผ้าด้วยมือแบบต่าง ๆ                 (ใบงานที่ 3)

7. วิทยากรสาธิตวิธีการติดกระดุม  ตะขอ เปลี่ยนยาง และติดซิป
8. ผู้เรียนสังเกต บันทึกการเรียนรู้ และฝึกปฏิบัติ (ใบงานที่ 4)

9. วิทยากรสังเกตและให้คำแนะนำตรวจผลงาน
	3
	6

	
	สามารถปรับเปลี่ยนทรง การซ่อมแซมและดัดแปลงเสื้อผ้า
แบบต่าง ๆ ได้
	2.3 ความรู้เรื่องการปรับเปลี่ยนทรง  ซ่อมแซมและดัดแปลงเสื้อผ้า
2.3.1 การปรับเปลี่ยนทรง ซ่อมแซมและดัดแปลงเสื้อ
2.3.2 การปรับเปลี่ยนทรง ซ่อมแซมและดัดแปลงกางเกง
2.3.3 การปรับเปลี่ยนทรง ซ่อมแซมและดัดแปลงกระโปรง

	1. วิทยากรยกตัวอย่างเสื้อ ที่ปรับเปลี่ยนทรง ซ่อมแซมและดัดแปลง ด้วยวิธีการเปลี่ยนแขนเสื้อ  ตัดให้สั้นและต่อให้ยาว  ขยายและเย็บเข้า  และแก้ไขปก ในรูปแบบต่าง ๆ พร้อมสาธิตวิธีการทำ
2. วิทยากรยกตัวอย่างกางเกง ที่ปรับเปลี่ยนทรง ซ่อมแซมและดัดแปลง ด้วยวิธีการเปลี่ยนจากขาบานเป็นขาตรง   ตัดให้สั้นและต่อให้ยาว  ขยายและเย็บเข้า  และแก้ไขต่อขอบ  ในรูปแบบต่าง ๆ พร้อมสาธิตวิธีการทำ
3. วิทยากรยกตัวอย่างกระโปรง ที่ปรับเปลี่ยนทรง ซ่อมแซมและดัดแปลง ด้วยวิธีการเปลี่ยนจากทรงบานทำเป็นทรงสอบ   ตัดให้สั้นและต่อให้ยาว  ขยายและเย็บเข้า  และแก้ไขต่อขอบ  ในรูปแบบต่าง ๆ พร้อมสาธิตวิธีการทำ
4. ผู้เรียนสังเกต บันทึกการเรียนรู้ และฝึกปฏิบัติ (ใบงานที่ 5)

5. วิทยากรสังเกตและคอยให้คำแนะนำและตรวจผลงาน
	
	18

	2.  ทักษะการประกอบอาชีพการซ่อมแซมและดัดแปลงรูปทรงเสื้อผ้า (ต่อ)
	สามารถออกแบบและตกแต่งเสื้อผ้าด้วยผ้าหรือวัสดุอื่นได้
	2.4 การออกแบบและการตกแต่งด้วยผ้าหรือวัสดุอื่น ๆ
· การตกแต่งเสื้อผ้าด้วยผ้ากุ๊น
· การตกแต่งเสื้อผ้าด้วยผ้าลูกไม้
· การตกแต่งเสื้อผ้าด้วยผ้าชนิดต่าง ๆ 
· การตกแต่งเสื้อผ้าด้วยริบบิ้น
· การตกแต่งเสื้อผ้าด้วยยางยืด
· การตกแต่งเสื้อผ้าด้วยวัสดุอื่น เช่น กระดุม เลื่อม ลูกปัด 
 คริสตัล หินสี ฯลฯ
	1. วิทยากรยกตัวอย่างและอธิบายวิธีการตกแต่งเสื้อผ้าด้วย ผ้ากุ๊น  ผ้าลูกไม้              ผ้าชนิดต่าง ๆ ริบบิ้น ยางยืด และวัสดุอื่น ๆ
2. ผู้เรียนบันทึกการเรียนรู้ และฝึกปฏิบัติตกแต่งเสื้อผ้าด้วยวัสดุ
ต่าง ๆ  (ใบงานที่ 6)

3. วิทยากรสังเกตและคอยให้คำแนะนำและตรวจผลงาน
	
	24

	
	สามารถนำเสื้อผ้าเก่า มาปรับเปลี่ยนเพื่อใช้ประโยชน์งานอื่น
ได้
	2.5 การปรับเปลี่ยนเสื้อผ้าเพื่อใช้ประโยชน์งานอื่น
· การทำกระเป๋า
· การทำผ้ากันเปื้อน
· การทำผ้าจับหูกระทะ
· การทำผ้าจับตู้เย็น
· การทำผ้ารองหม้อ
· การทำผ้าเช็ดเท้า
	1. วิทยากรยกตัวอย่างและอธิบายวิธีการเปลี่ยนเสื้อผ้าเป็นกระเป๋า ผ้ากันเปื้อน ผ้าจับหูกะทะ ผ้าจับตู้เย็น ผ้ารองหม้อ และผ้าเช็ดเท้า
2. ผู้เรียนบันทึกการเรียนรู้ และฝึกปฏิบัติเปลี่ยนเสื้อผ้าเพื่อใช้ประโยชน์อื่นตามความต้องการ  (ใบงานที่ 7)

3. วิทยากรสังเกตและคอยให้คำแนะนำและตรวจผลงาน
	
	12

	3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการซ่อมแซมและดัดแปลงรูปทรงเสื้อผ้า

	1. บอกที่มาของแหล่งเงินทุนได้
2. บอกวิธีการจัดหาและบริหารจัดการแหล่งจัดหาวัตถุดิบได้
3. อธิบายวิธีการจัดการการตลาดได้
4. จัดทำบัญชีรายรับ – รายจ่าย ในการประกอบอาชีพได้
5. อธิบายคุณลักษณะของผู้ประกอบการที่มีคุณธรรมจริยธรรมได้

	1. การหาแหล่งเงินทุน
2. การจัดหาแหล่งวัตถุดิบ
3. การจัดการตลาด
4. การจัดทำบัญชีรายรับ – รายจ่าย
5. คุณธรรมจริยธรรมในการประกอบอาชีพ


	1.  ผู้เรียนแลกเปลี่ยนเรียนรู้เรื่องแหล่งเงินทุนในการประกอบอาชีพ  วิทยากรอธิบายเพิ่มเติม
2.  วิทยากรบรรยายความรู้เรื่องส่วนผสมทางการตลาดในการจัดการอาชีพ
3.  ผู้เรียนร่วมแลกเปลี่ยนเรียนรู้เรื่องการเพิ่มมูลค่างานซ่อมแซมและดัดแปลงรูปทรงเสื้อผ้า วิทยากรอธิบายเพิ่มเติมและให้ข้อเสนอแนะ 
4.  วิทยากรบรรยายวิธีการจัดทำบัญชีรายรับ-รายจ่ายในการประกอบอาชีพรับงานใบตอง ผู้เรียนฝึกปฏิบัติจัดทำบัญชี 

5.  ผู้เรียนระดมความคิดเห็นเกี่ยวกับคุณลักษณะของผู้ประกอบการธุรกิจที่ดี วิทยากรสรุปและอธิบายเพิ่มเติม
	6
	2

	4. โครงการประกอบอาชีพการซ่อมแซมและดัดแปลงรูปทรงเสื้อผ้า
	1. บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้
2. บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้
3. บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
4. อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
5. อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
4.6 เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้
4.7 ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้
	1. ความสำคัญของโครงการอาชีพ
2. ประโยชน์ของโครงการอาชีพ


3. องค์ประกอบของโครงการอาชีพ
4. การเขียนโครงการอาชีพ


5. การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการ


	1. จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ องค์ประกอบของโครงการอาชีพ แล้วจัดกิจกรรมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินการกิจกรรมการเรียนรู้
2. จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดีเหมาะสมและถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสมถูกต้อง
3. จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ
4. กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมิน ความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
5. จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
6. กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการของตนเองเพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	3
	9


หลักสูตรการทอผ้าไหมสุรินทร์
จำนวน  200  ชั่วโมง 
กลุ่มวิชาความคิดสร้างสรรค์

ความเป็นมา
        
จังหวัดสุรินทร์ เป็นจังหวัดในภาคอีสานที่มีวัฒนธรรมการทอผ้ามานาน และได้สืบทอดเป็นมรดกทางวัฒนธรรมจนเป็นเอกลักษณ์ของตนเองที่โดดเด่น ยิ่งหากได้ศึกษาอย่างลึกซึ้งแล้วจะค้นพบเหตุผลหลายประการที่สนับสนุนในเรื่องการทอผ้าไหมที่เป็นเอกลักษณ์ของสุรินทร์ ในด้านต่าง ๆ เช่น วัฒนธรรมประเพณี การทอเส้นไหม ลวดลายผ้าไหม และกรรมวิธีการทอ  ตลอดทั้งการใช้ผ้าไหมในโอกาสต่าง ๆ และยังเป็นการอนุรักษ์ภูมิปัญญาท้องถิ่นให้คงอยู่ตลอดไป

ลักษณะเด่นของผ้าไหมจังหวัดสุรินทร์
1.  มีลวดลายเป็นเอกลักษณ์ โดยได้รับอิทธิพลทางวัฒนธรรมจากกัมพูชา และลวดลายที่บรรจงประดิษฐ์ขึ้นล้วนมีที่มาและมีความหมายอันเป็นมงคล 


2.  นิยมใช้ไหมน้อยในการทอ ซึ่งไหมน้อยคือไหมที่สาวมาจากเส้นใยภายในรังไหม มีลักษณะนุ่ม เรียบ เงางาม
3.  นิยมใช้สีธรรมชาติในการทอ ทำให้มีสีไม่ฉูดฉาด มีสีสันที่มีลักษณะเฉพาะ คือ สีจะออกโทนสีขรึม เช่น น้ำตาล  แดง เขียว ดำ เหลือง  อีกทั้งยังมีกลิ่นหอมจากเปลือกไม้
4.  ฝีมือการทอ จะทอแน่นมีความละเอียดอ่อนในการทอและประณีต รู้จักผสมผสานลวดลายต่าง ๆ เข้าด้วยกัน แสดงถึงศิลปะที่สวยงามกว่าปกติ
5.  แต่เดิมนั้นการทอผ้าไหมของชาวบ้านทำเพื่อไว้ใช้เอง และสวมใส่ในงานทำบุญและงานพิธีต่างๆ 

หลักการของหลักสูตร

1.  เน้นการเลือกใช้เส้นไหมสีเหลืองในการทอ  ซึ่งจะทำให้ผ้ามีความนุ่มพลิ้วน่าสวมใส่


2.  เน้นการประยุกต์ลวดลาย และสีย้อม  ที่สอดคล้องกับความต้องการของตลาด

3.  เป็นรูปแบบการขายที่สามารถประยุกต์ใช้ได้อย่างหลากหลาย
จุดมุ่งหมาย


1.  เพื่อให้ผู้เรียนเกิดทักษะความรู้ ความเข้าใจ เทคนิคการทอผ้าไหมสุรินทร์   สามารถนำไปใช้ในการประกอบอาชีพได้

2.  เพื่อให้ผู้เรียนสามารถออกแบบการมัดลาย การย้อมสี ที่สอดคล้องกีบความต้องการของตลาด


3.  เพื่อเป็นการอนุรักษ์ภูมิปัญญาท้องถิ่น และอาชีพดั้งเดิมของบรรพบุรุษ

4.  เพื่อเป็นการสืบสานวัฒนธรรมการทอผ้าไหมสุรินทร์
กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมาย คือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน

1.  ผู้ที่ไม่มีอาชีพ


2.  ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ

3.  ควรเป็นผู้มีใจรักในการทอผ้าและมีความอดทน
ระยะเวลาเรียน   รวม   200   ชั่วโมง   แบ่งเป็น

ภาคทฤษฎี  
จำนวน      25    
ชั่วโมง 


ภาคปฏิบัติ
จำนวน
   175
ชั่วโมง

โครงสร้างหลักสูตร 


1. ช่องทางการประกอบอาชีพการทอผ้าไหมสุรินทร์ 

1.1 ความสำคัญในการประกอบอาชีพการทอผ้าไหมสุรินทร์

จำนวน  2    ชั่วโมง
1.2 ความเป็นไปได้ในประกอบอาชีพการทอผ้าไหมสุรินทร์

จำนวน  3   ชั่วโมง

1.2.1  การวางแผนและบริหารจัดการ
   
1.2.2  แหล่งเงินทุนและการจัดหาเงินทุน

1.2.3  ความต้องการของตลาด


1.2.4 ช่องทางการจัดจำหน่าย
 1.3  ศึกษาหาความรู้จากแหล่งเรียนรู้ที่เกี่ยวข้อง


จำนวน   8    ชั่วโมง

1.3.1  ศูนย์อนุรักษ์ผ้าไหม  ศูนย์หม่อนไหมเฉลิมพระเกียรติฯ จังหวัดสุรินทร์
1.3.2  สถานประกอบการเกี่ยวกับการทอผ้าไหมสุรินทร์

1.3.3  ร้านค้าหรือตัวแทนในการจำหน่ายผลผลิต

1.3.4  เครือข่ายกลุ่มทอผ้าไหม

      1.4  การตัดสินใจเลือกอาชีพ 




จำนวน  3  ชั่วโมง
1.4.1  ความต้องการของตลาด 
1.4.2  สถานประกอบการ เครือข่าย กลุ่ม องค์กร ที่ประสบผลสำเร็จ 

2. ทักษะการประกอบอาชีพการทอผ้าไหมสุรินทร์

2.1  ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการทอผ้าไหมสุรินทร์


จำนวน  3  ชั่วโมง
-  ประวัติความเป็นมาวัฒนธรรมผ้าไหมสุรินทร์
- กระบวนการและรูปแบบการทอผ้าไหมสุรินทร์

- ความสำคัญและประโยชน์ของการประกอบอาชีพการทอผ้าไหมสุรินทร์

2.2 การเตรียมวัตถุดิบและส่วนประกอบ



จำนวน  3  ชั่วโมง
-  ขั้นตอนในการเตรียมไหมสำหรับการทอ
-  การเลือกเส้นไหม
- วัตถุดิบและส่วนประกอบ
2.3 การฟอกไหม






จำนวน  8  ชั่วโมง
-  วัตถุประสงค์ของการฟอกไหม
-  วัสดุและอุปกรณ์ของการฟอกไหม
-  ขั้นตอนการฟอก
- ข้อควรระวังในการฟอกไหม
2.4  การกวักไหม/การแกว่งไหม
       



จำนวน  16  ชั่วโมง
-  จุดประสงค์ของการกวักไหม/การแกว่งไหม
- วัสดุและอุปกรณ์
- วิธีการกวักไหม/การแกว่งไหม
- ข้อควรระวังในการกวักไหม/การแกว่งไหม
2.5 การเตรียมเส้นไหมพุ่ง/ไหมยืน




จำนวน  3  ชั่วโมง
-  ขั้นตอนการเตรียมเส้นไหมพุ่ง/ยืน
- การออกแบบลวดลาย
- การร้อยหลอดเล็กเป็นพวง
2.6  การค้นเส้นไหม





จำนวน  8  ชั่วโมง
-  จุดประสงค์ของการค้นไหม
- วัสดุและอุปกรณ์

- วิธีการค้นไหม
- ข้อควรระวังในการค้นไหม
2.7 การออกแบบลายและการย้อมสีไหม



จำนวน   30  ชั่วโมง
- วัสดุอุปกรณ์
- วิธีการมัดลาย/ขั้นตอน/การย้อมสีไหม
- ข้อควรระวังในการมัดลายและการย้อมสีไหม

- การตรวจสอบความถูกต้องของลวดลาย
2.8  การกรอเส้นไหมยืน/ไหมพุ่ง




จำนวน  16  ชั่วโมง
       - จุดประสงค์ของการกรอไหม
- วัสดุและอุปกรณ์

- วิธี/ขั้นตอนการกรอไหม
- ข้อควรระวังในการกรอไหม

2.9  การม้วน/ปั่นไหม





จำนวน  8  ชั่วโมง
- จุดประสงค์ของการม้วน/ปั่นไหม
- วัสดุและอุปกรณ์
- วิธีการการม้วน/ปั่นไหม
- ข้อควรระวังในการการม้วน/ปั่นไหม
2.10 การเก็บตะกอ





จำนวน   30  ชั่วโมง
- จุดประสงค์ของการเก็บถักตะกอ
- วัสดุและอุปกรณ์
- วิธี/ขั้นตอนการเก็บตะกอ
- ข้อควรระวังในการเก็บตะกอ 

2.11 การทอผ้าไหม





จำนวน  30  ชั่วโมง
- ขั้นตอนการทอผ้าไหม
- การเตรียมกี่

- การนำหลอดพุ่งใส่กระสวย
- การเหยียบตะกอ
- การพุ่งกระสวย
- การจัดลวดลายและแต่งริมขอบผ้า
- การกระแทกฟืม
- การขึงหน้าผ้าให้ตึง
- การต่อเส้นไหมยืนและเส้นไหมพุ่งเมื่อเส้นไหมขาด
- การปรับและปล่อยเส้นไหมยืน
- การหวีเส้นยืนขณะทอผ้าไหม
- การเก็บกี่เมื่อหยุดพักการทอผ้าไหม

2.12 การประยุกต์รูปแบบการขายเป็นผ้าแบบต่าง ๆ ที่สามารถนำไปใช้ได้
                       อย่างหลากหลาย                                                       จำนวน    10  ชั่วโมง


    - การทอผ้าคลุมไหล่



    - การทอผ้าพันคอ


    - การทอผ้ารูปแบบอื่น ๆ เช่น ผ้าปูโต๊ะ ผ้าตกแต่งผนัง และอื่น ๆ

3. การบริหารจัดการอาชีพ





จำนวน   7   ชั่วโมง
   
    3.1 การบริหารจัดการอาชีพการทอผ้าไหม
 3.1.1 การดูแลรักษาคุณภาพของผ้าไหม
 3.1.2 การลดต้นทุนในการผลิตของผ้าไหม
3.1.3 การเพิ่มมูลค่าสินค้า
-  การแปรรูป
-  การออกแบบ
- การประยุกต์ใช้
3.2 จัดการการตลาด

3.2.1 ทำฐานข้อมูลลูกค้าที่ใช้บริการ/คู่แข่งทางการตลาด
3.2.2 ประชาสัมพันธ์
3.2.3 ส่งเสริมการขายและการบริการ
3.2.4 การขอมาตรฐานผลิตภัณฑ์

3.3 จัดการความเสี่ยง

3.3.1 วิเคราะห์ศักยภาพในการประกอบอาชีพการทอผ้าไหม
3.3.2 แก้ปัญหาความเสี่ยงในการประกอบอาชีพการทอผ้าไหม


4. โครงการประกอบอาชีพ      




             จำนวน  12  ชั่วโมง
4.1 ความสำคัญของโครงการอาชีพ
4.2 ประโยชน์ของโครงการอาชีพ
4.3 องค์ประกอบของโครงการอาชีพ
4.4 การเขียนโครงการอาชีพ
4.5 การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการ
การจัดกระบวนการเรียนรู้
8. ศึกษาจากเอกสารและภูมิปัญญา
9. ฟังวิทยากรบรรยายให้ความรู้
10. การศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้
11. แลกเปลี่ยนเรียนรู้
12. ทำใบความรู้และใบงาน
13. ฝึกปฏิบัติด้วยตนเองเพิ่มเติมอย่างต่อเนื่อง
14. ฝึกปฏิบัติจริงและทดสอบผ่านเกณฑ์ที่กำหนดไว้
สื่อการเรียนรู้
5. สื่อเอกสาร
5.1 เอกสารประกอบการเรียนรู้
5.2 ใบงาน
5.3 ใบความรู้
6. ภูมิปัญญา

7. สถานประกอบการ
การวัดและประเมินผล
3. การประเมินความรู้ภาคทฤษฏีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร
4. การประเมินผลงานระหว่างเรียนจากการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ และจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร
4. มีเวลาเรียนและฝึกปฏิบัติตามหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
5. มีผลการประเมินผ่านตลอดหลักสูตรไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
6. มีผลงานที่มีคุณภาพจึงจะได้รับวุฒิบัตร
เอกสารหลักฐานการศึกษา
7. หลักฐานการประเมินผล
8. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
9. วุฒิบัตร ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรการทอผ้าไหมสุรินทร์
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	ชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1. ช่องทางการประกอบอาชีพการทอผ้าไหมสุรินทร์
	1.1 อธิบายความสำคัญในการประกอบอาชีพการทอผ้าไหมสุรินทร์ได้
1.2 อธิบายความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการทอผ้าไหมสุรินทร์ ได้แก่  การวางแผนและการบริหารจัดการ  การหาแหล่งเงินทุนความต้องการของตลาด และการจัดหาวัสดุอุปกรณ์ ได้
1.3 สามารถจัดหาแหล่งเรียนรู้ได้

1.4 สามารถตัดสินใจเลือกอาชีพได้
	1.1 ความสำคัญในการประกอบอาชีพการทอผ้าไหมสุรินทร์

1.2 ความเป็นไปได้ในประกอบอาชีพการทอผ้าไหมสุรินทร์


1.2.1 การวางแผนและการบริหารจัดการ

1.2.2 แหล่งเงินทุนและการจัดหาเงินทุน

1.2.3 ความต้องการของตลาด

1.2.4 ช่องทางการจัดจำหน่าย
1.3 ศึกษาหาความรู้จากแหล่งเรียนรู้ และเครือข่าย ที่เกี่ยวข้อง

1.3.1 ศูนย์อนุรักษ์ผ้าไหมสุรินทร์ศูนย์หม่อนไหมเฉลิมพระเกียรติฯ 
1.3.2 สถานประกอบการเกี่ยวกับการทอผ้าไหมสุรินทร์

1.3.3  ร้านค้าหรือตัวแทนในการจำหน่ายผลผลิตจากการทอผ้าไหม

1.3.4  เครือข่ายกลุ่มทอผ้าไหมสุรินทร์ 

1.4  การตัดสินใจเลือกอาชีพ
1.4.1 ความต้องการของตลาด 

1.4.2 สถานประกอบการ เครือข่าย  กลุ่ม และองค์กร ตัวอย่างที่ประสบความสำเร็จ
	1.1 ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร สื่อต่าง ๆ สถานประกอบการ สื่อของจริง ภูมิปัญญาในชุมชน เพื่อนำข้อมูลมาใช้ในการประกอบอาชีพ ที่มีความเป็นไปได้ในชุมชน
1.2 วิเคราะห์อาชีพจากข้อมูลต่าง ๆ

1.3 ศึกษาดูงานในสถานประกอบการ และแหล่งเรียนรู้ต่าง ๆ ที่เกี่ยวข้องกับอาชีพที่ตัดสินใจเลือก

1.4 ผู้เรียนตัดสินใจเลือกอาชีพ


	2

3

-

-
	-
-
8

3

	2.ทักษะการประกอบอาชีพการทอผ้าไหม
สุรินทร์

	2.1  อธิบายความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการทอผ้าไหมสุรินทร์ได้แก่  ประวัติความเป็นมาวัฒนธรรม ผ้าไหมสุรินทร์ กระบวนการและรูปแบบการทอผ้าไหมสุรินทร์ความสำคัญและประโยชน์ของการประกอบอาชีพการทอผ้าไหมสุรินทร์ ได้

2.2 สามารถเตรียมวัตถุดิบและส่วนประกอบได้แก่  ขั้นตอนในการเตรียมไหมสำหรับการทอ  การเลือกเส้นไหม วัตถุดิบและส่วน ประกอบได้
2.3 สามารถอธิบายการฟอกไหมได้แก่ วัตถุประสงค์ของการฟอกไหม วัสดุและอุปกรณ์ของการฟอกไหม ขั้นตอนการฟอกไหม และข้อควรระวังในการฟอกไหม ได้
2.4 สามารถอธิบายการกวักไหม/การแกว่งไหม ได้แก่   จุดประสงค์ของการกวักไหม/การแกว่งไหม วัสดุและอุปกรณ์  วิธีการกวักไหม/การแกว่งไหม และ ข้อควรระวังในการกวักไหม/การแกว่งไหม ได้

2.5 สามารถอธิบายและสาธิตการเตรียมเส้นไหมพุ่ง/ไหมยืน  ได้แก่  ขั้นตอนการเตรียมเส้นไหมพุ่ง/ยืน  การออกแบบลวดลาย และการร้อยหลอดเล็กเป็นพวง ได้

2.6  สามารถอธิบายและสาธิตการค้นเส้นไหม ได้แก่  จุดประสงค์ของการค้น วัสดุและอุปกรณ์  วิธีการค้น และข้อควรระวังในการค้นไหม ได้
2.7 สามารถอธิบายและสาธิตการออกแบบลายและย้อมสีไหม ได้แก่ วัสดุอุปกรณ์  วิธีการมัดลาย/ขั้นตอน/การย้อมสี  ข้อควรระวังในการมัดลายการย้อมสีไหม และการตรวจสอบความถูกต้องของลวดลาย ได้
2.8 สามารถอธิบายและสาธิตการกรอเส้นไหมยืน/ไหมพุ่ง ได้แก่  จุดประสงค์ของการกรอไหม วัสดุและอุปกรณ์  วิธี/ขั้นตอนการกรอไหม  และ ข้อควรระวังในการกรอไหม ได้
2.9 สามารถอธิบายและสาธิตการม้วน/ปั่นไหม ได้แก่ จุดประสงค์ของการม้วน/ปั่นไหม วัสดุและอุปกรณ์ วิธีการม้วน/ปั่นไหม  และ ข้อควรระวังในการม้วน/ปั่นไหมได้

2.10 สามารถอธิบายและสาธิตการเก็บตะกอไหมได้แก่  จุดประสงค์ของการเก็บตะกอไหม  วัสดุและอุปกรณ์  วิธี/ขั้นตอนการเก็บตะกอไหม ข้อควรระวังในการเก็บตะกอไหม ได้ 
2.11 สามารถทอผ้าไหม ได้แก่
 ขั้นตอนการทอผ้าไหม การเตรียมกี่ การนำหลอดพุ่งใส่กระสวย   การเหยียบตะกอ   การพุ่งกระสวย การจัดลวดลายและแต่งริมขอบผ้า  การกระแทกฟืม การขึงหน้าผ้าให้ตึง การต่อเส้นไหมยืนและเส้นไหมพุ่งเมื่อเส้นไหมขาด การปรับและปล่อยเส้นไหมยืน  การหวีเส้นยืนขณะทอ และ การเก็บกี่เมื่อหยุดพักการทอ ได้
2.12 สามารถประยุกต์รูปแบบการขายเป็นผ้าแบบต่าง ๆ ที่สามารถนำไปใช้ได้อย่างเหมาะสม ได้แก่การทอผ้าคลุมไหล่ การทอผ้าพันคอ  ผ้าปูโต๊ะ ผ้าตกแต่งผนัง และอื่น ๆ
	2.1  ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการทอผ้าไหมสุรินทร์



-  ประวัติความเป็นมาวัฒนธรรมผ้าไหมสุรินทร์
- กระบวนการและรูปแบบการทอผ้าไหมสุรินทร์

- ความสำคัญและประโยชน์ของการประกอบอาชีพการทอผ้าไหมสุรินทร์

2.2 การเตรียมวัตถุดิบและส่วนประกอบ
-  ขั้นตอนในการเตรียมไหมสำหรับการทอ
-  การเลือกเส้นไหม
- วัตถุดิบและส่วนประกอบ
2.3 การฟอกไหม


-  วัตถุประสงค์ของการฟอกไหม
-  วัสดุและอุปกรณ์ของการฟอกไหม
-  ขั้นตอนการฟอก
- ข้อควรระวังในการฟอกไหม
2.4  การกวักไหม/การแกว่งไหม

- จุดประสงค์ของการกวักไหม/การแกว่งไหม
- วัสดุและอุปกรณ์
- วิธีการกวักไหม/การแกว่งไหม
- ข้อควรระวังในการกวักไหม/การแกว่งไหม
2.5 การเตรียมเส้นไหมพุ่ง/ไหมยืน

- ขั้นตอนการเตรียมเส้นไหมพุ่ง/ยืน
- การออกแบบลวดลาย
- การร้อยหลอดเล็กเป็นพวง
2.6  การค้นเส้นไหม

-  จุดประสงค์ของการค้น
- วัสดุและอุปกรณ์
- วิธีการค้น
- ข้อควรระวังในการค้นไหม
2.7 การออกแบบลายและการย้อมสีไหม
- วัสดุอุปกรณ์
- วิธีการมัดลาย/ขั้นตอน/การย้อมสี
- ข้อควรระวังในการมัดลายและการย้อมสีไหม
- การตรวจสอบความถูกต้องของลวดลาย
2.8  การกรอเส้นไหมยืน/ไหมพุ่ง  - จุดประสงค์ของการกรอไหม
- วัสดุและอุปกรณ์

- วิธี/ขั้นตอนการกรอไหม
- ข้อควรระวังในการกรอไหม

2.9 การม้วน/ปั่นไหม


- จุดประสงค์ของการม้วน/ปั่นไหม
- วัสดุและอุปกรณ์
- วิธีการการม้วน/ปั่นไหม
- ข้อควรระวังในการการม้วน/ปั่นไหม
2.10  การเก็บตะกอไหม

- จุดประสงค์ของการเก็บตะกอไหม
- วัสดุและอุปกรณ์

- วิธี/ขั้นตอนการเก็บตะกอไหม
- ข้อควรระวังในการเก็บตะกอไหม

2.11 การทอผ้าไหม


- ขั้นตอนการทอผ้าไหม
- การเตรียมกี่

- การนำหลอดพุ่งใส่กระสวย
- การเหยียบตะกรอ
- การพุ่งกระสวย
- การจัดลวดลายและแต่งริมขอบผ้า
- การกระแทกฟืม
- การขึงหน้าผ้าให้ตึง
- การต่อเส้นไหมยืนและเส้นไหมพุ่งเมื่อเส้นไหมขาด
- การปรับและปล่อยเส้นไหมยืน
- การหวีเส้นยืนขณะทอ
- การเก็บกี่เมื่อหยุดพักการทอ 
2.12 รูปแบบการขายเป็นผ้าแบบ           ต่าง ๆ ที่สามารถนำไปใช้ได้อย่างเหมาะสม
- การทอผ้าคลุมไหล่
- การทอผ้าพันคอ
- การทอผ้ารูปแบบต่าง ๆ เช่น ผ้าปูโต๊ะ ผ้าตกแต่งผนัง และอื่น ๆ
	2.1 ทดสอบก่อนเรียน เพื่อวัดความรู้ ความเข้าใจ และพื้นฐานของผู้เรียน
2.2 ศึกษาเอกสารที่เกี่ยวข้องกับการทอผ้าไหมสุรินทร์ 
2.3 อภิปรายแลกเปลี่ยนเรียนรู้
2.4 จัดทำแผนการฝึกทักษะการทอผ้าไหมสุรินทร์
2.5 วิทยากรบรรยายและสาธิต
2.6  ฝึกปฏิบัติจริง
2.7 ทดสอบหลังเรียน
2.8 ฝึกปฏิบัติด้วยตนเองหลังเรียนอย่างต่อเนื่อง

	3

3

1

1

1

1

1

1

1

1

-

-

	-

-
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15

2

7

29

15

7

29

30
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	3. การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ
การทอผ้าไหม
สุรินทร์
	3.1 สามารถบริหารจัดการอาชีพการทอผ้าไหม ได้แก่  การควบคุมคุณภาพ  และ การลดต้นทุนการผลิต ได้
3.2 สามารถจัดการการตลาด ได้แก่ การจัดทำฐานข้อมูลลูกค้า/คู่แข่งทางการตลาด  การประชาสัมพันธ์ การ ส่งเสริมการขายและการบริการและการขอมาตรฐานผลิตภัณฑ์ได้
3.3 สามารถจัดการความเสี่ยง ได้แก่ วิเคราะห์ศักยภาพในการประกอบอาชีพการทอผ้าไหม และการ แก้ ปัญหาความเสี่ยงในการประกอบอาชีพการทอผ้าไหม ได้


	3.1 การบริหารจัดการอาชีพการทอผ้าไหม
3.1.1 การดูแลรักษาคุณภาพของผ้าไหม
3.1.2 การลดต้นทุนในการผลิตของผ้าไหม
3.1.3 การเพิ่มมูลค่าสินค้า   เช่น
การแปรรูป การออกแบบ การประยุกต์ใช้
3.2 จัดการการตลาด

3.2.1 ทำฐานข้อมูลลูกค้าที่ใช้บริการ/คู่แข่งทางการตลาด
3.2.2 ประชาสัมพันธ์
3.2.3 ส่งเสริมการขายและการบริการ 
3.2.4 การขอมาตรฐานผลิตภัณฑ์
3.3 จัดการความเสี่ยง

3.3.1 วิเคราะห์ศักยภาพในการประกอบอาชีพการทอผ้าไหม

3.3.2 แก้ปัญหาความเสี่ยงในการประกอบอาชีพการทอผ้าไหม
	3.1 การบริหารจัดการจัดให้ผู้เรียน
3.1.1 ศึกษาเอกสารเกี่ยวกับการบริหารจัดการ
3.1.2 วิทยากรบรรยายการกำหนดและควบคุมคุณภาพผลิตภัณฑ์ที่ต้องการ

3.1.3 ผู้เรียนร่วมกันวิเคราะห์การลดต้นทุนการผลิตแต่คุณภาพคงเดิม
3.1.4 วิทยากรและผู้เรียนร่วมกันวิเคราะห์ปัจจัยความเสี่ยงที่คาดว่าจะเกิดขึ้นและมีแนวทางในการจัดการความเสี่ยง
3.2  การบริหารจัดการการตลาด
3.2.1 ผู้เรียนศึกษาข้อมูลการตลาดและวิเคราะห์ความต้องการของตลาดจากแหล่งเรียนรู้และภูมิปัญญา
3.2.2 กำหนดทิศทาง เป้าหมาย กลยุทธ์ และแผนการตลาด

3.2.3 ผู้เรียนฝึกปฏิบัติตามกระบวนการจัดการตลาด เช่น การคิดต้นทุนการผลิต กำหนดราคาขาย การส่งเสริมการขาย และการกระจายสินค้า
3.3 การจัดการความเสี่ยง
3.3.1 ผู้เรียนสำรวจและศึกษาแหล่งวัสดุ อุปกรณ์ เพื่อลดต้นทุนการผลิตและควบคุมคุณภาพสินค้า จากผู้จำหน่ายที่หลากหลาย  

3.3.2  ผู้เรียนร่วมกันอภิปรายและวิเคราะห์ปัจจัยเสี่ยงในด้านต่าง ๆ ที่คาดว่าจะเกิดขึ้นจากการประกอบอาชีพ
3.3.3  อภิปรายแสวงหาแนวทางจัดการความเสี่ยงจากภูมิปัญญาและผู้เชี่ยวชาญ
	1

1

1
	2

1

1

	4. โครงการประกอบอาชีพการทอผ้าไหมสุรินทร์

	4.1 บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้
4.2 บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้
4.3 บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
4.4 อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้ 
4.5 อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพที่ดีได้
4.6 เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบได้เหมาะสมและถูกต้อง
4.7 ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้
	4.1 ความสำคัญของโครงการอาชีพการทอผ้าไหมสุรินทร์
4.2 ประโยชน์ของโครงการอาชีพการทอผ้าไหมสุรินทร์
4.3 องค์ประกอบของโครงการอาชีพการทอผ้าไหมสุรินทร์
4.4 การเขียนโครงการอาชีพการทอผ้าไหมสุรินทร์
4.5 การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพการทอผ้าไหมสุรินทร์

	4.1 จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้เรื่องความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ องค์ประกอบของโครงการอาชีพ แล้วจัดกิจกรรมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็นเพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
4.2 จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่องตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสมและถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปรายเพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดีเหมาะสมและถูกต้อง
4.3 จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการเขียนโครงการอาชีพ
4.4 กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
4.5 จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง

4.6 กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเองเพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพและใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	1
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หลักสูตรการทำผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด
จำนวน 108 ชั่วโมง
กลุ่มอาชีพความคิดสร้างสรรค์
ความเป็นมา
เกษตรกรไทยมีการปลูกสับปะรดเป็นพืชเศรษฐกิจในทุกภูมิภาคของประเทศ สับปะรดนอกจากจะใช้ในการบริโภคแล้วยังนำไปขายทั้งภายในประเทศและส่งออกต่างประเทศ นำรายได้เข้าสู่ประเทศ
เป็นจำนวนมาก

    
หลังการเก็บเกี่ยวผลสับปะรด  ส่วนใหญ่ใยสับปะรดจะถูกทิ้งไป  บางส่วนจะถูกเผาทิ้ง บางส่วนถูกไถกลบเป็นปุ๋ยพืชสดเพื่อการปลูกสับปะรดในรุ่นถัดไป  ดังนั้นการนำใยสับปะรดไปแปรรูป เป็นผลิตภัณฑ์กระดาษและบรรจุภัณฑ์รูปแบบต่าง ๆ จะช่วยเพิ่มมูลค่าและใช้ประโยชน์จากวัสดุธรรมชาติที่เหลือใช้ได้อย่างคุ้มค่า  ซึ่งการแปรรูปใยสับปะรด สามารถหาวัตถุดิบได้ง่าย  ใช้เทคนิคไม่ซับซ้อน  ต้นทุนไม่มาก นอกจากนี้ยังเป็นการรักษาสภาพแวดล้อมและช่วยแก้ไขปัญหาการขาดแคลนวัตถุดิบในอุสาหกรรมการผลิตกระดาษด้วย
การนำใยสับปะรดมาทำเป็นกระดาษ นับเป็นภูมิปัญญาท้องถิ่น ซึ่งกระดาษจากใยสับปะรดจะมีความสวยงาม แตกต่างจากกระดาษอื่น  เป็นที่ชื่นชอบของชาวต่างชาติมาก

   
ทั้งนี้ กระดาษจากใยสับปะรดสามารถนำไปทำผลิตภัณฑ์ได้หลากหลายประเภท  ดังนั้นการแปรรูปผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรดสามารถนำไปประกอบอาชีพ สร้างรายได้ให้กับตนเอง ครอบครัวและชุมชนได้และยังเป็นการลดภาระการกำจัดใยสับปะรดของเกษตรกรอีกด้วย

หลักการของหลักสูตร

หลักสูตรการประกอบอาชีพ การทำผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด มีหลักการ ดังนี้


1.  เน้นการนำวัสดุธรรมชาติที่มีมากและเหลือใช้ในท้องถิ่นมาสร้างมูลค่าเพิ่มเพื่อให้ประชาชนเกิดรายได้

2.  เน้นการใช้ความรู้ในการออกแบบและความคิดสร้างสรรค์ในการแปรรูปผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด

3.  เน้นการผลิตชิ้นงาน/ผลิตภัณฑ์ที่มีคุณภาพ มีรูปแบบหลากหลาย สอดคล้องกับความต้องการของตลาด
จุดหมาย

หลักสูตรการประกอบอาชีพ การทำผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด มีจุดหมาย ดังนี้


1.  เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้และมีทักษะในการทำกระดาษจากใยสับปะรด 

2.  เพื่อให้ผู้เรียนสามารถออกแบบและสร้างผลิตภัณฑ์ที่แปรรูปจากกระดาษใยสับปะรดเป็นผลิตภัณฑ์รูปแบบต่างๆที่สวยงาม สอดคล้องกับความต้องการของตลาด 

3.  เพื่อให้ผู้เรียนสามารถนำความรู้ไปใช้ประกอบอาชีพ สร้างรายได้ให้กับตนเองและครอบครัวได้
กลุ่มเป้าหมาย
กลุ่มเป้าหมายผู้ใช้หลักสูตรการประกอบอาชีพ การทำผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด มีดังนี้

1.  ผู้ที่ไม่มีอาชีพ
2.  ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ เพื่อสร้างรายได้เพิ่ม

3.   ผู้ที่อยู่ในท้องถิ่นที่มีการเพาะปลูกสับปะรดหรือสามารถหาวัตถุดิบได้ง่าย
ระยะเวลา     จำนวน  108  ชั่วโมง  

1. ภาคทฤษฎี   37 ชั่วโมง
2. ภาคปฏิบัติ   71  ชั่วโมง
โครงสร้างหลักสูตร

1. ช่องทางการประกอบอาชีพ   



จำนวน 9 ชั่วโมง
1.1 ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพ


จำนวน 2 ชั่วโมง
1.2 ความสำคัญในการทำผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด
         
จำนวน 3 ชั่วโมง

1.3 แหล่งเรียนรู้และแหล่งจำหน่ายผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด
จำนวน 4 ชั่วโมง
2. ทักษะอาชีพ   





จำนวน 63 ชั่วโมง
2.1 การทำกระดาษจากใยสับปะรด



จำนวน
37 ชั่วโมง
2.2 การทำผลิตภัณฑ์จากกระดาษใยสับปะรดรูปแบบต่างๆ
จำนวน
26 ชั่วโมง

3. การบริหารจัดการอาชีพ  




จำนวน 24 ชั่วโมง
3.1 การวางแผนการผลิต




จำนวน
6  ชั่วโมง

3.2 การควบคุมคุณภาพ




จำนวน
3 ชั่วโมง
3.3 การตลาด





จำนวน 15 ชั่วโมง
4. โครงการประกอบอาชีพ การทำผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด     
จำนวน 12  ชั่วโมง

4.1   ความสำคัญของโครงการอาชีพ การทำผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด     


4.2   ประโยชน์ของโครงการอาชีพ การทำผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด     
4.3   องค์ประกอบของโครงการอาชีพ การทำผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด     
4.4   การเขียนโครงการอาชีพ การทำผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด     
4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ การทำผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด     
การจัดกระบวนการเรียนรู้
-  วิทยากรให้ความรู้ถึงความสำคัญและความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพทำผลิตภัณฑ์จาก ใยสับปะรด     
-  ศึกษาข้อมูลจากแหล่งเรียนรู้ ภูมิปัญญา สื่ออิเล็กทรอนิกส์ เอกสาร สถานประกอบการสถานที่จัดจำหน่าย
-  การบรรยาย
-  การสาธิต
-  การออกแบบผลิตภัณฑ์
-  การฝึกปฏิบัติสร้างสรรค์ชิ้นงานแบบต่าง ๆ 
-  การแลกเปลี่ยนเรียนรู้ระหว่างผู้เรียนและภูมิปัญญา

-  ศึกษาดูงานและฝึกปฏิบัติด้วยตนเองเพิ่มเติม
-  วิทยาบรรยายและร่วมอภิปราย วิเคราะห์เกี่ยวกับ

-  ผู้เรียนศึกษาข้อมูลการตลาด และวิเคราะห์ความต้องการของตลาดจากสภาพจริง
-  วิเคราะห์และวางแผนการโฆษณาประชาสัมพันธ์ผ่านช่องทางสื่อต่างๆ

-  ฝึกปฏิบัติจริง การคิดราคาต้นทุนกำไร ทำบัญชีรายรับ-รายจ่าย
สื่อการเรียนรู้

1. ใบความรู้


2. ภูมิปัญญาท้องถิ่น/วิทยากร


3. ตัวอย่างชิ้นงาน

4. วัสดุ อุปกรณ์ ที่ใช้ในการฝึกปฏิบัติ

5. แหล่งเรียนรู้ ที่ศึกษาดูงาน

6. สื่อ ICT

การวัดและประเมินผล
1. ภาคทฤษฎี 
 
1.1 ประเมินผลจากการทดสอบความรู้ความเข้าใจ

        ร้อยละ 20  
2. ภาคปฏิบัติ ประเมินจากชิ้นงานที่มีคุณภาพเพียงพอที่จะจำหน่ายได้    ร้อยละ 70

2.1 ประเมินจากความสวยงาม


  
        ร้อยละ 30
2.2 ความคิดสร้างสรรค์



 
        ร้อยละ 30
2.3 ความคงทนแข็งแรง




        ร้อยละ 10

3.
ประเมินพฤติกรรมการมีส่วนร่วมของผู้เรียน


        ร้อยละ 10
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียนไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. ผ่านการประเมินผลทั้งภาคทฤษฎี และภาคปฏิบัติไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
3. ผู้เรียนสามารถเขียนโครงการอาชีพของตนเองได้ และผ่านเกณฑ์ความเป็นไปได้ของโครงการ
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานแสดงผลการเรียน
2. วุฒิบัตร ออกโดยสถานศึกษาในสังกัดสำนักงาน กศน.
3. ทะเบียนคุมวุฒิบัตรที่สถานศึกษาออกให้กับผู้เรียนที่จบหลักสูตร
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้หลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 ในสาระการประกอบอาชีพเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้นได้
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	ชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1. ช่องทางการประกอบอาชีพการทำผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด     
	1.  ผู้เรียนสามารถบอกความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการทำผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด     
2.  ผู้เรียนสามารถบอกความสำคัญในการทำผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด     ได้     
3.  ผู้เรียนสามารถบอกแหล่งเรียนรู้ แหล่งจำหน่ายผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด     
	1. ความสำคัญในการทำผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด     
2. แหล่งเรียนรู้เกี่ยวกับการทำผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด     
3. แหล่งจำหน่ายผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด     
4. แนวโน้มความต้องการของตลาด
- รูปแบบผลิตภัณฑ์ที่ตรงตามความต้องการของกลุ่มลูกค้าวัยต่างๆ
 - การตัดสินใจเลือกทำผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด

     
	1. วิทยากรบรรยายให้ความรู้ประกอบกับให้ผู้เรียนศึกษาจากใบความรู้เรื่องความสำคัญของการทำผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด 
2. ศึกษาจากแหล่งเรียนรู้ และภูมิปัญญาในการทำผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด     
3. ศึกษาดูงานจากแหล่งจำหน่ายผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด   

4. วิทยากรกับผู้เรียนร่วมกันวิเคราะห์รูปแบบ และสอดคล้องกับความต้องการของกลุ่มลูกค้า
5. ผู้เรียนตัดสินใจเลือกทำผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรดตามความพร้อมและศักยภาพของตนเอง
	2

3

4


	-
-
-



	2. ทักษะอาชีพ
 การทำผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด     
	1. ผู้เรียนสามารถบอกวัสดุและอุปกรณ์ที่ใช้ในการทำกระดาษใยสับปะรดได้
2. ผู้เรียนสามารถคัดเลือกใบสับปะรดที่จะนำมาใช้ทำกระดาษได้
3. ผู้เรียนสามารถบอกแหล่งวัตถุดิบได้
4. ผู้เรียนสามารถทำกระดาษจากใยสับปะรดได้สวยงาม คงทน และใช้งานได้


	1. วัสดุและอุปกรณ์ในการทำกระดาษจากใยสับปะรด
2. วัตถุดิบและการเตรียมวัตถุดิบในการทำกระดาษจากใยสับปะรด   

- การคัดเลือกใบสับปะรด
- สารเคมีที่ใช้และการป้องกันอันตราย

- ปริมาณการใช้วัตถุดิบและสารเคมี

3. ขั้นตอนการทำกระดาษจากใยสับปะรด
- การล้างและหั่นใบสับปะรด
- การต้มใบสับปะรดด้วยโซดาไฟ
- การล้างใยสับปะรด

- การฟอกขาวใยสับปะรด
- การย้อมสีใยสับปะรด
- การปั่นใยสับปะรด
- การหล่อกระดาษ
- การตากกระดาษ
	1. วิทยากรบรรยายถึงคุณลักษณะ คุณสมบัติ และวิธีการใช้วัสดุอุปกรณ์แต่ละชนิด พร้อมทั้งแสดงตัวอย่างของวัสดุอุปกรณ์ชิ้นนั้น
2. วิทยากรบรรยายถึงวัตถุดิบที่ต้องใช้การหาแหล่งวัตถุดิบ สารเคมีที่ต้องใช้และการป้องกันอันตราย การเตรียมวัตถุดิบ พร้อมทั้งบอกคุณสมบัติของใยสับปะรดที่ใช้ทำกระดาษและสาธิตการคัดเลือกใบสับปะรด
3. วิทยากรสาธิตพร้อมกับให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติตามลำดับขั้นตอนการทำกระดาษจากใยสับปะรด

	2

3

4

-
-
-
-
-
-
	-
-
-

6

3
4
4
4

3

	
	1.  ผู้เรียนสามารถบอกวัสดุอุปกรณ์ในการทำผลิตภัณฑ์จากกระดาษใยสับปะรดแบบต่างๆได้
2.  ผู้เรียนสามารถนำกระดาษใยสับปะรดมาสร้างสรรค์เป็นผลิตภัณฑ์แบบต่างๆเพื่อเพิ่มมูลค่าให้กับกระดาษได้

	1. วัสดุและอุปกรณ์ในการทำผลิตภัณฑ์ต่างๆ จากกระดาษใยสับปะรด

2. ฝึกปฏิบัติการออกแบบและสร้างสรรค์ผลิตภัณฑ์จากกระดาษใยสับปะรด
- กล่องกระดาษทิชชู
- โคมไฟกระดาษ

- กรอบรูป
- ถุงกระดาษ
- กล่องกระดาษเอนกประสงค์

ฯลฯ
	1.  วิทยากรบรรยายถึงวิธีใช้วัสดุอุปกรณ์แต่ละชนิดพร้อมทั้งยกตัวอย่างของวัสดุอุปกรณ์ชิ้นนั้น
2.  วิทยากรสาธิตพร้อมให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติตามขั้นตอนการทำผลิตภัณฑ์ประเภทต่างๆจากกระดาษใยสับปะรดดังต่อไปนี้ 
1) กล่องกระดาษทิชชู
- ฝึกปฏิบัติกับวิทยากร
- ฝึกปฏิบัติด้วยตนเอง
2) โคมไฟกระดาษ
- ฝึกปฏิบัติกับวิทยากร
- ฝึกปฏิบัติด้วยตนเอง
     3) กรอบรูป
- ฝึกปฏิบัติกับวิทยากร
- ฝึกปฏิบัติด้วยตนเอง
4) ถุงกระดาษ

- ฝึกปฏิบัติกับวิทยากร
- ฝึกปฏิบัติด้วยตนเอง
5) กล่องกระดาษเอนกประสงค์

- ฝึกปฏิบัติกับวิทยากร
- ฝึกปฏิบัติด้วยตนเอง
           ฯลฯ
3. ฝึกทักษะเพิ่มเติมที่บ้าน
	2

3

-
-
-
-
-
	-
-
4

5

4

4

4



	3. การบริหารจัดการอาชีพ
	1.  ผู้เรียนสามารถบริหารจัดการ การทำผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรดได้     
2.  ผู้เรียนสามารถควบคุมคุณภาพ มาตรฐานของชิ้นงานได้
3.  ผู้เรียนสามารถบริหารจัดการการตลาดได้
	1. การผลิต
1.1 สำรวจแหล่งทุน
1.2 สำรวจแหล่งวัตถุดิบในท้องถิ่น
2. การควบคุมคุณภาพกำหนดมาตรฐานของชิ้นงาน
2.1 ความสวยงาม
2.2 ความทนทานแข็งแรง
3. การตลาด
3.1 การศึกษาข้อมูล วิเคราะห์ ความต้องการของตลาด
- ศูนย์ OTOP

- ศูนย์ฝึกอาชีพชุมชน
- แหล่งท่องเที่ยว
3.2 การโฆษณาประชาสัมพันธ์
- เว็บไซต์กศน.ตำบล กศน.อำเภอ กศน.จังหวัด
- แผ่นพับโฆษณา
3.3 การทำบัญชี
- การคิดต้นทุน/กำไร
- บัญชีรายรับ – รายจ่าย
	1. วิทยากรบรรยายให้ความรู้และผู้เรียนศึกษาจากเอกสาร ใบความรู้
2. วิทยากรและผู้เรียนร่วมกันกำหนดคุณภาพและมาตรฐานของชิ้นงานด้านความสวยงาม ความทนทานแข็งแรง
3. วิทยาการบรรยายให้ความรู้เรื่องการตลาดและการศึกษาดูงาน
- ศูนย์ OTOP

- ศูนย์ฝึกอาชีพชุมชน
- แหล่งท่องเที่ยว
4. วิทยากรบรรยายให้ความรู้เกี่ยวกับโฆษณาประชาสัมพันธ์และผู้เรียนฝึกปฏิบัติ

- การขึ้นเว็บไซต์
- การทำแผ่นพับ
5. วิทยากรบรรยายให้ความรู้เรื่องการทำบัญชีและผู้เรียนฝึกปฏิบัติ
- การคิดต้นทุน/กำไร
- บัญชีรายรับ - รายจ่าย
	3

-
3

3

2

	-
3
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	4. โครงการประกอบอาชีพผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด
	1. สามารถบอกความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพ ผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรดได้
2. สามารถบอกประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพ ผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรดได้
3. สามารถบอกองค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ ผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรดได้
4. สามารถอธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรดได้
5. สามารถอธิบายลักษณะการเขียนโครงการที่ดีตามองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
6. สามารถเขียนโครงการประกอบอาชีพที่เหมาะสมได้
7. สามารถประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการประกอบอาชีพได้
	1. ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด
2. ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด
3. องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด
4. การเขียนโครงการประกอบอาชีพผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด 
5. การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการประกอบอาชีพผลิตภัณฑ์จากใยสับปะรด
	1. วิทยากรบรรยายและให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  และอภิปรายสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
2. จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง  
3. จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ 
4. กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
5. จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ        ให้มีความเหมาะสม
6. กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	3
	9




หลักสูตรบ้านดินทางเลือกใหม่ของคนอยากมีบ้าน
จำนวน 120 ชั่วโมง

กลุ่มอาชีพความคิดสร้างสรรค์
ความเป็นมา


เป็นที่ทราบกันดีว่าความต้องการที่อยู่อาศัยเพิ่มมากขึ้น ตามอัตราการเพิ่มขึ้นของประชากรในประเทศ ขณะนี้วัสดุอุปกรณ์ในการก่อสร้างมีราคาสูงขี้นอย่างมากทำให้ราคาบ้านสูงขึ้นตามไปด้วย การมีที่อยู่อาศัยเป็นของตัวเองจึงเป็นไปค่อนข้างยากสำหรับผู้มีรายได้น้อย

ปัจจุบันแนวคิดด้านการอนุรักษ์ธรรมชาติ กำลังได้รับความสนใจโดยมีการปรับเปลี่ยนวิถีชีวิตให้อยู่ร่วมกับธรรมชาติอย่างกลมกลืน ไม่ทำลายสิ่งแวดล้อม เลือกใช้วัสดุธรรมชาติมาประยุกต์ใช้ในชีวิตประจำวันมากยิ่งขึ้นตั้งแต่เสื้อผ้าเครื่องนุ่งห่ม สิ่งของเครื่องใช้ ตลอดจนที่อยู่อาศัย การปลูกสร้างที่อยู่อาศัยที่สอดคล้องกับสภาพแวดล้อมทางธรรมชาติของไทยเรา ซึ่งมีภูมิอากาศร้อนเป็นส่วนใหญ่ นั้น แต่เดิมมาประชาชนจะใช้ไม้เป็นวัสดุก่อสร้างเป็นหลัก แต่เนื่องจาไม้มีราคาแพงและหายาก จึงมีแนวคิดการสร้างบ้านด้วยดิน ซึ่งเป็นวัสดุธรรมชาติ หาง่ายไม่ต้องลงทุนมาก การก่อสร้างไม่ยุ่งยาก เพียงใช้ภูมิปัญญาชาวบ้านและความคิดสร้างสรรค์ที่ไม่จำกัด ก็จะได้บ้านหลากหลายรูปแบบ อยู่สบาย ไม่ร้อน ทั้งแข็งแรง ทนทาน ราคาประหยัด เหมาะสำหรับผู้มีรายได้ไม่มาก หรือผู้ที่รักในธรรมชาติ ดังนั้น หลักสูตรบ้านดิน ทางเลือกใหม่ของคนอยากมีบ้าน จะช่วยให้ฝันของคนที่ยังไม่มีบ้านเป็นของตนเอง เป็นจริงได้ และสามารถสร้างอาชีพ สร้างรายได้ แก่ผู้ที่จะนำไปประกอบอาชีพ อย่างแน่นอน
หลักการของหลักสูตร


หลักสูตรบ้านดินทางเลือกใหม่ ของคนอยากมีบ้าน ของสำนักงาน กศน. มีหลักการดังนี้

1.  เป็นหลักสูตรที่เน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่างๆ 5 ด้าน  ได้แก่ ศักยภาพของทรัพยากรธรรมชาติในแต่ละพื้นที่  ศักยภาพของพื้นที่ตามลักษณะภูมิอากาศ  ศักยภาพภูมิประเทศและทำเลที่ตั้งของแต่ละประเทศ  ศักยภาพของศิลปะ  วัฒนธรรม  ประเพณี และวิถีชีวิตของแต่ละพื้นที่และศักยภาพของทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่

2.  การจัดการศึกษาการประกอบอาชีพ “บ้านดิน” ทางเลือกใหม่ของคนอยากมีบ้านมุ่งพัฒนาคนไทยให้มีอาชีพ ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำอย่างมีคุณภาพทั่วถึงและเท่าเทียมกัน  สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง  และเป็นบุคคลที่มีวินัยเปี่ยมไปด้วยคุณธรรม จริยธรรม  มีจิตสำนึกความรับผิดชอบต่อตนเอง  ผู้อื่น และสังคม

3.  ส่งเสริมให้มีความร่วมมือในการดำเนินงานร่วมกับภาคีเครือข่าย สร้างอาชีพ สร้างรายได้ให้กับกลุ่มเป้าหมายให้มีความมั่นคง

4.   เน้นการฝึกปฏิบัติจริงเพื่อให้ผู้เรียนเกิดความรู้ ความเข้าใจ และสามารถนำไปประกอบอาชีพ  ให้เกิดรายได้ที่มั่นคง มั่งคั่ง 
5. ส่งเสริมให้มีการเทียบโอนความรู้และประสบการณ์เข้าสู่หลักสูตรการศึกษาขั้นพื้นฐาน
จุดหมาย

หลักสูตรบ้านดินทางเลือกใหม่ ของคนอยากมีบ้าน ของสำนักงาน กศน. มีจุดมุ่งหมายดังนี้
1. เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ความเข้าใจในการก่อสร้างที่อยู่อาศัยด้วยดินได้อย่างมั่นคงแข็งแรง
2. เพื่อให้ผู้เรียนได้นำความรู้ไปใช้ประกอบอาชีพรับสร้างบ้านดินได้
3. เพื่อให้ผู้เรียนเลือกใช้วัสดุการก่อสร้างอย่างเหมาะสมกับภูมิประเทศ ภูมิอากาศและทำเลที่ตั้ง
กลุ่มเป้าหมาย

มี 3 กลุ่มเป้าหมาย  คือ

1.  ผู้ที่ไม่มีอาชีพ


2.  ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ

3.  ผู้ประสบภัยธรรมชาติหรือผู้ที่ยังไม่มีบ้านเป็นของตนเอง
ระยะเวลา

หลักสูตรบ้านดินทางเลือกใหม่ ของคนอยากมีบ้าน ใช้ระยะเวลาเรียน 120 ชั่วโมง
· ภาคทฤษฎี
30  ชั่วโมง
· ภาคปฏิบัติ 
90  ชั่วโมง
โครงสร้างหลักสูตร


1. ช่องทางการประกอบอาชีพ  บ้านดิน ทางเลือกใหม่ ของคนอยากมีบ้าน  (จำนวน 7 ชั่วโมง)
1.1 ประโยชน์และความสำคัญของบ้านดินกับภูมิประเทศ ภูมิอากาศและวิถีการดำเนินชีวิตแบบพอเพียง 
1.2 ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร สื่ออิเล็กทรอนิคส์ ผู้ประกอบการ บุคคลในชุมชน เพื่อนำข้อมูลความคิด วิเคราะห์ และใช้ในการประกอบอาชีพ 

1.3 ศึกษาความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพสร้างบ้านดิน 


1.4  การตัดสินใจเลือกประกอบอาชีพรับสร้างบ้านดินการรับสร้างบ้านดิน การออกแบบ รับจ้าง
2. 
ทักษะการประกอบอาชีพ บ้านดิน ทางเลือกใหม่ ของคนอยากมีบ้าน (จำนวน 96 ชั่วโมง)


2.1 คุณสมบัติของดิน

2.2 การวิเคราะห์ทำเลที่ตั้งและภูมิประเทศ


2.3 แบบบ้านดิน

2.4 การเตรียมพื้นที่ในการก่อสร้าง

2.5 การทำอิฐดิน

2.6 การทำฐานราก

2.7 การทำผนังดิน

2.8 การจัดทำสาธารณูปโภค

2.9 การทำช่องหน้าต่างประตูและช่องลม


2.10 การฉาบผนัง

2.11 การทำสีเคลือบผนังดิน

2.12 การทำพื้นบ้านดิน

2.13 การทำหลังคา

2.14 การทำเฟอร์นิเจอร์
3. 
การบริหารจัดการอาชีพบ้านดิน ทางเลือกใหม่ ของคนอยากมีบ้าน(จำนวน 5 ชั่วโมง)

     3.1 การวางแผนการสร้างบ้านดิน 
     3.2 การประเมินราคาในการสร้างบ้านดิน 

3.3 การประชาสัมพันธ์
4. 
โครงการประกอบอาชีพบ้านดิน ทางเลือกใหม่ ของคนอยากมีบ้าน(จำนวน  12  ชั่วโมง)


4.1 ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพบ้านดิน 

4.2 ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพบ้านดิน 

4.3 องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพบ้านดิน 

4.4 การเขียนองค์ประกอบในแต่ละองค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพบ้านดิน 
4.5 การเขียนโครงการประกอบอาชีพรับสร้างบ้านดิน เพื่อการมีงานทำอย่าง   มั่นคง
4.6 การตรวจสอบความถูกต้อง ความเป็นไปได้ ของโครงการเพื่อการประเมินความเหมาะสม สอดคล้องของโครงการบ้านดิน 
การจัดกระบวนการเรียนรู้
1. ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร สื่ออิเล็กทรอนิคส์ ผู้ประกอบการ บุคคลในชุมชน เพื่อนำข้อมูล
2. ศึกษาดูงานจากผู้ประกอบอาชีพ และแหล่งเรียนรู้ต่าง ๆ เพื่อการตัดสินใจเลือกรูปแบบการประกอบอาชีพโดยกระบวนการคิดเป็น และความเป็นไปได้โดยดูจากศักยภาพของตนเอง เงินทุน การตลาด ของตนเองและพื้นที่ที่จะดำเนินการประกอบอาชีพ
3. วิทยากรให้ความรู้ในเรื่องทฤษฎีเกี่ยวกับการสร้างบ้านดินฯลฯ

4. จัดทำแผนการฝึกทักษะตามลำดับขั้นตอน
5. ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ และฝึกทักษะตามหลักสูตรบ้านดิน
6. ดำเนินการก่อสร้างบ้านดินเพื่อการประเมิน
สื่อการเรียนรู้
ในการจัดการเรียนรู้ สามารถใช้สื่อที่หลากหลาย เช่น สื่อสิ่งพิมพ์ สื่ออิเล็กทรอนิคส์ ตัวอย่างของจริง สื่อบุคคล ภูมิปัญญา  แหล่งเรียนรู้ทั้งในท้องถิ่นหรือที่ต่าง ๆ
การวัดและประเมินผล
1.  การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร

2.  การประเมินผลงานระหว่างเรียนจากการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ และจบหลักสูตร
3.  ประเมินจากผลงานที่ผู้เรียนได้สร้างขึ้นอย่างมีคุณภาพตามมาตรฐานที่ผู้สอนกำหนด และผลงานที่มีความคิดสร้างสรรค์
4.  เครื่องมือวัดและประเมินผล
- แบบประเมินผลก่อน – หลังเรียน
- แบบสังเกตพฤติกรรม

- แบบประเมินผลชิ้นงาน
การจบหลักสูตร

1.  ผู้เรียนต้องผ่านการประเมินทั้งภาคทฤษฎี และภาคปฏิบัติไม่น้อยกว่าร้อยละ 80

2.  ผู้เรียนต้องมีเวลาเรียนไม่น้อยกว่า ร้อยละ 80

3.  มีผลงานการสร้างบ้านดินที่มีคุณภาพและได้มาตรฐาน

เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผลการเรียน
2. วุฒิบัตร ออกโดยสถานศึกษา
3. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
การเทียบโอน
หลักสูตรการจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำ ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้แล้ว สามารถนำผล            การเรียนมาเทียบโอนกับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551  ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรบ้านดิน ทางเลือกใหม่ของคนอยากมีบ้าน
	เรื่อง
	จุดประสงค์
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	ชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1. ช่องทางการประกอบอาชีพบ้านดิน ทางเลือกใหม่ของคนอยากมีบ้าน
	1.  บอกลักษณะความสำคัญของการสร้างบ้านด้วยดิน
2.  บอกความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพบ้านดิน
3.  บอกแหล่งการเรียนรู้ที่เกี่ยวกับอาชีพบ้านดิน
4.  บอกการตัดสินใจเลือกการประกอบอาชีพบ้านดิน
	1.1
ลักษณะสำคัญและ ประโยชน์ในการสร้างบ้านดินกับภูมิประเทศ ภูมิอากาศและวิถีการดำเนินชีวิตแบบพอเพียง
1.2
ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพบ้านดิน

1.2.1 การลงทุน

1.2.2 การผลิต

1.2.3 การเพิ่มมูลค่า
1.3 แหล่งการเรียนรู้ที่เกี่ยวกับอาชีพบ้านดิน
1.4 การตัดสินใจเลือกประกอบอาชีพบ้านดิน

1.4.1 ความพร้อม

1.4.2 ความต้องการของตลาด

1.4.3 ความรู้พื้นฐาน ทักษะและเทคนิค

1.4.4 เงินทุน
	1.  ศึกษาข้อมูลจากสถานที่จริง เอกสาร สื่ออิเล็กทรอนิคส์ ผู้ประกอบการ บุคคลในชุมชน เพื่อนำข้อมูลความคิด วิเคราะห์ และใช้ในการประกอบอาชีพ ที่มีความเป็นไปได้
2.  ลักษณะสำคัญของบ้านดิน
3.  ประโยชน์ในการสร้างบ้านดิน
4.  ศึกษาดูงานจากผู้ประกอบอาชีพ และแหล่งเรียนรู้ต่าง ๆ 

5.  ตัดสินใจเลือกประกอบอาชีพโดยกระบวนการคิดเป็น และความเป็นไปได้โดยดูจากศักยภาพของตนเองและพื้นที่ที่จะดำเนินการประกอบอาชีพ

	7
	-

	2. ทักษะการประกอบอาชีพบ้านดิน ทางเลือกใหม่ของคนอยากมีบ้าน
	1.  เข้าใจวิธีการสร้างบ้านดิน
แบบต่างๆได้
2.  สามารถอธิบายขั้นตอนการสร้างบ้านดินได้
3.  สามารถสร้างฟอร์นิเจอร์พื้นฐานของบ้านดินได้

	2.1 การสร้างบ้านดินแบบต่างๆ
2.1.1 การทดสอบคุณสมบัติของดิน
2.1.2 การเลือกวิเคราะห์ทำเลที่ตั้ง สภาพภูมิประเทศ ภูมิอากาศกับการก่อสร้างบ้านดินให้เหมาะสม
2.1.3 บ้านดินแบบก้อนดินแห้ง(ADOBE HOMES)

 2.1.4 บ้านดินแบบดินปั้น(COB HOMES)

 2.1.5 บ้านดินแบบโครงไม้(wattle&daub)

2.1.6 บ้านดินแบบใช้ดินอัด (rammed earth)

2.1.7 บ้านดินแบบใช้ท่อนไม้หรือหิน (cord wood or stones)

 2.1.8 บ้านดินแบบกระสอบ
ทราย (sand bag)

2.2 การเตรียมพื้นที่ในการก่อสร้าง
2.3  การทำอิฐดิน
       2.3.1 การทดสอบดิน
       2.3.2 อัตราส่วนผสมของดิน

       2.3.3 การสร้างบล็อก
2.4  การทำฐานรากของโครงสร้างบ้านดิน
 2.4.1 การทำคานคอดินแบบมาตรฐาน
 2.4.2 การทำคานคอดินแบบราคาถูก

2.5 การทำผนังดินบ้านดิน
       2.5.1  แบบอิฐดิบ
       2.5.2 แบบโครงไม้

2.6 การจัดทำสาธารณูปโภคของบ้านดิน

2.6.1 การขุดบ่อส้วม
2.6.2 การเดินระบบไฟฟ้า ท่อน้ำดี ท่อน้ำเสีย
2.7 วิธีการทำช่องหน้าต่างประตูและช่องลมแบบต่างๆ
       2.7.1 แบบไม้
       2.7.2 แบบคาน
       2.7.3 แบบโมเดิร์น
2.8 การฉาบผนังบ้านดิน
       2.8.1 ฉาบด้วยมือ
       2.8.2 ฉาบด้วยเกียงฉาบปูน
2.9 การทำสีเคลือบผนังดิน
2.10 การทำพื้นบ้าน
       2.10.1 พื้นคอนกรีต
       2.10.2 พื้นดิน
       2.10.3 พื้นหิน
2.11 การทำหลังคา
       2.11.1 หลังคาดิน
       2.11.2 หลังคาหญ้า
       2.11.3 หลังคาเมทัลชีท
2.12 การทำเฟอร์นิเจอร์บ้านดิน

2.13 การสร้างบ้านดินเพื่อการประเมินจบหลักสูตร
	1.  วิทยากรให้ความรู้ในเรื่องการสร้างบ้านดินแบบต่างๆ
2.  จัดทำแผนการฝึกทักษะตามลำดับขั้นตอน
3.  ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ และฝึกทักษะตามหลักสูตรบ้านดิน 
4.  เก็บและเปรียบเทียบการพัฒนาผลงานจากการฝึกทักษะ
5.  ศึกษาดูงานในแหล่งเรียนรู้ ภูมิปัญญา กลุ่มอาสาสร้างบ้านดิน
6.  ดำเนินการสร้างบ้านดิน เพื่อการประเมิน 
7.  ฝึกปฏิบัติสร้างบ้านดินเพิ่มเติมโดยสร้างบ้านของตนเอง ญาติพี่น้อง หรือคนในชุมชนอย่างน้อย 1 หลัง
8.  วัดและประเมินผลตามที่หลักสูตรกำหนด
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	3. การบริหารจัดการอาชีพรับสร้างบ้านดิน ทางเลือกใหม่ของคนอยากมีบ้าน
	1. สามารถวางแผนการสร้างบ้านดินได้
2. สามารถประเมินราคาในการสร้างบ้านดินได้
3. สามารถบอกวิธีการ/ช่องทางการประชาสัมพันธ์บ้านดินได้
	3.1 การวางแผนการสร้างบ้านดิน
3.2 การคิดคำนวณต้นทุน และการกำหนดราคาในการสร้างบ้านดิน

3.3 การประชาสัมพันธ์

	1.  การบริหารจัดการประกอบอาชีพรับสร้างบ้านดิน  ดังนี้
1.1 การสำรวจและศึกษาแหล่งวัสดุ อุปกรณ์  และการใช้ประโยชน์แหล่งทรัพยากรต่าง ๆ
1.2 การกำหนด และควบคุมคุณภาพของบ้านดิน
1.3 การลดต้นทุนการผลิต การกำหนดราคาในการสร้างบ้านดิน
	5
	-

	4. โครงการอาชีพรับสร้างบ้านดิน 
	1.  บอกความหมายของการประกอบอาชีพบ้านดินได้
2.  บอกองค์ประกอบของอาชีพบ้านดินได้
3.  สามารถเขียนโครงการประกอบอาชีพรับสร้างบ้านดินได้
4.  บอกความเป็นไปได้ของโครงการบ้านดินได้
	1.  ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพบ้านดิน
2.  บอกประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพรับสร้างบ้านดิน
3.  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพรับสร้างบ้านดิน
4.  การเขียนองค์ประกอบในแต่ละองค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพบ้านดิน
5.  การเขียนโครงการประกอบอาชีพบ้านดิน
6.  การตรวจสอบความเป็นไปได้ของโครงการบ้านดิน
	1.  จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ องค์ประกอบ แล้วจัดกิจกรรมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการจัดกิจกรรมการเรียนรู้
2.  จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูล ความรู้การเขียนโครงการที่ดีพร้อมจัดอภิปรายผล
3.  จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการเขียนโครงการอาชีพ
4.  กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ ประเมินความเหมาะสมให้สอดคล้องกับโครงการอาชีพ
5.  จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพให้มีความเหมาะสม
6.  กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง เพื่อเสนอขอรับทุนสนับสนุนงบประมาณในการประกอบอาชีพต่อไป
	3
	9


หลักสูตร การสร้างแอนิเมชัน 2 มิติ (2D Animation) เพื่อธุรกิจ
จำนวน 60 ชั่วโมง 

กลุ่มอาชีพความคิดสร้างสรรค์

ความเป็นมา
ในปัจจุบัน เทคโนโลยีสารสนเทศก้าวเข้ามามีบทบาทในชีวิตประจำวันของมนุษย์มากขึ้น สิ่งหนึ่งที่เห็นได้เด่นชัดและกำลังเป็นที่นิยมกันมากนั่นคือ ธุรกิจแอนิเมชัน 2 มิติ ซึ่งธุรกิจนี้เป็นกรรมวิธีในการผลิตภาพนิ่งให้กลายเป็นภาพเคลื่อนไหวต่อเนื่องกัน โดยการวาดภาพหรือสร้างภาพ ลงสี ด้วยโปรแกรมหรือวัสดุที่มีเพียง 2 มิติ คือ มีความกว้างและความยาว เช่น การวาดภาพบนกระดาษ การวาดบนแผ่นใส การวาดภาพบนแผ่นผ้าใบ หรือแผ่นกระดาษตัด เป็นต้น ทำการสร้างให้เกิดเรื่องราวต่างๆ ขึ้น ตัวอย่างแอนิเมชัน 2 มิติที่เห็นอยู่เป็นประจำ ได้แก่ การ์ตูน สื่อโฆษณาประชาสัมพันธ์ต่างๆ ซึ่งจะเห็นว่าเทคโนโลยีนี้เข้าไปมีบทบาทอยู่ในธุรกิจแทบทุกแขนง ไม่ว่าจะเป็นธุรกิจบันเทิงต่างๆ ทั้ง โทรทัศน์, เพลง, ภาพยนตร์, เกม, เว็บไซต์, การโฆษณา - ประชาสัมพันธ์, อุตสาหกรรมสื่อสิ่งพิมพ์, อุตสาหกรรมด้านการสื่อสาร, อุตสาหกรรมด้านการออกแบบแขนงต่างๆ หรือแม้กระทั่งอุตสาหกรรมที่เกี่ยวกับการศึกษา เป็นต้น โดยได้มีการนำแอนิเมชันมาเป็นตัวเสริมเพื่อเพิ่มความน่าสนใจของผลงาน จึงนับได้ว่า ธุรกิจการนำเสนอสื่อด้วยแอนิเมชัน เป็นอีกหนึ่งธุรกิจที่สามารถนำมาประยุกต์ใช้และต่อยอดในธุรกิจด้านต่างๆ ได้อย่างหลากหลายและไม่จำกัด 
สำหรับกระแสธุรกิจแอนิเมชันในประเทศไทย ถือว่ามีแนวโน้มสูงขึ้นทั้งในภาคการผลิตและ       การบริโภค โดยในส่วนของกลุ่มการ์ตูน 2 มิติ นั้นมีการผลิตมากขึ้น และเป็นที่นิยมในกลุ่มเด็กและเยาวชนไทย ดังจะเห็นได้จากปริมาณที่เพิ่มขึ้นของการ์ตูนไทยที่ออกแพร่ภาพทางโทรทัศน์ นับตั้งแต่ปี 2545-2550 ของไทยออกเผยแพร่ คิดเป็นร้อยละ 64 ของจำนวนผลงานทั้งหมด นอกจากนี้ยังได้รับความสนใจจากนักลงทุนและผู้ผลิตงานจากต่างประเทศในการว่าจ้าง ร่วมผลิตและร่วมลงทุนเพิ่มขึ้นด้วย ซึ่งอาจกล่าวได้ว่าธุรกิจแอนิเมชันเป็นธุรกิจที่สร้างผลประโยชน์อันมหาศาลแก่ประเทศ (2550, สำนักงานส่งเสริมอุตสาหกรรมซอฟท์แวร์แห่งชาติ)

จากเหตุผลดังกล่าวข้างต้น จึงได้ทำการพัฒนาหลักสูตร การสร้างแอนิเมชัน 2 มิติ (2D Animation) เพื่อธุรกิจ ขึ้น เพื่อให้ผู้สนใจที่จะประกอบอาชีพหรือพัฒนาอาชีพที่เกี่ยวข้องสามารถนำความรู้ไปใช้ในการประกอบอาชีพได้
หลักการของหลักสูตร

1.  เป็นหลักสูตรที่เน้นการใช้โปรแกรมคอมพิวเตอร์ในการสร้างแอนิเมชัน 2 มิติ เพื่อนำไปใช้ประกอบการนำเสนอผลงานให้มีความน่าสนใจยิ่งขึ้น และตรงตามความต้องการของลูกค้า 

2. เป็นหลักสูตรที่มุ่งเน้นให้ผู้เรียนมีความรู้ ความเข้าใจ และทักษะการใช้ความคิดสร้างสรรค์ออกแบบและจัดทำแอนิเมชัน 2 มิติ และสามารถตอบสนองความต้องการเรียนรู้ของผู้เรียน เพื่อประกอบอาชีพ 

3.  เป็นหลักสูตรที่เน้นให้ผู้เรียนนำความรู้และทักษะด้านคอมพิวเตอร์ไปใช้ในการประกอบอาชีพเพื่อสร้างรายได้
จุดหมาย
4.   เพื่อให้ผู้เรียนมองเห็นช่องทางและการตัดสินใจเลือกประกอบอาชีพสร้างแอนิเมชัน 2 มิติในส่วนต่างได้ความรู้ความสามารถของตน

5.   เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ ความเข้าใจ สามารถออกแบบและปฏิบัติการสร้างแอนิเมชัน 2 มิติ ด้วยโปรแกรม Flash
6.   เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ ความสามารถในการประกอบอาชีพอย่างมีคุณธรรมและจริยธรรม
7.   เพื่อให้ผู้เรียนสามารถเขียนโครงการประกอบอาชีพได้
กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมาย คือ ประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน
3.   ผู้ที่ไม่มีอาชีพ  หรือ
4.   ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
5.   ผู้ที่ต้องการเปลี่ยนอาชีพ
6.   ต้องเป็นผู้ที่มีความรู้หรือผ่านการอบรมหลักสูตรคอมพิวเตอร์เบื้องต้น โปรแกรม Photoshop   หรือ   โปรแกรม Illustrator

ระยะเวลา
จำนวน  80  ชั่วโมง (ทฤษฎี 15 ชั่วโมง  ปฏิบัติ 65 ชั่วโมง)
โครงสร้างหลักสูตร

1. ช่องทางการประกอบอาชีพ

(ทฤษฎี 3 ชั่วโมง / ปฏิบัติ 6 ชั่วโมง)
1.1 ข้อมูลความต้องการของตลาด และทิศทางในการประกอบอาชีพแอนิเมชัน
1.2 ความหมาย ความสำคัญ และประโยชน์ของการคิดเชิงสร้างสรรค์
1.3 เทคนิคการได้มาซึ่งการคิดเชิงสร้างสรรค์

1.4 ศึกษาดูงานด้านแอนิเมชัน

2. ทักษะการประกอบอาชีพ


(ทฤษฎี 5 ชั่วโมง / ปฏิบัติ 48 ชั่วโมง)
2.1 ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับแอนิเมชัน

2.1.1) ประวัติความเป็นมาของแอนิเมชัน
2.2.2) ประเภทของงานแอนิเมชัน
2.2 ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับโปรแกรม Flash

2.2.1) รู้จักกับโปรแกรม Flash

- โปรแกรม Flash คืออะไร
- ความต้องการระบบของโปรแกรม Flash

- ขั้นตอนการติดตั้งโปรแกรม Flash

2.2.2) เริ่มต้นการใช้โปรแกรม Flash

- เข้าสู่โปรแกรม Flash
- ส่วนประกอบของโปรแกรม Flash

2.2.3) การทำงานด้วยโปรแกรม Flash

- การวาดรูปและลงสี

- การจัดการวัตถุ
- ทฤษฎีสี และการใช้สี
- การสร้างข้อความ
- การสร้างซิมบอลและอินสแตนซ์ (Symbol and Instance)

- การใช้งานภาพ
2.3 การออกแบบ และการสร้างงานแอนิเมชัน
2.3.1) การออกแบบงานแอนิเมชัน

- การค้นหาไอเดียและแรงบันดาลใจ
- เขียนบท (Script)

- การออกแบบตัวละครและอุปกรณ์ (Character & Prop Design)

- บทภาพนิ่ง (Story board)

2.3.2) การสร้างงานแอนิเมชัน
- การสร้างงานแอนิเมชัน
- การแต่งวัตถุ
- การใช้งานเสียง
- การใช้งานวิดีโอ
2.3.3) การเผยแพร่ชิ้นงานที่สร้าง
- การ Publish ชิ้นงานเพื่อนำไปเผยแพร่
- รูปแบบการ Publish

2.3.4) การฝึกปฏิบัติสร้างแอนิเมชัน (Animation Workshop)

3. การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ 

(ทฤษฎี 4 ชั่วโมง/ปฏิบัติ 2 ชั่วโมง)

3.1 หลักการตลาด
3.2 การทำบัญชีต้นทุนประกอบอาชีพ

3.3 จรรยาบรรณ และกฎหมายพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์
4. โครงการประกอบอาชีพ



(ทฤษฎี 3 ชั่วโมง / ปฏิบัติ 9 ชั่วโมง)
4.1  ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพ

4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพ

4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ
4.4  การเขียนโครงการ




4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการ

การจัดกระบวนการเรียนรู้
1. วิทยากรบรรยาย/สาธิต แลกเปลี่ยนเรียนรู้ระหว่างผู้เรียน
2. ศึกษาข้อมูลจากเอกสารประกอบการสอน สื่อต่างๆ และอินเตอร์เน็ต
3. ศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้
4. ฝึกปฏิบัติ
สื่อการเรียนรู้
1. วิทยากร 
2. เอกสารประกอบการสอน
3. แหล่งเรียนรู้ / สถานที่ศึกษาดูงาน

4. โปรแกรม Macromedia Flash
5. Power Point ประกอบการสอน


6. คอมพิวเตอร์ 

ความต้องการระบบ 


ระบบปฏิบัติการ Windows
· Intel® Pentium® 4 or AMD Athlon® 64 processor

· Microsoft® Windows® XP มี Service Pack 2 (Service Pack 3 ที่แนะนำ); Windows Vista® Home Premium, Business, Ultimate, หรือ Enterprise with Service Pack 1; หรือ Windows 7

· 1GB of RAM (2GB แนะนำ)

· 3.5GB ของพื้นที่ว่างบนฮาร์ดดิสก์สามารถใช้ได้สำหรับการติดตั้ง; พื้นที่ว่างเพิ่มเติมที่จำเป็นในการติดตั้ง (ไม่สามารถติดตั้งในที่ถอดออกอุปกรณ์จัดเก็บข้อมูล)
· 1024x768 แสดง (1280x800 แนะนำ) กับการ์ดจอ 16 - bit
· QuickTime 7.6.2 ซอฟต์แวร์ที่จำเป็นสำหรับคุณสมบัติด้านมัลติมีเดีย
การวัดและประเมินผล
1.  การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีก่อนเรียนและจบหลักสูตร
2.  การประเมินผลงานระหว่างเรียนจากการปฏิบัติ
3.  ประเมินจากผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้
การจบหลักสูตร
4.   มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
5.   มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
6.   มีผลงานที่มีคุณภาพตามที่ผู้สอนกำหนด
เอกสารหลักฐานการศึกษา
4.   หลักฐานการประเมินผล
5.   ทะเบียนคุมวุฒินียบัตร
6.   วุฒิบัตร  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน
ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบ ระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตร การสร้างแอนิเมชัน 2 มิติ (2D Animation) เพื่อธุรกิจ
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1.  ช่องทางการประกอบอาชีพ 
	1. สามารถจำแนกข้อมูลความต้องการของตลาดและบอกทิศทางการประกอบอาชีพได้
2. สามารถบอกความหมาย ความสำคัญ และประโยชน์ของการคิดเชิงสร้างสรรค์ได้
3. อธิบายเทคนิคการคิดเชิงสร้างสรรค์
4. มีเจตคติที่ดีและเห็นถึงช่องทางในการประกอบอาชีพด้านแอนิเมชัน
	1. ข้อมูลความต้องการของตลาด และทิศทางในการประกอบอาชีพแอนิเมชัน
2. ความหมาย ความสำคัญ และประโยชน์ของการคิดเชิงสร้างสรรค์
3. เทคนิคการได้มาซึ่งการคิดเชิงสร้างสรรค์
4. เปิดโลกอาชีพศึกษาดูงานด้านแอนนิเมชัน

	· วิทยากร/ผู้เรียนแลกเปลี่ยนเรียนรู้ วิเคราะห์ข้อมูลความต้องการของตลาด ทิศทางในการประกอบอาชีพแอนิเมชัน และจำแนกประเภทข้อมูลร่วมกัน
· ผู้เรียนศึกษาจากข้อมูลงานวิจัย ข้อมูลจากอินเทอร์เน็ต สื่อต่างๆ เกี่ยวกับความต้องการของตลาดด้านแอนิเมชัน แล้วสรุปผลการเรียนรู้ 
· วิทยากรอธิบายเกี่ยวกับการคิดเชิงสร้างสรรค์ 
· ผู้เรียนบันทึกการเรียนรู้ และสรุปผลการเรียนรู้
· ผู้เรียนศึกษาดูงานด้านแอนิเมชันจากแหล่งเรียนรู้ แล้วสรุปผลการเรียนรู้
· วิทยากรตรวจผลการเรียนรู้จากการศึกษาดูงาน พร้อมทั้งให้ข้อเสนอแนะเพิ่มเติม
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	2. ทักษะการประกอบอาชีพ 
	1. บอกความเป็นมา และประเภทของงานแอนิเมชันได้
2. สามารถบอกความสามารถ และติดตั้งโปรแกรม Flash ได้
3. อธิบายส่วนประกอบของโปรแกรม Flash ได้
4. ใช้เครื่องมือโปรแกรม Flash ในการทำงานได้
5. สามารถออกแบบและปฏิบัติการสร้างงานแอนิเมชันได้

	1. ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับแอนิเมชัน
1.1) ประวัติความเป็นมาของแอนิเมชัน
1.2) ประเภทของงานแอนิเมชัน
2. ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับโปรแกรม Flash

2.1) รู้จักกับโปรแกรม Flash

- โปรแกรม Flash คืออะไร
- ความต้องการระบบของโปรแกรม Flash

- ขั้นตอนการติดตั้งโปรแกรม Flash

2.2) เริ่มต้นการใช้โปรแกรม Flash

- เข้าสู่โปรแกรม Flash
- ส่วนประกอบของโปรแกรม Flash

2.3) การทำงานด้วยโปรแกรม Flash

- การวาดรูปและลงสี

- การจัดการวัตถุ
- ทฤษฎีสี และการใช้สี
- การสร้างข้อความ
- การสร้างซิมบอลและอินสแตนซ์ (Symbol and Instance)
- การใช้งานภาพ
3. การออกแบบ และการสร้างงานแอนิเมชัน
3.1) การออกแบบงานแอนิเมชัน

- การค้นหาไอเดียและแรงบันดาลใจ
- เขียนบท (Script)

- การออกแบบตัวละครและอุปกรณ์ (Character & Prop Design)

- บทภาพนิ่ง (Story board)

3.2) การสร้างงานแอนิเมชัน
- การสร้างงานแอนิเมชัน
- การแต่งวัตถุ
- การใช้งานเสียง
- การใช้งานวิดีโอ
3.3) การเผยแพร่ชิ้นงานที่สร้าง
- การ Publish ชิ้นงานเพื่อนำไปเผยแพร่
- รูปแบบการ Publish

3.4) การฝึกปฏิบัติสร้างแอนิเมชัน (Animation Workshop)


	· ผู้เรียนศึกษาจากเอกสารประกอบการสอน พร้อมฟังบรรยายจากวิทยากรเรื่องประวัติความเป็นมาของแอนิเมชัน และประเภทของงานแอนิเมชัน
· วิทยากรอธิบายเกี่ยวกับโปรแกรม Flash และสาธิตการติดตั้งโปรแกรม Flash 

· ผู้เรียนบันทึกการเรียนรู้ และฝึกปฏิบัติติดตั้งโปรแกรม Flash

· วิทยากรอธิบายวิธีการเข้าสู่โปรแกรม Flash และส่วนประกอบของโปรแกรม Flash

· ผู้เรียนสังเกต/บันทึกการเรียนรู้ และฝึกปฏิบัติตาม
· วิทยากรบรรยาย/สาธิตวิธีการใช้โปรแกรม Flash ในการวาดรูปและลงสี, การจัดการวัตถุ, ทฤษฎีสี และการใช้สี, การสร้างข้อความ, การสร้างซิมบอลและอินสแตนซ์ (Symbol and Instance) และการใช้งานภาพ
· ผู้เรียนฝึกปฏิบัติตาม และบันทึกการเรียนรู้
· วิทยากรอธิบายพร้อมยกตัวอย่างผลงาน          การเขียนบท, การออกแบบตัวละครและอุปกรณ์ และบทภาพนิ่ง
· ผู้เรียนบันทึกการเรียนรู้
· วิทยากรอธิบาย พร้อมยกตัวอย่างผลงานแอนิเมชัน และสาธิตการสร้างงานแอนิเมชัน 
· ผู้เรียนฝึกปฏิบัติตาม และบันทึกการเรียนรู้
· วิทยากรสาธิตวิธีการเผยแพร่ชิ้นงานที่สร้าง 
· ผู้เรียนฝึกปฏิบัติตาม และบันทึกการเรียนรู้
· ผู้เรียนฝึกปฏิบัติสร้างแอนิเมชัน ตามที่วิทยากรกำหนดให้
· วิทยากรให้คำปรึกษา แนะนำระหว่างปฏิบัติ 
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	3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ
	1. อธิบายหลักการตลาดได้
2. สามารถจัดทำ การทำบัญชีต้นทุนประกอบอาชีพได้
3. บอกจรรยาบรรณและอธิบายกฎหมายพาณิชย์เล็กทรอนิกส์
ได้

	1. หลักการตลาด
1.1 Price (ราคา)
1.2 Place (สถานที่, ช่องทางการจัดจำหน่าย)
1.3 Product (สินค้า)
1.4 Promotion (การส่งเสริมการตลาด)
2. การทำบัญชีต้นทุนประกอบอาชีพอาชีพ
3.  จรรยาบรรณและกฎหมายพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์

	· วิทยากรบรรยายหลักการตลาด พร้อมยกตัวอย่างผลงานแอนิเมชันที่ใช้ส่วนผสมทางการตลาดแตกต่างกัน ประกอบการบรรยาย
· ผู้เรียนบันทึกการเรียนรู้
· วิทยากรอธิบายวิธีการกำหนดราคาผลงาน การทำบัญชีรับ-จ่าย เพื่อบันทึกต้นทุนการประกอบอาชีพ
· ผู้เรียนฝึกปฏิบัติกำหนดราคาผลงาน/ชิ้นงาน และการลงบัญชีรับ-จ่าย
· ผู้เรียนศึกษาจากเอกสารเรื่อง จรรยาบรรณและกฎหมายพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์ ที่วิทยากรจัดเตรียมให้ แล้วสรุปผลการเรียนรู้
· วิทยากรอธิบายเพิ่มเติม และสรุป
	4
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	4. โครงการประกอบอาชีพ
	1.  บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้
2.  บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
3.  อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
4.  บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้

5.  เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้

6.  ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้

	1.  ความสำคัญของโครงการอาชีพ
2.  ประโยชน์ของโครงการอาชีพการ
3.  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

4.  การเขียนโครงการอาชีพ

5.  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ 
	1.  ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
2.  ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่องตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง
3.  ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ
4. กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
5.  ผู้เรียนฝึกการพัฒนาหรือปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
6.  ให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	3
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กลุ่มอาชีพเฉพาะทาง

หลักสูตรช่างปะผุ เคาะพ่นสีรถยนต์

จำนวน 190  ชั่วโมง 

กลุ่มอาชีพเฉพาะทาง

ความเป็นมา

การจัดการอาชีพในปัจจุบันมีความสำคัญมาก เพราะว่าเป็นการพัฒนาประชากรของประเทศให้มีความรู้ความสามารถและทักษะในการประกอบอาชีพเป็นปัญหาการว่างงานและส่งเสริมความเข้มแข็งให้เศรษฐกิจชุมชน ซึ่งกระทรวงศึกษาธิการได้กำหนดยุทธศาสตร์ 2555 ภายใต้กรอบระยะเวลา 2ปีที่จะพัฒนา 5 ศักยภาพของพื้นที่ใน 5 กลุ่มอาชีพใหม่ โดยยกระดับการศึกษาเพื่อเพิ่มศักยภาพและความสามารถให้ประชากรได้มีอาชีพ มีรายได้ที่มั่นคงและยั่งยืน ซึ่งจะเป็นการศึกษาตลอดชีวิตในรูปแบบใหม่ที่สร้างความมั่นคงให้แก่ประชาชนและประเทศชาติ

สภาพสังคมในปัจจุบันนั้นรถยนต์ถือได้ว่าเป็นปัจจัยสำคัญอย่างหนึ่ง ที่สำคัญจะเห็นได้จากยอดขายของรถยนต์ที่เพิ่มสูงขึ้นอย่างต่อเนื่อง อีกทั้งรัฐบาลยังดำเนินนโยบายสนับสนุนให้ประชาชนได้มีโอกาสมีรถยนต์เป็นของตนเอง โดยมีการลดภาษีรถคันแรกหรือแม้กระทั่งลดภาษีให้ผู้ประสบภัยน้ำท่วม แต่การเพิ่มขึ้นของรถยนต์ในท้องตลาดก็ตามมาด้วยจำนวนอุบัติเหตุที่สูงมากขึ้นเหมือนเงาตามตัว ไม่ว่าจะเทศกาลใดๆจำนวนอุบัติเหตุก็ไม่ได้ลดลงเลย 

ดังนั้นเพื่อให้ตอบสนองความต้องการของตลาดแรงงานที่มีไม่เพียงพอ สำนักงานส่งเสริมการศึกษานอกระบบและการศึกษาตามอัธยาศัย สำนักงานปลัดกระทรวงศึกษาธิการ จึงได้จัดทำหลักสูตรช่างปะผุ เคาะพ่นสีรถยนต์เพื่อนำมาใช้ในการจัดการศึกษา นอกระบบตามหลักสูตรการศึกษานอกระบบ ระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช  2551 สาระทักษะการประกอบอาชีพเพื่อให้ผู้เรียนได้มีหลักในการปฏิบัติและสามารถนำความรู้ที่ได้มาประกอบอาชีพ สร้างรายได้ให้มีความมั่นคงและยั่งยืน
หลักการของหลักสูตร


1.   เป็นหลักสูตรที่จัดทำขึ้นเพื่อเพิ่มโอกาสการสร้างรายได้ให้กับผู้ที่กำลังมองหาอาชีพเสริมหรือนำไปประกอบอาชีพ มุ่งพัฒนาให้ผู้เรียนมีงานทำ มีรายได้ที่มั่นคงและยั่งยืน และเป็นบุคคลที่มีคุณภาพเปี่ยมไปด้วยคุณธรรม จริยธรรม มีจิตสำนึกความรับผิดชอบต่อตนเองและผู้อื่น


2.   เป็นหลักสูตรที่เน้นการเรียนรู้เกี่ยวกับส่วนประกอบต่างๆทั้งหลักการทำงานและวิธีการเคาะ พ่นสี รถยนต์เน้นการฝึกจากการปฏิบัติจริงจากแหล่งเรียนรู้


3.   ส่งเสริมให้มีความร่วมมือในการทำงานร่วมกับภาคีเครือข่าย

4.   เป็นหลักสูตรที่สามารถนำไปใช้เทียบโอนความรู้และประสบการณ์เข้าสู่หลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551

จุดหมาย

การจัดการศึกษาตามหลักสูตรนี้มุ่งปลูกฝังให้ผู้เรียนมีคุณลักษณะดังนี้  

1.   มีความรู้พื้นฐานในการเป็นช่างปะผุ เคาะ พ่นสีรถยนต์ รักการทำงานและสามารถทำงานร่วมกับผู้อื่นได้


2.   มีความรู้ความเข้าใจเกี่ยวกับส่วนประกอบต่างๆเกี่ยวกับโครงสร้างของตัวรถยนต์ หลักการทำงานของเครื่องมือ อุปกรณ์ และประมาณราคาได้


3.   เพื่อให้ผู้เรียนสามารถนำความรู้ที่ได้นำไปใช้ให้เกิดประโยชน์ในชีวิตประจำวัน

4.   เพื่อให้ผู้เรียนได้เรียนรู้จากแหล่งปฏิบัติจริงมีความรู้ความเข้าใจมีเจตคติที่ดีในงานอาชีพ มีจริยธรรมคุณธรรมในอาชีพ และมองหาช่องทางในการประกอบอาชีพได้

กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน

1.    ผู้ที่ไม่มีอาชีพ
2. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
3. ผู้ที่มีอาชีพแต่ต้องการมองหาอาชีพใหม่
ระยะเวลา   จำนวน 190 ชั่วโมง

โครงสร้างหลักสูตร

1.  ช่องทางการประกอบอาชีพ   



 จำนวน 5 ชั่วโมง

     1.1 บอกความสำคัญของการประกอบอาชีพช่างปะผุ เคาะ พ่นสีรถยนต์ได้
     1.2 ศึกษาความเป็นไปได้และช่องทางการพัฒนาอาชีพช่างปะผุ เคาะพ่นสีรถยนต์

           - ปัจจัยภายนอก เช่น นโยบายรัฐบาล ความต้องการของตลาดแรงงาน กลุ่มลูกค้า ฯลฯ

           - ปัจจัยภายใน เช่น ทำเล/ที่ตั้ง วัสดุอุปกรณ์ ทุน ฯลฯ

      1.3 ศึกษาจากแหล่งเรียนรู้หรือสถานประกอบการ
      1.4 ศึกษาทิศทางของการประกอบอาชีพช่างปะผุ เคาะ พ่นสีรถยนต์ในอนาคต

2.  ทักษะการประกอบอาชีพ  



จำนวน  165 ชั่วโมง
     2.1 อธิบายส่วนประกอบของโครงสร้างรถยนต์และการประมาณราคา



           - ฝากระโปรง


           - ประตูรถยนต์


           - กันชนรถยนต์


           - กระบะรถยนต์พร้อมฝาท้าย


           - ฝาข้างรถยนต์


           - เก่ง/หลังคารถยนต์


           - คัทซีรถยนต์
            2.2 อธิบายเครื่องมืออุปกรณ์ที่ใช้ในการเคาะ พ่นสีรถยนต์ได้
     2.3 อธิบายระบบของสีรถยนต์
 

           - สีพื้นเกาะเหล็ก 2k

           - สีพื้นอะคุลิค
           - สีพ่นรถยนต์



           - แล็คเกอร์
     2.4 ฝึกปฏิบัติ
           - การเชื่อม ตัดปะผุ เคาะ
           - ขึ้นรูปตัวถังรถยนต์

           - การยืดคัทซี

           - ขัดพื้นตัวถังเพื่อทำพื้นเกาะเหล็กโดยการพ่นสี
           - การลอกสีโป๊วและทำความสะอาด

     2.5 ฝึกปฏิบัติการโป๊วสี
           - หลักการของการโป๊วสีพลาสติกและขั้นตอนการโป๊วสีพลาสติก
           - หลักการของการขัดสีโป๊วแบบแห้งและขั้นตอนการขัดสีโป๊วแบบแห้ง
           - หลักการของการขัดสีโป๊วแบบน้ำและขั้นตอนการขัดสีโป๊วแบบน้ำ
           - การพ่นพื้นสีโป๊ว(อะคูลิค)
           - การโป๊วโจม่าหรือโป๊วแดง/การขัดแห้งและขัดเปียกซ้ำอีกหนึ่งครั้ง
           - การพ่นพื้นอะคูลิกทับสีโป๊วโจม่าหรือโป๊วแดง
           - การขัดพื้นอะคูลิค(กระดาษทรายเบอร์320และเบอร์1000)
     2.6 ฝึกปฏิบัติการพ่นสีรถยนต์
           - บอกคุณสมบัติของสี
           - การผสมสี
           - การพ่นสีรถยนต์
           - การพ่นแล็คเกอร์
     2.7 ฝึกปฏิบัติการขัดเงารถยนต์
           - บอกคุณสมบัติของน้ำยาที่ใช้ในการขัดได้
           - วิธีการขัดมันสีรถยนต์
3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ
ด้านการพัฒนาเข้าสู่อาชีพ จำนวน 8 ชั่วโมง

                   3.1 การบริหารจัดการด้านผลิตภัณฑ์     


           - การจัดการควบคุมคุณภาพของผลิตภัณฑ์

           - การจัดการด้นการลดต้นทุนในการผลิต

           - การจัดการบริหารพนักงานที่ให้บริการให้มีมีจริยธรรม คุณธรรมในอาชีพ

     3.2 การจัดการด้านการตลาด

           - การจัดทำฐานข้อมูลของกลุ่มลูกค้า

           - การติดต่อลูกค้าและบริการหลังการขาย

           - การวางแผนการตลาด
      3.3 การจัดการด้านความเสี่ยง

            - วิเคราะห์ ข้อดี ข้อเสีย โอกาส และอุปสรรคในการประกอบอาชีพช่างปะผุ เคาะ พ่นสีรถยนต์ โดยนำปัจจัยต่างๆ เช่น กลุ่มลูกค้า คู่แข่ง ฯลฯ มาเป็นปัจจัยในการวิเคราะห์

            - ดำเนินการ คิดวางแผนธุรกิจ โดยจำลองสถานการณ์

4.  โครงการประกอบอาชีพ  



จำนวน  12 ชั่วโมง 



      4.1  ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพ


      4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพ

      4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ


      4.4  การเขียนโครงการ





      4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการ 

การจัดกระบวนการเรียนรู้

1.   ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร


2.   ศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้


3.   เรียนรู้ปฏิบัติจริงจากสถานประกอบการ
สื่อการเรียนรู้

1.   ชุดปั๊มลม/หัวพ่นสีรถยนต์


2.   สี 2k


3.   กระดาษทรายละเอียด/หยาบ กระดาษกาว


4.   แม่สี/แบบด้านและแบบเคลือบเงา

5.   ทินเนอร์/แบบอะคูลิกและแบบ3A


6.   สีพื้น/แบบอะคูลิกและแบบ 2k


7.   เครื่องเป่าลม

8.   ไม้ขัดสี/เครื่องขัดสีรถยนต์

9.   เกรียงโป๊วสี 7 นิ้ว และ 4 นิ้ว

10.  ผ้าจับฝุ่น

11.  สีโป๊ว

การวัดและประเมินผล

1.   การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร

2.   การประเมินผลงานระหว่างเรียนจากการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ และจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60
3. มีผลงานที่มีคุณภาพ
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551   ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรช่างปะผุ เคาะ พ่นสีรถยนต์

	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1.  ช่องทางการประกอบอาชีพ 
	1.1 บอกความสำคัญของการประกอบอาชีพช่างปะผุ เคาะ พ่นสีรถยนต์ได้
1.2 บอกความเป็นไปได้และช่องทางการพัฒนาอาชีพช่างปะผุ เคาะพ่นสีรถยนต์

1.3 บอกแหล่งเรียนรู้หรือสถานประกอบการ
1.4 บอกทิศทางของการประกอบอาชีพช่างปะผุ เคาะ พ่นสีรถยนต์ในอนาคต

	1.1 ความสำคัญของการประกอบอาชีพช่างปะผุ เคาะ พ่นสีรถยนต์ได้
1.2 ศึกษาความเป็นไปได้และช่องทางการพัฒนาอาชีพช่างปะผุ เคาะพ่นสีรถยนต์
-  ปัจจัยภายนอก เช่น นโยบายรัฐบาล ความต้องการของตลาดแรงงาน กลุ่มลูกค้า ฯลฯ
-  ปัจจัยภายใน เช่น ทำเล/ที่ตั้ง วัสดุอุปกรณ์ ทุน ฯลฯ
1.3 ศึกษาจากแหล่งเรียนรู้หรือสถานประกอบการ
1.4 ศึกษาทิศทางของการประกอบอาชีพช่างปะผุ เคาะ พ่นสีรถยนต์ในอนาคต
	1.1 ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร สื่ออิเล็กทรอนิค สถานประกอบการ เพื่อนำข้อมูลมาประกอบการเรียนการสอน
1.2 ศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้ หรือสถานประกอบการจริง
1.3 เชิญวิทยากรมาร่วมบรรยาย โดยครูและผู้เรียนร่วมกันอภิปรายเกี่ยวกับทิศทางของการประกอบอาชีพช่างปะผุ เคาะ พ่นสีรถยนต์ในอนาคตโดยคำนึงถึงศักยภาพ 5 ด้าน ได้แก่ 
-  ด้านทรัพยากรธรรมชาติในแต่ละพื้นที่ 
-  ด้านลักษณะภูมิอากาศ 
-  ด้านภูมิประเทศและทำเลที่ตั้ง 
-  ด้านศิลปะ วัฒนธรรมประเพณี และวิถีชีวิตแต่ละพื้นที่
-  ด้านทรัพยากรมนุษย์แต่ละพื้นที่
	1
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2
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	2.  ทักษะการประกอบอาชีพ 
	2.1 เข้าใจหลักการของ   
     โครงสร้างรถยนต์และการระมาณราคา
2.2 บอกเครื่องมืออุปกรณ์ที่ใช้ในการเคาะ พ่นสีรถยนต์ได้
2.3 รู้ เข้าใจ ระบบของสีรถยนต์
2.4 รู้ เข้าใจวิธีการ การเชื่อม ตัดปะผุ เคาะ
2.5 รู้ เข้าใจวิธีการโป๊วสี
2.6 รู้ เข้าใจวิธีการพ่นสีรถยนต์
2.7 รู้ เข้าใจวิธีการขัดเงารถยนต์

	2.1 อธิบายส่วนประกอบของโครงสร้างรถยนต์และการประมาณราคา

-  ฝากระโปรง
-  ประตูรถยนต์
-  กันชนรถยนต์
-  กระบะรถยนต์พร้อมฝาท้าย
-  ฝาข้างรถยนต์
-  เก๋ง/หลังคารถยนต์
-  คัทซีรถยนต์
2.2 อธิบายเครื่องมืออุปกรณ์ที่ใช้ในการเคาะ พ่นสีรถยนต์ได้
2.3 อธิบายระบบของสีรถยนต์
-  สีพื้นเกาะเหล็ก 2k

-   สีพื้นอะคูลิค
-  สีพ่นรถยนต์

-  แล็คเกอร์
2.4 ฝึกปฏิบัติ
-  การเชื่อม ตัดปะผุ เคาะ
-   ขึ้นรูปตัวถังรถยนต์

-   การยืดคัทซี

-   ขัดพื้นตัวถังเพื่อทำพื้นเกาะเหล็กโดยการพ่นสี
-   การลอกสีโป๊วและทำความสะอาด

2.5 ฝึกปฏิบัติการโป๊วสี
-   หลักการของการโป๊วสีพลาสติกและขั้นตอนการโป๊วสีพลาสติก
-   หลักการของการขัดสีโป๊วแบบแห้งและขั้นตอนการขัดสีโป๊วแบบแห้ง
-   หลักการของการขัดสีโป๊วแบบน้ำและขั้นตอนการขัดสีโป๊วแบบน้ำ
-   การพ่นพื้นสีโป๊ว(อะคูลิค)
-   การโป๊วโจม่าหรือโป๊วแดง/การขัดแห้งและขัดเปียกซ้ำอีกหนึ่งครั้ง
-   การพ่นพื้นอะคูลิกทับสีโป๊วโจม่าหรือโป๊วแดง
-   การขัดพื้นอะคูลิค(กระดาษทรายเบอร์320และเบอร์1000)
2.6 ฝึกปฏิบัติการพ่นสีรถยนต์
-   บอกคุณสมบัติของสี
-   การผสมสี
-   การพ่นสีรถยนต์
-   การพ่นแล็คเกอร์
2.7 ฝึกปฏิบัติการขัดเงารถยนต์
-  บอกคุณสมบัติของน้ำยาที่ใช้ในการขัดได้
-  วิธีการขัดมันสีรถยนต์


	2.1 จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ โครงสร้างของรถยนต์ ประมารการราคา เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
   -  จัดทำแบบฝึกการประมาณราคาโครงสร้างของรถยนต์ให้กับผู้เรียน
   -  ดำเนินการวัดผลประเมินผลจากการทำแบบทดสอบ

2.2  จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เครื่องมืออุปกรณ์ที่ใช้ในการเคาะ พ่นสีรถยนต์ เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
 -  จัดทำแบบฝึกเครื่องมืออุปกรณ์ที่ใช้ในการเคาะ พ่นสีรถยนต์ให้กับผู้เรียน
 -  พาไปดูงานที่แหล่งเรียนรู้หรือสถานที่จริง
-   ดำเนินการวัดผลประเมินผลจากการทำแบบทดสอบ

2.3  จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ ระบบของสีรถยนต์เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
-  จัดทำแบบฝึกระบบของสีรถยนต์ให้กับผู้เรียน
-  พาไปดูงานที่แหล่งเรียนรู้หรือสถานที่จริง

-  ดำเนินการวัดผลประเมินผลจากการทำแบบทดสอบ

2.4  จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ การเชื่อม ตัดปะผุ เคาะ ให้กับผู้เรียน
 -  นำผู้เรียนไปเรียนรู้ปฏิบัติจริงจากสถานประกอบการจริง
-  ดำเนินการวัดผลประเมินผลจากการทำผลงานที่ทำ
2.5  จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ วิธีการโป๊วสี ให้กับผู้เรียน
-  นำผู้เรียนไปเรียนรู้ปฏิบัติจริงจากสถานประกอบการจริง
-  ดำเนินการวัดผลประเมินผลจากการทำผลงานที่ทำ
2.6  จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ วิธีการพ่นสีรถยนต์ให้กับผู้เรียน
-  นำผู้เรียนไปเรียนรู้ปฏิบัติจริงจากสถานประกอบการจริง
 -  ดำเนินการวัดผลประเมินผลจากการทำผลงานที่ทำ                                                           

2.7  จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ วิธีการขัดเงารถยนต์ให้กับผู้เรียน
-  นำผู้เรียนไปเรียนรู้ปฏิบัติจริงจากสถานประกอบการจริง

-  ดำเนินการวัดผลประเมินผลจากการทำผลงานที่ทำ
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	3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ
	3.1 เข้าใจวิธีการ การบริหารจัดการด้านผลิตภัณฑ์

3.2 เข้าใจวิธีการ การจัดการด้านการตลาด
3.3 เข้าใจวิธีการ การจัดการด้านความเสี่ยง


	3.1 การบริหารจัดการด้านผลิตภัณฑ์
-  การจัดการควบคุมคุณภาพของผลิตภัณฑ์
-  การจัดการด้นการลดต้นทุนในการผลิต
-  การจัดการบริหารพนักงานที่ให้บริการให้มีมีจริยธรรม คุณธรรมในอาชีพ

3.2 การจัดการด้านการตลาด
-  การจัดทำฐานข้อมูลของกลุ่มลูกค้า
-  การติดต่อลูกค้าและบริการหลังการขาย
-  การวางแผนการตลาด
3.3 การจัดการด้านความเสี่ยง
-  วิเคราะห์ ข้อดี ข้อเสีย โอกาส และอุปสรรคในการประกอบอาชีพช่างปะผุ เคาะ พ่นสีรถยนต์ โดยนำปัจจัยต่างๆ เช่น กลุ่มลูกค้า คู่แข่ง ฯลฯ มาเป็นปัจจัยในการวิเคราะห์
-   ดำเนินการ คิดวางแผนธุรกิจ โดยจำลองสถานการณ์
	3.1 ศึกษาข้อมูลและวิเคราะห์การบริหารทั้งทางด้านผลิตภัณฑ์ ด้านการตลาด และด้านความเสี่ยงจากสื่อต่างๆ ทั้งเอกสาร สื่อบุคคล สื่ออิเล็คทรอนิค
3.2 ฝึกปฏิบัติคิดคำนวณ ต้นทุน กำไร การกำหนดราคาและส่งเสริมการขาย โดยฝึกจำลองเหตุการณ์

3.3 เชิญวิทยากรด้านการตลาดมาบรรยายและให้นักศึกษาแบ่งกลุ่มระดมความคิด และอภิปรายเกี่ยวกับการบริหารจัดการด้านต่างๆ
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	4. โครงการประกอบอาชีพ
	4.1 บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้
4.2 บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้

4.3 บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.4 อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.5 อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.6 เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้
4.7 ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้
	4.1 ความสำคัญของโครงการอาชีพ
4.2 ประโยชน์ของโครงการอาชีพ
4.3 องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

4.4 การเขียนโครงการอาชีพ

4.5 การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ 
	4.1 จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
4.2 จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง  
4.3 จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ             
4.4 กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
4.5 จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
4.6 กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	0.5
0.5
1
1
-


	-
-
-
6
3


หลักสูตรช่างปูกระเบื้อง
จำนวน  48  ชั่วโมง 

กลุ่มอาชีพเฉพาะทาง
ความเป็นมา


อาชีพช่างปูกระเบื้องเป็นอาชีพอิสระที่ผู้เรียนสามารถนำมาเป็นอาชีพหลักหรืออาชีพรองได้ เนื่องจากเป็นอาชีพที่ผู้สนใจสามารถเรียนรู้ได้ง่ายไม่ยุ่งยาก ไม่มีต้นทุนในการประกอบอาชีพ เพราะเป็นอาชีพที่ใช้ฝีมือ และทักษะในการประกอบอาชีพ และในปัจจุบันที่พักอาศัยของประชาชนส่วนใหญ่ก่อสร้างจากวัสดุคอนกรีต ซึ่งการตกแต่งภายในและภายนอกจะนิยมใช้กระเบื้องเป็นส่วนประกอบทั้งพื้นบ้าน ผนัง ห้องน้ำ และปัจจุบันครอบครัวของสังคมไทยเป็นครอบครัวขยาย จึงมีการปลูกที่พักอาศัยมากขึ้น ทำให้ผู้ประกอบอาชีพด้านช่างปูกระเบื้องขาดแคลน อาชีพช่างปูกระเบื้องเป็นอาชีพหนึ่งที่เป็นช่องทางในการประกอบอาชีพของผู้ที่ยังไม่มีงานทำหรือผู้ที่ต้องการเปลี่ยนอาชีพที่เป็นงานอิสระและมั่นคงได้
หลักการของหลักสูตร


1. เป็นหลักสูตรที่เน้นการจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำ


2. เป็นหลักสูตรที่เน้นการเรียนรู้จากการปฏิบัติจริง เพื่อประโยชน์ในการประกอบอาชีพได้จริง
จุดหมาย  

ผู้เรียนมีความรู้ มีทักษะในการปูกระเบื้อง และประกอบอาชีพอย่างมีคุณธรรม สามารถประกอบอาชีพเลี้ยงตนเองและครอบครัวได้

กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน

1.   ผู้ที่ไม่มีอาชีพ
4. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
ระยะเวลา   จำนวน 48 ชั่วโมง
โครงสร้างหลักสูตร
1. ช่องทางการประกอบอาชีพ



จำนวน 2 ชั่วโมง

1.1 ความสำคัญและประโยชน์ของการปูกระเบื้อง

1.2 การประกอบอาชีพช่างปูกระเบื้อง
· คุณธรรม จริยธรรมสำหรับอาชีพช่างปูกระเบื้อง

1.3 ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการปูกระเบื้อง
1.3.1 ชนิดของกระเบื้อง

1) กระเบื้องปูพื้น

2) กระเบื้องปูฝาผนัง

3) กระเบื้องดินเผา
1.3.2 ชนิดของวัสดุปูกระเบื้อง

1) กาวซีเมนต์สำหรับปูกระเบื้อง

2) ปูนปูกระเบื้อง (ปูนสำเร็จรูป)

3) ปูนทรายผสมเอง
1.4 ประเภทของเครื่องมือที่ใช้ปูกระเบื้อง และวิธีใช้
1.5 ความปลอดภัยในการใช้เครื่องมืออุปกรณ์

2. ทักษะการประกอบอาชีพ 



จำนวน 24 ชั่วโมง


   (ทฤษฎี 4 ชั่วโมง ปฏิบัติ 20 ชั่วโมง) 
2.6 การเตรียมพื้นที่
2.7 การเตรียมกระเบื้อง และวัสดุอุปกรณ์
2.8 วิธีปูพื้น
2.9 วิธีปูฝาผนัง
2.10 วิธีปูกระเบื้องดินเผา
2.11 วิธีการเก็บรายละเอียดของชิ้นงาน
3. การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ   

จำนวน 10 ชั่วโมง 
                  
    (ทฤษฎี 3 ชั่วโมง ปฏิบัติ 7 ชั่วโมง)
3.1 การคำนวณพื้นที่ และคำนวณราคาในการปูพื้น/ปูผนัง/ปูกระเบื้องดินเผาได้

3.2 การประชาสัมพันธ์ และการหาลูกค้า
3.3 การควบคุมมาตรฐานของการบริการ
3.4 การเจรจาต่อรองราคากับลูกค้า

4.  โครงการประกอบอาชีพ



จำนวน 12 ชั่วโมง

      4.1  ความสำคัญของโครงการ

      4.2  ประโยชน์ของโครงการ

      4.3  องค์ประกอบของโครงการ


      4.4  การเขียนโครงการ





      4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการ 

การจัดกระบวนการเรียนรู้

1.   จัดกิจกรรมสำรวจและวิเคราะห์ตนเอง ทรัพยากร อาชีพ และความต้องการของตลาด เพื่อให้ผู้เรียนได้เห็นช่องทางการประกอบอาชีพ

2.   จัดกิจกรรมวิเคราะห์ข้อมูลโดยใช้กระบวนการ SWOT รวมทั้งการศึกษาดูงาน เพื่อกำหนดทิศทางการพัฒนาประกอบอาชีพ

3.   ฝึกทักษะการประกอบอาชีพ

    -  เรียนรู้จากวิทยากร

    -  เรียนรู้จากการลงมือปฏิบัติจริง
สื่อการเรียนรู้

1.   เอกสารการประเภทกระเบื้อง/การปูกระเบื้อง/การตรวจรับงานปูกระเบื้อง


2.   วิทยากรผู้เชี่ยวชาญ

3.   วัสดุจริง
การวัดและประเมินผล
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร
2. การประเมินผลงานระหว่างเรียนจาการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ และ
จบหลักสูตร
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60
3. มีผลงานที่มีคุณภาพ
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551   ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตช่างปูกระเบื้อง

	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1.  ช่องทางการประกอบอาชีพ 
	1.  ผู้เรียนบอกความสำคัญและประโยชน์ของการปูกระเบื้องทั้งในและนอกอาคารได้
2.  วิเคราะห์ตนเองในการประกอบอาชีพช่างปูกระเบื้องสามารถบอกคุณธรรม จริยธรรม สำหรับอาชีพช่างปูกระเบื้องได้
3.  บอกชนิดกระเบื้อง วัสดุปูกระเบื้องและประเภทของเครื่องมือที่ใช้ในการปูกระเบื้องได้
4.  อธิบายวิธีการรักษาความปลอดภัยจากการใช้เครื่องมือวัสดุ อุปกรณ์ได้
	1. ช่องทางการประกอบอาชีพ
     1.1 ความสำคัญและประโยชน์ของการปูกระเบื้องทั้งในและนอกอาคาร
    1.2 วิเคราะห์ตนเองในการประกอบอาชีพช่างปูกระเบื้อง และคุณธรรม จริยธรรมสำหรับอาชีพช่างปูกระเบื้อง
2. ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการปูกระเบื้อง
   2.1 ชนิดของกระเบื้อง
        1) กระเบื้องปูพื้น
        2)กระเบื้องปูผนัง
        3) กระเบื้องดินเผา
   2.2 ชนิดของวัสดุปูกระเบื้อง
         1) กาวซีเมนต์สำหรับปูกระเบื้อง
         2) ปูนสำเร็จรูป
         3) ปูนทรายผสมเอง

2.3 ประเภทของเครื่องมือที่ใช้
ปูกระเบื้อง และวิธีใช้

2.4 ความปลอดภัยในการใช้เครื่องมืออุปกรณ์
	1.  ผู้เรียนศึกษาสื่อเอกสาร ใบความรู้ สื่ออินเทอเน็ต เกี่ยวกับความสำคัญ ประโยชน์ ความรู้เบื้องต้น คุณธรรมจริยธรรมเกี่ยวกับการปูกระเบื้อง
2.  ผู้เรียนสอบถาม สัมภาษณ์ พูดคุยกับช่างปูกระเบื้อง เกี่ยวกับอาชีพช่างปูกระเบื้อง
3.  นำข้อมูลจากการศึกษาสื่อ และจากการสัมภาษณ์ มาวิเคราะห์ตนเอง เพื่อตัดสินใจประกอบอาชีพ
4.  นำผลการวิเคราะห์มาแลกเปลี่ยนกับผู้รู้ เพื่อนในกลุ่มและวิทยากร
5.   สรุปช่องทางการประกอบอาชีพและตัดสินใจของตนเอง
	2

	-

	2.  ทักษะการประกอบอาชีพ 
	1.  เตรียมพื้นที่ กระเบื้อง วัสดุอุปกรณ์ และเครื่องมือในการ
ปูกระเบื้องได้
2.  ปูพื้น ปูฝาผนัง และปูกระเบื้องดินเผาได้ถูกต้อง
3.  เก็บรายละเอียดของงานได้เรียบร้อยสวยงาม
4.  สรุปขั้นตอนและเทคนิคการทำงานได้ครบทุกขั้นตอน 
	1.  การเตรียมพื้นที่
2.  การเตรียมกระเบื้อง
3.  การเตรียมวัสดุอุปกรณ์เครื่องมือ
4.  วิธีการปูพื้น
5.  วิธีการปูฝาผนัง
6.  วิธีการปูกระเบื้องดินเผา
7.  วิธีการเก็บรายละเอียดของงาน

	1.  ผู้เรียนศึกษาใบความรู้เกี่ยวกับประเภทของกระเบื้อง วิธีการปูกระเบื้องทุกวิธี
2.  ผู้เรียนศึกษาดูงานและสัมภาษณ์/สนทนากับผู้ประกอบ
3.  ผู้เรียนชมการสาธิตของวิทยากรพร้อมสัมภาษณ์ขั้นตอนและวิธีการปูพื้นทุกวิธี
4.  ผู้เรียนฝึกปูพื้นทุกวิธี และฝึกเก็บรายละเอียด
ของงานตามใบงานจนชำนาญ
5.  ผู้เรียนและผู้สอน ร่วมกันสรุปขั้นตอนและเทคนิคการทำงานได้ครบทุกขั้นตอน
	4
	20

	3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ
	1. คำนวณพื้นที่และราคาค่าแรง ค่าวัสดุ ปูพื้น ปูฝาผนัง และปูกระเบื้องดินเผาได้
2. หาลูกค้าและประชาสัมพันธ์งานปูกระเบื้องได้
3. อธิบายมาตรฐานของการบริการปูกระเบื้องได้
4. เจรจาต่อรองราคากับลูกค้าได้อย่างราบรื่นและเป็นที่พึงพอใจของลูกค้า
5. สรุปกระบวนการบริหารจัดการในการประกอบอาชีพช่างปูกระเบื้องที่พึงประสงค์ของลูกค้าได้
	1. การคำนวณพื้นที่และการคำนวณราคา
    1) การคำนวณพื้นที่และการคำนวณราคาในการปูพื้น
    2) การคำนวณพื้นที่และการคำนวณราคาในการปูฝาผนัง
    3) การคำนวณพื้นที่และการคำนวณราคาในการปูกระเบื้องดินเผา
2. การประชาสัมพันธ์และการหาลูกค้า    
3. การควบคุมมาตรฐานของการบริการ
4. การเจรจาต่อรองราคากับลูกค้า
	1. ผู้เรียนศึกษาใบความรู้เรื่องการคำนวณพื้นที่และการคำนวณราคาค่าแรงและวัสดุ การหาลูกค้า การประชาสัมพันธ์มาตรฐานของการบริการ และการเจรจาต่อรองราคา
2. ผู้เรียนฝึกคำนวณพื้นที่ ราคาค่าแรง และวัสดุ การหาลูกค้า และวิธีการประชาสัมพันธ์
3. ผู้เรียนฝึกรับงาน และฝึกเจรจาต่อรองราคากับลูกค้า โดยใช้บทบาทสมมติ และสถานการณ์จริง
4. ผู้เรียน และผู้สอน สรุปกระบวนการบริหารจัดการในการประกอบอาชีพช่างปูกระเบื้องได้
	3
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	4. โครงการประกอบอาชีพ
	1.  บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้
2.  บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้
3. บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4. อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

5. อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

6.  เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้

7.  ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้
	1.  ความสำคัญของโครงการอาชีพ
2.  ประโยชน์ของโครงการอาชีพการ
3.  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

4.  การเขียนโครงการอาชีพ

5.  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ 
	1.  จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
2.  จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง  
3.  จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ             
4.  กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
5.  จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
6.  กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
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หลักสูตรช่างซ่อมรถจักรยานยนต์เบื้องต้น

จำนวน   90   ชั่วโมง 

กลุ่มอาชีพเฉพาะทาง 

ความเป็นมา


ในปัจจุบันรถจักรยานยนต์เป็นพาหนะที่มีความสำคัญและความจำเป็นต่อชีวิตประจำวันของสังคมไทยทุกครัวเรือน ทั้งในสังคมเมืองและชนบท เพราะมีความคล่องตัว สะดวก และประหยัด แต่เมื่อใช้งานได้ระยะหนึ่งเครื่องยนต์ก็จะชำรุด ขัดข้อง และสึกหรอ ส่วนใหญ่ผู้ใช้รถจักรยานยนต์ก็มักจะส่งเข้าตามร้านซ่อม ซึ่งมีค่าบริการค่อนข้างสูงรายได้ของร้านซ่อมจึงมีมาก หากให้บริการได้วันละ 2 - 3 คัน ก็จะมีรายได้ 700 – 800 บาท หักค่าวัสดุอะไหล่ ค่าสถานที่ และค่าใช้จ่ายทั่วไปก็มีเพียงเล็กน้อย การเปิดร้านซ่อมรถจักรยานยนต์มีต้นทุนไม่สูง ขอเพียงมีการบริการที่ดี สะดวก รวดเร็ว ซื่อสัตย์  และพยายามต่อยอดเพิ่มเติมความรู้อยู่เสมอ ก็จะสามารถดึงดูดผู้ใช้บริการได้อย่างประทับใจ
หลักการของหลักสูตร


1.  เป็นหลักสูตรที่จัดทำขึ้นเพื่อเพิ่มโอกาสการสร้างรายได้ให้กับผู้ที่กำลังมองหาอาชีพเสริมหรือนำไปประกอบอาชีพ


2.  เป็นหลักสูตรที่เน้นการเรียนรู้เกี่ยวกับส่วนประกอบต่างๆ และการทำงานของรถจักรยานยนต์             
การซ่อมบำรุง และการบริการลูกค้าในรูปแบบต่าง ๆ ที่สามารถนำไปใช้ประกอบอาชีพ

จุดหมาย  

การจัดการศึกษาตามหลักสูตรนี้มุ่งปลูกฝังให้ผู้เรียนมีคุณลักษณะดังนี้

1.  เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ ทักษะพื้นฐานในการเป็นช่างซ่อมรถจักรยานยนต์ รักการทำงานและสามารถทำงานร่วมกับผู้อื่นได้

2.  เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ ความเข้าใจเกี่ยวกับโครงสร้างส่วนประกอบต่างๆ และระบบการทำงานของรถจักรยานยนต์   การบำรุงดูแลรักษา และการบริการลูกค้าในรูปแบบต่าง ๆ 

3.  เพื่อให้ผู้เรียนได้เรียนรู้จากการปฏิบัติจริง และแลกเปลี่ยนเรียนรู้ ประสบการณ์ต่างๆ ที่ผู้เรียนได้เรียนรู้ในสถาณการณ์จริง
กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน
1. ผู้ที่ไม่มีอาชีพ
2. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
ระยะเวลา   จำนวน   90   ชั่วโมง

โครงสร้างหลักสูตร
1.  ช่องทางการประกอบอาชีพ




จำนวน   1
ชั่วโมง

1.1  ความสำคัญของการประกอบอาชีพช่างซ่อมรถจักรยานยนต์


1.2  ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพช่างซ่อมรถจักรยานยนต์


1.2.1  ความต้องการ



1.2.2  แรงงาน


1.2.3  เครื่องมือ


1.2.4  ทำเล / พื้นที่


1.2.5  ทุน

1.3  แหล่งเรียนรู้การซ่อมรถจักรยานยนต์

1.4  ทิศทางการประกอบอาชีพ


2.  ทักษะการประกอบอาชีพ




จำนวน 75  ชั่วโมง



2.1  ขั้นฝึกทักษะการประกอบอาชีพช่างซ่อมรถจักรยานยนต์



2.1.1  การใช้เครื่องมือและอุปกรณ์การซ่อมรถจักรยานยนต์ จำนวน
5 ชั่วโมง


2.1.2  โครงสร้างรถจักรยานยนต์



จำนวน
42 ชั่วโมง



1) ล้อและยาง



2) โซ่และเสตอร์


3) ระบบเบรคและระบบกันสะเทือน


4) ระบบไฟ


5) ระบบเชื้อเพลิงและคาบูเรเตอร์


6) ระบบหัวฉีด


2.1.3  หลักการทำงานของเครื่องรถจักรยานยนต์

จำนวน
4 ชั่วโมง



1) เครื่องยนต์  2 จังหวะ
                      2) เครื่องยนต์  4 จังหวะ 



2.1.4  ทักษะการถอดประกอบเครื่องยนต์   

จำนวน
20 ชั่วโมง
                     1) การถอดประกอบเครื่องยนต์  2 จังหวะ    
                     2) การถอดประกอบเครื่องยนต์  4 จังหวะ    

2.2  ขั้นดูแลรักษารถจักรยานยนต์



จำนวน  4 ชั่วโมง


2.2.1  การบำรุงดูแลรักษารถจักรยานยนต์


           2.2.2   การขับขี่รถจักรยานยนต์อย่างปลอดภัย



3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ


จำนวน
2  ชั่วโมง
     3.1 คุณสมบัติของช่างซ่อมรถจักรยานยนต์ที่ดี
     3.2 เทคนิคผู้ประกอบการร้านซ่อมรถจักรยานยนต์

4.  โครงการประกอบอาชีพ




จำนวน  12  ชั่วโมง

      4.1  ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพ


      4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพ

      4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ


      4.4  การเขียนโครงการ





      4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการ 

การจัดกระบวนการเรียนรู้

1.  ศึกษาข้อมูลจากแหล่งเรียนรู้และภูมิปัญญา


2.  การศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้ / สถานประกอบการ


3.  แลกเปลี่ยนเรียนรู้เพื่อสร้างองค์ความรู้ใหม่
             4.  การสาธิต


5.  ฝึกปฏิบัติจริงในสถานประกอบการ

6.  สัมมนาอาชีพ

สื่อการเรียนรู้

1.  สิ่งพิมพ์ ชุดตำรา ใบงาน ใบความรู้


2.  เครื่องมือ / อุปกรณ์ / อะไหล่ รถจักรยานยนต์


3. รถจักรยานยนต์
             4.  วีซีดี

             5.  แหล่งการเรียนรู้ / สถานประกอบการ

6.  ผู้ประกอบการ / ผู้รู้
การวัดและประเมินผล

1.  การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร

2.  การประเมินผลงานระหว่างเรียนจากการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ และจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60
3. มีผลงานที่มีคุณภาพ
4. ผ่านการทดสอบมาตรฐานฝีมือแรงงานจากกระทรวงแรงงาน
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา
4. ใบแสดงผลการเรียน
5. ใบรับรองมาตรฐานฝีมือแรงงานจากกระทรวงแรงงาน
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551   ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรช่างซ่อมรถจักรยานยนต์

	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ
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1.2  ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพช่างซ่อมรถจักรยานยนต์


1.2.1  ความต้องการ

1.2.2  การใช้แรงงาน

1.2.3  การหาวัสดุ อุปกรณ์

1.2.4  เลือกทำเลที่ตั้ง

1.2.5  ทุน
1.3 แหล่งเรียนรู้
1.4 ทิศทางการประกอบอาชีพช่าง ซ่อมรถจักรยานยนต์
	1.1  ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร สื่ออิเล็กทรอนิกส์ สถานประกอบการ สื่อของจริง เพื่อนำข้อมูลมาวิเคราะห์และใช้ในการประกอบอาชีพช่างซ่อมรถจักรยานยนต์
1.2 วิเคราะห์อาชีพการประกอบอาชีพช่างซ่อมรถจักรยานยนต์ในชุมชนจากข้อมูลต่างๆ

1.3  ศึกษาดูงานในสถานประกอบการ แหล่งเรียนรู้ในชุมชน
1.4 ครู ผู้เรียน และผู้รู้ ร่วมกันอภิปรายเกี่ยวกับทิศทางการประกอบอาชีพช่างซ่อมรถจักรยานยนต์   ในรูปแบบที่เหมาะสมกับตนเอง เช่น ลูกจ้าง เจ้าของกิจการ ร่วมทุน ฯลฯ โดยคำนึงถึงศักยภาพ  5  ด้าน  ได้แก่  ศักยภาพทรัพยากรธรรมชาติในแต่ละพื้นที่  ศักยภาพของพื้นที่ตามลักษณะภูมิอากาศ  ศักยภาพของภูมิประเทศและทำเลที่ตั้ง ศักยภาพของศิลปะ วัฒนธรรมประเพณีและวิถีชีวิตของแต่ละพื้นที่ และศักยภาพของทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่
	1
	-

	2.  ทักษะการประกอบอาชีพ 
	2.1 ฝึกทักษะการประกอบอาชีพช่างซ่อมรถจักรยานยนต์ 
 2.1.1 บอกการใช้เครื่องมือและอุปกรณ์การซ่อมรถจักรยานยนต์ได้
2.1.2 อธิบายโครงสร้างของรถจักรยานยนต์ได้
2.1.3  อธิบายหลักการทำงานของเครื่องรถจักรยานยนต์ได้ 
 2.1.4 ทักษะการถอดประกอบเครื่องยนต์ 
2.2  ดูแลรักษารถจักรยานยนต์             

2.2.1  สามารถบำรุงดูแลรักษารถจักรยานยนต์ได้
2.2.2 สามารถขับขี่รถจักรยานยนต์ได้อย่างปลอดภัย
	2.1 ขั้นฝึกทักษะการประกอบอาชีพช่างซ่อมรถจักรยานยนต์
 2.1.1 การใช้เครื่องมือและอุปกรณ์การซ่อมรถจักรยานยนต์
2.1.2 โครงสร้างของรถจักรยานยนต์
            1)  ล้อและยาง

            2) โซ่และเสตอร์
3) ระบบเบรคและกันสะเทือน
            4) ระบบไฟ
5) ระบบเชื้อเพลิงและ          คาบูเรเตอร์
6) ระบบหัวฉีด
 2.1.3  หลักการทำงานของเครื่องรถจักรยานยนต์
 1) เครื่องยนต์  2 จังหวะ
 2) เครื่องยนต์  4 จังหวะ
 2.1.4  การถอดประกอบเครื่องยนต์
 1) การถอดประกอบเครื่องยนต์  2 จังหวะ    
2) การถอดประกอบเครื่องยนต์  4 จังหวะ    
2.2  การดูแลรักษารถจักรยานยนต์             

2.2.1 วิธีการบำรุงดูแลรักษา รถจักรยานยนต์
 2.2.2 การขับขี่รถจักรยานยนต์อย่างปลอดภัย
	-   ศึกษาตัวอย่างเครื่องมือและอุปกรณ์การซ่อมรถจักรยานยนต์จริง

-   ศึกษาข้อมูลเอกสาร สื่ออิเล็กทรอนิกส์เครื่องมือและอุปกรณ์การซ่อมรถจักรยานยนต์
-   สาธิตการใช้เครื่องมือและอุปกรณ์การซ่อม
-   บรรยายโครงสร้างต่างๆของรถจักรยานยนต์

-   ศึกษาตัวอย่างอุปกรณ์และอะไหล่รถจักรยานยนต์ของจริง

-   ศึกษาข้อมูลเอกสาร สื่ออิเล็กทอรนิกส์โครงสร้างของรถจักรยานยนต์
-   การกำหนดและควบคุมการปฏิบัติ
-   ฝึกทักษะ
-   สาธิตการทำงานของระบบต่างๆในโครงสร้างรถจักรยานยนต์
-   บรรยายหลักการทำงานของเครื่องรถจักรยานยนต์
-   ศึกษาข้อมูลเอกสาร สื่ออิเล็กทอรนิกส์

-   บรรยายขั้นตอนการถอดประกอบเครื่องยนต์
-   การกำหนดและควบคุมการปฏิบัติ
-   ฝึกทักษะการถอดประกอบเครื่องยนต์
-   บรรยายขั้นตอนการดูแลรักษารถจักรยานยนต์
-   การกำหนดและควบคุมการปฏิบัติ
-   ฝึกทักษะวิธีการบำรุงดูแลรักษารถจักรยานยนต์
-   สัมมนาอาชีพ
	21
	54

	3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ

	3.1 บอกคุณสมบัติของช่างซ่อมรถจักรยานยนต์ที่ดีได้

 3.2 บอกเทคนิคผู้ประกอบการร้านซ่อมรถจักรยานยนต์


	3.1 คุณสมบัติของช่างซ่อมรถจักรยานยนต์ที่ดี
 3.2 เทคนิคผู้ประกอบการร้านซ่อมรถจักรยานยนต์


	3.1  ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร สื่ออิเล็กทรอนิกส์ สถานประกอบการ สื่อของจริง เพื่อนำข้อมูลมาวิเคราะห์
3.2  การแลกเปลี่ยนเรียนรู้ประสบการณ์จากของจริง

3.3  ร่วมกันแสดงความคิดเห็น และอภิปรายร่วมกัน
	2
	-


	4. โครงการประกอบอาชีพ
	4.1 บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้
4.2 บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้

4.3 บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.4 อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.5 อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.6 เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้
4.7 ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้
	4.1  ความสำคัญของโครงการอาชีพ
4.2  ประโยชน์ของโครงการอาชีพการ
4.3  องค์ประกอบของโครงการ ประกอบอาชีพ

4.4  การเขียนโครงการอาชีพ

4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ 
	4.1  จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
4.2  จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง  
4.3  จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ             
4.4  กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
4.5  จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
4.6  กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	3

	9


หลักสูตรการดูแลสตรีหลังคลอด
จำนวน  130  ชั่วโมง

กลุ่มอาชีพ เฉพาะทาง
ความเป็นมา

การคลอดบุตรเป็นเรื่องของธรรมชาติ  มิใช่เรื่องของการเจ็บป่วย  แต่เนื่องจากสตรีที่ตั้งครรภ์  จะมีการเปลี่ยนแปลงของร่างกายทั้งภายในและภายนอก  ตั้งแต่เริ่มตั้งครรภ์กระทั่งหลังคลอดจะมีการขยายตัว และการเปลี่ยนแปลงอวัยวะต่าง ๆ แม้กระทั่งผิวหนังก็ยังมีการเปลี่ยนแปลง  บางแห่งจะมีสีผิวที่คล้ำกว่าปกติหรือเกิดฝ้าที่ใบหน้าและหลังจากการคลอดบุตรเป็นช่วงที่ร่างกายมีความอ่อนแอ  ขาดภูมิคุ้มกันจำเป็นต้องได้รับการดูแลเป็นพิเศษ  สตรีทุกคนย่อมต้องการสุขภาพที่แข็งแรงเพื่อจะได้ดูแลบุตร  นอกจากนี้ยังเล็งเห็นความสำคัญของเรือนร่างที่งดงามสมส่วน็็้..็็การดูแลสตรีหลังคลอดด้วยการนวดประคบ มีความสำคัญ และมีความจำเป็นต่อสตรีหลังคลอดให้มีรูปร่างงดงามสมส่วน

อาชีพการดูแลสตรีหลังคลอด จึงเป็นอาชีพที่มีความสำคัญต่อการประกอบอาชีพเพื่อเป็นการเพิ่มรายได้ให้กับตนเอง และเป็นการสร้างความสุขกายสุขใจให้แก่ผู้รับบริการอีกด้วย
หลักการของหลักสูตร

การจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำ  กำหนดหลักการดังนี้

1.  เป็นหลักสูตรที่เน้นการบริการเกี่ยวกับการดูแลสตรีหลังคลอด

2.  เป็นหลักสูตรที่มุ่งเน้นให้มีการต่อยอดจากการนวดพื้นฐาน

3.  เน้นการเรียนรู้ทฤษฎีควบคู่กับการฝึกปฏิบัติจริงตามแนวทางการแพทย์แผนไทย
จุดหมาย
1. เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ ความเข้าใจ ทักษะและเจตคติที่ดีในการดูแลสตรีหลังคลอด
2. เพื่อให้ผู้เรียนนำความรู้เกี่ยวกับการดูแลสตรีหลังคลอดไปประกอบอาชีพสร้างรายได้ให้กับตนเองอย่าง
มีคุณธรรมและมั่นคง รวมทั้งถูกต้องตามหลักการแพทย์แผนไทย
3. เพื่อปลูกฝังให้ผู้เรียนมีนิสัยรักกการทำงานด้านบริการ
กลุ่มเป้าหมาย
กลุ่มเป้าหมายคือ สตรี(ช่วงอายุ  20-45ปี) ที่มีความพร้อมและมีใจรักในการประกอบอาชีพการให้บริการการดูแลสตรีหลังคลอดด้วยการแพทย์แผนไทย
ระยะเวลา
จำนวน 130 ชั่วโมง
· ภาคทฤษฎี   29  ชั่วโมง
· ภาคปฏิบัติ   101   ชั่วโมง
ฝึกประสบการณ์ตรง จำนวน  3  ราย

โครงสร้างหลักสูตร

1.  ช่องทางการประกอบอาชีพการนวดประคบดูแลสตรีหลังคลอด

จำนวน 11 ชั่วโมง

1.1  ความสำคัญ  และความจำเป็นในการประกอบอาชีพการดูแลสตรีหลังคลอด











จำนวน 1ชั่วโมง
1.2  ความเป็นไปได้ในการเข้าสู่อาชีพการดูแลสตรีหลังคลอด

จำนวน  5ชั่วโมง

1.2.1 การลงทุน


1.2.2 การกำหนดราคา


1.2.3 การกำหนดทิศทางการตลาด


1.2.4 กระบวนการดำเนินการประกอบอาชีพการดูแลสตรีหลังคลอด



    1.3  ทิศทางและความก้าวหน้าในการประกอบอาชีพ


จำนวน  5 ชั่วโมง
1.3.1 ความพร้อมของผู้ดำเนินการการดูแลสตรีหลังคลอด


1.3.2 จรรยาบรรณของนักการดูแลสตรีหลังคลอด

1.3.3 ความต้องการของตลาด

1.3.3 สถานที่ตั้งธุรกิจ

1.3.4 แรงงานที่เกี่ยวข้องกับการดูแลสตรีหลังคลอด


1.3.5 เงินลงทุน


1.3.6 การวิเคราะห์คู่แข่ง

2.  ทักษะการประกอบอาชีพการดูแลสตรีหลังคลอด   


จำนวน 30 ชั่วโมง 
     (ทฤษฎี 10 ชั่วโมง ปฏิบัติ 20 ชั่วโมง)

            2.1  ความรู้พื้นฐานเกี่ยวกับการดูแลสตรีหลังคลอด



                     2.1.1  สรีระของสตรีหลังคลอด
           2.1.2  ประเภทของการดูแลสตรีหลังคลอด

        1) นวดเพื่อส่งเสริมสุขภาพ

        2) นวดเพื่อแก้อาการ
           2.1.3  รูปแบบการให้บริการการดูแลสตรีหลังคลอด





                        1) การนวดผ่อนคลายกล้ามเนื้อ

                  2) การทับหม้อเกลือ
                            3) การนั่งอิฐ

                  4) การประคบสมุนไพร

                  5) การอบตัวด้วยสมุนไพร

                   6) การอาบน้ำด้วยสมุนไพร

                   7) การดื่มสมุนไพรปรับธาตุและบำรุง
  
                   8) การคาดชุดไฟหลวง
3. การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการดูแลสตรีหลังคลอด 

จำนวน 77 ชั่วโมง
   (ทฤษฎี 5 ชั่วโมง  ปฏิบัติ 72 ชั่วโมง)

   
    3.1  การควบคุมการให้บริการธุรกิจการดูแลสตรีหลังคลอด

จำนวน  9  ชั่วโมง

                     3.1.1   การควบคุมคุณภาพ

                     3.1.2  การดูแลธุรกิจสตรีหลังคลอด

                 1)  การหาหมอนวดมืออาชีพ


   
                 2) การให้บริการระหว่างและหลังการนวด

                 3) การจัดทำฐานข้อมูลลูกค้า/เครือข่ายโครงงานผู้ดูแลสตรีหลังคลอด

                 4)  การนำข้อมูลไปใช้

          3.1.3 การต่อยอดธุรกิจการดูแลสตรีหลังคลอดพร้อมการทำลูกประคบ/ยาดม/ยาหม่อง ฯลฯ
               3.2  การตลาด






จำนวน  8 ชั่วโมง

          3.2.1  การโฆษณาประชาสัมพันธ์

          3.2.2  การสำรวจตลาด/ผู้รับบริการ/ผู้ให้บริการ


          3.2.3  การส่งเสริมการขาย

               3.3  ฝึกประสบการณ์เป็นนักการดูแลสตรีหลังคลอด


จำนวน  60  ชั่วโมง

        (ประมาณ 3 ราย ๆ ละ 20 ชั่วโมง)

4.  โครงการประกอบอาชีพธุรกิจการดูแลสตรีหลังคลอด


จำนวน  12  ชั่วโมง
               4.1  ความสำคัญธุรกิจโครงการอาชีพ


               4.2  ประโยชน์ของโครงการอาชีพ



               4.3  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ



               4.4  การเขียนโครงการอาชีพ



               4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการ



การจัดกระบวนการเรียนรู้

1.  การบรรยายจากวิทยากร

2.  ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร สื่ออิเล็กทรอนิกส์ สถานประกอบการ สื่อของจริง 

3.  ศึกษาดูงานในสถานประกอบการ แหล่งเรียนรู้ต่างๆ ในอาชีพที่ตัดสินใจเลือก

4.  แลกเปลี่ยนเรียนรู้กับผู้ประกอบธุรกิจการดูแลสตรีหลังคลอดเพื่อสร้างองค์ความรู้ใหม่

5.  ฝึกปฏิบัติจริง

6.  สัมมนาอาชีพก่อนจบ

สื่อการเรียนรู้
-  เอกสารสิ่งพิมพ์
-  VCD

-  อินเทอร์เน็ต
-  ผู้ประกอบการธุรกิจการดูแลสตรีหลังคลอด
-  สถานประกอบการธุรกิจการดูแลสตรีหลังคลอด

- ภูมิปัญญาแพทย์แผนไทยที่เป็นปราชญ์ชุมชน

-  สื่อของจริง

- วัสดุอุปกรณ์สำหรับฝึกปฏิบัติการ

การวัดและประเมินผล

1.  การประเมินความรู้ภาคทฤษฏีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร
2. ประเมินผลงานระหว่างเรียนจากการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ และ
จบหลักสูตร
3.  การประเมินจากการฝึกปฏิบัติในประสบการณ์จริง(ประเมินจากผู้รับบริการ)

การจบหลักสูตร

1.  มีเวลาเรียนและฝึกปฏิบัติตามหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2.  มีผลการประเมินตลอดหลักสูตรไม่น้อยกว่าร้อยละ 60
3.  มีผลงานการให้บริการธุรกิจการนวดประคบดูแลสตรีหลังคลอดที่ได้มาตรฐานเป็นที่พึงพอใจ    
อย่างน้อย  3  คน และผ่านการทำแผน
4.  ผ่านการทดสอบรับรองมาตรฐานจากกระทรวงสาธารณสุข 
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. วุฒิบัตร ออกโดยสถานศึกษา
2. ใบแสดงผลการเรียนจากสถานศึกษา
3. ใบรับรองประกอบโรคศิลป์การดูแลสตรีหลังคลอดด้วยการแพทย์แผนไทย
การเทียบโอน


ผู้เรียนหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนกับหลักสูตรการศึกษานอกระบบ ระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกของสถานศึกษาได้ 

รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรการดูแลสตรีหลังคลอด
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	ชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฏี
	ปฏิบัติ

	1. ช่องทางการประกอบอาชีพดูแลสตรีหลังคลอด
	1.1  อธิบายความสำคัญ และความจำเป็นในการประกอบอาชีพธุรกิจการดูแลสตรีหลังคลอดได้
1.2 อธิบายความเป็นไปได้ในการเข้าสู่อาชีพการดูแลสตรีหลังคลอด
1.3 อธิบายถึงปัจจัยที่มีผลต่อการตัดสินใจเลือกอาชีพการดูแลสตรีหลังคลอดได้
	1.1  ความสำคัญ  และความจำเป็นในการประกอบอาชีพการดูแลสตรีหลังคลอด

1.2  ความเป็นไปได้ในการเข้าสู่อาชีพการดูแลสตรีหลังคลอด


1.2.1 การลงทุน
1.2.2 การกำหนดราคา
1.2.3 การกำหนดทิศทางการตลาด
1.2.4 กระบวนการดำเนินงานดูแลสตรีหลังคลอด
1.3  ทิศทางการประกอบอาชีพ
1.3.1 ความพร้อมของผู้ดำเนินการดูแลสตรีหลังคลอด
1.3.2  จรรยาบรรณของนักการดูแลสตรีหลังคลอด

1.3.3 ความต้องการของตลาด
1.3.4 สถานที่ตั้งธุรกิจ
1.3.5 แรงงานที่เกี่ยวข้องกับการดูแลสตรีหลังคลอด
1.3.6 เงินลงทุน
1.3.7การวิเคราะห์คู่แข่ง
	1.1  บรรยายองค์ความรู้เกี่ยวกับความสำคัญความจำเป็นในการประกอบอาชีพการดูแลสตรีหลังคลอดและความเป็นไปได้ของลักษณะการประกอบธุรกิจ
1.2  ศึกษาดูงานสถานประกอบการดูแลสตรีหลังคลอดที่ได้มาตรฐาน
1.3 ผู้เรียนวิเคราะห์ความเป็นไปได้ของตนที่จะตัดสินใจเลือกประกอบอาชีพการดูแลสตรีหลังคลอดในเบื้องต้นจากองค์ประกอบของความพร้อมด้านตลาด สถานที่ตั้ง แรงงาน เงินลงทุน ความพร้อมของตนเอง
1.4 ครู ผู้เรียน และผู้รู้ ร่วมกันอภิปรายเกี่ยวกับทิศทางการประกอบอาชีพการดูแลสตรีหลังคลอดในรูปแบบที่เหมาะสมกับตนเอง เช่น ลูกจ้าง เจ้าของกิจการ ร่วมทุน ฯลฯ โดยคำนึงถึงศักยภาพ                5  ด้าน  ได้แก่  ศักยภาพทรัพยากรธรรมชาติในแต่ละพื้นที่  ศักยภาพของพื้นที่ตามลักษณะภูมิอากาศ  ศักยภาพของภูมิประเทศ   และทำเลที่ตั้งของแต่ละประเทศ  ศักยภาพของศิลปะ  วัฒนธรรมประเพณีและวิถีชีวิตของแต่ละพื้นที่ และศักยภาพของทรัพยากรมนุษย์ในแต่ละพื้นที่
	11

	-

	2.  ทักษะการประกอบอาชีพการดูแลสตรีหลังคลอด
	2.1  อธิบายรายละเอียดประเภทการดูแลสตรีหลังคลอดได้
2.2  จำแนกประเภทการดูแลสตรีหลังคลอดได้
2.3  เข้าใจรูปแบบการให้บริการดูแลสตรีหลังคลอดแบบต่างๆได้

	2.1 ความรู้พื้นฐานเกี่ยวกับการดูแลสตรีหลังคลอด
2.2 ประเภทการดูแลสตรีหลังคลอด

1) นวดเพื่อสุขภาพ

2) นวดเพื่อแก้อาการ
2.3 รูปแบบการให้บริการการดูแลสตรีหลังคลอด

1) การนวดผ่อนคลายกล้ามเนื้อ

2) การทับหม้อเกลือ

3) การนั่งอิฐ

4) การประคบสมุนไพร

5) การอบตัวด้วยสมุนไพร
 
6) การอาบน้ำด้วยสมุนไพร
7) การดื่มสมุนไพรปรับธาตุและบำรุง
 
8) การคาดชุดไฟหลวง

	2.1  บรรยายความรู้เกี่ยวกับความรู้พื้นฐานเกี่ยวกับการดูแลสตรีหลังคลอด
2.2 สาธิตการดูแลสตรีหลังคลอดแต่ละประเภทและแต่ละรูปแบบ

2.3 ฝึกปฏิบัติการดูแลสตรีหลังคลอดเป็นรายบุคคล
2.4 จับคู่ฝึกปฏิบัติการดูแลสตรีหลังคลอด
	10

	20



	3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการดูแลสตรีหลังคลอด

	3.1 อธิบายองค์ประกอบและวิธีการควบคุมการให้บริการดูแลสตรีหลังคลอดได้
3.2 บอกปัจจัยในการบริหารการตลาดได้
3.3  วางแผนการตลาดได้
3.4  มีประสบการณ์ในการเป็นนักการดูแลสตรีหลังคลอด
	3.1 การควบคุมการให้บริการธุรกิจการดูแลสตรีหลังคลอด
 

3.1.1 การควบคุมคุณภาพ

3.1.2 การดูแลธุรกิจสตรี               หลังคลอด
1) การหาหมอนวดมืออาชีพ
2) การให้บริการระหว่างและหลังการนวด
3) การจัดทำฐานข้อมูลลูกค้า/เครือข่ายโครงงานผู้ดูแลสตรีหลังคลอด
4) การนำข้อมูลไปใช้
 3.1.3 การต่อยอดธุรกิจการดูแลสตรีหลังคลอดพร้อมการทำลูกประคบ/ยาดม/ยาหม่อง ฯลฯ
3.2  การตลาด


                  
3.2.1  การโฆษณาประชาสัมพันธ์
3.2.2  การสำรวจตลาด/ผู้รับบริการ/ผู้ให้บริการ

3.2.3  การส่งเสริมการขาย
3.3  ฝึกประสบการณ์เป็นนักการดูแลสตรีหลังคลอด

	3.1  บรรยายองค์ความรู้เกี่ยวกับการควบคุมการดำเนินธุรกิจและการบริหารการตลาด
3.2 ผู้เรียนอภิปรายร่วมกันจากความรู้ที่ได้รับจากการบรรยาย การสาธิต และการฝึกปฏิบัติ
3.3  ฝึกวางแผนการตลาดและนำเสนอต่อกลุ่ม
3.4  ฝึกประสบการณ์เป็นนักการดูแลสตรี  หลังคลอดกับสถานประกอบการ

3.5  สัมมนาอาชีพการดูแลสตรีหลังคลอด
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	4. โครงการประกอบอาชีพการดูแลสตรีหลังคลอด
	4.1 บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้
4.2 บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้
4.3 บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
4.4 อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
4.5 อธิบายการวางแผนการประกอบอาชีพ

4.6 อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.7 เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้
4.8 ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้
	4.1 ความสำคัญของโครงการอาชีพ
4.2 ประโยชน์ของโครงการอาชีพ
4.3 องค์ประกอบของโครงการอาชีพ
4.4 การวางแผนประกอบอาชีพ
4.5  การเขียนโครงการอาชีพ


4.6 การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการ


	4.1  ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพองค์ประกอบการเขียนโครงการอาชีพที่ดีเหมาสมและถูกต้อง
4.2 จัดกิจกรรมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินการกิจกรรมการเรียนรู้
4.3 อภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสมถูกต้อง
4.4 ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพและปรับปรุงโครงการ

4.5 ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมิน ความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพเพื่อขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพเพื่อการประกอบอาชีพต่อไป
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หลักสูตรการซ่อมกระเป๋า –รองเท้า
จำนวน    70    ชั่วโมง 

กลุ่มวิชาอาชีพเฉพาะทาง 

ความเป็นมา

ในสภาพสังคมปัจจุบัน  กระเป๋าและรองเท้าถือว่าเป็นเครื่องประดับและเครื่องแต่งกายที่มีความสำคัญยิ่งกับการใช้ชีวิตในประจำวันของทุกๆคน  เมื่อใช้แล้วย่อมเกิดความชำรุดเสียหายรวดเร็วกว่าเครื่องประดับและเครื่องแต่งกายประเภทอื่นๆ  ประกอบกับราคาของกระเป๋าและรองเท้านั้นมีราคาค่อนข้างสูง   การซ่อมกระเป๋าและรองเท้าจึงเป็นทางเลือกอีกทางหนึ่งที่ทำให้ผู้บริโภคหันมาใช้บริการเพื่อเป็นการลดค่าใช่จ่ายของตนเองและครอบครัว  อาชีพการซ่อมกระเป๋าและรองเท้านั้นเป็นอาชีพที่ใช้งบประมาณในการลงทุนไม่มากนัก  แต่มีผลตอบแทนค่อนข้างสูงจึงเป็นอีกทางเลือกหนึ่งของการประกอบอาชีพที่น่าสนใจซึ่งสามารถสร้างรายได้ให้กับตนเองและครอบครัวในการยึดเป็นอาชีพหลักหรือประกอบเป็นอาชีพเสริมได้ 

หลักการของหลักสูตร


1.  มุ่งเน้นการเรียนรู้ทฤษฎีควบคู่กับการปฏิบัติ


2.  มุ่งเน้นให้ผู้เรียนนำความรู้ ประสบการณ์และทักษะไปใช้ในการประกอบอาชีพ

3. มุ่งให้ผู้เรียนมีความรู้ ความเข้าใจและทักษะในการประกอบอาชีพ ซ่อมกระเป๋าและรองเท้า
จุดหมาย  

1.  เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้  ความเข้าใจ  ทักษะและเจตคติที่ดีในการเป็นช่างซ่อมกระเป๋าและรองเท้า


2.  เพื่อให้ผู้เรียนนำความรู้เกี่ยวกับการซ่อมกระเป๋าและรองเท้า  ไปประกอบอาชีพ สร้างรายได้ให้กับตนเองและครอบครัว อย่างมีคุณธรรมและมั่นคง


3.  เพื่อปลูกฝังให้ผู้เรียนมีนิสัยรักการทำงานด้านบริการ

กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน

1.  ผู้ที่ไม่มีอาชีพ

2.  ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ

3.  ผู้ที่มีอาชีพและต้องการเปลี่ยนอาชีพ
ระยะเวลา   จำนวน 70 ชั่วโมง
โครงสร้างหลักสูตร
1. ช่องทางการประกอบอาชีพ  ( ทฤษฎี  3 ชั่วโมง / ปฏิบัติ  12  ชั่วโมง)
1.1 การวิเคราะห์ตนเอง  ( ความสามารถ/ทุน/ความชอบ/โอกาส)
1.2 ต้นทุนและแหล่งทุน
1.3 การสำรวจสถานที่และทำเลที่ตั้ง
1.4 สถานที่และแหล่งจำหน่ายวัสดุและอุปกรณ์
1.5 คุณธรรมและจริยธรรมในการประกอบอาชีพ



2. ทักษะการประกอบอาชีพ จำนวน 45 ชั่วโมง (ทฤษฎี 10 ชั่วโมง สาธิต 5 ชั่วโมง 
ปฏิบัติ 30 ชั่วโมง)

2.1 ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการซ่อมกระเป๋าและรองเท้า
2.1.1 ความปลอดภัยในการทำงาน  (ทฤษฎี  1 ชั่วโมง)
2.1.2 การใช้เครื่องมือ  วัสดุ  อุปกรณ์  ที่ใช้ในการซ่อมกระเป๋าและรองเท้า
 
(ทฤษฎี  1 ชั่วโมง)
2.1.3 การจัดเก็บรักษา  วัสดุ  อุปกรณ์  (ทฤษฎี  1 ชั่วโมง)
2.2 วิธีการซ่อมกระเป๋าและรองเท้า
2.2.1 การตรวจสภาพชิ้นงานก่อนซ่อม  (ทฤษฎี  1 ชั่วโมง)
2.2.2 วิธีการเย็บเข็มขอ(เย็บด้วยมือ)  ( สาธิต 1ชั่วโมง / ปฏิบัติ  3  ชั่วโมง) 
2.2.3 วิธีการซ่อมเปลี่ยนซับในพื้นรองเท้าและการซ่อมหนังหน้ารองเท้า 

(ทฤษฎี  1 ชั่วโมง/สาธิต 1ชั่วโมง / ปฏิบัติ  4  ชั่วโมง) 
2.2.4    วิธีการซ่อมพื้นรองเท้า / การตอกตะปู / ติดกาว / เย็บมือด้วยเข็มขอ

(ทฤษฎี  1 ชั่วโมง/สาธิต 1ชั่วโมง / ปฏิบัติ  8  ชั่วโมง)       
2.2.5 วิธีการซ่อมส้นรองเท้า  สตรี / บุรุษ  การเจียส้นรองเท้า / ติดกาว / ตอกตะปู 

(ทฤษฎี  1 ชั่วโมง /สาธิต 2ชั่วโมง/ ปฏิบัติ  8 ชั่วโมง)
2.2.6 วิธีการซ่อมสีรองเท้า  (ทฤษฎี  1 ชั่วโมง / ปฏิบัติ  1 ชั่วโมง)
2.2.7 วิธีการซ่อมกระเป๋า /เปลี่ยนซิป / การเย็บด้วยเข็มขอ(ทฤษฎี  1 ชั่วโมง / 

ปฏิบัติ  4 ชั่วโมง)
2.2.8 วิธีการเก็บรายละเอียดและตกแต่งชิ้นงานระยะสุดท้าย (ทฤษฎี  1 ชั่วโมง / 

ปฏิบัติ  2 ชั่วโมง)
3. การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ จำนวน 4 ชั่วโมง (ทฤษฎี 3 ชั่วโมง                           ปฏิบัติ 1 ชั่วโมง)
3.1  การประมาณการราคา ซ่อมกระเป๋าและรองเท้า (ทฤษฎี  2 ชั่วโมง)
3.1.1  การประมาณราคาซ่อมสี
                           3.1.2    การประมาณราคาซ่อมเปลี่ยนพื้น
                           3.1.3   การประมาณราคาซ่อมซับในพื้น
                           3.1.4   การประมาณราคาซ่อมการเย็บด้วยมือ
                           3.1.5   การประมาณราคาการเปลี่ยนส้นรองเท้าสตรี / บุรุษ
                           3.1.6   การประมาณราคาซ่อมเปลี่ยนซิปกระเป๋า
               3.2   การจัดทำบัญชี รายรับ – รายจ่าย   (ทฤษฎี  1 ชั่วโมง / ปฏิบัติ  1 ชั่วโมง)


3.2.1   การลงบัญชี


3.2.2   การวิเคราะห์ต้นทุน / กำไร

4.  โครงการประกอบอาชีพ
(ทฤษฎี  2 ชั่วโมง / ปฏิบัติ  4 ชั่วโมง)




      4.1  ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพ


      4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพ

      4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ


      4.4  การเขียนโครงการ





      4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการ 

การจัดกระบวนการเรียนรู้

1.  เรียนรู้ด้วยตนเองจากสื่อและแหล่งเรียนรู้ในท้องถิ่น


2.  เรียนรู้ด้วยการแลกเปลี่ยนจากกระบวนการกลุ่ม/เพื่อน

3.  เรียนรู้ด้วยการถ่ายทอดความรู้และชมการสาธิต จากวิทยากร ครูภูมิปัญญาและสถานประกอบการ

4.  เรียนรู้ด้วยการสังเกต  สอบถาม  สัมภาษณ์และศึกษาดูงาน

5.  เรียนรู้ด้วยการลงมือฝึกปฏิบัติ
สื่อการเรียนรู้

1.  เอกสารใบความรู้


2.  ใบงาน / แบบฝึก


3.  VCD

การวัดและประเมินผล

1.  การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร

2.  การประเมินผลงานระหว่างเรียนจาการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ และจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร

1.   มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80

2.   มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60

3.   มีผลงานที่มีคุณภาพ
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบ
ระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรการซ่อมกระเป๋า – รองเท้า
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1.  ช่องทางการประกอบอาชีพ 
	1.1 เพื่อให้ผู้เรียนสามารถวิเคราะห์ตนเองได้
1.2 เพื่อให้ผู้เรียนสามารถวิเคราะห์ต้นทุนและหาแหล่งทุนที่เหมาะสมกับตนเองได้
1.3 เพื่อให้ผู้เรียนสำรวจหาสถานที่และทำเลที่ตั้งได้
1.4 เพื่อให้ผู้เรียนสามารถเลือกหาสถานที่และแหล่งจำหน่ายวัสดุและอุปกรณ์ได้
1.5 เพื่อให้ผู้เรียนสามารถอธิบายถึงคุณธรรมและจริยธรรมในการประกอบอาชีพได้
	1.1 การวิเคราะห์ตนเอง (ความสามรถ/ทุน/นิสัย/ความชอบ/และโอกาส)
1.2 ต้นทุนและแหล่งทุน
1.3 การสำรวจสถานที่และทำเลที่ตั้ง
1.4 สถานที่และแหล่งจำหน่ายวัสดุ – อุปกรณ์
1.5 คุณธรรมและจริยธรรมในการประกอบอาชีพ
	1.1 ศึกษาเนื้อหาจากเอกสารใบความรู้
1.2 ผู้เรียนสำรวจการจัดและบันทึกข้อมูลตนเอง ด้านความสามารถ  ทุน ความสนใจ ความชอบและโอกาส
1.3 วิเคราะห์ข้อมูลทุกด้านของตนเองตามใบงาน
1.4 สำรวจสถานที่และทำเลที่ตั้งร้านซ่อม  แหล่งจำหน่ายวัสดุ อุปกรณ์  สำหรับซ่อมกระเป๋า รองเท้า  ตามใบงาน
1.5 วิเคราะห์ต้นทุน/ค่าใช้จ่าย  สำหรับการลงทุนตามใบงาน
1.6 สรุปผลการเรียนรู้ร่วมกับวิทยากรและเพื่อนในกลุ่ม
	3
	12

	2.  ทักษะการประกอบอาชีพ 
	2.1 เพื่อให้ผู้เรียนอธิบายถึงความปลอดภัยในการทำงาน
2.2 เพื่อให้ผู้เรียนบอกเครื่องมือ วัสดุ อุปกรณ์ที่ใช้ในการซ่อมกระเป๋าและรองเท้าได้
2.3 เพื่อให้ผู้เรียนบอกวิธีการจัดเก็บรักษาวัสดุ อุปกรณ์ที่ใช้ซ่อมกระเป๋าและรองเท้าได้
2.4 เพื่อให้ผู้เรียนสามารถตรวจสภาพชิ้นงานก่อนซ่อมได้
2.5 ผู้เรียนสามารถบอกวิธีการเย็บเข็มขอด้วยมือได้
2.6 ผู้เรียนสามารถบอกวิธีการซ่อม/เปลี่ยนซับในรองเท้าได้
2.7 ผู้เรียนสามารถบอกวิธีการซ่อมพื้นรองเท้า/การตอกตะปู/การติดกาวได้
2.8 ผู้เรียนสามารถบอกวิธีการซ่อมส้นรองเท้าสตรี/บุรุษ และการเจียส้นรองเท้าได้
2.9 ผู้เรียนสามารถบอกวิธีการซ่อมสีรองเท้าได้
2.10 ผู้เรียนสามรถบอกวิธีการซ่อมกระเป๋าได้
2.11 ผู้เรียนสามารถบอกวิธีการเก็บรายละเอียดและตกแต่งชิ้นงานได้
	2.1 ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการซ่อมกระเป๋าและรองเท้า
2.1.1 ความปลอดภัยในการทำงาน
     2.1.2 เครื่องมือ วัสดุ อุปกรณ์ที่ใช้ในการซ่อมกระเป๋าและรองเท้า
   2.1.3  การจัดเก็บรักษาวัสดุ อุปกรณ์
2.2  วิธีการซ่อมกระเป๋าและรองเท้า
2.2.1 การตรวจสภาพชิ้นงานก่อนซ่อม
2.2.2 วิธีการเย็บเข็มขอ(เย็บด้วยมือ) การตัดหนังบริเวณที่ชำรุด
2.2.3 วิธีการซ่อมเปลี่ยนซับใน
2.2.4 วิธีการซ่อมพื้นรองเท้า / การตอกตะปู/การติดกาว
2.2.5 วิธีการซ่อมส้นรองเท้า สตรี/บุรุษ การเจียส้นรองเท้า 
  
2.2.6 วิธีการซ่อมสีรองเท้า
  
2.2.7 วิธีการซ่อมกระเป๋า
  
2.2.8 วิธีการเก็บรายละเอียด
และตกแต่งชิ้นงานระยะสุดท้าย
	2.1 ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ 
2.2 ผู้เรียนชมการสาธิตวิธีการใช้เครื่องมือ  วัสดุ อุปกรณ์  และวิธีการจัดเก็บรักษา
2.3 ผู้เรียนฝึกใช้และจัดเก็บรักษาเครื่องมือ วัสดุ  อุปกรณ์
2.4 ผู้เรียนสรุปผลการเรียนรู้ร่วมกับวิทยากรและเพื่อน
2.5 ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้
2.6 ผู้เรียนชมการสาธิต วิธีการตรวจสภาพชิ้นงานก่อนซ่อม วิธีการซ่อมเปลี่ยนซับใน  วิธีการซ่อมพื้นรองเท้า  การตอกตะปู  การติดกาว วิธีการเย็บเข็มขอ  วิธีการซ่อมส้นรองเท้า วิธีการซ่อมกระเป๋า  เปลี่ยนซิป การเย็บด้วยเข็มขอวิธีการเก็บรายละเอียดและตกแต่งชิ้นงาน
2.7 ผู้เรียนฝึกซ่อมกระเป๋า รองเท้า ตามใบงาน
2.8 ผู้เรียนและวิทยากรร่วมกันประเมินชิ้นงาน
	15


	30

	3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ
	3.1 ผู้เรียนสามารถประมาณการราคาการซ่อมสีรองเท้า / เปลี่ยนพื้น / ซ่อมซับใน / การเย็บด้วยมือ / การเปลี่ยนส้นรองเท้า สตรี/บุรุ
3.2 ผู้เรียนทำบัญชีรายรับ-รายจ่ายได้
3.3 ผู้เรียนสามารถวิเคราะห์ต้นทุน/กำไรได้
	3.1 การประมาณการราคาซ่อมกระเป๋าและรองเท้า
3.1.1 การประมาณราคาซ่อมสี
3.1.2 การประมาณราคาซ่อมเปลี่ยนพื้น
3.1.3 การประมาณราคาซ่อมซับในพื้น
3.1.4 การประมาณราคาซ่อมการเย็บด้วยมื
3.1.5 การประมาณราคาซ่อมการเปลี่ยนส้นรองเท้าสตรี/บุรุ
3.1.6 การประมาณราคาซ่อมเปลี่ยนซิปกระเป๋า

3.2  การทำบัญชีรายรับ – รายจ่าย
3.2.1 การทำบัญชีประจำวัน

· การวิเคราะห์ต้นทุน/กำไร
	3.2 ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้และวิทยากร
3.3 ผู้เรียนฝึกประมาณราคาค่าซ่อมชิ้นงานแต่ละประเภท  ตามใบงาน
3.4 ผู้เรียนและวิทยากรร่วมกันประเมินผลการประเมินราคาทุกประเภทของงาน 
3.5 ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้และวิทยากร
3.6 ผู้เรียนฝึกทำบัญชีรายรับ รายจ่าย ตามใบงาน
3.7 ผู้เรียนฝึกวิเคราะห์ต้นทุน-กำไร ตามใบงาน
3.8 ผู้เรียนและวิทยากร สรุปผลการเรียนรู้
	3
	1

	4. โครงการประกอบอาชีพ
	4.1 บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได
4.2 บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้
4.3 บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
4.4 อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
4.5 อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
4.6 โครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้
4.7 ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้
	4.1 ความสำคัญของโครงการอาชีพ
4.2 ประโยชน์ของโครงการอาชีพการ
4.3  องค์ประกอบของโครงการ ประกอบอาชีพ
4.4  การเขียนโครงการอาชีพ
4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ 
	4.1 ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้และจากวิทยากร

4.2 แลกเปลี่ยนความคิดเห็นกับวิทยากรและเพื่อนในกลุ่ม เกี่ยวกับแนวทางการเขียนโครงการ

4.3 ศึกษาข้อมูลและตัวอย่างโครงการจากตัวอย่างโครงการ  รวมทั้งหาข้อมูลที่ใช้ในการเขียนโครงการ
4.4 ฝึกเขียนโครงการอย่างน้อย 1 โครงการ และประเมินความเหมาะสม   สอดคล้องของโครงการจากใบงาo

4.5 ผู้เรียนและวิทยากร ร่วมกันสรุปแนวทางการเขียนโครงการที่ถูกต้อง
	2
	4


หลักสูตรขายข้าวราดแกงเงินล้าน
จำนวน  46  ชั่วโมง

กลุ่มอาชีพเฉพาะทาง
ความเป็นมา 

ข้าวแกงหรือข้าวราดแกง  เป็นอาหารจานเด็ดของคนไทยมานาน  และยังเป็นอาหารจานด่วนที่มีคุณค่าทางโภชนาการเพียงพอต่อความต้องการของร่างกายที่มีอยู่ในจานเดียวกันและที่สำคัญ ซื้อง่าย-ขายคล่อง  มาทุกยุคทุกสมัย

การประกอบอาชีพขายข้าวแกงจึงเป็นอาชีพที่สามารถสร้างกำไรให้แก่เจ้าของร้านจำนวนมากเพราะผู้คนในปัจจุบัน เวลาในการใช้ชีวิตมีจำนวนจำกัด จึงต้องการความสะดวกและรวดเร็วในการหุงหาอาหาร  และอาหารจานด่วนแบบง่ายๆ ก็เป็นอีกทางเลือกหนึ่ง ที่ให้ผู้บริโภคหันมาใช้บริการกันมากและบ่อยครั้ง เพราะนอกจากจะเป็นการประหยัดเวลาแล้ว ยังมีรสชาติอร่อย มีความสะดวกและรวดเร็วโดยที่เราไม่ต้องใช้เวลาทำกินเองสามารถเลือกกับข้าวได้หลายอย่างในจานเดียวซื้อใส่ถุงกลับไปทานที่บ้านก็ได้และมีอาหารมากมายให้เราเลือกรับประทาน

การเปิดร้านขายข้าวแกงสามารถทำได้หลายรูปแบบ เช่น แบบขายบนรถเข็นแล้วมีโต๊ะเก้าอี้มาวางเป็นร้านเล็กๆ ให้ลูกค้านั่งรับประทานอาหาร หรือเป็นแบบรถเข็นขายไปทุกที่และเปิดเป็นร้านขายข้าวแกงอยู่กับที่โดยเฉพาะ ที่สามารถขายได้ตั้งแต่เช้าถึงเย็น ก่อนที่จะขายข้าวแกงต้องมองดู ทำเล ให้ดี ว่ามีคนอาศัยอยู่ในย่านนั้นหนาแน่นขนาดไหน ปากซอย กลางซอย ก้นซอย มีอะไร มีผู้คนเข้า-ออก หรืออยู่ติดกับหน่วยงานอะไร หรือมีโรงงานอะไรอยู่ในบริเวณแถวนั้นบ้างหรือไม่เป็นต้น และสิ่งสำคัญของการขายข้าวแกง จะต้องมีฝีมือในการปรุงอาหารรสชาติมีมาตรฐาน แกงอร่อยถูกปากถูกใจลูกค้าแล้ว ไม่ต้องโฆษณาประชาสัมพันธ์อะไรกันมากก็จะมีลูกค้าขาประจำและขาจรมาอุดหนุน พูดกันไปปากต่อปาก รู้กันโดยอัตโนมัติ แล้วต้องรู้จักดัดแปลงอาหารให้น่ารับประทานอยู่เสมอด้วย

อาชีพขายข้าวแกงจึงเป็นทางเลือกอีกทางหนึ่งของอาชีพที่สามารถสร้างรายได้หลัก รายได้เสริม                ผู้ที่ตัดสินใจเลือกอาชีพนี้จึงจำเป็นจะต้องศึกษา หรือทำความเข้าใจพอสมควร และจำเป็นที่จะต้องได้ผู้ที่มีประสบการณ์จริงมาถ่ายทอดความรู้ หรือเป็นจุดเริ่มต้นที่เรียกว่าเป็น "ครู" มาชี้แนะแนวทางให้ สำนักงาน กศน.จึงได้จัดทำหลักสูตรร้ายขายข้าวแกงเงินล้านขึ้น ซึ่งเป็นการเรียนรู้เกี่ยวกับการบริหารจัดการร้านขายข้าวแกง และเทคนิคในการประกอบอาหารที่ถูกสุขอนามัยและมีรสชาติมาตรฐาน ที่สามารถนำความรู้ไปใช้ในการสร้างรายได้ที่มั่นคงและยั่งยืนอย่างมีประสิทธิภาพ โดยมีหลักการดังนี้
หลักการของหลักสูตร

1.   เป็นหลักสูตรท้องถิ่นที่เปิดโอกาสให้ผู้รู้หรือปัญญาในท้องถิ่นเข้ามามีส่วนร่วมเป็นวิทยากรจัดการเรียนการสอนร่วมกับสถานศึกษา
2. เป็นหลักสูตรที่มุ่งให้ผู้เรียนนำประสบการณ์จากการเรียนไปใช้ประโยชน์ในการดำรงชีวิต
ประจำวัน
3. เป็นหลักสูตรที่พัฒนาขึ้นเพื่อเพิ่มโอกาสการสร้างรายได้ให้กับผู้ที่กำลังมองหาอาชีพเสริมหรือ
อาชีพหลัก และเป็นผู้ที่มีใจรักในการประกอบอาหารเพื่อประกอบอาชีพขายข้าวแกง
4. เป็นหลักสูตรที่เน้นการเรียนรู้เกี่ยวกับการประกอบอาชีพขายข้าวแกง การบริหารจัดการ
ร้านขายข้าวแกง  เคล็ดลับการปรุงอาหารให้มีรสชาติมาตรฐาน การบริการลูกค้า ที่สามารถนำไปใช้ประกอบอาชีพขายข้าวแกง
จุดหมาย

การจัดการศึกษาตามหลักสูตรนี้มุ่งปลูกฝังให้ผู้เรียนมีคุณลักษณะดังนี้

1.   มีความรู้  ทักษะพื้นฐานในการทำงานมีนิสัยรักการทำงานและสามารถทำงานร่วมกับผู้อื่นได้

2.   มีความรู้ ความเข้าใจ เกี่ยวกับอาชีพขายข้าวแกง ในปัจจุบัน การบริหารจัดการร้านขายข้าวแกง  
เคล็ดลับการประกอบอาหาร การบริการลูกค้า ที่สามารถนำไปใช้ประกอบอาชีพขายข้างแกงได้

3.   สามารถ บริหารจัดการร้านขายข้าวแกง การเตรียมและหลักการเลือกซื้อวัตถุดิบต่างๆ การปรุงอาหารให้มีรสชาติมาตรฐาน การบริการลูกค้า และความตระหนักถึงคุณค่าของอาหารตามหลักโภชนาการที่มีคุณภาพมาตรฐาน
กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมาย คือ ประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน
1. ผู้ที่ไม่มีอาชีพ
2. ผู้ที่มีอาชีพ และต้องการพัฒนาอาชีพ หรือเปลี่ยอาชีพ
ระยะเวลา 
จำนวน 46 ชั่วโมง
โครงสร้างเนื้อหา

หลักสูตรกลุ่มวิชาอาชีพ  เรื่อง  ขายข้าวราดแกงเงินล้าน มีแนวการจัดเพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้  และเกิดทักษะและมีคุณลักษณะที่ดีในการทำงาน   เพื่อเป็นพื้นฐานในการพัฒนาตน   พัฒนาอาชีพ  และพัฒนาสังคม  จึงกำหนดโครงสร้างของเนื้อหาให้ผู้เรียนได้เรียนตามลำดับดังนี้

1.   ช่องทางการประกอบอาชีพ 
1.1  สำรวจและวิเคราะห์ตนเองและชุมชน ทรัพยากร สิ่งแวดล้อม อาชีพ และความต้องการของตลาด (ผู้บริโภค) 
1.2  ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับช่องทางประกอบอาชีพการขายข้าวแกง
1.3  ลักษณะทั่วไปของการประกอบอาชีพขายข้าวแกง 
1.4  ประโยชน์ และความเป็นไปได้หรือโอกาสในการประกอบอาชีพขายข้าวแกง
1.5  คุณสมบัติของพ่อค้าแม่ค้าขายข้าวแกงที่ดี

สาระที่   1 ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับช่องทางประกอบอาชีพการขายข้าวแกง เป็นเนื้อหาที่จัดขึ้น  เพื่อมุ่งให้ผู้เรียนมีความรู้ ความเข้าใจเกี่ยวกับ สำรวจและวิเคราะห์ตนเองและชุมชน ทรัพยากร สิ่งแวดล้อม อาชีพ และความต้องการของตลาด (ผู้บริโภค) ลักษณะทั่วไปของการประกอบอาชีพขายข้าวแกง ประโยชน์ และความเป็นไปได้หรือโอกาสในการประกอบอาชีพขายข้าวแกง ที่สามารถนำไปใช้ในชีวิตประจำวันเพื่อการประกอบอาชีพขายข้าวแกง และคุณสมบัติของพ่อค้าแม่ค้าขายข้าวแกงที่ดี

จำนวน
11 ชั่วโมง

2.  ทักษะการประกอบอาชีพการขายข้าวแกง
2.1  เครื่องมือเครื่องใช้ในการปรุงอาหาร  
2.2  การเตรียมและหลักการเลือกซื้อวัตถุดิบต่างๆ มาปรุงข้าวแกง
2.3   แหล่งจำหน่ายวัตถุดิบในการทำข้าวแกง
2.4  การปรุงอาหารให้มีรสชาติมาตรฐาน และการรักษาคุณค่าของสารอาหารที่ปรุง 
2.5  เมนูมาตรฐาน 10 อย่าง 
2.6  เทคนิคการขายและวิธีการจูงใจลูกค้า


สาระที่  2  ทักษะการประกอบอาชีพการขายข้าวแกง เป็นเนื้อหาที่มุ่งให้ผู้เรียนมีความรู้  ความเข้าใจ และมีทักษะ เพียงพอที่จะนำไปประกอบอาชีพขายข้าวแกง เช่น การปรุงอาหารให้มีรสชาติมาตรฐาน และการรักษาคุณค่าของสารอาหารที่ปรุง  เครื่องมือเครื่องใช้ในการปรุงอาหาร  วิธีการปรุงอาหาร อุปกรณ์และถ้วยจานต่างๆ ที่จะใช้ในการประกอบอาชีพ  การเตรียมและหลักการเลือกซื้อวัตถุดิบต่างๆ เพื่อการปรุงและการประกอบอาหารเพื่อขายข้าวแกง  อาหารคาว และ หวาน (เมนูมาตรฐาน 10 อย่าง อาหารว่าง 1 อย่าง ประกอบด้วย แกงเขียวหวานไก่ แกงส้มมะละกอปลาช่อน หรือกุ้ง พะแนงหมู ต้มจืดมะระยัดไส้ ต้มยำซี่โครงหมู ผัดเผ็ดไก่/หมู แกงป่าไก่ ลาบหมู หมูทอดกระเทียมสูตรโบราณ ผัดผักรวมมิตรกุ้งสด แถมน้ำพริกปลาทู ชะอมทอด)


จำนวน 21 ชั่วโมง

3.  การบริหารจัดการร้านขายข้าวแกง
3.1  การบริหารจัดการร้านขายข้าวแกง 
3.2  การควบคุณคุณภาพร้านขายข้าวแกง 
3.3  การวางแผน การลงทุนและคู่แข่งเกี่ยวกับการขายข้าวแกง 

3.4  การต่อยอดและโอกาสขยายร้านข้าวแกง


สาระที่ 3  การบริหารจัดการร้านขายข้าวแกง เป็นเนื้อหาที่มุ่งให้ผู้เรียนมีความรู้ ความเข้าใจ มีทักษะ     ในการบริหารจัดการ ร้านขายข้าวแกง การควบคุณคุณภาพร้านขายข้าวแกง การวางแผน การลงทุนและคู่แข่งเกี่ยวกับการขายข้าวแกง และการต่อยอดและโอกาสขยายร้านข้าวแกง
จำนวน 12 ชั่วโมง

4.  โครงการประกอบอาชีพขายข้าวแกง
4.1  ความสำคัญและประโยชน์ของโครงการอาชีพ
4.2  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

4.3  ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี
4.4  การเขียนโครงการอาชีพ

4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ


สาระที่ 4  โครงการประกอบอาชีพขายข้าวแกง เป็นเนื้อหามุ่งให้ผู้เรียนมีความรู้ ความเข้าใจ 
มีทักษะ ในการตระหนักถึงความสำคัญของการเขียนโครงการประกอบอาชีพ ประโยชน์ องค์ประกอบ 
ของการเขียนโครงการประกอบอาชีพ และการประเมินความเหมาะสมสอดคล้องของโครงการ

   







  จำนวน  12  ชั่วโมง

การจัดกระบวนการเรียนรู้

เพื่อให้การจัดกระบวนการเรียนการสอน หลักสูตรกลุ่มอาชีพ เรื่อง  ขายข้าวราดแกงเงินล้าน ประสบความสำเร็จตามจุดมุ่งหมายที่กำหนดไว้ข้างต้น จึงกำหนดแนวการจัดกิจกรรมการเรียนการสอนไว้ดังนี้
1. การจัดกระบวนการเรียนรู้   ให้ยืดหยุ่นตามสภาพและความเหมาะสมของท้องถิ่น
2. การจัดกระบวนการเรียนรู้  ยึดผู้เรียนเป็นสำคัญ ให้สอดคล้องกับความสนใจ ความถนัดและให้โอกาสเท่าเทียมกันในการพัฒนาตนเองตามความสามารถของผู้เรียน และเน้นให้ผู้เรียนได้แลกเปลี่ยนความคิดเห็นซึ่งกันและกันและนำหลักทฤษฎีไปใช้ในทางปฏิบัติจริงให้มากที่สุด
   
3.  กิจกรรมสำรวจและวิเคราะห์ตนเองและชุมชน ทรัพยากรสิ่งแวดล้อม อาชีพ และความต้องการของตลาด(ผู้บริโภค) ด้วยกระบวนการคิดเป็นโดยใช้ข้อมูล 3 ด้านได้แก่ ข้อมูลด้านตนเอง ข้อมูลด้านวิชาการ และข้อมูลด้านสังคม สิ่งแวดล้อม


4.  ฝึกทักษะอาชีพขายข้าวราดแกงเงินล้าน
4.1 เรียนรู้ด้วยตนเอง จากสื่อต่าง ๆ แหล่งเรียนรู้ ผู้รู้ ภูมิปัญญาชาวบ้าน

4.2 เรียนรู้ด้วยการแลกเปลี่ยนเรียนรู้ด้วยกระบวนการกลุ่ม

4.3 วิทยากร/ผู้สอน/สถานประกอบการร้านขายข้าวแกง เป็นผู้ถ่ายทอดความรู้

4.4 การลงมือฝึกปฏิบัติ

5.  ฝึกปฏิบัติการขายข้าวแกง ในศูนย์การเรียน


6.  จัดทำโครงการประกอบอาชีพขายข้าวแกงเงินล้าน 

    
     - เขียนโครงการ/เสนอโครงการ/อนุมัติโครงการ

7.  ดำเนินโครงการ/ประเมินโครงการ/ปรับปรุงและพัฒนา

สื่อการเรียนรู้

1.  เอกสารประกอบการเรียนวิชาอาชีพขายข้าวแกงเงินล้าน  ประกอบด้วยเนื้อหา  3  เรื่อง

2.  ศึกษาดูงานสถานประกอบการอาชีพขายข้าวแกง

3.  ใบความรู้/ใบงาน/วารสารเกี่ยวกับการทำอาหารต่างๆ 

4. อุปกรณ์ในการทำอาหารร้านข้าวแกง


5.  แหล่งเรียนรู้ในชุมชน

การวัดผลและประเมินผล
 
 วิธีการวัดและประเมินผลการเรียน  ประกอบด้วย

1.  การสังเกตพฤติกรรมการเรียนรู้ / การรับรู้ /การฝึกปฏิบัติ/ การมีส่วนร่วม

2.  การทดสอบ

3.  การสังเกตการเรียนรู้จากการปฏิบัติ

4.  ประเมินการทำโครงการประกอบอาชีพ 

การจบหลักสูตร

ผู้เข้ารับการอบรมที่มีเวลาเรียนไม่น้อยกว่า 80% ของเวลาเรียนทั้งหมด และผ่านการทำแผนธุรกิจ(โครงการอาชีพ) จึงจะได้รับวุฒิบัตร
เอกสารหลักฐานการศึกษา

วุฒิบัตร ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนกับหลักสูตรสถานศึกษา ศูนย์การศึกษานอกระบบและการศึกษาตามอัธยาศัยอำเภอ  หลักสูตรการศึกษานอกระบบ ระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551  ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกของสถานศึกษาได้

รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรขายข้าวราดแกงเงินล้าน

	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1.  ช่องทางการประกอบอาชีพ 
	1. ตระหนักและเห็นความสำคัญของการสำรวจชุมชน ทรัพยากร สิ่งแวดล้อม อาชีพ และความต้องการของตลาด (ผู้บริโภค)
2. อธิบายความหมายและความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับช่องทางประกอบอาชีพการขายข้าวแกงได้
3. อธิบายลักษณะทั่วไปของการประกอบอาชีพขายข้าวแกง
4. อธิบายประโยชน์ และความเป็นไปได้หรือโอกาสในการประกอบอาชีพขายข้าวแกงได้
5. อธิบายและยกตัวอย่างคุณสมบัติของพ่อค้าแม่ค้าขายข้าวแกงที่ดี
	1. สำรวจและวิเคราะห์ตนเองและชุมชน ทรัพยากร สิ่งแวดล้อม อาชีพ และความต้องการของตลาด (ผู้บริโภค) 
2. ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับช่องทางประกอบอาชีพการขายข้าวแกง
3. ลักษณะทั่วไปของการประกอบอาชีพขายข้าวแกง 
4. ประโยชน์ และความเป็นไปได้หรือโอกาสในการประกอบอาชีพขายข้าวแกง
5. คุณสมบัติของพ่อค้าแม่ค้าขายข้าวแกงที่ดี
	1. ใช้กิจกรรม SWOT เพื่อสำรวจและวิเคราะห์ตนเองและชุมชน ทรัพยากร สิ่งแวดล้อม อาชีพ และความต้องการของตลาด (ผู้บริโภค) 
2.  ศึกษาข้อมูลจากเอกสารและกิจกรรมการแลกเปลี่ยนเรียนรู้ด้วยกระบวนการกลุ่ม
3.  ศึกษาข้อมูลจากเอกสารและกิจกรรมการแลกเปลี่ยนเรียนรู้ด้วยกระบวนการกลุ่ม
4.  ศึกษาข้อมูลจากเอกสารและกิจกรรมการแลกเปลี่ยนเรียนรู้ด้วยกระบวนการกลุ่ม
5.  ศึกษาข้อมูลจากเอกสารและกิจกรรมการแลกเปลี่ยนเรียนรู้ด้วยกระบวนการกลุ่ม
	1
1
1

1
1
	2
1

1
1
1

	2.  ทักษะการประกอบอาชีพ 
	1. อธิบาย และยกตัวอย่างเกี่ยวกับเครื่องมือเครื่องใช้ในการปรุงอาหารได้
2. บอกเกี่ยวกับการเตรียมและหลักการเลือกซื้อวัตถุดิบต่างๆ เพื่อมาทำข้าวแกงได้
3. บอกแหล่งจำหน่ายวัตถุดิบในการทำข้าวแกงได้

4. อธิบายวิธีการปรุงอาหารและสามารถปรุงอาหารให้มีรสชาติมาตรฐาน และการรักษาคุณค่าของสารอาหารที่ปรุงได้ (เมนูมาตรฐาน 10 อย่าง อาหารว่าง 1 อย่าง ประกอบด้วย แกงเขียวหวานไก่ แกงส้มมะละกอปลาช่อน หรือกุ้ง พะแนงหมู           ต้มจืดมะระยัดไส้ ต้มยำซี่โครงหมู ผัดเผ็ดไก่/หมู แกงป่าไก่ ลาบหมู หมูทอดกระเทียมสูตรโบราณ ผัดผักรวมมิตรกุ้งสด แถมน้ำพริกปลาทู ชะอมทอด)
5. บอกเทคนิคการขายและอธิบายวิธีการจูงใจลูกค้าได้
	1. เครื่องมือเครื่องใช้ในการปรุงอาหาร  
2. การเตรียมและหลักการเลือกซื้อวัตถุดิบต่างๆ มาปรุงข้าวแกง


3. แหล่งจำหน่ายวัตถุดิบในการทำข้าวแกง
4. การปรุงอาหารให้มีรสชาติมาตรฐาน และการรักษาคุณค่าของสารอาหารที่ปรุง (เมนูมาตรฐาน 10 อย่าง อาหารว่าง 1 อย่าง ประกอบด้วย แกงเขียวหวานไก่ แกงส้มมะละกอปลาช่อน หรือกุ้ง พะแนงหมู ต้มจืดมะระยัดไส้ ต้มยำซี่โครงหมู ผัดเผ็ดไก่/หมู แกงป่าไก่ ลาบหมู หมูทอดกระเทียมสูตรโบราณ ผัดผักรวมมิตรกุ้งสด แถมน้ำพริกปลาทู ชะอมทอด)

5. เทคนิคการขายและวิธีการจูงใจลูกค้า
	1. ฟังการบรรยาย และศึกษาข้อมูลจากเอกสารและกิจกรรมการแลกเปลี่ยนเรียนรู้ด้วยกระบวนการกลุ่ม
2. ฟังการบรรยาย และกิจกรรมการแลกเปลี่ยนเรียนรู้ด้วยกระบวนการกลุ่ม
3. กิจกรรมการแลกเปลี่ยนเรียนรู้ด้วยกระบวนการกลุ่ม
4. ฟังการบรรยาย และกิจกรรมการฝึกทักษะการปรุงอาหาร การแลกเปลี่ยนเรียนรู้ด้วยกระบวนการกลุ่ม
5. ฟังการบรรยาย กิจกรรมการแลกเปลี่ยนเรียนรู้ด้วยกระบวนการกลุ่ม
	1
1
1
1
1
	1
3

-
12
2



	3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ
	1. บอกหรืออธิบายความสำคัญของการบริหารจัดการร้านขายข้าวแกงได้ 
2. อธิบายหรือบอกเกี่ยวกับการควบคุณคุณภาพร้านขายข้าวแกงได้ 
3. อธิบายเกี่ยวกับการวางแผน การลงทุนและคู่แข่งเกี่ยวกับการขายข้าวแกงได้ 

4.อธิบายและบอกวิธีการต่อยอดและโอกาสขยายร้านข้าวแกงได้
	1. การบริหารจัดการร้านขายข้าวแกง 
2.  การควบคุณคุณภาพร้านขายข้าวแกง 
3.  การวางแผน การลงทุนและคู่แข่งเกี่ยวกับการขายข้าวแกง 

4. การต่อยอดและโอกาสขยายร้านข้าวแกง
	1. ฟังการบรรยายจากวิทยากร ศึกษาใบความรู้ และทำกิจกรรมการแลกเปลี่ยนเรียนรู้ด้วยกระบวนการกลุ่ม
2. ฟังการบรรยาย ศึกษาใบความรู้ และทำกิจกรรมการแลกเปลี่ยนเรียนรู้ด้วยกระบวนการกลุ่ม
3. ฟังการบรรยาย ศึกษาใบความรู้ และทำกิจกรรมการแลกเปลี่ยนเรียนรู้ด้วยกระบวนการกลุ่ม
4. ฟังการบรรยาย ศึกษาใบความรู้ และทำกิจกรรมการแลกเปลี่ยนเรียนรู้ด้วยกระบวนการกลุ่ม
5. กิจกรรมการสำรวจตลาดและการขยายร้านข้าวแกง
	2
1
1
1
	1
1
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	4. โครงการประกอบอาชีพ
	1.  บอกความสำคัญและประโยชน์ของโครงการอาชีพได้
2. บอกองค์ประกอบของการเขียนโครงการอาชีพได้

3.  อธิบายลักษณะและเขียนโครงการอาชีพที่ดีได้
4.  สามารถเขียนองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้ถูกต้องได้
5.  ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้
	1.  ความสำคัญและประโยชน์ของโครงการอาชีพ
2.  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

3. ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี
4. การเขียนโครงการอาชีพ

5. การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ 
	1.  จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
2.  จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง  
3.  จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ             
4.  กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
5.  จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
6.  กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	0.5
0.5
1
1
-
	-
-
-
6
3


หลักสูตรการออกแบบและพัฒนาเว็บไซต์  
จำนวน  56  ชั่วโมง 

กลุ่มวิชาอาชีพเฉพาะทาง

ความเป็นมา

การทำงานหรือการติดต่อสื่อสารข้อมูลในปัจจุบันนั้น   จำเป็นต้องใช้เทคโนโลยีทางด้านอินเทอร์เน็ต เข้ามามีส่วนเกี่ยวข้องเป็นอย่างมาก  ไม่ว่าจะเป็นการเผยแพร่ข้อมูลข่าวสาร ข้อมูลการบริการ ข้อมูลประชาสัมพันธ์  ข้อมูลสารสนเทศประเภทต่างๆ  ล้วนแล้วแต่อยู่ในรูปแบบของเว็บไซต์ทั้งสิ้น เนื่องจากทำให้การสื่อสารไปถึงเป้าหมายปลายทางเกิดความรวดเร็วและทั่วถึงกลุ่มเป้าหมายได้ทุกเพศ ทุกวัยอย่างทั่วถึง การพัฒนาเว็บไซต์ให้มีความโดดเด่นและสามารถนำเสนอข้อมูลได้อย่างครบถ้วนมีประสิทธิภาพนั้น   ถือว่าเป็นเครื่องมือการสื่อสารช่องทางหนึ่งที่ช่วยในการสร้างภาพลักษณ์ ที่ดีให้กับองค์กรหรือหน่วยงานให้เป็นที่รู้จักแพร่หลาย การพัฒนาเว็บไซต์ต้องอาศัยความสามารถเฉพาะตัวในการออกแบบทางศิลปะ ต้องใช้ความคิดริเริ่มสร้างสรรค์ในการพัฒนาเว็บไซต์  นอกจากนี้สิ่งสำคัญยิ่งคือจะต้องมีความรู้ หรือทักษะทางด้านการเขียนโปรแกรมคอมพิวเตอร์อีกด้วยจึงจะสามารถสร้างเว็บไซต์ด้วยตนเองได้    ดังนั้นการพัฒนา เว็บไซต์ขึ้นใช้เอง จำเป็นต้องใช้เวลาในการสร้างนาน   แต่ปัจจุบันได้มีซอฟต์แวร์สำเร็จรูปจำนวนมากที่สามารถนำมาใช้ในการสร้างเว็บไซต์ให้มีความสะดวกรวดเร็วมากยิ่งขึ้น    

ปัจจุบันมีผู้ผลิตซอฟท์แวร์สำเร็จรูปเพื่อพัฒนาเว็บไซต์มาใช้ในการเพิ่มช่องทางการแข่งขันการประกอบอาชีพ เช่น ช่วยในการประชาสัมพันธ์ ข้อมูลข่าวสารเกี่ยวกับสินค้า การหาลูกค้า หาเครือข่ายและพันธมิตรร่วมทุน เพราะการประชาสัมพันธ์ธุรกิจผ่านทางเว็บไซต์จะช่วยลดต้นทุน  มีค่าใช้จ่ายไม่สูง สามารถสื่อสารเข้าถึงกลุ่มเป้าหมายได้รวดเร็วทันเวลา


หลักสูตรการออกแบบและพัฒนาเว็บไซต์  เป็นการจัดกิจกรรมการเรียนรู้ให้ผู้เรียนมีความรู้  และมีทักษะการออกแบบพัฒนาเว็บไซต์  การทำเว็บไซต์ด้วยโปรแกรมสำเร็จรูป  การพัฒนา  การประชาสัมพันธ์เว็บไซต์  กฎหมาย  ICT   ว่าด้วยการกระทำความผิดทางคอมพิวเตอร์ ตลอดจนเป็นช่องทางและเพิ่มโอกาสทางการแข่งขันในการประกอบอาชีพได้  

หลักการของหลักสูตร


1.  มุ่งเน้นการปฏิบัติจริงโดยให้ผู้เรียนออกแบบและสร้างเว็บไซต์ตามความต้องการของผู้เรียน


2.  มุ่งเน้นการนำความรู้ ประสบการณ์และทักษะไปใช้ในการเพิ่มโอกาสการพัฒนาอาชีพที่ทำอยู่เดิมให้สามารถแข่งขันสู่ตลาดได้กว้างขวางขึ้น

3.  ส่งเสริมให้มีการเทียบโอนความรู้และประสบการณ์  เข้าสู่หลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช 2551 

จุดหมาย  
1. เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ความเข้าใจ และทักษะเกี่ยวกับหลักการของการออกแบบ และสร้างเว็บไซต์ด้วยโปรแกรมสำเร็จรูปได้
2. เพื่อให้ผู้เรียนนำความรู้ไปใช้ในการเพิ่มโอกาสการแข่งขันทางธุรกิจและประกอบอาชีพได้
กลุ่มเป้าหมาย

1.   ผู้ที่ไม่มีอาชีพและต้องการมีอาชีพ
2. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพเพื่อเพิ่มโอกาสทางการแข่งขัน 

ระยะเวลา   จำนวน  56  ชั่วโมง 

      ภาคทฤษฎี 20 ชั่วโมง

      ภาคปฏิบัติ 36 ชั่วโมง



โครงสร้างหลักสูตร

1. ช่องทางการประกอบอาชีพ   4 ½   ชั่วโมง    (ทฤษฎี  3  ชั่วโมง  ปฏิบัติ  1 ½   ชั่วโมง )

          

1.1 การวิเคราะห์ช่องทางการตลาด  ตามหลัก 4 P

-  place

-  product

-  promotion

-  price

                      
1.2 วิเคราะห์  SWOT  ทางการตลาด
      

 
-  จุดอ่อน
      

 
-  จุดแข็ง
      

 
-  อุปสรรค
      

 
-  โอกาส
                  
1.3 การวิเคราะห์ตนเองในการตัดสินใจเลือกประกอบอาชีพออกแบบและพัฒนาเว็บไซต์


     
1.3.1 ความพร้อม 



     
1.3.2 ความต้องการของตลาด


     
1.3.3 ความรู้ทักษะและเทคนิคต่างๆ



1.3.4 สถานที่
 


1.3.5 แรงงาน
1.4 แหล่งการเรียนรู้ที่เกี่ยวข้องกับการออกแบบและพัฒนาเว็บไซต์
2. ทักษะการประกอบอาชีพ   32  ชั่วโมง    (ทฤษฎี  11 ½  ชั่วโมง  ปฏิบัติ  20 ½  ชั่วโมง)

2.1 ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการออกแบบโครงสร้างและการสร้างเว็บเพจ




2.1.1 ความหมายของเว็บไซต์



2.1.2 องค์ประกอบของการออกแบบเว็บไซต์



2.1.3 หลักในการออกแบบโครงสร้างเว็บไซต์



2.1.4 ขั้นตอนการออกแบบและพัฒนาเว็บไซต์


2.2 การทำเว็บไซต์ด้วยโปรแกรมสำเร็จรูปผ่าน www.igetweb.com



2.2.1 การเตรียมตัวก่อนทำเว็บไซต์



2.2.2 ขั้นตอนการทำเว็บไซต์ด้วยโปรแกรมสำเร็จรูปผ่าน www.igetweb.com


2.2.3 วิธีสร้างเว็บไซต์ ด้วยโปรแกรมสำเร็จรูปผ่าน www.igetweb.com





1) ขั้นตอนการเข้าสู่ระบบสมาชิก




2) การบริหารหน้าแรกเว็บไซต์
3) จัดรูปแบบการแสดงผล
4) ระบบบริหารเมนูของเว็บไซต์
5) ระบบจัดการเว็บ
6) เทคนิคการตกแต่งภาพเพิ่มเติม



2.2.4  การจัดการทรัพยากรบนเว็บ
2.2.4.1 การบริหารจัดการความจุของพื้นที่เว็บได้เหมาะสมกับเนื้อหาของเว็บไซต์





1) การทำฐานข้อมูล และจัดการข้อมูลที่มีคุณภาพและเหมาะสม






2) การอัพโหลดและการแก้ไขไฟล์ในเว็บ
3) การสร้างฟอร์มเพื่อรองรับข้อมูลจากผู้ใช้ 
2.2.4.2  การนำเสนอเว็บไซต์และพัฒนาเว็บสู่เครือข่ายอินเตอร์เน็ต 
1) การนำข่าวสารเข้าสู่เว็บอย่างสร้างสรรค์ มีจิตสำนึกและมีความรับผิดชอบ
2) การอัพโหลดเว็บเพจสู่เครือข่ายอินเตอร์เน็ตกับผู้ให้บริการแบบไม่เก็บค่าบริการและแบบเก็บค่าบริการรายปี
                   



3)  การนำเสนอเว็บไซต์และพัฒนาเว็บสู่เครือข่ายอินเตอร์เน็ต
3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ  3 ชั่วโมง  (ทฤษฎี 1 ชั่วโมง  ปฏิบัติ  2 ชั่วโมง)

  
      
3.1  การจัดการความเสี่ยงในการประกอบอาชีพ



1) การละเมิดสิทธิ์ เช่น การเผยแพร่ข้อมูลข่าวสารโดยไม่ได้รับอนุญาต




2) การแก้ปัญหาความเสี่ยง
    - พระราชบัญญัติว่าด้วยการกระทำผิดเกี่ยวกับคอมพิวเตอร์ พ.ศ.2550 (กฎหมาย ICT)

     
3.2  การประมาณราคาในการให้บริการและการจัดทำบัญชี

4.  โครงการประกอบอาชีพ
10  ชั่วโมง    (ทฤษฎี 2 ชั่วโมง  ปฏิบัติ 8 ชั่วโมง)
 
      
4.1  ความสำคัญและความหมายของโครงการประกอบอาชีพ


      
4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพ

      
4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ


      
4.4  การเขียนโครงการ





      
4.5  การตรวจสอบความเป็นไปได้ของโครงการประกอบอาชีพ 

การจัดกระบวนการเรียนรู้

1.  การบรรยาย


2.  การฝึกปฏิบัติเป็นรายบุคคล
สื่อการเรียนรู้

1.  คู่มือประกอบการอบรม  การออกแบบและพัฒนา web site


2.  ใบงาน / ใบความรู้


3.  คอมพิวเตอร์ 

4.  อินเตอร์เน็ต

5.  ซอฟท์แวร์ทางด้านมัลติมีเดียต่างๆ 
การวัดและประเมินผล
1. การประเมินความรู้จากแบบทดสอบก่อนและหลังเข้ารับการอบรม
2. ประเมินระหว่างเรียนจากการปฏิบัติ
3. ประเมินจากผลงานของผู้เรียน
4. เกณฑ์การประเมินที่กำหนด
เกณฑ์การให้คะแนนการออกแบบและพัฒนาเว็บไซต์  คะแนนเต็ม 100 คะแนน 
        
1.   ความถูกต้อง ความสมบูรณ์ของข้อมูล (10 คะแนน) เว็บเพจแต่ละหน้า 
        
2.   ความสมบูรณ์เชิงโครงสร้างของเว็บเพจ  (10 คะแนน)     

3.   แทรกภาพเคลื่อนไหวหรือรูปภาพเหมาะสมและสอดคล้องกับเนื้อหา  (10 คะแนน)
4.   มีระบบ web Gallery  (10 คะแนน)


5.  ความคิดสร้างสรรค์/เทคนิคพิเศษ  (30 คะแนน)

6.  ความสวยงามและมีการปรับเปลี่ยนเหตุการณ์ทันต่อเวลา  (10 คะแนน)

7.  สามารถเชื่อมโยงเนื้อหาที่เกี่ยวข้องกับลิงค์ต่างๆ ได้  (10 คะแนน)

8.  สามารถแทรกเนื้อหาเพิ่มเติมจากเรื่องที่ทำได้  (10 คะแนน)
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
3. มีผลงานที่มีคุณภาพและผ่านเกณฑ์การประเมินที่กำหนด
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบ  ระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551 ในสาระการประกอบอาชีพรายวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรการออกแบบและพัฒนาเว็บไซต์
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1.3 การวิเคราะห์ตนเองในการตัดสินใจเลือกประกอบอาชีพออกแบบและพัฒนาเว็บไซต์
      1.3.1 ความพร้อม
      1.3.2 ความต้องการของตลาด

   1.3.3 ความรู้ทักษะและเทคนิคต่างๆ
   1.3.4 สถานที่
   1.3.5 แรงงาน
1.4. หลักการในการตัดสินใจเลือกรูปแบบของธุรกิจ
1.5 แหล่งการเรียนรู้ที่เกี่ยวข้องกับการออกแบบและพัฒนาเว็บไซต์
	1. 1.ผู้เรียนศึกษาใบความรู้ เรื่อง การวิเคราะห์ช่องทางการตลาด  ตามหลัก 4 P, การวิเคราะห์  SWOT  ,รูปแบบของการประกอบธุรกิจ
2. 2. ผู้เรียนนำข้อมูลและผลการวิเคราะห์จากเรื่องที่ศึกษามาประกอบในการวิเคราะห์ข้อมูลตนเองในการตัดสินใจเลือกประกอบอาชีพออกแบบและพัฒนาเว็บไซต์ตามใบงาน  โดยมีวิทยากรดูแลให้คำแนะนำช่วยเหลือ
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	2. ทักษะการประกอบอาชีพการพัฒนาเว็บไซต์  ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการออกแบบโครงสร้างและการสร้างเว็บเพจ 

	1.อธิบายความหมาย ความสำคัญองค์ประกอบ ของการออกแบบ
สร้างเว็บไซต์ได้
2.อธิบายหลักการ ในการออกแบบเว็บไซต์ได้
3. อธิบายขั้นตอนในการออกแบบและพัฒนาเว็บไซต์ด้วยโปรแกรมสำเร็จรูปผ่าน www.igetweb.com ได้
4. สามารถสร้างเว็บไซต์ด้วยโปรแกรมสำเร็จรูปได้

5. อธิบายวิธีการบริหารจัดการความจุของพื้นที่เว็บได้เหมาะสมกับเนื้อหาของเว็บไซต์
6. จัดทำฐานข้อมูล และจัดการข้อมูลที่มีคุณภาพได้

7. การอัพโหลดและการแก้ไขไฟล์ในเว็บไซต์และการสร้างแบบ ฟอร์มเพื่อรองรับข้อมูลจากผู้ใช้ 
8.อธิบายกฎหมาย ICT ว่าด้วยการกระทำผิดเกี่ยวกับคอมพิวเตอร์ พ.ศ.2550 ที่เกี่ยวข้องได้

	2.1 ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการออกแบบโครงสร้างและการสร้างเว็บเพจ

      2.1.1 ความหมายของเว็บไซต์
      2.1.2 องค์ประกอบของการออกแบบเว็บไซต์
      2.1.3 หลักในการออกแบบโครงสร้างเว็บไซต์
      2.1.4 ขั้นตอนการออกแบบและพัฒนาเว็บไซต์
2.2 การทำเว็บไซต์ด้วยโปรแกรมสำเร็จรูปผ่าน www.igetweb.com

      2.2.1 การเตรียมตัวก่อนทำเว็บไซต์
      2.2.2 ขั้นตอนการทำเว็บไซต์ด้วยโปรแกรมสำเร็จรูปผ่าน www.igetweb.com
      2.2.3 วิธีสร้างเว็บไซต์ ด้วยโปรแกรมสำเร็จรูปผ่าน www.igetweb.com

1. ขั้นตอนการเข้าสู่ระบบสมาชิก
2. การบริหารหน้าแรกเว็บไซต์
3. จัดรูปแบบการแสดงผล
4. ระบบบริหารเมนูของเว็บไซต์
5. ระบบจัดการเว็บ
6. เทคนิคการตกแต่งภาพเพิ่มเติม
	1. จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้เรื่อง ความหมายและหลักการ การออกแบบเว็บไซต์ องค์ประกอบของการออกแบบ ขั้นตอนการออกแบบเว็บไซต์ 
2.ผู้เรียนสนทนาร่วมกันและแลกเปลี่ยนความคิดเห็น
3. สรุปความรู้บันทึกผลตามใบงาน

1.ผู้เรียนศึกษาคู่มือ  ใบงานความรู้  และข้อมูลจากอินเตอร์เน็ต  เกี่ยวกับการสร้างเว็บไซต์ด้วยโปรแกรมสำเร็จรูป
2.ผู้เรียนชมการสาธิตของวิทยากรในการสร้างเว็บไซต์
3. ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการทำเว็บไซต์ด้วยโปรแกรมสำเร็จรูป  

4.เรียนรู้ด้วยตนเอง (ฝึกปฏิบัติออกแบบเว็บไซต์ด้วยตนเอง 2 สัปดาห์)  
5. วิทยากรนัดหมายผู้เรียนให้นำผลงานมานำเสนอ
	11
	20½



	
	9. อธิบายหลักการการประมาณราคาในการให้บริการได้
10. สามารถจัดทำบัญชีเบื้องต้นได้


	2.2.4 การจัดการทรัพยากรบนเว็บ 
         2.2.4.1 การบริหารจัดการความจุของพื้นที่เว็บได้เหมาะสมกับเนื้อหาของเว็บไซต์

           1) การทำฐานข้อมูลและ
จัดการข้อมูลที่มีคุณภาพ เหมาะสม

            2) การอัพโหลดและการแก้ไขไฟล์ในเว็บ
             3) การสร้างฟอร์มเพื่อรองรับข้อมูลจากผู้ใช้ 
         2.2.4.2  การนำเสนอเว็บไซต์และพัฒนาเว็บสู่เครือข่ายอินเตอร์เน็ต
           1)  การอัพโหลดเว็บเพจสู่เครือข่ายอินเตอร์เน็ตกับผู้ให้บริการแบบไม่เก็บค่าบริการและแบบเก็บค่าบริการรายปี
            2) การนำเสนอเว็บไซต์และพัฒนาเว็บสู่เครือข่ายอินเตอร์เน็ต 
	1. ผู้เรียนศึกษาใบความรู้ เรื่องการจัดการฐานข้อมูล 
2. ผู้เรียนฝึกจัดทำฐานข้อมูล อัพโหลดแก้ไขไฟล์ในเว็บ และสร้างฟอร์มรองรับข้อมูลจากผู้ใช้  รวมทั้งการพัฒนาเว็บไซต์สู่อินเตอร์เน็ต
3. ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินเว็บไซต์ที่ตนเองทำขึ้นตามเกณฑ์ที่กำหนดและปรับปรุงแก้ไข(รูปแบบ, ความเหมาะสมในแต่ละเนื้อหาและการจัดวางในเว็บไซต์ , ความสวยงาม ฯลฯ )
4.วิทยากรและผู้เรียนร่วมกันสรุปความรู้และปฏิบัติ

1. ชมการสาธิตของวิทยากรเกี่ยวกับรูปแบบการนำเสนอเว็บไซต์ สู่เครือข่ายอินเตอร์เน็ต

2.ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการในการนำเสนอเว็บไซต์ ตามหัวข้อดังต่อไปนี้
- การแลกเปลี่ยนลิงค์กับเว็บไซต์พันธมิตร
- การแลกเปลี่ยนแบนเนอร์
- การจัดทำจดหมายข่าว
- การใส่ key word ลงใน Tag  โดยมีวิทยากรคอยให้คำแนะนำ
	
	

	3. การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ 
	1. สามารถจัดการความเสี่ยงในการประกอบอาชีพได้
2. สามารถจัดทำบัญชีได้
	3.1 การจัดการความเสี่ยงในการประกอบอาชีพ
      1) การละเมิดสิทธิ์ เช่น การเผยแพร่ข้อมูลข่าวสารโดยไม่ได้รับอนุญาต
      2) การแก้ปัญหาความเสี่ยง
          -  การนำข่าวสารเข้าสู่เว็บไซต์อย่างสร้างสรรค์ มีจิตสำนึกและมีความรับผิดชอบ
3.2 ประมาณราคาในการให้บริการและการจัดทำบัญชี
      1) หลักการการประมาณราคา ในการให้บริการออกแบบและพัฒนาเว็บไซต์
      2) การจัดทำบัญชี
	1. ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง พระราชบัญญัติว่าด้วยการกระทำผิดเกี่ยวกับคอมพิวเตอร์ พ.ศ.2550 (กฎหมาย ICT)  พร้อม
ทั้งจัดกิจกรรมให้ผู้เรียนร่วมกันสรุปประเด็น  
(ใบงาน) 
2. ผู้เรียนปรับปรุงและพัฒนาเว็บไซต์ให้มีความ
เหมาะสม ความถูกต้อง ความสวยงาม เพื่อเพิ่มความสนใจมากยิ่งขึ้น  โดยมีวิทยากรคอยให้คำแนะนำช่วยเหลือ
3.รับฟังการบรรยายของวิทยากร  เกี่ยวกับการกำหนดราคาในการบริการรับออกแบบและพัฒนาเว็บไซต์ และรูปแบบของการทำบัญชีเบื้องต้น
4. ผู้เรียนฝึกการคิดราคาเว็บไซต์ของตนเองจากเกณฑ์ที่กำหนดให้   พร้อมทั้งฝึกทำบัญชีเบื้องต้น
5.วิทยากรและผู้เรียนร่วมกันสรุปประเด็นความรู้ที่ได้รับ
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	4. โครงการประกอบอาชีพ
	1.บอกความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพได้
2. บอกประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพได้

3. บอกองค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพได้

4. อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพได้

5. อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพได้

6. เขียนโครงการประกอบอาชีพในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้
7. ตรวจสอบความเป็นไปได้ของโครงการประกอบอาชีพได้
	4.1  ความสำคัญและความหมายของโครงการประกอบอาชีพ
4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพ
4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

4.4  การเขียนโครงการประกอบอาชีพ
4.5  การตรวจสอบความเป็นไปได้ของโครงการประกอบอาชีพ 


	4.1  จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพ ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
4.2  จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการประกอบอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการประกอบอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง  
4.3  จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการประกอบอาชีพ             
4.4  กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการประกอบอาชีพ
4.5  จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการประกอบอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
4.6  กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
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หลักสูตรการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น
จำนวน  160  ชั่วโมง 

กลุ่มวิชาอาชีพเฉพาะทาง 
ความเป็นมา
 “ผู้สูงอายุ” เป็นบุคคลที่สังคมให้ความเคารพนับถือ  และเป็นบุคคลที่ทรงคุณค่าได้รับการยกย่องว่าเป็นปูชนียบุคคล  สังคมไทยจึงให้ความสำคัญกับผู้สูงอายุเบื้องต้นตลอดมา   เมื่อเข้าสู่วัยสูงอายุ ผู้สูงอายุทุกคนจำเป็นต้องเอาใจใส่ดูแลตนเองให้มากขึ้น ไม่ใช่แต่ตัวผู้สูงอายุเองเท่านั้น ลูกหลานก็ต้องเอาใจใส่ในการดูแลผู้สูงอายุเป็นอย่างดีด้วยเช่นกัน  เพราะวัยผู้สูงอายุเป็นวัยที่มีการเปลี่ยนแปลงทั้งทางด้านร่างกาย จิตใจ อารมณ์  และสังคม   ผู้สูงอายุจึงควรได้รับการดูแลเป็นพิเศษทั้งทางด้านร่างกายและจิตใจ  กอรปกับในปัจจุบันได้มีการเปลี่ยนแปลงของสภาพเศรษฐกิจ  และสังคมอยู่ตลอดเวลา  ลูกหลานของผู้สูงอายุต้องออกไปทำงานหรือประกอบอาชีพนอกบ้านทำให้ผู้สูงอายุไม่มีคนดูแล  ทำให้เกิดความเหงา  เป็นโรคซึมเศร้า  และไม่มีคนดูแล  ดังนั้นหลักสูตรการดูแลผู้สูงอายุ  จึงเป็นหลักสูตรที่สามารถตอบสนองความต้องการพัฒนาอาชีพให้กับผู้ดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น   หรือผู้ที่ต้องการประกอบอาชีพด้านการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น  ได้นำความรู้ไปใช้ประโยชน์เพื่อสร้างงาน สร้างอาชีพ  สร้างรายได้และการมีงานทำต่อไปได้

หลักการของหลักสูตร
6. เป็นหลักสูตรที่มุ่งเน้นให้ผู้เรียนมีความรู้ความเข้าใจหลักการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น

7.  เป็นหลักสูตรที่มุ่งเน้นให้ผู้เรียนมีจิตบริการ  มีความอดทนในการทำงานด้านการบริการ 
8. เป็นหลักสูตรที่ส่งเสริมให้ผู้เรียน  เรียนรู้จากการลงมือปฏิบัติจริง
9. เป็นหลักสูตรที่มีโครงสร้างยืดหยุ่นทั้งด้านเนื้อหาสาระ การจัดกระบวนการเรียนรู้ 
การวัดผลประเมินผล  ด้านการจัดการและการบริการ 
10. เป็นหลักสูตรที่สามารถนำความรู้และประสบการณ์ที่ได้รับไปประยุกต์ใช้ในการประกอบ
       อาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น
11. เป็นหลักสูตรที่ส่งเสริมให้มีการเทียบโอนความรู้และประสบการณ์เข้าสู่การศึกษาขั้นพื้นฐาน

จุดหมาย  


หลักสูตรนี้ให้ความรู้และประสบการณ์เพื่อให้ผู้จบหลักสูตรมีคุณลักษณะ ดังนี้

6. มีความรู้ ความเข้าใจ และทักษะในการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น
7. มีความรู้ ความเข้าใจ และทักษะการบริหารจัดการในอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้นได้
      อย่างมีประสิทธิภาพ
8. ตระหนักถึงความสำคัญในการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น มีคุณธรรม จริยธรรม ในหน้าที่การดูแล
      ผู้สูงอายุเบื้องต้น
กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน

1.   ผู้ที่ไม่มีอาชีพ
5. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
6. ผู้ที่มีใจรักในงานบริการและมีความอดทน
ระยะเวลา   จำนวน   160  ชั่วโมง

       ภาคทฤษฎี
 จำนวน
    42   ชั่วโมง

       ภาคปฏิบัติ    จำนวน   118    ชั่วโมง
โครงสร้างหลักสูตร
1. ช่องทางการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น


จำนวน   9  ชั่วโมง
1.1 ความสำคัญและความจำเป็นของการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น
จำนวน   1  ชั่วโมง
1.2 ความเป็นไปได้ในการเข้าสู่อาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น
จำนวน   1  ชั่วโมง
1.2.1 ความต้องการของตลาด
1.2.2 การใช้แรงงาน
1.3 การศึกษาดูงานสถานประกอบการที่เกี่ยวข้องกับการดูแลผู้สูงอายุ    
จำนวน   6  ชั่วโมง
1.4 ทิศทางและความก้าวหน้าในการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น
    
จำนวน   1  ชั่วโมง
1.4.1 ความพร้อมของผู้ประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุ
1.4.2 จรรยาบรรณของผู้ดูแลผู้สูงอายุ
1.4.3 ความต้องการของตลาด
1.4.4 การวิเคราะห์คู่แข่ง

2. ทักษะการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น


จำนวน   43  ชั่วโมง
2.1 บทบาทและจริยธรรมของผู้ดูแลผู้สูงอายุ



จำนวน     3  ชั่วโมง
2.1.1 คุณสมบัติของผู้ดูแลผู้สูงอายุ
2.1.2 กฎหมายที่เกี่ยวข้อง วินัยและจริยธรรมของผู้ดูแลผู้สูงอายุ
2.1.3  บทบาทและหน้าที่ของผู้ดูแลผู้สูงอายุ
2.1.4  การพัฒนาบุคลิกภาพเพื่อการดูแลผู้สูงอายุ
2.2 จิตวิทยาผู้สูงอายุ





จำนวน   6  ชั่วโมง

2.2.1 การเปลี่ยนแปลงทางด้านร่างกาย จิตใจ อารมณ์ และสังคม
2.2.2 แนวทางการปฏิบัติตนสำหรับผู้สูงอายุ
2.2.3  หลักการจูงใจผู้สูงอายุ
2.2.4 สุขภาพจิตและการส่งเสริม
2.3 หลักการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น




จำนวน   20  ชั่วโมง

2.3.1 การวางแผนกิจวัตรประจำวันสำหรับผู้สูงอายุ
2.3.2 การดูแลสุขภาพร่างกายทั่วไปของผู้สูงอายุ
2.3.3 การพักผ่อนและการนอน
2.3.4 การเปลี่ยนแปลงอริยบทต่างๆ
2.3.5 การดูแลอุปกรณ์  เครื่องใช้  และการจัดสิ่งแวดล้อมสำหรับผู้สูงอายุ
2.3.6 โรคที่พบบ่อยในผู้สูงอายุ
2.3.7 การช่วยเหลือผู้สูงอายุเบื้องต้น
2.3.8 อุบัติเหตุและการป้องกันอุบัติเหตุในผู้สูงอายุ
2.4 กิจกรรมและนันทนาการสำหรับผู้สูงอายุ



จำนวน   4  ชั่วโมง

2.4.1 การประเมินความสามารถในการทำกิจกรรมและนันทนาการของผู้สูงอายุ
2.4.2 กิจกรรมของผู้สูงอายุ
2.4.3 นันทนาการของผู้สูงอายุ
2.4.4 ข้อควรคำนึงในการทำกิจกรรมและนันทนาการของผู้สูงอายุ
2.5 อาหารสำหรับผู้สูงอายุ





จำนวน  10  ชั่วโมง
2.5.1 ความต้องการสารอาหารของผู้สูงอายุ
2.5.2 ปัจจัยที่มีผลต่อความต้องการสารอาหารของผู้สูงอายุ
2.5.3 สาเหตุของการเบื่ออาหารและแนวทางการแก้ไข
2.5.4 การจัดเตรียมและการเตรียมอาหารสำหรับผู้สูงอายุ

3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น
จำนวน  96  ชั่วโมง
3.1  การควบคุมการให้บริการการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น

จำนวน    1  ชั่วโมง

- การควบคุมคุณภาพ
3.2  การบริหารการตลาด





จำนวน    3  ชั่วโมง
3.2.1 การโฆษณาประชาสัมพันธ์


3.2.2 การสำรวจตลาด
3.3.3  การจัดทำบัญชี
3.3 การจัดการความเสี่ยงในการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น  จำนวน  2 ชั่วโมง


3.3.1 การวิเคราะห์ศักยภาพในการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น


1) ต้นทุนในการประกอบอาชีพ


2) การคิดค่าบริการและผลกำไรที่ได้จากการดำเนินการ


3) คู่แข่ง

3.3.2 การแก้ไขปัญหาความเสี่ยงในการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น
3.4  การฝึกประสบการณ์เป็นผู้ดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น

  จำนวน  90   ชั่วโมง

4.  โครงการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น

  จำนวน  12   ชั่วโมง
      4.1  ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น










  จำนวน   ½   ชั่วโมง
     4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น
                                        
  จำนวน   ½   ชั่วโมง
      4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น









  จำนวน   1    ชั่วโมง
      4.4  การเขียนโครงการการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น

  จำนวน   7    ชั่วโมง
      4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น 









  จำนวน   3    ชั่วโมง
การจัดกระบวนการเรียนรู้

1.  การบรรยายจากวิทยากร

2.  ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร,สื่ออิเล็กทรอนิกส์,สื่ออินเตอร์เน็ต


3.  ศึกษาดูงานจากสถานประกอบการ  แหล่งเรียนรู้ต่างๆ


4.  การอภิปราย  แลกเปลี่ยนเรียนรู้

5.  ฝึกปฏิบัติจริงในสถานประกอบการจนเกิดความชำนาญ โดยทำความตกลงร่วมมือกันในการ

    จัดการศึกษาร่วมกันกับสถานประกอบการ
สื่อการเรียนรู้

1.  สื่อสิ่งพิมพ์  เช่น  หนังสือ  เอกสาร  ใบความรู้

2.  สื่ออิเล็กทรอนิกส์ เช่น VCD , สื่ออินเตอร์เน็ต


4.  วิทยากร/ผู้ประกอบอาชีพดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น/ผู้รู้

5.  สถานประกอบการ

การวัดและประเมินผล
3. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีก่อนเรียน  ระหว่างเรียน  หลังเรียน และจบหลักสูตร
4. การประเมินผลงานระหว่างเรียนจากการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้และผู้รับบริการพึงพอใจ 
การจบหลักสูตร
4. มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
5. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80

6. มีผลงานการให้บริการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้นที่ได้มาตรฐานเป็นที่พึงพอใจของลูกค้า
อย่างน้อย 5 คน 
7. ผ่านการฝึกอบรมจากสถานประกอบการ
เอกสารหลักฐานการศึกษา
4. หลักฐานการประเมินผล
5. วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551   ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1.  ช่องทางการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น 
	1.1 อธิบายความสำคัญและ
ความจำเป็นของการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้นได้
     
1.2 วิเคราะห์ความเป็นไปได้ใน
การเข้าสู่อาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น
1.3 บอกแหล่งเรียนรู้ที่เกี่ยวกับ
การดูแลผู้สูงอายุและอธิบายประโยชน์จากการศึกษาดูงานสถานประกอบการได้    
1.4 วิเคราะห์ทิศทางและ
ความก้าวหน้าในการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้นได้

	1.1 ความสำคัญและความจำเป็นของการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น   

1.2  ความเป็นไปได้ในการเข้าสู่อาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น
      1.2.1 ความต้องการของตลาด
      1.2.2 การใช้แรงงาน
1.3 การศึกษาดูงานสถานประกอบการที่เกี่ยวกับการดูแลผู้สูงอายุ
     
1.4 ทิศทางและความก้าวหน้าในการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น
1.4.1 ความพร้อมของผู้ประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น
1.4.2 จรรยาบรรณของผู้ดูแลผู้สูงอายุ
      1.4.3 ความต้องการของตลาด

      1.4.4 การวิเคราะห์คู่แข่ง

	1.1 ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาเรื่อง ความสำคัญความจำเป็นในการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น จากเอกสาร ,ใบความรู้  และผู้รู้
1.2 ผู้เรียนร่วมกันวิเคราะห์ความเป็นไปได้ในการเข้าสู่อาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้นตามใบงาน

1.3  ผู้เรียนศึกษาดูงานสถานประกอบการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้นและสรุปโดยการบันทึกประโยชน์ที่ได้รับจากการศึกษาดูงานตามใบงาน

1.4 ผู้เรียนศึกษาข้อมูลจากผู้รู้  ผู้ประสบความสำเร็จในการประกอบอาชีพ  และร่วมกันอภิปรายเกี่ยวกับทิศทางและความก้าวหน้าในการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น
1.5 ผู้เรียนวิเคราะห์ทิศทางและความก้าวหน้าในการประกอบอาชีพ  และบันทึกสรุปผลการวิเคราะห์ตามใบงาน
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	2.  ทักษะการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น 
	2.1 อธิบายบทบาทและจริยธรรมของผู้ดูแลผู้สูงอายุได้
2.2 อธิบายการเปลี่ยนแปลงทางด้านร่างกาย จิตใจ อารมณ์ และสังคม ,แนวทางการปฏิบัติตนสำหรับผู้สูงอายุ, หลักการจูงใจผู้สูงอายุ,สุขภาพจิตและวิธีการส่งเสริมสุขภาพจิตผู้สูงอายุได้

2.3 สามารถวางแผนกิจวัตรประจำวันสำหรับผู้สูงอายุได้

2.4 อธิบายการดูแลสุขภาพร่างกายทั่วไปของผู้สูงอายุ การพักผ่อนและการนอนของผู้สูงอายุ และการเปลี่ยนแปลงอริยาบทต่างๆได้
2.5 สามารถเคลื่อนย้ายผู้สูงอายุในอริยาบทต่างๆได้
 2.6 บอกวิธีการดูแลอุปกรณ์  เครื่องใช้  และการจัดสิ่งแวดล้อมสำหรับผู้สูงอายุโรคที่พบบ่อยในผู้สูงอายุ ,การช่วยเหลือผู้สูงอายุเบื้องต้น และอุบัติเหตุและวิธีการป้องกันอุบัติเหตุในผู้สูงอายุได้
 2.7 สามารถช่วยเหลือผู้สูงอายุเบื้องต้นได้
2.8 อธิบายความสามารถในการทำกิจกรรมและนันทนาการของผู้สูงอายุ , กิจกรรมและนันทนาการสำหรับผู้สูงอายุได้
2.9 สามารถวิเคราะห์และประเมินความสามารถในการทำกิจกรรมและนันทนาการของผู้สูงอายุได้
2.10 บอกข้อควรคำนึงในการทำกิจกรรมและนันทนาการของผู้สูงอายุได้
2.11 บอกความต้องการสารอาหารของผู้สูงอายุปัจจัยที่มีผลต่อความต้องการสารอาหารของผู้สูงอายุได้,สาเหตุของการเบื่ออาหารของผู้สูงอายุและแนวทางการแก้ไขได้
2.12 สามารถจัดเตรียมและเตรียมอาหารสำหรับผู้สูงอายุได้
	2.1 บทบาทและจริยธรรมของผู้ดูแลผู้สูงอายุ




2.1.1 คุณสมบัติของผู้ดูแลผู้สูงอายุ     
2.1.2 กฎหมายที่เกี่ยวข้อง วินัยและจริยธรรมของผู้ดูแลผู้สูงอายุ
2.1.3  บทบาทและหน้าที่ของผู้ดูแลผู้สูงอายุ
2.1.4 การพัฒนาบุคลิกภาพเพื่อการดูแลผู้สูงอายุ

2.2 จิตวิทยาผู้สูงอายุ

2.2.1 การเปลี่ยนแปลงทางด้านร่างกาย จิตใจ อารมณ์ และสังคม
2.2.2  แนวทางการปฏิบัติตนสำหรับผู้สูงอายุ
2.2.3 หลักการจูงใจผู้สูงอายุ

     2.2.4 สุขภาพจิตและการส่งเสริม
2.3 หลักการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น
      2.3.1 การวางแผนกิจวัตรประจำวันสำหรับผู้สูงอายุ
      2.3.2 การดูแลสุขภาพร่างกายทั่วไปของผู้สูงอายุ
 2.3.3 การพักผ่อนและการนอน
      2.3.4  การเปลี่ยนแปลงอริยาบทต่างๆ
      2.3.5 การดูแลอุปกรณ์  เครื่องใช้  และการจัดสิ่งแวดล้อมสำหรับผู้สูงอายุ
  2.3.6 โรคที่พบบ่อยในผู้สูงอายุ   
      2.3.7 การช่วยเหลือผู้สูงอายุ
เบื้องต้น
      2.3.8 อุบัติเหตุและการป้องกันอุบัติเหตุในผู้สูงอายุ 
2.4 กิจกรรมและนันทนาการสำหรับผู้สูงอายุ



      2.4.1 การประเมินความสามารถในการทำกิจกรรมและนันทนาการของผู้สูงอายุ

      2.4.2 กิจกรรมของผู้สูงอายุ

      2.4.3 นันทนาการของผู้สูงอายุ
 2.4.4 ข้อควรคำนึงในการทำกิจกรรมและนันทนาการของผู้สูงอายุ
2.5  อาหารสำหรับผู้สูงอายุ


2.5.1 ความต้องการสารอาหารของผู้สูงอายุ

 2.5.2  ปัจจัยที่มีผลต่อความต้องการสารอาหารของผู้สูงอายุ

2.5.3 สาเหตุของการเบื่ออาหารและแนวทางการแก้ไข
2.5.4 การจัดเตรียมและเตรียมอาหารสำหรับผู้สูงอายุ
	2.1 ผู้เรียนศึกษาเรื่อง บทบาทและจริยธรรมของผู้ดูแลผู้สูงอายุและจิตวิทยาผู้สูงอายุ  จากเอกสารใบความรู้  และสื่ออิเล็กทรอนิกส์
2.2 ผู้เรียนศึกษาเรื่องการวางแผนกิจวัตรประจำวันของผู้สูงอายุจากเอกสาร,ใบงาน และผู้รู้ 
2.3 ผู้เรียนปฏิบัติการวางแผนกิจวัตรประจำวันสำหรับผู้สูงอายุ  และร่วมกันอภิปรายแลกเปลี่ยนเรียนรู้  รวมทั้งสรุปผลการอภิปราย
2.4 ผู้เรียนฟังวิทยากรบรรยายเรื่อง การดูแลสุขภาพร่างกายทั่วไปของผู้สูงอายุ ,การพักผ่อนและการนอน ,เปลี่ยนแปลงอริยาบทต่างๆของผู้สูงอายุ  และชมการสาธิตจากวิทยากร

2.5 ผู้เรียนฝึกปฏิบัติเคลื่อนย้ายผู้สูงอายุในอริยาบทต่างๆ  และสรุปผลการปฏิบัติ
2.6 ผู้เรียนฟังวิทยากรบรรยายเรื่องการดูแลอุปกรณ์  เครื่องใช้  และการจัดสิ่งแวดล้อมสำหรับผู้สูงอายุ ,โรคที่พบบ่อยในผู้สูงอายุ องต้น และชมการสาธิตจากวิทยากร 

2.7 ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการช่วยเหลือผู้สูงอายุเบื้องต้น
2.8 ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาเรื่อง อุบัติเหตุและการป้องกันอุบัติเหตุในผู้สูงอายุจากเอกสาร,หนังสือ และใบความรู้

2.9 ผู้เรียนศึกษาเรื่อง ความสามารถในการทำกิจกรรมและนันทนาการของผู้สูงอายุ ,กิจกรรมของผู้สูงอายุ  และนันทนาการของผู้สูงอายุเบื้องต้น   จากสื่อเอกสาร,ใบความรู้  และสื่ออิเล็กทรอนิกส์ 
2.10 ผู้เรียนร่วมกันวิเคราะห์และประเมินความสามารถในการทำกิจกรรมและนันทนาการของผู้สูงอายุ  และสรุปผลการวิเคราะห์
2.11 ผู้เรียนศึกษาเรื่อง ข้อควรคำนึงในการทำกิจกรรมและนันทนาการของผู้สูงอายุจากเอกสาร ใบความรู้ และร่วมกันอภิปรายแลกเปลี่ยนเรียนรู้

2.7 ผู้เรียนศึกษาเรื่อง ความต้องการสารอาหารของผู้สูงอายุ ปัจจัยที่มีผลต่อความต้องการสารอาหารของผู้สูงอายุจากเอกสาร  และสาเหตุของการเบื่ออาหารและแนวทางการแก้ไขจากเอกสาร ใบความรู้ หนังสือและสื่ออิเล็กทรอนิกส์และร่วมกันอภิปรายแลกเปลี่ยนเรียนรู้  และสรุปผลการอภิปราย

2.8 ผู้เรียนฟังวิทยากรบรรยายเรื่องการจัดเตรียมและเตรียมอาหารสำหรับผู้สูงอายุ  และชมการสาธิตจากวิทยากร
2.9 ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการจัดเตรียมอาหารสำหรับผู้สูงอายุ
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	3. การบริหารจัด
การในการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น
	3.1 สามารถควบคุมคุณภาพการให้บริการการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้นได้  

3.2 โฆษณาประชาสัมพันธ์และสำรวจตลาดได้



3.3 อภิปรายและแลกเปลี่ยนเรียนรู้เกี่ยวกับการจัดการความเสี่ยงในการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้นได้


3.4 สามารถดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้นได้อย่างมืออาชีพ

	3.1 การควบคุมการให้บริการการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น



      - การควบคุมคุณภาพ
3.2  การบริหารการตลาด


3.2.1 การโฆษณาประชาสัมพันธ์
       3.2.2 การสำรวจตลาด
       3.2.3 การจัดทำบัญชี
 3.3 การจัดการความเสี่ยงในการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น

3.3.1 การวิเคราะห์ศักยภาพในการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น

1) ต้นทุนในการประกอบอาชีพ
2) การคิดค่าบริการและผลกำไรที่ได้จากการดำเนินการ

3) คู่แข่ง
 3.3.2 การแก้ไขปัญหาความเสี่ยงในการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น
3.4 การฝึกประสบการณ์เป็นผู้ดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น
	3.1 ผู้เรียนศึกษาการควบคุมการให้บริการการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น  จากใบความรู้  ผู้รู้  และร่วมกันอภิปรายแลกเปลี่ยนเรียนรู้
3.2 ผู้เรียนศึกษาการบริหารการตลาด การโฆษณาประชาสัมพันธ์  การสำรวจตลาด จากผู้รู้ หนังสือเอกสาร และสื่อต่างๆ  

3.3 ผู้เรียนทำสื่อโฆษณา ประชาสัมพันธ์  และปฏิบัติการประชาสัมพันธ์และสำรวจการตลาดด้วยตนเอง
3.4 ผู้เรียนสรุปผลการประชาสัมพันธ์และสำรวจตลาด
3.5 จัดให้ผู้เรียนศึกษาการจัดการความเสี่ยงในการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้นจากผู้รู้ ,สื่อต่างๆและร่วมกันอภิปรายและเปลี่ยนเรียนรู้

3.6 จัดให้ผู้เรียนฝึกประสบการณ์เป็นผู้ดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้นจากสถานประกอบการ
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	4. โครงการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น
	4.1 บอกความสำคัญของโครงการอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้นได้
4.2 บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้นได้
4.3 บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้นได้

4.4 อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้นได้

4.5 อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้นได้

4.6 เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้

4.7 ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้นได้
	4.1 ความสำคัญของโครงการอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น
4.2 ประโยชน์ของโครงการอาชีพการการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น
4.3 องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น

4.4 การเขียนโครงการอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น

4.5 การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น 
	4.1 จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น ประโยชน์ของโครงการอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น  องค์ประกอบของโครงการอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
4.2 จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง  
4.3 จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น             
4.4 กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น
4.5 จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้น ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
4.6 กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพการดูแลผู้สูงอายุเบื้องต้นต่อไป
	3


	9


หลักสูตร เทคนิคการถ่ายภาพและการตกแต่งภาพด้วยคอมพิวเตอร์

จำนวน  180  ชั่วโมง 

กลุ่มวิชาอาชีพเฉพาะทาง 

ความเป็นมา


การจัดการศึกษาอาชีพในปัจจุบันมีความสำคัญมาก เพราะจะเป็นการพัฒนาประชากรของประเทศให้มีความรู้ ความสามารถและทักษะในการประกอบอาชีพ เป็นการแก้ปัญหาการว่างงานและส่งเสริมความเข้มแข็งให้แก่เศรษฐกิจชุมชน โดยให้ประชาชนได้มีอาชีพที่สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคงและมีงานทำอย่างยั่งยืน


อาชีพการถ่ายภาพและตกแต่งภาพด้วยคอมพิวเตอร์เป็นอาชีพหนึ่งที่สามารถสร้างรายได้หลัก รายได้เสริม ซึ่งเป็นการเรียนรู้เกี่ยวกับเทคนิคการถ่ายภาพในรูปแบบต่าง ๆ ที่สามารถนำมาประกอบอาชีพได้ การตกแต่งภาพที่ได้ให้มีความสวยงาม สมบูรณ์มากยิ่งขึ้น รวมไปถึงศึกษาทิศทางของตลาดที่มีอยู่ในปัจจุบัน โดยสามารถสร้างศักยภาพให้ผู้เรียนมีความรู้ ทักษะในการประกอบอาชีพ สามารถพัฒนาตนเองไปสู่การบริหารจัดการที่มีมาตรฐานเป็นไปตามหลักการของการประกอบอาชีพ และผู้เรียนสามารถนำความรู้และประสบการณ์ไปประกอบอาชีพที่สอดคล้องกับศักยภาพของตนเอง ชุมชน สังคม และสิ่งแวดล้อมได้เป็นอย่างดี

หลักการของหลักสูตร

หลักสูตรเทคนิคการถ่ายภาพของสำนักงาน กศน. มีหลักการดังนี้

1. เป็นหลักสูตรที่มุ่งเน้นให้ผู้เรียนมีความรู้ความเข้าใจด้านการถ่ายภาพและตกแต่งภาพด้วยคอมพิวเตอร์

2. เป็นหลักสูตรที่มุ่งเน้นให้ผู้เรียนเข้าใจเกี่ยวกับทฤษฎีควบคู่กับการปฏิบัติ

3. เป็นหลักสูตรกลุ่มอาชีพเฉพาะทาง ที่มีความยืดหยุ่นด้านกระบวนการจัดการเรียนรู้ และการวัดผล ประเมินผล

4. เป็นหลักสูตรที่มุ่งเน้นให้ผู้เรียนศึกษาอาชีพ เพื่อการมีงานทำและมีรายได้เสริม

5. ส่งเสริมให้มีการเทียบโอนความรู้และประสบการณ์ เข้าสู่หลักสูตรการศึกษานอกระบบ ระดับการศึกษาขั้นพื้นฐานพุทธศักราช 2551
จุดหมาย  

หลักสูตรเทคนิคการถ่ายภาพของสำนักงาน กศน. มีจุดมุ่งหมายดังนี้

1. เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ความเข้าใจด้านการถ่ายภาพ และการตกแต่งภาพด้วยคอมพิวเตอร์

2. เพื่อให้ผู้เรียนมีทักษะอาชีพเกี่ยวกับการถ่ายภาพและตกแต่งภาพด้วยคอมพิวเตอร์ที่สามารถ  
สร้างรายได้ที่มั่นคง


3. เพื่อให้ผู้เรียนได้นำความรู้มาพัฒนาต่อยอดอาชีพให้มั่นคงยิ่งขึ้น

4. เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ ความเข้าใจในการวางแผน การดำเนินงาน และการบริหารจัดการอาชีพเกี่ยวกับการตกแต่งภาพด้วยคอมพิวเตอร์ได้อย่างมีประสิทธิภาพ

5. เพื่อให้ผู้เรียนมีคุณธรรม จริยธรรม  มีความรับผิดชอบต่อตนเองและสังคม
กลุ่มเป้าหมาย


กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน


1. ผู้ที่ไม่มีอาชีพหรือต้องการอาชีพเสริม

2. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
ระยะเวลา


หลักสูตรเทคนิคการถ่ายภาพและการตกแต่งภาพใช้ระยะเวลาเรียน 180 ชั่วโมง

ภาคทฤษฎี 47 ชั่วโมง

ภาคปฏิบัติ 142 ชั่วโมง

โครงสร้างหลักสูตร
1. ช่องทางการประกอบอาชีพ




จำนวน 15 ชั่วโมง



1.1 ความสำคัญในการประกอบอาชีพการถ่ายภาพและการตกแต่งภาพด้วยคอมพิวเตอร์

1.2 ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการถ่ายภาพและตกแต่งภาพ

  

1.2.1 การวางแผนและบริหารจัดการ

  

1.2.2 คุณสมบัติและทักษะที่จำเป็นของผู้ประกอบอาชีพ

  

1.2.3 แหล่งเงินทุนและการจัดหาเงินทุน

  

1.2.4 การเลือกทำเลที่ตั้ง

  

1.2.5 การจัดการด้านการตลาด

  

1.2.6 การจัดหาวัสดุ อุปกรณ์
1.3 แหล่งเรียนรู้ที่เกี่ยวข้องกับการถ่ายภาพและตกแต่งภาพด้วยคอมพิวเตอร์

  

1.3.1 สถานประกอบการบริการอินเตอร์เนต

  

1.3.2 ร้านขายอุปกรณ์การถ่ายภาพ

  

1.3.3 สถานประกอบการร้านถ่ายภาพ

 
1.4 ทิศทางการประกอบอาชีพ

  
1.4.1 ความต้องการของตลาด

  
1.4.2 ประสบการณ์และความชำนาญ

  
1.4.3 ตัวอย่างสถานประกอบการที่ประสบความสำเร็จ
2. ทักษะการประกอบอาชีพ 




จำนวน 137 ชั่วโมง

2.1 ความรู้พื้นฐานของการถ่ายภาพ
  

2.1.1 ลักษณะทั่วไปของกล้องดิจิตอล DSLR
  

2.1.2 ความแตกต่างของกล้องดิจิตอลแต่ละชนิด    
  

2.1.3 ประวัติความเป็นมาจากกล้องฟิล์มสู่กล้องดิจิตอล
  

2.1.4 การเลือกซื้อกล้องดิจิตอล
  

2.1.5 คำศัพท์การถ่ายภาพดิจิตอล
  

2.1.6 ข้อดีของกล้องDSLR
  

2.1.7 วิธีทำความสะอาดกล้องและเลนส์
  

2.1.8 รู้จักอุปกรณ์เสริมในการถ่ายภาพ
  

2.1.9 วิธีควบคุมกล้องดิจิตอลเบื้องต้น
  

2.1.10 การเลือกใช้โหมดถ่ายภาพแบบต่างๆให้เหมาะสม
  

2.1.11 ทำความรู้จักกับรูรับแสง สปีดชัตเตอร์ และความไวแสง
  

2.1.12 การทำงานร่วมกันระหว่างรูรับแสงกับสปีดชัตเตอร์
2.2 มีความรู้เทคนิคการถ่ายภาพในลักษณะต่างๆได้
  

2.2.1 ระบบวัดแสงแบบต่างๆและการชดเชยแสง   
  

2.2.2 การถ่ายภาพให้มีความคมชัด
  

2.2.3 การเลือกใช้ระบบโฟกัสให้เหมาะสม
  

2.2.4 การถ่ายภาพชัดลึก ชัดตื้น
  

2.2.5 การถ่ายภาพคร่อม
 
 
2.2.6 การตั้งค่า White Balance
  

2.2.7 แสงกับการถ่ายภาพ
  

2.2.8 การจัดองค์ประกอบของภาพ
  

2.2.9 การถ่ายภาพบุคคล
  

2.2.10 การถ่ายภาพอาหาร
  

2.2.11 การถ่ายภาพทิวทัศน์
  

2.2.12 การถ่ายภาพเคลื่อนไหว/กีฬา
  

2.2.13 การถ่ายภาพเงาแบบสร้างสรรค์(ซิลูเอท)



2.3 การตกแต่งภาพในรูปแบบต่างๆได้
  


2.3.1 โปรแกรมตกแต่งภาพPhotoshop และ Light room
  


2.3.2 อุปกรณ์เสริมที่ใช้ในการตกแต่งภาพ
  


2.3.3 การปรับแต่งไฟล์รูปภาพเบื้องต้น
  


2.3.4 การทำภาพ HDR
  


2.3.5 การทำ Action ใน Photoshop
  


2.3.6 การใช้ Layer Mask
  


2.3.7 การรีทัชภาพบุคคล

3. การบริหารจัดการอาชีพ 




จำนวน 16 ชั่วโมง

 
3.1 ประชาสัมพัมธ์

 
3.2 การจัดทำข้อมูลลูกค้า

 
3.3 การวางแผนการตลาด

 
3.4 ปัญหาอุปสรรคและวิธีแก้ไข

 
3.5 วิเคราะห์ต้นทุน/ผลกำไร 

 
3.6 การวิเคราะห์คู่แข่งทางการตลาด

 
3.7 ประเมินผลการประกอบอาชีพการถ่ายภาพ


4.  โครงการประกอบอาชีพ




จำนวน 12 ชั่วโมง
  
4.1  ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพ


  
4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพ

  
4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

  
4.4  การเขียนโครงการ




  
4.5 การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการ

การจัดกระบวนการเรียนรู้


1. ศึกษาข้อมูลเอกสาร สื่ออิเล็กทรอนิกส์ นิตยสาร เว็บบอร์ด อินเทอร์เน็ต งานนิทรรศการที่เกี่ยวข้อง 

2. วิทยากรบรรยาย
3. ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ
4. ศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้
5. ฝึกประสบการณ์จากสถานประกอบการด้านการถ่ายภาพและตกแต่งภาพ
 

สื่อการเรียนรู้


1. เอกสารประกอบการบรรยาย


2. ศึกษาดูงานจากสถานประกอบการ

การวัดและประเมินผล

1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร

2. การประเมินผลงานระหว่างเรียนจากการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ 
และจบหลักสูตร

การจบหลักสูตร

1. มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80

2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80

3. มีผลงานที่มีคุณภาพ

เอกสารหลักฐานการศึกษา

1. หลักฐานการประเมินผล

2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร

3. วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา

การเทียบโอน


ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551 ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น

รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตร การถ่ายภาพและตกแต่งภาพด้วยคอมพิวเตอร์

	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	ชั่วโมง
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1.7 อธิบายและบอกช่องทางกาประกอบอาชีพของตนเองได้
	1.1 ความสำคัญในการประกอบอาชีพการถ่ายภาพและการตกแต่งภาพด้วยคอมพิวเตอร์

1.2 ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการถ่ายภาพและตกแต่งภาพ

     1.2.1 การวางแผนและบริหารจัดการ

     1.2.2 คุณสมบัติและทักษะที่จำเป็นของผู้ประกอบอาชีพ

     1.2.3 แหล่งเงินทุนและการจัดหาเงินทุน

     1.2.4 การเลือกทำเลที่ตั้ง

     1.2.5 การจัดการด้านการตลาด

     1.2.6 การจัดหาวัสดุ อุปกรณ์

1.3 ศึกษาหาความรู้จากแหล่งเรียนรู้ที่เกี่ยวข้อง
1.3.1 สถานประกอบการบริการอินเตอร์เนต

1.3.2 ร้านขายอุปกรณ์การถ่ายภาพ

1.3.3 สถานประกอบการร้านถ่ายภาพ
1.4 ทิศทางการประกอบอาชีพ

     1.4.1 ความต้องการของตลาด

     1.4.2 ประสบการณ์และความชำนาญ

 1.4.3 ตัวอย่างสถานประกอบการที่ประสบความสำเร็จ
	1.1 รับคำแนะนำจากผู้สอนในการศึกษาข้อมูลจากเอกสาร สื่ออินเทอร์เน็ต สถานประกอบการ สื่อของจริง เพื่อนำข้อมูลมาวิเคราะห์ความสำคัญและเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพ

1.2 อธิบายการประกอบอาชีพได้ในชุมชนและการวางแผนและการบริหารจัดการ

1.3 วิทยากรใช้ความรู้เกี่ยวกับคุณสมบัติและทักษะที่จำเป็นของผู้ประกอบอาชีพ

1.4 ผู้เรียนศึกษาใบความรู้ วิเคราะห์ข้อมูลที่เกี่ยวข้องและผู้รู้ ร่วมกันอภิปรายและวิเคราะห์แนวโน้มทิศทางการประกอบอาชีพการถ่ายภาพและตกแต่งภาพ ในรูปแบบที่เหมาะสมกับตนเอง เช่น การเป็นลูกจ้าง การเป็นเจ้าของกิจการ การร่วมทุน ฯลฯ
1.5 วิทยากรให้ความรู้เกี่ยวกับแหล่งเรียนรู้ที่เกี่ยวข้องกับการประกอบอาชีพในการถ่ายภาพ
1.6 วิทยากรให้ความรู้เกี่ยวกับโอกาสและความเป็นไปได้ของการถ่ายภาพและตกแต่งภาพด้วยคอมพิวเตอร์
1.7 วิทยากรให้ผู้เรียนร่วมกันสรุปบทเรียนและอธิบายเกี่ยวกับการประกอบอาชีพของผู้เรียนตามความคิด
	7


	8

1



	2.  ทักษะการประกอบอาชีพ 
	1. การวิเคราะห์ความรู้พื้นฐานของผู้เรียน
2. อธิบายความรู้ช่องทางการถ่ายภาพได้
3. อธิบายและปฏิบัติตามขั้นตอนได้
4. สืบค้นข้อมูลความรู้ต่างๆที่เกี่ยวข้องได้

5. อธิบายและใช้เทคนิคการถ่ายภาพในลักษณะต่างๆและบันทึกผลจากการศึกษาดูงานเกี่ยวกับการใช้เทคนิคการถ่ายภาพในลักษณะต่างๆได้
6. สามารถตกแต่งภาพในรูปแบบต่างๆได้
7. อธิบายเกี่ยวกับโปรแกรมการตกแต่งภาพ Photoshop และ Light Room ได้
8. อธิบายอุปกรณ์เสริมที่ใช้ในการตกแต่งภาพได้
	2.1 ความรู้พื้นฐานของการถ่ายภาพ
2.1.1 ลักษณะทั่วไปของกล้องดิจิตอล DSLR
2.1.2 ความแตกต่างของกล้องดิจิตอลแต่ละชนิด
2.1.3 ประวัติความเป็นมาจากกล้องฟิล์มสู่กล้องดิจิตอล
2.1.4 การเลือกซื้อกล้องดิจิตอล
2.1.5 คำศัพท์การถ่ายภาพดิจิตอล
2.1.6 ข้อดีของกล้อง DSLR
2.1.7 วิธีทำความสะอาดกล้องและเลนส์
2.1.8 รู้จักอุปกรณ์เสริมในการถ่ายภาพ
2.1.9 วิธีควบคุมกล้องดิจิตอลเบื้องต้น
2.1.10 การเลือกใช้โหมดถ่ายภาพแบบต่างๆให้เหมาะสม
2.1.11 ทำความรู้จักกับรูรับแสง สปีดชัตเตอร์ และความไวแสง
2.1.12 การทำงานร่วมกันระหว่างรูรับแสงกับสปีดชัตเตอร์
2.2 มีความรู้เทคนิคการถ่ายภาพในลักษณะต่างๆได้
2.2.1 ระบบวัดแสงแบบต่างๆและการชดเชยแสง  
2.2.2 การถ่ายภาพให้มีความคมชัด 2 ชิ้นงาน
2.2.3 การเลือกใช้ระบบโฟกัสให้เหมาะสม
2.2.4 การถ่ายภาพชัดลึก ชัดตื้น 4 ชิ้นงาน
2.2.5 การถ่ายภาพคร่อม 2 ชิ้นงาน
2.2.6 การตั้งค่า White Balance 2 ชิ้นงาน
2.2.7 แสงกับการถ่ายภาพ 2 ชิ้นงาน
2.2.8 การจัดองค์ประกอบของภาพ 2 ชิ้นงาน
2.2.9 การถ่ายภาพบุคคล 3 ชิ้นงาน

2.2.10 การถ่ายภาพอาหาร 3 ชิ้นงาน
2.2.11 การถ่ายภาพทิวทัศน์ 3 ชิ้นงาน
2.2.12 การถ่ายภาพเคลื่อนไหว/กีฬา 3 ชิ้นงาน
2.2.13 การถ่ายภาพเงาแบบสร้างสรรค์(ซิลูเอท)  2 ชิ้นงาน
2.3 สามารถตกแต่งภาพในรูปแบบต่างๆได้
2.3.1 รู้จักกับโปรแกรมตกแต่งภาพPhotoshop และ Light room
2.3.2 รู้จักกับอุปกรณ์เสริมที่ใช้ในการตกแต่งภาพ
2.3.3 การปรับแต่งไฟล์รูปภาพเบื้องต้น 2 ชิ้นงาน
2.3.4 การทำภาพ HDR 2 ชิ้นงาน
2.3.5 การทำ Action ใน Photoshop
2.3.6 การใช้ Layer Mask 2 ชิ้นงาน
2.3.7 การรีทัชภาพบุคคล  2 ชิ้นงาน
	1. ทดสอบก่อนเรียนวัดความรู้ความเข้าใจพื้นฐานของผู้เรียนแต่ละคน

2. ศึกษาจากเอกสารที่เกี่ยวกับความรู้พื้นฐานของการถ่ายภาพและรับฟังการบรรยายให้ความรู้จากวิทยากร

3. ชมการสาธิตการใช้งานเป็นขั้นตอน

4. ผู้เรียนปฏิบัติจริงตามวิทยากรเป็นขั้นตอนทั้งรายบุคคลและรายกลุ่ม

5. บันทึกผลการปฏิบัติงาน

6. ค้นคว้าด้วยตนเองทางอินเตอร์เนต

7. ทดสอบหลังเรียน
1. วิทยากรบรรยายให้ความรู้และศึกษาจากเอกสารที่เกี่ยวข้อง 

2. วิทยากรสาธิตขั้นตอน

3. ฝึกปฏิบัติจริงนอกสถานที่เป็นรายบุคคลและรายกลุ่ม

4. ศึกษาดูงานจากสถานประกอบการและบันทึกผลการศึกษาดูงาน
5. ผู้เรียนเสนองานการศึกษาดูงานการประกอบการ

1.  วิทยากรบรรยายให้ความรู้และให้ผู้เรียนศึกษาจากเอกสารที่เกี่ยวข้อง 

2.  วิทยากรสาธิตเป็นขั้นตอนการตกแต่งภาพ

3.  ผู้เรียนค้นคว้าด้วยตนเองจากอินเตอร์เน็ต
4.  ปฏิบัติจริงและสรุปบันทึกผลการปฏิบัติจริง
5.  ผู้เรียนและวิทยากรร่วมกันประเมินผลการทดลองฝึกประกอบอาชีพ และหาแนวทางการพัฒนาปรับปรุงแก้ไข
6.  นำความรู้ที่ได้จากการฝึกปฏิบัติจริงมาสรุปผล
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	3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ
	1.  สามารถวางแผนกลยุทธ์ในการบริหารจัดการได้

2.  สามารถประชาสัมพันธ์ และจัดทำข้อมูลลูกค้าได้

3.  สามารถวางแผนการตลาดที่เหมาะสมได้

4.  สามารถวางแผนแก้ปัญหาอุปสรรคและวิธีแก้ไขได้

5.  วิเคราะห์ความต้องการของตลาด

6.  สามารถวิเคราะห์ต้นทุน/ผลกำไร คู่แข่งทางการตลาด และประเมินผลการประกอบอาชีพได้
	การบริหารจัดการอาชีพการถ่ายภาพและตกแต่งภาพด้วยคอมพิวเตอร์

3.1 ประชาสัมพัมธ์

3.2 การจัดทำข้อมูลลูกค้า

3.3 การวางแผนการตลาด

3.4 ปัญหาอุปสรรคและวิธีแก้ไข

3.5 วิเคราะห์ต้นทุน/ผลกำไร 

3.6 วิเคราะห์คู่แข่งทางการตลาด

3.7 ประเมินผลการประกอบอาชีพ
	การบริหารจัดการ จัดให้ผู้เรียน

1.  ศึกษาจากเอกสาร ใบความรู้ อินเตอร์เนตและฟังวิทยากรบรรยาย

2.  วิทยากรฝึกประชาสัมพันธ์หาลูกค้า จัดทำข้อมูลลูกค้า วางแผนการตลาด หาแนวทางการแก้ปัญหาอุปสรรคระหว่างการฝึก

3.  บันทึกสรุปผลการฝึกปฏิบัติ และร่วมกันระดมความคิด หาแนวทางปรับปรุงแก้ไข

4.  หา/รวบรวมข้อมูลเกี่ยวกับการตลาด ได้แก่ ต้นทุน ผลกำไร ปริมาณคู่แข่ง/ลูกค้า โดยการสัมภาษณ์จากผู้ประกอบการ

5.  วิเคราะห์ความต้องการของตลาด ต้นทุน ผลกำไร คู่แข่งทางการตลาด โดยมีวิทยากรให้คำแนะนำ อธิบาย

6.  ทดลองจัดโปรโมชั่นส่งเสริมการขาย ทำ portfolio ออนไลน์ รวมทั้งประชาสัมพันธ์ผ่านเว็บไซต์และฝึกประกอบอาชีพ 
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	4. โครงการประกอบอาชีพ
	1. บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้
2. บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้

3. บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4. อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

5. อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

6. เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้

7.  ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้
	4.1  ความสำคัญของโครงการอาชีพ

4.2  ประโยชน์ของโครงการอาชีพการ

4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ


4.4  การเขียนโครงการอาชีพ


4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ 
	4.1 จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้

4.2 จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง  

4.3 จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ             

4.4  กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ

4.5 จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
4.6 กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
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หลักสูตรช่างซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก
จำนวน160 ชั่วโมง 

กลุ่มวิชาอาชีพเฉพาะทาง
ความเป็นมา

การจัดการศึกษาอาชีพในปัจจุบันมีความสำคัญมาก เพราะว่าเป็นการพัฒนาประชากรของประเทศให้มีความรู้ ความสามารถและทักษะในการประกอบอาชีพเป็นปัญหาการว่างงานและส่งเสริมความเข้มแข็งให้เศรษฐกิจชุมชน ซึ่งกระทรวงศึกษาธิการได้กำหนดยุทธศาสตร์ 2555 ภายใต้กรอบเวลา 2 ปี ที่จะพัฒนา 5 ศักยภาพของพื้นที่ใน 5 กลุ่มอาชีพใหม่  โดยยกระดับการศึกษาเพื่อเพิ่มศักยภาพและมีความสามารถให้ประชากรได้มีอาชีพ  มีรายได้ที่มั่นคง  และมีงานทำอย่างยั่งยืน ซึ่งจะเป็นการจัดการศึกษาตลอดชีวิตในรูปแบบใหม่ที่สร้างความมั่นคงให้แก่ประชาชนและประเทศชาติ

สภาพสังคมปัจจุบันประเทศไทยเรามีประชากรทำการเกษตรเป็นจำนวนมากและอยู่ในอันดับต้นๆ ของประเทศ เกษตรกร ส่วนใหญ่  มีเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็กไว้เป็นเครื่องทุ่นแรงแต่ไม่ค่อย ให้ความสนใจซ่อมแซมดูแลรักษาเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก เท่าที่ควรเนื่องจาก มีความรู้น้อยมากเกี่ยวกับเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก  ประกอบกับสภาพการปัจจุบันมีสถานประกอบการที่ให้ บริการซ่อมเครื่องยนต์ขนาดเล็กในชุมชนไม่มากนัก  ส่วนใหญ่มักจะเป็นร้านจำหน่าย  แลกเปลี่ยน ตั้งประจำอยู่ตามตัวจังหวัด และบางอำเภอที่มีความเจริญ ที่ให้บริการต่าง ๆ ด้วยค่าใช้จ่ายที่สูง ทำให้เกษตรกรไทยขาดสภาพคล่องในการผลิต มีค่าใช้จ่ายในการลงทุนเพิ่มขึ้น ดังนั้นตามหมู่บ้านชุมชนเมืองและ ในเขตชนบท ควรมีสถานซ่อมบริการเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็กขึ้น เพื่อให้เกิดสภาพคล่องในการใช้บริการอย่างเพียงพอ

อาชีพช่างซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก จึงเป็นช่องทางการประกอบอาชีพ  อีกหนึ่งอาชีพที่สามารถสร้างรายได้หลัก  รายได้เสริม ใช้เวลาว่างให้เกิดประโยชน์  ดังนั้น สำนักงาน กศน.จึงได้จัดทำหลักสูตรช่างซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็กขึ้น เพื่อให้สอดคล้องกับความต้องการของประชากรในประเทศที่ใช้ เครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก  
หลักการของหลักสูตร

1.  เป็นหลักสูตรระยะสั้นเพื่อเพิ่มโอกาสการสร้างรายได้หลัก และนำไปประกอบอาชีพได้อย่างมั่นคง

2.  เน้นการเรียนรู้ควบคู่กับการฝึกปฏิบัติจริงเกี่ยวกับช่องทางการประกอบอาชีพ ทักษะการประกอบอาชีพเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก การบริหารจัดการและการเขียนโครงการ

3.  มุ่งให้ผู้เรียนนำความรู้ประสบการณ์ทักษะไปประยุกต์ใช้ในชีวิตประจำวัน หรือประโยชน์ในการประกอบอาชีพ

4.  มุ่งปลูกฝังให้ผู้เรียนมีนิสัยรักการทำงานบริการและการให้บริการลูกค้า
5.  เป็นหลักสูตรที่สามารถนำไปใช้เทียบโอนความรู้และประสบการณ์เข้าสู่หลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551

จุดมุ่งหมาย

การจัดการศึกษาตามหลักสูตรนี้มุ่งปลูกฝังให้ผู้เรียนมีคุณลักษณะดังนี้

1.  มีความรู้ ทักษะพื้นฐานและสามารถประกอบอาชีพเป็นช่างซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก

2.  เพื่อให้ผู้เรียนเกิดทักษะความรู้ ความเข้าใจ ความชำนาญด้านการตรวจซ่อมและบำรุงรักษาเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก  สามารถนำไปใช้ในการประกอบอาชีพได้

3.  เพื่อลดอัตราการว่างงาน เป็นทางเลือกหนึ่งสำหรับการประกอบอาชีพในชุมชน
กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน

1.   ผู้ที่ไม่มีอาชีพ
3. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
ระยะเวลาจำนวน 160 ชั่วโมง

ภาคทฤษฎี จำนวน 70 ชั่วโมง

ภาคปฏิบัติ จำนวน  90 ชั่วโมง

โครงสร้างหลักสูตร
1. ช่องทางการประกอบอาชีพช่างซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก
จำนวน 8 ชั่วโมง
1.1 ความสำคัญของการประกอบอาชีพช่างซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก









จำนวน
2 ชั่วโมง


1.2 ความเป็นไปได้ของการประกอบอาชีพช่างซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก











จำนวน 
2 ชั่วโมง


1.2.1 ทุน

1.2.2ทำเลที่ตั้ง

1.2.3 วัสดุ/อุปกรณ์


1.2.3 ลูกค้า/ผู้ใช้บริการ



1.3 แหล่งเรียนรู้ในการประกอบอาชีพ



จำนวน
4 ชั่วโมง
2. ทักษะการประกอบอาชีพช่างซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก
จำนวน 135 ชั่วโมง


2.1 ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับช่างซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก
จำนวน
16 ชั่วโมง



2.1.1  ประเภทของเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก



2.1.2 ชนิดของเชื้อเพลิง



2.1.3 ชนิดของอุปกรณ์


2.1.4 ชนิดของน้ำมันหล่อลื่น


2.1.5ชนิดและรูปร่างลักษณะเครื่องมือในการซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก
1) เครื่องมือทั่วไป



2) เครื่องมือพิเศษ



3) เครื่องมือวัดไฟฟ้า



4) เครื่องมือวัดแรงดัน



5) เครื่องมือวัดละเอียด
2.1.6 ศัพท์เฉพาะทางช่าง


2.1.7 ความปลอดภัยในการทำงานและใช้เครื่องมือในการซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก


2.1.8 การใช้และจัดเก็บเครื่องมืออุปกรณ์ในงานซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก
2.1.9 จรรณยาบรรณช่าง

2.2ระบบน้ำมันเชื้อเพลิงของเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก

จำนวน
 27 ชั่วโมง



2.2.1  ระบบจุระเบิด


2.2.2  ระบบย้อนกลับ
2.2.3  ระบบปั้มน้ำมันเชื้อเพลง
2.2.4 ระบบหัวฉีดน้ำมันเชื้อเพลิง

2.3   ระบบหล่อลื่นระบบการหมุนเวียนอากาศระบบระบายความร้อน
        และระบบไฟฟ้าของเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก

จำนวน
30 ชั่วโมง
2.4  การซ่อมบำรุงเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก


จำนวน
54 ชั่วโมง

2.4.1 ขั้นตอนการถอดประกอบ



2.4.2  ตรวจสอบชิ้นส่วนของเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก



2.4.3  ปรับแต่งชิ้นส่วนของเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก



2.4.4  วิเคราะห์ชิ้นส่วนชำรุดเพื่อเปลี่ยนถ่ายชิ้นส่วนทดแทน


2.4.5    ฝึกประสบการณ์จากสถานประกอบการ3 เดือน


2.5การตรวจสอบ สมรรถนะเครื่องดีเซลขนาดเล็กก่อนซ่อม/หลังซ่อม จำนวน 8 ชั่วโมง

3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพช่างซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก


3.1  การบริหารจัดการการประกอบอาชีพซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก 











จำนวน 2ชั่วโมง




3.1.1 การควบคุมคุณภาพการซ่อมบำรุง


3.1.2 การประมาณการราคาในการซ่อมบำรุงและการคิดราคา


3.1.3 การจัดทำบัญชี

3.2 การจัดการการตลาดในการประกอบอาชีพช่าง

จำนวน
2 ชั่วโมง

        3.2.1 การจัดทำฐานข้อมูลลูกค้าผู้ใช้บริการ/ผู้ให้บริการในละแวกพื้นที่ใกล้เคียง

        3.2.2 การโฆษณาประชาสัมพันธ์

3.3   การจัดการความเสียงเกี่ยวกับการประกอบอาชีพช่าง
จำนวน
1 ชั่วโมง


3.3.1  การวิเคราะห์ตนเองในการประกอบช่างซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก
1) ประเภทของงาน
2) การใช้จ่ายในการประกอบอาชีพช่างซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก
3) ผลกำไรที่ได้รับจาการประกอบอาชีพช่างซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก
4) ลูกค้าและผู้มาใช้บริการ
5) คู่แข่งในการประกอบอาชีพ


3.3.2   การแก้ปัญหาระหว่างการประกอบอาชีพ
4.  โครงการประกอบอาชีพช่างซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก
จำนวน 12 ชั่วโมง
4.1  ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพ



จำนวน
30 นาที

4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพ



จำนวน
30 นาที


4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ



จำนวน
1 ชั่วโมง
4.4  การเขียนโครงการอาชีพ





จำนวน
1 ชั่วโมง
4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการ

จำนวน
6 ชั่วโมง
4.6 เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้
จำนวน
3 ชั่วโมง
4.7  ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้

การจัดกระบวนการเรียนรู้
1. การบรรยาย/ สาธิต

2. การศึกษาข้อมูลจากเอกสาร /ผู้รู้/ช่างมืออาชีพ/วิทยากร

3. การศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้ สถานประกอบการ VCD

4. การแลกเปลี่ยนเรียนรู้
5. การฝึกปฏิบัติจริง
สื่อการเรียนรู้


สื่อการเรียนรู้หลักสูตรการซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก ประกอบด้วย

1. เอกสาร ได้แก่ ตำรา/หนังสือ/วารสาร/ใบความรู้/ใบงาน


2. สื่ออีเล็กทรอนิกได้แก่ อินเทอร์เน็ต

3. สถานประกอบการ/ เครื่องมือเครื่องใช้ในการซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก/สื่อของจริง


4. สื่อบุคคล ได้แก่ วิทยากร/ช่างมืออาชีพ/ผู้รู้
การวัดและประเมินผล
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีและภาคปฏิบัติระหว่างเรียนหลังเรียนและจบหลักสูตร
2. การประเมินผลงานระหว่างเรียนจากการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ 
และจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60
3. มีผลงานที่มีคุณภาพ
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551   ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรช่างซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก
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1.2.1 ทุน
1.2.2ทำเลที่ตั้ง
1.2.3 วัสดุ/อุปกรณ์

1.2.4 ลูกค้า/ผู้ใช้บริการ
1.3 แหล่งเรียนรู้ในการประกอบอาชีพ
	1.1  ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร ตำรา สื่อ สถานประกอบการ เพื่อนำข้อมูลมาวิเคราะห์และใช้ในการประกอบอาชีพช่างซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก
1.2 วิเคราะห์ความเป็นไปได้ของการประกอบอาชีพช่างซ่อมเครื่องดีเซลยนต์ขนาดเล็กในชุมชนจากข้อมูลต่างๆ
1.3 ศึกษาดูงานในสถานประกอบการแหล่งเรียนรู้ในชุมชน  วิทยากร  ครู ผู้เรียน และผู้รู้ ร่วมกันอภิปรายเกี่ยวกับทิศทางการประกอบอาชีพช่างซ่อมเครื่องยนต์ดีเซล ในรูปแบบที่เหมาะสม โดยใช้กระบวนการ “คิดเป็น”
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	2. ทักษะการประกอบอาชีพช่างซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก


	อธิบายความรู้เบื้องต้น เกี่ยวกับการซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็กได้

	ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก
2.1 ประเภทของเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก

2.1.2 ชนิดของเชื้อเพลิง
2.1.3 ชนิดของอุปกรณ์
2.1.4 ชนิดของน้ำมันหล่อลื้น
2.1.5 ชนิดและรูปร่างลักษณะเครื่องมือในการซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก
1) เครื่องมือทั่วไป
2) เครื่องมือพิเศษ
3) เครื่องมือวัดไฟฟ้า
4) เครื่องมือวัดแรงดัน
5) เครื่องมือวัดละเอียด
2.1.6 ศัพท์เฉพาะทางช่าง
2.1.7 ความปลอดภัยในการทำงานและใช้เครื่องมือในการซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก
2.1.8 การใช้และการจัดเก็บเครื่องมืออุปกรณ์ในงานซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก  
2.1.9 จรรยาบรรณช่าง
	1. ศึกษาข้อมูลเอกสาร ใบความรู้ สื่ออิเล็กทรอนิกส์ และเกี่ยวกับความรู้เบื้องต้นในการซ่อมเครื่องยนต์ขนาดเล็กได้แก่ ส่วนประกอบเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก
· ชนิดของเชื้อเพลิง
· ชนิดของอุปกรณ์
· ชนิดของน้ำมันหล่อลื่น
ศัพท์เฉพาะทางช่าง ความความปลอดภัยในการใช้เครื่องมือ ซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก
1. วิธีการใช้และการจัดเก็บเครื่องมือจากและจรรยาบรรณช่าง
2. สรุปผลการศึกษาโดยทำบันทึกและรายงาน
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	2.2 อธิบายระบบน้ำมันเชื้อเพลิงและระบบหล่อลื่นของ เครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็กได้

	2.2 ระบบน้ำมันเชื้อเพลิงของเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก
2.2.1  ระบบจุระเบิด
2.2.2  ระบบย้อนกลับ
2.2.3  ระบบปั้มน้ำมันเชื้อเพลง
2.2.4 ระบบหัวฉีดน้ำมันเชื้อเพลิง

	1.  ศึกษาใบความรู้ ฟังการบรรยายและ ปฏิบัติจากวิทยากรเกี่ยวกับชนิดของน้ำเชื้อเพลิงของเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็กได้แก่
1) ระบบจุระเบิดของน้ำมันเชื้อเพลิง
2) ระบบย้อนกลับน้ำมันเชื้อเพลิง
3) ระบบปั้มน้ำมันเชื้อเพลงน้ำมันเชื้อเพลิง
4) ระบบหัวฉีดน้ำมันเชื้อเพลิงส่วนประกอบของระบบหล่อลื่น ชนิดและคุณสมบัติของน้ำมันหล่อลื่น
2. ศึกษาจากของจริง
3. บันทึกสาระสำคัญลงในใบงาน
	
	

	
	2.3 อธิบายเกี่ยวกับระบบการหมุนเวียนของอากาศได้     -  ระบบระบายความร้อน
     -  ระบบไฟฟ้าในเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก


	2.3 ระบบการหมุนเวียนอากาศระบบระบายความร้อนของเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็กระบบไฟฟ้าในเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก
	1.  ศึกษาใบความรู้ ดูVCD ดูของจริงและฟังคำบรรยายจากวิทยากร เกี่ยวกับการหมุนเวียนอากาศของเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก  
-   ระบบการหมุนเวียนของอากาศไอดี   
-   ระบบหมุนเวียนอากาศของไอเสีย
ส่วนประกอบของระบบอากาศแรงดัน
ระบายความร้อนของเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก ระบบระบายความร้อน ส่วนประกอบอุปกรณ์ระบายความร้อน

หน้าที่ระบบไฟฟ้า ชื่อส่วนประกอบของระบบระบายความร้อนชนิดต่าง ๆ ตรวจซ่อมปรับแต่งชิ้นส่วนได้
	
	

	
	2.4 ปฏิบัติ และ ซ่อมบำรุงเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็กได้
2.5 วิเคราะห์การตรวจสอบสมรรถนะของเครื่องยนต์ดีเซลก่อนซ่อมหลังซ่อมได้

	2.4 การซ่อมบำรุงเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก
2.4.1 ขั้นตอนการถอดประกอบ
2.4.2 ตรวจสอบชิ้นส่วนของเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก
2.4.3 ปรับแต่งชิ้นส่วนของเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก
2.4.4  วิเคราะห์ชิ้นส่วนชำรุดเพื่อเปลี่ยนถ่ายชิ้นส่วนทดแทน
2.5 การวิเคราะห์เครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็กก่อนซ่อม/หลังซ่อม
-  การสังเกตและการตรวจสอบมวลรวมสภาพภายนอกของเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก
-  ฟังจากเสียงของเครื่องยนต์
	-   ศึกษาเอกสาร ใบความรู้  สื่ออิเล็กทรอนิกส์ชมการสาธิตจากวิทยากร ลงมือปฏิบัติจริงและสรุปผลการปฏิบัติ

· ศึกษาจากวิทยากร ลงมือปฏิบัติจริงสรุปผลการวิเคราะห์และตรวจสอบอาการเสียของเครื่องยนต์ 


	
	

	3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพช่างซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก


	3.1 อธิบายวิธีการควบคุมคุณภาพการซ่อมบำรุงประมาณการราคาการซ่อมบำรุงรวมทั้งทำบัญชีเบื้องต้นได้

	3.1 การบริหารจัดการการประกอบอาชีพซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก
3.1.1 การควบคุมคุณภาพการซ่อมบำรุง
3.1.2 การประมาณการราคาในการซ่อมบำรุง
3.1.3 การจัดทำบัญชี

	1.  ศึกษาข้อมูลการตลาดและวิเคราะห์ความต้องการของตลาดในชุมชนจากข้อมูลที่ได้จากสื่อต่างๆ ทั้งเอกสาร สื่ออิเล็กทรอนิกส์และแหล่งเรียนรู้
2.  วิเคราะห์ควบคุมระดมความคิดในด้านปัจจัยที่เกี่ยวข้องกับคุณภาพการซ่อมบำรุงเพื่อให้ได้คุณภาพในการซ่อมบำรุง
3.  กำหนดและประเมินความยากง่ายในการซ่อมบำรุงออกมาเป็นอัตราตามใบความรู้และใบงาน

4.  ศึกษาข้อมูลการทำบัญชีเบื้องต้นรวมทั้งฝึกการทำบัญชีเบื้องต้น
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	3.2 จัดทำฐานข้อมูลลูกค้าและผู้ให้บริการในพื้นที่ใกล้เคียง และโฆษณาประชาสัมพันธ์ได้
3.3 วิเคราะห์ตนเองเกี่ยวกับการประกอบอาชีพช่างซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็กได้และหาแนวทางแก้ปัญหาระหว่างการประกอบอาชีพ
	3.2 การจัดการการตลาดในการประกอบอาชีพช่าง
3.2.1 การจัดทำฐานข้อมูลลูกค้าผู้ใช้บริการ/ผู้ให้บริการในละแวกพื้นที่ใกล้เคียง
3.2.2 การโฆษณาประชาสัมพันธ์
3.3 การจัดการความเสี่ยงเกี่ยวกับการประกอบอาชีพช่าง


3.3.1 การวิเคราะห์ตนเองในการประกอบช่างซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็ก / คู่แข่งในการประกอบอาชีพ
3.3.2 การแก้ปัญหาระหว่างการประกอบอาชีพ
	1.  ศึกษาใบความรู้และใบงาน
2.  สำรวจข้อมูลลูกค้าและผู้ให้บริการและจัดทำฐานข้อมูล
3.  ดำเนินการโฆษณาและประชาสัมพันธ์ลูกค้าตามฐานข้อมูล
4.  สรุปผลการปฏิบัติทั้งด้านบวกและด้านลบรวมทั้งหาแนวทางแก้ไข

1.  ศึกษาข้อมูลความเสี่ยงด้านต่างๆของการประกอบอาชีพช่างซ่อมเครื่องยนต์ดีเซลขนาดเล็กและความรู้ความปลอดภัยในการเตรียมปฏิบัติ
2.  วิเคราะห์ความเป็นไปได้ทางการตลาดและหาแนวทางแก้ปัญหารวมทั้งการประกอบอาชีพตามใบงาน
3.  บันทึกผลการวิเคราะห์ความเป็นไปได้และการจัดการความเสี่ยง
	
	

	4. โครงการประกอบอาชีพ
	4.1 บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้
4.2 บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้
4.3 บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.4 อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
4.5 อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้
4.6 เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้
4.7 ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้
	4.1 ความสำคัญของโครงการอาชีพ
4.2 ประโยชน์ของโครงการอาชีพ
4.3 องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ
4.4 การเขียนโครงการอาชีพ
4.5 การประเมินความเหมาะสมและความถูกต้อง
4.6 เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้อง
4.7 ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
	4.1 จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
4.2 จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่องตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง
4.3 จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ
4.4 กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
4.5 จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
4.6 กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
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หลักสูตรธุรกิจการทำผ้าบาติก
จำนวน  170  ชั่วโมง 

กลุ่มวิชาอาชีพเฉพาะทาง
ความเป็นมา


การทำผ้าบาติกเป็นอาชีพที่มีมานาน โดยเป็นการทำแบบการใช้แท่นพิมพ์ลาย จุ่มเทียนร้อนนำมากดลงบนผืนผ้า  แล้วนำมาย้อมสี โดยวิธีการนี้เรียกว่า การทำผ้าปาเต๊ะ ซึ่งวิธีการเหล่านี้มีที่มาจากประเทศอินโดนีเซีย มาเลเซีย และได้แผ่ขยายมาทางชายแดนในภาคใต้ของประเทศไทย ทำให้รู้จักการทำผ้าบาติกกันอย่างแพร่หลาย และทำเป็นอาชีพ โดยนำมาดัดแปลงวิธีการทำในรูปแบบต่าง ๆ เช่น การนำปากกาเขียนเทียนมาเขียนบนผืนผ้าและระบายสีด้วยวิธีการระบายหรือย้อม เพื่อให้มีสีสันสวยงาม แล้วนำมาแปรรูปเป็นผลิตภัณฑ์ต่าง ๆ เช่น เสื้อ กางเกง โสร่ง กระเป๋า ฯลฯ

เมื่อประมาณ 25 ปีที่แล้ว จังหวัดภูเก็ตได้คิดค้นรูปแบบลวดลาย วิธีทำ โดยมีการพัฒนาสร้างเป็นเอกลักษณ์ของจังหวัด ในปัจจุบันได้มีการผลิตสินค้าในรูปแบบใหม่เพื่อให้ทันต่อความต้องการของตลาด และเป็นอาชีพที่มีรายได้ดี 

หลักการของหลักสูตร


1. เป็นหลักสูตรที่มีความยืดหยุ่นในการจัดกระบวนการเรียนรู้ และการวัดผลประเมินผล


2. ส่งเสริมด้านการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำ


3. ส่งเสริมการพัฒนาด้านอาชีพการทำผ้าบาติก

4. ส่งเสริมให้มีการเทียบโอนความรู้และประสบการณ์เข้าสู่หลักสูตรการศึกษานอกระบบ ระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551

จุดหมาย  

1. เพื่อให้ผู้เรียนมีทักษะอาชีพที่สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง


2. ผู้เรียนได้นำความรู้มาพัฒนาและช่วยเสริมอาชีพเดิมให้มีความก้าวหน้า มั่นคงยิ่งขึ้น

3. เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ ความเข้าใจและเกิดทักษะในการทำงานศิลปะการทำผ้าบาติก

4. เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้และทักษะในการประกอบอาชีพ

5. เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ความเข้าใจในการวางแผนการดำเนินงาน และบริการจัดการอาชีพได้อย่างมีคุณภาพ

6. เพื่อให้ผู้เรียนมีคุณธรรม จริยธรรม มีความรับผิดชอบต่อตนเองและสังคมส่วนรวม

กลุ่มเป้าหมาย

กลุ่มเป้าหมายคือประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน
1. ผู้ที่ไม่มีอาชีพ
2. ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ
ระยะเวลา   จำนวน 170 ชั่วโมง



ภาคทฤษฎี  44 ชั่วโมง


ภาคปฏิบัติ 126 ชั่วโมง
โครงสร้างหลักสูตร

1. ช่องทางการประกอบอาชีพ




1.1 ความเป็นมาของการทำผ้าบาติก

1.2 ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการทำผ้าบาติก


1.2.1 บุคลิกภาพของผู้ที่จะประกอบอาชีพ


1.2.2 การลงทุน/แหล่งเงินทุน


1.2.3 การเพิ่มมูลค่าผลิตภัณฑ์


1.2.4 การจัดการด้านการตลาด

1.3 การตัดสินใจเลือกประกอบอาชีพ


1.3.1 ความพร้อมในการประกอบอาชีพ


1.3.2 ความต้องการของตลาด

2.  ทักษะการประกอบอาชีพ



2.1 ความรู้ด้านศิลปะ


2.1.1 องค์ประกอบการจัดภาพ


2.1.2 ทฤษฎีสี


2.1.3 หลักการออกแบบลวดลาย

2.2 ลักษณะการออกแบบลวดลาย


2.2.1 การออกแบบลวดลายเลียนแบบธรรมชาติ


2.2.2 การออกแบบลวดลายประดิษฐ์

2.3 การบริหารจัดการด้านอาชีพ


2.3.1 การบริหารงานบุคคล


2.3.2 การบริหารการเงิน และบัญชี


2.3.3 การบริหารด้านวัสดุอุปกรณ์ 




3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ



3.1 การจัดการด้านการตลาด


3.1.1 ทำเลที่ตั้ง


3.1.2 การตกแต่งร้าน


3.1.3 การประชาสัมพันธ์


3.1.4 การออกแบบบรรจุภัณฑ์


3.1.5 การขอรับรองมาตรฐานผลิตภัณฑ์

3.2 การจัดการความเสี่ยงในการประกอบอาชีพ


3.2.1 ค่าใช้จ่าย ผลกำไร และคู่แข่งทางการค้า


3.2.2 การแก้ปัญหาความเสี่ยง


4.  โครงการประกอบอาชีพ






      4.1  ความสำคัญของโครงการประกอบอาชีพ


      4.2  ประโยชน์ของโครงการประกอบอาชีพ

      4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ


      4.4  การเขียนโครงการ





      4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการ 

การจัดกระบวนการเรียนรู้

1. ศึกษาข้อมูลเอกสาร 

2. วิทยากรบรรยาย
3. ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ
4. ศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้
5. ฝึกประสบการณ์จากสถานประกอบการด้านการถ่ายภาพและตกแต่งภาพ
 

สื่อการเรียนรู้

1. เอกสารประกอบการบรรยาย


2. ศึกษาดูงานจากสถานประกอบการ

3. ลงมือปฏิบัติ
การวัดและประเมินผล
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร
2. การประเมินผลงานระหว่างเรียนจาการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ และจบหลักสูตร
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60
3. มีผลงานที่มีคุณภาพ
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551 ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรธุรกิจการทำผ้าบาติก

	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	ชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1.  ช่องทางการประกอบอาชีพ 
	1. อธิบายความเป็นมาของการทำผ้าบาติก
2. อธิบายความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการทำผ้าบาติก
3. อธิบายเหตุผลในการเลือกอาชีพการทำผ้าบาติกได้
	1.1 ประวัติความเป็นมาของการทำผ้าบาติกแบบระบาย
1.2 การบริหารจัดการร้านค้าและสถานที่ผลิต
1.3 ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพการทำผ้าบาติก
1.3.1 บุคลิกภาพของผู้ที่จะประกอบอาชีพ
1.3.2 การลงทุน,แหล่งเงินทุน
1.3.3 การเพิ่มมูลค่าผลิตภัณฑ์
1.3.4 การจัดการด้านการตลาด
1.4 การตัดสินใจเลือกประกอบอาชีพ
      1.4.1 ความพร้อม
      1.4.2 ความต้องการของตลาด
	1.  วิทยากรให้คำแนะนำ บรรยายในการศึกษาข้อมูลจากสื่อเอกสาร ผู้ประกอบการ การศึกษาดูงานจากแหล่งเรียนรู้ทั้งในและต่างประเทศ เพื่อนำไปวิเคราะห์และใช้ในการประกอบอาชีพที่มีความเป็นไปได้
2.  วิเคราะห์ว่า สามารถจะเลือกไปเป็นอาชีพหลักอาชีพรอง
3.  ศึกษาดูงานจากผู้ประกอบอาชีพและแหล่งเรียนรู้เพื่อการตัดสินใจ
4.  การตัดสินใจเลือกอาชีพ โดยประเมินจากศักยภาพของตนเองในด้านเงินทุน การตลาด และทำเลที่จะเปิดกิจการ
	
	

	2.  ทักษะการประกอบอาชีพ 
	1.  มีความรู้ด้านศิลปะ การออกแบบผลิตภัณฑ์ องค์ประกอบศิลป์และทฤษฎีสี
2.  สามารถออกแบบลวดลายบนชิ้นงานได้
3.  มีความสามารถในการบริหารจัดการอาชีพในด้าน บุคคล เงิน วัสดุ และการจัดการด้านการตลาด
4. การคิดต้นทุนกำไร
	2.1 มีความรู้ด้านศิลปะ
      2.1.1 องค์ประกอบการจัดภาพ
      2.1.2 ทฤษฎีสี
      2.1.3 หลักการออกแบบลวดลาย
2.2 ลักษณะการออกแบบลวดลาย
2.2.1 การออกแบบลวดลายเลียนแบบธรรมชาติ
 2.2.2 การออกแบบลวดลายประดิษฐ์
2.3 การบริหารจัดการด้านอาชีพ
      2.3.1 การบริหารงานบุคคล
      2.3.2 การบริหารการเงิน และบัญชี
      2.3.3 การบริหารด้านวัสดุอุปกรณ์ 
	1.  วิทยากรให้ความรู้เรื่องศิลปะการจัดองค์ประกอบภาพ ทฤษฎีการใช้สีในงานบาติก การออกแบบลวดลายบนผลิตภัณฑ์ต่างๆ
2.  จัดทำแผนการฝึกทักษะตามลำดับ
 - การออกแบบ
- การเขีบยเทียน
- การระบายสี
- การเคลือบน้ำยา
- การซัก
- การต้ม
- การตัดเย็บเป็นผลิตภัณฑ์
3.  ผู้เรียนฝึกปฏิบัติและฝึกทักษะตามลำดับ
4.  เก็บผลงานและนำมาพัฒนาปรับปรุง
5.  ศึกษาดูงานในแหล่งเรียนรู้ หรือสถานประกอบการ

	
	

	3.  การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพ
	1. สามารถบริหารจัดการในการประกอบอาชีพธุรกิจ
การทำผ้าบาติกได้
2. สามารถควบคุมและจัดการความเสี่ยงในอาชีพการทำผ้าบาติก
	3.1 การจัดการด้านการตลาด
3.1.1 ทำาเลที่ตั้ง
3.1.2 การตกแต่งร้าน
3.1.3 การประชาสัมพันธ์
3.1.4 การออกแบบบรรจุภัณฑ์ /ถุง/ นามบัตร/บัตรลดราคา/บัตรสะสมคะแนน
  3.1.5 การขอรับรองมาตรฐานผลิตภัณฑ์
3.2 การจัดการความเสี่ยงในการประกอบอาชีพธุรกิจการทำผ้าบาติก
3.2.1 ค่าใช้จ่าย ผลกำไร และคู่แข่งทางการค้า
3.2.2 การแก้ปัญหาความเสี่ยง
	1. อธิบายให้ความรู้ในการบริหารจัดการด้านอาชีพ
    - บุคลากรในเรื่องการประกันตน การเสียภาษี สวัสดิการ
    - การเงิน เงินเดือน ค่าจ้าง การทำบัญชี เกี่ยวกับวัสดุ 

    - การเก็บรักษาแหล่งผลิตวัตถุดิบ
2. การจัดการด้านการตลาด
 - การประชาสัมพันธ์รูปแบบต่างๆเช่น ทางอินเตอร์เนต โบรชัวร์ แผ่นพับ บัตรลดราคา บัตรสะสมคะแนน โปรโมชั่นตามเทศกาล
3. หลักการคิดต้นทุน/กำไร
	
	

	4. โครงการประกอบอาชีพ
	4.1 บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้
4.2 บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้

4.3 บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.4 อธิบายความหมายขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.5 อธิบายลักษณะการเขียนที่ดีขององค์ประกอบของโครงการอาชีพได้

4.6 เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้เหมาะสมและถูกต้องได้
4.7 ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพได้
	4.1  ความสำคัญของโครงการอาชีพ
4.2  ประโยชน์ของโครงการอาชีพการ
4.3  องค์ประกอบของโครงการประกอบอาชีพ

4.4  การเขียนโครงการอาชีพ

4.5  การประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ 
	4.1  จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  องค์ประกอบของโครงการอาชีพ  แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดำเนินกิจกรรมการเรียนรู้
4.2  จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียนโครงการอาชีพที่ดี เหมาะสม และถูกต้อง  
4.3  จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการอาชีพ        
4.4  กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความเหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ
4.5  จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มีความเหมาะสมและถูกต้อง
4.6  กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง  เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณดำเนินงานอาชีพ และใช้ในการดำเนินการประกอบอาชีพต่อไป
	3
	9


หลักสูตรร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ
จำนวน 120 ชั่วโมง
กลุ่มอาชีพเฉพาะทาง

ความเป็นมา

ในปัจจุบันเทคโนโลยีโทรศัพท์มือถือได้เข้ามามีบทบาทสำคัญในชีวิตประจำวันเพิ่มมากขึ้นทั้งในด้านการติดต่อสื่อสาร และเป็นเครื่องมือช่วยในการประกอบอาชีพ เทคโนโลยีโทรศัพท์มือถือได้ถูกพัฒนาให้มีความสามารถพิเศษเพิ่มมากขึ้น โดยมีการพัฒนาโปรแกรมให้สามารถใช้งานในลักษณะเป็นคอมพิวเตอร์พกพาขนาดเล็ก หรือสมาร์ทโฟน (Smart Phone) สามารถใช้โปรแกรมคอมพิวเตอร์เพื่ออำนวยความสะดวกได้ในทุก ๆ ด้าน โดยเฉพาะอย่างยิ่ง งานด้านการศึกษา สืบค้นข้อมูลหาความรู้ เชื่อมต่อกับระบบเครือข่ายคอมพิวเตอร์ และระบบสารสนเทศ ในยุคปัจจุบัน ด้วยจำนวนการใช้งานที่มีอยู่เป็นจำนวนมาก และมีความต้องการใช้งานสูงจึงทำให้เกิดการสร้างรายได้ในเชิงพาณิชยกรรมได้ 

ในสภาพปัจจุบันโทรศัพท์เคลื่อนที่ เป็นสิ่งจำเป็นอย่างหนึ่งในชีวิตประจำวันของมนุษย์มากขึ้น ในการติดต่อสื่อสารกันทั้งภายในประเทศและต่างประเทศ ที่ง่ายและสะดวกมากขึ้นซึ่งผู้ผลิตโทรศัพท์มือถือที่หลากหลายบริษัทก็แข่งขันที่จะผลิตสินค้าให้มีการพัฒนาระบบการใช้งานที่มีประสิทธิภาพให้สูงขึ้นและหากโทรศัพท์มือถือที่เกิดเสียหาย ชำรุดหรือขัดข้อง จากการใช้งานไม่ได้ ก็ต้องเรียกหาช่างซ่อมโทรศัพท์มือถือ เช่น โทรศัพท์มือถือตกน้ำหรือตก ทำให้เครื่องไม่สามารถทำงานได้  เราจึงจำเป็นต้องมีช่างซ่อมโทรศัพท์มือถือ 
โดยหลักสูตรการประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ มีส่วนช่วยในการพัฒนาความรู้ ทักษะ ความสามรถในการประกอบอาชีพและช่วยสร้างรายได้ให้กับผู้เรียนทั้งในงานขาย การซ่อมบำรุง เละงานบริการโดยแยกเนื้อหาหลักสูตรในองค์ประกอบออกเป็นส่วนต่างๆ  เช่น ฮาร์ดแวร์ เป็นการศึกษาเนื้อหาของโทรศัพท์มือถือ และซอฟต์แวร์เป็นการศึกษาเนื้อหาของโทรศัพท์มือถือในส่วนของโปรแกรม  จนสามารถนำไปประกอบอาชีพได้ต่อไป
หลักการของหลักสูตร


หลักสูตรร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ ของสำนักงาน กศน. มีหลักการดังนี้

1.  เป็นหลักสูตรที่มุ่งเน้นให้ผู้เรียนมีความรู้ความเข้าใจเกี่ยวกับพื้นฐานหลักการทำงานและอุปกรณ์ต่างๆ ที่เกี่ยวข้องกับโทรศัพท์มือถือ 


2.  เป็นหลักสูตรมุ่งเน้นให้ผู้เรียนได้แลกเปลี่ยนเรียนรู้และเน้นการฝึกปฏิบัติจริงเพื่อให้ผู้เรียนเกิดความรู้ ความเข้าใจ ทักษะ และสามารถนำใช้ในการประกอบอาชีพ

3. เป็นหลักสูตรมุ่งเน้นให้ผู้เรียนนำความรู้ทักษะและประสบการณ์ด้านซ่อมโทรศัพท์มือถือไปประกอบอาชีพ หรือเป็นอาชีพเสริม เพื่อให้เกิดรายได้อย่างมั่นคง

4. สามารถนำผลการเรียนรู้และประสบการณ์ไปเทียบโอนความรู้และประสบการณ์ได้
จุดหมาย

หลักสูตรร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ ของสำนักงาน กศน. มีจุดมุ่งหมายดังนี้
1. มองเห็นช่องทางการประกอบอาชีพ
2. มีความรู้ความเข้าใจและมีทักษะในการซ่อมโทรศัพท์มือถือและประกอบอาชีพที่มีรายได้ที่มั่นคง
3. มีความรู้ความเข้าใจและมีทักษะการบริหารจัดการในอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ
4. มีโครงการประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือเพื่อใช้เป็นแนวทางในการปฏิบัติ
5. มีคุณธรรมจริยธรรมและมีจิตสำนึกความรับผิดชอบต่อตนเองผู้อื่นสังคม
กลุ่มเป้าหมาย

มี  2  กลุ่มเป้าหมาย  คือ


1.  ผู้ที่ไม่มีอาชีพ

2.  ผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนา

ระยะเวลา

หลักสูตรร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ  ใช้ระยะเวลาเรียน  120 ชั่วโมง

· ภาคทฤษฎี    70  ชั่วโมง
· ภาคปฏิบัติ 
50    ชั่วโมง
โครงสร้างหลักสูตร

1. ช่องทางการประกอบอาชีพ





จำนวน 4 ชั่วโมง
1.1 ความสำคัญในการประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ

จำนวน  1 ชั่วโมง                                                        
1.2 ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ
จำนวน  1 ชั่วโมง                                                    
1) การลงทุน 
2) การสำรวจตลาด (ผู้ประกอบการและลูกค้า)
3) ทำเลที่ตั้งและสภาพแวดล้อม
4) ทุนและอุปกรณ์                                                        
1.3 แหล่งเรียนรู้การประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ

จำนวน  1 ชั่วโมง
1.4 การตัดสินใจเลือกประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ

จำนวน  1 ชั่วโมง
2. ทักษะการประกอบอาชีพ  





จำนวน  98 ชั่วโมง
2.1 ความรู้พื้นฐานด้านโทรศัพท์มือถือ     

2.1.1 ส่วนประกอบของโทรศัพท์                                          จำนวน  5 ชั่วโมง       

2.1.2 ความรู้ความเข้าใจในคุณสมบัติของโทรศัพท์รุ่นต่าง ๆ 
 จำนวน  5 ชั่วโมง
2.1.3 หลักการทำงาน/วิธีการใช้โทรศัพท์มือถือ

      
จำนวน  8 ชั่วโมง                                               2.1.4 วงจรไฟฟ้าโทรศัพท์มือถือ                             

จำนวน  8 ชั่วโมง

2.1.5 หลักการให้บริการและการขายอย่างมืออาชีพ                   จำนวน  6 ชั่วโมง

               2.2  ฮาร์ดแวร์โทรศัพท์มือถือ 

                   2.2.1 ทฤษฏีฮาร์ดแวร์โทรศัพท์มือถือ                     


จำนวน  15 ชั่วโมง

1) การใช้เครื่องมือวัด
         
2) การถอดประกอบเครื่องแต่ละประเภท
          
3) เทคนิคและการวิเคราะห์อาการเสีย / วิธีการแก้ไข 

          
4) เรียนรู้  Function ลับของเครื่องโทรศัพท์มือถือทุกระบบ
                    5) การเปลี่ยนอะไหล่
        
6) วิธีการตรวจสอบเครื่องโทรศัพท์มือถือใหม่และเก่า และใบอนุญาตต่างๆ 


   ที่เปิดร้านมือถือ            
          
2.2.2 ปฏิบัติฮาร์ดแวร์โทรศัพท์มือถือ   



จำนวน  25  ชั่วโมง


1) การใช้เครื่องมือวัด

          
2) การถอดประกอบเครื่องแต่ละประเภท


3) เทคนิคและการวิเคราะห์อาการเสีย / วิธีการแก้ไข 

          
4) เรียนรู้  Function ลับของเครื่องโทศัพท์มือถือทุกระบบ
         
5) การเปลี่ยนอะไหล่
               2.3 ซอฟต์แวร์โทรศัพท์มือถือ
             

2.3.1 ทฤษฏีซอฟต์แวร์โทรศัพท์มือถือ                    

จำนวน  10  ชั่วโมง



1) แก้ไขโปรแกรมระบบปฏิบัติการโทรศัพท์มือถือ



    
-  เทคนิคการติดตั้งโปรแกรมต่างๆ 




- ทดสอบการใช้งานของอุปกรณ์








- การสื่อสารข้อมูลและเครือข่าย
                                       
- อุปกรณ์เสริมต่างๆ 
                                2) แก้ไขโปรแกรมประยุกต์โทรศัพท์มือถือ




-  เทคนิคการติดตั้งโปรแกรมต่างๆ 
- ทดสอบการใช้งานของอุปกรณ์
- การสื่อสารข้อมูลและเครือข่าย
- อุปกรณ์เสริมต่างๆ  
              
2.3.2 ปฏิบัติซอฟต์แวร์โทรศัพท์มือถือ             


จำนวน  16  ชั่วโมง                                 

         1) แก้ไขโปรแกรมระบบปฏิบัติการโทรศัพท์มือถือ
          

-  เทคนิคการติดตั้งโปรแกรมต่างๆ 
- ทดสอบการใช้งานของอุปกรณ์
- การสื่อสารข้อมูลและเครือข่าย
- อุปกรณ์เสริมต่างๆ



2) แก้ไขโปรแกรมประยุกต์โทรศัพท์มือถือ




-  เทคนิคการติดตั้งโปรแกรมต่างๆ 




- ทดสอบการใช้งานของอุปกรณ์




- การสื่อสารข้อมูลและเครือข่าย




- อุปกรณ์เสริมต่างๆ

          3. การบริหารจัดการร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ     



จำนวน 6 ชั่วโมง                

3.1. การบริหารจัดการร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ                           
จำนวน 2 ชั่วโมง                              
3.1.1 การควบคุมคุณภาพ   

1) การซ่อมบำรุงและการดูแลรักษาเครื่องโทรศัพท์มือถือ

2) การบริการ
3.1.2 การลดต้นทุน
1) คนหรือบุคลากรที่ปฏิบัติงานสามารถใช้ทักษะการทำงานของแต่ละคนออกมาให้มากที่สุด ภายใต้กรรมวิธีการจัดสรรรายได้ที่เหมาะสมและสอดคล้องกับต้นทุน 
2) วิธีการจัดการการใช้วัตถุดิบให้สูญเสีย หรือกลายเป็นวัสดุเหลือใช้น้อยที่สุด

  3) ความสูญเปล่าจากขั้นตอนการปฏิบัติงานที่ขาดประสิทธิภาพ
4) การจัดการ และการจัดหาวัสดุและเครื่องมือต่างๆ ที่เป็นส่วนประกอบในการ  
ปฏิบัติงานการจัดการอาคารและสถานที่ปฏิบัติงานให้เอื้อต่อการทำงานที่เพิ่มผลผลิต
       
3.1.3 การประมาณราคาค่าซ่อมโทรศัพท์มือถือ

3.1.4 การจัดทำบัญชี
 3.2 การจัดการตลาด                                                

จำนวน 2 ชั่วโมง                                                          
3.2.1 การทำฐานข้อมูลลูกค้าที่ใช้บริการ
3.2.2 การโฆษณาประชาสัมพันธ์
3.2.3 การส่งเสริมการขายและบริการ
3.2.4 การใช้นวัตกรรมและเทคโนโลยีในการให้บริการ
3.2.5 คุณธรรมในการประกอบอาชีพ
3.2.6 การให้บริการหลังการขาย

3.3 การจัดการความเสี่ยง                                                 
จำนวน  2  ชั่วโมง

  3.3.1 การวิเคราะห์ศักยภาพในการประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ                                                  
                       1) การลงทุน

                       2) ผลกำไร
                       3) การคู่แข่งทางธุรกิจ

 3.3.2 การแก้ปัญหาความเสี่ยงในการประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ                                                 

4. โครงการประกอบอาชีพ





จำนวน 12 ชั่วโมง

4.1 ความหมายของการประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ          
4.2 องค์ประกอบการทำโครงการประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ 
4.3 การเขียนองค์ประกอบของโครงการการประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ                                                        
4.4  เขียนโครงการประกอบอาชีพซ่อมโทรศัพท์มือถือ

4.5 การตรวจสอบความเป็นไปได้ของการประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ                                                                            

การจัดกระบวนการเรียนรู้

    1. วิทยากรบรรยาย


    2. ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ


    3. ศึกษาจากแหล่งเรียนรู้
              4. ฝึกประสบการณ์จากสถานประกอบการด้านโทรศัพท์มือถือ
สื่อการเรียนรู้

  1. เอกสารประกอบการบรรยาย


  2. ศึกษาดูงานจากสถานประกอบการร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ


  3. ใบงาน

การวัดและประเมินผล
              1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร
              2. การประเมินผลงานระหว่างเรียนจากการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพเป็นที่พึงพอใจของลูกค้าสามารถสร้างรายได้ 
การจบหลักสูตร
              1. ผู้เรียนต้องผ่านการประเมินทั้งภาคทฤษฎี และภาคปฏิบัติไม่น้อยกว่าร้อยละ 60
              2. ผู้เรียนต้องมีเวลาเรียนไม่น้อยกว่า ร้อยละ 80
              3. มีผลงานที่มีคุณภาพ
เอกสารหลักฐานการศึกษา
เป็นเอกสารที่สถานศึกษาจัดทำให้เพื่อใช้ในการดำเนินงานในการจัดการศึกษาประกอบอาชีพด้านกลุ่มอาชีพเฉพาะทาง ดังนี้
         1. หลักฐานการประเมิน
         2. ใบรายงานผลการเรียนผู้เรียน
         3. วุฒิบัตรที่สถานศึกษาออกให้
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้แล้ว สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนกับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น

รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ
	เรื่อง
	จุดประสงค์
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1. ช่องทางการประกอบอาชีพ
ร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ
	1.1 อธิบายความสำคัญในการประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ
1.2 ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือได้                            
1.3 สามารถจัดหาแหล่งเรียนรู้การประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือและไปศึกษาดูงานได้                          
1.4 บอกทิศทางการการประกอบอาชีพและตัดสินใจเลือกประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือได้                         


	1.1 ความสำคัญในการประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ                        
1.2 ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ                             
     1) การลงทุน 
     2) การตลาด
     3) ทำเลที่ตั้งและสภาพแวดล้อม
      4) ทุนและอุปกรณ์       
1.3 แหล่งเรียนรู้การประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ                            
1.4 การตัดสินใจเลือกประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ                         

	1.1 ศึกษาและรวบรวมข้อมูลจากเอกสาร สื่ออิเล็กทรอนิกส์ สถานประกอบการ สื่อของจริง สื่อบุคคลในชุมชน เกี่ยวกับช่องทางการประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ
1.2 นำข้อมูลมาวิเคราะห์ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพในชุมชนตามใบงาน
วิเคราะห์อาชีพที่สามารถเลือกประกอบอาชีพได้ในชุมชนจากข้อมูลต่างๆ
1.3 ศึกษาดูงานในสถานประกอบการการซ่อมโทรศัพท์มือถือในชุมชน
1.4 ครู ผู้เรียน และผู้รู้ ร่วมกันอภิปรายเกี่ยวกับทิศทางการประกอบอาชีพการซ่อมโทรศัพท์มือถือในรูปแบบที่เหมาะสมกับตนเอง เช่น ลูกจ้าง เจ้าของกิจการ ร่วมทุน ฯลฯ
1.5 ผู้เรียนนำผลการอภิปรายมาใช้ประกอบการตัดสินใจของตนเอง 
	4
	-



	2. ทักษะการประกอบอาชีพ
ร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ
	2.1 อธิบายหลักการทำงานพื้นฐาน ส่วนประกอบ ต่างๆ คุณสมบัติ การทำงานและวิธีใช้งาน วงจรไฟฟ้า ของโทรศัพท์มือถือทุกรุ่นได้
2.2 สามารถอธิบายและบอกส่วนประกอบฮาร์ดแวร์และซอฟต์แวร์ของโทรศัพท์มือถือ  วิธีการใช้เครื่องมือวัด วิธีการถอดประกอบเครื่องแต่ละประเภท เทคนิคและการวิเคราะห์อาการเสีย / วิธีการแก้ไข  Function ลับของเครื่องโทรศัพท์มือถือทุกระบบ การเปลี่ยนอะไหล่    วิธีการตรวจสอบเครื่องโทรศัพท์มือถือใหม่และเก่า และใบอนุญาตต่างๆ ที่เปิดร้านมือถือได้
2.3 ถอดประกอบเครื่องแต่ละประเภทได้
2.4 วิเคราะห์และตรวจสอบอาการเสียของเครื่องโทรศัพท์มือถือแต่ละประเภทได้
2.5 ใช้เทคนิคในการซ่อมเครื่องโทรศัพท์มือถือแต่ละประเภทได้

2.6 การแก้ไขโปรแกรมระบบปฏิบัติการ โปรแกรมประยุกต์ได้
2.7 เทคนิคการติดตั้งโปรแกรมต่างๆ ได้
2.8 ทดสอบการใช้งานของอุปกรณ์ การสื่อสารข้อมูลและเครือข่าย อุปกรณ์เสริมต่างๆ ได้ 
   
	2.1 ความรู้พื้นฐานด้านโทรศัพท์
มือถือ     

2.1.1 ส่วนประกอบของโทรศัพท์                                                                
2.1.2 ความรู้ความเข้าใจในคุณสมบัติของโทรศัพท์รุ่นต่าง ๆ 
2.1.3 หลักการทำงานและวิธีการใช้โทรศัพท์มือถือ
2.1.4 วงจรไฟฟ้าโทรศัพท์มือถือ
2.1.5 หลักการให้บริการและการขายอย่างมืออาชีพ
2.2 ฮาร์ดแวร์โทรศัพท์มือถือ 

2.2.1 ทฤษฏีฮาร์ดแวร์โทรศัพท์มือถือ                                                        

1) การใช้เครื่องมือวัด
2) การถอดประกอบเครื่องแต่ละประเภท
3) เทคนิคและการวิเคราะห์อาการเสีย / วิธีการแก้ไข 

4) เรียนรู้  Function ลับของเครื่องโทศัพท์มือถือทุกระบบ
5) การเปลี่ยนอะไหล่
6) วิธีการตรวจสอบเครื่องโทรศัพท์มือถือใหม่และเก่า และใบอนุญาตต่างๆ ที่เปิดร้านมือถือ 
 2.2.2 ปฏิบัติฮาร์ดแวร์โทรศัพท์มือถือ    
1) การใช้เครื่องมือวัด
2) การถอดประกอบเครื่องแต่ละประเภท
3) เทคนิคและและการวิเคราะห์อาการเสีย / วิธีการแก้ไข
4) เรียนรู้  Function ลับของเครื่องโทรศัพท์มือถือทุกระบบ
5) การเปลี่ยนอะไหล่
2.3 ซอฟต์แวร์โทรศัพท์มือถือ   
2.3.1 ทฤษฏีซอฟต์แวร์โทรศัพท์มือถือ  
 1)  แก้ไขโปรแกรมระบบปฏิบัติการโทรศัพท์มือถือ
-  เทคนิคการติดตั้งโปรแกรมต่างๆ
   - ทดสอบการใช้งานของอุปกรณ์
    - การสื่อสารข้อมูลและเครือข่าย
   - อุปกรณ์เสริมต่างๆ 
2) แก้ไขโปรแกรมประยุกต์โทรศัพท์มือถือ
- เทคนิคการติดตั้งโปรแกรมต่างๆ 
- ทดสอบการใช้งานของอุปกรณ์
- การสื่อสารข้อมูลและเครือข่าย
- อุปกรณ์เสริมต่างๆ 
2.3.2 ปฏิบัติซอฟต์แวร์โทรศัพท์มือถือ                                                        
1) แก้ไขโปรแกรมระบบปฏิบัติการโทรศัพท์มือถือ
 - เทคนิคการติดตั้งโปรแกรมต่างๆ                   - ทดสอบการใช้งานของอุปกรณ์
- การสื่อสารข้อมูลและเครือข่าย
- อุปกรณ์เสริมต่างๆ
2) แก้ไขโปรแกรมประยุกต์โทรศัพท์มือถือ
- เทคนิคการติดตั้งโปรแกรมต่างๆ
- ทดสอบการใช้งานของอุปกรณ์
- การสื่อสารข้อมูลและเครือข่าย
- อุปกรณ์เสริมต่าง ๆ
	2.1 ศึกษาจากเอกสารใบความรู้ที่เกี่ยวข้องศึกษาจากเอกสารและ CD/VCD และค้นคว้าด้วยจากอินเทอร์เน็ต รับฟังวิทยากรบรรยายให้ความรู้ชมสาธิตเป็นขั้นตอน

2.2 ฝึกปฏิบัติจริงเป็นรายบุคคลและรายกลุ่มตามใบงาน

2.3 ศึกษาดูงานจากสถานประกอบการ

2.4 สรุปผลการปฏิบัติ

	57

	41

16



	3. การบริหารจัดการอาชีพ
ร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ
	3.1. สามารถบริหารจัดการร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ การควบคุมคุณภาพ การลดต้นทุน ทั้งบุคลากร วัตถุดิบได้
3.2 สามารถวางแผนกลยุทธ์ในการประชาสัมพันธ์ และการจัดทำข้อมูลลูกค้า  การวางแผนการตลาดและบริการหลังการขาย การใช้นวัตกรรมและเทคโนโลยีในการให้บริการ มีคุณธรรมในการประกอบอาชีพ  การแก้ปัญหาอุปสรรคและวิธีแก้ไขได้
3.3  สามารถจัดการความเสี่ยงของอาชีพ วิเคราะห์ต้นทุน/ผลกำไร  ราคาสินค้าและบริการ คู่แข่งทางธุรกิจ และการแก้ปัญหาความเสี่ยงในการประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือได้                                                                                                                                   
     

         
	3.1. การบริหารจัดการร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ                                                      
3.1.1 การควบคุมคุณภาพ 
1) การซ่อมบำรุงและการดูแลรักษาโทรศัพท์มือถือ
2) การบริการ
3.1.2 การลดต้นทุน
1) คนหรือบุคลากรที่ปฏิบัติงานสามารถใช้ทักษะการทำงานของแต่ละคนออกมาให้มากที่สุด ภายใต้กรรมวิธีการจัดสรรรายได้ที่เหมาะสมและสอดคล้องกับต้นทุน 
2) วิธีการจัดการการใช้วัตถุดิบให้สูญเสีย หรือกลายเป็นวัสดุเหลือใช้น้อยที่สุด
3) ความสูญเปล่าจากขั้นตอนการปฏิบัติงานที่ขาดประสิทธิภาพ
4) การจัดการ และการจัดหาวัสดุและเครื่องมือต่างๆ ที่เป็นส่วนประกอบในการ  
ปฏิบัติงานการจัดการอาคารและสถานที่ปฏิบัติงานให้เอื้อต่อการทำงานที่เพิ่มผลผลิต
3.1.3 การประมาณราคาในการซ่อมโทรศัพท์มือถือ
3.1.4 การจัดทำบัญชี 
3.2 การจัดการตลาด
3.2.1 การทำฐานข้อมูลลูกค้าที่ใช้บริการ
3.2.2 การโฆษณาประชาสัมพันธ์
3.2.3 การส่งเสริมการขายและบริการ
3.2.4 การใช้นวัตกรรมและเทคโนโลยีในการให้บริการ
3.2.5 คุณธรรมในการประกอบอาชีพ
3.2.6 การให้บริการหลังการขา
3.3 การจัดการความเสี่ยง  
3.3.1 การวิเคราะห์ศักยภาพในการประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ                                                  
                1) การลงทุน

                2) ผลกำไร
                3) การคู่แข่งทางธุรกิจ

3.3.2 การแก้ปัญหาความเสี่ยงในการประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ                                                 
	3.1 ศึกษาเอกสารเกี่ยวกับการบริหารจัดการ

3.2 การกำหนดและควบคุมคุณภาพการซ่อมโทรศัพท์มือถือและการบริการตามที่ต้องการ
3.3 ศึกษาการลดต้นทุนการผลิตแต่คุณภาพ คงเดิม
3.4 ศึกษาวิเคราะห์ปัจจัยความเสี่ยงที่คาดว่าจะเกิดขึ้นและมีแนวทางในการจัดการความเสี่ยง
3.5 ศึกษาข้อมูลการจัดการตลาดและวิเคราะห์ความต้องการของตลาดในชุมชน
3.6 ดำเนินการตามกระบวนการจัดการตลาด เช่น การคิดต้นทุนการผลิต กำหนดราคา การส่งเสริมการขายและหลังการขาย การกระจายสินค้า
	6
	-

	4. โครงการอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ
	4.1 บอกความหมายของการประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือได้
4.2 บอกองค์ประกอบของอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ
4.3 สามารถเขียนโครงการประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือได้
4.4 บอกความเป็นไปได้ของโครงการร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ
4.5 อธิบายการตรวจสอบความเป็นไปได้ของการประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือได้                                                                                  

	4.1 ความหมายของการประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ 
4.2 องค์ประกอบการทำโครงการประกอบอาชีพร้านซ่อม
4.3 การเขียนองค์ประกอบของโครงการการประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ
4.4 เขียนโครงการประกอบอาชีพซ่อมโทรศัพท์มือถือ
                                   
4.5 การตรวจสอบความเป็นไปได้ของการประกอบอาชีพร้านซ่อมโทรศัพท์มือถือ                                                                                  
	4.1 จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ องค์ประกอบ แล้วจัดกิจกรรมสนทนาแลกเปลี่ยนข้อมูลความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการจัดกิจกรรมการเรียนรู้
4.2 จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูล ความรู้การเขียนโครงการที่ดีพร้อมจัดอภิปรายผล
4.3 จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการเขียนโครงการอาชีพ
4.4 กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ ประเมินความเหมาะสมให้สอดคล้องกับโครงการอาชีพ
4.5 จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพให้มีความเหมาะสม
4.6 กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของตนเอง เพื่อเสนอขอรับทุนสนับสนุนงบประมาณในการประกอบอาชีพต่อไป
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กลุ่มภาษาต่างประเทศเพื่อการอาชีพ
ภาษาอังกฤษเพื่ออาชีพพนักงานขายสินค้า 
จำนวน  50  ชั่วโมง

กลุ่มภาษาต่างประเทศเพื่อการอาชีพ
ความเป็นมา

การก้าวเข้าสู่ประชาคมอาเซียนในปี พ.ศ. 2555 (ค.ศ. 2015) ของประเทศไทยจะเป็นปัจจัยสำคัญในการเปลี่ยนแปลงวิถีชีวิตและการประกอบอาชีพของประชาชนไทย การพัฒนาคนไทยให้ก้าวทันการเปลี่ยนแปลงดังกล่าว จึงจำเป็นอย่างยิ่งที่จะต้องพัฒนาความสามารถด้านภาษาที่ใช้ในการประกอบอาชีพและความเข้าใจทางวัฒนธรรมเจ้าของภาษาอันจะเป็นการเตรียมความพร้อมให้ประชาชนไทย มีศักยภาพพร้อมที่จะเป็นพลเมืองอาเซียนที่สามารถแข่งขันและอยู่ร่วมกับเพื่อนบ้านอย่างสันติสุข โดยเฉพาะอย่างยิ่งทักษะทางภาษาในการสื่อสารภาษาอังกฤษ ซึ่งเป็นภาษากลางของประชาคมอาเซียน 

สำนักงาน กศน. ตระหนักถึงความสำคัญข้างต้น เพื่อเตรียมความพร้อมในการเข้าสู่ประชาคมอาเซียนในสามปีข้างหน้า สำนักงาน กศน. ได้พัฒนาหลักสูตรกลุ่มภาษาต่างประเทศเพื่อการประกอบอาชีพ เพื่อยกระดับความสามารถในการใช้ภาษา โดยมีวัตถุประสงค์เพื่อการพัฒนาศักยภาพประชาชนทั่วไป ให้มีความรู้ ความสามารถและทักษะพื้นฐานในการใช้ภาษาอังกฤษให้เป็นเครื่องมือในการแสวงหาความรู้ และประกอบอาชีพในเวทีสากลต่อไป
หลักการของหลักสูตร


1. เป็นหลักสูตรสำหรับการสื่อสารเบื้องต้น เพื่อการประกอบอาชีพให้เกิดการเรียนรู้และพัฒนาตามความสนใจและศักยภาพของแต่ละบุคคล


2. เป็นการฝึกทักษะการสื่อสารทางภาษาเพื่อการประกอบอาชีพ
3. การจัดกระบวนการเรียนรู้เน้นการฝึกการใช้ภาษาอังกฤษในสถานการณ์จำลองและ/หรือสถานการณ์จริง
4. สามารถเทียบโอนผลการเรียนเข้าสู่หลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551

จุดหมาย  
1.  เข้าใจความหมายของคำศัพท์ กลุ่มคำ สำนวน ประโยคง่าย ๆ ที่เกี่ยวกับการประกอบอาชีพพนักงานขายสินค้า

2.  สามารถใช้ภาษาอังกฤษอย่างง่าย ๆ เพื่อสื่อสารในการประกอบอาชีพพนักงานขายสินค้าได้ถูกต้อง
3.  สามารถสื่อสารภาษาอังกฤษอย่างง่าย ๆ ได้ถูกต้องตามวัฒนธรรมเจ้าของภาษาในสถานการณ์จำลอง และ/หรือ สถานการณ์จริง
กลุ่มเป้าหมาย
1. ประชาชนทั่วไปที่สนใจ
2. ผู้ประกอบอาชีพพนักงานขายสินค้า
3. ผู้ที่ต้องการจะเข้าสู่อาชีพพนักงานขายสินค้า
ระยะเวลา   จำนวน  50 ชั่วโมง
โครงสร้างหลักสูตร

1. ศัพท์ สำนวน และประโยคสำหรับการทักทายต้อนรับลูกค้า ทฤษฎี 5 ชั่วโมง ปฏิบัติ 3 ชั่วโมง

1.1 สำนวน ประโยคเกี่ยวกับการกล่าวทักทายต้อนรับลูกค้า
1.2 สำนวน ประโยคเกี่ยวกับการกล่าวแนะนำให้ลูกค้าตัดสินใจเลือกสินค้าตามที่พอใจ
1.3 สำนวน ประโยคเกี่ยวกับการกล่าวขอโทษลูกค้า
1.4  สำนวน ประโยคเกี่ยวกับการกล่าวเชิญชวนให้ลูกค้ามาใช้บริการอีก
1.5 สำนวน ประโยคเกี่ยวกับการพูดถึงคุณสมบัติของสินค้า
1.6  สำนวน ประโยคเกี่ยวกับการกล่าวขอบคุณ ตอบรับคำขอบคุณ และกล่าวลา


2. ศัพท์ สำนวน และประโยคที่เกี่ยวกับการซื้อขายสินค้า
ทฤษฎี 5 ชั่วโมง ปฏิบัติ 3 ชั่วโมง

 1.1 คำศัพท์เกี่ยวกับ สี ขนาด
 1.2  คำศัพท์เกี่ยวกับมาตราชั่ง ตวง วัด
  1.3  ประโยคที่เกี่ยวกับการซื้อขายสินค้าถามความต้องการของลูกค้า

3. ศัพท์ สำนวน และประโยคที่เกี่ยวกับการซื้อขายสินค้าประเภทเสื้อผ้า เครื่องแต่งกาย และ
    เครื่องหนัง





 ทฤษฎี 5 ชั่วโมง  ปฏิบัติ 3 ชั่วโมง
3.1 คำศัพท์เกี่ยวกับการสินค้าประเภทเสื้อผ้า เครื่องแต่งกาย และเครื่องหนัง
3.2 สกุลเงินต่าง ๆ และคำศัพท์ สำนวนเกี่ยวกับการชำระเงิน
3.3 บทสนทนาการซื้อขายสินค้าประเภทเสื้อผ้า เครื่องแต่งกาย และเครื่องหนัง

4. ศัพท์ สำนวน และประโยคที่เกี่ยวกับการซื้อขายสินค้าประเภทเครื่องใช้ไฟฟ้า คอมพิวเตอร์       
             และของที่ระลึก




ทฤษฎี 4 ชั่วโมง  ปฏิบัติ 4 ชั่วโมง

4.1 คำศัพท์เกี่ยวกับการสินค้าประเภทเครื่องใช้ไฟฟ้า คอมพิวเตอร์ และของที่ระลึก
4.2 รูปแบบประโยคเกี่ยวกับการสินค้าประเภทเครื่องใช้ไฟฟ้า คอมพิวเตอร์ และของที่ระลึก
4.3 บทสนทนาการซื้อขายสินค้าประเภทเกี่ยวกับการสินค้าประเภทเครื่องใช้ไฟฟ้า คอมพิวเตอร์ และของที่ระลึก

5. ศัพท์ สำนวน และประโยคที่เกี่ยวกับการซื้อขายสินค้าประเภทอาหารและเครื่องดื่ม








 ทฤษฎี 4 ชั่วโมง  ปฏิบัติ 4 ชั่วโมง

   5.1 คำศัพท์เกี่ยวกับการสินค้าประเภทอาหารและเครื่องดื่ม
   5.2 บทสนทนาการซื้อขายสินค้าประเภทเสื้อผ้า เครื่องแต่งกาย และเครื่องหนัง
การจัดกระบวนการเรียนรู้

1.  ฝึกการออกเสียงคำศัพท์ สำนวนภาษา และประโยคพื้นฐานทั่วไปและที่เกี่ยวข้องกับอาชีพ
2.  ฝึกใช้ภาษาเพื่อการสื่อสารในการประกอบอาชีพ โดยใช้บทบาทสมมติสถานการณ์จำลองและหรือสถานการณ์จริง

3.  จัดกิจกรรมทางภาษาตามวัฒนธรรมเจ้าของภาษา


4.  จัดกิจกรรมสันทนาการ เช่น เกม เพลง เป็นต้น ตามความเหมาะสม

สื่อการเรียนรู้

1.  บัตรคำ แผ่นภาพ หนังสือเรียน

2.  VCD/ DVD/ CD 

3.  สื่อบุคคล/ สื่อสิ่งพิมพ์/ สื่ออิเล็กทรอนิคส์





ฯลฯ
การวัดและประเมินผล
1. ทดสอบความสามารถในการใช้ภาษาระหว่างเรียนและหลังเรียน
2. สังเกตการใช้ภาษาขณะประกอบอาชีพ
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60
3. สามารถสื่อสารในสถานการณ์จำลองได้อย่างคล่องแคล่ว
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตรการศึกษาออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551   ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น

รายละเอียดโครงสร้างภาษาอังกฤษเพื่ออาชีพพนักงานขายสินค้า
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	เรื่องที่ 1 
การทักทาย 
การต้อนรับและการขอบคุณ

	1. บอก อธิบาย ออกเสียงคำศัพท์  สำนวน และประโยคกล่าวทักทายต้อนรับลูกค้าได้ถูกต้อง

2. กล่าวทักทายต้อนรับลูกค้าได้อย่าง
เหมาะสม
3. กล่าวแนะนำให้ลูกค้าตัดสินใจ
เลือกสินค้าตามที่พอใจได้

4. กล่าวขอโทษลูกค้าได้อย่างสุภาพ
5. กล่าวชมในสถานการณ์ต่าง ๆ ได้
6. กล่าวขอบคุณ และกล่าวลาได้
   อย่างสุภาพ
	1.1  การกล่าวทักทายต้อนรับลูกค้า
Good morning   สวัสดีตอนเช้า (1 a.m. – noon)

Good afternoon สวัสดีตอนบ่าย (1 p.m. – 5 p.m.)
Good evening   สวัสดีตอนเย็น (6 p.m. – midnight)

Hello   สวัสดี (ทักทายแบบเป็นกันเอง 
                       ใช้ได้ตลอดเวลา)
Hi        สวัสดี (ทักทายอย่างเพื่อนสนิท)

คำทักทายต้อนรับลูกค้า
Can I help you? หรือ What can I do for you?  
มีอะไรให้ดิฉัน/ผม ช่วยบ้างครับ/ค่ะ

คำกล่าวต้อนรับอื่น ๆ
    Are you being served?

    Is anybody looking after you?    มีใครบริการ

    Are you being attended to?        คุณหรือยัง
    Are you being seen too?

1.2  การกล่าวแนะนำให้ลูกค้าตัดสินใจเลือกสินค้าตามที่พอใจ

คำกล่าวแนะนำขายสินค้า
This dress suits you very well.

เสื้อชุดนี้เหมาะกับคุณมาก
It is wrinkle free and shrink resistant.

เป็นผ้าที่ไม่ยับและไม่หด
The colours do not wash away.

สีไม่ตก
We give you 10 percent discount for cash.

เราให้ส่วนลด 10% ถ้าคุณจ่ายเงินสด
It’s made from a very good material.

มันทำมาจากวัสดุอย่างดีมาก

Would you try on this shirt?

คุณลองเสื้อเชิ้ตตัวนี้ซิครับ/ค่ะ

It seems to fit nicely.

ดูเหมือนว่า สวมได้พอดี

	1.  ครูนำเข้าสู่บทเรียนโดยใช้ กิจกรรมสันทนาการ เช่น เพลง เกม

2. ครูอธิบายคำ กลุ่มคำ ประโยคเกี่ยวกับการทักทาย การต้อนรับ การขอบคุณและการกล่าวลา โดยใช้บัตรคำ แผ่นภาพ หนังสือเรียน
3. ครูสาธิตการทักทาย การต้อนรับ การขอบคุณและการกล่าวลา โดยให้ผู้เรียนดูจาก ซีดี 

4. ครูให้ผู้เรียนฝึกออกเสียง
5. ครูให้ผู้เรียนฝึกสนทนาในสถานการณ์จำลอง ตามบทสนทนาในเนื้อหา
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	1.3 การกล่าวขอโทษลูกค้า
   หากลูกค้าเกิดความไม่พอใจในตัวสินค้า หรือได้สินค้าไม่ตรงกับความต้องการ พนักงานขายจึงจำเป็นที่จะต้องเรียนรู้วิธีแก้ไขสถานการณ์ รู้จักกล่าวคำขอโทษ และแนะนำสินค้าที่มีคุณสมบัติใกล้เคียงกับสินค้าที่ลูกค้าต้องการได้
Conversation 1

A  :  May I help you?

ให้ผม/ฉันช่วยอะไรไหมครับ/คะ

B  :  Yes, I’m looking for a pair of shoes.

ได้ซิ ฉันกำลังมองหารองเท้าสักคู่

A  : What size do you take?

คุณใส่ขนาดอะไร

B  : Number 6.

ขนาด 6

A : OK. Do you like this style?

โอเค คุณชอบแบบนี้ไหม
B : No, I don’t. Can I look around?

ไม่ ฉันไม่ชอบ ขอให้ฉันดูไปรอบๆร้านดีกว่า

A  :  Certainly, madam. Our shop has many styles for  you to choose.

ได้ครับ/ค่ะ ร้านเรามีรองเท้าหลายแบบให้เลือก

B  :  I like this one.

ฉันชอบคู่นี้
Conversation 2

A  :  May I help you?

ให้ผม/ฉันช่วยอะไรไหมครับ/คะ
B  :  Yes, I’m looking for a wallet.  May I look 
       around?

ฉันกำลังมองหากระเป๋าใส่เงินสักใบ แต่ขอให้ฉันดูไปรอบๆ ร้านดีกว่า
A :  Certainly, sir.  May I show you the one 
      in fashion?

ได้ครับ/ค่ะ ผมอยากให้ชมแบบที่กำลังอยู่ในแฟชั่น
B :  I don’t care it much. I’d like the genuine leather. 

ฉันไม่คำนึงถึงแฟชั่นหรอก แต่อยากได้ที่เป็นหนังแท้

A : Is this one OK for you?

แบบนี้ คุณชอบไหมล่ะ

B : I don’t like this design. Can you show me others?

ไม่ชอบ เอาใบใหม่มาให้ดูได้ไหม

A : Sure.  How about this one?

ได้ครับ/ค่ะ แบบนี้เป็นอย่างไร

B : It’s alright. I like it. How much is it?

ได้เลย ฉันชอบ ราคาเท่าไร

A : It’s four hundred, sir.

ราคา 400 บาท ค่ะ/ครับ
Conversation 3

Clerk        :  May I help you?

ให้ผม/ฉันช่วยอะไรไหมครับ/คะ
Customer :  Yes.  I would like a  toothpaste, please.

ฉันอยากได้ยาสีฟันสักหลอด
Clerk        :  What brand would you like?

ต้องการประเภทไหน

Customer :  I want the one that with fluoride. 

ฉันอยากได้ที่ผสมฟลูออไรด์

Clerk        : Why don’t you try this brand. Most   of our customers are very satisfied with.

ทำไมไม่ลองยี่ห้อนี้ล่ะ ลูกค้าส่วนใหญ่ชอบมัน
Customer : Fine, I’ll take it.

ได้ ตกลงเอายี่ห้อนี้

1.4  การกล่าวเชิญชวนให้ลูกค้ามาใช้บริการอีก
คำกล่าวเชิญชวนลูกค้า
I wish I could serve you again next time.

ฉัน/ผม หวังว่าจะได้รับใช้คุณอีกในโอกาสหน้า
See you soon.

See you again.        
แล้วพบกันอีก

See you later.

See you then.

1.5  การพูดถึงคุณสมบัติของสินค้า
It is not expensive  
 มันไม่แพงเลย

It is inexpensive

It is a reasonable price.   ราคายุติธรรม

It is worth to buy 
ควรค่าแก่การซื้อหา
It’s very delicious.
มันอร่อยมาก
It’s fresh from farm 
สดจากไร่
1.6 การกล่าวขอบคุณ ตอบรับคำขอบคุณ และกล่าวลา
คำกล่าวขอบคุณ
Thank you.

 ขอบคุณ

Many thanks.

 ขอบคุณมาก

Thank you very much.
 ขอบคุณมาก

Thanks a lot.

 ขอบคุณมาก

Thank you so much.
 ขอบคุณมาก
คำตอบรับคำขอบคุณ
It’s pleasure

ด้วยความยินดี

Not at all.

ไม่เป็นไร

That’s OK.

ไม่เป็นไร

That’s quite alright.   
ไม่เป็นไร

You’re welcome. 
ไม่เป็นไร

คำกล่าวลา

Good bye  

ลาก่อน

Bye – bye     

ลาก่อน

So long                
ลาก่อน

See you                
แล้วพบกันใหม่

See you later       
แล้วพบกันใหม่
Have a nice day

Please come back again โปรดกลับมาใหม่
	ไ

	
	

	เรื่องที่ 2 
คำศัพท์ ข้อความและประโยคการซื้อขายสินค้า

	1. บอก อธิบาย ออกเสียงคำศัพท์เกี่ยวกับลักษณะของสินค้า สี ขนาด 
ได้ถูกต้อง
2. สามารถสนทนา โต้ตอบกับลูกค้าโดยใช้คำศัพท์ ประโยคเกี่ยวกับลักษณะของสินค้า สี ขนาด ได้เหมาะสมตามสถานการณ์


	2.1  คำศัพท์เกี่ยวกับ สี ขนาด
       red

 แดง

       yellow 

เหลือง

       pink

ชมพู

       green              
เขียว

       orange            
ส้ม  

       blue                
ฟ้า

       purple             
ม่วง

       brown             
น้ำตาล

       black               
ดำ

       white               
ขาว

       grey                 
เทา

       silver                
เงิน

	1.  ครูนำเข้าสู่บทเรียนโดยทบทวนการทักทาย การต้อนรับ การขอบคุณ และการกล่าวลา

2. ครูอธิบายคำ กลุ่มคำ ประโยคเกี่ยวกับการซื้อขายสินค้า โดยใช้บัตรคำ แผ่นภาพ หนังสือเรียน
3. ครูสาธิตการทักทาย โต้ตอบกับลูกค้า โดยใช้คำศัพท์ ประโยคเกี่ยวกับลักษณะ และขนาดของสินค้า ให้ผู้เรียนฝึกออกเสียง
4. ครูให้ผู้เรียนฝึกสนทนาในสถานการณ์จำลอง ตามบทสนทนาในเนื้อหาเกี่ยวกับการขายสินค้า
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	คำศัพท์เกี่ยวกับขนาด
small  

ขนาดเล็ก     
medium  
ขนาดกลาง    
large  

ขนาดใหญ่
extra large 
ขนาดใหญ่พิเศษ
2.2  มาตราชั่ง ตวง วัด
      a package

หีบ, ห่อ

      a carton      
ลัง, หีบห่อกระดาษ

      a piece     
ชิ้น, อัน, แท่ง

      a meter  

1 เมตร

      a yard     

1 หลา      

      a pair of        
1 คู่

      a tube of           
1 หลอด

      a dozen          
1 โหล

	
	
	

	
	
	2.3  ประโยคที่เกี่ยวกับการซื้อขายสินค้าถามความต้องการของลูกค้า
	
	
	

	
	
	What would you like, Sir?

What would you like to have?

Which one do you need?

What is your size?

What size do you wear, Sir?

What colour do you prefer?

May I take your order?

What kind do you want?


	คุณต้องการ(ซื้อ)
อะไรครับ/คะ
คุณต้องการ(ซื้อ)
อะไรครับ/คะ
คุณต้องการอันไหนครับ/คะ
คุณใส่ขนาดอะไรครับ/คะ
คุณใส่ขนาดอะไรครับ/คะ
คุณชอบสีอะไร
ครับ/คะ
กรุณาสั่งสินค้าได้เลยครับ/คะ
คุณต้องการชนิด/ยี่ห้อไหนคะ
	
	
	

	
	
	What style do you prefer?

What brand do you have in mind?
	คุณชอบรูปทรงแบบไหนคะ
คุณอยากได้ยี่ห้ออะไรครับ/คะ
	
	
	

	
	
	สอบถามลูกค้าว่าต้องการสิ่งใดเพิ่มอีกหรือไม่
	
	
	

	
	
	Can I get you anything else?

Do you want anything else?

Anything else?

Is there anything else you need?
	จะรับอย่างอื่นเพิ่มเติมไหมคะ
คุณต้องการอะไรเพิ่มอีกไหมครับ/คะ
ต้องการอะไรเพิ่มอีกไหมคะ
ต้องการอะไรเพิ่มอีกไหมครับ
	
	
	

	
	
	ลูกค้าบอกความประสงค์ของตนในการเลือกซื้อสินค้า
	
	
	

	
	
	I would like to buy a shirt.

I am looking for a pair of socks.
I’m interested in buying 
a belt.
I think I will take raisin bread.

Let me have a green basket, please.

A gallon of milk, please.

I want some onions, please.

I would like to have two kilos of oranges.

May I have a bar of soap?

Can I have a kilo of orange?


	ผม/ดิฉันต้องการซื้อเสื้อเชิ้ตสักตัว
ดิฉันกำลังหาถุงเท้าสักคู่อยู่ค่ะ
ผมสนใจจะซื้อเข็มขัดสักเส้นอยู่ครับ
ผมคิดว่าจะเอาขนมปังลูกเกดครับ
ดิฉันขอตะกร้าสีเขียวค่ะ
นมสด 1 แกลลอนค่ะ
ฉันอยากได้หัวหอมใหญ่ค่ะ
ผมอยากได้ส้ม 
2 กิโลกรัมครับ
ผมอยากได้สบู่
สักก้อนครับ
ดิฉันอยากได้ส้ม 
1 กิโลกรัมค่ะ

	
	
	

	
	
	ลูกค้าต้องการแค่เลือกชมสินค้า
	
	
	

	
	
	I just want to look around.

We just want to have a look.
	ดิฉันขอเดินดูรอบ ๆ ก่อนนะคะ
พวกเราแค่ชม ขอบคุณค่ะ
	
	
	

	
	
	กล่าวคำเชิญชวนให้ลูกค้ามาอุดหนุนอีก
	
	
	

	
	
	Please come again.

Hope to see you again.

Hope to have a chance to serve you again.
	กรุณาแวะมาอีกนะคะ
หวังว่าได้พบคุณอีกนะคะ
หวังว่าคงมีโอกาสได้บริการคุณอีกนะคะ
	
	
	

	
	
	การแนะนำหรือบอกคุณภาพสินค้า
	
	
	

	
	
	This is our best quality.

It’s the latest fashion.

The material is very good quality.
	เป็นของที่มีคุณภาพ
ดีที่สุดของเราครับ/ค่ะ
เป็นแฟชั่นล่าสุด
ครับ/ค่ะ
เป็นวัสดุที่ดีมาก ๆ ครับ/ค่ะ
	
	
	

	
	
	This is the newest pattern.

It’s made of a very fine material.

This is handmade product, it’s cheap too.
	นี่เป็นแบบ(ลาย)ใหม่ล่าสุด
มันทำมาจากวัสดุที่มีคุณภาพดี
นี่เป็นสินค้าทำด้วยมือ ราคาก็ถูกด้วยครับ 
	
	
	

	
	
	การสอบถามราคาสินค้าของลูกค้า
	
	
	

	
	
	How much?

How much is it?

How much does it cost?

What is the price?

How much is it altogether?

How much are they?


	ราคาเท่าไรครับ/คะ
ราคาเท่าไหร่ครับ/คะ
(สินค้า)ราคาเท่าไหร่ครับ/คะ
ราคาเท่าไหร่ครับ/คะ
ทั้งหมดราคาเท่าไหร่ครับ/คะ
ราคาเท่าไหร่ครับ/คะ (กรณีพูดถึงสินค้าหลายชิ้น) 
	
	
	

	
	
	How much do I need to pay?
	ผม/ดิฉันต้องจ่ายเงินเท่าไหร่ครับ/คะ
	
	
	

	
	
	การต่อรองราคาของลูกค้า
	
	
	

	
	
	Can you give me a discount?

Could you lower the price?

Can I bargain on the price? 

Could I bargain for a lower price?

Could I get it at a discount?

Can you possibly give me any discount?


	ลดราคาให้ดิฉันหน่อยได้ไหมคะ
คุณช่วยลดราคาได้ไหมคะ
ขอลดราคาได้ไหมครับ
ผมขอต่อราคาได้ไหมครับ
ผมจะได้รับส่วนลดไหมครับ
คุณจะลดราคาได้บ้างไหมครับ
	
	
	

	
	
	โต้ตอบเมื่อถูกลูกค้าต่อรองราคาหรือบอกว่าสินค้ามีราคาแพงเกินไป
	
	
	

	
	
	It’s fixed price/Prices here are fixed.

It’s already a discount price.

It’s already at a special discount price.

The price is quite reasonable.

The price is cheap for the quality.

It’s not expensive at all. 

You could not get it cheaper anywhere in this town.


	ราคาตายตัวค่ะ/ราคาที่นี่ตายตัวครับ
มันเป็นราคาที่ลดไว้เรียบร้อยแล้วค่ะ
มันเป็นราคาที่ลดพิเศษแล้วครับ
ราคานี้สมเหตุสมผลแล้วค่ะ
ราคานี้ถูกแล้วค่ะเมื่อเทียบกับคุณภาพ
ราคาไม่แพงเลยครับ
คุณคงซื้อในราคาถูกกว่านี้ไม่ได้อีกแล้วในเมืองนี้ค่ะ ไม่สามารถลดราคาให้ลูกค้าได้

	
	
	

	
	
	I’m sorry. We cannot give you a discount.

I am afraid. I cannot give you a discount.
	ขอโทษนะคะ เราไม่สามารถลดราคาให้คุณได้ค่ะ
ฉันเกรงว่าจะไม่สามารถลดราคาให้คุณได้ค่ะ
	
	
	

	
	
	การบอกถึงความหลากหลายของสินค้า
	
	
	

	
	
	They come in different (หรือ many) colours.

Our products come in many shapes.

They come in different sizes.

They come in many styles.

There are four types/kinds of this product.


	มีหลากหลายสีให้เลือก
สินค้าของเรามีหลายรูปแบบ
สินค้าของเรามีหลายขนาด
สินค้าของเรามีหลายสไตล์
สินค้านี่มี 4 แบบด้วยกันค่ะ

	
	
	

	
	
	การบอกเกี่ยวกับส่วนประกอบของสินค้า
	
	
	

	
	
	It consists of….

It’s made (up) of ….

It’s composed/made of plastic and metal.
	(มันประกอบไปด้วย...)
(มันทำมาจาก....)
(มันทำจากพลาสติกและโลหะ)
	
	
	

	
	
	บอกถึงการใช้สินค้า
	
	
	

	
	
	It’s used for….

It’s used as….

It’s suitable for….
	(มันใช้สำหรับ....)
(มันใช้เป็น....)
(มันเหมาะสำหรับใช้
กับ....)
	
	
	

	เรื่องที่ 3 
การซื้อขายเสื้อผ้า 
เครื่องแต่งตัว เครื่องหนัง

	1. พูด อ่าน และเขียนคำศัพท์เกี่ยวกับ
 เครื่องแต่งกาย และเครื่องหนังได้
2. สนทนาโต้ตอบการซื้อขาย เสื้อผ้า
 และเครื่องหนังได้อย่างเหมาะสมกับ  
 สถานการณ์ 
3. เรียนรู้ค่าเงินสกุลต่าง ๆ พร้อมทั้ง
สัญลักษณ์ได้
4. บอกวิธีชำระเงินด้วยเงินสดและ
บัตรเครดิตได้

	3.1  คำศัพท์เกี่ยวกับเสื้อผ้าเครื่องแต่งกาย เครื่องหนัง 
   
3.1.1  คำศัพท์เกี่ยวกับเสื้อผ้าเครื่องแต่งกาย 
         (Clothes)

shirt

skirt

coat

shorts

socks

panties

dress

sandles

night dress/ pajamas

necktie

handkerchief

T – shirt

vest 

blouse

trousers

stocking

underwear/underclothes

shoes

sport shoes

scarf

towel

เสื้อเชิ้ต
กระโปรง
เสื้อโค้ท, เสื้อคลุม
กางเกงขาสั้น
ถุงเท้า
กางเกงในผู้หญิง
ชุดผู้หญิง
รองเท้าแตะ
ชุดนอน
เนคไท
ผ้าเช็ดหน้า
เสื้อยืด
เสื้อกล้าม
เสื้อผู้หญิง
กางเกงขายาว
ถุงน่อง
ชุดชั้นใน
รองเท้าหุ้มส้น
รองเท้ากีฬา
ผ้าพันคอ
ผ้าเช็ดตัว

3.1.2 คำศัพท์เกี่ยวกับเครื่องหนัง (Leather)

Wallet

purse

handbag

belt

shoes

suitcase

made of leather

crocodile skin

snake skin

brand name

what kind of material?

 กระเป๋าใส่ธนบัตร
(ผู้ชาย)
กระเป๋าสตางค์ (ผู้หญิง) 

 กระเป๋าถือ
เข็มขัด
 รองเท้า
 กระเป๋าเดินทาง
 ทำด้วยเครื่องหนัง
 หนังจระเข้
 หนังงู
 มียี่ห้อ, มีชื่อ
 ทำจากวัสดุชนิดไหน

3.2  สัญลักษณ์สกุลเงินต่าง ๆ 
      $     =  Us dollar (เงินดอลล่าร์สหรัฐ)

      ¥     =  Yen  (เงินเยนญี่ปุ่น)

      £     =  Pound  (เงินปอนด์อังกฤษ)

      €     =  Euro  (เงินยูโร)

    Aus $   =  Australia dollar (เงินดอลลาร์ออสเตรเลีย)

      S$   =  Singapore dollar (เงินดอลลาร์สิงคโปร์)

3.3  การชำระเงินด้วยเงินสดและบัตรเครดิต
จ่ายด้วยเงินสด
Customer  :  How much are they?

                    ทั้งหมดราคาเท่าไร

Seller       :  That’s 550 baht.

                    ทั้งหมดราคา 550 บาท

Customer :  Here is 600 baht.

                    นี่คะ 600 บาท
Seller       :  Here is your change 50 baht.

                 เงินทอน 50 บาทท ครับ/ค่ะ

จ่ายด้วยบัตรเครดิต
Customer  :  How much is it?

                    ราคาเท่าไร

Seller       :   It is 700 baht

                    700 บาท

Customer :  Can I pay by credit card?

                 จ่ายด้วยบัตรเครดิตได้ไหม
Seller      :   OK. Thank you very much.

                  ได้ค่ะ ขอบคุณครับ/ค่ะ

การปฏิเสธการจ่ายเงินด้วยบัตรเครดิต
Customer  :  How much do I owe you?

                    ผม/ฉันต้องจ่ายเงินให้คุณเท่าไร

Seller       :   It is 500 ฿
                  500 บาท ครับ/ค่ะ

Customer :  Can I pay by credit card?

                 จ่ายด้วยบัตรเครดิตได้ไหม
Seller      :   I’m sorry. Please, pay in cash.

                  ขอโทษครับ/ค่ะ เรารับเฉพาะเงินสด
	1.  ครูนำเข้าสู่บทเรียนโดยทบทวนบทสนทนาเกี่ยวกับการซื้อขาย

2. ครูอธิบายคำ กลุ่มคำ ประโยคการซื้อขายเสื้อผ้า เครื่องแต่งตัว เครื่องหนัง โดยให้ผู้เรียนฝึกออกเสียง
 3. ครูสาธิตการซื้อขายเสื้อผ้า เครื่องแต่งตัว เครื่องหนัง โดยให้ผู้เรียนดูจาก ซีดี 

4. ครูให้ผู้เรียนฝึกสนทนาในสถานการณ์จำลอง ตามบทสนทนาในเนื้อหา โดยจับคู่หรือบทบาทสมมติ
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	เรื่องที่ 4
การซื้อขายเครื่องใช้ไฟฟ้า และของที่ระลึก

	1. พูด อ่าน และเขียนคำศัพท์เกี่ยวกับเครื่องใช้ไฟฟ้า และของที่ระลึกได้
2. สนทนาโต้ตอบโดยนำคำศัพท์ ประโยคเกี่ยวกับการซื้อขาย เครื่องใช้ไฟฟ้า และของที่ระลึกได้อย่างเหมาะสมกับ สถานการณ์ 

	4.1  คำศัพท์เกี่ยวกับเครื่องใช้ไฟฟ้า  
electric fan

electric pot

electric pan

electric lamp

DVD player

mobile phone

toaster

mixer/blender

4.2  คำศัพท์เกี่ยวกับของที่ระลึก
souvenir

basket

ngob

cloth carpet

Reed mat

Chantaboon mat

bamboo furniture

picture frame made of shells

ceramic doll

earrings

necklace

ring

brooch

gems

pearl

jade

ruby

sapphire

real

genuine leather

พัดลมไฟฟ้า
หม้อหุงข้าวไฟฟ้า
กระทะไฟฟ้า
ตะเกียงไฟฟ้า/
โคมไฟฟ้า
เครื่องเล่นดีวีดี

โทรศัพท์มือถือ

เครื่องปิ้งขนมปัง
เครื่องผสมอาหาร/เครื่องปั่นน้ำผลไม้
ของที่ระลึก
ตะกร้า
งอบ (a hat made of bamboo and palm leaves)

พรมทอด้วยเศษผ้า
เสื่อกก
เสื่อจันทบูรณ์
เครื่องเรือนทำจากไม้ไผ่
กรอบรูปทำจากเปลือกหอย
ตุ๊กตาเซรามิค
ต่างหู
สร้อยคอ
แหวน
เข็มกลัด
อัญมณี
ไข่มุก
หยก
ทับทิม
พลอย, อัญมณี
(ของ) แท้, จริงหนังแท้
4.2  รูปแบบประโยคที่เกี่ยวกับการซื้อขาย
       เครื่องไฟฟ้า และของที่ระลึก
Which brand do you prefer?

There are many sizes. Which size do you want?

Are you being served?

Please pay at the counter.

There are many styles for you to choose.

It can serve you well.

I am looking for a new electric kettle.

คุณต้องการยี่ห้ออะไร
เรามีหลายขนาด 
คุณต้องการขนาดใด
มีใครให้บริการกับคุณหรือไม่
กรุณาจ่ายเงินที่เคาน์เตอร์
มีหลากหลายแบบให้
คุณเลือก
มันใช้ได้ดีทีเดียว
ผม/ดิฉันกำลังมองหา    กาต้มน้ำไฟฟ้าใหม่สักอัน

4.3  บทสนทนาที่เกี่ยวกับการซื้อขายเครื่องใช้ไฟฟ้า และของที่ระลึก
บทสนทนาที่ 1
Seller       : What can I do for you?

                ให้ช่วยอะไรไหม

Customer : I would like to find a new electric kettle.

                 ฉันอยากได้กาต้มน้ำไฟฟ้าซักชิ้นหนึ่ง

Seller       : Which brand do you prefer: Toshiba,  Mitsubishi, National or Samsung?

                คุณอยากได้ยี่ห้ออะไร โตชิบ้า         มิตซูบิชิ  เนชั่นแนล หรือซัมซุง

Customer : I prefer National. Please show me one.

               ฉันต้องการเนชั่นแนล หยิบมาให้ดูสักอัน

Seller       : There are many sizes. Which size do you want?

                 มีหลายขนาด คุณต้องการขนาดไหน
Customer : My family is small. I want the small one.

                 ครอบครัวฉันมีไม่กี่คน ขอขนาดเล็ก

Seller      : (Show the goods) Is this OK. for you?

                  แสดงสินค้าให้ดู และถามว่า ชอบไหม

Customer : Yes, I like it. How many colors are they?

                   ฉันชอบ มีกี่สี

Seller       : They are pink, blue and green.

                  มีสีชมพู ฟ้า และเขียว

Customer : I love pink. How much is it?

                  ฉันขอสีชมพู ราคาเท่าไร

Seller       : 950฿, Sir.

                 เก้าร้อยห้าสิบบาท
Customer : Can it be 900฿?

                 เก้าร้อยบาทได้ไหม

Seller       :  OK. 900฿.
                 ได้ ตกลง 900 บาท

Customer : Here’s the money 1,000฿
                 โอเค นี่เงิน 1000 บาท

Seller       : This is your change 100฿ and thank you  very much.

               เงินทอนของคุณ 100 บาท ขอบคุณมาก

บทสนทนาที่ 2

Seller        :  What can I do for you?

                  ให้ผม/ดิฉันช่วยอะไรไหมครับ/คะ

Customer  :  I would like to buy a pearl necklace.

                   ฉันอยากซื้อสร้อยไข่มุกสักเส้นหนึ่ง

Seller        :  Come this way, please. We have many  styles and colours for you to choose.   

                   กรุณามาทางนี้ เรามีให้เลือกหลายแบบ หลายสี                 

Customer  :  How much is it for this one?

                  เส้นนี้ราคาเท่าไร

Seller        :  4,000฿
                  สี่พันบาท

Customer   :  All right. Here is the money.

                   ตกลง นี่เงินสี่พันบาท

Seller         :  Please pay it at the counter.

                  กรุณานำไปจ่ายที่เคาน์เตอร์ได้เลย

Customer   :  OK.

                   ตกลง
บทสนทนาที่ 3
Seller         :  Can I help you?

                  มีอะไรให้ช่วยไหมครับ/คะ

Customer   : Yes, I would like to buy a souvenir  for my friend.

                ได้สิ ฉันอยากจะซื้อของที่ระลึกให้เพื่อน
Seller         : We have many kinds of souvenirs    
      : silverware, lacquerware and 


      woodenware.  

                   เรามีของที่ระลึกหลายประเภท เครื่องเงิน เครื่องถม และของใช้ที่ทำจากไม้

Customer  :  I prefer silverware.

                    ฉันอยากได้เครื่องเงิน

Seller        :  We have bracelet, earrings, hair-pin, brooch, ring, and locket.

                   เรามีสร้อยข้อมือ ต่างหู กิ๊บหนีบผม    เข็มกลัด แหวน และจี้

Customer  :  Please show me some earrings.

                  ฉันอยากดูต่างหู

Seller        :  Here you are.

                  นี่ครับ/ค่ะ ต่างหู

Customer  :  They are very nice. I prefer this one. 

                 สวยงามมาก ฉันเอาคู่นี้

Seller        :  Anything else?

                   ต้องการสิ่งอื่นอีกไหม

Customer  :  No, that’s all. How much are they?

                   ไม่ เท่านั้นล่ะ เป็นเงินเท่าไร

Seller       :  They are 300฿. 
                   สามร้อยบาท

Customer  : Can it be 200฿.

                   สองร้อยได้ไหม

Seller        :  I’m sorry. That is a justice price.

                   ขอโทษด้วย ราคายุติธรรมแล้ว

Customer  :  All right. Here is the money.

                     ตกลง นี่เงิน

Seller        :  Thank you and here is your change.

                   ขอบคุณ และนี่เงินทอนของคุณ
บทสนทนาที่ 4
Seller        :  Can I help you?

                   ให้ฉันช่วยอะไรไหม

Customer  :  How much is a bag of sweet – fried  banana?

                   กล้วยทอดราคาถุงละเท่าไร

Seller        :  20฿ a bag

                    ยี่สิบบาท

Customer  :  How much is a bag of sweet – fried  potato?

                    แล้วมันทอดล่ะ ถุงละเท่าไร

Seller        :  It’s the same price as banana.

                    ราคาเดียวกันกับกล้วยทอด
	1.  ครูนำเข้าสู่บทเรียนโดยทบทวนการสนทนา การซื้อขายเสื้อผ้า เครื่องแต่งตัว เครื่องหนัง

2. ครูอธิบายคำ กลุ่มคำ ประโยคเกี่ยวกับการซื้อขายเครื่องใช้ไฟฟ้า และของที่ระลึก โดยใช้บัตรคำ แผ่นภาพ หนังสือเรียน
3. ครูให้ผู้เรียนดู ซีดี เกี่ยวกับการซื้อขายเครื่องใช้ไฟฟ้า และของที่ระลึก
4. ครูให้ผู้เรียนฝึกออกเสียงตามบทสนทนา
5. ครูให้ผู้เรียนฝึกสนทนาในสถานการณ์จำลอง ตามบทสนทนาในเนื้อหา โดยการจับคู่ หรือบทบาทสมมติ
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	เรื่องที่ 5
การซื้อขายอาหารและเครื่องดื่มในร้านอาหาร
	1.พูด อ่าน และเขียน คำศัพท์เกี่ยวกับอาหาร เครื่องดื่ม ผลไม้ ประเภท
   ต่าง ๆ ได้
2.สนทนาโต้ตอบกับลูกค้าโดย นำคำศัพท์ ประโยคเกี่ยวกับอาหาร เครื่องดื่ม ผลไม้ ประเภทต่าง ๆ ได้อย่างเหมาะสมกับสถานการณ์


	คำศัพท์เกี่ยวกับอาหาร เครื่องดื่ม และผลไม้
Thai food

อาหารไทย
Rice


ข้าว
Steamed rice

ข้าวสวย

Fried Rice

ข้าวผัด

Chicken fried rice
ข้าวผัดไก่
Boiled Rice

ข้าวต้ม

Boiled Rice with seafood ข้าวต้มทะเล

Noodles

ก๋วยเตี๋ยว

Soup noodles 

ก๋วยเตี๋ยวน้ำ
Beef soup noodles          
with meat ball

ก๋วยเตี๋ยวเนื้อใส่ลูกชิ้น
Pad Thai

ผัดไทย

Soup


แกงจืด

Curry


แกงเผ็ด
Green curry

แกงเขียวหวาน

Tom Yum Kung
ต้มยำกุ้ง

Spring rolls

ปอเปี๊ยะ
Wanton

เกี๊ยว

Wanton soup

เกี๊ยวน้ำ
Sweet and sour
เปรี้ยวหวาน
Papaya salad

ส้มตำ

Omelette

ไข่เจียว
Vegetarian

มังสวิรัติ

Beverage

เครื่องดื่ม
Juice


น้ำผลไม้
Orange juice

น้ำส้ม
Lemonade

น้ำมะนาว
Herb Juice

น้ำสมุนไพร
Coffee   

กาแฟ
Hot coffee 

กาแฟร้อน
Iced coffee 

กาแฟ เย็น
Tea


ชา
Hot tea 

ชาร้อน
Iced tea   

ชาเย็น
Bottled water    
น้ำเปล่าใส่ขวด
Beer   


เบียร์
Wine     

เหล้าองุ่น

Desserts

 ของหวาน
Thai desserts

ขนมหวานไทย
Ice cream

ไอศกรีม
Fruit


ผลไม้
Banana

กล้วย
Mango


มะม่วง
Coconut

มะพร้าว
Orange


ส้ม
Pomelo

          ส้มโอ
Durian


ทุเรียน
Mangosteen

มังคุด
Papaya


มะละกอ
Pineapple

สับปะรด
Watermelon

แตงโม
Guava


ฝรั่ง
Jackfruit

ขนุน
Rambutan

เงาะ
Roseapple

ชมพู่

Longan

          ลำไย
Palm nut

ลูกตาล    
Lychee


ลิ้นจี่ 

Sala


สละ
คำศัพท์เกี่ยวกับรสชาติอาหาร
sour


เปรี้ยว
sweet


หวาน

salty


เค็ม

bitter


ขม

spicy


เผ็ด
hot


ร้อน

mild


รสอ่อน

strong


รสเข้ม

crispy


กรอบ
	1.  ครูนำเข้าสู่บทเรียนโดยทบทวนบทสนทนาการซื้อขายเครื่องใช้ไฟฟ้า เครื่องกีฬา และของที่ระลึก

2. ครูอธิบายคำ กลุ่มคำ ประโยคเกี่ยวกับการซื้อขายอาหารและเครื่องดื่มในร้านอาหาร โดยใช้บัตรคำ แผ่นภาพ หนังสือเรียน พร้อมทั้งฝึกออกเสียง
3. ครูให้ผู้เรียนดู ซีดี เกี่ยวกับบทสนทนาการซื้อขายอาหารและเครื่องดื่มในร้านอาหาร

4. ครูให้ผู้เรียนฝึกสนทนาในสถานการณ์จำลอง ตามบทสนทนาในเนื้อหา โดยวิธีจับคู่ หรือบทบาทสมมติ
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	oily


มันเลี่ยน

What does it taste like? รสชาติอย่างไร
	
	
	

	
	2. ฝึกตัวอย่างประโยคที่ใช้ในอาชีพ
   พนักงานขายอาหารได้
3. สนทนาโต้ตอบการซื้อขาย อาหารเครื่องดื่ม และผลไม้ได้


	ประโยคที่ถามความต้องการของลูกค้า

Would you like to see the menu?

คุณจะดูรายการอาหารมั้ยคะ

Would you like to order now?

คุณจะสั่งอาหารเลยมั้ยคะ

Ready to order.

พร้อมที่จะสั่งอาหาร
What would you like to order, madam, sir?

คุณจะสั่งอะไรคะ/ครับ

What would you like to drink?

สั่งให้กับลูกค้า)

Recommend something?

มีอะไรจะแนะนำมั้ยคะ

I can recommend Pad Thai. It is very delicious.

ผมขอแนะนำผัดไท มันอร่อยมากครับ

What  does it like?

รายการนี้คืออะไร

Is it spicy?

เผ็ดมั้ย
Will that be all?

เท่านั้นใช่มั้ยคะ
Enjoy you meal.

ทานอาหารให้อร่อยนะคะ
Did you enjoy your meal?

อาหารอร่อยมั้ยคะ
บทสนทนา
บทสนทนาที่ 1 

ถามความต้องการของลูกค้า

คนขาย : Good morning. What would you like to 

            have, sir?


สวัสดีค่ะ คุณจะสั่งอะไรคะ
คนซื้อ : I’d like to have chicken noodles soup. 


ขอก๋วยเตี๋ยวน้ำไก่ 
คนขาย : Would you like any thing to drink?


จะสั่งเครื่องดื่มอะไรดีคะ

คนซื้อ : Iced coffee, please.


โอเลี้ยงครับ
	
	
	

	
	
	บทสนทนาที่ 2 

ลูกค้ากำลังคุยกัน แล้วไปขัดจังหวะเพื่อเสริฟอาหาร
ให้ใช้คำศัพท์ sorry, excuse me 

คนขาย : Excuse me, Here is your order.


ขอโทษค่ะ อาหารที่สั่งมาแล้วค่ะ
คนซื้อ : Good. 


ดี 

คนขาย : Sorry for being late.


ขอโทษที่ช้าไปนิด

คนซื้อ : It’s all right.


ไม่เป็นไร
	
	
	

	
	
	บทสนทนาที่ 3 

ขอให้เก็บเงินค่าอาหาร
ลูกค้า : Check, please?.


เก็บเงินด้วย

พนักงาน : One moment, sir.


สักครู่ค่ะ
พนักงาน : It’s 180 baht, sir.


ราคา หนึ่งร้อยแปดสิบบาทค่ะ

ลูกค้า : Here’s 200 baht.


นี่ 200 บาท

พนักงาน : Thank you.


ขอบคุณค่ะ
บทสนทนาที่ 4  เงินทอน
พนักงาน : Here’s your change, sir.


เงินทอนค่ะ

ลูกค้า : You can keep it.


เก็บเงินทอนไว้ (เป็นค่าทิป)
พนักงาน : Thank you very much.  Please come back  again.


ขอบคุณมากค่ะ วันหลังมาทานใหม่นะคะ
บทสนทนาที่ 5  รับบัตรเครดิตหรือไม่
ลูกค้า : Do you take credit cards?


รับบัตรเครดิตไหม
พนักงาน : Yes, sir.  We accept all major credit 


cards.


ได้ค่ะ เรารับบัตรเครดิตทุกใบค่ะ
ลูกค้า : Here’s my card.


นี่บัตรเครดิตของฉัน
พนักงาน : Thank you sir.


ขอบคุณค่ะ
บทสนทนาที่ 6  ปฏิเสธการรับบัตรเครดิต
ลูกค้า : Here’s my card.


นี่บัตรเครดิตของฉัน
พนักงาน : I’m sorry, we don’t take credit cards. 


ขอโทษค่ะ เราไม่รับบัตรเครดิต

ลูกค้า : Oh really?


งั้นเหรอ
	
	
	


หลักสูตรพนักงานบริการที่พัก/แม่บ้าน
จำนวน  85  ชั่วโมง
กลุ่มภาษาต่างประเทศเพื่อการอาชีพ

ความเป็นมา

การก้าวเข้าสู่ประชาคมอาเซียนในปี พ.ศ. 2555 (ค.ศ. 2015) ของประเทศไทย จะเป็นปัจจัยสำคัญในการเปลี่ยนแปลงวิถีชีวิตและการประกอบอาชีพของประชาชนไทย การพัฒนาคนไทยให้ก้าวทันการเปลี่ยนแปลงดังกล่าว จึงจำเป็นอย่างยิ่งที่จะต้องพัฒนาความสามารถด้านภาษาที่ใช้ในการประกอบอาชีพและความเข้าใจวัฒนธรรมเจ้าของภาษา อันจะเป็นการเตรียมความพร้อมให้ประชาชนไทย มีศักยภาพพร้อมที่จะเป็นประชาชนอาเซียนที่สามารถแข่งขันและอยู่ร่วมกับเพื่อนบ้านอย่างสันติสุข โดยเฉพาะอย่างยิ่งทักษะทางภาษาในการสื่อสารภาษาอังกฤษ ซึ่งเป็นภาษาราชการของประชาคมอาเซียน 

สำนักงาน กศน. ตระหนักถึงความสำคัญข้างต้น  ดังนั้น เพื่อเตรียมความพร้อมในการเข้าสู่ประชาคมอาเซียนในสามปีข้างหน้า สำนักงาน กศน. ได้พัฒนาหลักสูตรกลุ่มภาษาต่างประเทศเพื่อการอาชีพ เพื่อยกระดับความสามารถในการใช้ภาษาอังกฤษให้กับกลุ่มเป้าหมายของสำนักงาน กศน. โดยมีวัตถุประสงค์เพื่อพัฒนาศักยภาพผู้เรียน กศน. และประชาชนทั่วไป ให้มีความรู้ ความสามารถและทักษะพื้นฐานในการใช้ภาษาอังกฤษให้เป็นเครื่องมือในการแสวงหาความรู้ และการประกอบอาชีพในเวทีสากลต่อไป
หลักการของหลักสูตร


1. เป็นหลักสูตรสำหรับการสื่อสารเบื้องต้น เพื่อการประกอบอาชีพให้เกิดการเรียนรู้และพัฒนาตามความสนใจและศักยภาพของแต่ละบุคคล


2. เป็นการฝึกทักษะการสื่อสารทางภาษาเพื่อการประกอบอาชีพ

3. การจัดกระบวนการเรียนรู้เน้นการฝึกทักษะการสื่อสารภาษาอังกฤษในสถานการณ์จำลอง   และ/หรือสถานการณ์จริง

4. สามารถเทียบโอนผลการเรียนเข้าสู่หลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษา
ขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551

จุดหมาย  

1.  เข้าใจความหมายของคำศัพท์ สำนวน ประโยคง่าย ๆ ที่เกี่ยวกับการประกอบอาชีพ
พนักงานขับรถรับจ้าง


2.  สามารถใช้ภาษาอังกฤษอย่างง่าย ๆ เพื่อสื่อสารในการประกอบอาชีพพนักงานบริการที่พัก/แม่บ้านได้ถูกต้อง

3.  สามารถสื่อสารภาษาอังกฤษอย่างง่าย ๆ ได้ถูกต้องตามวัฒนธรรมเจ้าของภาษาในสถานการณ์จำลอง และ/หรือ สถานการณ์จริง
กลุ่มเป้าหมาย
1. ประชาชนทั่วไปที่สนใจ
2. ผู้ประกอบอาชีพพนักงานขับรถรับจ้าง
3. ผู้ที่ต้องการจะเข้าสู่อาชีพพนักงานบริการที่พัก/แม่บ้าน
ระยะเวลา   จำนวน  85 ชั่วโมง
โครงสร้างหลักสูตร

ศัพท์  สำนวน  ประโยค ภาษาอังกฤษเพื่ออาชีพพนักงานบริการที่พัก/แม่บ้าน ได้แก่
เรื่องที่ 1 การทักทายและการตอบรับการทักทาย (Greeting)
ทฤษฎี  2  ชั่วโมง ปฏิบัติ  3  ชั่วโมง

เรื่องที่ 2 1. การแนะนำตนเองกับผู้อื่น



ทฤษฎี  2  ชั่วโมง ปฏิบัติ  3  ชั่วโมง

  2. การแนะนำผู้อื่นให้รู้จักกัน (Introducing)  





เรื่องที่ 3 1. การขอบคุณและการตอบรับ



ทฤษฎี  2  ชั่วโมง ปฏิบัติ  3  ชั่วโมง

  2. การขอโทษและการตอบรับ การขอโทษทั่วไป (Thanking and Apologizing)
เรื่องที่ 4 1. การขอร้องและการตอบรับ  การขอร้อง

ทฤษฎี  2  ชั่วโมง ปฏิบัติ  3  ชั่วโมง

  2. การขอโทษและการตอบรับ  การขอโทษ  ในกรณีปฏิเสธคำขอร้องหรือปฏิเสธคำถาม 
  
     (Request and Apology)
เรื่องที่ 5 การอวยพรและการตอบรับการอวยพร (Wishing)
ทฤษฎี  2  ชั่วโมง ปฏิบัติ  3  ชั่วโมง
เรื่องที่ 6 การกล่าวลาและการตอบรับการกล่าวลา (Leave taking) ทฤษฎี  2  ชั่วโมง ปฏิบัติ  3  ชั่วโมง
เรื่องที่ 7 1. การรับจองห้องพักและการรับแจ้ง


ทฤษฎี  2  ชั่วโมง ปฏิบัติ  3  ชั่วโมง

  2. ยกเลิกห้องพักทางโทรศัพท์ (Reservation)
เรื่องที่ 8 คำศัพท์เกี่ยวกับอาชีพพนักงานบริการที่พัก/แม่บ้าน (Vocabularies)








ทฤษฎี  2  ชั่วโมง ปฏิบัติ  3  ชั่วโมง
เรื่องที่  9 การติดต่อเข้าพัก(Check in) 



ทฤษฎี  2  ชั่วโมง ปฏิบัติ  3  ชั่วโมงเรื่องที่ 10 การเตือนเรื่องความปลอดภัย (Safety)


ทฤษฎี  2  ชั่วโมง ปฏิบัติ  3  ชั่วโมง
เรื่องที่ 11 วัน เดือน ปี จำนวนนับ ลำดับที่ (Date and Counting) ทฤษฎี  2  ชั่วโมง ปฏิบัติ  3  ชั่วโมง
เรื่องที่ 12 การออกจากที่พัก(Check out)


ทฤษฎี  2  ชั่วโมง ปฏิบัติ  3  ชั่วโมง
เรื่องที่ 13 คำศัพท์สถานที่สำคัญที่ควรทราบ(Important Places) 
ทฤษฎี  2  ชั่วโมง ปฏิบัติ  3  ชั่วโมง
เรื่องที่ 14 การพูดคุยเพื่อสร้างความรู้สึกที่ดีแก่ผู้เข้าพัก(General Conversation)


ทฤษฎี  2  ชั่วโมง ปฏิบัติ  3  ชั่วโมง

เรื่องที่ 15 การแนะนำสถานที่ท่องเที่ยว สถานบันเทิง และศูนย์การค้า/แหล่งการค้า


(Suggesting and Giving Information)

ทฤษฎี  2  ชั่วโมง ปฏิบัติ  3  ชั่วโมง
เรื่องที่ 16 อาหาร และผลไม้ไทย (Thai food and fruits) 

ทฤษฎี  2  ชั่วโมง ปฏิบัติ  3  ชั่วโมง
การจัดกระบวนการเรียนรู้

1.  ฝึกการออกเสียงคำศัพท์ สำนวน  และประโยคพื้นฐานทั่วไปและที่เกี่ยวข้องกับอาชีพพนักงานบริการที่พัก/แม่บ้าน

2.  ฝึกใช้ภาษาอังกฤษเพื่อการสื่อสารในการประกอบอาชีพพนักงานบริการที่พัก/แม่บ้าน โดยใช้บทบาทสมมติ สถานการณ์จำลอง และหรือ สถานการณ์จริง


3.  จัดกิจกรรมทางภาษาตามวัฒนธรรมเจ้าของภาษา


4.  จัดกิจกรรมสันทนาการ เช่น เกม เพลง เป็นต้น ตามความเหมาะสม

สื่อการเรียนรู้

1.  บัตรคำ แผ่นภาพ หนังสือเรียน

2.  VCD, DVD, CD 

3.  สื่อบุคคล/ สื่อสิ่งพิมพ์/ สื่ออิเล็กทรอนิคส์

การวัดและประเมินผล

1.  ทดสอบความสามารถในการใช้ภาษาอังกฤษระหว่างเรียนและหลังเรียน

2.  ผู้เรียนฝึกพูด ฝึกปฏิบัติ แสดงบทบาทสมมติ 

3.  การซักถาม  การสังเกต  การมีส่วนร่วมในการเรียนรู้
การจบหลักสูตร

1.  มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80

2.  มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60

3.  ผ่านการฝึกทักษะการสื่อสารเพื่ออาชีพพนักงานบริการที่พัก/แม่บ้านที่มีประสิทธิภาพตามเกณฑ์ที่กำหนด
เอกสารหลักฐานการศึกษา

1.  หลักฐานการประเมินผล

2.  ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3.  วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรภาษาอังกฤษเพื่ออาชีพพนักงานบริการที่พัก/แม่บ้านสามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้เข้าสู่หลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551   ในรายวิชาเลือกสาระความรู้พื้นฐาน  วิชาภาษาต่างประเทศที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรพนักงานบริการที่พัก/แม่บ้าน

	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	เรื่องที่ 1
การทักทายและการตอบรับการทักทาย
(Greeting)

	    ทักทายและตอบรับการทักทายตามความเหมาะสมของบุคคลและเวลา เพื่อสร้างความสัมพันธ์ที่ดี เกิดภาพลักษณ์ที่น่าชื่นชมต่อชาวต่างชาติที่เข้าพัก
	1. การทักทายเวลาเช้า  Good morning.

การทักทายเวลากลางวัน Good afternoon.

การทักทายเวลาเย็น/ค่ำ Good evening.

2. ช่วงเวลาที่ใช้คำทักทายต่างกัน
Good morning. ทักทายหลัง 24.00 น. จนถึงก่อน 12.00 น.

Good afternoon. ทักทายหลัง 12.00 น. จนถึงก่อน 17.00 น.
Good evening. ทักทายหลัง 17.00 น. จนถึงก่อน 24.00 น.
3. การตอบรับการทักทาย
ตอบรับด้วยข้อความเดียวกันตามช่วงเวลานั้น
4. การพูดเสริมหลังจากมีการตอบรับการทักทายเพื่อความเป็นกันเองและสร้างความรู้สึกที่ดีให้เกิดขึ้น ในกรณีมีผู้กำลังจะเข้าพัก ได้แก่ My name is Pimporn. Please ask me if you need anything.

ดิฉันชื่อพิมพร  กรุณาสอบถามดิฉันหากคุณต้องการสิ่งใด please tell me whichever you want.

กรุณาบอกดิฉันว่าคุณต้องการอะไร
If you need any help, please press 1.

ถ้าคุณต้องการให้ช่วยเรื่องอะไร กรุณากด 1
ฯลฯ

5. ในกรณีพบผู้เข้าพักวันรุ่งขึ้น อาจใช้ข้อความต่อไปนี้
Did you sleep well?

คุณหลับสบายมั้ย

How’s the room?

ห้องพักเป็นอย่างไรบ้าง

Is your room comfortable?

ห้องพักของคุณสบายดีมั้ย
ฯลฯ
	1. สร้างความคุ้นเคยกับผู้เรียนและระหว่างผู้เรียนด้วยกัน
2. ครูอธิบาย ออกเสียงข้อความ บอกความหมายคำศัพท์พร้อมแปลความหมายข้อความ
3. จับคู่ผู้เรียนให้ฝึกทักทายและตอบรับการทักทายแต่ละช่วงเวลา ทั้งตอนเช้า 
ตอนกลางวัน และตอนเย็น/
ตอนค่ำ รวมทั้งฝึกพูดเพิ่มเติมในกรณีมีผู้กำลังจะเข้าพัก กรณีพบกันวันรุ่งขึ้นและกรณีอื่นตามความเหมาะสม
4. ให้อาสาสมัครทำหน้าที่เป็นครู และเลือกผู้เรียน 4 คน  (2 คู่) มาฝึกสนทนาเรื่องการทักทาย การตอบรับการทักทายและการพูดคุยเพิ่มเติมเพื่อสร้างบรรยากาศความเป็นกันเอง ครูบันทึกผลการฝึกสนทนาของผู้เรียนทั้ง 2 คู่ แล้วรายงานให้ทุกคนฟังร่วมกัน จากนั้นให้ผู้เรียนคนอื่นและครูเพิ่มเติมจากการสังเกตพร้อมกับแนะนำตามความเหมาะสม
5. ผู้เรียนฝึกเขียนข้อความ หรือปรับเปลี่ยนข้อความให้เกิดความชำนาญ
6. ครูประเมินความสามารถผู้เรียนจากการสังเกต จาก แบบประเมิน หรือจากแบบทดสอบ

ฯลฯ
	2
	3

	เรื่องที่ 2 

1. การแนะนำตนเองกับผู้อื่น
2. การแนะนำผู้อื่นให้รู้จักกัน
  (Introducing)  
 
	    แนะนำตนเองกับผู้อื่นและแนะนำบุคคลที่ไม่เคยรู้จักกันมาก่อนให้ได้รู้จักกันเพื่อมารยาทที่ดีทางสังคมซึ่งชาวต่างชาติยอมรับ และสร้างความชื่นชมให้เกิดขึ้นในฐานะที่เป็นตัวแทนคนไทยทั้งประเทศ
	1. การแนะนำตนเองกับผู้อื่น
Good afternoon. My name is Manida.

สวัสดีค่ะ (เวลาบ่าย) ดิฉันชื่อมานิดา
Good evening. My name is Tiwa.

สวัสดีครับ (เวลาเย็น/เวลาค่ำ) ผมชื่อทิวา
Hello! My name is Chatchai.

สวัสดีครับ (ทักทายได้ทุกเวลา) ผมชื่อฉัตรชัย

Hi! I’m Nina.

สวัสดีค่ะ (ทักทายอย่างไม่เป็นทางการกับคนวัยใกล้เคียงกันรู้จักกันหรือสนิทกัน) ฉันนิหน่าค่ะ
Hello! I am Sirina.

สวัสดีค่ะ (ทักทายได้ทุกเวลา) ดิฉันศิรินาค่ะ
ฯลฯ
2. การแนะนำผู้อื่นให้รู้จักกัน
Tida : Hello Narin.

ธิดา : สวัสดีค่ะ นรินทร์
Narin : Hello Tida.

นรินทร์ : สวัสดีครับ ธิดา
Tida : Narin, this is Fasai.

ธิดา : นรินทร์ นี่ฟ้าใสค่ะ
Narin : Hello fasai. I’m pleased to meet you.

นรินทร์ : สวัสดีครับ ฟ้าใส ผมยินดีที่รู้จักคุณ
Fasai : Hello Narin. I’m pleased to meet you, too.

ฟ้าใส : สวัสดีค่ะ นรินทร์ ดิฉันยินดีที่รู้จักคุณเช่นกัน
การแสดงความยินดีที่ได้รู้จัก อาจใช้ประโยคแตกต่างกัน ออกไป ได้แก่
I’m pleased to meet you.
I’m pleased to know you.

I’m pleased to see you.

หรือ  I’m glad to meet you.

I’m glad to know you.

I’m glad to see you.

หรือ  I’m happy to meet you.

I’m happy to know you.

I’m happy to see you.

ฯลฯ
	1. สร้างบรรยากาศด้วยกิจกรรมที่เหมาะสมกับวัยของผู้เรียนเพื่อให้เกิดความคุ้นเคยและกล้าพูด กล้าแสดงออก
2. - ครูอธิบายวิธีการแนะนำตนเองกับผู้อื่น เพื่อความเข้าใจและออกเสียงให้ผู้เรียนฟัง ให้ผู้เรียนออกเสียงตามได้อย่างถูกต้องชัดเจน บอกคำศัพท์ อธิบาย ความหมายของคำศัพท์และรูปประโยค
- ครูอธิบายวิธีการแนะนำผู้อื่นให้รู้จักกัน พยายามให้ผู้เรียนเข้าใจและเห็นความสำคัญในเรื่องนี้ อาจยกสถานการณ์ที่เกิดขึ้น 
บอกให้ผู้เรียนลองออกเสียงตาม แก้ไขหากผู้เรียนออกเสียงคำหรือประโยคไม่ชัดเจนหรือไม่ถูกต้อง อธิบายรูปประโยคการแนะนำผู้อื่นให้รู้จักกัน อธิบายความหมายของคำศัพท์และรูปประโยค
3. ให้อาสาสมัครผู้เรียนจับคู่เพื่อฝึกแนะนำตนเองกับคู่ของตน จนสามารถแนะนำตนเองได้บ้าง จากนั้นเปลี่ยนคู่สลับกับคู่อื่นๆหมุนเวียนไปฝึกแนะนำตนเองกับผู้อื่นจนพูดได้คล่อง มีเงื่อนไขว่า เมื่อเปลี่ยนคู่แล้วต้องสลับกันเป็นคนแรกที่เริ่มแนะนำตนเอง ขั้นตอนต่อไปให้จับกลุ่ม 3 คน เพื่อฝึกแนะนำผู้อื่นให้รู้จักกัน ก่อนฝึกต้องตกลงกันให้ชัดเจนว่า ใครที่รู้จักกันมาก่อนและคนใดจะแนะนำเพื่อนให้รู้จักกับบุคคลที่ 3 ซึ่งเพื่อนยังไม่เคยรู้จักกันมาก่อนฝึกหมุนเวียนเปลี่ยนกลุ่มกันไป เพื่อให้สามารถแนะนำผู้อื่นได้จนคล่อง
4. ครูสุ่มผู้เรียนทั้งจับคู่เพื่อแสดงการแนะนำตนเองกับผู้อื่น และจับกลุ่ม 3 คน เพื่อแสดงการแนะนำผู้อื่นให้รู้จักกันหน้าชั้นโดยเพื่อนที่เหลือต้องบันทึกในแบบสังเกตว่าแนะนำได้ดีเพียงใด มีอะไรต้องปรับปรุงแก้ไข ครูต้องบอกผู้เรียนทุกคนให้ใจกว้างยอมรับฟังข้อวิจารณ์จากเพื่อน   
5. ครูเพิ่มเติมแนวคิดจากข้อวิจารณ์ของเพื่อนๆ
6. ครูประเมินความสามารถผู้เรียนจากการสังเกตหรือจากแบบประเมินขณะผู้เรียนร่วมกิจกรรมทั้งด้านความสามารถและความกระตือรือร้นในการร่วมกิจกรรมและอาจประเมินจากแบบทดสอบ
	2
	3


	เรื่องที่ 3
1. การขอบคุณ
   และการตอบรับ
   การขอบคุณ
2. การขอโทษและ
  การตอบรับการ
  ขอโทษทั่วไป (Thanking and Apologizing)

	1. ขอบคุณและตอบรับการขอบคุณตามสถานการณ์ต่างๆอย่างเหมาะสม เพื่อมารยาทที่ดีทางสังคมให้เกิดความประทับใจแก่ชาวต่างชาติผู้มาเยือน
2. ขอโทษและตอบรับการ     ขอโทษด้วยความจริงใจด้วยคำพูดและกิริยามารยาทที่เหมาะสม เพื่อสร้างความรู้สึกชื่นชมให้เกิดกับชาวต่างชาติที่พบเห็น
  
  
	1. คำขอบคุณ
Thank you.

Thank you very much.

Thanks.

Thanks a lot.

Thanks very much.

ฯลฯ

2. คำขอบคุณที่เฉพาะเจาะจงบางเรื่อง
Thank you for your kindness.  ขอบคุณในความกรุณา
Thank you for your help. ขอบคุณในความช่วยเหลือ
Thank you for what you’ve done. 
ขอบคุณในสิ่งที่คุณทำให้
Thank you for your attention.                  ขอบคุณในความสนใจ
Thank you for your advice.              ขอบคุณในคำแนะนำ
Thank you for your sympathy.             ขอบคุณในความเห็นใจ

Thank you for your invitation.               ขอบคุณที่เชิญ

Thank you for your accompany.

ขอบคุณที่คุณไปเป็นเพื่อน
คำว่า  Thank you  จากข้อความข้างต้น   สามารถแทนด้วย 

Thank you very much

Thanks
Thanks a lot

Thanks very much

และต่อท้ายด้วยเรื่องที่ต้องการขอบคุณ
ฯลฯ
1. การตอบรับคำขอบคุณ
It’s my pleasure.

My pleasure.

Pleasure.

You’re welcome.

Don’t mention it.

Not at all.

2. การขอโทษ
I’m very sorry.

I’m sorry.

Sorry.

I’m so sorry.

I’m terribly sorry.

ฯลฯ
3. การตอบรับคำขอโทษ
It doesn’t matter.

Don’t worry.

Forget it.

No problem.

Not at all.

Never mind.

Alright. / All right.

Okay. / OK

ฯลฯ
	1. สร้างบรรยากาศให้เกิดความคุ้นเคยร่วมกันทั้งระหว่างครูกับผู้เรียนและระหว่างผู้เรียนด้วยกัน เพื่อให้ผู้เรียนกล้าพูด กล้าแสดงออก เพิ่มความมั่นใจในการพูดภาษาอังกฤษ
2. ครูอธิบายถึงมารยาทในการขอบคุณและการขอโทษซึ่งวัฒนธรรมต่างชาติจะมีการตอบรับทั้งการขอบคุณและการขอโทษ ซึ่งบางครั้งผู้เรียนที่ใช้ความพยายามในการฝึกพูดภาษาอังกฤษอาจไม่ได้คำนึงถึงวัฒนธรรมทางภาษาเช่นนี้
3. ครูออกเสียงข้อความและประโยคตัวอย่างให้ผู้เรียน ฝึกออกเสียงตาม จนเกิดความมั่นใจ
4. แบ่งผู้เรียนเป็น 2 กลุ่มใหญ่ คือกลุ่มขอบคุณ และกลุ่ม     ขอโทษ แต่ละกลุ่มจับคู่เพื่อกำหนดให้มีผู้กล่าวคำขอบคุณและผู้ตอบรับ ผู้กล่าวคำขอโทษ และผู้ตอบรับ จากนั้นฝึกเป็นคู่ เมื่อฝึกจนครบแล้วให้เปลี่ยนกลุ่ม คือกลุ่มขอบคุณเปลี่ยนเป็นกลุ่มขอโทษ สลับกันเพื่อมีโอกาสฝึกได้ครบทั้ง 2 เรื่อง
5. เลือกคู่อาสาสมัครพูดหน้าชั้นทั้งคู่ขอบคุณและคู่ขอโทษ ครูเพิ่มเติมคำวิจารณ์ให้ทุกคนได้รับฟัง และอาจให้เพื่อนๆแสดงความคิดเห็นในเชิงสร้างสรรค์
6. ครูประเมินความสามารถผู้เรียนจากการสังเกต จากแบบประเมิน หรือจากแบบทดสอบทั้งด้านความสามารถ การมีส่วนร่วม พัฒนาการการเรียนรู้
   ฯลฯ
	2
	3

	เรื่องที่ 4
1. การขอร้องและการตอบรับ  การขอร้อง
2. การขอโทษและการตอบรับ  การขอโทษ    ในกรณีปฏิเสธคำขอร้องหรือปฏิเสธคำถาม (Request and Apology)


	     ขอร้องและตอบรับการขอร้องอย่างเหมาะสมเพื่อให้ได้รับความร่วมมือ รวมทั้งการขอโทษและตอบการขอโทษด้วยมารยาทที่ดี เป็นการผูกใจชาวต่างชาติที่พบเห็น
	1. การขอร้อง
Please come earlier.

Please try your best.

Hold on, please.

Hurry up, please.

Buy me a kilo of rose apple, please.

Show me your passport, please.

ฯลฯ
2. การตอบรับการขอร้อง
All right.

Alright.

No problem.

Okay.

OK

Certainly.

ฯลฯ
3. การขอโทษ
I’m sorry. I didn’t see him.

I’m sorry. It’s out of order.

I’m sorry. I forget to bring along.

I’m so sorry. I broke your plate.

I’m so sorry. I ate it up yesterday.

I’m very sorry. I didn’t tell you.

I’m very sorry. I lost your book.

ฯลฯ
4. การตอบรับการขอโทษ
That’s alright.

That’s all right.

That’s okay. 

That’s OK

Don’t worry.

No problem.

It doesn’t matter.

Forget it.

ฯลฯ
	1. สร้างบรรยากาศความคุ้นเคยระหว่างครูกับผู้เรียนและระหว่างผู้เรียนด้วยกัน 
2. ครูอธิบายวิธีการออกเสียงคำ ข้อความ และประโยค จากนั้นผู้เรียนออกเสียงตาม และให้ผู้เรียนจับคู่ฝึกออกเสียง ช่วงท้ายครูบอกความหมาย
3. ให้ผู้เรียนสลับคู่และฝึกพูด
4. ครูจัดบทบาทสมมุติและให้ผู้เรียนฝึกการพูดตามบทบาทสมมุตินั้นๆ ทั้งการขอร้องและการขอโทษ
5. ผู้เรียนฝึกเขียนข้อความ หรือปรับเปลี่ยนข้อความจนชำนาญ
6. ครูประเมินความสามารถผู้เรียนจากการสังเกตโดยใช้แบบสังเกต แบบประเมิน หรือจากแบบทดสอบตามความเหมาะสม

ฯลฯ
	2
	3

	เรื่องที่ 5
การอวยพรและการตอบรับการอวยพร
(Wishing)
	     อวยพรในโอกาสต่าง ๆ ด้วยมารยาทที่ดีตามความเหมาะสม และตอบรับการอวยพรในโอกาสต่างๆ โดยใช้ภาษาพูดที่เป็นสากลและสังคมยอมรับ เพื่อสร้างความรู้สึกที่ดีต่อชาวต่างชาติผู้มาเยี่ยมเยือน
	1. การอวยพร
การอวยพรในโอกาสต่าง ๆ 
Happy birthday!

I wish you a happy birthday.

Happy New year!

Have a happy new year.

I wish you a happy new year.

Merry Christmas!

I wish you a Merry Christmas.

Happy Valentine’s Day!

Happy on your retirement!

Good luck!

The best of luck!

Save journey back home.

Have a safe journey!

Have a nice trip!

Bon Voyage!

Get well soon!

I wish you good health.

Have a good health!

Have a nice day!

Have a nice meal!

Have a nice vacation!

Have a wonderful night!

Have a sweet honeymoon!

ฯลฯ
2. การตอบรับคำอวยพร
Thank you.

Thank you so much.

Thank you very much.

Thanks.

Thanks a lot.

Thanks very much.

The same to you.

You too.

ฯลฯ
3. การตอบรับคำอวยพรที่ใช้ข้อความเช่นเดียวกัน กับการอวยพร
Happy New year!

Merry Christmas!

Happy Valentine’s Day!

Happy Chinese New year!

ฯลฯ
	1. สร้างบรรยากาศความคุ้นเคยและความเป็นกันเองเพื่อนำไปสู่การกล้าแสดงออกและกล้าพูดภาษาอังกฤษซึ่งทำให้เกิดการเรียนรู้และพัฒนาการที่ดีขึ้น มีความมั่นใจที่ต้องพูดภาษาอังกฤษ 
2. ครูอธิบายวัฒนธรรมของชาวต่างชาติที่มักอวยพรในโอกาสต่างๆ และมีการตอบรับคำอวยพรด้วยข้อความที่แตกต่างกัน มีความหลากหลายมากกว่าคนไทยที่มักตอบแต่เพียงคำว่า “ขอบคุณ”
3. ครูออกเสียงข้อความอวยพรและคำหรือข้อความตอบรับคำอวยพรเพื่อเป็นตัวอย่างให้ผู้เรียนได้ฝึกพูดตาม
4. ครูจัดกิจกรรม เช่น ให้จับคู่ผู้เรียน แต่ละคู่จับฉลากว่าจะได้ฝึกการอวยพรและการตอบรับการอวยพรในโอกาส
ใดบ้าง เป็นต้น เมื่อฝึกจนเริ่มพูดได้คล่องแล้ว ให้เปลี่ยนคู่กัน แล้วฝึกเช่นนี้ไปเรื่อย ๆ จนกว่าจะกล่าวอวยพรและตอบรับการอวยพรได้ถูกต้อง และออกเสียงได้อย่างชัดเจน
5. ผู้เรียนฝึกเขียนข้อความอวยพร เพราะอาจเขียนลงในบัตรอวยพรได้และ  ให้บอกความหมายข้อความอวยพร ได้อย่างถูกต้อง
6. ครูประเมินผู้เรียนด้วยการสังเกตโดยใช้แบบสังเกตหรือแบบประเมินในขณะผู้เรียนเข้าร่วมกิจกรรมที่กำหนด นอกจากนี้อาจสร้างแบบทดสอบเพื่อทดสอบความรู้และทักษะที่ได้รับ
ฯลฯ
	2
	3

	เรื่องที่ 6
การกล่าวลา
และการตอบรับการกล่าวลา
 (Leave taking)
	      กล่าวลาและตอบรับการกล่าวลาด้วยภาษาที่เหมาะสมกับบุคคลและสถานการณ์ในขณะนั้น เป็นการสร้างภาพลักษณ์ที่ดีให้กับคนไทยโดยรวม ช่วยผูกใจให้ชาวต่างชาติต้องการกลับมาเที่ยวเมืองไทยเมื่อมีโอกาสในอนาคต
	1. การกล่าวลา
การกล่าวลาในสถานการณ์ต่าง ๆ
กล่าวลาหลังการพูดคุยและต้องการลาจากกัน
Good – bye.

Bye - bye.

Bye.

See you later.

See you.

See you tomorrow.

กล่าวลาเมื่อชาวต่างชาติกำลังจะเดินทางกลับประเทศ หรือออกจากสถานที่พักเพื่อเดินทางไปท่องเที่ยว ณ สถานที่ท่องเที่ยวแห่งอื่น หรือจังหวัดอื่น
Have a safe journey back home.

Have a nice journey back home.

Bon Voyage!

Have a good trip!

Have a nice trip!

Have a nice weekend!

Have a nice vacation!

Have a wonderful time in Chiang Mai.

Have a nice time in Phuket.

Enjoy your trip to Samui.

Enjoy your stay in Pai.

ฯลฯ
2. การตอบรับคำกล่าวลา
อาจตอบรับด้วยคำกล่าวลาเดียวกัน
Good – bye.

Bye - bye.

Bye.

See you later.

See you.

See you tomorrow.

See you at lunch time.

See you again.

Good night.

ฯลฯ
    สังเกตว่าการกล่าวลานอกจากกล่าวลาหลังพูดคุยจบแล้ว กล่าวลาก่อนจากกันเพื่อเดินทางกลับประเทศหรือเพื่อเดินทางไปพักผ่อน ณ สถานที่อื่น ยังมีการกล่าวลาก่อนเข้านอน กล่าวลาหลังงานเลี้ยงเลิก รวมทั้งกล่าวลาทางโทรศัพท์
3. การตอบรับคำกล่าวลาที่ใช้ได้เสมอ แต่ต้องคำนึงถึงสถานการณ์ขณะนั้น
Good – bye.

Bye - bye.

Bye.

See you later.

See you.

I’ll call you later.

ฯลฯ
	1. สร้างบรรยากาศความคุ้นเคยต่อกันระหว่างครูกับผู้เรียนและระหว่างผู้เรียนด้วยกันเพื่อลดความรู้สึกอายที่พูดภาษาอังกฤษ เมื่อเกิดความมั่นใจ  ผู้เรียนจะหมั่นฝึกพูดภาษาอังกฤษด้วยความสนุกสนาน เกิดความภูมิใจที่สื่อสารภาษาอังกฤษได้ เป็นปัจจัยหนึ่งที่ช่วยเสริมสร้างให้ประสบความสำเร็จในอาชีพ
2. ครูอธิบายการใช้คำหรือข้อความกล่าวลา รวมทั้งการตอบรับการกล่าวลา ให้ผู้เรียนเห็นความสำคัญและความจำเป็นเพื่อมารยาทที่ดีทางสังคม
3. ครูออกเสียงให้ฟังและผู้เรียนฝึกออกเสียงตาม

4. ครูกำหนดสถานการณ์เพื่อฝึกการกล่าวลา เช่น เมื่อพูดคุยแล้วต้องการลาจากกัน เมื่อชาวต่างชาติออกจากที่พักเพื่อเดินทางกลับประเทศ เมื่อชาวต่างชาติจะเดินทางไปพักผ่อนที่จังหวัดอื่น เมื่อจะลาก่อนเข้านอน เมื่อลากันหลังงานเลี้ยงเลิก หรือกล่าวคำลาหลังพูดคุยทางโทรศัพท์ เป็นต้น จากนั้นผู้เรียนจับคู่กันแล้ว จับฉลากว่าจะฝึกกล่าวลาและตอบรับการกล่าวลาสถานการณ์ใด
5. ผู้เรียนฝึกเขียนบางข้อความที่อาจเขียนบนบัตรที่ต้องการใช้อำลาพร้อมบอกความหมาย
6. ครูประเมินจากการสังเกตโดยใช้แบบสังเกต แบบประเมินหรืออาจให้ผู้เรียนทำแบบทดสอบตามความเหมาะสม
ฯลฯ
	2
	3

	เรื่องที่ 7
การรับจองห้องพักและการรับแจ้ง
ยกเลิกห้องพักทางโทรศัพท์
(Reservation)

	      สนทนาทางโทรศัพท์เกี่ยวกับการรับจองห้องพักและการยกเลิกห้องพักได้อย่างเหมาะสมตามมารยาททางสังคม
	1. การรับจองห้องพักทางโทรศัพท์
Operator : Good morning. This is PMY Guesthouse.

              Can I help you?

    Guest  : Oh yes. I’d like to book a single room next Monday.

Operator : What time will you check in?

    Guest  : At 11 in the morning. Can you tell me the room rate, please?

Operator : Six hundred baht a night.

    Guest  : Alright. My name is John Brown. My phone  number is 0819140549

Operator : Thank you. I’m looking forward to your visit.

    Guest  : Thank you. Goodbye.

Operator : You’re welcome. Goodbye.

2. การรับแจ้งยกเลิกห้องพักทางโทรศัพท์
Operator : Good Afternoon. This is Green Leaves Homestay. May I help you?

    Guest  : This is Maria Jones speaking. I’m very sorry 

to cancel my reservation for next Friday. 

My son can’t change his flight. So we’re not able to check in at that time.

Operator : That’s all right. Please call anytime you’d like    

to spend your time with us.

     Guest : Okay. Thank you very much. Goodbye.

Operator : You’re welcome. Goodbye.
	1. ครูสร้างบรรยากาศร่วมกันให้เกิดความคุ้นเคยเพื่อความเป็นกันเองขณะฝึกการพูดภาษาอังกฤษ
2. ครูพยายามออกเสียงข้อความในการสนทนาทางโทรศัพท์ ทั้งการรับจองห้องพักและการรับแจ้งยกเลิกห้องพัก ให้ผู้เรียนออกเสียงตามได้อย่างถูกต้อง
3. แบ่งผู้เรียนเป็น 2 กลุ่มใหญ่ คือกลุ่มรับจองห้องพักทางโทรศัพท์และกลุ่มรับแจ้งยกเลิกห้องพัก แต่ละกลุ่มฝึกการสนทนาร่วมกัน
4. เลือกผู้แทนกลุ่มย่อยสนทนาให้ผู้เรียนกลุ่มใหญ่รับฟังและผู้รับฟังบันทึกข้อสังเกต จากนั้นให้มีการวิจารณ์อย่างสร้างสรรค์
5. เปลี่ยนกลุ่มและฝึกการสนทนาตามขั้นตอนเดิม
6. ครูประเมินด้วยวิธีการสังเกตโดยใช้แบบสังเกต หรือแบบประเมิน รวมทั้งอาจใช้แบบทดสอบที่เหมาะสม
ฯลฯ
	2
	3

	เรื่องที่ 8
คำศัพท์เกี่ยวกับอาชีพพนักงานบริการที่พัก/แม่บ้าน
(Vocabularies)


	     ใช้คำศัพท์ รู้ความหมาย และออกเสียงคำศัพท์เกี่ยวกับที่พัก อุปกรณ์  เครื่องใช้และสิ่งอำนวยความสะดวก รวมทั้งคำศัพท์อื่น ที่เกี่ยวข้อง
	1. คำศัพท์เกี่ยวกับที่พัก อุปกรณ์  เครื่องใช้และสิ่งอำนวยความสะดวก
single room
ห้องเดี่ยว
single bed
เตียงเดี่ยว
double room
ห้องคู่
double bed
เตียงคู่
air-conditioning room
ห้องปรับอากาศ
room with a bath
ห้องพักมีอ่างอาบน้ำ
room with a shower
ห้องพักมีฝักบัว
television/ TV
โทรทัศน์
telephone
โทรศัพท์
refrigerator/ fridge
ตู้เย็น
water thermos
กระติกน้ำ
sink
อ่างล้างหน้า
bed lamp
โคมไฟหัวเตียง
lamp
โคมไฟ
wardrobe
ตู้เสื้อผ้า
beside table
โต๊ะข้างเตียง
dressing table
โต๊ะเครื่องแป้ง
desk
โต๊ะเขียนหนังสือ
waste basket
ตะกร้าใส่ผง
carpet
พรม
curtain
ม่าน
telephone directory
สมุดโทรศัพท์
bed
เตียง
pillow
หมอน
blanket
ผ้าห่ม
toilet paper
กระดาษชำระ
mirror
กระจก

shower cap
หมวกใส่อาบน้ำ
bath mat
ผ้าเช็ดเท้า
towel
ผ้าเช็ดตัว
key
กุญแจ
key card             บัตรมีรหัสเปิดประตูห้องพัก
                       ฯลฯ
2. คำศัพท์เกี่ยวกับการอำนวยความสะดวก ความบันเทิง และอื่นๆ
restaurant
ห้องอาหาร
traditional massage
นวดแผนโบราณ
maid
แม่บ้าน
cashier
พนักงานเก็บเงิน
service charge
ค่าบริการ
operator
พนักงานรับโทรศัพท์
manager
ผู้จัดการ
tour guide
ไกด์นำเที่ยว
tour agency
บริษัทนำเที่ยว
car rental agency
บริษัทรถเช่า
sauna
ห้องอบไอน้ำ
fitness room
ห้องออกกำลังกาย
swimming pool
สระว่ายน้ำ
karaoke
คาราโอเกะ
travel information
ข้อมูลการท่องเที่ยว
internet service
บริการอินเตอร์เน็ต
room service
  บริการอาหารและ  
                              เครื่องดื่มใน-ห้องพัก
laundry service
บริการซักรีด
room service bill
ค่าบริการอาหารในห้องพัก
laundry service bill
ค่าบริการซักรีด
safety box
ตู้นิรภัย
morning call
ปลุกเวลาเช้า

ฯลฯ
3. คำศัพท์เกี่ยวกับสถานที่สำคัญ/ควรรู้
bank
ธนาคาร
money exchange
บริการแลกเงิน
post office
ที่ทำการไปรษณีย์
hospital
โรงพยาบาล
police station
สถานีตำรวจ
bus station
สถานีขนส่ง
train station
สถานีรถไฟ
bus stop
ป้ายรถเมล์
airport
สนามบิน
market
ตลาด
convenience store
ร้านสะดวกซื้อ
book store/bookshop
ร้านหนังสือ
stationary
ร้านเครื่องเขียน
drugstore/pharmacy
ร้านขายยา

ฯลฯ
	1. สร้างบรรยากาศความเป็นกันเองเพื่อให้เกิดความคุ้นเคยและความมั่นใจที่จะฝึกการใช้ภาษาอังกฤษ และเรียนรู้ไปพร้อมกัน

2. ครูนำเข้าสู่เรื่องการเรียนรู้คำศัพท์ต่างๆที่พนักงาน บริการที่พัก/แม่บ้าน ควรทราบเพื่อนำไปใช้ได้อย่างถูกต้อง เช่น หาอาสาสมัครจากผู้เรียนช่วยกันคิดคำศัพท์ที่ควรรู้ และจัดกลุ่ม/หมวดหมู่คำศัพท์   เป็นต้น
3. ผู้เรียนหาความหมายคำศัพท์จากพจนานุกรมหรือจากอินเทอร์เน็ต จากนั้นนำเสนอให้ทุกคนได้รับทราบ
4. ครูให้ผู้เรียนจัดบอร์ดคำศัพท์
สำหรับอาชีพพนักงานบริการที่พัก/แม่บ้าน โดยมีคำศัพท์ภาษาอังกฤษพร้อมความหมาย
5. ครูออกเสียงคำศัพท์ให้ผู้เรียนฝึกตาม เมื่อออกเสียงได้ถูกต้องชัดเจน และจดจำความหมายคำศัพท์ได้แล้ว ให้ผู้เรียนฝึกเขียน

6. ครูประเมินโดยวิธีสังเกตและบันทึกไว้ในแบบสังเกตทั้งความตั้งใจ ความสามารถในการเรียนรู้และการมีส่วนร่วมในกิจกรรมหรืออาจประเมินโดยใช้แบบทดสอบตามความเหมาะสม
ฯลฯ
	2
	3

	เรื่องที่  9

การติดต่อเข้าพัก(Check in) 


	    ให้บริการผู้มาติดต่อเข้าพักด้วยภาษาที่ชัดเจน ถูกต้อง เหมาะสม ตามมารยาทที่ดีทางสังคม
	มีผู้ติดต่อเข้าพักด้วยตนเอง
Receptionist
: Good morning. May I help you, miss?

Julie

: Oh, yes. I’d like to check-in, please.

Receptionist
: Do you have a reservation, miss?

Julie

: Sure. My name is Julie James.

Receptionist  :  Let me check through our list. You’ve made a reservation from 20 to 25 this month. Is that right?

Julie

: That’s right.

Receptionist  : Please fill out this form. Your room number is 608. It’s on the sixth floor with the park view.

Julie

: It’s fine.

Receptionist
: Here’s your card and breakfast coupons.

Julie

: Thanks.

Receptionist
: Enjoy your stay, miss.
	1. ครูสร้างบรรยากาศความเป็นกันเอง ให้ผู้เรียนรู้สึกคุ้นเคยและกล้าแสดงออก กล้าฝึกพูดต่อหน้าบุคคล เพื่อผลในการพัฒนาการเรียนรู้
2. ครูออกเสียงบทสนทนาให้ผู้เรียนฟัง หรืออาจบันทึก- เสียงชาวต่างชาติแล้วเปิด    ให้ฟัง สามารถฟังทบทวน  จนออกเสียงได้อย่างถูกต้อง
3. ฝึกด้วยการจับคู่สนทนาเป็น Receptionist และเป็น Julie โดยสลับกันเป็นจนครบ ครูเลือกคู่สนทนา 2-3 คู่ มาสาธิตให้เพื่อนฟัง
4. เพื่อนบันทึกข้อสังเกตในแบบสังเกตและช่วยกันวิจารณ์ด้วยเหตุและผล โดยผู้รับฟัง 
ข้อวิจารณ์ต้องใจกว้างหากการวิจารณ์นั้นๆ ยึดความถูกต้องและเป็นจริง
5. แบ่งกลุ่มผู้เรียนเพื่อสร้างบทสนทนาเรื่องการติดต่อเข้าพักขึ้นใหม่ และครูหรือผู้รู้ตรวจสอบความถูกต้อง
6. ครูประเมินโดยการสังเกต บันทึกลงแบบสังเกตหรือแบบประเมิน และอาจจัดทำแบบทดสอบ เพื่อทำ          การทดสอบตามความจำเป็น 
ฯลฯ
	2
	3

	เรื่องที่ 10
การเตือนเรื่อง
ความปลอดภัย
(Safety)


	     เตือนเรื่องความปลอดภัยเพื่อชาวต่างชาติจะรู้สึกประทับใจ ในน้ำใจไมตรี ความปรารถนาดี 
และความเอื้ออาทรของคนไทย  ที่มีต่อชาวต่างชาติ
	1. คำศัพท์ที่เกี่ยวข้องกับความปลอดภัย
safe
ปลอดภัย
safety
ความปลอดภัย
dangerous
อันตราย
danger
ความอันตราย
beware of something
ระวังสิ่งใดสิ่งหนึ่ง
pickpocket
ล้วงกระเป๋า
thief
ขโมย
crime
อาชญากรรม
accident
อุบัติเหตุ
car accident
อุบัติเหตุทางรถยนต์
be careful
จงระวัง/ ระวังตัว
pedestrian
ทางม้าลาย
traffic light
สัญญาณไฟจราจร
cross the road
ข้ามถนน
Don’t ......
อย่า ……

police/policeman
ตำรวจ
traffic police
ตำรวจจราจร
police station
สถานีตำรวจ
report
แจ้งความ
lost
ทำหาย
lost the way
หลงทาง
tourist police
ตำรวจท่องเที่ยว
ฯลฯ
1. ข้อความ/ประโยคที่เกี่ยวกับความปลอดภัย
Don’t cross here. Use the pedestrian.


อย่าข้ามถนนตรงนี้ ใช้ทางม้าลาย
Look at the traffic light before crossing the road.

ดูสัญญาณไฟจราจรก่อนข้ามถนน
Don’t walk alone along this road at night.


อย่าเดินคนเดียวบนถนนนี้ตอนกลางคืน
Beware of the pickpocket.




ระวังคนล้วงกระเป๋า
Don’t leave your handbag outside the restroom.

อย่าทิ้งกระเป๋าของคุณไว้นอกห้องน้ำ
ฯลฯ
	1. ครูสร้างบรรยากาศให้มีความคุ้นเคย กล้าคิด กล้าพูด กล้าแสดงออก และเรียนรู้ไปพร้อมกัน
2. ครูให้ผู้เรียนช่วยกันระดมสมองเกี่ยวกับคำศัพท์เรื่องความปลอดภัย จากนั้นบันทึกไว้ทั้งภาษาไทย ภาษาอังกฤษ และความหมาย
3. ครูออกเสียงให้ผู้เรียนฟัง และผู้เรียนฝึกออกเสียงตาม จากนั้นจับคู่เพื่อช่วยกันทบทวนคำศัพท์และความหมาย
4. หาเวลาให้ผู้เรียนฝึกเขียนคำศัพท์พร้อมความหมายและจัดมุมนิทรรศการเพื่อเตือนความจำ
5. ให้ผู้เรียนแต่ละคู่หมุนเวียนกันนำเสนอสิ่งที่ได้เรียนรู้จนครบทุกคู่
6. ครูประเมินโดยการสังเกตและบันทึกความเห็นลงในแบบบันทึก
หรือแบบประเมิน หรืออาจทำแบบทดสอบเพื่อประเมินได้ตามต้องการ
ฯลฯ
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	เรื่องที่ 11
วัน เดือน ปี
จำนวนนับ ลำดับที่

(Date and Counting)


	 พูดถึง วัน เดือน ปี  จำนวนนับ และลำดับที่  ได้อย่างชัดเจนถูกต้อง เพื่อสื่อสารกับชาวต่างชาติด้วยความเที่ยงตรง ได้รับข้อมูลที่ชัดเจน และไม่สับสน
	1. วัน
Monday

Tuesday

Wednesday

Thursday

Friday

Saturday

Sunday

The day before yesterday  วันซืน
Yesterday
เมื่อวาน
Today
วันนี้
Tomorrow
วันพรุ่งนี้
The day after tomorrow
วันมะรืนนี้
2. เดือน
January



February

March 

April

May

June

July

August

September

October

November

December

The last few months
2-3 เดือนก่อน/ ที่แล้ว
Last month
เดือนก่อน/ ที่แล้ว
This month
เดือนนี้
Next month
เดือนถัดไป/หน้า
A few months later
อีก 2-3 เดือนถัดไป/ต่อมา
The last ten years
10 ปีมาแล้ว/ ที่แล้ว
Ten years ago
เมื่อ 10 ปีที่ผ่านมา
Last year
ปีที่แล้ว 

This year
ปีนี้
Next year


ปีหน้า/ ต่อไป/ถัดไป
3. จำนวนนับ
zero
ศูนย์
one – ten
หนึ่ง – สิบ
eleven – twenty
สิบเอ็ด – ยี่สิบ
twenty one – ninety nine
ยี่สิบเอ็ด – เก้าสิบเก้า
one hundred
หนึ่งร้อย
one thousand
หนึ่งพัน
ten thousand
หนึ่งหมื่น

one hundred thousand
หนึ่งแสน
one million
หนึ่งล้าน
ฯลฯ
4. ลำดับที่
the first

ที่ 1
the second

ที่ 2

the third

ที่ 3

the fourth

ที่ 4

the fifth

ที่ 5

    the sixth


ที่ 6

the seventh

ที่ 7

the eighth

ที่ 8

the ninth

ที่ 9

the tenth

ที่ 10

ฯลฯ

ตัวอย่าง  ประโยคที่มีจำนวนนับ
Our guest asks for one more pillow. 

She has to clean twelve rooms a day.

 Mr. Johnson will check in for five days. 

Laura spent two months in Thailand. 

Tom studied Thai for nine months.

ตัวอย่าง  ประโยคที่มีลำดับที่
Ken stays on the seventh floor. 

She buys the second class train ticket to Lampang. 

Her sister is standing on the third row.

 Mary bought him the third shirt from this shop. 

This is the second song of her show.
	1. ครูสร้างบรรยากาศให้เกิดความสนิทสนมคุ้นเคยกัน เพื่อให้ผู้เรียนกล้าแสดงออก กล้าพูดและกล้าฝึกสนทนากับเพื่อนเพื่อผลในการพัฒนาทักษะการพูดภาษาอังกฤษ
2. ครูอ่านออกเสียงแต่ละเรื่อง และให้ผู้เรียนฝึกออกเสียงตาม
3. ผู้เรียนจับคู่เพื่อช่วยกันฝึกออกเสียงไปพร้อมๆ กัน หากผู้เรียนคนใดออกเสียงยังไม่ถูกต้องชัดเจน ให้เพื่อนที่จับคู่กันอยู่ช่วยกันฝึกต่อไป และบันทึกไว้ว่าคำใด ข้อความใด หรือประโยคใดที่เพื่อนยังออกเสียงไม่ได้ เพื่อนำบันทึกนั้นกลับไปฝึกคนเดียว
4. ขออาสาสมัครมาทำหน้าที่ครู 
อาสาสมัครดังกล่าวสุ่มเรียกเพื่อนให้ฝึกออกเสียงตามที่กำหนดให้ เพื่อนที่เหลือบันทึกข้อสังเกตในแบบสังเกต
5. อาสาสมัครที่ทำหน้าที่ครู ชวนเพื่อน 2-3 คน มาทบทวนสิ่งที่ได้เรียนรู้ร่วมกัน
6. ครูประเมินโดยการสังเกต บันทึกลงแบบสังเกตหรือแบบประเมิน และอาจจัดการทดสอบโดยมีแบบทดสอบตามความจำเป็น
ฯลฯ
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	เรื่องที่ 12
การออกจากที่พัก(Check out)


	         พนักงานให้บริการที่พัก/แม่บ้าน  ให้บริการชาวต่างชาติที่ออกจากที่พักด้วยความสุภาพมีมารยาท  ที่ดีทางสังคมสร้าง       ความประทับใจให้กับชาวต่างชาติที่มาใช้บริการและต้องการกลับมาเที่ยวเมืองไทยอีก
	1. การออกจากที่พัก

Cashier
: Good morning. May I help you?

Susan     : Yes, I’d like to check out, please. Here’s the key.

Cashier  : Alright, mam. Please wait for a moment. You stay for three nights. Right?

Susan
: That’s right.

Cashier  : This is your bill. The rate is 700 baht per night. The total you have to pay is 2,100 baht. Please check it first.

Susan
: Alright.
Cashier  : This is your receipt, mam. Thank you for staying with us. We hope you satisfy with our hotel.

Susan
: It’s very good.

Cashier  : Thank you. Have a safe trip back home! Goodbye.

Susan
: Goodbye.

ฯลฯ
	1. ครูจัดกิจกรรมสร้างบรรยากาศเพื่อความผ่อน-คลาย ให้ผู้เรียนกล้าแสดงออกและเรียนรู้ไปพร้อมกัน
2. ครูออกเสียงให้ผู้เรียนฟัง แนะนำข้อควรระวังในการออกเสียง
3. ผู้เรียนจับคู่และฝึกออกเสียง หากไม่แน่ใจสอบถามครู
4. ขออาสาสมัครตั้งแต่คู่แรกให้ออกเสียงการสนทนาระหว่างพนักงานบริการที่พัก/ แม่บ้าน กับผู้เข้าพักหมุนเวียนกันไปจนครบทุกคู่ จากนั้นสลับบทบาทและออกเสียงการสนทนาให้ครบทุกคู่
5. ผู้เรียนเสนอชื่อเพื่อน 5 คู่  แต่ละคู่แบ่งบทบาทและประกวด
การสนทนาภาษาอังกฤษ เพื่อนที่เหลือให้คะแนน ทั้งเรื่องบทบาท การออกเสียงชัดเจน ชัดถ้อยชัดคำ สื่อความหมายได้เพียงใด คู่ที่ชนะการประกวดจะสนทนาให้เพื่อนทุกคนได้รับฟัง และมีหน้าที่ให้คำแนะนำคู่อื่นๆ ต่อไป
6. ครูประเมินโดยการสังเกตและบันทึกในแบบสังเกตหรือแบบประเมิน โดยพิจารณาทุกด้าน และอาจทำแบบทดสอบเพื่อประเมินได้ตามความเหมาะสม
ฯลฯ
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	เรื่องที่ 13
คำศัพท์สถานที่สำคัญที่ควรทราบ
(Important Places)
	         พนักงานให้บริการที่พัก/แม่บ้าน ช่วยให้ข้อมูลชาวต่างชาติที่เข้าพักได้อย่างประทับใจได้รับความพึงพอใจจากการพูดคุยหรือสอบถาม
	 1. คำศัพท์สถานที่สำคัญ
Airport                     สนามบิน
Suvarnabhum Airport  สนามบินสุวรรณภูมิ
Bangkok International Airport  สนามบินดอน



เมือง
Don muang Airport
สนามบินดอนเมือง
International            บินระหว่างประเทศ
Domestic                บินภายในประเทศ
Departure       
ขาออก
Arrival                
ขาเข้า 

Meeting point 
จุดนัดพบ
Customs

ศุลกากร
Airlines

สายการบิน
Railway station
สถานีรถไฟ
Hua Lampong station สถานีรถไฟหัวลำโพง
Bangkhen station
สถานีรถไฟบางเขน
Lak Sri station
สถานีรถไฟหลักสี่
Don Muang station
สถานีรถไฟดอนเมือง
Makkasan station
สถานีรถไฟมักกะสัน
Khlong Ton station
สถานีรถไฟคลองตัน
Hua Ta Keh station
สถานีรถไฟหัวตะเข้
Thon Buri station
สถานีรถไฟธนบุรี
Wong Wiean Yai station สถานีรถไฟวงเวียน

ใหญ่
Bus Terminal
สถานีขนส่ง
Eastern Bus Terminal สถานีขนส่งสาย

ตะวันออก
Ekamai Bus Terminal สถานีขนส่งเอกมัย 
(สายตะวันออก)

Northern – Northeastern Bus Terminal 

สถานีขนส่งสายเหนือ
                            และสายะะวันออกเฉียง-

เหนือ
Morchid Bus Terminal สถานีขนส่งหมอชิต 
(สายเหนือและสาย
ตะวันออกเฉียงเหนือ)
Southern Bus Terminal สถานีขนส่งสายใต้
Hotel
โรงแรม
Amari Watergate
อมารีประตูน้ำ
Baiyoke Suite
ใบหยกสวีท
Chaophya Park
เจ้าพระยาปาร์ค
Dusit Thani 
ดุสิตธานี 

Florida

ฟลอริดา
Grand China Princess
แกรนด์ ไชน่า ปริ้นเซส
Grand Hyatt Erawan
แกรนด์ ไฮแอท เอราวัณ
Hilton International
ฮิลตัน อินเตอร์เนชั่น
แนล
Impeiral
อิมพีเรียล
Indra Regent
อินทรา รีเจ้นท์
Mandarin
แมนดาริน
Manhattan
แมนฮัตตัน
Maenam
แม่น้ำ
Montien
มณเฑียร
Narai
นารายณ์
Novotel
โนโวเทล
Regent
รีเจ้นท์
Rex
เร็กซ์
Siam City
สยามซิตี้
The Emerald
ดิ เอมเมอรัล
Guest House
เกสท์เฮ้าส์
Christian Bangkok Youth คริสเตียน แบงคอค ยูท 

Lee
ลี
Narai Inn
นารายณ์ อินน์
New House River Lodge นิวเฮ้าส์ ริเวอร์ ลอดจ์
River View Guest House ริเวอร์ วิว เกสท์ เฮ้าส์
Santi Lodge               สันติ ลอดจ์
Sawatdee Guest House สวัสดี เกสท์ เฮ้าส์
Tawee House
ทวี เฮ้าส์
Vimol Guest House
วิมล เกสท์ เฮ้าส์
Police Station
สถานีตำรวจ
Bang Khen
สถานีตำรวจบางเขน
Bang Na
สถานีตำรวจบางนา
Bang Rak
สถานีตำรวจบางรัก
Klong Ton
สถานีตำรวจคลองตัน
Lat Phrao
สถานีตำรวจลาดพร้าว
Lumphini
สถานีตำรวจลุมพินี
Makkasan
สถานีตำรวจมักกะสัน 

Nang Loeng
สถานีตำรวจนางเลิ้ง
Pathum Wan
สถานีตำรวจปทุมวัน 

Phahol Yothin
สถานีตำรวจพหลโยธิน
Phaya Thai

สถานีตำรวจพญาไท
Phra Khanong

สถานีตำรวจพระโขนง
Suthisarn

สถานีตำรวจสุทธิสาร
Thong Lor

สถานีตำรวจทองหล่อ
Hospital

โรงพยาบาล
Bhumipol

โรงพยาบาลภูมิพล
Chulalongkorn

โรงพยาบาลจุฬาลงกรณ์
Lert Sin
โรงพยาบาลเลิศสิน
Phra Mongkutklao
โรงพยาบาลพระมงกุฎเกล้า
Police
โรงพยาบาลตำรวจ
Ramathibodee
โรงพยาบาลรามาธิบดี
Ratchawithi
โรงพยาบาลราชวิถี 

Sirirat
โรงพยาบาลศิริราช
Wachira
โรงพยาบาลวชิระ
Embassy
สถานทูต
Australia
สถานทูตออสเตรเลีย
British
สถานทูตสหราชอาณาจักร 

Canada
สถานทูตแคนาดา
France
สถานทูตฝรั่งเศส
Germany
สถานทูตเยอรมัน
India
สถานทูตอินเดีย
Indonesia
สถานทูตอินโดนีเซีย
Italy
สถานทูตอิตาลี
Japan
สถานทูตญี่ปุ่น
The Republic of Korea สถานทูตเกาหลี
Laos
สถานทูตลาว
Malaysia
สถานทูตมาเลเซีย
Myanmar
สถานทูตพม่า
The Netherlands
สถานทูตเนเธอร์แลนด์
New Zealand
สถานทูตนิวซีแลนด์ 

Norway
สถานทูตนอร์เวย์
Pakistan
สถานทูตปากีสถาน
Philippines
สถานทูตฟิลิปปินส์
Singapore
สถานทูตสิงคโปร์
Spain
สถานทูตสเปน 

Srilanka
สถานทูตศรีลังกา
Sweden
สถานทูตสวีเดน
Switzerland
สถานทูตสวิตเซอร์แลนด์
USA
สถานทูตอเมริกา
Vietnam
สถานทูตเวียดนาม
ฯลฯ
	1. ครูจัดกิจกรรมเพื่อสร้างบรรยากาศให้มีความคุ้นเคยเป็นกันเอง ซึ่งผุ้เรียนจะมีความมั่นใจ กล้าพูด กล้าแสดงออก
2. ครูระดมสมองผู้เรียน เพื่อช่วยกันคิดว่า คำศัพท์เกี่ยวกับสถานที่สำคัญที่ควรทราบ มีประเภทใดบ้าง เพราะเหตุผลใด และแต่ละประเภทจะนึกถึงที่ใดบ้าง
3. ครูออกเสียงคำศัพท์ ให้ผู้เรียนฝึกออกเสียงตาม
4. แบ่งกลุ่มย่อย กลุ่มละ 5 คน แต่ละกลุ่มเลือกประเภทคำศัพท์ที่ต้องการฝึก ใช้เวลาฝึกฝนจนออกเสียงได้ถูกต้อง จากนั้นฝึกหมุนเวียนประเภทคำศัพท์จนครบหัวข้อที่ควรทราบ
5. จัดกิจกรรมเพื่อนำเสนอคำศัพท์ที่สำคัญประเภทต่างๆ และจัดมุมนิทรรศการเพื่อช่วยย้ำความจำได้อย่างดี หากผู้เรียนมีเวลาว่าง ให้ฝึกเขียนคำศัพท์ต่างๆ เหล่านี้ให้ถูกต้อง
6. ครูประเมินด้วยการสังเกตโดยบันทึกลงในแบบสังเกตหรือแบบประเมิน หรืออาจจัดทำแบบทดสอบเพื่อการประเมินได้ตามความจำเป็น
ฯลฯ
	2
	3

	เรื่องที่ 14
การพูดคุยเพื่อสร้างความรู้สึกที่ดีแก่ผู้เข้าพัก
(General Conversation)
	       พนักงานให้บริการที่พัก/ แม่บ้าน พูดคุยกับชาวต่างชาติอย่างเป็นกันเอง มีความมั่นใจ และเข้าใจวัฒนธรรมของชาวต่างชาติว่าเรื่องใดควรหรือไม่ควรพูดอย่างไร ซึ่งเป็นมารยาททางสังคมที่ต่างชาติถือปฏิบัติ
	1.  เรื่องที่อาจพูดคุยกับชาวต่างชาติเพื่อสร้างความรู้สึกที่ดี
weather
ลมฟ้าอากาศ
Thai food
อาหารไทย
Thai fruits
ผลไม้ไทย
beach
ชายหาด
island
เกาะ
Thai sports
กีฬาไทย
Thai silk
ผ้าไหมไทย
one day trip
การเดินทางท่องเที่ยวในเวลา 1 วัน
Thai classical dance
รำไทย
Thai musical instrument
ดนตรีไทย
temple
วัด
Thai manner
มารยาทไทย 

Thai festival
เทศกาลไทย
ฯลฯ

2. ตัวอย่างข้อความที่อาจเริ่มพูดคุยกับชาวต่างชาติ
It’s nice today, isn’t it?




วันนี้อากาศดีนะ
Don’t forget your hat. It’s very sunny today.

อย่าลืมหมวกนะ วันนี้แดดแรงมาก
Do you like Thai food?


 คุณชอบอาหารไทยมั้ย
Thai food is hot and spicy.




อาหารไทยรสเผ็ดร้อน
Most Thai fruits are sweet.




ผลไม้ไทยส่วนมากมีรสหวาน
Pa-Tong beach is in Phuket.



หาดป่าตองอยู่ที่ภูเก็ต
Thai boxing is famous all over the world.


มวยไทยมีชื่อเสียงทั่วโลก
Thai silk has many shades of colour.


ผ้าไหมไทยมีสีมากมาย
There are many places that you can take one day trip.


มีอยู่หลายแห่งที่คุณไปเที่ยวภายในวันเดียวได้
Are you interested in Thai classical dance?

คุณสนใจรำไทยมั้ย
I can’t play any Thai musical instrument. It takes a long time to practice.


ฉันเล่นดนตรีไทยไม่ได้เลย ต้องใช้เวลานานที่จะฝึกฝน
Don’t forget to spend your time at the Emerald Buddha Temple.


อย่าลืมใช้เวลาที่วัดพระแก้วด้วยนะ
“Wai” is one of our Thai manner.



การไหว้เป็นมารยาทไทยอย่างหนึ่งของเรา
Water Festival and Loy Kratong Festival are very popular among foreigners.


เทศกาลสงกรานต์และเทศกาลลอยกระทงเป็นที่นิยมอย่างมากในหมู่ชาวต่างชาติ
ฯลฯ
  * อย่าลืมว่าต้องไม่ถามเรื่องอายุและเรื่องอื่นๆที่เป็นเรื่องส่วนตัวมากเกินไปเพราะเป็นการผิดมารยาทอย่างมาก
	1. ครูสร้างบรรยากาศให้ทุกคนรู้สึกสนุกสนานขณะเรียนรู้ร่วมกัน เพื่อทุกคนจะกล้าแสดงออก กล้าคิด กล้าพูด และเรียนรู้ไปพร้อมกัน
2. ครูให้ผู้เรียนร่วมกันระดมสมองเกี่ยวกับเรื่องต่างๆ ที่พูดคุยกับชาวต่างชาติ เพื่อสร้างความรู้สึกที่ดีได้ จากนั้นครูบอกคำศัพท์เป็นภาษาอังกฤษ และออกเสียงให้ผู้เรียนฟัง พร้อมกับให้ออกเสียงตามแบ่งกลุ่มย่อย 4 คน ให้แต่ละกลุ่มทบทวนและเรียนรู้ร่วมกัน ทั้งคำภาษาอังกฤษ การออกเสียงและความหมาย แบ่งกลุ่มเขียนคำศัพท์พร้อมความหมายเพื่อจัดมุมนิทรรศการเพื่อมิให้เขียนคำศัพท์ซ้ำซ้อนกัน
3. ครูฝึกผู้เรียนให้ใช้ประโยคที่พูดคุยกับชาวต่างชาติได้ อาจนำรูปประโยคมาปรับเปลี่ยนคำศัพท์ให้หลากหลายยิ่งขึ้น
4. หาอาสาสมัครมาทบทวนคำศัพท์ ความหมาย การออกเสียง และรูปประโยคที่ควรนำไปใช้ จากนั้นผู้เรียนบันทึกข้อสังเกตและรายงานหน้าชั้นตามความเหมาะสม
5. ครูประเมินผู้เรียนโดยการสังเกตและบันทึกลงในแบบสังเกตหรือแบบประเมิน ครูอาจจัดทำแบบทดสอบบางเรื่องและนำมาทดสอบผู้เรียนเพื่อความแม่นยำถูกต้อง
ฯลฯ
	2
	3

	เรื่องที่ 15
การแนะนำสถานที่ท่องเที่ยว 
สถานบันเทิง 
และศูนย์การค้า/แหล่งการค้า

(Suggesting and Giving Information)
	       พนักงานบริการที่พัก/แม่บ้านพูดคุยเพื่อแนะนำสถานที่ท่องเที่ยว สถานบันเทิงและศูนย์การค้าที่ชาวต่างชาติสนใจ เนื่องจากชาวต่างชาติมีทั้งหญิง ชาย เด็กผู้ใหญ่ซึ่งมีความสนใจแตกต่างกันไป และในยุคนี้ไม่ว่าใครก็ต้องการประหยัดค่าใช้จ่าย คนไทยจะช่วยให้ข้อมูลได้อย่างดี
	1. สถานที่ท่องเที่ยว
The Grand Palace
พระบรมมหาราชวัง
The Emerald Buddha Temple/  วัดพระแก้ว
Wat Phra Kaeow

The National Museum
พิพิธภัณฑสถานแห่งชาติ
The City Pillar Shrine
เสาหลักเมือง
The Declining Buddha Temple วัดโพธิ์
Temple of Dawn
วัดอรุณราชวราราม
Temple of Golden Buddha
วัดไตรมิตร
The Marble Temple
วัดเบญจมบพิตร
The Golden Mountain
ภูเขาทอง
The Giant Swing
เสาชิงช้า
Wimanmek Mansion
พระที่นั่งวิมานเมฆ
Jim Thompson’s House
บ้านจิมทอมสัน
Art and Craft Centre
นารายณ์ภัณฑ์
Lumpini Park
สวนลุมพินี
Royal Barge Museum
พิพิธภัณฑ์เรือพระที่นั่ง 

Dusit Zoo
สวนสัตว์ดุสิต/เขาดินวนาราม
Snake Farm
สถานเสาวภา/สวนงู
ฯลฯ
2. สถานบันเทิง/ ย่านบันเทิง
pub
ผับ
jazz pub
ผับมีดนตรีแจ๊ส
lounge
เล้าจ์น
lobby bar
มุมบริการเครื่องดื่มในโรงแรม
discotheque
ดิสโก้
beer bar
บาร์ขายเบียร์
cinema
โรงภาพยนตร์
Patpong
พัฒน์พงศ์
Pattaya
พัทยา
Khao San Road
ถนนข้าวสาร
ฯลฯ
3. ศูนย์การค้า/ แหล่งการค้า
China Town
เยาวราช
Pratunam Market
ตลาดประตูน้ำ 

Chatuchak Market
ตลาดนัดสวนจตุจักร
Pahurat Market
ตลาดพาหุรัด
Penang Market
ตลาดปีนัง
Khlong Toey Market
ตลาดคลองเตย
Central World
ศูนย์การค้าเซ็นทรัลเวิร์ล
Paragon
ศูนย์การค้าพารากอน
The Emporium
ศูนย์การค้าดิเอ็มโพเรียม
Siam Centre
ศูนย์การค้าสยาม
Siam Discovery
ศูนย์การค้าสยามดิสคัฟเวอรี่

MBK Centre
ศูนย์การค้ามาบุญครอง
ฯลฯ
4. ประโยคที่ใช้แนะนำสถานที่
Why don’t you go to the MBK Centre?

Are you interested in buying Thai fruits?

Chatuchak Market is one of the most popular market.

The Wimanmek Mansion is the biggest teak mansion in Thailand.

Khao San Road is crowded during water festival.

ฯลฯ
	1. ครูจัดกิจกรรมสร้างบรรยากาศการเรียนรู้ เพื่อให้เกิดความคุ้นเคย กล้าพูด กล้าแสดงออก และกล้าฝึกภาษาอังกฤษไปพร้อมกัน
2. ครูระดมสมองให้ผู้เรียนบอกคำศัพท์เกี่ยวกับสถานที่ท่องเที่ยว สถานบันเทิง และศูนย์การค้า/ แหล่งการค้า จากนั้นช่วยกันเขียนภาษาอังกฤษที่ถูกต้อง และจัดมุมคำศัพท์ต่างๆ
3. ครูออกเสียงคำศัพท์ให้ผู้เรียนออกเสียงตามและฝึกเป็นคู่ ทั้งฝึกออกเสียงและฝึกเขียน รวมทั้งฝึกการใช้ประโยค/ข้อความแนะนำสถานที่ต่างๆ แก่ชาวต่างชาติ
เลือกอาสาสมัคร 4-5 คู่ มาแสดงบทบาทสมมุติระหว่างพนักงานบริการที่พัก / แม่บ้าน และชาวต่างชาติ โดยให้มีการเสนอแนะหรือพูดถึงสถานที่ที่น่าสนใจ
4. จัดเวลาให้ผู้เรียนช่วยกันสร้างคำถามหรือประโยคอื่นๆ ที่สามารถจดจำ นำไปใช้ได้
5. ครูประเมินด้วยการสังเกตการ   มีส่วนร่วมกิจกรรม ความร่วมมือ ความตั้งใจ และความสามารถในการพูดภาษาอังกฤษ โดยใช้แบบสังเกต แบบประเมิน หรืออาจจัดทำแบบทดสอบตามความเหมาะสม
ฯลฯ
	2
	3

	เรื่องที่ 16
อาหาร และผลไม้ไทย (Thai food and fruits)
	   พนักงานบริการที่พัก/แม่บ้าน ให้ข้อมูลเรื่องอาหารและผลไม้ไทยแก่ชาวต่างชาติที่สนใจ เพื่อรู้จักสิ่งต่างๆ อย่างแท้จริงซึ่งสามารถทำให้อาหารและผลไม้ไทยได้รับความนิยมและมีชื่อเสียงไปทั่วโลก
	1. อาหารไทย
rice
ข้าว
sticky rice
ข้าวเหนียว
steamed rice
ข้าวสวย
boiled rice
ข้าวต้ม
porridge
โจ๊ก
fried rice with shrimp
ข้าวผัดกุ้ง
wanton soup
เกี๊ยวน้ำ
noodle soup
บะหมี่น้ำ
spring roll
ปอเปี๊ยะ
sweet and sour with fish
เปรี้ยวหวานปลา

chicken coconut soup with lime and galanga root                      

ต้มข่าไก่
chicken in green curry
เขียวหวานไก่
three-taste salad with squid
ยำปลาหมึก
chicken rice


ข้าวมันไก่
rice with red roasted pork
ข้าวหมูแดง
ฯลฯ
2. ผลไม้ไทย
banana
กล้วย
pineapple
สัปปะรด
rose apple
ชมพู่
durian
ทุเรียน
orange
ส้ม
pamelo
ส้มโอ
watermelon
แตงโม
mango
มะม่วงทุกชนิด
mangosteen
มังคุด
jujube
พุทรา
rambutan
เงาะ
longan
ลำไย
lychee
ลิ้นจี่
custard apple
น้อยหน่า
ฯลฯ
	1. ครูจัดบรรยากาศให้เกิดความคุ้นเคย เป็นกันเองและกล้าแสดงออก เพื่อการเรียนรู้ไปพร้อมกัน
2. ครูให้ผู้เรียนระดมสมองเกี่ยวกับอาหารไทยและผลไม้ไทย โดยบันทึกไว้คนละแผ่นเพื่อความสะดวกในการจัดหมวดหมู่
3. ครูผู้สอนเขียนภาษาอังกฤษกำกับรายชื่อทั้งอาหารไทยและผลไม้ไทย จากนั้นออกเสียงให้ผู้เรียนฝึกออกเสียงตาม
4. แบ่งกลุ่มผู้เรียน 2 กลุ่มใหญ่ คือกลุ่มอาหารไทยและกลุ่มผลไม้ไทย แต่ละกลุ่มช่วยกันฝึกออกเสียงคำศัพท์จนคล่องแล้วสลับชื่อกลุ่มเพื่อฝึกออกเสียงคำศัพท์ครบทั้ง 2 ประเภท จากนั้นฝึกเขียนคำศัพท์พร้อมความหมายให้ถูกต้อง
จับคู่อาสาสมัคร ให้ทุกคู่ช่วยกันเขียนข้อความเกี่ยวกับอาหารไทยและผลไม้ไทย เช่น Tomyam Kung is very tasty.

Papaya salad or Somtam is the northeasten food.

Durian is an expensive Thai fruit.

There are a lot of longan in the North.

There are many kinds of banana and mango.

5. ประเมินโดยการสังเกตพฤติกรรมผู้เรียนและพัฒนาการการเรียนรู้ และบันทึกในแบบสังเกต แบบประเมิน รวมทั้งสร้างแบบทดสอบเพื่อทำการทดสอบตามความจำเป็น
ฯลฯ

	2
	3


หลักสูตรภาษาอังกฤษเพื่ออาชีพพนักงานขับรถรับจ้าง
จำนวน   ชั่วโมง

กลุ่มภาษาต่างประเทศเพื่อการอาชีพ
ความเป็นมา

การก้าวเข้าสู่ประชาคมอาเซียนในปี พ.ศ. 2555 (ค.ศ. 2015) ของประเทศไทย จะเป็นปัจจัยสำคัญในการเปลี่ยนแปลงวิถีชีวิตและการประกอบอาชีพของประชาชนไทย การพัฒนาคนไทยให้ก้าวทันการเปลี่ยนแปลงดังกล่าว จึงจำเป็นอย่างยิ่งที่จะต้องพัฒนาความสามารถด้านภาษาที่ใช้ในการประกอบอาชีพและความเข้าใจวัฒนธรรมเจ้าของภาษา อันจะเป็นการเตรียมความพร้อมให้ประชาชนไทย มีศักยภาพพร้อมที่จะเป็นประชาชนอาเซียนที่สามารถแข่งขันและอยู่ร่วมกับเพื่อนบ้านอย่างสันติสุข โดยเฉพาะอย่างยิ่งทักษะทางภาษาในการสื่อสารภาษาอังกฤษ ซึ่งเป็นภาษาราชการของประชาคมอาเซียน 

สำนักงาน กศน. ตระหนักถึงความสำคัญข้างต้น  ดังนั้น เพื่อเตรียมความพร้อมในการเข้าสู่ประชาคมอาเซียนในสามปีข้างหน้า สำนักงาน กศน. ได้พัฒนาหลักสูตรกลุ่มภาษาต่างประเทศเพื่อการอาชีพ เพื่อยกระดับความสามารถในการใช้ภาษาอังกฤษให้กับกลุ่มเป้าหมายของสำนักงาน กศน. โดยมีวัตถุประสงค์เพื่อพัฒนาศักยภาพผู้เรียน กศน. และประชาชนทั่วไป ให้มีความรู้ ความสามารถและทักษะพื้นฐานในการใช้ภาษาอังกฤษให้เป็นเครื่องมือในการแสวงหาความรู้ และการประกอบอาชีพในเวทีสากลต่อไป
หลักการของหลักสูตร


1.  เป็นหลักสูตรสำหรับการสื่อสารเบื้องต้น เพื่อการประกอบอาชีพให้เกิดการเรียนรู้และพัฒนาตามความสนใจและศักยภาพของแต่ละบุคคล


2.  เป็นการฝึกทักษะการสื่อสารทางภาษาเพื่อการประกอบอาชีพ

3.  การจัดกระบวนการเรียนรู้เน้นการฝึกทักษะการสื่อสารภาษาอังกฤษในสถานการณ์จำลอง   และ/หรือสถานการณ์จริง

4.  สามารถเทียบโอนผลการเรียนเข้าสู่หลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษา
ขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551

จุดหมาย  

1.  เข้าใจความหมายของคำศัพท์ สำนวน ประโยคง่าย ๆ ที่เกี่ยวกับการประกอบอาชีพ
พนักงานขับรถรับจ้าง


2.  สามารถใช้ภาษาอังกฤษอย่างง่าย ๆ เพื่อสื่อสารในการประกอบอาชีพพนักงานขับรถรับจ้างได้ถูกต้อง

3.  สามารถสื่อสารภาษาอังกฤษอย่างง่าย ๆ ได้ถูกต้องตามวัฒนธรรมเจ้าของภาษาในสถานการณ์จำลอง และ/หรือ สถานการณ์จริง
กลุ่มเป้าหมาย
1. ประชาชนทั่วไปที่สนใจ
2. ผู้ประกอบอาชีพพนักงานขับรถรับจ้าง
3. ผู้ที่ต้องการจะเข้าสู่อาชีพพนักงานขับรถรับจ้าง
ระยะเวลา   จำนวน  40 ชั่วโมง
โครงสร้างหลักสูตร

ศัพท์  สำนวน  ประโยค ภาษาอังกฤษเพื่ออาชีพพนักงานขับรถรับจ้าง ได้แก่

ศัพท์  สำนวน  ประโยค ภาษาอังกฤษเพื่ออาชีพพนักงานขับรถรับจ้าง ได้แก่
1. การทักทายผู้โดยสาร   

ทฤษฎี  2  ชั่วโมง ปฏิบัติ  3  ชั่วโมง รวม  5 ชั่วโมง
2. ตัวเลขที่ใช้บอกราคา ระยะทาง และเวลา   





ทฤษฎี  1  ชั่วโมง  ปฏิบัติ  2 ชั่วโมง รวม  3 ชั่วโมง
3. คำศัพท์ที่จำเป็นต่อการประกอบอาชีพพนักงานขับรถรับจ้าง






ทฤษฎี  1  ชั่วโมง  ปฏิบัติ  1 ชั่วโมง  รวม  2 ชั่วโมง
4. การถามและต่อรองราคาค่าโดยสาร  ทฤษฎี  1  ชั่วโมง  ปฏิบัติ  2 ชั่วโมง  รวม  3 ชั่วโมง
5. การตอบปฏิเสธผู้โดยสาร

ทฤษฎี  1  ชั่วโมง  ปฏิบัติ  1 ชั่วโมง  รวม  2 ชั่วโมง
6. การถามเรื่องเวลาในการเดินทาง 
ทฤษฎี  1  ชั่วโมง  ปฏิบัติ  2 ชั่วโมง  รวม  3 ชั่วโมง
7. การอธิบายทิศทาง


ทฤษฎี  2  ชั่วโมง  ปฏิบัติ  3 ชั่วโมง  รวม  5 ชั่วโมง
8. การสนทนาระหว่างการเดินทาง
ทฤษฎี  2  ชั่วโมง  ปฏิบัติ  3 ชั่วโมง  รวม  5 ชั่วโมง
9. การใช้ทางด่วนหรือทางยกระดับ
ทฤษฎี  1  ชั่วโมง  ปฏิบัติ  2 ชั่วโมง  รวม  3 ชั่วโมง
10. ปัญหาที่อาจเกิดระหว่างการเดินทาง ทฤษฎี  2  ชั่วโมง  ปฏิบัติ  3 ชั่วโมง  รวม  5 ชั่วโมง
11. การรับค่าโดยสารและการขอบคุณ
ทฤษฎี  1  ชั่วโมง  ปฏิบัติ  1 ชั่วโมง  รวม  2 ชั่วโมง
12. ผู้โดยสารลืมสิ่งของ


ทฤษฎี  1  ชั่วโมง  ปฏิบัติ  1 ชั่วโมง รวม  2 ชั่วโมง
การจัดกระบวนการเรียนรู้

1.  ฝึกการออกเสียงคำศัพท์ สำนวน  และประโยคพื้นฐานทั่วไปและที่เกี่ยวข้องกับอาชีพพนักงานขับรถรับจ้าง


2.  ฝึกใช้ภาษาอังกฤษเพื่อการสื่อสารในการประกอบอาชีพพนักงานขับรถรับจ้าง โดยใช้บทบาทสมมติ สถานการณ์จำลอง และหรือ สถานการณ์จริง


3.  จัดกิจกรรมทางภาษาตามวัฒนธรรมเจ้าของภาษา


4.  จัดกิจกรรมสันทนาการ เช่น เกม เพลง เป็นต้น ตามความเหมาะสม

สื่อการเรียนรู้

1.  บัตรคำ แผ่นภาพ หนังสือเรียน

2.  VCD, DVD, CD 

3.  สื่อบุคคล/ สื่อสิ่งพิมพ์/ สื่ออิเล็กทรอนิคส์





ฯลฯ
การวัดและประเมินผล
1. ทดสอบความสามารถในการใช้ภาษาอังกฤษระหว่างเรียนและหลังเรียน
2. ผู้เรียนฝึกพูด ฝึกปฏิบัติ แสดงบทบาทสมมติ 
3. การซักถาม  การสังเกต  การมีส่วนร่วมในการเรียนรู้
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60
3. ผ่านการฝึกทักษะการสื่อสารเพื่ออาชีพพนักงานขับรถรับจ้างที่มีประสิทธิภาพตามเกณฑ์ที่กำหนด
เอกสารหลักฐานการศึกษา
1. หลักฐานการประเมินผล
2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
3. วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรภาษาอังกฤษเพื่ออาชีพพนักงานขับรถรับจ้างสามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้เข้าสู่หลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551   ในรายวิชาเลือกสาระความรู้พื้นฐาน  วิชาภาษาต่างประเทศที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรภาษาอังกฤษเพื่ออาชีพพนักงานขับรถรับจ้าง
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	เรื่องที่ 1

การทักทายผู้โดยสาร

	1. บอก อธิบาย ออกเสียงคำศัพท์
 สำนวน  และประโยคที่ใช้ใน การทักทายผู้โดยสารได้ถูกต้อง

2. อธิบาย ออกเสียงคำถามและ
    คำตอบที่ใช้ถามและตอบในการทักทายผู้โดยสารได้ถูกต้อง

3 .สนทนาโต้ตอบโดยใช้คำศัพท์ 
    สำนวน และประโยคที่เกี่ยวกับ
    การทักทายผู้โดยสารได้ เหมาะสมตามโอกาสสถานการณ์ สังคม และวัฒนธรรมของเจ้าของภาษา

	คำศัพท์ สำนวน และประโยคที่ใช้ในการทักทายผู้โดยสาร
Good morning
  สวัสดีครับ (ใช้ตอนเช้า)
Good afternoon 
สวัสดีครับ (ใช้ตอนบ่าย)
Good evening 
สวัสดีครับ (ใช้ตอนเย็น  
ถึงค่ำ)
Hello   

คำทักทายแบบเป็นกันเอง
Hi

คำทักทายแบบเป็นกันเอง

(ใช้ได้ตลอดเวลา)
How are you?
สบายดีหรือครับ


(ใช้ถามหลังจากการทักทาย)
Very well, thank you. สบายดีครับ ขอบคุณ

ครับ
Sir

คำเรียกที่สุภาพใช้กับบุรุษ
Madam

คำเรียกที่สุภาพใช้กับสตรี

สูงวัย
Miss
  คำเรียกที่สุภาพใช้กับสตรีไม่สูงวัย

Again please. กรุณาพูดซ้ำ
Pardon me. กรุณาพูดซ้ำ
Please speak slowly. กรุณาพูดช้า ๆ
คำถามง่าย ๆ ที่ใช้ถามผู้โดยสารว่าต้องการจะไปไหน
Where are you going?
คุณจะไปไหนครับ
Where to, sir?

ไปไหนครับ คุณผู้ชาย
Where to, madam? ไปไหนครับ คุณผู้หญิง

คำตอบ
I want to go to… 
ผมจะไปที่...
Please take me to… 
ช่วยไปส่งผมที่...
Please drop me off at…ช่วยไปส่งผมที่...
Chatuchak  Market 
สวนจตุจักร 
The airport

สนามบิน
บทสนทนาที่ใช้ในการทักทายผู้โดยสาร

บทสนทนาที่ 1
คนขับรถรับจ้าง  :  Good morning. สวัสดีครับ
ผู้โดยสาร         :  Good morning.  สวัสดีค่ะ
คนขับรถรับจ้าง  :  Where to, madam?  
                        จะไปไหนครับ
ผู้โดยสาร         :  Please drop me off at the Ministry of Education,     Rajdamneon Road.

                        ไปส่งดิฉันที่กระทรวงศึกษาธิการ ถนนราชดำเนินค่ะ                           

คนขับรถรับจ้าง   : Please get in.   
ขึ้นรถเลยครับ
บทสนทนาที่ 2
ผู้โดยสาร          :  Hello.   สวัสดีค่ะ
คนขับรถรับจ้าง  :  Where are you going?  
                         จะไปไหนครับ
ผู้โดยสาร          :  To Suwannaphum 


     International Airport, 

     please.  


     สนามบินนานาชาติ


     สุวรรณภูมิค่ะ
	ขั้นที่ 1 กำหนดสภาพปัญหา ความต้องการ
ในการเรียนรู้
1. ครูทักทายผู้เรียนและนำเข้าสู่บทเรียนโดยการชวนคิด ชวนคุย เพื่อสร้างความรู้ความเข้าใจเกี่ยวกับการเปลี่ยนแปลงของสังคม เศรษฐกิจ การเมือง วิทยาศาสตร์และเทคโนโลยี และการก้าวสู่ประชาคมอาเซียน ในปี พ.ศ. 2558 ซึ่งจะมีผลต่อการดำเนินชีวิตของผู้คน จากการเป็นประชาชนไทยก็จะกลายเป็นประชาชนอาเซียน ซึ่งภาษาอังกฤษเป็นภาษาราชการ จะมีความจำเป็นใน      การดำเนินชีวิตการประกอบอาชีพพนักงานขับรถรับจ้าง จึงมีความจำเป็นที่จะต้องเรียนรู้และฝึกทักษะในการสื่อสารภาษาอังกฤษเพื่ออาชีพพนักงานขับรถรับจ้างเช่นเดียวกัน
2. ครูยกตัวอย่างสถานการณ์ที่พนักงานขับรถรับจ้างจะต้องพบปะ บริการชาวต่างชาติ ซึ่งผู้เรียนจะต้องฝึกทักษะการสื่อสารในเรื่องต่างๆ ดังนี้ การทักทายผู้โดยสาร/ตัวเลขที่ใช้
บอกราคา ระยะทางและเวลา/คำศัพท์ที่จำเป็นต่อการประกอบอาชีพพนักงานขับรถรับจ้าง/ การถามและต่อรองราคาค่าโดยสาร/ การตอบปฏิเสธผู้โดยสาร/ การถามเรื่องเวลาในการเดินทาง/ การอธิบายทิศทาง/ การสนทนาระหว่างการเดินทาง/ การใช้ทางด่วนหรือทางยกระดับ/ปัญหาที่อาจเกิดระหว่างการเดินทาง /การรับค่าโดยสารและการขอบคุณ/ ผู้โดยสารลืมสิ่งของ หลังจากนั้นครูอธิบายขั้นตอนในการเรียนรู้และให้ผู้เรียนวางแผนการเรียนรู้ในแต่ละเรื่องของภาษาอังกฤษเพื่ออาชีพพนักงานขับรถรับจ้างร่วมกัน
ขั้นที่ 2 
แสวงหาความรู้และจัดการเรียนรู้
1. ครูและผู้เรียนร่วมกันสร้างความรู้ความเข้าใจในการออกเสียงคำศัพท์ สำนวน และประโยคที่เกี่ยวข้องกับเรื่องการทักทายผู้โดยสาร โดยครูให้ผู้เรียนศึกษาวิดีทัศน์ และ/หรือครูอ่านให้เพื่อนฟังจากบัตรคำ และให้ผู้เรียนอ่านตาม การใช้สื่อรูปภาพในการแปลความหมาย หลังจากนั้น ครูให้ผู้เรียนที่เป็นอาสาสมัครอ่านให้ฟัง และมีการฝึกการอ่านและสะกดคำอย่างทั่วถึง นอกจากนี้ ครูให้ผู้เรียนทำแบบฝึกหัด โดยให้ผู้เรียนเติมคำให้สมบูรณ์
2. ครูอธิบายพร้อมให้ความรู้ สนทนาเกี่ยวกับการทักทายผู้โดยสาร และครูนำผู้เรียนในการออกเสียง ประโยคที่ใช้ในการสนทนา หลังจากนั้น ครูให้ผู้เรียนฝึกอ่านบทสนทนาโดยการให้ผู้เรียนจับคู่กันฝึก ร่วมกันฝึกอ่านบทสนทนา และแบ่งกลุ่มผู้เรียนให้อ่านบทสนทนาพร้อมกับให้ผู้เรียนแสดงบทบาทสมมุติ เกี่ยวกับการทักทายผู้โดยสาร
ขั้นที่ 3
การปฏิบัติและการนำไปใช้

1. ผู้เรียนฝึกปฏิบัติสิ่งที่ได้เรียนรู้ร่วมกัน
2. ผู้เรียนนำสิ่งที่ได้เรียนรู้ไปใช้ใน               การประกอบอาชีพ และชีวิตประจำวัน
3. ผู้เรียนนำความรู้และประสบการณ์ที่ได้เรียนมาแลกเปลี่ยนเรียนรู้ร่วมกันกับเพื่อนและครู
ขั้นที่ 4 
การประเมินผลการเรียนรู้
1. ครูและผู้เรียนทบทวนฝึกการสนทนาเรื่อง การทักทายผู้โดยสาร หลังจากนั้น ครูและผู้เรียนร่วมกันสรุปเนื้อหาที่ได้จากการเรียนรู้
2. ครูประเมินความรู้ความเข้าใจในการเรียนรู้ของผู้เรียนโดยการให้ผู้เรียน ฝึกพูด ฝึกปฏิบัติ การแสดงบทบาทสมมุติ การซักถาม การสังเกต
3. ครูแนะนำให้ผู้เรียนไปศึกษาเพิ่มเติมเกี่ยวกับคำศัพท์ สำนวน ประโยค และบทสนทนาที่ได้เรียนรู้ในเรื่องการทักทายผู้โดยสาร
4. ครูประเมินผลการเรียนรู้เรื่องการทักทายผู้โดยสารตามเกณฑ์ที่กำหนด  
	2
	3

	เรื่องที่ 2
ตัวเลขที่ใช้บอกราคา ระยะทางและเวลา
	1. บอก อธิบาย ออกเสียงคำศัพท์ 
    สำนวนและประโยคที่ใช้
    เกี่ยวกับตัวเลขที่ใช้บอกราคา

    ระยะทาง และเวลาได้ถูกต้อง
2. สนทนาโต้ตอบโดยใช้คำศัพท์ 
    สำนวน และประโยคที่เกี่ยวกับ
    ตัวเลขบอกราคา  ระยะทางและเวลาได้เหมาะสมตามโอกาส สถานการณ์ สังคมและ
   วัฒนธรรมของเจ้าของภาษา
	ตัวเลขที่ใช้บอกราคา ระยะทาง และเวลา ดังนี้
one

หนึ่ง
two

สอง
three

สาม

four

สี่

five

ห้า

six

หก 
seven

เจ็ด
eight

แปด
nine

เก้า
ten

สิบ
eleven

สิบเอ็ด
twelve

สิบสอง
thirteen

สิบสาม

fourteen
สิบสี่

fifteen

สิบห้า

sixteen

สิบหก

seventeen
สิบเจ็ด

eighteen
สิบสแปด

nineteen
สิบเก้า

twenty

ยี่สิบ
21 – 29 คือ ยี่สิบ 1 ถึง 9 เช่น 
23 คือ twenty three วิธีการออกเสียงนี้ ใช้กับ 31 – 39, 41 – 49, 51 – 59, 61 – 69  และอื่น ๆ เช่นกัน
thirty

สามสิบ
forty

สี่สิบ
fifty

ห้าสิบ
sixty 

หกสิบ
seventy
เจ็ดสิบ
eighty

แปดสิบ
ninety

เก้าสิบ
one hundred  หนึ่งร้อย
hundred  คือ หนึ่งร้อย ถ้าต้องการจะกล่าวว่า หกร้อย ก็ใช้คำว่า หก นำหน้าแล้วตามด้วยร้อย เช่น 
หกร้อย คือ six hundred

ในกรณีที่จะพูดถึง 652 six hundred and fifty two

บทสนทนาเกี่ยวกับตัวเลขที่ใช้บอกราคา ระยะทาง และเวลา

บทสนทนาที่ 1
คนขับรถรับจ้าง  : One hundred and sixty 
                  seven baht, please.  

               หนึ่งร้อยหกสิบเจ็ด
ผู้โดยสาร
:  Here you are.  นี่ค่ะ 
                    ค่าโดยสาร (พูดเมื่อส่งเงินให้มี

ความหมายคล้ายกับ“นี่ไง”)
คนขับรถรับจ้าง  :  Thank you very much.  
                        ขอบคุณมากครับ
บทสนทนาที่ 2
ผู้โดยสาร
: How much?  เท่าไหร่ค่ะ
คนขับรถรับจ้าง : Eighty five baht.  แปดสิบห้าบาทครับ
ผู้โดยสาร
: Sorry? ขอโทษค่ะ เท่าไหร่

นะคะ
คนขับรถรับจ้าง : Eighty five baht, please.  
                     แปดสิบห้าบาทครับ
บทสนทนาที่ 3
ผู้โดยสาร
: How far is the Southern 

Bus Terminal? 



สถานีรถขนส่งสายใต้ไกลแค่

ไหนคะ
คนขับรถรับจ้าง : About 10 kilometers  

ประมาณ 10 กิโลเมตรครับ
สถานที่ต่าง ๆ เช่น
The Grand Palace

พระบรมมหาราชวัง
Chaiangmai              
เชียงใหม่
Nan 


น่าน

Phuket


ภูเก็ต
Victory Monument  อนุสาวรีย์ชัยสมรภูมิ

	ขั้นที่ 1 กำหนดสภาพปัญหา ความต้องการในการเรียนรู้
1. ครูทักทายผู้เรียนและนำเข้าสู่บทเรียนโดยการชวนคิด ชวนคุย ทบทวนสิ่งที่ได้เรียนรู้ในเรื่องที่ 1 การทักทายผู้โดยสาร 
2. ครูยกตัวอย่างสถานการณ์ที่พนักงานขับรถรับจ้างจะต้องพบปะ บริการชาวต่างชาติ ซึ่งผู้เรียนจะต้องฝึกทักษะการสื่อสารในเรื่องตัวเลขที่ใช้บอกราคา ระยะทาง และเวลา  หลังจากนั้น ครูอธิบายขั้นตอน การเรียนรู้และให้ผู้เรียนวางแผนการเรียนรู้ในเรื่องตัวเลขที่ใช้บอกราคา ระยะทาง และเวลาร่วมกัน   
ขั้นที่ 2 
แสวงหาความรู้และจัดการเรียนรู้
1. ครูและผู้เรียนร่วมกันสร้างความรู้          ความเข้าใจในการออกเสียงคำศัพท์ สำนวน และประโยคที่เกี่ยวข้องกับเรื่องตัวเลขที่ใช้บอกราคา ระยะทาง และเวลา โดยครูให้ผู้เรียนศึกษาวิดีทัศน์ และ/หรือครูอ่านให้เพื่อนฟังจากบัตรคำ และให้ผู้เรียนอ่านตาม การใช้สื่อรูปภาพในการแปลความหมาย หลังจากนั้น ครูให้ผู้เรียนที่เป็นอาสาสมัครอ่านให้เพื่อนฟัง และมีการฝึกการอ่านและสะกดคำอย่างทั่วถึง นอกจากนี้ ครูให้ผู้เรียนทำแบบฝึกหัด โดยให้ผู้เรียนเติมคำให้สมบูรณ์
2. ครูอธิบายพร้อมให้ความรู้ สนทนาเกี่ยวกับ ตัวเลขที่ใช้บอกราคา ระยะทาง และเวลา ครูนำผู้เรียนในการออกเสียง ประโยคที่ใช้ในการสนทนา หลังจากนั้น ครูให้ผู้เรียนฝึกอ่านบทสนทนาโดยการให้ผู้เรียนจับคู่กันฝึก ร่วมกันฝึกอ่านบทสนทนา และแบ่งกลุ่มผู้เรียนให้อ่านบทสนทนาพร้อมกับให้ผู้เรียนแสดงบทบาทสมมุติ เกี่ยวกับตัวเลขที่ใช้บอกราคา ระยะทาง และเวลา
ขั้นที่ 3
การปฏิบัติและการนำไปใช้

1. ผู้เรียนฝึกปฏิบัติสิ่งที่ได้เรียนรู้ร่วมกัน
2. ผู้เรียนนำสิ่งที่ได้เรียนรู้ไปใช้ใน                การประกอบอาชีพ และชีวิตประจำวัน
3. ผู้เรียนนำความรู้และประสบการณ์ที่ได้เรียนมาแลกเปลี่ยนเรียนรู้ร่วมกันกับเพื่อนและครู
ขั้นที่ 4 
การประเมินผลการเรียนรู้
1. ครูและผู้เรียนทบทวนฝึกการสนทนาเรื่อง ตัวเลขที่ใช้บอกราคา ระยะทาง และเวลา หลังจากนั้น ครูและผู้เรียนร่วมกันสรุปเนื้อหาที่ได้จากการเรียนรู้
2. ครูประเมินความรู้ความเข้าใจในการเรียนรู้ของผู้เรียนโดยการให้ผู้เรียน ฝึกพูด ฝึกปฏิบัติ การแสดงบทบาทสมมุติ  การซักถาม การสังเกต
3. ครูแนะนำให้ผู้เรียนไปศึกษาเพิ่มเติม เกี่ยวกับคำศัพท์ สำนวน ประโยค และบทสนทนา ที่ได้เรียนรู้ในเรื่อง ตัวเลขที่ใช้บอกราคา ระยะทาง และเวลา
4. ครูประเมินผลการเรียนรู้เรื่องการทักทายผู้โดยสารตามเกณฑ์ที่กำหนด
	
	

	เรื่องที่ 3
คำศัพท์ที่จำเป็นต่อการประกอบอาชีพพนักงานขับรถรับจ้าง
	บอก อธิบาย ออกเสียงคำศัพท์ 
ที่ใช้ประโยชน์ในชีวิตประจำวันของพนักงานขับรถรับจ้างได้ถูกต้อง
	ศัพท์ที่เป็นประโยชน์ในชีวิตประจำวันของพนักงานขับรถรับจ้าง ดิน น้ำ อากาศ
hot

ร้อน
cold

เย็น
cool

เย็น
rainy

ฤดูฝน
humid

ชื้น
dry

แห้ง
sticky

ชื้น
cloudy

เมฆมาก
windy

ลมแรง
วัน และ เวลา
week

สัปดาห์
monday 
วันจันทร์
tuesday

วันอังคาร
wednesday
วันพุธ
thursday
วันพฤหัสบดี
friday

วันศุกร์
saturday
วันเสาร์
sunday

วันอาทิตย์
weekday
วันราชการ (จันทร์ – ศุกร์)
weekend
วันหยุดสุดสัปดาห์
everyday
ทุกวัน
but

ยกเว้นแต่
lunch 

อาหารกลางวัน
stop for lunch 
หยุดพักรับประทานอาหาร

กลางวัน
12 noon to 1 p.m. เที่ยงถึงบ่ายโมง
การเปิดทำการ
office hours

เวลาทำการ
open


เปิด
closed


ปิด
national holiday
วันหยุดประจำชาติ
public holiday

วันหยุด
nine to five
9 นาฬิกาถึง 17 นาฬิกา
 สถานที่ที่น่าสนใจ
Victory monument
อนุสาวรีย์ชัยสมรภูมิ
Weekend market
ตลาดนัดสวนจตุจักร
Democracy monument
 อนุสาวรีย์



  ประชาธิปไตย

การซื้อของ
fixed price

ราคาขาดตัว
bargain


ต่อรอง
fifty percent discount 
ลด 50 เปอร์เซ็นต์
real


ของแท้
certificate

ใบรับประกันคุณภาพ
goldsmith

ร้านขายทอง
ชื่อเฉพาะ
City of angels

เมืองแห่งเทวดา คือ กรุงเทพฯ
Patpong

พัฒน์พงษ์
China town

เยาวราช
New Road

ถนนเจริญกรุง
Suan Lum Night Bazaar สวนลุมไนท์บาซาร์

	ขั้นที่ 1 กำหนดสภาพปัญหา ความต้องการในการเรียนรู้
1. ครูทักทายผู้เรียนและนำเข้าสู่บทเรียนโดยการชวนคิด ชวนคุย ทบทวนสิ่งที่ได้เรียนรู้ ในเรื่องที่ 1 การทักทายผู้โดยสาร เรื่องที่ 2 ตัวเลขที่ใช้บอกราคา ระยะทางและเวลา
2. ครูยกตัวอย่างสถานการณ์ที่พนักงานขับรถรับจ้างจะต้องพบปะ บริการชาวต่างชาติ ซึ่งผู้เรียนจะต้องฝึกทักษะการสื่อสารในเรื่อง คำศัพท์ที่จำเป็นต่อการประกอบอาชีพต่าง ๆ หลังจากนั้น ครูอธิบายขั้นตอนการเรียนรู้และให้ผู้เรียนวางแผนการเรียนรู้ในเรื่องคำศัพท์  ที่จำเป็นต่อการประกอบอาชีพพนักงานขับรถรับจ้างร่วมกัน 
ขั้นที่ 2 
แสวงหาความรู้และจัดการเรียนรู้
1. ครูและผู้เรียนร่วมกันสร้างความรู้ความเข้าใจในการออกเสียงคำศัพท์ สำนวน และประโยคที่เกี่ยวข้องกับเรื่องคำศัพท์ที่จำเป็นต่อการประกอบอาชีพพนักงานขับรถรับจ้าง  โดยครูให้ผู้เรียนศึกษาวิดีทัศน์ และ/หรือครูอ่านให้ฟังจากบัตรคำ และให้ผู้เรียนอ่านตาม การใช้สื่อรูปภาพในการแปลความหมาย หลังจากนั้น ครูให้ผู้เรียนที่เป็นอาสาสมัครอ่านให้เพื่อนฟัง และมีการฝึกการอ่านและสะกดคำอย่างทั่วถึง นอกจากนี้ ครูให้ผู้เรียนทำแบบฝึกหัด โดยให้ผู้เรียนเติมคำให้สมบูรณ์
2. ครูอธิบายพร้อมให้ความรู้ สนทนาเกี่ยวกับคำศัพท์ที่จำเป็นต่อการประกอบอาชีพพนักงานขับรถรับจ้าง และครูนำผู้เรียนในการออกเสียงคำศัพท์ หลังจากนั้น ครูให้ฝึกอ่านบทสนทนาโดยการให้ผู้เรียนจับคู่กันฝึก ร่วมกันฝึกอ่านบทสนทนา และแบ่งกลุ่มผู้เรียนให้อ่านบทสนทนาพร้อมกับให้ผู้เรียนแสดงบทบาทสมมุติ เกี่ยวกับการทักทายผู้โดยสาร
ขั้นที่ 3
การปฏิบัติและการนำไปใช้

1. ผู้เรียนฝึกปฏิบัติสิ่งที่ได้เรียนรู้ร่วมกัน
2. ผู้เรียนนำสิ่งที่ได้เรียนรู้ไปใช้ใน               การประกอบอาชีพและชีวิตประจำวัน
3. ผู้เรียนนำความรู้และประสบการณ์ที่ได้เรียนมาแลกเปลี่ยนเรียนรู้ร่วมกันกับเพื่อนและครู
ขั้นที่ 4 
การประเมินผลการเรียนรู้
1. ครูและผู้เรียนทบทวนฝึกเรื่อง คำศัพท์ที่จำเป็นต่อการประกอบอาชีพพนักงานขับรถรับจ้าง หลังจากนั้น ครูและผู้เรียนร่วมกันสรุปเนื้อหาที่ได้จากการเรียนรู้
2. ครูประเมินความรู้ความเข้าใจในการเรียนรู้ของผู้เรียนโดยการให้ผู้เรียนฝึกพูด ฝึกปฏิบัติ  การแสดงบทบาทสมมุติ การซักถาม การสังเกต
3. ครูแนะนำให้ผู้เรียนไปศึกษาเพิ่มเติมเกี่ยวกับคำศัพท์ที่จำเป็นต่อการประกอบอาชีพพนักงานขับรถรับจ้าง
4. ครูประเมินผลการเรียนรู้เรื่อง คำศัพท์ที่จำเป็นต่อการประกอบอาชีพพนักงานขับรถรับจ้าง ตามเกณฑ์ที่กำหนด
	1
	1

	เรื่องที่ 4
การถามและต่อรองราคา
ค่าโดยสาร
	1. บอก อธิบาย ออกเสียงคำศัพท์ 
    และสำนวนและประโยคที่ใช้
   ในการถามและต่อรองราคา
    ค่าโดยสารได้ถูกต้อง

2. สนทนาโต้ตอบโดยใช้คำศัพท์ 
    สำนวนและประโยคที่เกี่ยวกับ
    การถามและต่อรองราคา
    ค่าโดยสารได้เหมาะสม
    ตามโอกาสสถานการณ์
    สังคมและวัฒนธรรมของ
    เจ้าของภาษา
	การถามและต่อรองราคาค่าโดยสาร ในกรณีที่รถรับจ้างไม่มีมิเตอร์ ผู้โดยสารสามารถถามและต่อรองราคา โดยใช้คำศัพท์และสำนวนดังนี้
How much? 

เท่าไหร่ค่ะ
Too much.
 
แพงไปค่ะ
Very expensive. 
แพงมากค่ะ
No, it’s not expensive. It’s a long way. 


ไม่แพงหรอกครับ 
It’s far.


มันไกล
It’s near. 

มันไกลครับ
No, it’s not far.

มันใกล้ค่ะ
Not near.

มันไม่ไกลค่ะ
Yes, it’s a long way.
ไม่ใกล้ครับ
Not far.


มันไกลครับ
Not really far.

ไม่ไกลค่ะ
but


แต่
The traffic is bad.
รถติดมาก
O.K.


ตกลง
This is your tip.
นี่ค่ะ เงินทิป
ผู้โดยสาร
:  Please take me to renew 

my work permit.  



โปรดพาดิฉันไปต่อ


ใบอนุญาตทำงาน
คนขับรถรับจ้าง  : Two hundred baht.  


สองร้อยบาทครับ
ผู้โดยสาร
: That’s too expensive.   


แพงเกินไปนะคะ
คนขับรถรับจ้าง : No, it’s not expensive.



ไม่แพงหรอกครับ
ผู้โดยสาร 
: One hundred and fifty?  


ห้าสิบบาทได้ไหมคะ
คนขับรถรับจ้าง 
: One hundred.  

หนึ่งร้อยครับ
ผู้โดยสาร
: It’s quite near. It’s not far.  


ใกล้แค่นี้เองค่ะ ไม่ไกลหรอกค่ะ
คนขับรถรับจ้าง : The traffic is very bad.

 

รถติดมากครับ
ผู้โดยสาร
: One hundred and eighty.



หนึ่งร้อยแปดสิบบาทนะ
คนขับรถรับจ้าง : Fine.   ก็ได้ครับ
	ขั้นที่ 1 กำหนดสภาพปัญหา ความต้องการในการเรียนรู้
1. ครูทักทายผู้เรียนและนำเข้าสู่บทเรียนโดยการชวนคิด ชวนคุย ทบทวนสิ่งที่ได้เรียนรู้ในเรื่องที่ 1 การทักทายผู้โดยสาร
เรื่องที่ 2 ตัวเลขที่ใช้บอกราคา ระยะทางและเวลา
เรื่องที่ 3 คำศัพท์ที่จำเป็นต่อการประกอบอาชีพพนักงานขับรถรับจ้าง
2. ครูยกตัวอย่างสถานการณ์ที่พนักงานขับรถรับจ้างจะต้องพบปะ บริการชาวต่างชาติ ซึ่งผู้เรียนจะต้องฝึกทักษะการสื่อสารในเรื่อง การถามและต่อรองราคาค่าโดยสาร หลังจากนั้น ครูอธิบายขั้นตอนการเรียนรู้และให้ผู้เรียนวางแผนการเรียนรู้ในเรื่องการถามและต่อรองราคาค่าโดยสารร่วมกัน
ขั้นที่ 2 
แสวงหาความรู้และจัดการเรียนรู้
1. ครูและผู้เรียนร่วมกันสร้างความรู้ความเข้าใจในการออกเสียงคำศัพท์ สำนวน ประโยคที่เกี่ยวข้องกับเรื่องการถามและต่อรองราคาค่าโดยสาร โดยครูให้ผู้เรียนศึกษาวิดีทัศน์ และ/หรือครูอ่านให้ฟังจากบัตรคำ และให้ผู้เรียนอ่านตาม การใช้สื่อรูปภาพในการแปลความหมาย หลังจากนั้น ครูให้ผู้เรียนที่เป็นอาสาสมัครอ่านให้เพื่อนฟัง และมีการฝึกการอ่านและสะกดคำอย่างทั่วถึง นอกจากนี้ ครูให้ผู้เรียนทำแบบฝึกหัด โดยให้ผู้เรียนเติมคำให้สมบูรณ์
2. ครูอธิบายพร้อมให้ความรู้ สนทนาเกี่ยวกับการถามและต่อรองราคาค่าโดยสาร และครูนำผู้เรียนในการออกเสียง ประโยคที่ใช้ในการสนทนา หลังจากนั้น ครูให้ฝึกอ่านบทสนทนาโดยการให้ผู้เรียนจับคู่กันฝึกร่วมกันฝึกอ่านบทสนทนา และแบ่งกลุ่มผู้เรียนให้อ่านบทสนทนาพร้อมกับให้ผู้เรียนแสดงบทบาทสมมุติ เกี่ยวกับการถามและต่อรองราคาค่าโดยสาร
ขั้นที่ 3 การปฏิบัติและการนำไปใช้

1. ผู้เรียนฝึกปฏิบัติสิ่งที่ได้เรียนรู้ร่วมกัน
2. ผู้เรียนนำสิ่งที่ได้เรียนรู้ไปใช้ใน               การประกอบอาชีพและชีวิตประจำวัน
3. ผู้เรียนนำความรู้และประสบการณ์ที่ได้เรียนมาแลกเปลี่ยนเรียนรู้ร่วมกันกับเพื่อนและครู
ขั้นที่ 4 
การประเมินผลการเรียนรู้
1. ครูและผู้เรียนทบทวนฝึกการสนทนาเรื่อง การถามและต่อรองราคาค่าโดยสาร หลังจากนั้น ครูและผู้เรียนร่วมกันสรุปเนื้อหาที่ได้จากการเรียนรู้
2. ครูประเมินความรู้ความเข้าใจในการเรียนรู้ของผู้เรียนโดยกาให้ผู้เรียนฝึกพูด ฝึกปฏิบัติ การแสดงบทบาทสมมุติ การซักถาม
การสังเกต
3. ครูแนะนำให้ผู้เรียนไปศึกษาเพิ่มเติมเกี่ยวกับคำศัพท์ สำนวน ประโยค และบทสนทนา   ที่ได้เรียนรู้ในเรื่องการถามและต่อรองราคาค่าโดยสาร
4. ครูประเมินผลการเรียนรู้เรื่องการถามและต่อรองราคาค่าโดยสารตามเกณฑ์ที่กำหนด
	1
	2

	เรื่องที่ 5
การตอบปฏิเสธผู้โดยสาร
	1. อธิบาย ออกเสียงประโยค
    คำตอบที่ใช้ในการตอบปฏิเสธ
   ในกรณีพนักงานขับรถรับจ้าง                   
   ไม่สามารถรับผู้โดยสารได้

2. สนทนาโต้ตอบโดยใช้ประโยค
    ที่เกี่ยวกับการตอบปฏิเสธ ใน
    กรณีพนักงานขับรถรับจ้างไม่
    สามารถรับผู้โดยสารได้
    เหมาะสมตามโอกาส 
    สถานการณ์ สังคมและ
    วัฒนธรรมของเจ้าของภาษา
	การตอบปฏิเสธ
ถ้าพนักงานขับรถรับจ้างไม่สามารถรับผู้โดยสารได้ควรจะขอโทษและบอกเหตุผล เช่น
Sorry, I cannot go.     ขอโทษนะครับ ผมไป


ไม่ได้ครับ
I must return the car.  ผมต้องส่งรถครับ
บทสนทนา
บทสนทนาที่ 1
ผู้โดยสาร 
 :  Wireless Road, please. 


    วิทยุค่ะ
คนขับรถรับจ้าง  : Sorry, I cannot go.  
                       ขอโทษครับ ผมไปไม่ได้ครับ
                       I must return the car.

                       ผมต้องส่งรถครับ
บทสนทนาที่ 2
ผู้โดยสาร
: I want to go to Morchit 

Bus Terminal.  
         
ดิฉันต้องการไปสถานีขน

ส่งหมอชิต
คนขับรถรับจ้าง  : I’m so sorry.  I must return

                       the car. 
                     ผมต้องขอโทษอย่างมากเลยครับ
                     ผมต้องส่งรถครับ

บทสนทนาที่ 3
ผู้โดยสาร    : The Nonthaburi Palace, Please. 


โรงแรมนนทบุรี พาเลซค่ะ
คนขับรถรับจ้าง  : I’m sorry. I must return the 


car. 

ผมขอโทษนะครับ ผมต้องส่งรถครับ
หรือ I can go but we can’t use the meter.
  It’s very far. The price is…baht.


ผมไปให้ได้แต่ต้องไม่ใช้มิเตอร์ มันไกลมาก         ราคา....บาทครับ
	ขั้นที่ 1 กำหนดสภาพปัญหา ความต้องการในการเรียนรู้
1. ครูทักทายผู้เรียนและนำเข้าสู่บทเรียนโดยการชวนคิด ชวนคุย ทบทวนสิ่งที่ได้เรียนรู้
ในเรื่องที่ 1 การทักทายผู้โดยสาร
เรื่องที่ 2 ตัวเลขที่ใช้บอกราคา ระยะทางและเวลา
เรื่องที่ 3 คำศัพท์ที่จำเป็นต่อการประกอบอาชีพพนักงานขับรถรับจ้าง
เรื่องที่ 4 การถามและต่อรองราคาค่าโดยสาร
2. ครูยกตัวอย่างสถานการณ์ที่พนักงานขับรถรับจ้างจะต้องพบปะ บริการชาวต่างชาติ ซึ่งผู้เรียนจะต้องฝึกทักษะการสื่อสารในเรื่อง การตอบปฏิเสธผู้โดยสาร หลังจากนั้น ครูอธิบายขั้นตอนในการเรียนรู้และให้ผู้เรียนวางแผนการเรียนรู้ในเรื่องการตอบปฏิเสธผู้โดยสารร่วมกัน
ขั้นที่ 2 
แสวงหาความรู้และจัดการเรียนรู้
1. ครูและผู้เรียนร่วมกันสร้างความรู้ความเข้าใจในการออกเสียงคำศัพท์ สำนวน ประโยคที่เกี่ยวข้องกับเรื่องการตอบปฏิเสธผู้โดยสาร โดยครูให้ผู้เรียนศึกษาวิดีทัศน์ และ/หรือครูอ่านให้ฟังจากบัตรคำ และให้ผู้เรียนอ่านตาม การใช้สื่อรูปภาพในการแปลความหมาย หลังจากนั้น ครูให้ผู้เรียนที่เป็นอาสาสมัครอ่านให้เพื่อนฟัง และมีการฝึกการอ่านและสะกดคำอย่างทั่วถึง นอกจากนี้ ครูให้ผู้เรียนทำแบบฝึกหัด โดยให้ผู้เรียนเติมคำให้สมบูรณ์
2. ครูอธิบายพร้อมให้ความรู้ สนทนาเกี่ยวกับการตอบปฏิเสธผู้โดยสาร และครูนำผู้เรียนในการออกเสียงประโยคที่ใช้ในการสนทนา หลังจากนั้น ครูให้ฝึกอ่านบทสนทนาโดยการให้ผู้เรียนจับคู่กันฝึก ร่วมกันฝึกอ่านบทสนทนา และแบ่งกลุ่มผู้เรียนให้อ่านบทสนทนาพร้อมกับให้ผู้เรียนแสดงบทบาทสมมุติ เกี่ยวกับการทักทายผู้โดยสาร
ขั้นที่ 3
การปฏิบัติและการนำไปใช้

1. ผู้เรียนฝึกปฏิบัติสิ่งที่ได้เรียนรู้ร่วมกัน
2. ผู้เรียนนำสิ่งที่ได้เรียนรู้ไปใช้ใน                 การประกอบอาชีพและชีวิตประจำวัน
3. ผู้เรียนนำความรู้และประสบการณ์ที่ได้เรียนมาแลกเปลี่ยนเรียนรู้ร่วมกันกับเพื่อนและครู
ขั้นที่ 4 
การประเมินผลการเรียนรู้
1. ครูและผู้เรียนทบทวนฝึกการสนทนาเรื่อง การตอบปฏิเสธผู้โดยสาร หลังจากนั้น ครูและผู้เรียนร่วมกันสรุปเนื้อหาที่ได้จากการเรียนรู้
2. ครูประเมินความรู้ความเข้าใจในการเรียนรู้ของผู้เรียนโดยการให้ผู้เรียน  ฝึกพูด ฝึกปฏิบัติ การแสดงบทบาทสมมุติ การซักถาม การสังเกต
3. ครูแนะนำให้ผู้เรียนไปศึกษาเพิ่มเติมเกี่ยวกับคำศัพท์ สำนวน ประโยค และบทสนทนา ที่ได้เรียนรู้ในเรื่อง การตอบปฏิเสธผู้โดยสาร
4. ครูประเมินผลการเรียนรู้เรื่องการตอบปฏิเสธผู้โดยสาร ตามเกณฑ์ที่กำหนด
	1
	1

	เรื่องที่  6
การถามเรื่องเวลาในการเดินทาง
	1. บอก อธิบาย ออกเสียงคำศัพท์ 
   สำนวนและประโยคที่ใช้ในการ
   ถามเรื่องเวลาในการเดินทาง
2. สนทนาโต้ตอบโดยใช้คำศัพท์ 
   สำนวนและประโยค ที่เกี่ยวกับ
   การถามเรื่องเวลาในการเดินทาง
   ได้เหมาะสมตามโอกาส 
   สถานการณ์ สังคมและ
   วัฒนธรรมของเจ้าของภาษา
	การถามเรื่องเวลา
เมื่อผู้โดยสารต้องการทราบว่าจะใช้เวลานานเท่าใด สามารถใช้ประโยคคำถามต่อไปนี้
ถ้าคุณไม่ทราบ คุณควรตอบว่า
I don’t know. It’s up to the traffic  
ผมไม่ทราบครับขึ้นอยู่กับการจราจรครับ
ถ้าคุณทราบ คุณจะบอกได้เลยว่า

one hour

หนึ่งชั่วโมงครับ
two hours

สองชั่วโมงครับ
thirty minutes

สามสิบนาทีครับ
fifteen minutes

สิบห้านาทีครับ
one hour and forty minutes หนึ่งชั่วโมงกับ


สี่สิบนาทีครับ
about


ประมาณ
about one hour

ประมาณ 1 ชั่วโมง
ผู้โดยสาร
: How long will it take to get 

to Bangkok Railway Station?



ไปหัวลำโพงใช้เวลานานแค่

ไหนค่ะ
คนขับรถรับจ้าง : About two hours  


ประมาณสองชั่วโมงครับ
บทสนทนาที่ 2
ผู้โดยสาร : How long will it take to get to 
     Bangkok City Hall?


     ไปศาลาว่าการกรุงเทพมหานครใช้
      เวลานานแค่ไหนคะ
คนขับรถรับจ้าง :  I don’t know. It’s up to the 
     traffic.


     ผมไม่ทราบครับขึ้นอยู่กับการจราจร
ผู้โดยสาร : I don’t know. It’s up to the traffic.


    ผมไม่ทราบครับขึ้นอยู่กับการจราจร
    ครับ
คนขับรถรับจ้าง : Two hours? 


     สองชั่วโมงได้ไหมค่ะ

: Less than that.  น้อยกว่านั้นครับ

	ขั้นที่ 1 กำหนดสภาพปัญหา ความต้องการในการเรียนรู้
1. ครูทักทายผู้เรียนและนำเข้าสู่บทเรียนโดยการชวนคิด ชวนคุย ทบทวนสิ่งที่ได้เรียนรู้ในเรื่องที่ 1 การทักทายผู้โดยสาร
เรื่องที่ 2 ตัวเลขที่ใช้บอกราคา ระยะทางและเวลา
เรื่องที่ 3 คำศัพท์ที่จำเป็นต่อการประกอบอาชีพพนักงานขับรถรับจ้าง
เรื่องที่ 4 การถามและต่อรองราคาค่าโดยสาร
เรื่องที่ 5 การตอบปฏิเสธผู้โดยสาร
2. ครูยกตัวอย่างสถานการณ์ที่พนักงานขับรถรับจ้างจะต้องพบปะ บริการชาวต่างชาติ ซึ่งผู้เรียนจะต้องฝึกทักษะการสื่อสารในเรื่อง การถามเรื่องเวลาในการเดินทาง หลังจากนั้น ครูอธิบายขั้นตอนในการเรียนรู้และให้ผู้เรียนวางแผนการเรียนรู้ในเรื่องการถามเรื่องเวลาในการเดินทาง ร่วมกัน
ขั้นที่ 2 
แสวงหาความรู้และจัดการเรียนรู้
1. ครูและผู้เรียนร่วมกันสร้าง ความรู้         ความเข้าใจในการออกเสียงคำศัพท์ สำนวน ประโยคที่เกี่ยวข้องกับเรื่องการถามเรื่องเวลาในการเดินทาง โดยครูให้ผู้เรียนศึกษาวิดีทัศน์ และ/หรือครูอ่านให้ฟังจากบัตรคำ และให้ผู้เรียนอ่านตาม การใช้สื่อรูปภาพในการแปลความหมาย หลังจากนั้น ครูให้ผู้เรียนที่เป็นอาสาสมัครอ่านให้เพื่อนฟัง และมีการฝึกการอ่านและสะกดคำอย่างทั่วถึง นอกจากนี้ ครูให้ผู้เรียนทำแบบฝึกหัด โดยให้ผู้เรียนเติมคำให้สมบูรณ์
2. ครูอธิบายพร้อมให้ความรู้ สนทนาเกี่ยวกับการถามเรื่องเวลาในการเดินทาง และครูนำผู้เรียนในการออกเสียง ประโยคที่ใช้ในการสนทนา หลังจากนั้น ครูให้ฝึกอ่านบทสนทนาโดยการให้ผู้เรียนจับคู่กันฝึก ร่วมกันฝึกอ่านบทสนทนา และแบ่งกลุ่มผู้เรียนให้อ่านบทสนทนาพร้อมกับให้ผู้เรียนแสดงบทบาทสมมุติ เกี่ยวกับการถามเรื่องเวลาในการเดินทาง
ขั้นที่ 3
การปฏิบัติและการนำไปใช้

1. ผู้เรียนฝึกปฏิบัติสิ่งที่ได้เรียนรู้ร่วมกัน
2. ผู้เรียนนำสิ่งที่ได้เรียนรู้ไปใช้ใน               
	1
	2

	เรื่องที่ 7
การอธิบายทิศทาง
	1  บอก อธิบาย ออกเสียงคำศัพท์ 
    สำนวนและประโยคที่ใช้ใน
    การอธิบายทิศทางได้ถูกต้อง

2. สนทนาโต้ตอบโดยใช้คำศัพท์   
   สำนวนและประโยคที่เกี่ยวกับ
   การอธิบายทิศทางได้เหมาะสม
   ตามโอกาส สถานการณ์ สังคม
   และวัฒนธรรมของเจ้าของภาษา
	ถ้าไม่สามารถส่งผู้โดยสารชาวต่างชาติลงหน้าสถานที่ที่เขาต้องการจะไปได้ 
สามารถอธิบายเพิ่มเติมโดยใช้คำศัพท์และสำนวนดังนี้
near

far

in front of

behind

next to
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to the right of

to the left of

on the left

opposite

this side

the other side

straight ahead

along side
across the street

building circle

corner

traffic lights

crossroad

intersection

junction

bus stop

wrong way

cross the street

walk over the bridge

fly over
ใกล้
ไกล
ด้านหน้า
ด้านหลัง
ถัดไป
ขวามือ
อยู่ทางด้านขวาของ
อยู่ทางด้านซ้ายของ
ซ้ายมือ
ตรงข้าม
ฝั่งนี้
ฝั่งตรงข้าม
ตรงไปข้างหน้า
อยู่ข้าง
ฝั่งตรงข้าม
อาคารวงเวียน
หัวมุมถนน
สัญญาณไฟจราจร
สี่แยก
สามแยก
ทางแยก
ป้ายรถประจำทาง
ผิดทาง
เดินข้ามถนน
เดิมข้ามสะพานลอย
สะพานลอยสำหรับรถ
ตัวอย่างบทสนทนา
บทสนทนาที่ 1
คนขับรถรับจ้าง : Here we are.  ถึงแล้วครับ
ผู้โดยสาร         : Where’s the guest house?                  เกสท์ เฮ้าท์ อยู่ตรงไหนคะ

คนขับรถรับจ้าง : Behind that building.                            หลังตึกนั้นครับ  
บทสนทนาที่ 2
ผู้โดยสาร          : Where’s the jewelry shop?  
                      ร้านขายเพชรพลอยอยู่ไหนคะ
คนขับรถรับจ้าง : Go down this street. It’s near the traffic lights.  
เดินไปตามถนนนี้ครับ อยู่ใกล้กับสัญญาณไฟจราจรครับ
บทสนทนาที่ 3
ผู้โดยสาร  : Please take me to Century 
     Apartment House.

                    ช่วยส่งดิฉันที่เซนจูรี่อพาร์ต -

เม้นท์ค่ะ

หลังจากขับรถไประยะหนึ่ง พนักงานขับรถรับจ้างจอดรถแล้วพูดว่า
คนขับรถรับจ้าง  : Here we are.  ถึงแล้วครับ
ผู้โดยสาร          : Where is it?  อยู่ที่ไหนคะ
คนขับรถรับจ้าง  : Sorry. I can’t drive in. 
                       You must walk.  
                       ผมขับรถเข้าไปไม่ได้ 
                       คุณต้องเดินเข้าไปครับ
    

	ขั้นที่ 1 กำหนดสภาพปัญหา ความต้องการในการเรียนรู้
1. ครูทักทายผู้เรียนและนำเข้าสู่บทเรียนโดยการชวนคิด ชวนคุย ทบทวนสิ่งที่ได้เรียนรู้ในเรื่องที่ 1 การทักทายผู้โดยสาร
เรื่องที่ 2 ตัวเลขที่ใช้บอกราคา ระยะทางและเวลา
เรื่องที่ 3 คำศัพท์ที่จำเป็นต่อการประกอบอาชีพพนักงานขับรถรับจ้าง
เรื่องที่ 4 การถามและต่อรองราคาค่าโดยสาร
เรื่องที่ 5 การตอบปฏิเสธผู้โดยสาร
เรื่องที่ 6 การถามเรื่องเวลาในการเดินทาง
2. ครูยกตัวอย่างสถานการณ์ที่พนักงานขับรถรับจ้างจะต้องพบปะ บริการชาวต่างชาติ ซึ่งผู้เรียนจะต้องฝึกทักษะการสื่อสารในเรื่อง การอธิบายทิศทาง หลังจากนั้น ครูอธิบายขั้นตอนในการเรียนรู้และให้ผู้เรียนวางแผนการเรียนรู้ในเรื่องการอธิบายทิศทางร่วมกัน
ขั้นที่ 2 
แสวงหาความรู้และจัดการเรียนรู้
1. ครูและผู้เรียนร่วมกันสร้างความรู้ความเข้าใจในการออกเสียงคำศัพท์ สำนวน ประโยคที่เกี่ยวข้องกับเรื่องการอธิบายทิศทาง โดยครูให้ผู้เรียนศึกษาวิทัศน์ และ/หรือครูอ่านให้ฟังจากบัตรคำ และให้ผู้เรียนอ่านตาม การใช้สื่อรูปภาพในการแปลความหมาย หลังจากนั้น ครูให้ผู้เรียนที่เป็นอาสาสมัครอ่านให้เพื่อนฟัง และมีการฝึกการอ่านและสะกดคำอย่างทั่วถึง นอกจากนี้ ครูให้ผู้เรียนทำแบบฝึกหัด โดยให้ผู้เรียนเติมคำให้สมบูรณ์
2. ครูอธิบายพร้อมให้ความรู้ สนทนาเกี่ยวกับการอธิบายทิศทาง และครูนำผู้เรียนในการออกเสียงประโยคที่ใช้ในการสนทนา หลังจากนั้น ครูให้ฝึกอ่านบทสนทนา       โดยการให้ผู้เรียนจับคู่กันฝึก ร่วมกันฝึกอ่านบทสนทนา และแบ่งกลุ่มผู้เรียนให้อ่านบทสนทนาพร้อมกับให้ผู้เรียนแสดงบทบาทสมมุติเกี่ยวกับการอธิบายทิศทาง
ขั้นที่ 3
การปฏิบัติและการนำไปใช้

1. ผู้เรียนฝึกปฏิบัติสิ่งที่ได้เรียนรู้ร่วมกัน
2. ผู้เรียนนำสิ่งที่ได้เรียนรู้ไปใช้ใน             การประกอบอาชีพและชีวิตประจำวัน
3. ผู้เรียนนำความรู้และประสบการณ์ที่ได้เรียนมาแลกเปลี่ยนเรียนรู้ร่วมกันกับเพื่อนและครู
ขั้นที่ 4 
การประเมินผลการเรียนรู้
1. ครูและผู้เรียนทบทวนฝึกการสนทนาเรื่อง การอธิบายทิศทาง หลังจากนั้นครูและผู้เรียนร่วมกันสรุปเนื้อหาที่ได้จากการเรียนรู้
2. ครูประเมินความรู้ความเข้าใจในการเรียนรู้ของผู้เรียนโดยการให้ผู้เรียนฝึกพูด ฝึกปฏิบัติ การแสดงบทบาทสมมุติ การซักถาม การสังเกต
3. ครูแนะนำให้ผู้เรียนไปศึกษาเพิ่มเติมเกี่ยวกับคำศัพท์ สำนวน ประโยค           และบทสนทนาที่ได้เรียนรู้ในเรื่อง         การอธิบายทิศทาง
4. ครูประเมินผลการเรียนรู้เรื่องการอธิบายทิศทางตามเกณฑ์ที่กำหนด

	2
	3

	เรื่องที่  8
การสนทนาระหว่างการเดินทาง
	1. อธิบาย ออกเสียงประโยคที่ใช้
    สนทนาระหว่างการเดินทางได้
    ถูกต้อง

2. สนทนาโต้ตอบโดยใช้ประโยค
    ที่เหมาะสมสำหรับการสนทนา
    ระหว่างการเดินทางตามโอกาส 
    สถานการณ์ สังคมและ
   วัฒนธรรมของเจ้าของภาษา

	การสนทนาระหว่างการเดินทาง
ในระหว่างการเดินทาง ผู้โดยสารอาจชวนพนักงานขับรถรับจ้างสนทนาหรือพนักงานขับรถรับจ้างอาจชวนผู้โดยสารสนทนาก็ได้ประโยคที่ใช้ ได้แก่
Where are you from?

Is this your first time in Thailand?

Where have you been in Thailand?

How long are you staying here?

Have you seen Thai dancing before?

Do you like Thai food?

คุณมาจากไหนครับ
นี่เป็นครั้งแรกที่คุณมาเมืองไทยหรือเปล่าครับ
คุณไปเที่ยวไหนมาบ้างครับ
คุณจะอยู่ที่นี่นานแค่ไหนครับ
คุณเคยดูรำไทยมาก่อนไหมครับ

คุณชอบอาหารไทยไหมครับ

ประโยคที่พนักงานขับรถรับจ้างใช้อวยพรหรือต้อนรับผู้โดยสาร
Welcome to Bangkok. ขอต้อนรับสู่กรุงเทพฯ 


ครับ

Enjoy your stay.         ขอให้อยู่ที่นี่อย่างมี


ความสุขนะครับ

Have a nice trip.        ขอให้เดินทางโดย


สวัสดิภาพครับ                       
คำถามที่ชาวต่างชาติมักจะถามคุณคือ
What’s that?      
นั่นอะไร
บทสนทนาที่ 1
คนขับรถรับจ้าง  :  Good morning.  สวัสดีครับ
ผู้โดยสาร          :  Please take me to the 

     airport
                     ส่งดิฉันที่สนามบินหน่อยค่ะ              
หลังจากผู้โดยสารขึ้นรถแล้ว คุณอาจถามผู้โดยสารว่า
 Is this your first time in Bangkok? 
นี่เป็นครั้งแรกที่คุณมากรุงเทพฯใช่ไหมครับ 
ผู้โดยสาร          :  Yes.   ใช่ค่ะ
คนขับรถรับจ้าง  :  Do you like Bangkok?

                      คุณชอบกรุงเทพฯ ไหมครับ
ผู้โดยสาร          :  Yes, very much.  


   ชอบมากค่ะ
คนขับรถรับจ้าง  :  What places have you 

    been to?  
                        คุณไปไหนมาบ้างครับ
ผู้โดยสาร         : I’ve been to the Grand 

  Palace and the Floating 

  Market. 



  ดิฉันไปพระบรมมหาราชวัง 

  และตลาดน้ำมาค่ะ
คนขับรถรับจ้าง  : Do you like the Grand 

   Palace?  
                       คุณชอบพระบรมมหาราชวัง

   หรือเปล่าครับ
ผู้โดยสาร          : Yes, it’s very beautiful. 

   ชอบค่ะสวยมากเมื่อถึง

   สนามบิน
คนขับรถรับจ้าง  : Have a nice trip.  
                       ขอให้เดินทางโดยสวัสดิภาพ

   นะครับ
บทสนทนาที่ 2
ผู้โดยสาร
: Do you know 


  
  Chatuchak Market?  
                      คุณรู้จักสวนจตุจักรไหมคะ
คนขับรถรับจ้าง :  Sure.   ทราบครับ
บทสนทนาที่ 3
คนขับรถรับจ้าง :  Where are you from?  
                        คุณมาจากไหนครับ
ผู้โดยสาร         :  Norway.   นอร์เวย์

คนขับรถรับจ้าง :  Is this your first time in 

   Bangkok?  
                       นี่เป็นครั้งแรกที่คุณมา


   กรุงเทพฯหรือครับ  
ผู้โดยสาร           : Yes. ใช่ค่ะ
คนขับรถรับจ้าง : Enjoy your stay.  
                     ขอให้อยู่อย่างมีความสุขนะครับ
ผู้โดยสาร         : Thank you. What’s that?  
                      ขอบคุณค่ะ นั่นอะไรคะ
คนขับรถรับจ้าง : A spirit house. 


 ศาลพระภูมิครับ
ผู้โดยสาร           : What’s it for?  


    ใช้ทำอะไรคะ
คนขับรถรับจ้าง : Sorry, I’m not sure. 
                      ขอโทษนะครับ ผมไม่แน่ใจครับ
	ขั้นที่ 1 กำหนดสภาพปัญหา ความต้องการในการเรียนรู้
1. ครูทักทายผู้เรียนและนำเข้าสู่บทเรียนโดยการชวนคิด ชวนคุย ทบทวนสิ่งที่ได้เรียนรู้ในเรื่องที่ 1 การทักทายผู้โดยสาร
เรื่องที่ 2 ตัวเลขที่ใช้บอกราคา ระยะทางและเวลา
เรื่องที่ 3 คำศัพท์ที่จำเป็นต่อการประกอบอาชีพพนักงานขับรถรับจ้าง
เรื่องที่ 4 การถามและต่อรองราคาค่าโดยสาร
เรื่องที่ 5 การตอบปฏิเสธผู้โดยสาร
เรื่องที่ 6 การถามเรื่องเวลาในการเดินทาง
เรื่องที่ 7 การอธิบายทิศทาง
2. ครูยกตัวอย่างสถานการณ์ที่พนักงานขับรถรับจ้างจะต้องพบปะ บริการชาวต่างชาติ ซึ่งผู้เรียนจะต้องฝึกทักษะการสื่อสารในเรื่อง การสนทนาระหว่างการเดินทาง หลังจากนั้น ครูอธิบายขั้นตอนในการเรียนรู้และให้ผู้เรียนวางแผนการเรียนรู้ในเรื่อง            การสนทนาระหว่างการเดินทาง ร่วมกัน
ขั้นที่ 2 
แสวงหาความรู้และจัดการเรียนรู้
1. ครูและผู้เรียนร่วมกันสร้างความรู้ความเข้าใจในการออกเสียงคำศัพท์ สำนวน ประโยคที่เกี่ยวข้องกับเรื่องการสนทนาระหว่างการเดินทาง โดยครูให้ผู้เรียนศึกษาวิดีทัศน์ และ/หรือครูอ่านให้ฟังจากบัตรคำ และให้ผู้เรียนอ่านตาม การใช้สื่อรูปภาพในการแปลความหมาย หลังจากนั้น ครูให้ผู้เรียนที่เป็นอาสาสมัครอ่านให้เพื่อนฟัง และมีการฝึกการอ่านและสะกดคำอย่างทั่วถึง นอกจากนี้ครูให้ผู้เรียนทำแบบฝึกหัด โดยให้ผู้เรียนเติมคำให้สมบูรณ์
2. ครูอธิบายพร้อมให้ความรู้ สนทนาเกี่ยวกับการสนทนาระหว่างการเดินทาง และครูนำผู้เรียนในการออกเสียง ประโยคที่ใช้ใน การสนทนา   หลังจากนั้น  ครูให้ฝึกอ่าน          บทสนทนาโดยการให้ผู้เรียนจับคู่กัน            ฝึกร่วมกันฝึกอ่านบทสนทนา และแบ่งกลุ่มผู้เรียนให้อ่านบทสนทนาพร้อมกับให้ผู้เรียนแสดงบทบาทสมมุติ เกี่ยวกับ       การสนทนาระหว่างการเดินทาง
ขั้นที่ 3
การปฏิบัติและการนำไปใช้

1. ผู้เรียนฝึกปฏิบัติสิ่งที่ได้เรียนรู้ร่วมกัน
2. ผู้เรียนนำสิ่งที่ได้เรียนรู้ไปใช้ในการประกอบอาชีพและชีวิตประจำวัน
3. ผู้เรียนนำความรู้และประสบการณ์ที่ได้เรียนมาแลกเปลี่ยนเรียนรู้ร่วมกันกับเพื่อนและครู
ขั้นที่ 4 
การประเมินผลการเรียนรู้
1. ครูและผู้เรียนทบทวนฝึกการสนทนา
     เรื่อง การสนทนาระหว่างการเดินทาง   หลังจากนั้น ครูและผู้เรียนร่วมกันสรุปเนื้อหาที่ได้จากการเรียนรู้
2. ครูประเมินความรู้ความเข้าใจในการเรียนรู้ของผู้เรียน โดยการให้ผู้เรียนฝึกพูด         ฝึกปฏิบัติ  การแสดงบทบาทสมมุติ        การซักถาม การสังเกต    
3. ครูแนะนำให้ผู้เรียนไปศึกษาเพิ่มเติมเกี่ยวกับคำศัพท์ สำนวน ประโยคบท-สนทนา ที่ได้เรียนรู้ในเรื่องการสนทนาระหว่างการเดินทาง
4. ครูประเมินผลการเรียนรู้เรื่องการสนทนาระหว่างการเดินทาง ตามเกณฑ์ที่กำหนด
	2
	3

	เรื่องที่ 9
การใช้ทางด่วนหรือทางยกระดับ
	1. บอก อธิบาย ออกเสียงคำศัพท์ 
สำนวนประโยคที่เกี่ยวกับการใช้ทางด่วนหรือทางยกระดับ

2. สนทนาโต้ตอบโดยใช้คำศัพท์ที่
เกี่ยวกับการใช้ทางด่วนหรือทางยกระดับได้เหมาะสมตามโอกาสสถานการณ์ สังคมและวัฒนธรรมของเจ้าของภาษา
  
	การจ่ายค่าทางด่วนหรือทางยกระดับ
        พนักงานขับรถรับจ้างอาจต้องใช้ทางด่วนหรือทางยกระดับ ซึ่งต้องตกลงกับผู้โดยสารล่วงหน้าอย่างชัดเจน คำศัพท์ที่เกี่ยวข้อง มีดังนี้
toll way

express way

fare

toll

faster

pay

extra

twenty baht

thirty baht

forty baht

use

ทางยกระดับดอนเมือง
ทางพิเศษที่ต้องจ่ายค่าผ่านทาง
ค่าโดยสาร
ค่าผ่านทาง
เร็วกว่า
จ่าย
เพิ่มขึ้น
ยี่สิบบาท
สามสิบบาท
สี่สิบาท
ใช้

บทสนทนาที่ 1
ผู้โดยสาร            :  I want to go to the 

      airport.  
                          ช่วยส่งดิฉันที่สนามบินค่ะ
คนขับรถรับจ้าง  : Do you want to use the toll 

   way?  
             คุณจะใช้ทางยกระดับหรือเปล่าครับ
ผู้โดยสาร            :  Yes.  ใช้ค่ะ
คนขับรถรับจ้าง  :  Please pay forty baht extra.  
               กรุณาจ่ายเพิ่ม 40 บาทครับ
ผู้โดยสาร            :  O.K.  ตกลงค่ะ
บทสนทนาที่ 2
ผู้โดยสาร            : Please take me to the 

     Novotel  
             ส่งดิฉันที่โรงแรมโนโวเทลหน่อยค่ะ
คนขับรถรับจ้าง  : Do you want to use the 

   express way?  
                 คุณจะใช้ทางด่วนไหมครับ
ผู้โดยสาร            :  Yes.   ได้ค่ะ
คนขับรถรับจ้าง  : Thirty baht extra.  เพิ่ม 30 บาทนะครับ

	ขั้นที่ 1 กำหนดสภาพปัญหา ความต้องการในการเรียนรู้
1. ครูทักทายผู้เรียนและนำเข้าสู่บทเรียนโดยการชวนคิด ชวนคุย ทบทวนสิ่งที่ได้เรียนรู้ในเรื่องที่ 1  การทักทายผู้โดยสาร
เรื่องที่ 2  ตัวเลขที่ใช้บอกราคา ระยะทางและเวลา
เรื่องที่ 3  คำศัพท์ที่จำเป็นต่อการประกอบอาชีพพนักงานขับรถรับจ้าง
เรื่องที่ 4 การถามและต่อรองราคาค่าโดยสาร
เรื่องที่ 5  การตอบปฏิเสธผู้โดยสาร
เรื่องที่ 6  การถามเรื่องเวลาในการเดินทาง
เรื่องที่ 7  การอธิบายทิศทาง
เรื่องที่ 8  การสนทนาระหว่างการเดินทาง
2.   ครูยกตัวอย่างสถานการณ์ที่พนักงานขับรถรับจ้างจะต้องพบปะ บริการชาวต่างชาติ ซึ่งผู้เรียนจะต้องฝึกทักษะการสื่อสารในเรื่อง การใช้ทางด่วนหรือทางยกระดับ หลังจาก-นั้น ครูอธิบายขั้นตอนในการเรียนรู้และให้ผู้เรียนวางแผนการเรียนรู้ในเรื่อง การใช้ทางด่วนหรือทางยกระดับร่วมกัน
ขั้นที่  2 
แสวงหาความรู้และจัดการเรียนรู้
1. ครูและผู้เรียนร่วมกันสร้างความรู้ความเข้าใจในการออกเสียงคำศัพท์ สำนวน ประโยคที่เกี่ยวข้องกับเรื่องการใช้ทางด่วนหรือทางยกระดับ โดยครูให้ผู้เรียนศึกษาวิดีทัศน์ และ/หรือครูอ่านให้ฟังจากบัตรคำ และให้ผู้เรียนอ่านตาม การใช้สื่อรูปภาพ ในการแปลความหมาย หลังจากนั้นครูให้ผู้เรียนที่เป็นอาสาสมัครอ่านให้เพื่อนฟัง และมีการฝึกการอ่านและสะกดคำอย่างทั่วถึง นอกจากนี้ครูให้ผู้เรียนทำแบบฝึกหัด โดยให้ผู้เรียนเติมคำให้สมบูรณ์
2. ครูอธิบายพร้อมให้ความรู้ สนทนาเกี่ยวกับการใช้ทางด่วนหรือทางยกระดับ  และครูนำผู้เรียนในการออกเสียง ประโยคที่ใช้ในการสนทนา หลังจากนั้น ครูให้ฝึกอ่านบทสนทนา โดยการให้ผู้เรียนจับคู่กันฝึกร่วมกัน ฝึกอ่านบทสนทนาและแบ่งกลุ่ม ผู้เรียนให้อ่านบทสนทนา พร้อมกับให้ผู้เรียนแสดงบทบาทสมมุติเกี่ยวกับการใช้ทางด่วนหรือทางยกระดับ
ขั้นที่ 3
การปฏิบัติและการนำไปใช้

1. ผู้เรียนฝึกปฏิบัติสิ่งที่ได้เรียนรู้ร่วมกัน
2. ผู้เรียนนำสิ่งที่ได้เรียนรู้ไปใช้ใน             การประกอบอาชีพและชีวิตประจำวัน
3. ผู้เรียนนำความรู้และประสบการณ์ที่ได้เรียนมาแลกเปลี่ยนเรียนรู้ร่วมกันกับเพื่อนและครู
ขั้นที่ 4 
การประเมินผลการเรียนรู้
1. ครูและผู้เรียนทบทวนฝึกการสนทนาเรื่อง การใช้ทางด่วนหรือทางยกระดับ หลังจาก-นั้น ครูและผู้เรียนร่วมกันสรุปเนื้อหาที่ได้จากการเรียนรู้
2. ครูประเมินความรู้ความเข้าใจในการเรียนรู้ของผู้เรียนโดยการให้ผู้เรียนฝึกพูด ฝึกปฏิบัติ การแสดงบทบาทสมมุติ การซักถาม การสังเกต
3. ครูแนะนำให้ผู้เรียนไปศึกษาเพิ่มเติมเกี่ยวกับคำศัพท์ สำนวน ประโยค          และบทสนทนา ที่ได้เรียนรู้ในเรื่องการใช้ทางด่วนหรือทางยกระดับ
4. ครูประเมินผลการเรียนรู้เรื่องการใช้ทางด่วนหรือทางยกระดับตามเกณฑ์ที่กำหนด
	1
	2

	เรื่องที่ 10
ปัญหาที่อาจเกิดระหว่างการเดินทาง
	1. อธิบาย ออกเสียงคำศัพท์สำนวนและประโยคที่ใช้
สนทนาเกี่ยวกับปัญหาที่อาจเกิดขึ้นเมื่อผู้โดยสารต้องการให้พนักงานขับรถรับจ้าง   หยุดรถระหว่างการเดินทางได้ถูกต้อง

2. สนทนาโต้ตอบโดยใช้ประโยค
    ที่เหมาะสมเกี่ยวกับปัญหาที่อาจเกิดขึ้นเมื่อผู้โดยสารต้องการให้พนักงานขับรถรับจ้างหยุดรถระหว่างการเดินทางตามโอกาสสถานการณ์ สังคมและ  วัฒนธรรมของเจ้าของภาษา
	ปัญหาที่อาจเกิดขึ้น
เมื่อผู้โดยสารต้องการให้คุณหยุดรถด้วยเหตุผลใดเหตุผลหนึ่ง อาจพูดว่า
Stop.

Stop here.

Can I get out?

I want to take a picture.

I want to buy something.

Please wait.

I dropped something.

You’re driving round and round.

We can’t stop here.

We’re not there yet.

It’s a one-way street.

What’s wrong?

You’re going the wrong way.

หยุดก่อน
จอดตรงนี้
ดิฉัน/ผมขอลงรถตรงนี้ได้ไหม
ดิฉันอยากถ่ายรูป
ดิฉันจะซื้อของ
กรุณารอหน่อย
ดิฉันทำของหล่น
คุณขับรถอ้อมไปอ้อมมา
เราจอดตรงนี้ไม่ได้ครับ
เรายังไปไม่ถึงที่หมาย
ถนนเดินรถทางเดียว
มีปัญหาอะไร เกิดอะไรขึ้น
คุณไปผิดทาง

บทสนทนาที่ 1
ผู้โดยสาร            : Stop here.  จอดตรงนี้หน่อยคะ
คนขับรถรับจ้าง  : What’s wrong miss?  
                              มีปัญหาอะไรหรือครับ คุณผู้หญิง
                              เกิดปัญหาอะไรขึ้น
ผู้โดยสาร            : I want to take a picture.  
                              ดิฉันจะถ่ายรูปค่ะ
คนขับรถรับจ้าง  : Sorry. We can’t stop here.  
                              ขอโทษจอดตรงนี้ไม่ได้ครับ
บทสนทนาที่ 2
ผู้โดยสาร            : Stop, please.  จอดหน่อยค่ะ
คนขับรถรับจ้าง  : What’s wrong.? 
                              มีปัญหาอะไรหรือครับ
ผู้โดยสาร            : I’ve dropped something.  
                             ดิฉันทำของหล่นค่ะ
บทสนทนาที่ 3
ผู้โดยสาร            : Stop, please.  หยุดด้วยค่ะ
คนขับรถรับจ้าง  : What’s wrong.? 
                         มีอะไรหรือครับ
ผู้โดยสาร            : I want to get out.               

   ดิฉันจะลงค่ะ
คนขับรถรับจ้าง  : We’re not there yet.  
                             ยังไม่ถึงที่หมายเลยครับ
ผู้โดยสาร            : You’re driving round and round.

                           คุณขับรถวนไปวนมานี่ค่ะ
คนขับรถรับจ้าง  : No, this is a one – way street.  
 ไม่ใช่หรอกครับ ถนนสายนี้ เดินรถทางเดียว
เมื่อผู้โดยสารต้องการให้คุณขับรถช้าลงหรือชะลอความเร็วมักจะพูดว่า
Slow down.          ช้าลงหน่อยค่ะ

Be careful             ระวังหน่อยค่ะ
	ขั้นที่ 1 กำหนดสภาพปัญหา ความต้องการในการเรียนรู้
1. ครูทักทายผู้เรียนและนำเข้าสู่บทเรียนโดยการชวนคิด ชวนคุย ทบทวนสิ่งที่ได้เรียนรู้ในเรื่องที่ 1  การทักทายผู้โดยสาร
เรื่องที่ 2  ตัวเลขที่ใช้บอกราคา ระยะทางและเวลา
เรื่องที่ 3  คำศัพท์ที่จำเป็นต่อการประกอบอาชีพพนักงานขับรถรับจ้าง
เรื่องที่ 4 การถามและต่อรองราคาค่าโดยสาร
เรื่องที่ 5  การตอบปฏิเสธผู้โดยสาร
เรื่องที่ 6  การถามเรื่องเวลาในการเดินทาง
เรื่องที่ 7  การอธิบายทิศทาง
เรื่องที่ 8  การสนทนาระหว่างการเดินทาง
เรื่องที่ 9  การใช้ทางด่วนหรือทางยกระดับ
2. ครูยกตัวอย่างสถานการณ์ที่พนักงานขับรถรับจ้างจะต้องพบปะ บริการชาวต่างชาติ ซึ่งผู้เรียนจะต้องฝึกทักษะการสื่อสารในเรื่อง ปัญหาที่อาจเกิดระหว่างการเดินทาง หลังจากนั้น ครูอธิบายขั้นตอนการเรียนรู้และให้ผู้เรียนวางแผนในการเรียนรู้เรื่องปัญหาที่อาจเกิดระหว่างการเดินทางร่วมกัน
ขั้นที่ 2 
แสวงหาความรู้และจัดการเรียนรู้
1. ครูและผู้เรียนร่วมกันสร้างความรู้ความเข้าใจในการออกเสียงคำศัพท์ สำนวน ประโยคที่เกี่ยวข้องกับเรื่องปัญหาที่อาจเกิดระหว่างการเดินทาง โดยครูให้ผู้เรียนศึกษาวิดีทัศน์ และ/หรือครูอ่านให้ฟังจากบัตรคำ และให้ผู้เรียนอ่านตาม การใช้สื่อรูปภาพในการแปลความหมาย หลังจากนั้น ครูให้ผู้เรียนที่เป็นอาสาสมัครอ่านให้เพื่อนฟัง และมีการฝึกการอ่านและสะกดคำอย่างทั่วถึง นอกจากนี้ครูให้ผู้เรียนทำแบบฝึกหัด โดยให้ผู้เรียนเติมคำให้สมบูรณ์
2. ครูอธิบายพร้อมให้ความรู้ สนทนาเกี่ยวกับปัญหาที่อาจเกิดระหว่างการเดินทางและครูนำผู้เรียนในการออกเสียง ประโยคที่ใช้ในการสนทนา หลังจากนั้น ครูให้ฝึกอ่านบทสนทนาโดยการให้ผู้เรียนจับคู่กันฝึกร่วมกันฝึกอ่านบทสนทนา และแบ่งกลุ่มผู้เรียนให้อ่านบทสนทนาพร้อมกับให้ผู้เรียนแสดงบทบาทสมมุติ เกี่ยวกับปัญหาที่อาจเกิดระหว่างการเดินทาง
ขั้นที่ 3
การปฏิบัติและการนำไปใช้

1. ผู้เรียนฝึกปฏิบัติสิ่งที่ได้เรียนรู้ร่วมกัน
2. ผู้เรียนนำสิ่งที่ได้เรียนรู้ไปใช้ใน             การประกอบอาชีพและชีวิตประจำวัน
3. ผู้เรียนนำความรู้และประสบการณ์ที่ได้เรียนมาแลกเปลี่ยนเรียนรู้ร่วมกันกับเพื่อนและครู
ขั้นที่ 4 
การประเมินผลการเรียนรู้
1. ครูและผู้เรียนทบทวนฝึกการสนทนา เรื่อง ปัญหาที่อาจเกิดระหว่างการเดินทาง หลังจากนั้น ครูและผู้เรียนร่วมกันสรุปเนื้อหาที่ได้จากการเรียนรู้
2. ครูประเมินความรู้ความเข้าใจในการเรียนรู้ของผู้เรียน  โดยการให้ผู้เรียนฝึกพูด          ฝึกปฏิบัติ  การแสดงบทบาทสมมุติ         การซักถาม  การสังเกต
3. ครูแนะนำให้ผู้เรียนไปศึกษาเพิ่มเติม เกี่ยวกับคำศัพท์ สำนวน ประโยค และบทสนทนา ที่ได้เรียนรู้ในเรื่อง ปัญหาที่อาจเกิดระหว่างการเดินทาง
4. ครูประเมินผลการเรียนรู้เรื่องปัญหาที่อาจเกิดระหว่างการเดินทางตามเกณฑ์ที่กำหนด
	2
	3

	เรื่องที่ 11
การรับค่าโดยสารและ
การขอบคุณ
	1. บอก อธิบาย ออกเสียงคำศัพท์ 
    สำนวนและประโยคที่ใช้ใน
    การรับเงินค่าโดยสารและ
    ขอบคุณผู้โดยสารได้ถูกต้อง

2. สนทนาโต้ตอบโดยใช้คำศัพท์ 
    สำนวน และประโยคที่เกี่ยวกับ
    การรับเงินค่าโดยสารและ
    ขอบคุณผู้โดยสารได้เหมาะสม
    ตามโอกาส สถานการณ์ สังคม
    และวัฒนธรรมของเจ้าของภาษา
	Here you are.

Here’s your change.

Keep the change.

Sorry, I don’t have any change.

bill/banknote

smaller bill

coin 

shortchange

Thank  you very much. This is not  Thai money.

นี่ค่ะค่าโดยสาร
เงินทอนครับ
เก็บเงินทอนไว้ค่ะ
ขอโทษ. ผมไม่มีเงินทอนครับ
ธนบัตร
ธนบัตรใบย่อย
เหรียญ
ทอนเงินขาด
ขอบคุณมากครับ
นี่ไม่ใช่เงินไทยครับ
การรับค่าโดยสารและการขอบคุณ
บทสนทนาที่ 1
ผู้โดยสาร          :  How much?   เท่าไหร่ค่ะ
คนขับรถรับจ้าง  :  Two hundred and twenty 

    baht.  

                        220 บาท ครับ
ผู้โดยสารยื่นธนบัตรใบละหนึ่งพันบาทพร้อมกับพูดว่า : Here you are.   นี่ค่ะค่าโดยสาร
คนขับรถรับจ้าง  : Sorry, I don’t have any 

   change.  Do you have 

   smaller bills?

                       ขอโทษครับ ผมไม่มีเงินทอน 
                       มีธนบัตรใบย่อยกว่านี้ไหมครับ
ผู้โดยสาร            :  Here you are.  นี่ค่ะ
คนขับรถรับจ้าง  :  Here’s your change. 
                         Thank you.  
                        นี่ครับเงินทอน ขอบคุณครับ
บทสนทนาที่ 2
ผู้โดยสาร          :  How much?  เท่าไหร่ค่ะ
คนขับรถรับจ้าง  :  Sixty - nine baht.  
                         69 บาทครับ
ผู้โดยสารยื่นธนบัตรใบละยี่สิบบาท 3 ใบ และเหรียญห้าบาท 1 เหรียญให้ แล้วพูดว่า  

                       : Here you are.  นี่ค่ะ ค่าโดยสาร
คนขับรถรับจ้าง  :  Sorry, this is a five – baht coin  ขอโทษครับ นี่เหรียญห้าบาทครับ
ผู้โดยสาร          :  I’m sorry, is this a ten?

ขอโทษค่ะ นี่เหรียญสิบบาทใช่ไหมคะ
คนขับรถรับจ้าง  :  Yes.    ใช่ครับ
ผู้โดยสาร          :  Keep the change.  
                         ไม่ต้องทอนค่ะ
คนขับรถรับจ้าง   : Thank you.  ขอบคุณครับ
บทสนทนาที่ 3
ผู้โดยสาร          :  How much?  เท่าไหร่คะ
คนขับรถรับจ้าง  :  Two hundred and thirty 


     baht.  
                        230 บาท ครับ

ผู้โดยสาร          :  Here you are.  
                        นี่ค่ะ ค่าโดยสาร
คนขับรถรับจ้าง  :  Sorry, this is not Thai 


     money.

                         ขอโทษนะครับ นี่ไม่ใช่เงิน

     ไทยครับ

	ขั้นที่ 1 กำหนดสภาพปัญหา ความต้องการในการเรียนรู้
1. ครูทักทายผู้เรียนและนำเข้าสูบทเรียนโดยการชวนคิด ชวนคุย ทบทวนสิ่งที่ได้เรียนรู้ในเรื่องที่ 1  การทักทายผู้โดยสาร
เรื่องที่ 2  ตัวเลขที่ใช้บอกราคา ระยะทางและเวลา
เรื่องที่ 3  คำศัพท์ที่จำเป็นต่อการประกอบอาชีพพนักงานขับรถรับจ้าง
เรื่องที่ 4 การถามและต่อรองราคาค่าโดยสาร
เรื่องที่ 5  การตอบปฏิเสธผู้โดยสาร
เรื่องที่ 6  การถามเรื่องเวลาในการเดินทาง
เรื่องที่ 7  การอธิบายทิศทาง
เรื่องที่ 8  การสนทนาระหว่างการเดินทาง
เรื่องที่ 9  การใช้ทางด่วนหรือทางยกระดับ
เรื่องที่ 10  ปัญหาที่อาจเกิดระหว่างการเดินทาง  
2. ครูยกตัวอย่างสถานการณ์ที่พนักงานขับรถรับจ้างจะต้องพบปะ บริการชาวต่างชาติ ซึ่งผู้เรียนจะต้องฝึกทักษะการสื่อสารในเรื่อง การรับค่าโดยสารและการขอบคุณ   หลังจากนั้น ครูอธิบายขั้นตอนการเรียนรู้และให้ผู้เรียนวางแผนการเรียนรู้ในเรื่องการรับค่าโดยสารและการขอบคุณ ร่วมกัน
ขั้นที่ 2 
แสวงหาความรู้และจัดการเรียนรู้
1. ครูและผู้เรียนร่วมกันสร้างความรู้ความเข้าใจในการออกเสียงคำศัพท์ สำนวน ประโยคที่เกี่ยวข้องกับเรื่องการรับค่าโดยสารและการขอบคุณ โดยครูให้ผู้เรียนศึกษาวิทัศน์ และ/หรือครูอ่านให้เพื่อนฟังจากบัตรคำ และให้ผู้เรียนอ่านตาม การใช้สื่อรูปภาพในการแปลความหมาย หลังจากนั้น ครูให้ผู้เรียนที่เป็นอาสาสมัครอ่านให้ฟัง และมีการฝึกการอ่านและสะกดคำอย่างทั่วถึง นอกจากนี้ ครูให้ผู้เรียนทำแบบฝึกหัด โดยให้ผู้เรียนเติมคำให้สมบูรณ์
2. ครูอธิบายพร้อมให้ความรู้ สนทนาเกี่ยวกับการรับค่าโดยสารและการขอบคุณ และครูนำผู้เรียนในการออกเสียง ประโยคที่ใช้ในการสนทนา หลังจากนั้น ครูให้ฝึกอ่านบทสนทนาโดยการให้ผู้เรียนจับคู่กันฝึกร่วมกัน ฝึกอ่านบทสนทนา และแบ่งกลุ่มผู้เรียนให้อ่านบทสนทนาพร้อมกับให้ผู้เรียนแสดงบทบาทสมมุติ เกี่ยวกับการรับค่าโดยสารและการขอบคุณ
ขั้นที่  3
การปฏิบัติและการนำไปใช้

1. ผู้เรียนฝึกปฏิบัติสิ่งที่ได้เรียนรู้ร่วมกัน
2. ผู้เรียนนำสิ่งที่ได้เรียนรู้ไปใช้ใน             การประกอบอาชีพและชีวิตประจำวัน
3. ผู้เรียนนำความรู้และประสบการณ์ที่ได้เรียนมาแลกเปลี่ยนเรียนรู้ร่วมกันกับเพื่อนและครู
ขั้นที่ 4 
การประเมินผลการเรียนรู้
1.  ครูและผู้เรียนทบทวนฝึกการสนทนา
     เรื่อง การรับค่าโดยสารและการขอบคุณหลังจากนั้น ครูและผู้เรียนร่วมกันสรุปเนื้อหาที่ได้จากการเรียนรู้
2.   ครูประเมินความรู้ความเข้าใจในการเรียนรู้ของผู้เรียน  โดยการให้ผู้เรียนฝึกพูด ฝึกปฏิบัติ  การแสดงบทบาทสมมุติ การซักถาม  การสังเกต
3.  ครูแนะนำให้ผู้เรียนไปศึกษาเพิ่มเติมเกี่ยวกับคำศัพท์ สำนวน ประโยคและบทสนทนา ที่ได้เรียนรู้ในเรื่อง การรับค่าโดยสารและการขอบคุณ
4.  ครูประเมินผลการเรียนรู้เรื่อง การรับค่าโดยสารและการขอบคุณ ตามเกณฑ์ที่กำหนด

	1
	1

	เรื่องที่ 12
ผู้โดยสารลืมสิ่งของ
	1. บอก อธิบาย ออกเสียงคำศัพท์ 
    สำนวนและประโยคที่ใช้
    สำหรับกรณีผู้โดยสาร
    ลืมสิ่งของ
2. สนทนาโต้ตอบโดยใช้คำศัพท์ 
    และสำนวนที่เกี่ยวกับกรณี
    ผู้โดยสารลืมสิ่งของได้
    เหมาะสมตามโอกาส 
   สถานการณ์ สังคมและ
   วัฒนธรรมของเจ้าของภาษา
	ผู้โดยสารลืมสิ่งของ
left

forgot

wallet

handbag

purse

bag

backpack

sunglasses

ทิ้งไว้
ลืมไว้
กระเป๋าใส่ธนบัตร
กระเป๋าที่มีหูหรือใช้หิ้ว
กระเป๋าสตางค์
กระเป๋าหิ้ว หรือ ถุง
กระเป๋าสะพายหลัง
แว่นกันแดด

passport

luggage

camera

mobile phone
พาสปอร์ต
กระเป๋า
กล้องถ่ายรูปโทรศัพท์มือถือ
บทสนทนาที่ 1
คนขับรถรับจ้าง  : Excuse me, you forgot your 


   luggage.  
                       ขอโทษครับ คุณลืมกระเป๋า


   สัมภาระครับ
ผู้โดยสาร           : Thank you very much.  
                         ขอบคุณมากค่ะ

คนขับรถรับจ้าง  : You’re welcome  
                        ไม่เป็นไรครับ
	ขั้นที่ 1 กำหนดสภาพปัญหา ความต้องการในการเรียนรู้
1. ครูทักทายผู้เรียนและนำเข้าสูบทเรียนโดยการชวนคิด ชวนคุย ทบทวนสิ่งที่ได้เรียนรู้ในเรื่องที่ 1  การทักทายผู้โดยสาร
เรื่องที่ 2  ตัวเลขที่ใช้บอกราคา ระยะทางและเวลา
เรื่องที่ 3  คำศัพท์ที่จำเป็นต่อการประกอบอาชีพพนักงานขับรถรับจ้าง
เรื่องที่ 4 การถามและต่อรองราคาค่าโดยสาร
เรื่องที่ 5  การตอบปฏิเสธผู้โดยสาร
เรื่องที่ 6  การถามเรื่องเวลาในการเดินทาง
เรื่องที่ 7  การอธิบายทิศทาง
เรื่องที่ 8  การสนทนาระหว่างการเดินทาง
เรื่องที่ 9  การใช้ทางด่วนหรือทางยกระดับ
เรื่องที่ 10  ปัญหาที่อาจเกิดระหว่างการเดินทาง
เรื่องที่ 11 การรับค่าโดยสารและการขอบคุณ
2. ครูยกตัวอย่างสถานการณ์ที่พนักงานขับรถรับจ้างจะต้องพบปะ บริการชาวต่างชาติ ซึ่งผู้เรียนจะต้องฝึกทักษะการสื่อสารในเรื่อง ผู้โดยสารลืมสิ่งของ หลังจากนั้น ครูอธิบายขั้นตอนการเรียนรู้ และให้ผู้เรียน             วางแผนการเรียนรู้ในเรื่องผู้โดยสารลืมสิ่งของ ร่วมกัน
ขั้นที่ 2 
แสวงหาความรู้และจัดการเรียนรู้
1. ครูและผู้เรียนร่วมกันสร้างความรู้ความเข้าใจในการออกเสียงคำศัพท์ สำนวน ประโยคที่เกี่ยวข้องกับเรื่องผู้โดยสารลืมสิ่งของ โดยครูให้ผู้เรียนศึกษาวิดีทัศน์ และ/หรือครูอ่านให้ฟังจากบัตรคำ และให้ผู้เรียนอ่านตาม การใช้สื่อรูปภาพในการแปลความหมาย หลังจากนั้น ครูให้ผู้เรียนที่เป็นอาสาสมัครอ่านให้เพื่อนฟัง และมีการฝึกการอ่านและสะกดคำอย่างทั่วถึง นอกจากนี้ ครูให้ผู้เรียนทำแบบฝึกหัด โดยให้ผู้เรียนเติมคำให้สมบูรณ์
2. ครูอธิบายพร้อมให้ความรู้ สนทนาเกี่ยวกับผู้โดยสารลืมสิ่งของ และครูนำผู้เรียนในการออกเสียง ประโยคที่ใช้ในการสนทนา หลังจากนั้น ครูให้ฝึกอ่านบทสนทนาโดยการให้ผู้เรียนจับคู่กันฝึก ร่วมกันฝึกอ่านบทสนทนา และแบ่งกลุ่มผู้เรียนให้อ่านบทสนทนาพร้อมกับให้ผู้เรียนแสดงบทบาทสมมุติ เกี่ยวกับผู้โดยสารลืมสิ่งของ
ขั้นที่ 3
การปฏิบัติและการนำไปใช้

1. ผู้เรียนฝึกปฏิบัติสิ่งที่ได้เรียนรู้ร่วมกัน
2. ผู้เรียนนำสิ่งที่ได้เรียนรู้ไปใช้ใน             การประกอบอาชีพและชีวิตประจำวัน
3. ผู้เรียนนำความรู้และประสบการณ์ที่ได้เรียนมาแลกเปลี่ยนเรียนรู้ร่วมกันกับเพื่อนและครู
ขั้นที่ 4 
การประเมินผลการเรียนรู้
1. ครูและผู้เรียนทบทวนฝึกการสนทนา เรื่อง ผู้โดยสารลืมสิ่งของ หลังจากนั้นครูและผู้เรียนร่วมกันสรุปเนื้อหาที่ได้จากการเรียนรู้
2. ครูประเมินความรู้ความเข้าใจในการเรียนรู้ของผู้เรียน  โดยการให้ผู้เรียนฝึกพูด ฝึกปฏิบัติ การแสดงบทบาทสมมุติ การซักถาม การสังเกต
3. ครูแนะนำให้ผู้เรียนไปศึกษาเพิ่มเติมเกี่ยวกับคำศัพท์ สำนวน ประโยค และบทสนทนา ที่ได้เรียนรู้ในเรื่อง ผู้โดยสารลืมสิ่งของ
4. ครูประเมินผลการเรียนรู้เรื่องการผู้โดยสารลืมสิ่งของตามเกณฑ์ที่กำหนด
	1
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ภาษาจีนเพื่อการอาชีพพนักงานขายของ
จำนวน  60 ชั่วโมง
กลุ่มวิชาภาษาจีนเพื่อการอาชีพ

ความเป็นมา

การก้าวเข้าสู่ประชาคมอาเซียนในปี พ.ศ. 2558 (ค.ศ. 2015) ของประเทศไทยจะเป็นปัจจัยสำคัญในการเปลี่ยนแปลงวิถีชีวิตและการประกอบอาชีพของประชาชนไทย การพัฒนาคนไทยให้ก้าวพ้นการเปลี่ยนแปลงดังกล่าว จึงจำเป็นอย่างยิ่งต้องพัฒนาทั้งความสามารถด้านภาษาที่ใช้ในการประกอบอาชีพและความเข้าใจทางวัฒนธรรมเจ้าของภาษา อันเป็นการเตรียมความพร้อมให้ประชาชนไทย มีศักยภาพทุกด้านพร้อมที่จะเป็นพลเมืองอาเซียนที่สามารถแข่งขันและอยู่ร่วมกับเพื่อนบ้านอย่างสันติสุข โดยเฉพาะอย่างยิ่งทักษะทางภาษาในการสื่อสารภาษาจีน ซึ่งเป็นภาษาที่ใช้ในกลุ่มประชาคมอาเซียนบวกสามและเป็นภาษาหนึ่งในห้าภาษาที่มีผู้ใช้มากที่สุดในโลกปัจจุบัน


สำนักงาน กศน. ตระหนักถึงความสำคัญข้างต้น ฉะนั้นเพื่อเตรียมความพร้อมในการเข้าสู่ประชาคมอาเซียนในสามปีข้างหน้า สำนักงาน กศน. ได้พัฒนาหลักสูตรกลุ่มอาชีพภาษาต่างประเทศ เพื่อการประกอบอาชีพ เพื่อยกระดับความสามารถในการใช้ภาษาจีนในปีงบประมาณ 2555 โดยมีวัตถุประสงค์เพื่อการพัฒนาศักยภาพประชาชนทั่วไป ให้มีความรู้ ความสามารถและทักษะพื้นฐานในใช้ภาษาจีนเพื่อการสื่อสารและเป็นเครื่องมือในการประกอบอาชีพต่อไป
หลักการของหลักสูตร


1. เป็นหลักสูตรสำหรับการสื่อสารเบื้องต้น เพื่อการประกอบอาชีพให้เกิดการเรียนรู้และพัฒนาตามความสนใจและศักยภาพของแต่ละบุคคล


2. เป็นการฝึกทักษะการสื่อสารทางภาษาเพื่อการประกอบอาชีพ

3. การจัดกระบวนการเรียนรู้เน้นการฝึกการใช้ภาษาจีนในสถานการณ์จำลองและ/หรือสถานการณ์จริง

4. สามารถเทียบโอนผลการเรียนเข้าสู่หลักสูตรการศึกษานอกระบบ ระดับการศึกษา
ขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551

จุดหมาย


1.  เข้าใจความหมายของคำศัพท์ กลุ่มคำ ประโยคง่าย ๆ เกี่ยวกับข้อมูลพื้นฐานทั่วไป
ในการประกอบอาชีพ


2.  สามารถใช้ภาษาจีนเพื่อสื่อสารได้ถูกต้องตามวัฒนธรรมเจ้าของภาษาในสถานการณ์จำลองและ/หรือสถานการณ์จริงในการประกอบอาชีพต่าง ๆ

กลุ่มเป้าหมาย
1. ประชาชนทั่วไป
2. ผู้ประกอบอาชีพ
3. ผู้ที่ต้องการจะเข้าสู่อาชีพ
ระยะเวลา   จำนวน  60 ชั่วโมง
โครงสร้างหลักสูตร 

1. คำศัพท์ กลุ่มคำ ประโยค ภาษาจีนพื้นฐานทั่วไป
1.1   การทักทาย / การต้อนรับ/ การให้บริการ/ การแนะนำ
1.2   กล่าวขอบคุณ/ ขอโทษ/ การขอความช่วยเหลือ
1.3   กล่าวลา ฯลฯ

2. คำศัพท์ กลุ่มคำ ประโยคง่าย ๆ ที่ใช้ในการประกอบอาชีพ
3. ทักษะการใช้ภาษาจีนเพื่อให้ข้อมูลพื้นฐานเกี่ยวกับการประกอบอาชีพ
4. ทักษะการสื่อสารภาษาจีนให้ถูกต้องตามวัฒนธรรมเจ้าของภาษา 
การจัดกระบวนการเรียนรู้

1.  ฝึกการออกเสียงคำศัพท์ กลุ่มคำ และประโยคพื้นฐานทั่วไปและที่เกี่ยวข้องกับอาชีพ

2.  ฝึกใช้ภาษาเพื่อการสื่อสารในการประกอบอาชีพโดยใช้บทบาทสมมติ สถานการณ์จำลองและหรือสถานการณ์จริง


3.  จัดกิจกรรมทางภาษาตามวัฒนธรรมเจ้าของภาษา


4.  จัดกิจกรรมสันทนาการ เช่น เกม เพลง เป็นต้น ตามความเหมาะสม 
ฯลฯ

สื่อการเรียนรู้

1.  บัตรคำ แผ่นภาพ หนังสือเรียน

2.  VCD DVD CD 

3.  สื่อบุคคล/ สื่อสิ่งพิมพ์/ สื่ออิเล็กทรอนิคส์





ฯลฯ
การวัดและประเมินผล

1.  ทดสอบความสามารถในการใช้ภาษาระหว่างเรียนและหลังเรียน

2.  สังเกตการใช้ภาษาขณะประกอบอาชีพ และ/หรือสถานการณ์จำลอง
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียน ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60
เอกสารหลักฐานการศึกษา

1.   หลักฐานการประเมินผล

2.   ทะเบียนคุมวุฒิบัตร

3.   วุฒิบัตรการศึกษา ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรภาษาจีน เพื่ออาชีพพนักงานขายของ

	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1.ภาษาสำหรับเป็นข้อมูลความรู้พื้นฐานทั่วไป
-การทักทาย
-การแสดงคำ ขอบคุณ ขอโทษ  ฯลฯ
	1.ผู้เรียนเข้าใจความหมายของคำศัพท์ กลุ่มคำ ประโยคง่าย ๆ ที่เกี่ยวข้องกับข้อมูลพื้นฐานทั่วไป
ในการประกอบอาชีพ
	1. ภาษาง่าย ๆ ในการทักทายเพื่อสร้างความสัมพันธ์ระหว่างพนักงานขายของกับลูกค้าผู้รับบริการเช่น
-您好/早上好！
(สวัสดี/อรุณสวัสดิ์)
  -欢迎光临

         (ยินดีต้อนรับ)

2. การกล่าวขอบคุณ  และตอบรับ

    - 谢谢/非常感谢

    - 不用谢/不客气

3. ขออนุญาต และตอบรับ
    - 我可以进去吗?
   -可以

4. การออกคำสั่ง คำขอร้อง และ
    คำแนะนำ
- ให้ใช้คำ 请 นำหน้า เช่น
   请坐 (เชิญนั่ง)
   请进(เชิญเข้า)
    请问 (ขอเรียนถาม)

    请稍等 (รอสักครู่)
    请注意(โปรดระวัง)

5. คำ กลุ่มคำ และประโยค
  - 进/出 (เข้า/ออก)
  -洗手间 (男/女) 

   ห้องน้ำ (ชาย/หญิง)
6. จำนวนนับ (สอนการเรียนรู้จำนวนนับ  หลักหน่วย สิบ ร้อย พัน)
   -   一,二,三,四五...十

       二十,…三十,    一白, 

       二百， 一千, 一万

7. หน่วยนับเงินไทย
  铢 (บาท)  钉 (สตางค์)
8. วัน 
- 前天，昨天，今天, 明 天，后天
   - 星期一，星期二，

      星期三，จนถึง  星期天
วันที่   一号，二 号,………..
9. เดือน ปี เวลา

     - 一月，二月 จนถึง
         十二月

   - 今年，明年，去年

      - เวลา
     上午。。。点/

      中午

      下午。。。点

10. การกล่าวลา
   - 再见

11. เชิญชวนให้มาประเทศไทยอีกครั้ง
- 欢迎您再来

12. คำสรรพนาม
   -你 /您  (คุณ/ท่าน)

   我 
(ฉัน)

    -他/ 她  (เขา/เธอ)
13. มาตราชั่ง ตวง วัด ระยะทางและ
      ลักษณะนาม

   - 公里 
(กิโลเมตร) 
    - 公斤
(กิโลกรัม)
   - 斤 
(กรัม)
   个 
(อัน/ชิ้น)

    -  瓶
ขวด
  - 杯
แก้ว

    - 件

ชิ้น
- 打

โหล
14. การถามตอบ

     - 多少钱 ? ราคาเท่าไร
     - 便宜一点儿吧！

       ลดราคาหน่อยเถอะ

     - 不能再便宜了。

        ถูกกว่านี้ไม่ได้แล้ว
     - 可以挑吗？เลือกได้ไหม
     - 一共多少钱 ? 

        ราคาทั้งหมดเท่าไร 
15. บอกความต้องการ
      - 我（想）要 /…

         ฉันอยาก /ต้องการ

16. ประโยคคำถาม
    - ……………吗？                  (...   ไหม)
      -…………….在哪儿？

        (...... (สถานที่).........อยู่ที่ไหน)
   - 怎么样？เป็นอย่างไร

      - 什么？ อะไร

17. ประโยคปฏิเสธ
      - 没有。ไม่มี
      - 不是。ไม่ใช่
      - 不要。ไม่ต้องการ
18. ประโยคตอบรับ
    - 好的。
ได้ค่ะ /ได้ครับ

    - 可以。
ได้ค่ะ /ได้ครับ
  - 对。
ได้ค่ะ /ได้ครับ
    - 行。
ได้ค่ะ /ได้ครับ
	1. ครูอธิบายคำศัพท์ กลุ่มคำ ประโยคเกี่ยวกับการทักทายแล้วให้ผู้เรียนฝึกตามหรือฟังจากซีดี
2. ครูอธิบายวิธีการใช้คำศัพท์ กลุ่มคำ ประโยคที่ถูกต้องและสอดคล้องกับวัฒนธรรม
3. ครูให้ผู้เรียนฟัง การอ่านออกเสียงคำศัพท์ กลุ่มคำ ประโยค ที่เกี่ยวกับข้อมูลพื้นฐานทั่วไปในการประกอบอาชีพ ตามเนื้อหา
4. ครูให้ผู้เรียนฝึกอ่านคำศัพท์ กลุ่มคำ ประโยคข้างต้นจากบัตรคำ
5. ครูให้ผู้เรียนฝึกอ่านโดยการจับคู่
6. ครูให้ผู้เรียนพูดตามบทบาทสมมติด้วยการกล่าวทักทาย การแสดงคำขอบคุณ ขอโทษ จำนวนนับ      หน่วยนับเงินไทย  วัน เดือน ปี เวลา การกล่าวลา การใช้คำสรรพนาม การต่อรองราคา  การบอกความต้องการ ประโยคปฏิเสธ ประโยคตอบรับ 
7. ครูประเมินผู้เรียนขณะสอนโดยสังเกตความสนใจ ความเข้าใจของผู้เรียน ตลอดจนความถูกต้องของการ   ออกเสียง

	4.5
	4.5 

	2.ประโยคในภาษาจีน ที่ใช้ในการสื่อสารสำหรับการประกอบอาชีพ
ต่าง ๆ
	2. ผู้เรียนรู้จักลักษณะประโยคในภาษาจีนที่สามารถนำไปใช้ในการประกอบอาชีพที่สอดคล้องกับวัฒนธรรมเจ้าของภาษา
	1. 饭馆 ร้านอาหารตามสั่ง/ภัตตาคาร
A: 您好！. 请问一共来

     几位？

     สวัสดีครับ  มาทั้งหมดกี่ท่านครับ
B: 十位。
      สิบคน

A: 请到那边坐。
     เชิญนั่งด้านโน้นครับ
B: 行。ได้

A: 这是菜单，请您点

  吧！

     นี่คือรายการอาหารเชิญสั่งอาหาร
     ครับ
A: 今天我们特别准备了

  套餐。

      วันนี้ร้านเรามีเมนูพิเศษที่จะ
      แนะนำ
B: 一套多少钱？
     ราคาชุดละเท่าไร

A:  套餐一套五百九十

  九 铢。
B: 十个人够吃吗？
     พอสำหรับสิบคนไหมคะ
A: 够，有一碗汤和七道

  菜。 

       พอครับ มีน้ำแกง 1 ถ้วย และ
       กับข้าว 7 อย่าง

A: 要什么饮料？
     รับเครื่องดื่มอะไรครับ
B: 三瓶可乐，一壶茶

       水。
       โค้ก 3 ขวด ชา 1 กา

A: 请等十五分钟。 

      กรุณารอ 15 นาทีครับ
A: 您还需要别的菜吗？
      ท่านต้องการจะสั่งอาหารอะไร
      เพิ่มหรือไม่ครับ
B: 不要了。ไม่รับแล้ว

A: 我们这里的甜品也很

     出名，您想要一个

     吗？ 
    ของหวานที่นี่ก็มีชื่อเสียงมาก 
     คุณต้องการรับไหมคะ
B: 不要了，请结账。
      ไม่รับแล้ว ช่วยเช็คบิลด้วย

A:  一共七百五十铢。
      ค่าอาหารรวมทั้งสิ้น 750 บาท ครับ
A: 您给一千 铢找您两

      百五十铢。

      รับมา 1000 บาท ทอนท่าน 250 
       บาท 
A: 谢谢，希望您再来。
      ขอบคุณครับ โอกาสหน้าขอเชิญ
      มาใหม่
A: 再见，慢走。
     ลาก่อน ขอให้ท่านเดินทางกลับ
โดยสวัสดิภาพ
2. 卖水果 ขายผลไม้
A: 您想要买什么？
      ท่านต้องการซื้ออะไรค่ะ
B:   我随便看看。
       ฉันแค่ขอดูหน่อย

A: 我们有好多种水果。
      ผลไม้ของเรามีหลายประเภท
A: 有香蕉，山竹，榴

     莲，芒果，红毛丹，

    番石榴柚子，龙眼，

     椰子，木瓜 等。

     มีกล้วยหอม มังคุด ทุเรียน มะม่วง เงาะ ฝรั่ง ส้มโอ ลำไย
มะพร้าวอ่อน มะละกอ เป็นต้น
A:  很新鲜也很便宜。
      ทั้งสดและถูก
B: 可以挑吗？
      เลือกได้ไหม

A: 可以。

      ได้
A:  我们的椰子非常好

       吃 既香又有营养 
       น้ำมะพร้าวน้ำหอมสดของเรา
       อร่อยมากทั้งหอมและมีคุณค่า
       ทางอาหารสูง 
B: 一个多少？

     ลูกละเท่าไร

A:  很便宜一个20 铢买

      三 送一。

      ราคาถูกมากลูกละ 12 บาท ซื้อ 3 ลูก แถม 1 ลูก
A: 还要别的吗？
      ท่านยังต้องการผลไม้ชนิดอื่นอีก
      ไหมครับ
(หลังจากที่ลูกค้าเลือกซื้อผลไม้ไปหลายชนิดแล้ว)
B: 一共多少？

     ราคาทั้งหมดเท่าไร

A: 一共四百铢。
     ทั้งหมดเป็นเงินสี่ร้อยบาท

A: 谢谢！ขอบคุณ
A: 欢迎您下次再来。
     โอกาสหน้าเชิญมาอุดหนุนครับ
A: 再见，慢走。
      ลาก่อน เดินทางโดยสวัสดิภาพค่ะ
3. 卖饮料 ขายเครื่องดื่ม 

A: 要点儿什么饮料？
     ต้องการเครื่องดื่มอะไรครับ
B: 我先看看。
     ฉันขอดูสักหน่อยก่อน
A: 我们有很多种类。
      เครื่องดื่มของเรามีหลายประเภท
B: 我要罐头柠檬查。
     ฉันต้องการชามะนาวกระป๋อง

A: 您要几罐？

     ท่านต้องการกี่กระป๋อง
B: 一罐多少？
     กระป๋องละเท่าไร
A:  十铢。สิบบาท
B:   我要五个。
      ฉันเอา 5 กระป๋อง

A: 您还要别的吗？
     ท่านต้องการอะไรอีกไหมครับ
(หลังจากที่ลูกค้าซื้อเครื่องดื่มไปหลายชนิด)
B: 一共多少钱？

     ราคาทั้งหมดเท่าไร

A: 一共三百八十您给五

     百我找您一百二十。
      ทั้งหมดราคา 380 บาท รับมา 500 บาท ทอนให้ท่าน 120 บาท 
A: 谢谢！希望您再来。
      ขอบคุณครับ โอกาสหน้าขอเชิญมาใช้บริการใหม่
A: 谢谢！慢走。
    ขอบคุณ ขอให้ท่านเดินทางโดย
     สวัสดิภาพ
4. 卖纪念品ขายของที่ระลึก
A:  您好！喜欢哪种纪

      念 品？

     สวัสดีค่ะ ต้องการซื้อของที่ระลึก
      ประเภทไหนคะ
B: 你能介绍介绍吗？

     คุณช่วยแนะนำหน่อยได้ไหม
A: 我们的纪念品很多

     种类，价钱也合理。
      ของที่ระลึกเรามีหลากหลาย 
      ราคาก็เป็นธรรม
A: 有钥匙扣，钱包，

  围巾,鞋子，T素衫，

  腰带,戒子，项链， 

手链， 和各种当地的

手工艺品。

     มีพวงกุญแจ กระเป๋า ผ้าพันคอ  
รองเท้า เสื้อยืด เข็มขัด แหวน 
สร้อยคอ สร้อยข้อมือ และสินค้าหัตถกรรมพื้นเมืองที่หลากหลาย 
(หรืออาจทักทายอีกรูปแบบหนึ่ง)

A: 随便看，慢慢选吧。
     ขอเชิญเลือกตามสบายครับ
B: 好的, 我要这两件

     T素衫。

A: 您还需要什么吗？        

      ท่านยังต้องการอะไรเพิ่มอีกไหม
A: 我们刚来很多新货。
     เรามีสินค้ามาใหม่มากมาย
	-ครูให้ผู้เรียนฟังบทสนทนาจากซีดี
-ครูอธิบายความหมายคำศัพท์ ประโยคที่เกี่ยวข้องกับพนักงานขายของในร้านอาหารตามสั่ง/ภัตตาคาร โดยดูจากบัตรคำ/บัตรภาพ
-ครูให้ผู้เรียนฝึกออกเสียงตามบทสนทนา

 -ครูอธิบายวิธีการใช้คำศัพท์ ประโยคในการสื่อสารให้สอดคล้องกับวัฒนธรรมเจ้าของภาษา 
-ครูให้ผู้เรียนจับคู่ฝึกสนทนา
-ครูให้ผู้เรียนแสดงบทบาทสมมติตาม
บทสนทนาที่กำหนด
-ครูประเมินด้วยวิธีสังเกต ฟังการสนทนาของผู้เรียนและการแสดงบทบาทสมมติของผู้เรียน

-ครูให้ผู้เรียนฟังบทสนทนาจากซีดี
-ครูอธิบายความหมายคำศัพท์ ประโยคที่เกี่ยวข้องกับพนักงานขายผลไม้ โดยดูจาก บัตรคำ/บัตรภาพ
-ครูให้ผู้เรียนฝึกออกเสียงตามบทสนทนา

-ครูอธิบายวิธีการใช้คำศัพท์ ประโยคในการสื่อสารให้สอดคล้องกับวัฒนธรรมเจ้าของภาษา 
-ครูให้ผู้เรียนจับคู่ฝึกสนทนา
-ครูให้ผู้เรียนแสดงบทบาทสมมติตาม
บทสนทนาที่กำหนด
-ครูประเมินด้วยวิธีสังเกต ฟังการสนทนาของผู้เรียนและการแสดงบทบาทสมมติของผู้เรียน

-ครูให้ผู้เรียนฟังบทสนทนาจากซีดี
-ครูอธิบายความหมายคำศัพท์ ประโยคที่เกี่ยวข้องกับพนักงานขายเครื่องดื่มโดยดูจากบัตรคำ/บัตรภาพ
-ครูให้ผู้เรียนฝึกออกเสียงตามบทสนทนา

-ครูอธิบายวิธีการใช้คำศัพท์ ประโยคในการสื่อสารให้สอดคล้องกับวัฒนธรรมเจ้าของภาษา 
-ครูให้ผู้เรียนจับคู่ฝึกสนทนา
-ครูให้ผู้เรียนแสดงบทบาทสมมติตาม
บทสนทนาที่กำหนด
-ครูประเมินด้วยวิธีสังเกต ฟังการสนทนาของผู้เรียนและการแสดงบทบาทสมมติของผู้เรียน

-ครูให้ผู้เรียนฟังบทสนทนาจากซีดี
-ครูอธิบายความหมายคำศัพท์ ประโยคที่เกี่ยวข้องกับพนักงานขายของที่ระลึกโดย 
ดูจากบัตรคำ/บัตรภาพ
-ครูให้ผู้เรียนฝึกออกเสียงตามบทสนทนา

 -ครูอธิบายวิธีการใช้คำศัพท์ ประโยคในการสื่อสารให้สอดคล้องกับวัฒนธรรมเจ้าของภาษา 
-ครูให้ผู้เรียนจับคู่ฝึกสนทนา
-ครูให้ผู้เรียนแสดงบทบาทสมมติตาม
บทสนทนาที่กำหนด
-ครูประเมินด้วยวิธีสังเกต ฟังการสนทนาของผู้เรียนและการแสดงบทบาทสมมติของผู้เรียน
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ภาษาจีนเพื่อการอาชีพพนักงานบริการ
จำนวน  60 ชั่วโมง

กลุ่มวิชาภาษาจีนเพื่อการอาชีพ
ความเป็นมา

การก้าวเข้าสู่ประชาคมอาเซียนในปี พ.ศ. 2558 (ค.ศ. 2015) ของประเทศไทยจะเป็นปัจจัยสำคัญในการเปลี่ยนแปลงวิถีชีวิตและการประกอบอาชีพของประชาชนไทย การพัฒนาคนไทยให้ก้าวพ้นการเปลี่ยนแปลงดังกล่าว จึงจำเป็นอย่างยิ่งต้องพัฒนาทั้งความสามารถด้านภาษาที่ใช้ในการประกอบอาชีพและความเข้าใจทางวัฒนธรรมเจ้าของภาษา อันเป็นการเตรียมความพร้อมให้ประชาชนไทย มีศักยภาพทุกด้านพร้อมที่จะเป็นพลเมืองอาเซียนที่สามารถแข่งขันและอยู่ร่วมกับเพื่อนบ้านอย่างสันติสุข โดยเฉพาะอย่างยิ่งทักษะทางภาษาในการสื่อสารภาษาจีน ซึ่งเป็นภาษาที่ใช้ในกลุ่มประชาคมอาเซียนบวกสามและเป็นภาษาหนึ่งในห้าภาษาที่มีผู้ใช้มากที่สุดในโลกปัจจุบัน


สำนักงาน กศน. ตระหนักถึงความสำคัญข้างต้น ฉะนั้นเพื่อเตรียมความพร้อมในการเข้าสู่ประชาคมอาเซียนในสามปีข้างหน้า สำนักงาน กศน. ได้พัฒนาหลักสูตรกลุ่มอาชีพภาษาต่างประเทศ เพื่อการประกอบอาชีพ เพื่อยกระดับความสามารถในการใช้ภาษาจีนในปีงบประมาณ 2555 โดยมีวัตถุประสงค์เพื่อการพัฒนาศักยภาพประชาชนทั่วไป ให้มีความรู้ ความสามารถและทักษะพื้นฐานในใช้ภาษาจีนเพื่อการสื่อสารและเป็นเครื่องมือในการประกอบอาชีพต่อไป

หลักการของหลักสูตร


1. เป็นหลักสูตรสำหรับการสื่อสารเบื้องต้น เพื่อการประกอบอาชีพให้เกิดการเรียนรู้และพัฒนาตามความสนใจและศักยภาพของแต่ละบุคคล


2. เป็นการฝึกทักษะการสื่อสารทางภาษาเพื่อการประกอบอาชีพ

3. การจัดกระบวนการเรียนรู้เน้นการฝึกการใช้ภาษาจีนในสถานการณ์จำลองและ/หรือสถานการณ์จริง

4. สามารถเทียบโอนผลการเรียนเข้าสู่หลักสูตรการศึกษานอกระบบ ระดับการศึกษา
ขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551
จุดหมาย


1.  เข้าใจความหมายของคำศัพท์ กลุ่มคำ ประโยคง่าย ๆ เกี่ยวกับข้อมูลพื้นฐานทั่วไป
ในการประกอบอาชีพ


2.  สามารถใช้ภาษาจีนเพื่อสื่อสารได้ถูกต้องตามวัฒนธรรมเจ้าของภาษาในสถานการณ์จำลองและ/หรือสถานการณ์จริงในการประกอบอาชีพต่าง ๆ

กลุ่มเป้าหมาย
1. ประชาชนทั่วไป
2. ผู้ประกอบอาชีพ
3. ผู้ที่ต้องการจะเข้าสู่อาชีพ
ระยะเวลา  จำนวน 60 ชั่วโมง
โครงสร้างหลักสูตร
1. คำศัพท์ กลุ่มคำ ประโยค ภาษาจีนพื้นฐานทั่วไป
1.1   การทักทาย / การต้อนรับ/ การให้บริการ/ การแนะนำ
1.2   กล่าวขอบคุณ/ ขอโทษ/ การขอความช่วยเหลือ
1.3   กล่าวลา ฯลฯ

2. คำศัพท์ กลุ่มคำ ประโยคง่าย ๆ ที่ใช้ในการประกอบอาชีพ
3. ทักษะการใช้ภาษาจีนเพื่อให้ข้อมูลพื้นฐานเกี่ยวกับการประกอบอาชีพ
4. ทักษะการสื่อสารภาษาจีนให้ถูกต้องตามวัฒนธรรมเจ้าของภาษา 
การจัดกระบวนการเรียนรู้

1.  ฝึกการออกเสียงคำศัพท์ สำนวนและประโยคพื้นฐานทั่วไปและที่เกี่ยวข้องกับอาชีพ

2.  ฝึกใช้ภาษาเพื่อการสื่อสารในการประกอบอาชีพโดยใช้บทบาทสมมติ สถานการณ์จำลองและหรือสถานการณ์จริง


3.  จัดกิจกรรมทางภาษาตามวัฒนธรรมเจ้าของภาษา


4.  จัดกิจกรรมสันทนาการ เช่น เกม เพลง เป็นต้น ตามความเหมาะสม 
ฯลฯ
สื่อการเรียนรู้

1.  บัตรคำ แผ่นภาพ หนังสือเรียน

2.  VCD DVD  CD 

3.  สื่อบุคคล/ สื่อสิ่งพิมพ์/ สื่ออิเล็กทรอนิคส์





ฯลฯ
การวัดและประเมินผล
1. ทดสอบความสามารถในการใช้ภาษาระหว่างเรียนและหลังเรียน
2. สังเกตการใช้ภาษาขณะประกอบอาชีพ
การจบหลักสูตร
1. มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
2. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60
เอกสารหลักฐานการศึกษา
· หลักฐานการประเมินผล
· ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
· วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช  2551 ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรภาษาจีน เพื่ออาชีพพนักงานบริการ
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1.ภาษาสำหรับเป็นข้อมูลความรู้พื้นฐานทั่วไป
- การทักทาย
- การแสดงคำ ขอบคุณ ขอโทษ  ฯลฯ
	1. ผู้เรียนเข้าใจความหมายของคำศัพท์ กลุ่มคำ ประโยคง่าย ๆ 
ที่เกี่ยวข้องกับข้อมูลพื้นฐานทั่วไป

ในการประกอบอาชีพ
	1. ภาษาง่าย ๆ ในการทักทายเพื่อสร้างความสัมพันธ์ระหว่างพนักงานบริการกับผู้รับบริการ เช่น
     - 您好/早上好！
        (สวัสดี/อรุณสวัสดิ์)
     -  欢迎光临

        (ยินดีต้อนรับ)

2. การกล่าวขอบคุณ  และตอบรับ

     - 谢谢/非常感谢

  - 不用谢/不客气

3. ขออนุญาต และตอบรับ
    - 我可以进去吗?

  - 可以。

4. การออกคำสั่ง คำขอร้อง และคำแนะนำ
- ให้ใช้คำ 请 นำหน้า เช่น
     请坐 (เชิญนั่ง)
     请进 (เชิญเข้า)
     请问 (ขอเรียนถาม/)

     请稍等 (รอสักครู่)
     请注意 (โปรดระวัง)

5. คำ กลุ่มคำ และประโยค
     - 进/出 (เข้า/ออก)
     - 洗手间 (男/女) 

       ห้องน้ำ (ชาย/หญิง)
6. จำนวนนับ (สอนการเรียนรู้จำนวนนับ 
หลักหน่วย สิบ ร้อย พัน)
     -  一,二,三,四五...十

   二十,…三十,    一白, 

   二百， 一千, 一万

7. หน่วยนับเงินไทย
    铢 (บาท)  钉 (สตางค์)
8. วัน 
     - 前天，昨天，今天, 明天，后天
   - 星期一，星期二，星期三，จนถึง  星期天
     -วันที่   一号，二号,。。。
9. เดือน ปี เวลา

     - 一月，二月 จนถึง 十二月
     - 今年，明年，去年

       (ปีนี้   ปีหน้า ปีที่แล้ว)
     - เวลา
       上午。。。点/

   中午

   下午。。。点

10. การกล่าวลา
     - 再见/ 

11. เชิญชวนให้มาประเทศไทยอีกครั้ง
     - 欢迎您再来
12. คำสรรพนาม
     - 你 /您  (คุณ/ท่าน)

  - 我 (ฉัน)

  - 他/ 她  (เขา/เธอ)
13. มาตราชั่ง ตวง วัด ระยะทางและ
      ลักษณะนาม

     - 公里 (กิโลเมตร) 
      - 公斤 (กิโลกรัม)
     - 斤 (กรัม)
    - 个 (อัน/ชิ้น)

    -  瓶 ขวด
    - 杯 แก้ว

    - 件 ชิ้น
 - 打 โหล
14. การถามตอบ

     - 多少钱 ? ราคาเท่าไร
     - 便宜一点儿吧! ลดราคา
      หน่อยเถอะ

     - 不能再便宜了。
       ถูกกว่านี้ไม่ได้แล้ว
     - 可以挑吗？เลือกได้ไหม
     - 一共多少钱  ？
       ราคาทั้งหมดเท่าไร

15. บอกความต้องการ
      - 我（想）要 /…
         ฉันอยาก/ต้องการ ….

16. ประโยคคำถาม
      - ...................吗？(............ไหม)
      - ................... 在哪儿？
        (...... (สถานที่)........อยู่ที่ไหน)
     - 怎么样？เป็นอย่างไร

     - 什么？อะไร

17. ประโยคปฏิเสธ
      - 没有。ไม่มี
      - 不是。ไม่ใช่
      - 不要。ไม่ต้องการ
18. ประโยคตอบรับ
   - 好的。   ได้ค่ะ /ได้ครับ

   - 可以。   ได้ค่ะ /ได้ครับ
   - 对。  
ได้ค่ะ /ได้ครับ
   - 行  。
ได้ค่ะ /ได้ครับ
	1. ครูอธิบายคำศัพท์ กลุ่มคำ ประโยค เกี่ยวกับการทักทายแล้วให้ผู้เรียนฝึกตาม
หรือฟังจากซีดี
2. ครูอธิบายวิธีการใช้คำศัพท์ กลุ่มคำ ประโยคที่ถูกต้องและสอดคล้องกับวัฒนธรรม
3. ครูให้ผู้เรียนฟังการอ่านออกเสียง คำศัพท์ กลุ่มคำ ประโยคที่เกี่ยวกับข้อมูลพื้นฐานทั่วไปในการประกอบอาชีพแล้วผู้เรียนฝึกตาม
4. ครูให้ผู้เรียนฝึกอ่านคำศัพท์ กลุ่มคำ ประโยคที่เกี่ยวกับข้อมูลพื้นฐานทั่วไป
ในการประกอบอาชีพจากบัตรคำ
5. ครูให้ผู้เรียนฝึกโดยการจับคู่

6. ครูให้ผู้เรียนพูดบทบาทสมมติด้วยการกล่าวคำทักทาย การแสดงความขอบคุณ 
ขอโทษ จำนวนนับ หน่วยนับเงิน วัน เดือน ปี การกล่าวลา การใช้คำสรรพนาม การต่อรองราคา การบอกความต้องการ ประโยคปฏิเสธ ประโยคตอบรับ 
7. ครูประเมินผู้เรียนขณะสอนโดยสังเกตความสนใจ ความเข้าใจของผู้เรียน ตลอดจนความถูกต้องของการออกเสียง

	4.5
	4.6 

	2.ประโยคในภาษาจีน ที่ใช้ในการสื่อสารสำหรับการประกอบอาชีพ
ต่าง ๆ  
	2. ผู้เรียนรู้จักลักษณะประโยคในภาษาจีนที่สามารถนำไปใช้ในการประกอบอาชีพที่สอดคล้องกับวัฒนธรรมเจ้าของภาษา
	宾馆服务员 แม่บ้านในโรงแรม
A: 您好！需要我帮忙吗？
สวัสดีค่ะต้องการให้ช่วยอะไรไหมคะ
B: 我觉得空调不太凉。你帮我看看吧！

ฉันรู้สึกว่าแอร์ ไม่ค่อยเย็น ช่วยดูให้หน่อย
A: 行，我帮您调一下。
 ได้ครับ ฉันจะช่วยปรับให้
 调好了。 ปรับเสร็จแล้วค่ะ

B: 谢谢！
  ขอบคุณ
A: 不谢。(หรือ 不客气)

ไม่ต้องขอบคุณค่ะ หรือ ไม่ต้องเกรงใจ

A: 您好！我可以进去打扫吗？        
     สวัสดีค่ะ ดิฉันเข้าไปทำความสะอาดได้ไหมคะ
B: 可以，我正要出去，

      请进。

      ได้ค่ะฉันจะออกไปพอดี เชิญเข้ามาได้
หรือ 

B: 还不方便，过半小时你再来吧。
       ยังไม่สะดวก อีกครึ่งชั่วโมงค่อยมา
       ใหม่ก็แล้วกัน

A: 好的，谢谢！
     ได้ค่ะ ขอบคุณ 
A: 请问，您需要开水还是凉水？ 
      ท่านต้องการน้ำร้อนหรือน้ำเย็นคะ
B: 我要 一壶开水。谢谢！

     ฉันต้องการน้ำร้อน หนึ่งกา ขอบคุณค่ะ

A: 没关系，请您稍等。
     ไม่เป็นไร โปรดรอสักครู่ค่ะ
A: 您要干洗衣服吗？ 

 ท่านต้องการบริการซักแห้งไหมคะ
B: 这里的干洗洗的怎么样？ที่นี่ซักเป็นอย่างไรบ้างคะ

A: 我们这里的职员都很专业，您放心吧。                         พนักงานของเรามืออาชีพมาก 
       ท่านวางใจเถอะค่ะ
B: 要用多长时间？  
      ใช้เวลานานแค่ไหนคะ

A:  大概三个小时就好了。                         ประมาณ 3 ชั่วโมงก็เสร็จแล้วค่ะ
A: 请问，您有几个行李？ 
      ท่านมีกระเป๋าเดินทางกี่ใบครับ
B: 两个。สองใบ
      (ควรสอนให้ผู้เรียนทราบว่า 2 ถ้าเป็น  
       ตัวเลขใช้ 二  ถ้าเป็นจำนวนนับใช้ 
       两)

A: 您先去你的房间吧，

     过一会儿我 们会把您行

     李送到您的房间。

ท่านไปห้องท่านก่อนนะครับ อีกสักครู่เราจะนำกระเป๋าท่านไปส่งให้ถึงห้อง

A: 如果需要什么，请您打

      电话到服务台。

      หากท่านต้องการอะไร กรุณาโทรไป
       เคาน์เตอร์บริการนะครับ
B: 什么号码？
      หมายเลขอะไร

A: 请您先拨零，然后再拨 

      一一九

      ท่านกดหมายเลข 0 ก่อนแล้วค่อยกด 
      119

A: 您还要什么吗？

     ท่านยังต้องการอะไรไหมคะ
B: 没有了，谢谢！ไม่มีแล้ว 

     ขอบคุณ
A: 不客气。ไม่ต้องเกรงใจ
理发店和美容师。ช่างตัดผม/เสริมสวย
A: 您好！今天想做些什么？
B: 这里能做些什么？

     ที่นี่ทำอะไรบ้างคะ

A: 洗头  剪发  烫发  吹风 

  蒸温  修指甲   画指甲等。

     เรามีบริการสระผม ตัดผม ดัดผม ไดร์
    ผม อบไอน้ำ แต่งเล็บ ทาเล็บ เป็นต้น
B: 洗头，吹风 和修指甲。

     用多长时间？

     สระผม ไดร์ผม และแต่งเล็บใช้เวลานาน
     แค่ไหน

A: 洗头和吹风用大概一个

小时。 

     สระผมและไดร์ผมใช้เวลาประมาณ 1 

     ชั่วโมงครึ่งค่ะ 

B: 多少钱？ราคาเท่าไร 

A: 洗头和吹凤一共 一百铢。
B: 这里的手艺怎么样？
     ฝีมือของที่นี่เป็นยังไงบ้าง

A: 我们的美容师很专业。
     ช่างเสริมสวยของเรามืออาชีพมาก 
B: 这里的化妆品质量怎么

     样?

     เครื่องสำอางที่นี่คุณภาพเป็นยังไง

A: 我们采用的化妆品都是

     用自然草药做的。

     เครื่องสำอางที่เราใช้ เป็นผลิตภัณฑ์ 
     ที่ทำจากสมุนไพรธรรมชาติค่ะ
(หลังจากที่เสริมสวยเสร็จ)
B: 多少钱？ราคาเท่าไร

A: 一共一千四百铢，您给

  一千四百铢，找您二十

    铢 

A: 谢谢，欢迎您再来。
      ขอบคุณนะคะ หวังว่าท่านจะมาใช้
      บริการอีกนะคะ

A: 再见，慢走！
     ลาก่อน ขอให้ท่านเดินทางปลอดภัยนะคะ
 
	-ครูให้ผู้เรียนฟังบทสนทนาจากซีดี
-ครูอธิบายความหมายคำศัพท์ ประโยคที่เกี่ยวข้องกับอาชีพแม่บ้านในโรงแรม โดยดูจากบัตรคำ/บัตรภาพ
-ครูให้ผู้เรียนฝึกออกเสียงตามบทสนทนา
 -ครูอธิบายวิธีการใช้คำศัพท์ ประโยคในการสื่อสารให้สอดคล้องกับวัฒนธรรมเจ้าของภาษา 
-ครูให้ผู้เรียนจับคู่ฝึกสนทนา
-ครูให้ผู้เรียนแสดงบทบาทสมมติตาม
บทสนทนาที่กำหนด 
-ครูประเมินด้วยวิธีสังเกต ฟังการสนทนาของผู้เรียนและการแสดงบทบาทสมมติของผู้เรียน
- ครูให้ผู้เรียนฟังบทสนทนาจากซีดี
- ครูอธิบายความหมายคำศัพท์ ประโยคที่เกี่ยวข้องกับอาชีพช่างตัดผม/เสริมสวย    โดยดูจากบัตรคำ/บัตรภาพ
- ครูให้ผู้เรียนฝึกออกเสียงตามบทสนทนา
- ครูอธิบายวิธีการใช้คำศัพท์ ประโยคในการสื่อสารให้สอดคล้องกับวัฒนธรรมเจ้าของภาษา 
- ครูให้ผู้เรียนจับคู่ฝึกสนทนา
- ครูให้ผู้เรียนแสดงบทบาทสมมติตาม
บทสนทนาที่กำหนด 
- ครูประเมินด้วยวิธีสังเกต ฟังการสนทนาของผู้เรียนและการแสดงบทบาทสมมติของผู้เรียน
	25.5
	25.5


ภาษาจีนเพื่อการอาชีพพนักงานขับรถรับจ้าง
จำนวน 60 ชั่วโมง
กลุ่มวิชาภาษาจีนเพื่อการอาชีพ
ความเป็นมา

การก้าวเข้าสู่ประชาคมอาเซียนในปี พ.ศ. 2558 (ค.ศ. 2015) ของประเทศไทยจะเป็นปัจจัยสำคัญในการเปลี่ยนแปลงวิถีชีวิตและการประกอบอาชีพของประชาชนไทย การพัฒนาคนไทยให้ก้าวพ้นการเปลี่ยนแปลงดังกล่าว จึงจำเป็นอย่างยิ่งต้องพัฒนาทั้งความสามารถด้านภาษาที่ใช้ในการประกอบอาชีพและความเข้าใจทางวัฒนธรรมเจ้าของภาษา อันเป็นการเตรียมความพร้อมให้ประชาชนไทย มีศักยภาพทุกด้านพร้อมที่จะเป็นพลเมืองอาเซียนที่สามารถแข่งขันและอยู่ร่วมกับเพื่อนบ้านอย่างสันติสุข โดยเฉพาะอย่างยิ่งทักษะทางภาษาในการสื่อสารภาษาจีน ซึ่งเป็นภาษาที่ใช้ในกลุ่มประชาคมอาเซียนบวกสามและเป็นภาษาหนึ่งในห้าภาษาที่มีผู้ใช้มากที่สุดในโลกปัจจุบัน


สำนักงาน กศน. ตระหนักถึงความสำคัญข้างต้น ฉะนั้นเพื่อเตรียมความพร้อมในการเข้าสู่ประชาคมอาเซียนในสามปีข้างหน้า สำนักงาน กศน. ได้พัฒนาหลักสูตรกลุ่มอาชีพภาษาต่างประเทศ เพื่อการประกอบอาชีพ เพื่อยกระดับความสามารถในการใช้ภาษาจีนในปีงบประมาณ 2555 โดยมีวัตถุประสงค์เพื่อการพัฒนาศักยภาพประชาชนทั่วไป ให้มีความรู้ ความสามารถและทักษะพื้นฐานในใช้ภาษาจีนเพื่อการสื่อสารและเป็นเครื่องมือในการประกอบอาชีพต่อไป
หลักการของหลักสูตร


1. เป็นหลักสูตรสำหรับการสื่อสารเบื้องต้น เพื่อการประกอบอาชีพให้เกิดการเรียนรู้และพัฒนาตามความสนใจและศักยภาพของแต่ละบุคคล


2. เป็นการฝึกทักษะการสื่อสารทางภาษาเพื่อการประกอบอาชีพ

3. การจัดกระบวนการเรียนรู้เน้นการฝึกการใช้ภษาจีนในสถานการณ์จำลองและ/หรือสถานการณ์จริง

4. สามารถเทียบโอนผลการเรียนเข้าสู่หลักสูตรการศึกษานอกระบบ ระดับการศึกษา
ขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551

จุดหมาย  

1.เข้าใจความหมายของคำศัพท์ กลุ่มคำ ประโยคง่าย ๆ เกี่ยวกับข้อมูลพื้นฐานทั่วไป
ในการประกอบอาชีพ


2.  สามารถใช้ภาษาจีนเพื่อสื่อสารได้ถูกต้องตามวัฒนธรรมเจ้าของภาษาในสถานการณ์จำลองและ/หรือสถานการณ์จริงในการประกอบอาชีพต่างๆ

กลุ่มเป้าหมาย
· ประชาชนทั่วไป
· ผู้ประกอบอาชีพ
· ผู้ที่ต้องการจะเข้าสู่อาชีพ
ระยะเวลา   จำนวน  60 ชั่วโมง
โครงสร้างหลักสูตร
1. คำศัพท์ กลุ่มคำ ประโยค  ภาษาจีนพื้นฐานทั่วไป
1.1   การทักทาย / การต้อนรับ/ การให้บริการ/ การแนะนำ
1.2   กล่าวขอบคุณ/ ขอโทษ/ การขอความช่วยเหลือ
1.3   กล่าวลา ฯลฯ

2. คำศัพท์ กลุ่มคำ  ประโยคง่าย ๆ ที่ใช้ในการประกอบอาชีพ
3. ทักษะการใช้ภาษาจีนเพื่อให้ข้อมูลพื้นฐานเกี่ยวกับการประกอบอาชีพ
4. ทักษะการสื่อสารภาษาจีนให้ถูกต้องตามวัฒนธรรมเจ้าของภาษา 
การจัดกระบวนการเรียนรู้

1.  ฝึกการออกเสียงคำศัพท์ กลุ่มคำ  และประโยคพื้นฐานทั่วไปและที่เกี่ยวข้องกับอาชีพ

2.  ฝึกใช้ภาษาเพื่อการสื่อสารในการประกอบอาชีพโดยใช้บทบาทสมมติ สถานการณ์จำลองและหรือสถานการณ์จริง


3.  จัดกิจกรรมทางภาษาตามวัฒนธรรมเจ้าของภาษา


4.  จัดกิจกรรมสันทนาการ เช่น เกม เพลง เป็นต้น ตามความเหมาะสม 
ฯลฯ

สื่อการเรียนรู้

1.  บัตรคำ แผ่นภาพ หนังสือเรียน

2.  VCD DVD  CD 

3.  สื่อบุคคล/ สื่อสิ่งพิมพ์/ สื่ออิเล็กทรอนิคส์





ฯลฯ
การวัดและประเมินผล
1. ทดสอบความสามารถในการใช้ภาษาระหว่างเรียนและหลังเรียน
2. สังเกตการใช้ภาษาขณะประกอบอาชีพและ/หรือสถานการณ์จำลอง
การจบหลักสูตร
3. มีเวลาเรียน  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80
4. มีผลการประเมินตลอดหลักสูตร  ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60
เอกสารหลักฐานการศึกษา
· หลักฐานการประเมินผล
· ทะเบียนคุมวุฒิบัตร
· วุฒิบัตรการศึกษา  ออกโดยสถานศึกษา
การเทียบโอน

ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนำไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน  พุทธศักราช  2551   ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทำขึ้น
รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตรภาษาจีน เพื่ออาชีพพนักงานขับรถรับจ้าง
	เรื่อง
	จุดประสงค์การเรียนรู้
	เนื้อหา
	การจัดกระบวนการเรียนรู้
	จำนวนชั่วโมง

	
	
	
	
	ทฤษฎี
	ปฏิบัติ

	1.ภาษาสำหรับเป็นข้อมูลความรู้พื้นฐานทั่วไป
-การทักทาย
-การแสดงคำ ขอบคุณ 
ขอโทษ  ฯลฯ
	1.ผู้เรียนเข้าใจความหมายของคำศัพท์ กลุ่มคำ ประโยคง่าย ๆ ที่เกี่ยวข้องกับข้อมูลพื้นฐานทั่วไปใน
การประกอบอาชีพ
	2. ภาษาง่าย ๆ ในการทักทายเพื่อสร้างความสัมพันธ์ระหว่างพนักงานขับรถกับผู้โดยสาร เช่น
-   您好/早上好！
(สวัสดี/อรุณสวัสดิ์)
     -  欢迎光临

             (ยินดีต้อนรับ)

2. การกล่าวขอบคุณ  และตอบรับ

      -  谢谢/非常感谢

   - 不用谢/不客气

3. ขออนุญาต และตอบรับ
    - 我可以进去吗?

  -可以

4. การออกคำสั่ง คำขอร้อง และ
    คำแนะนำ
- ให้ใช้คำ 请 นำหน้า เช่น
   请坐 (เชิญนั่ง)
   请进(เชิญเข้า)
  请问 (ขอเรียนถาม/)

    请稍等 (รอสักครู่)
    请注意(โปรดระวัง)

5. คำ กลุ่มคำ และประโยค
 - 进/出 (เข้า/ออก)
  -洗手间 (男/女) ห้องน้ำ
  (ชาย/หญิง)
6 . จำนวนนับ (สอนการเรียนรู้จำนวน  นับ 
   หลักหน่วย สิบ ร้อย พัน)
   -   一,二,三,四五...十
       二十,…三十,    一白, 

       二百， 一千, 一万
7. หน่วยนับเงินไทย
  铢 (บาท)  钉 (สตางค์)
8. วัน 
-前天，昨天，今天，

明天，后天。 

   - 星期一，星期二，

  星期三，จนถึง  星期天
       วันที่   一号，二号,。。。
9. เดือน ปี เวลา

     - 一月，二月 จนถึง 十二月

  - 今年，明年，去年

    - เวลา
       上午。。。点/

    中午/

    下午。。。点

10. การกล่าวลา
   - 再见/ 

11. เชิญชวนให้มาประเทศไทยอีกครั้ง
   - 欢迎您再来

12. คำสรรพนาม
   - 你 /您  (คุณ/ท่าน)

   -  我 (ฉัน)

   -  他/ 她  (เขา/เธอ)
13. มาตราชั่ง ตวง วัด  ระยะทางและ
      ลักษณะนาม

   - 公里 
(กิโลเมตร) 
   - 公斤
 (กิโลกรัม)
    - 斤 
(กรัม)
   - 个 
(อัน/ชิ้น)

    -  瓶

ขวด
   - 杯

แก้ว

   - 件

ชิ้น
- 打

โหล
14. การถามตอบ

   - 多少钱 ? ราคาเท่าไร
   - 便宜一点儿吧! ลดราคา
      หน่อยเถอะ

   - 不能再便宜了。
ถูกกว่านี้ไม่ได้แล้ว
   - 可以挑吗？เลือกได้ไหม
   - 一共多少钱  ？ราคาทั้งหมดเท่าไร

15. บอกความต้องการ
   - 我（想）要 /…

         ฉันอยาก/ต้องการ ….

16. ประโยคคำถาม
   - 。。。吗？  (...   ไหม)
      -。。。在哪儿？

        (...... (สถานที่)       อยู่ที่ไหน)
     - 怎么样？。。。
เป็นอย่างไร


- 什么？。。。 อะไร

17. ประโยคปฏิเสธ
      - 没有。ไม่มี
      - 不是。ไม่ใช่
      - 不要。ไม่ต้องการ
18. ประโยคตอบรับ
  
- 好的。ได้ค่ะ /ได้ครับ

   
- 可以。 ได้ค่ะ /ได้ครับ
  
- 对。  
ได้ค่ะ /ได้ครับ
  
- 行。
ได้ค่ะ /ได้ครับ
	1. ครูอธิบายคำศัพท์ กลุ่มคำ ประโยคเกี่ยวกับการทักทายแล้วให้ผู้เรียนฝึกตามหรือฟังจากซีดี
2. ครูอธิบายวิธีการใช้คำศัพท์ กลุ่มคำ ประโยคที่ถูกต้องและสอดคล้องกับวัฒนธรรม
3. ครูให้ผู้เรียนฟังการอ่านออกเสียง คำศัพท์ กลุ่มคำ ประโยคที่เกี่ยวกับข้อมูลพื้นฐานทั่วไปในการประกอบอาชีพตามเนื้อหาแล้วผู้เรียนฝึกตาม
4. ครูให้ผู้เรียนฝึกอ่านคำศัพท์ กลุ่มคำ ประโยคข้างต้นจากบัตรคำ
5. ครูให้ผู้เรียนฝึกอ่านโดยการจับคู่
6. ครูให้ผู้เรียนพูดตามบทบาทสมมติด้วยการกล่าวทักทาย การแสดงคำขอบคุณ ขอโทษ จำนวนนับ หน่วยนับเงินไทย วัน เดือน ปี เวลา การกล่าวลา การใช้คำสรรพนาม การต่อรองราคา การบอกความต้องการ ประโยคปฏิเสธ ประโยคตอบรับ 
7. ครูประเมินผู้เรียนขณะสอนโดยการสังเกตความสนใจ 
ความเข้าใจของผู้เรียน ตลอดจนความถูกต้องของการออกเสียง

	4.5
	4.7 

	2.ประโยคในภาษาจีน ที่ใช้ในการสื่อสารสำหรับการประกอบอาชีพ
ต่าง ๆ  
	2. ผู้เรียนรู้จักลักษณะประโยคในภาษาจีนที่สามารถนำไปใช้ในการประกอบอาชีพที่สอดคล้องกับวัฒนธรรมเจ้าของภาษา
	1.司机พนักงานขับรถแท็กซี่
A:您要去哪儿？      
       ท่านจะไปที่ไหน
B: 我要去唐人街。 
       (สถานที่สามารถเปลี่ยนได้ เช่น 

  /机场/大皇宫/玉佛寺/ 

        金佛寺/周末市场)

 A: 可以/行ได้ครับ
 B: 那儿离这里远吗？
       ที่นั่นห่างจากที่นี่ไกล/ไม่ไกล
 A: 不远/很远/比较远/很 近

       ไม่ไกล/  ไกลมาก/ค่อนข้างไกล/  
        ใกล้มาก

A:  花/用大概…小时/分钟就到。
       ใช้ระยะเวลาประมาณ …ชั่วโมง/
        นาทีก็ถึง

A: 您赶时间吗？要上高

      速公路吗？      

       ท่านรีบมากไหม ต้องการไปทาง
       ด่วนไหม
B: 要，我要赶时间。
     ต้องการครับ เพราะผมรีบ

A: 如果上高速公路，您

      得付 四十五 铢路费

      ถ้าไปทางด่วน ท่านต้องออกค่าทางด่วนเอง จำนวน 45 บาทครับ
B: 好的，给.
      ได้ครับ นี่ครับ
A: 这段时间会比较堵

      车。

      ช่วงเวลานี้รถจะค่อนข้างติด
B:  是啊！ ใช่
A:   向右走一公里然后

   往左拐通过第二个

   十字路就到了

     ไปทางขวาอีก 1 กิโลเมตร แล้วเลี้ยวซ้าย ผ่านสี่แยกที่ 2 ก็ถึงแล้วครับ             

A:   到了， 别忘了您的 东西。

      ถึงแล้วครับ อย่าลืมสัมภาระของท่าน
B: 一共多少钱？
     ราคาเท่าไหร่ครับ
A: 一共300 铢，找您两 百铢。

     ค่ารถ 300 บาท ทอนท่าน 200 บาทครับ
B: 好的，给。
      ครับ นี่ครับ (เวลายื่นเงินให้)

A: 下车时请注意安全。    
       ลงจากรถโปรดระวังด้วยนะครับ
B:  谢谢！ ขอบคุณที่ใช้บริการ 
A:    有机会再来泰国 玩儿。

         มีโอกาสขอเชิญมาเที่ยวประเทศ
         ไทยอีกนะครับ
B: 再见!
A: 再见！
2.  租面包车 กรณีเช่ารถตู้/สองแถว รับจ้าง 

A: 您好！要租怎么样的 车？

      สวัสดีค่ะ ต้องการเช่ารถประเภทไหนคะ
B: 我想租面包车。
     ผมจะเช่ารถตู้ครับ
A: 出租费是怎样算的？

B: คิดค่าเช่ายังไงครับ
A: 出租费连司机一天两
     千铢，不包括汽油。
อัตราค่าเช่ารถพร้อมคนขับ วันละ 2000 บาท ไม่รวมค่าน้ำมันค่ะ

B:  一辆只能坐几位乘 客?

A:   我们的车一辆只能

   坐十位乘客。   

        รถของเรารับผู้โดยสารได้เพียง
         คันละ 10 คนเท่านั้น
B:  您要去哪些地方？

ท่านจะไปที่ไหนบ้างครับคะ
A:  这是我们的行程表。

       นี่คือโปรแกรมการเดินทางของ
        เราครับ
B: 如果一天超过十个小

  时，我们另加一小时

  三百 铢。   

       หากใช้รถเกินวันละ 10 ชั่วโมง 
       จะคิดค่าล่วงเวลาชั่วโมงละ 300  บาท
A:   您可以给我特价 吗？
        ท่านคิดราคาพิเศษหน่อยได้ไหม

B:   按公司规定这是实价了。                 
      ตามระเบียบของบริษัทราคานี้ลด
      ไม่ได้แล้วค่ะ
A:   请先付百分之三十 

   的 押金, 一共三百 铢。
     ขอค่ามัดจำก่อน 30 % เป็นเงิน 600 บาท 
A:  这是我的名篇。   

      นี่คือนามบัตรของผม
A:  请把您的地址告诉我。                     
      โปรดแจ้งสถานที่ ของท่านด้วย
A:    如果要取消请提

   前告诉六个小时，

   不然我们不能给

   您退押金 。

        หากจะยกเลิกกรุณาแจ้ง ล่วงหน้าอย่างน้อย 6 ชั่วโมง มิฉะนั้นจะไม่คืนค่ามัดจำ
B:  好的。ครับ
A: 谢谢，到时候我们

  司机会准时去接您。

       ขอบคุณครับ แล้วผมจะส่งรถไปรับท่านตามเวลา
	-ครูให้ผู้เรียนฟังบทสนทนาจากซีดี
-ครูอธิบายความหมายคำศัพท์ ประโยคที่เกี่ยวข้องกับอาชีพพนักงาน
ขับรถแท็กซี่โดยดูจากบัตรคำ/บัตรภาพ
-ครูให้ผู้เรียนฝึกออกเสียงตามบทสนทนา

 -ครูอธิบายวิธีการใช้คำศัพท์ ประโยคในการสื่อสารให้สอดคล้องกับวัฒนธรรมเจ้าของภาษา 
-ครูให้ผู้เรียนจับคู่ฝึกสนทนา
-ครูให้ผู้เรียนแสดงบทบาทสมมติตามบทสนทนาที่กำหนด
-ครูประเมินด้วยวิธีสังเกต ฟังการสนทนาของผู้เรียนและการแสดงบทบาทสมมติของผู้เรียน
-ครูให้ผู้เรียนฟังบทสนทนาจากซีดี
-ครูอธิบายความหมายคำศัพท์ ประโยคที่เกี่ยวข้องกับกรณีเช่ารถตู้/
สองแถวรับจ้างโดยดูจากบัตรคำ/บัตรภาพ
-ครูให้ผู้เรียนฝึกออกเสียงตามบทสนทนา

 -ครูอธิบายวิธีการใช้คำศัพท์ ประโยคในการสื่อสารให้สอดคล้องกับวัฒนธรรมเจ้าของภาษา 
-ครูให้ผู้เรียนจับคู่ฝึกสนทนา
-ครูให้ผู้เรียนแสดงบทบาทสมมติตามบทสนทนาที่กำหนด
-ครูประเมินด้วยวิธีสังเกต ฟังการสนทนาของผู้เรียนและการแสดงบทบาทสมมติของผู้เรียน
	25.5
	25.5
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สำนักงาน กศน.จังหวัดสุรินทร์
8. นางโยธกา
บุญมาก

ภูมิปัญญาด้านหลักสูตรการปลูกหม่อนเลี้ยงไหม  จังหวัดสุรินทร์
9. นางสาวสุภาพร บุญมา

ศูนย์ฝึกและพัฒนาอาชีพราษฎรไทยบริเวณชายแดนอุตรดิตถ์
10. นายสุเชิด
กัณธิยะ

ศูนย์ฝึกและพัฒนาอาชีพราษฎรไทยบริเวณชายแดนอุตรดิตถ์
11. นางนฤมล
อันตะริกานนท์
สถาบัน กศน.ภาคกลาง
12. นางอัชราภรณ์
โค้วคชาภรณ์
หน่วยศึกษานิเทศก์
13. นางสาวเยาวรัตน์  คำตรง
กลุ่มพัฒนาการศึกษานอกโรงเรียน
คณะผู้จัดทำ (ต่อ)
กลุ่มอาชีพอุตสาหกรรม
1. นางสาวอนุรักษ์
นพเธา

กศน.อำเภอแก่งหางแมว  จังหวัดจันทบุรี

2. นายฐิติพงษ์
งี้หลี

กศน. อำเภอเนินขาม  จังหวัดชัยนาท 

3. นายสมพงษ์ 
ยิ้มแย้ม 
ภูมิปัญญาด้านหลักสูตรไม้ลังสร้างอาชีพ  จังหวัดชัยนาท
4. นายทรงชัย  
สุทธิ์พันธ
สำนักงาน กศน.จังหวัดนนทบุรี
5. นางปราณี 
 ศาตะนิมิ
กศน.อำเภอไทรน้อย  จังหวัดนนทบุรี
6. นางสาวพิชามญชุ์  กุลจรัสวิริยะ
กศน.อำเภอบางกรวย จังหวัดนนทบุรี

7. นางทัศนีย์   
 เอี่ยมแจง    
กศน.อำเภอศรีนคร  จังหวัดสุโขทัย
8. นายเล็ก  
เทพนิมิต   
ภูมิปัญญาด้านหลักสูตรการทำกรอบรูปเคลือบวิทยาศาสตร์ 





จังหวัดสุโขทัย
9. นายวราพงศ์
วงศ์ดาว

กศน.อำเภอสอง  จังหวัดแพร่

10. นางสุดใจ
พวงดอกไม้
ภูมิปัญญาด้านการผลิตและแปรรูปกระดาษสา  จังหวัดแพร่
11. นางสาวบุษยา
ปิยารมย์
สถาบัน กศน.ภาคตะวันออก
12. นางสาวนวลพรรณ  ศาสตร์เวช
หน่วยศึกษานิเทศก์
13. นายกิตติพงศ์
จันทวงศ์
กลุ่มพัฒนาการศึกษานอกโรงเรียน
กลุ่มอาชีพพาณิชยกรรมและบริการ

1. นางสาวคนธรส
ชัยศิริ

สถาบัน กศน.ภาคเหนือ
2. นายพงษ์ธวัช
ตั้งฑีฆะรักษ์
กศน.อำเภอเมืองสมุทรสงคราม
3. นางสาวชาลินี
ดารา

กศน.อำเภอเมืองสมุทรสงคราม
4. นายวิเชียร
วรรณคร
ภูมิปัญญาด้านหลักสูตรภาษาอังกฤษเพื่อการท่องเที่ยว                               


และบริการ  จังหวัดสมุทรสงคราม
5. นายนพรัตน์    
แจ้งหมื่นไวย์
สำนักงาน กศน.จังหวัดมหาสารคาม
6. นายรุ่งราวี
 ศรีจันทร์ปลิว
ภูมิปัญญาด้านหลักสูตรการทำลวดหนามเชิงพาณิชย์ 




จังหวัดมหาสารคาม
7. นางสุรีย์พร
ชาญเวช
ภูมิปัญญาด้านหลักสูตรโหราศาสตร์ กศน.เขตวังทองหลาง กทม.
8. นางสาวดาริณี
นันทาวรนุช
กศน.เขตวังทองหลาง กทม.

9. นางสาวธัญญลักษณ์ ศรีจันทรวิโรฒ  กลุ่มพัฒนาการศึกษานอกโรงเรียน
คณะผู้จัดทำ (ต่อ)

กลุ่มอาชีพความคิดสร้างสรรค์
1. นางสุพรพรรณ  นาคปานเอี่ยม
สำนักงาน กศน.จังหวัดสมุทรสาคร
2. นางสาวศรีสวรรค์  แสงวิจิตร
สำนักงาน กศน.จังหวัดสมุทรสาคร
3. นายพิเชษฐ์  
ช้างพลี

ภูมิปัญญาด้านหลักสูตรการจัดและตกแต่งสวนหย่อม




กศน.อำเภอกระทุ่มแบน จังหวัดสมุทรสาคร
4. นางอรวรรณ  
ฟังเพราะ
กศน.อำเภอเมือง จังหวัดลำปาง
5. นางสาวพิมพันธ์  ยะเบียง
ศูนย์สงเคราะห์และฝึกอาชีพสตรีภาคเหนือ จังหวัดลำปาง 
6. นางสาวบุบผา  
แก้วประพันธ์
สำนักงาน กศน.จังหวัดปราจีนบุรี
7. นายชนะ      
เปลื้องกลาง
ภูมิปัญญาด้านหลักสูตรการสร้างโอ่งก๊าซชีวภาพ                           



กศน.อำเภอเมืองปราจีนบุรี จังหวัดปราจีนบุรี
8. นางสาวนิตยา  
โพธิ์ภิขุ

กศน.อำเภอปราณบุรี จังหวัดประจวบคีรีขันธ์
9. นางเครือวัลย์  
หน่อทิม

ภูมิปัญญาด้านหลักสูตรการออกแบบบรรจุภัณฑ์สินค้า OTOP  



กศน.อำเภอปราณบุรี จังหวัดประจวบคีรีขันธ์
10. นางแสงจันทร์  
เขจรศาสตร์
สถาบัน กศน.ภาคตะวันออกเฉียงเหนือ
11. นายไพบูลย์  
พันหนองหว้า
สถาบัน กศน.กรุงเทพมหานคร
12. นางสาววรรณพร  ปัทมานนท์
กลุ่มพัฒนาการศึกษานอกโรงเรียน
13. นางสาวเบ็ญจวรรณ  อำไพศรี
กลุ่มพัฒนาการศึกษานอกโรงเรียน

กลุ่มอาชีพเฉพาะทาง

1. นายสมหมาย
มั่งคั่ง

กศน.อำเภอบางน้ำเปรี้ยว  จังหวัดฉะเชิงเทรา
2. นายชูเกียรติ
มีเจริญ

ภูมิปัญญาด้านหลักสูตรช่างปูกระเบื้อง จังหวัดฉะเชิงเทรา
3. นางสุวรรณี
กรรณทิพย์
กศน.เมือง จังหวัดปราจีนบุรี
4. นางสาวปราริสชาติ  คำอุดม
ภูมิปัญญาด้านหลักสูตรการดูแลสตรีหลังคลอด จังหวัดปราจีนบุรี 
5. นายไพฑูรย์
ศรีเพ็ชร

กศน.อำเภอพัฒนานิคม จังหวัดลพบุรี
6. นางสาวปรีดานุช ปัญโญ

สำนักงาน กศน.จังหวัดลพบุรี
7. นายณภัทร
สิงห์สถิตย์        ครู กศน.ตำบล จ.นครสวรรค์

8. นายมงคลศักดิ์ 
เพ็ชรคง          
ภูมิปัญญาด้านหลักสูตรปะผุ เคาะ พ่นสี  จังหวัดนครสวรรค์

9. นายนพดล
โกมลวัฒนะ      กศน.ตำบล   จังหวัดชลบุรี
10. นายโชติพล 
ทองแถม          ภูมิปัญญาหลักสูตรด้านช่างซ่อมรถจักรยานยนต์ จังหวัดชลบุรี
11. นางมยุรี 
สุวรรณเจริญ
สถาบัน กศน.ภาคใต้ จังหวัดสงขลา
12. นายสมชาย
ฐิติอัศวรัตน์
กลุ่มพัฒนาการศึกษานอกโรงเรียน
13. นางสาวฐิติมา 
วงศ์บัณฑวรรณ กลุ่มพัฒนาการศึกษานอกโรงเรียน
คณะผู้จัดทำ (ต่อ)

หลักสูตร การเลี้ยงปลาช่อนแม่ลาด้วยภูมิปัญญาท้องถิ่น
ผู้เชี่ยวชาญเนื้อหา/ภูมิปัญญา
นายสังเวิน
วรรณาพูล

ภูมิปัญญา จังหวัดสิงห์บุรี
คณะทำงาน
1. นายจำรัส
สุขประเสริฐ
รองผู้อำนวยการสำนักงาน กศน. จังหวัดสิงห์บุรี
2. นายสาธิต
ทองสุพรรณ์
ผู้อำนวยการศูนย์ กศน. อำเภอค่ายบางระจัน
3. นางสาวสุมนณ์
  บุตรยี่

ศึกษานิเทศก์ สำนักงาน กศน. จังหวัดสิงห์บุรี
4. นางอัมพร 
 ทิพยไพฑูรย์  
ครูชำนาญการพิเศษ  กศน. อำเภอเมืองสิงห์บุรี
5. นางศิริพร 
 ศรีธนายุสบดี  
ครูชำนาญการพิเศษ กศน. อำเภอค่ายบางระจัน
6. นางสาวจันทิมา   วงษ์แหวน  
พนักงานราชการ  กศน. อำเภอค่ายบางระจัน
7. นางชุติมา  
 วิมลวัฒน์  
พนักงานราชการ กศน. อำเภอเมืองสิงห์บุรี
8. นางสาวทิพรัตน์   พุ่มเนียม
พนักงานราชการ  กศน. อำเภอค่ายบางระจัน
9. นายณัฐภัทร
  พุ่มเนียม
พนักงานราชการ  กศน. อำเภอค่ายบางระจัน
หลักสูตรการปลูกเลี้ยงกล้วยไม้
คณะทำงาน

1. นางสุพรพรรณ  นาคปานเอี่ยม  
รองผู้อำนวยการสำนักงาน กศน.จังหวัดสมุทรสาคร

2. นางสาวศรีสวรรค์  แสงวิจิตร
ศึกษานิเทศก์ สำนักงาน กศน.จังหวัดสมุทรสาคร

3. นางยุพเยาว์  ปุจฉาการ

ครูชำนาญการพิเศษ

4. นายพิเชษฐ์  ช้างพลี

ครูอาสาสมัคร กศน.อำเภอกระทุ่มแบน จังหวัดสมุทรสาคร
ประชุมพัฒนาหลักสูตรการจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงาน (เพิ่มเติม ครั้งที่ 2)                                       ในระหว่างวันที่ ๑๔ – ๑๗ กุมภาพันธ์ 2555  ณ โรงแรมนนทบุรี พาเลซ จังหวัดนนทบุรี
คณะทำงาน
กลุ่มอาชีพเกษตรกรรม
1. นางสาวรัตนสุดา  รัตนภากูล
สำนักงาน กศน.จังหวัดตาก
2. นายกิตติ  พึ่งเงิน 

ภูมิปัญญาด้านด้านหลักสูตรการขยายพันธุ์บอนสี  จังหวัดตาก
3. นางสาวดุจฤดี  เจริญผล

สำนักงาน กศน.จังหวัดชุมพร
4. นายสุขนิรันดร์  ทองประเสริฐ
สำนักงาน กศน.จังหวัดอุบลราชธานี
5. นางผ่องใส  คำตะศรี
          ภูมิปัญญาด้านหลักสูตรการปลูกข้าวโพดหวาน  จังหวัดอุบลราชธานี
คณะผู้จัดทำ (ต่อ)
6. นายสมภิศ  มงคล

สำนักงาน กศน.จังหวัดพะเยา
7. นายสมชาย  เกณฑ์ทา
         
ภูมิปัญญาด้านหลักสูตรการปลูกและแปรรูป 
                                      
กาแฟพันธุ์อาราบิกก้า จังหวัดพะเยา
8. นางสาวนันท์นภัส  คงเกตุ
สำนักงาน กศน.จังหวัดพัทลุง
9. นายดนเหร๊าะหมาน  นุ่มอุ้ย
ภูมิปัญญาด้านหลักสูตรการเลี้ยงผึ้งโพรงไทย จังหวัดพัทลุง
10. นางสาวบุษยา  ปิยารมย์

สถาบัน กศน.ภาคตะวันออก
11. นางอัชราภรณ์  โค้วคชาภรณ์
หน่วยศึกษานิเทศก์
12. นางสาวเยาวรัตน์  คำตรง
กลุ่มพัฒนาการศึกษานอกโรงเรียน
กลุ่มอาชีพกลุ่มอุตสาหกรรม
1. นางสาวสมพร เอี่ยมสำอางค์
สำนักงาน กศน. จังหวัดลำปาง
2. นายสุพจน์      ฉัตรคำแปง
ภูมิปัญญาด้านประกอบอาชีพการตีมีด จังหวัดลำปาง
3. นายสุริยันต์ จุนใจ

กศน. อำเภอเขาวง จังหวัดกาฬสินธุ์
4. นายวสุพล โคกลือชา 

ภูมิปัญญา จังหวัดกาฬสินธุ์
5. นางวารุณี สายยนต์ 

กศน. อำเภอเมือง จังหวัดแพร่
6. นางจีรนันท์ คำแพงอาจ 

ภูมิปัญญา จังหวัดแพร่
7. นางสาวจินตนา ศรีสุวรรณ์
สำนักงาน กศน. จังหวัดยโสธร
8. นายยอด รัตนวงศ์ 

ภูมิปัญญา จังหวัดยโสธร
9. นางสาวประยูร บุญประกอบ
กศน. อำเภอชาติตระการ จังหวัดพิษณุโลก
10. นายไพบูลย์ พันหนองหว้า 
สถาบัน กศน. กทม.
11. นางพิมพา หาญวัฒนชัย

หน่วยศึกษานิเทศก์
12. นายกิตติพงศ์ จันทวงศ์ 

กลุ่มพัฒนาการศึกษานอกโรงเรียน
กลุ่มอาชีพพาณิชยกรรมและบริการ

1. นางธัญญลักษณ์  ฐีตะธรรมานนท์ ภูมิปัญญาซัก อบ รีด จังหวัดอ่างทอง
2. นางอลิตา  อยู่สุข

ครู กศน. จังหวัดอ่างทอง
3. นางเกล็ดแก้ว  เจริญศักดิ์
ศึกษานิเทศก์ ชำนาญการพิเศษ

4. นางพรทิพย์  เอื้อประเสริฐ
ครู ค.ศ. 3  สถาบัน กศน.ภาคกลาง

5. นางชฎาภรณ์  เกตุสม

บรรณารักษ์ชำนาญการ สำนักงาน กศน.จังหวัดเชียงใหม่
6. นางสาวชนนิกานต์  สิทธิ์ราษฎร์
ครู กศน. อำเภอเชียงดาว จังหวัดเชียงใหม่
7. นายบารเมษฐ์  เพ็ชรโน

ภูมิปัญญาธุรกิจรับจัดงานมืออาชีพ จังหวัดสงขลา
คณะผู้จัดทำ (ต่อ)
8. นางอุทัยวรรณ  บำรุงชาติ
ครู สำนักงาน กศน.จังหวัดสงขลา
9. นางสุธรรมมา  ผลดี

ภูมิปัญญา สำนักงาน กศน.จังหวัดเลย
10. นายนิพนธ์  แก้วสุฟอง

เจ้าหน้าที่พัฒนาหลักสูตรสำนักงาน กศน.จังหวัดเลย
11. นางลักคณา  ฤทธิ์คำ

ภูมิปัญญาธุรกิจเสริมสวย จังหวัดสุโขทัย
12. นางสาวชลธิชา  ชัยรัตน์

ครู กศน. จังหวัดสุโขทัย

13. นายสุภาพ  เมืองน้อย

นักวิชาการศึกษากลุ่มพัฒนาการศึกษานอกโรงเรียน
14. นางสาวธัญญลักษณ์  ศรีจันทรวิโรฒ นักวิชาการศึกษากลุ่มพัฒนาการศึกษานอกโรงเรียน
กลุ่มความคิดสสร้างสรรค์

1. นางสาววรรณธิกา  มะเริงสิทธิ์
ครู คศ.3 กศน.อำเภอเมือง สำนักงาน กศน. จังหวัดสระแก้ว
2. นางผกามาศ  
ครจำนงศักดิ์
ภูมิปัญญา/วิทยากร กศน.จังหวัดสระแก้ว
3. นางแสงจันทร์   
เขจรศาสตร์
สถาบัน กศน. ภาคตะวันออกเฉียงเหนือ
4. นางศิรพร  
มีพร้อม

ศึกษานิเทศก์ สำนักงาน กศน. สุรินทร์
5. นางสาวบุญเกิด  พรหมบุตร      ภูมิปัญญา กศน.จังหวัดสุรินทร์
6. นายรองฤทธิ์ 
ไกรกิจราษฎร์
นักวิชาการศึกษา สำนักงาน กศน.จังหวัดพิจิตร
7. นางสาวเพชรรัตน์ ทุมเสน
ครูศูนย์การเรียนชุมชน  กศน.อำเภอโพธิ์ประทับช้าง จังหวัดพิจิตร
8. นางสาววารุณี  
บุญรอด

ครู กศน.ตำบล สำนักงาน กศน.จังหวัดชลบุรี
9. นางสุนันทา   ปานทอง

วิทยากรสำนักงาน กศน.จังหวัดชลบุรี
10. นางพิมพ์ลดา ธัญพรพิภัทร์กุล  
กศน.อำเภอสว่างแดนดิน สำนักงาน กศน.จังหวัดสกลนคร
11. นายฤทธิ์ณรงค์
โกมลรัตน์
กศน. อำเภอสว่างแดนดิน  จังหวัดสกลนคร
12. นายธีรพงศ์  อุปทุม                 กศน. อำเภอสว่างแดนดิน จังหวัดสกลนคร
13. นางสาวนวลพรรณ  ศาสตร์เวช
หน่วยศึกษานิเทศก์ 
14. นางสาวเบ็ญจวรรณ  อำไพศรี
กลุ่มพัฒนาการศึกษานอกโรงเรียน
กลุ่มอาชีพเฉพาะทาง
1. นางสาวทิวารัตน์  ตุ่มไทยสาคร
สำนักงาน กศน.จังหวัดฉะเชิงเทรา

2. นางชณาภา
และไหม
สำนักงาน กศน.จังหวัดฉะเชิงเทรา

3. นางนงลักษณ์   
แสงจันทร์
สำนักงาน กศน.จังหวัดขอนแก่น
4. นางสาววรางคณา ภูแดนผา
สำนักงาน กศน.จังหวัดขอนแก่น
5. นายประดับ  สุขคง

สำนักงาน กศน.จังหวัดอุทัยธานี
6. นางสาววันวิสาข์ อุดมศรี

สำนักงาน กศน.จังหวัดอุทัยธานี
7. นายแสงเสรี แสงจันทร์

สำนักงาน กศน.จังหวัดภูเก็ต
คณะผู้จัดทำ (ต่อ)
8. นางพัชรี  แสงจันทร์

สำนักงาน กศน.จังหวัดภูเก็ต
9. นางสาวฤดี  ทนกระโทก

สำนักงาน กศน.จังหวัดนครราชสีมา
10. นายสาธิต  แก้วประกอบ

สำนักงาน กศน.จังหวัดนครราชสีมา
11. นางมยุรี  สุวรรณเจริญ

สถาบัน กศน.ภาคใต้
12. นายสมชาย ฐิติรัตนอัศว์

กลุ่มพัฒนาการศึกษานอกโรงเรียน
13. นางสาวฐิติมา วงศ์บัณฑวรรณ
กลุ่มพัฒนาการศึกษานอกโรงเรียน

กลุ่มภาษาต่างประเทศเพื่อการอาชีพ
1. นางสาวศรีสว่าง เลี้ยววาริณ
ข้าราชการบำนาญ
2. นางชนิดา  ดียิ่ง


ศูนย์เทคโนโลยีทางการศึกษา
3. นางสาวสุคนธรส ชัยศิริ

สถาบัน กศน. ภาคเหนือ

4. นางสาวขนิษฐา
จิรวิริยวงศ์
สำนักงานเลขาธิการสภาการศึกษา

5. นางสาวพนิตตา  กิจจนศิริ
สถาบัน กศน. ภาคตะวันออก

6. นางสาวปาริชาติ  เย็นใจ

กลุ่มแผนงาน
7. นางสาววรรณวิมล  ภักดี
กลุ่มแผนงาน

8. นางรุ่งอรุณ  ไสยโสภณ

กลุ่มพัฒนาการศึกษานอกโรงเรียน

9. นางญาณิศา  สุขอุดม

กลุ่มพัฒนาการศึกษานอกโรงเรียน
10. นางนุสรา  สกลนุกรกิจ

กลุ่มพัฒนาการศึกษานอกโรงเรียน

11. นางเกณิกา  ซิกวาร์ทซอน
กลุ่มพัฒนาการศึกษานอกโรงเรียน
12. นางสาวปิยวดี  คะเนสม

กลุ่มพัฒนาการศึกษานอกโรงเรียน
13. นางสาวพัชราภรณ์  ธัญมณีเลิศสกุล  กลุ่มพัฒนาการศึกษานอกโรงเรียน
ผู้จัดพิมพ์ต้นฉบับ
1. นางสาวทิพวรรณ วงค์เรือน
กลุ่มพัฒนาการศึกษานอกโรงเรียน
2. นางสาวกรวรรณ  กวีวงษ์พิพัฒน์
กลุ่มพัฒนาการศึกษานอกโรงเรียน[image: image2.png]































